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GAME CHANGERS

Detras de cada gran solucion de ARRIS hay un equipo de expertos, todos trabajando
hacia un objetivo comun: el éxito de nuestros clientes. Es por esto que los proveedores
de servicios alrededor del mundo nos confian sus activos mas preciados: sus redes de
video, voz y datos que son la columna vertebral de su negocio. En conjunto, el equipo
de ARRIS ha estado innovando soluciones para la industria de las comunicaciones y
entretenimiento durante mas de 60 afios - y solo estamos comenzando...

LA GENTE DE ARRIS - INVENTANDO EL FUTURO

HOTEL BARCELD SAN JOSE PALACIO
E— SAN JOSE - COSTA RICA
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Epicion IBC (AMSTERDAM),
Expo CaBLe-Tec SCTE (USA)
Y ANDINA LINKk CENTROAMERICA

Esta primera edicion de septiembre de PRENSARIO es tinica porque
tendrd distribucién por primera vez en tres eventos de primera
linea y en continentes distintos.

Estaremos primero en Costa Rica para Andina Link Cen-
troamérica el 2, 3 y 4 de septiembre. Tras la buena 01
edicién anterior, se repite el escenario para llegar
a un segmento de operadores pequenios y me- .
dianos que tienen que agruparse e invertir. La
regiéon ademds se mantiene promisoria para
las planificaciones. O

se unen tanto el sector de broadcasting como el de cable, IPTV y

Luego cruzaremos al Atldntico para con-
currir, por cuarto afilo consecutivo, a la IBC
de Amsterdam del 12 al 16 del mismo mes. Aqui

OTT, buscando las innovaciones para la tv del futuro. IBC es cada vez
mds relevante para Latinoamérica y las mds grandes marcas se muestran
en su casa.

En tercer lugar, volvemos hacia el Oeste para llegar del 23 al 25 a la Expo
Cable-Tec SCTE, la sociedad de ingenieros de cable de los Estados Unidos.
Alli concurren sistemdticamente los CTO’s de los grandes operadores de
toda Latinoamérica, para hablar con los directores de las marcas sobre sus
proximas inversiones. Por primera vez se hace en septiembre, para prevenir
nevadas en Denver como tres anos atrds. Algunos técnicos de los operadores
tendrdn que optar por una feria u otra, pero ambas son importantes y en
cierto punto complementarias. Prensario permite llegar, en una misma

revista, a todas ellas.
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This September first issue of PRENSARIO INTERNATIONAL is
unique because it will have distribution, by first time, in three
first class events and in different continents.
Firstly, we will be in Costa Rica at Andina Link
Central America on 2%, 3" and 4 September. After
the good experience of last year edition, it comes
again to the same scenario to reach the segment
of small and medium cable operators, that tend
to buy and invest in group. The region reminds
promising for the planning.
Then, we will cross the Atlantic to assist, for
the fourth consecutive year to the IBC in Am-

sterdam, from 12" to 16™ September. Here
both broadcasting and cable, IPTV and OTT
segments reunite seeking for innovations for
~ the future TV. IBC is increasingly important
for Latin America and the big brands show
themselves “at home”.

Thirdly, we return to the West to participate from 23
to 25", to the Expo Cable-Tec SCTE, the Society of Cable Tele-
communications Engineers of United States. That is the event
where come together the CTO’s of the big Pay TV operators from
Latin America, to talk with directors of technology brands about
their next investments. This is the first time it is performed in
September, to avoid the snowfalls in Denver, as it happened three
years ago. Some engineers will have to chose between one or the
other convention, but they are both important and in some point
complementary. Prensario makes it possible to reach, with one

magazine, to all.
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LATIN AMERICA: SEARCHING FOR

TECHNOLOGY IMPROVEMENT

As it has been happening in the recent past,
stronger Latin American delegations —com-
pared to previous years—are expected to attend
the IBC Show at the RAI Convention Centre in
Amsterdam (September 12-26) and The Cable-
Tec Show hosted by the SCTE (September 22-
25) in Denver, Colorado, United States. Yet, the
overlapping of dates prevents many from the
possibility of attending both shows, as it could
be accomplished until now.

While the IBC show is more focused on
broadcasting and digital technologies and the
SCTE powwow is mostly devoted to cable, in-
dustry convergence on issues such as Internet
access may force some Latin American technical
experts to seek a compromise or choose the
providers offering the technology and hardware
most convenient to each particular operation.
There is, too, a growing segment of Asian —and
among them, Chinese— technology providers
adding some suspense due to their increasing
presence at the Latin American trade shows
held at various nations within the region. These
new players are snatching market share from the
traditionally established vendors from the U.S.
and Europe, signaling the switch in China’s role
from manufacturer under Western technology
to development and marketing of its proprietary
designs. On the other hand, Latin America has
kept growing at a healthy compounded rate of
10% peryear in pay television, 15% —sometimes
more— concerning broadband, while broadcast
television purchases are mostly focused on pro-
duction, migration from analog to digital and,
to a lesser degree, the launching of new digital
terrestrial television channels. Of course, technol-
ogy upgrades and the purchase of new hardware
remain urgent for most countries, with Brazil,
Mexico and Colombialeading the pack asaresult
of their drive to remain competitive in terms of
quality; they face increasing competition from
nations such as Turkey and Korea for Centraland

Frank Wundheiler and Raimundo Lima,
from SBT Brazil
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Omar Silva, Jaime Cadavid and Andrés Galeano, from RCN Colombia, with Gaston Sepiilveda and Luis Silva,
Chilevision Chile, and German Landaeta, Venevision Venezuela

Eastern European markets that have turned from
being strong programming customers —mainly
for “telenovelas’, daily drama often compared to
“soapoperas’—tolocal producersandalternative
content providers.

PAY TELEVISION

Regarding pay television, Brazil remains at the
regional top with some 19.7 million households
as of July 2014; but, its penetration level trails
other countries’ and suggests there is still plenty
of room to grow, in the range of 10-15 million
additional households. Therefore, it is expected
thatagood partof the future expansion will come
from this nation; Mexico,nowat some 16 million
subscribers, is also expanding at a brisk pace but
has less influence on the total count because its
populationstandsatsome 113 million while Brazil
has reached 202 million inhabitants. Argentina,
which for manyyearsheld the strongest customer
basein theregion,isnowat third place, with some
9 million subscribers but a penetration rate in
the order of 80%, compared to 55% in Mexico
and 45% in Brazil. Colombia is another strong
market, with an estimated 7.7 million subscribers
but official reports pointing at some 5 million, a
gap not well explained so far. Venezuela has been
growing aggressively: official data points out at
the existence of some 4.5 million subscribers, in
part due to an expansion plan by State-owned
telco CANTYV, which appears to be distributing
subsidized DTH dishes to thousand of users,
while the for-profit providersreportless progress.

ADVERTISING HURDLES

The pan-regional pay television networks’
efforts to offer viewers a better experience face
an additional roadblock: many of them they are
skipping ads at their HD channels because these
feeds are delivered to several countries at the
same time while advertisers request their spots to
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Juan Carlos Guidobono, Viditec, and Eduardo Bayo,
Artear Argentina

appear only in selected markets. Therefore, HD
feeds usually deploy the same programming at
their SD counterparts —less the ads, which are
replaced by promotional shorts that generate no
revenue in terms of advertising income.

Until now, the number of feeds has been re-
stricted by shortage in transponder availability.
Newer and more powerful satellites are solving
this and will ease the situation in the oncoming
years; yet, most cable operators still consider HD
channels as “premium” television; in Colombia,
broadcasters Caracol TV and RCN demand
additional payments for letting the pay TV op-
erators carry these feeds, while SD channels are
delivered free of charge under “must offer” regula-
tion. Several Brazilian broadcasters are mulling
over similar requests. Regarding broadcasters,
advertisers across the region show no intention
to pay more for HD-delivered ads, and there is
a general confusion about how attractive most
ads—shot, yes,in HD— appear to the audiences
thathave spentmoneyin purchasinglarge-screen
LCD or LED but cannot watch the in full-screen
format due to adaptations from 16:9 to 4:3 and
then back to 16:9.

DTT

Argentina is the most-advanced nation con-

cerning digital terrestrial television, after the
government invested heavily in the building of
a nationwide broadcast transmitting infrastruc-
ture carrying a free 24-channel package that
is complemented in sparsely populated areas
by a satellite service. To date, some 1.5 million
decoders have been distributed for free to low-
income households, in addition to the service
being available at thousands of schools, hospitals
and other public facilities. Several of the largest
broadcasters offer HD signals in addition to their
analog transmissions; so far, the availability of
this free DTT service, branded Televisién Digital
Argentina (TDA),has not resulted in cable televi-
sion cord-cutting. Its viewership share has been
estimated at 7% of the total broadcast plus pay
television universe. Chile has been able to enact
its long-awaited Digital Television Law, after six
years of deliberation. According to this law, all
DTT channels will be free to the public, a blow
to several projects —such as a Soccer Chan-
nel— that expected a commercial return from
this technology.

Uruguay has moved swiftlywith theaddition of
two commercialand one publictelevision channel
in capital city Montevideo. The move has been
resisted by the existing commercial stations, which
claim there is not enough advertising billings to
supportmorethanthethree outlets. Asin Mexico,
the value of the new networks depends on the
speed of the conversion of TV to digital; the local
government appears to be more flexible than its
Mexican counterpart at establishing deadlines.

4K? 8K?

Despite the widespread promotional effort
displayed by its manufactures and notwithstand-
ing its value at the production end, 4K television
remainsatechnology useful tocommercial display
but enjoying little consumer acceptance among
final users, at least in Latin America.

An early adopter, Brazilian TV Globo has been

Luis Silva, from Chilevision, Gaston Sepiilveda,
Luiz Padilha and Rick Fernandez
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Fernando Bittencourt, from TV Globo

testing 4K during the World Cup as it did earlier
with 3D, today mostly shelved and awaiting for
better times, if they are to come. The television
networks and programming producers are pur-
chasing equipment for the sake of visual quality
and selected dealers are offering receivers, but
prices and the size issue are slowing down the
home consumer response. It is hard to predict if
this level of demand will be enough to support
the manufacturing and development expenses
capable of eventually driving down the price of
these sets. Pay television analysts point out an
additionalissue: thebandwidth required for trans-
mission of 4K channels places anotherburden on
theinfrastructure, which at this point has to cope
with bandwidth demand currently increasing by
30% to 50% per year just for Internet access and
video applications. The operators claim they are
not able to raise prices accordingly.

Under these circumstances, 8K remains at a
distance for a majority of the Latin American
operators;asaprominenttelevisionentrepreneur
told Prensario recently, “This is an issue we don’t
need to solve or even discuss at this time. We have
more urgent issues to tackle at this point.

Wi-Fi

Wi-Fi will probably become one of the hot-
test issues at IBC and the SCTE shows this year.
Both the telcos and the cable operators are being
overwhelmed by complaints from customers not
happy about the quality of their wireless access
to the Internet at times when both the Internet
access providers and the manufacturers of Smart
TV sets —new kids on the block— are touting
the benefits of scrapping wireline connections
and enjoying the mobility advantages of Wi-Fi
connections. At the recent Tepal convention in
Panama City last month, several technical ses-
sions were devoted to thisissue; some of the Latin
Americanbuyers mentioned ‘the ways of improv-
ing the Wi-Fi experience at the household’, as one
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of their priorities at the Cable-Tec show. Mexican
Megacable CEO, Enrique Yamuni, asserted at
a session: ‘Wi-Fi is important to us because the
cable TV subscriber now expects to be able to
be connected to Internet outside home through
a hotspot wherever they are; this experience will
be part of the general evaluation this person will
make about the total service. Customers moving
pieces of the Wi-Fi hardware around the house
have often been blamed for poor results; the gen-
eralideathatemerged from the conventionisthat
up to 40% of the bandwidth received may be lost
when accessing through portable devices within
the building. Sadly, improving this perception is
less than easy because the customer is reluctant
to admit that at this time not much can be done
to improve his or her experience.

oTT

Over the Top is another ongoing trend that so
far has produced little additional income to most
of the companies —Netflix being the notable
exception— offering access to programming

Alexandre Montero, JDSU, Octavio Rolim, PPC,
Daniel Picardi and Decio Feijo, from Cabo Telecom
from Natal, Brazil

outside the home or through the Internet; de-
spite this, almost everyone believes it is a “must
have” feature, in part because it is believed to
retain customers, reducing churn. And, there is
an additional problem: the various providers of
OTT programming have not developed so far a
standard connection procedure for the customer,
resulting in different —and sometimes confus-
ing— alternatives that depend on the strategy of
each content producer; the number of devices
allowed simultaneously, for instance, changes
from one provider to the next one.

Onceagain, Uruguayappearsasaninnovatorin
this field, through an agreement with Netflix that
allows users subscribed to State-controlled telco
Antels fiberoptics network to tune into Netflix
programming with speeds of 30 Mbps and up.
In Uruguay, Antel has a monopoly on Internet

PRENSARIO INTERNACIONAL
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Jaime Laskowski and Emilio Chalita, from Arris,
with Cristian Gorrini (cent.), from Inter Group

access; the cable operators cannot deliver In-
ternetaccess by themselves but many have signed
another contract with the telco allowing them
to interconnect through the fiberoptics network
and also offer Internet access through Antel’s
infrastructure, which has propelled the nation
to the top Latin American position in terms of
household Internet download speed accordingto
Ookla: as of August 19, it at the 36™ worldwide
place, with 24.49 Mbs, followed by Chile (#60)
with 14.38 Mbps, Mexico (#72) with 11.98 Mbps
and Brazil (#73) with 11.78 Mbps.

Researcher Dataxisestimates therewillbeatotal
of 6 million OTT subscribers within the region
at the end of this year, growing to 18 million by
2018. Mexico is acknowledged to be host to the

i

Mauricio Franco, from Telefe Argentina, and Daniel
Borovsky, from America TV

most intense usage and competition, with atleast
sixcompanies,amongthemtelco AmericaMoévil,
TV powerhouses Televisa and TV Azteca as well
as Cinépolis, a company whose core business is a
chain of movie theatres. Overall, Netflix is con-
sidered to account for 71% of the current Latin
American market, compared to 57% in Europe.

THE ANALOG SWITCH-OFFS

One of the reasons why Latin America will
remainastrongcustomerattechnology tradefairs
during the remains of the current decade is that
the conversion of analogto digital televisionisstill
an ongoing process, in some cases extending past
2020. Mexico boasts the boldest migration strat-
egy:theswitch-off datehasbeen set for December

31,2015. The country plans to make this possible
by giving away some 13.8 million digital TV sets
(at a USD 2 billion cost) to low-income house-
holds by this date. While some analysts doubt this
will be accomplished, the transition is critical: it
has been coupled with the opening of two new
digital TV nationwide broadcast networks (that
would essentially compete against Televisa and
TV Azteca; one of them might become the public
television backbone) and transferring the 700
MH?z band to a State-controlled wholesale telco
that will supposedly allot spectrum to private
companies. Brazil, having been the first country
to plunge into digital TV waters in 2008, is now
less bullish concerning a nationwide switch-off,
having scheduled it for 2018 with partial conver-
sionsstartingin 2015. While Mexican incumbent
private broadcasters will receive no financial aid
to convert to digital, the Brazilian telcos will have
to cover the migration expenses of the current
spectrum users that will have to move to other
bands. The broadcasters have promised their
audience to maintain analog satellite transmis-
sions for those households —estimated at 7% of
the total— not being able to adapt their sets to
digital TV in time for the switch off, In Mexico,
about 10% of the total households missing TV
by January 1, 2015 is considered an acceptable
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NO SEA UNA SOLA FUENTE
El Todo Nueveo EB1s de Multilink

CABLEVISION ARGENTINA NEeT SERVI(;IOS, BRrasiL
Carlos Moltini, CEO de Cablevision

deArgentina,y Guillermo Paez, Supply

Chain manager, confirmaron a Prensario su presen-

ciaenlaexpo SCTE de Denver. Ird un grupo de diez

personas, incluyendo al CTO, Miguel Fernandez, y

colaboradores delas dreas de Ingenieria, Operacién

Técnica, Producto y Compras. Carlos Moltini y Miguel

Dijo Péez: ‘Pondre- ~ Fernandez, CTO de Cablevision

mos foco en cuestiones operativas (tendencias/nuevos
Daniel Barros, José Félix y Rodrigo Marques

proveedores/acuerdos estratégicos), pero claramente la T g — T
estrella sigue siendo la convergencia hacia soluciones IP;, Rodrigo Marques, director ejecutivo de estrategia y bt ; m " ’tm
dijo. Y agreg6 que, si bien no tienen partners estratégicos, gestion operacional de Net Servigios de Brasil coment6 a L ey W i ; SERIAL =
‘vamos dispuestos a ver que ofrece de nuevo el mercado’. Prensario que seguramente ird a la Expo SCTE de Denver H E cEmoidnid oyt o 'q'—"q—r-—!'!'-rﬂf.i_ | [e7e] BATT
Moltini, por su parte, destacé: Nuestro propdsito general el equipo de compras liderado por Marcelo Parraga, pero == : ;‘L :
es de actualizacién tecnoldgica, pero la empresa tiene una que lo hardn no directamente para comprar cosas de cable L STatus ®
Guillermo Péez estrecharelacion con Comcast,que comprendelarealizacién con la forma tradicional sino con la mira puesta en todo " gl
de un seminario de 2 a 3 dias donde se produce un intenso intercambio de informacién’ el universo que ofrece hoy Net y en daruna experiencia cou
STATLE

convencién nos resulta un dmbito importante para programar este encuentro, y el ya puedan tocar la tv y probar el contenido de diferentes

g
)
‘La gente de Comcast viaja también a la Cable-Tec de la SCTE, por lo cual la ~ mejor concretamente en Television, donde los suscritores 2

seminario es una forma eficiente de puesta al dfa con las experiencias mas recientes y maneras en su hogar. Eso vale también para la IBC de
una evaluacién de las novedades’. Amsterdam donde esas nuevas tecnologias se ven primero.
‘En lo especifico, vamos a trabajar en como mejorar el ancho de banda que pode- De todas maneras, Marcelo Parraga todavia no confirmé
mos ofrecer a nuestros usuarios; en la red de 1 Giga; en la tecnologia IPTV frente a su viaje segun expresé a Prensario. Vale recordar que el
la ‘vieja’ Tv lineal, y en como podemos tratar de optimizar la experiencia HD para el afio pasado no pudieron estar presentes. Pero en Denver

usuario), resumi6 Moltini. se los esperara. |  Powered By

VTR, operador delgrupo Liberty en Chile, confirmé L

su presencia en la expo SCTE de Denver, donde estard

VTR, CHILE TVCasLe, EcuADOR, Sttt

Jorge Schwartz, nm
CEO TVCable Ec- ey
uador, dijo que ird
a la SCTE en una
‘visita corta’ por la

representado por los VP de tecnologia y operaciones Dale Bassen,
Hernan Benavides, Juan M Troncoso y Claudio Garcia.
El objetivo, explicaron los ejecutivos sera ‘ver el estado del arte de

laindustriay tener contacto con proveedores’. Ademds, mencionaron ,
. . cercania del evento
conocer laevoluciényoportunidadesenelmundo delasredesdecable,
L. e DL , . con Jornadas In-
servicios de banda ancha y television digital, y tecnologias asociadas. .
s - . ternacionales en
Siempreintentamos cubrir todo el espectro de proveedores desde

CATV
Fuente de Alimentacion

Hernan Benavides Buenos Aires; ‘eso

acorta el tiempo Jorge Schwartz
] disponibleyobligaalimitarse a realizar reuniones
CasLE OnDA, PANAMA puntuales’ <

% - - ‘En lo especifico, lo que vamos a buscar serd

el punto de vista de andlisis de oportunidades) destacaron.

Nicolas Gonzalez Revilla, CEO de Cable Onda de - "
Panamd, confirmé su presencia en la SCTE. ‘Vamos
a conversar con los proveedores de Home Security a través del
cable, es un tema que estamos analizando con cuidado desde hace
un tiempo y que pensamos atacar en 2015, junto a lo referente al
hogar automatizado’.

lo relacionado con home security, por un lado;
También nos interesa el aumento de la capacidad
de las redes, por el aumento del consumo de
acceso a Internet, y veremos lo relacionado con
el servicio IP de alta velocidad, con tecnologia

Nicolas Gonzalez Revilla FTTH’, dijo schwartz.

‘También tendremos reuniones acerca de la guia electrénica de programacién. Otro tema ‘Lo que estamos haciendo en Ecuador en este

relevante es lograr un aumento en la capacidad delas redes a 1 Giga y los sistemas de revision momento pasa por el establecimiento de un

Contacto Para Nuevo Catalogo
Hugh Quinones
Tel: (954) 499-9203
Cell: (305) 684-2388

de redes y deteccién automatizada de fallas, un tema acuciante en funcién de la creciente servicio DTH complementario al cable, primero
LIrTImIinik -
innovation AT Work
—

demanda de ancho de banda de los usuarios; también en lo que hace a la calidad del Wi-Fi, lo hemos lanzado con servicio prepago y ahora
otro aspecto que importa mucho a nuestros suscriptores. vamos a ofrecer postpago, siempre apuntando
Y tenemos también acordadas dos reuniones sobre servicios “en la nube”, en especial para a un mercado més popular, sin competir con

el sector empresario, que para nuestra empresa es un capitulo importante de la operacion’. DirecTV ni Claro’

Email: hquinones@gomultilink.com
GoMultilink.com 440.366.6966 engsupport@gomultilink.com
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MEGACABLE ' '

Emerson Sampaio, CTO Megacable México, dijo sobre la

EnTelevisa Te-

SCTE: ‘Un aspecto importante que justifica la concurrencia, es lecom viene ha-

que nos permite entender lo que estd pasando tanto en términos biendoun trabajo
de industria como de tecnologia; detectar las tendencias que se x sistematico para
lanzar productos

van definiendo, ver la posibilidad de entrega de nuevos servicios

y también nos ayuda a advertir, como en otras convenciones, la Emerson Sampaio, CTO al mismo tiempo
. . R Megacable México O SIS ERGERES
emergencia de mercados de nuevos consumidores’ P
‘En los especifico, vamos a buscar elementos y tecnologia que nos permita mejorar el en Me.x1co, como
sinergizar publi-  Jean Paul Broc y Adolfo Lagos

servicio de Wi-Fi, tanto dentro como fuera de la casa. Hay que mejorar el servicio de Wi-Fi’ . . Y -
cidades, ahorrar costos eintercambiar informacién.

Ejemplos del ano dltimo han sido la promocién

del triple play+tablets, el 3x2, y la instalacién a

Grupo HEevi 'Q' Veo como marca del OTT del grupo, que incluso
tendrd ventajas respecto a Netflix como el Catch up

Luis Vielma Ordofiez, director de operaciones de Telecable TV durante tres dias. Las restructuraciones no han

del Grupo Hevi, confirmé su presencia en esta edicién de The terminado, especialmente la fusién Cablevisién-

Cable-Tec Show en Denver, donde estaré él solo en represen- Cablemas, donde el grupo —en total con mds de

tacion del Grupo. 2 millones de suscriptores de video y 1.5 de banda

‘El mayor interés estard en las soluciones para acompanar la ancha— debe seguir creciendo homogeneizando

diferentes tecnologias entre ATSC y DVB, donde
Cablemds hizo punta en México. A todo esto se
orientara el viaje de sus ejecutivos a la SCTE, de
manera discreta por los cambios actuales que no
han terminado.

evolucion del video, tecnologia para el despliegue multipantalla,

middleware de cajas digitales. También estaremos viendo a los
fabricantes de cajas, CAS y CDN.

Luis Vielma, Jose Vielma y o .. o .
Tomas Peterson Por ultimo, dl)O que no estara viendo ninguna marca en

especial, sino que ird abierto a ver lo que se ofrece en el mercado.

LA ESPERA TERMINO EZJ" suomagorin®

Excelencia en comunicaciones, &'blicon “'nevion

el UNICO distribuidor 7] SENNHEISER mscri@th Cuando se trata de salvaguardar la
EUtD]’iZEdU en MéXfCD confiabilidad de su red, la seleccion de

& s == =Koy productos de energia comprobados de
GOSPELL telestrean iomeiss Alpha es un buen comienzo.

@' grassvalley SU mejor opcion es asociarse con Alpha
Abekas ki

para asegurar la correcta instalacidn,
mantenimiento v reparacion de sus
VISLINK @ equipos, v para esto, Alpha tiene toda una

organizacion de expertos dedicados a la
prestacion de servicios para mantener sus
redes en buen funcionamiento.

EXC'_E'IEHEI'E _ Para mas informacién, visite www.alpha.com
e comunicacianes y tecnologle o llame al +1 (360) 647-2360 para conocer
como los senvicios de Alpha pueden ayudarlo a
mejorar la confiabilidad de su red.

grass valley

A BELDEN ERAND

Excelencia en Comunicaciones y Tecnologia 5.A. de C.V. Enrique Rebsamen No. 736 Col. Narvarte México D.F.
Tel: (55) 5523 0350 Fax 5523 0345 ventas@excomunitec.com.mx www.excomunitec.com.mx

Entendemos tu negocio
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) LATIN BUYER SURVEY

INTER, VENEZUELA A IBC Y
La SCTE

Cristian
Gorrini, VP
de nuevos ne-
gocios en Inter
de Venezuela,
adelanté que
irdn a Denver

dos personas

del drea de in-
genieria y dos

Cristian Gorrini

de operacio-

nes. El objetivo serd ‘afianzar la relacién con
los proveedores actuales y ver nuevas lineas de
productos aunque, claro, buscar alternativas’

Actualmente, Inter pone el foco en el desarro-
llo de la plataforma en DVB, tanto para cable
como para satélite. En este sentido, expresd
que ‘hay poco en la SCTE’, y que resulta mds
completa la IBC.

En cuanto alos proveedores, dijo: ‘Estaremos
visitando a los que nos han acompanado en el
crecimiento de estos anos; Arris, Cisco, Harmo-
nicy CommScope parala plataforma instalada.
EnDVB elegimos Kaon paralas cajas, tantoenel
servicio de DTH como para cable, y Verimatrix
para el Acceso Condicional’.

Cotas, BoLivia,
A LA SCTE

]
El Ing. Ro- R —
lando Barja
Elias, jefe de
division man- =
tenimiento red
HEFC de Cotas

—

de Bolivia, y VJ
Chairman del \ k
capitulo Cen- '
tro y Sudamé- Rolando Barja Elias
rica de SCTE, hablé sobre la participacién
activa y protagonista que tendrd este segmento
en el evento de Denver. Destacé que en abril
se realiz6 una nueva edicién de Cable-Tech
Games, por primera vez en Latinoamérica.
‘Este evento entreg6 a los ingenieros y técnicos
latinoamericanos la oportunidad de estar al
nivel de los demds ingenieros y técnicos a nivel
mundial realzando y mejorando las habilidades
del personal técnico, logrando una mejora con-
tinua del personal externo parala entrega de los
servicios de telecomunicacionesal usuario final’.

Sobre la empresa de cable Cotas de Bolivia,
confirmo su presencia junto al ingeniero Iver

PRENSARIO INTERNACIONAL

MiLuicom, A LA SCTE

Daniel De Simone, director de contenido y canales de TV de
Tigo/Millicom, confirmd la presencia de dos personas del equipo
técnico en la Expo SCTE de Denver, donde estardn viendo las
nuevas tecnologias de datos y soluciones asociadas a multiscreen.

Este afio, las inversiones de la empresa estuvieron enfocadas en
la oferta de paquetes con velocidades de hasta 20 Mbps. También,
en las distintas operaciones en la regién, apuntaron a duplicar las

velocidades a precios competitivos.

En multiscreen, Tigo Star lanzé una libreria de més de 2500
titulos variados para acceder en cualquier lugar y momento,

Il CABLE-TEC

EXPO’14

Daniel De Simone

que pueden ser rentados durante 24 horas y verse cuantas veces se quiera durante ese periodo.

No confirmé marcas en particular con las que estardn trabajando, ni si estardn en la IBC de

Amsterdam.

CasLETIcA, CosTA Rica, A
LA SCTE

Jorge Ga-
rro, gerente
de Cabletica,
confirmé a

PrRENSARIO la
presencia de
los ingenie-
ros Navas y
Gonzélez en

Jorge Garro

la Expo de la
SCTE en Denver, donde estardn viendo todo
para continuar con las migraciones y nuevas
tecnologias, asi como cambios en fibras y
arquitecturas en las redes. La idea, afirmé
Garro, es visitar marcas como Harrisy Cisco,
entre muchas otras dreas de interés.

Este afo, no estardn en la IBC de Am-
sterdam.

Rodriguez, y los técnicos Juan Rojas y Juan
Bolivar. ‘Estamosanalizando cuél es el segmento
wireless, gateways routers, direccién haciaredes
Opticas pasivas y FTTH. Hay tres direcciones de
latecnologia: red de fibra 6ptica, red IP y sistema
inaldmbrico, todo va a ser mévil o sin cables, y
estamos abocados para tener una especialidad
en esta tecnologia. Queremos lograr mayor
conocimiento en nuevos equipos que tengan
capacidad robustez y confiabilidad’.

Entre los proveedores, mencioné Cisco,
Arris, Power&Tel., RGB Networks y GDI
Tech. El objetivo es ‘no descuidar la practicidad
y comodidad del usuario para accesorios de
cajas digitales’.

<12>

Nuevo SicLo, UrRuGuAY,
A IBC

Mario de
Oliveira, ge-
rente técnico
y de operacio-
nes de Nuevo
Siglo de Uru-
guay, confirmé
a PRENSARIO

que este ano

Mario de Oliveira

optd por viajar
a IBC en Amsterdam. De manera pionera, este
ano lanz6 su plataforma de OTT completa, una
solucién pionera en la region, junto a Conax,
Cubiware y el soporte local de Bold (estd cre-
ciendoaotros paises). Dice Mario quesélo tienen
algo similar Cableméas en México y Columbus
en el Caribe. Es asi que el ejecutivo viajard a
Amsterdam para ver todo lo que tenga que ver
con eso en materia de encoding y otros temas.

MonTEcABLE, URUGUAY,
A IBC

Federico de
Le6n, CTO de
Montecable de
Uruguay, descar-
té su presencia
en la SCTE de
Denver por cues-

tiones de agenda,

Federico de Ledn

aunque si viajard
aAmsterdam para asistir ala IBC. Ird el mismo
deLe6n: ‘Estarétres diasy miintenci6n es cono-
cer e informarme sobre las tltimas tendencias
en tecnologia, sin foco en nada especial’.

%) PICO DIGITAL.
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MonbpAy, SEpT. 22

8:00 AmM-6:00 Pvi

PRe-CONFERENCE SYMPOSIUM AND EXHIBITOR
REGISTRATION OPEN

9:00 Am-4:30 Pm
PRE-CONFERENCE SYMPOSIUM

11:00 Am-6:00 Pvi
ATTENDEE REGISTRATION OPEN

11:00 Am-6:00 Pm
CvBeR CAFE OPEN (SPONSORED BY CORNING)

1:15 pm
Expo GOLF TOURNAMENT SHOTGUN START

2:00-3:00 pm
Expo WORKSHOPS

3:15-4:15 pm
Expo WoORKSHOPS

4:30-6:00 pm
ANNUAL MEMBERSHIP MEETING & MEMBER
APPRECIATION RECEPTION

5:30-7:30 pm
IP CHALLENGE & RECEPTION (SPONSORED BY
Cisco)

TuesbAy, Sept. 23
7:00-8:00 Am
LiIGHT READING BREAKFAST

7:00-8:00 Am
CHRISTIANS IN COMMUNICATIONS BREAKFAST

7:00-8:00 Am
SCTE CHAPTER LEADERSHIP BREAKFAST

7:30 Am-5:00 pm
ATTENDEE AND EXHIBITOR REGISTRATION OPEN

7:30 Am-5:00 pvi
SCTE Mepia CenTER OPEN

7:30-8:00 Am
OPENING GENERAL SESSION CONTINENTAL
BREAKFAST (SPONSORED BY SEACHANGE)

8:00-9:30 Am
OPENING GENERAL SESSION

8:00 Am-6:00 Pvi
CvBer Cart OPEN (SPONSORED BY CORNING)

9:45-10:45Am
Expo WoRKsHOPS

11:00 aAm-Noon
Expo WoORKSHOPS

12:15-1:30rm
ANNUAL AwARDS LUNCHEON

1:30-6:00 pm
ExHisiT HALL OPEN

PRENSARIO INTERNACIONAL

Jackie Cook, Mark Dzuban, Kevin Hart y Terry Cordova, en el corte de cinta inaugural en 2013

2:00-5:00 pm
WICT TecH IT Out

5:00-6:30 pm
CHAIRMEN'S RECEPTION (SPONSORED BY
ERicssoN)

6:00-8:00 pm
VENDOR HOSPITALITY SUITES

6:00-9:00 pm
INTERNATIONAL CABLE-TEC GAMES (SPONSORED
sy Dycom, CSG, JDSU)

WEeDNESDAY, SEPT. 24
7:30 Am-5:00 pm
ATTENDEE AND EXHIBITOR REGISTRATION OPEN

7:30 Am-5:00 pm
SCTE Mepia CenTER OPEN

7:30-8:00 Am
GENERAL SESSION CONTINENTAL BREAKFAST
(SPONSORED BY DELUXE)

8:00-9:15 am
GENERAL SESSION

9:00 Am-5:30 pm
CvBer Cart OPEN (SPONSORED BY CORNING)

9:30-10:30 Am
Expo WORKSHOPS

9:30-10:30 Am
AN INTRODUCTION TO THE CRITICALLY IMPORTANT
MATTER oF DEvOPS SESsION

10:30-10:45 am
Exro WoRksHOPS BREAK (SPONSORED BY
Huawer)

10:45 -11:45 am
Expo WoORKSHOPS

10:45 -11:45 am
PutTing DevOPs INTO PracTicE: THE RDK
MobEL SEssiON

11:00 AmM-12:30 pm
SCTE STANDARDS SESSION

<14 >

11:00 am-12:30 pm
SCTE CHAPTERS SESSION

11:00 Am-5:00 pPm
ExHiBiT HALL OPEN

1:00-2:30 pm
ENErRGY 2020 SessioN

4:00-5:30 pm

NEeTwork OPERATIONS: FCC PROOF-OF-PERFOR-
MANCE, LTE INTERFERENCE AND POWER SYSTEM
RELIABILITY

6:00-8:00 pm
CircLE oF EAaGLES DINNER (HoSTED BY THE
CaBLE CENTER)

6:30-9:00 rPm

Expo EVENING AT WINGS OVER THE ROCKIES
AR & SpAacE Museum (SPONSORED BY
CoMMScoPE)

8:00-10:00 pm
LovaL ORDER OF THE 704 ANNUAL EVENT
(Hostep BY THE CaBLE CENTER)

THURSDAY, SEPT. 25
8:00 Am-1:00 Pv
ATTENDEE AND EXHIBITOR REGISTRATION OPEN

8:00-9:15 Am
INTERNATIONAL ATTENDEE BREAKFAST
(SPONSORED BY ARRIS)

9:00 Am-1:00 pm
ExHisiT HALL OPEN

9:00 Am-1:30 Pv
CvBer Cart OPEN (SPONSORED BY CORNING)

12:45-1:45 pm
Expo WoRKsHOPS

1:45-2:00pm
Expo WoRksHOPs BREAK (SPONSORED BY
Huawer)

2:00-3:00 pm
Expo WoRKsHOPS

6:00-8:00 pm
Ham Rabpio/RF CommunicaTions GRoup
RECEPTION

Huawei Cable2.0

Envisioning a Better Connected
World

First Distributed Cable Access Architecture
VoCabie

IMS - Synergic IP & Optical Solution
.

D-cCAP & '
[ I

. WDM
Smart Media ——= Tarrminal
Phone Senver n‘b‘n ATTN R

| Energy

Comprehensive Cable IMS Solution
Smart Video Platform and CPE
Agile DC & Cloud Service Solution

Leading LTE Commercialization & Innovation

T = -
a 1O sndr

L o ) e e

wwiw.huawei.com HUAWEI



® From NAB, TeLemunpo AND SET 10 IBC AMSTERDAM

Cenobio Moriel, José Baston, Max Arteaga y Elias Rodri-
guez de Grupo Televisa, con Benjamin Mariage de EVS

I

Israel Gomez y Ricardo Macias (Comtelsat) con

Jorge Notarianni y su equipo de Disney Jose i (il i i Rodrick Smith de Evertz con Carlos icaci sxico. Hi
; : ph Ferreti (Senior Project Manager Studio ! comunicaciones de México, Hiro Tanque,
con Nahuel Villegas de Imagine Directing de ESPN) y Juan Carlos Velazquez Capellao de Phase de Brasil presidente de For-A y Mario Rodriguez

Carlos Morett de Brainstorm y Andrés
Martinez de Amtec de México

José Urefia, Patricia Grasso, Enrique Gutié- W t Walter Gomez de Citytv y Giovani Jeffrey Reyes con Esteban Umana, Mario

Ing. Eduardo Bicudo y Eduardo Castro, de
EBC Brasil, con Luiz Padilha, de Sony Brasil

Eduardo Mancz con Guilherme Correa,
Frank Sodre y Juan Morquia, de Globosat,
y Luis Ricardo Bernardoni de Brasvideo

Jorge Castafieda de Excelencia en Tele-

rrez y José Cadavieco Jr. 3 - Punz6 de LiveU, de Colombia Jannini y Robert Breitenstein de Arri

Hugo Faez de Tridigital de Chile, y

Wilson Zeferino de Fuijifilm Steve Ellis, Broadcast Pix Dewaine McClellan, Pesa Thomas Beardsley, Artel

Allison Henrique, Marcello Costay  José Vaca y Edi Carlos de
Helida Carvalho de Playlist de Brasil - Sigma Brasil

Julio Hernandez, Jordi Utiel y Fer-
nando Rodriguez de VSN y M-Fact

Katharine Konig y Antonio David Jaquen y Erwan Gasc
Alvarez de Spinner de Aviwest

Gustavo Brunser con el equipo de
Telefé

PRENSARIO INTERNACIONAL <16>

con el Emmy

Alfredo Cabrera de  Raul Rivera, Anais Pain-  Joe French y Luis

Axon

A ; José Manuel Lopez
Daniel Bailey y Chris Exelby de TSL Roldan de SAPEC —_

Ve creen.
Device.

o Gl 6 oo _ . o h -7~ RGBNetworks is the leading provider of cloud-based
' " 4 e:te: ® . scalable multiscreen IP video delivery solutions with
| - =l 4 St products deployed by over 400 operators in over
' 40 countries. Partnering with RGB enables operators to
_ V3 _ accelerate the deployment of new revenue-generating
Lisa Borga de auel de services enabling them to maximize the opportunities

Teradek

for monetizing their TV Everywhere deployments.

chault y Mike Antonovich  Fernando Torres de
de Ateme Masstech

i =UTEmg

>
Learn more now: www.rgbnetworks.com rg o RS



® TecnoLoGiA

ARRIS: CUsTOMER LEADERSHIP FORUM EN MiaMI

ANTES DE LA PRESENCIA EN LA Expo SCTE

German laryczower, director regional de
Arris para Latinoamérica, destacé a PREN-
sAr10 el Customer Leadership Forum que
organizaron en Miami a fin de agosto en
Miami. Se trata de una costumbre
de Motorola que Arris decidié
continuar de manera anual,
aunque resta definir la fecha
en que quedard paralos proxi-
mosafios. ‘El objetivo fue unir
a los top server providers de
la regién para tener una sesion
directiva con nuestra visién de
adonde valaindustria. Hay decisiones
para tomar sobre a que lado se va y a cual no)
afirmé. Esperaban tener entre 30 y40 personas
como se informara por separado.

Taryczower destacé una charla de AT&T,
una futurista externa de Arris de como se ve
la industria y también algunos paneles con
varios clientes para compartir ideas. ‘Hici-
mos una encuesta de usuarios finales, con

un zampling de Argentina, Brasil, México

L] o
Vqlncognlto
A s o f t w a r e

PROVISION * ACTIVATE * MANAGE

———
ARRIS

y Chile y preguntamos como las personas
interactdan con el contenido y se demostré
informacién interesante. Esto habla de como
interactiian con el DVR, OTT, etc. De 2000
usuarios finales sélo el 46% consumian
contenido OTT una vez al dia, pero
el 76% se quejaba de la calidad. Eso
es una oportunidad para los ISP
de mejorar la experiencia de video’.
‘Fue un evento para juntar a la
industria y conversar de diferentes
aspectos estratégicos. Hoy vemos la
consolidacién en vendors y clientes pero
no de exposiciones, y sin embargo no hay un
aferia con este tipo de interaccion, remarcé.
Germdn comenté ademds sobre este afio
2014: ‘Honestamente viene siendo un ano
muy bueno, con altas expectativas de creci-
miento. Ya llevamos un afo y medio tras la
adquisicién de Motorola Home, somos una
empresa que crece trimestre a trimestre y
seguimos innovando en nuestras soluciones
para estar un paso delante de la competencia.

En ABTA: Ricardo La Guardia, German
laryczower y Alejo Smirnoff

Hemos cambiado mucho como empresa para
mejor, en como interactuamos con los clientes
yenelliderazgo que presentamos al mercado’.

‘En SCTE tendremos la presencia habitual,
seremos sponsorship de una fiesta y nuestro
stand serd un lugar de reunién natural. Eso
ademds de la participacién natural en las
conferencias. Habra mucha participacién de
Latinoamérica y organizamos un desayuno
internacional el tercer dia para canalizar
parte de ella’.

WE HELP SERVICE PROVIDERS LARGE AND SMALL DELIVER OVER
18 MILLION HIGH SPEED DATA AND VOICE SUBSCRIPTIONS IN LATIN AMERICA!

Incognito Software provides mission critical provisioning software that gives you:

@ The flexibility to support the specific configuration of all your CPE
@ Scalable, reliable, and IPv6 ready software
@ Arich feature set to help you deliver your goals

INTERESTED?

Learn how operators around the globe are leveraging our
software to help them succeed by contacting our team:

LATAM North Hector Villalvazo +52 55 8000 0244

LATAM South Juan Pablo Navia +57 3143316593

LATAM Pre-Sales Otto Heredia +57 3144702416

Email: sales@incognito.com

Web: www.incognito.com
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ELEMENTAL@

Venga a vernos en IBC, Hall 4 Stand 4.B75

Nosotros potenciamos la revolucion de video en multiples.
pantallas pantallas. Ahora, vamos a ayudarte a entregarlo.
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ELEMENTAL@IDELTA

Experimente la mas avanzada plataforma de entrega de
video para multiples pantallas del lider en procesamiento
de video. Con servicios de origin, just-in-time packaging
y proteccion de contenido de principio a fin, Elemental
Delta permite a duefios y distribuidores de contenido

implementar servicios de TV time-shifted e insercion
de publicidad dinamica mientras reduce los costes de
entrega de video para multiples pantallas.



® TecnoLoGiA

NAGRA: TRES LANZAMIENTOS

DE OTT EN BrasIL
ConN IoNTV, TeLerONIcA Y NET

Es una etapa importante para Nagra, pues
para esta mitad de ano estd llevando a cabo
tres lanzamientos comerciales en Brasil con
su plataforma actual OpenTV 5. Se trata de un
desarrollo empezado hace cuatro afos, segiin
destacd sudirector regional ThierryMartin,que
pudo verse en su stand en ABTA en Sao Paulo.

IONTYV,deUnotel,selanzé enagosto. Tienela
EPG deNagrapersonalizada paralon,conlaidea
estener muchainteractividad parallegaralosISP
como un mercado pionero al que apunta junto
a TVA4SP y Algar, pero esto lo hace muy high
end. Ya hay varias fases futuras para desarrollar
pues el OpenTV 5 es escalable, destacé Martin.

El segundo operador que lanza en OpenTV 5
es de Telefénica, selo hizo en Chile y repetird en
Brasil para fin de ano. Es un producto de mucho
desarrollointerno que gusté mucho conservicios
interactivos en IP que ofrecen con una nube de
ellos, incluyendo un videoclub. El OpenTV 5

. Sin
Licencias

integrétodoeso
para proveer al
mercado y con-
tinda asi fuerte
la alianza con
Telef6nica.

El tercero es Thierry Martin
el de Net Ser-
vigios, que sale en gran estilo y con mucha
complejidad—remarca Thierry—, pues no
querian unnuevo middlewaresino soportartodo
el universo que el operador brasilefio lider tiene.
Ya usaba el OpenTV 2, pero se hicieron muchos
cambios, se customizo para Net y se llegd a un
nuevo OTT Now. Se hizo un upgrade completo
de todo lo que habia en HD en STB para que
tengan la misma capacidad que con el OpenTV
5.La UY la disefi6 Net con un disenador local y
Nagra lo implementd. Ahora esperan recibir a
los clientes de toda la regién en IBC.

..con el Revolucionario

CoNAX

Rohit Mehra de
Conax destacé a
PRENSARIO que,
en Latinoaméri-
ca, la empresa estd
trabajando de manera
independiente con Nagra y asi parece que va
a seguir por bastante tiempo, lo cual no estd
pasando en otros territorios. Esto es ademads
porquelas ventas y los clientes estdn crecien-
do. Actualmente es muy fuerte el movimiento
con Claro, incluso en paises como Colombia,
Ecuador, Chile, Bolivia y Costa Rica.

e

Rohit Mehra y Mario de Oliveira, su cliente de
Nuevo Siglo Uruguay

Transcodificador VersAtivePro de ATX

N LA

=1

VERSZ:TIVE PRG

Caracteristicas Principales:
* Sin Licencias = Sin Complicaciones
* Excepcionalmente Econdémico

* Gestionable en Grupo

+506-8850-2379 bcastro@atxnetworks.com www.atxnetworks.com/VersAtivePro_c
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* Multiples Tipos de Redundancia
* Calidad de Video Profesional

No Haga Mal Uso de Su Inversion
Conectores “Locking” 100% Metal Su Mejor Aliado

No mas “Truck Rolls” por causa
de conectores sueltos con este
componente fundamental del

cual dependen los servicios de

alta calidad!

« Sistema de sujecion “Locking” haciendo imposible tener
conectores flojos en sus instalaciones

+ Sellado hermeético eliminando 100% ingreso de humedad

 Composicion 100% metalica brindando:
+ Alto blindaje contra ingreso de senales eliminando interferencias

+ Continuidad electrica

Mvuchos operadores 5/obales vsan ya
nvestros conectores con +fecnolosia
"Locking" ellos son nvestra mejor carta
de recomendacién.

ePor gué no hace /a prveba vsted?

=p'C. T

Innovation for
the Last Mile

&

INTERNATIONAL pctinternational.com

Oficinas Corporativo de USA  +1.480.813.0925 info@pctintl.com
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}} CAMEBIAR LA FORMA DE HACER
MANTENIMIENTO A 5U RED

S5, Hunter usa la Tecnologia de Radar
para encontrar exactamente la
causa y la localizacion del problema,
ya s2a CPD analdgico o CPD digital.
También se detectan Ingresos,
Ruido de Impulso y Laser Clipping.

01 Encontrando el error
+ 45 Hunler identifica la zona
‘@-Aﬁﬁﬁ-“-ﬁ b b vt clonicler se

o | Y ancuentra el amor

Y ‘. 02 Pinpoint la fuente

. b
I o % Ulilizando el Quiver, los
= ﬂ‘ﬁ.‘--“‘ técnicos pusden localizar ol
=7l .o punio exacto del CPO.
Rl . 03 Soluclonando o problema
e l}s Con la localizacidn precisa del

f -+ CPD, los técnicos disminuyen
LS pustanclalments el thempo de
7 solucion del problema

cqr"cc)m
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| www.arcomlabs.com |
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ALPHA: PRODUCTOS DE VANGUARDIA

EN ENERGIA

Alpha Technologies volvi6 a ‘

tener un gran stand en la feria de -
ABTA de Brasil, el mercado que [
en cantidad de suscriptores es el
mds importante de la region. Este
afo se resignaron algunos metros
para ganar un lugar mucho mads
céntrico y protagonismo donde
pudieran llegar los mejores ope-
radores del mercado. Y fue asi al
punto en que se recibi6 al mismo
presidente del operador lider, Net
Servigios.

Ademds de un gran obelisco o tétem central,
pudieron hacer la recorrida por el exitoso
HM3HP, que ya tiene un fructifero recorrido
por los operadores de Latinoamérica tras su
presentacion un afio y medio atrds, pero tam-
bién por los sistemas solares cumpliendo con
las necesidades de ecologia,ahorro energéticoy
responsabilidad social empresaria que se piden
en las principales sociedades del mundo. Brasil
sigue la misma linea de esos mercados avan-

Paul Shmotolokha, Antonio Galvez y todo el equipo de Alpha
Technologies en ABTA con José Félix, presidente de Net Servigios,
Marcelo Parraga y Lincoln Yarsuhiko

zados y la gente de Net se mostr¢ interesada e
hizo muchas preguntas sobre el tema.

Tras la presencia en ABTA, Alpha volverd a
tener su stand corporativo en la Expo SCTE de
Denver, pararecibir atodoslos grandes clientes
de Latinoamérica con los mismos productos y
mads delos quesevieronen ABTA. Valerecordar
que incluso se han hecho disenos con barra de
seguridad inspirados totalmente enlos pedidos
de los operadores de Latinoamérica, que es un
mercado prioritario para Alpha.

HARMONIC: TECHNOLOGIES FOR
VIDEO PRODUCTION AT IBC

At IBC2014 Harmonic will demonstrate
a variety of technologies and solutions set to
transformvideo production and deliveryin the
broadcast, cable, telco, satellite and multiscreen
environments. From virtualized video infras-
tructures to Ultra HD encoding and delivery,
Harmonic’s market-leading solutions enable
operators to deploy lower-cost, flexible video
architectures with pristine video quality to
maximize the value of their existing bandwidth
and drive new revenue-generating services.

‘All of the technologies and solutions we’ll be
highlighting at IBC2014 are designed to bring
simplicity, flexibility, scalability, and efficiency
tobroadcasters, whichisbecomingincreasingly
importantasvideo productionand delivery get
more and more complex’,said Peter Alexander,
chief marketing officer at Harmonic.

‘At the show Harmonic will demonstrate its
latest innovations, including new software-
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defined, virtualiza-
ble video delivery
that unifies all media
processing functions
on a single platform.
Attendees canstop by
the booth to see how
the Harmonic VOS
software-based ar-

Peter Alexander

chitectureand Electra

XVMyvirtualized media processor bring unpre-
cedented efficiencies to broadcasters through
intelligent function integration and the ability
to leverage an IT-centric infrastructure. By
partnering with Harmonic, the world’sleading
video infrastructure provider, broadcasters
and pay-TV operators can provide the most
compelling television experience, including
Ultra HDTYV, at the lowest TCO, supported by
the industry’s best service and support.

3150 SW 15th Street | Deerfield Beach, FL 33442 | 888.293.5856 | sales@amt.com

Aplicaciones - Edificios
Multifamiliares, Hoteles
& Condominios

Disponsibles
en Inventario
en AMT!

*Terrace 1200
Terrace 600 Gateway Digital a Analogico

El Terrace 1200 & Terrace 600/600HF son unidades
compactas y economicas que permiten recibir servicios
QAM Encriptados, estos son Des-Encriptados utilizando
CableCards, hasta un total de 72 servicios analogicos
en RF en el Terrace 1200 y un total de 36 servicios en
RF analogico para el Terrace 600. El modelo Terrace
600HF ofrece una expansion adicional para 36 servicios
extra al operarlo en conjunto con el Terrace 600.

* Terrace QAM - Edge QAM

El Terrace QAM es ideal para operadores que requieran
recibir servicios QAM Encriptados y entregar QAM
Des-Encriptados utilizando CableCards:Se ofrecen dos
versiones para 24 ¢ 60 servicios en.SD o HD.

* Concierge IP a QAM Gateway

El convertidor de alta densidad Concierge IP a QAM
es ideal para operaciones donde se necesiten entregar
servicios Free to Guest, modulacion QAM tradicional o

servicios VOD ya sea SD 6 HD,

* CableVista - Edge Decoder

El CableVista IP a/Analogico o Banda Base provee
decodificacion MPEG2, modulacién y conversion
hasta 24 canales NTSC en un chasis de una unidad
de rack. Cuenta con varias opciones como modulos
para redundancia. '

advanced / media technologies®

Para mayor informacion, llame al 954.427.5711 o visite amt.com

—_—

Multiple Solutions. One Source.
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GRrAss VALLEY

CONFIRMO A EXCELENCIA EN

COMUNICACIONES EN MEXxIco
COI\/IO UNICO DISTRIBUIDOR AUTORIZADO

En agosto se confirmé una noticia importante en México: Grass Valley, la
marca que forma parte del grupo Belden, eligié a Excelencia en Comunica-
ciones como tnico distribuidor autorizado en México. Tras la fusién de Grass
Valley con Miranda, se supo que iba a elegir un tnico distribuidor para la
nueva compaiiia unida en cada mercado de nuestra region.

El presidente de Excelencia, Jorge Castafieda, habia anticipado a PRENSARIO
que era una prioridad mantener a la marca y lo pudo concretar. Esta decision
es un reconocimiento a la labor de 20 anos como distribuidor de Miranda,
précticamente desde su fundacién como empresa que trae la mejor tecnologia

a México.

La idea ahora es extender ese gran servicio al universo mds vasto que es
Grass Valley. Vale ratificar que Excelencia tenia un ingeniero exclusivo para
Miranda, capacitado en la fébrica, y ahora que ahora eso estd en expansién
pues Grass Valley es una empresa mucho mads grande. Se estd capacitando
gente para certificarlos y tener soporte de primera mano.

Todo el portafolio de productos y marcas de Excelencia se ve robustecido,
puestrae productos que antes no se tenian. Dala chance de ofrecer soluciones de
puntaa puntaasus clientes. AlaIBC de Amsterdam viajardn Jorge Castaneda,
Alfonso Castro y Marco Rabadan, nuevo director general de la compaiia.

" S

Jorge Castaiieda, Alfonso Castro y Marco Rabadan con José Luis

Reyes de Grass Valley

AMT, PRESENTE
EN THE CaABLE-TEC SHOW

Como todos los afios, Ad-
vanced Media Technologies
(AMT) estard exponiendo en la
NCTA vy para ver las novedades
quesepresenten enla convencion
y atender a sus clientes latino-
americanos que concurran.

Asi lo adelanté Vladimir Ve-
licovich en Tepal, donde afirmé:
‘Siempre estamos buscando
nuevos productos adecuados
para las nuevas tecnologfas aplicadas en los sistemas de cable, para
que nuestros clientes puedan crecer con nuevas aplicaciones que
aumenten sus ingresos, ademds de la tradicional distribucién de TV

\
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Viadimir Vellcowch y José Arias en
Tepal

y acceso a Internet de usuarios residenciales.

Entre las novedades, sefial6 los equipos para soterrar fibra dptica
comercializados por Terra Span. ‘Operan con mucha facilidad y son
ecoldgicamente sustentables. También estdn los productos para ser-
vicio a hoteles de Vecima, ‘que toman videos de Internet para poder
convertirlos en cajas digitales a sefales que puedan ser distribuidas
alos huéspedes’. Para los paises con norma ISDB-T, existe la linea de
conversores de ATX que procesan sefiales en DVB o ATSC.

AMT ha incorporado al Ing. José Arias, experto en telecomunica-
ciones con experienciaen de casi 20 anos en Alcatel-Lucent, Motorola
y Arris, para ofrecer asesoramiento y soluciones de primer nivel.
‘Mi objetivo es aumentar la penetracion estratégica de productos
de empresas como Grass Valley y Vecima Networks en el dmbito
del OTT y darles mayor visibilidad’. Arias asesora en la provisién de
equipos a empresas como América Mévil, Megacable y CableOnda,
entre otras, y estd especializado en redes dpticas y de acceso y redes IP,
asi como procesamiento de video: ‘Mi funcién es dar valor agregado
de alto nivel a todo el equipo de ventas en Smérica Latina), concluye.

—

HUAWEI, A LA VANGUARDIA

Huawei mantiene su posicién como jugador
relevante en la industria de la TV por cable, la
migracion al triple play y la bidireccionalidad.
Asilo demuestra en todas las ferias que parti-
cipa, y lo volverd a hacer en esta edicién de la
SCTE en Denver.

Michael Stevens habl6 con PRENSARIO sobre
el destacado trabajo quelamarcallevaadelante
con los MSO’s de México, Centroamérica y
Sudamérica. Trabaja con Megacable, Televisa
Telecom, Tigo, Une, ETB, Inter, CanTV,
NetUno, TVCable, Claro, Cable & Wireless,
Digicom, Digitel, Flow y Tricom.

‘Huawei se encuentra dentro de la transfor-
macién, practicamente en la vanguardia de las
telecomunicaciones. Haacordado con Ericsson
y Cisco,entramosasus plataformas convergen-
tes, no sélo como parte de la red y networks,
sino de IT. Ahora ofrecemos soluciones end to

PRENSARIO INTERNACIONAL

M

end, no s6lo para infraestructura fija y

movil, sino la virtual a los principales \")
carriersy MSO del negocio a nivel mun-

dial. Ofrecemos para los MSOs arriba HUAWEI
de 100.000 suscriptores con Capital e
internet la solucién completa. Nuestra
infraestructura estdhecha escalable y modular,

Brenda y Michael Stevens en Canitec

cuidamos la eficiencia energética y disminuir
espacio), explicé Michael.

‘El cablero pequeo no estd siendo aborda-
do todavia con escenarios de hosting, donde
Huawei podria poner la infraestructura. Se
ofrecerian servicios de transformacion sefial
andloga a Digital, distribucién y el CMTS es
la soluciéon mas nueva, donde lo sacamos de
la cabecera y el hob y queda junto al nodo
alimentado con GPON. Le da al operador de
cable construirla estructura docsis mas barata’

Tres conceptos son recurrentes en Huawei:
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‘Reducirespacio, reducir capex e incrementar de
ancho de banda a un menor costo. Todo esto se
puedeofertar en unasolucién virtualizada para
redes o servidores, dentro de un contenedor.
También los operadores pueden ofrecer a sus
usuarios servicios de nube privadas y centros
de datos, propio centro de data center, conte-
nedor trae eso y soluciones de “cloud storage”
o soluciones virtuales de escritorio’. Los mis-
mos operadores u MSOs pueden ofrecer esas
soluciones a gobiernos, otras entidades o a los
mismos operadores pequefios.

-
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FlnE*Il:IShM!-II;I"1 FieldShield™ FieldSmart™ FieldSmart™

Smar Terminal Pushable Finer Insicde Plant Cutside Plant

Mﬂkiﬂg fiber work — with a unified fiber management and protaction platform, is
the vision that drives Clearfield, Centered around the Clearview Cassette, thesa solutions
scale to your subscriber take-rates. FieldSmart™ - a senies of fiber panels, cabinets and

enclosures, teamed with FieldShigld™, an innovative pushable fiber delivery method -

protects your fiber investment along every point of the broadband network.

Looking to Reduce the Cost of Gigabit Broadband? See Clearfield.
ClearfieldConnection.com ¢ 800-422-2537
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Power & TEeLePHONE: DE ABTA A LA Expo SCTE

Marcelo Zamora, director regional de Power
& Telephone, recibié a PRENSARIO en el stand
del distribuidor en ABTA en Sao Paulo, donde
le volvieron a dar un marco adecuado a todos
sus distribuidos para llegar a los clientes bra-
silefios, concretando reuniones de productos
especificos. Estuvieron muybien ubicadosen el
pabellén principal, muy cerca delos principales
broadcasters y empresas locales.

Elabanico de marcas fuerealmente amplio,y
hubo hastaempresas nuevas como Integratech
de Carlos Bianchi de Argentinay Tii Networks
deBrasil. Se destac6 también PCT como empre-
sa regional, Viking con sus Antenas de primer

nivel 0 ATX con su sistema Maxnet2 que es una
plataforma que ha avanzado progresivamente
en todos los sistemas importantes.

Esla cuarta vez que Power & Telephone con-
curre a ABTA con un stand propio, mostrando
un crecimiento afio a afio mientras la oficina
local en Sao Paulo con Marcelo Waiss sigue
creciendo cada vez mds con lasnuevas empresas
de telecomunicaciones que hay en Brasil, que
es el mercado mds importante de la regién y
P&Teltiene una participaciéon acorde sin haber
desatendido todos los demds territorios, para
dar un servicio importante a sus marcas.

Enla Expo SCTE de Denver estaran junto al

Marcelo Zamora y Marcelo Weiss con todas
las marcas en el stand de ABTA
corporativo de Power & Telephone como todos
los afos, esperando recibir a muchos clientes
de Latinoamérica que hacen que enla SCTE se
escuche casi mds espanol que inglés.

PeRFECT VISION CRECE EN
CENTROAMERICA cON TiGo Y CLARO

Joel Quifiones de Perfect Vision coment6 en
sustanden ABTA de Brasil que estinhomologan-
do todos sus productos con NET Servigios, por
lo cual estan trayendo a Brasil conectores y todo
el resto del producto. De la misma manera estdn
armando el stock local con ocho containers de
cable que llegaban en estos meses. En Argentina

ya estdn fabricando localmente.

De cara a Andina Link Centroamérica, Ge-
rardo Zamorano estd a cargo de la regién y de
México desde enero pasado. El ejecutivo estard
en CostaRicaacompafado por Fabidn Meza.En
esos paises estan entrando muy fuerte con Tigoy
Claro.En México en particular estdn exportando

Joel Quiiiones con todo el equipo de
Brasil de Perfect Vision

todo el producto salvo el cable coaxial que por
ahora no se puede importar.

Bienvenido al futuro

Las tecnologias de video del futuro ya estdn aqui

VOS

©2014 Harmonic Inc. Reservados todos los derechos en todo el mundo.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Bienvenido al futuro del video: VOS de Harmonic
Ultra HD, OLED, paneles transparentes, velocidades
de trama elevadas, dispositivos que te puedes poner.
No es ciencia ficcion, ya estan aqui, impulsando los
servicios de video del futuro. Servicios que no se
pueden crear como antes. ; El futuro? Procesamiento
multimedia en una Unica plataforma con una sola
arquitectura. Flexible, eficiente, virtual. Presentamos
VOS de Harmonic.

© © © Mas informacién sobre harmonicinc.com

Venga a ver el futuro en IBC 2014, stand n.° 1.B20.

harmonic
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& Imagine

COMMUNICATIONS

Harris Broadcast ahora es

IMAGINE

COMMUNICATIONS

Imagine un mundo en el que la tecnologia
realmente lo entienda.

La nueva estructura para la entrega y

la monetizacion de contenido ya esta aqui.
Lo podemos ayudar a optimizar su
distribucion y a maximizar sus ingresos

sin necesidad de alterar la forma

en que crea contenido.

Visitenos en IBC2014!

Stand 7G.20

12 - 16 de Septiembre
Centro de ferias y congresos
Amsterdam RAI

Para saber mas:
imaginecommunications.com

200 imagene Commumnicatons
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LEANDRO GAUNSZER DE MINLA: ‘YA sE
SABE QUE NO SE PUEDE ESTAR SIN VIDEO'

Leandro Gaunszer, director regional de Media
Networks Latin America djo en ABTA sobre
Brasil que ahora el mercado estd mds consolidado
y maduro més alld de conservar un buen creci-
miento del 10%. El mensaje ante eso es que hay
que trabajar todavia mds profesionalmente y con
soluciones que van a diferenciar la operacion del
cliente. Un tema que sigue siendo diferenciador
es los canales HD; Brasil es el mds desarrollado
pero al salir de los centros urbanos estd todavia
concentrado en SD. El limitador es el costo, pero
meter canales nuevos es dificil y ofrecer soluciones
diferenciales como VOD pueden ser una buena
opcion. En Media Networks vienen de una gran
implementacion con Vivo en Brasil que es stiper
devanguardia. ‘Lo que venimosa ofrecer son unos
diferenciales customizados y unido al modelo
de compartir soluciones, que puede cerrarles a
pequeiios y medianos operadores.

Fuera de Brasil destacé que se lanzé con Cable
& Wireless en Panama y qu een Chile se sigue
innovando con Telefénica, mésalld que preocupa
en ese mercado lo que pueda pasar con el Must
Carry. ‘Veo buena proyeccién a futuro. Enfo-
camos el negocio en la venta a los operadores.
Siempre hay un lanzamiento de parte de ellos y al

anounaevaluacion
pueselnegocio tie-
ne menos margen
que el mévil, pero
tras eso se vuelve
a crecer y estamos
entrando en esa
etapa. Con OTT
el video vuelve a
ser un diferencial
y hay claridad que
no se puede estar
en video. Lo sabe
Telefénica y todos los operadores’.

Sobre el nuevo segmento a los ISPs, sostuvo:
‘En Brasil venimos hablando de venta a los ISP
desde hace dos ABTA y creo que ION TV, TV4y
Algar estén estructurando una buena oferta de
video para ellos. Ellos definirdn que se puede
hacer con el segmente pero ya tienen cerca de 500
contratos. Nosotros no vendemos directamente
a los ISP pues es un mercado muy diseminado
y preferimos que lo hagan ellos. Si estamos eva-
luando si en otros mercados se puede desarrollar
el mismo segmento de ISPs con Brasil, creemos
que en Colombia podria haber’.

Leandro Gaunszer

Appear TV’s Head-End

Appear TV is a head end solutions provider with

equipment deployed over 80 countries. Our
technology supports applications for Cable,
Satellite, Terrestrial and IP based distribution
networks for TV and Multi Screen/OTT delivery.

e @i
JESES S

Appear TV's innovative modular approach

reduces the complexity of integration and
operation by delivering all the elements of the head
end in an integrated carrier class HW platform.

Find out how the unique advantages of the Appear
TV head end can enhance your operational
performance and competitive advantage.

Contact: Sales@appeartv.com

PRENSARIO INTERNACIONAL

Appear TV
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ANTRONIX

Milton Ulua de
Antronix estuvo
con stand propio
en ABTA de Sao

Paulo. Esto es por-

ANTRONMX

que ya empezd a

vender bien los splitters
con Net y entonces era importante
generar otro tipo de reconocimiento
en los operadores brasilenos para que
los identifiquen como fabricantes.
En particular Roberto Tabares de
Net estuvo en el stand poco antes de
PrRENsARIO y elogid los taps como para

sumarlos también. »

Milton Ulua en ABTA de Brasil

WWW.aja.CoImm

Bridging the Gaps

Spectacular frame rate conversion

AJA's FS1-X is the next evolution in frame synchronization and conversion. Building on the strength
of AJA conversion technology, F51-X is the key to aligning mismatched video standards
and managing the ever-increasing number of audio channels and formats.

Go International

With the factory-installed motion
adaptive Frame Rate Converter (FRC)
option, F51-X creates incredible, high-
quality conversions between different

frame rate families for virtually unlimited
international standards support.

Because it matters.”

Massive Audio Flexibility

F51-X supports both fiber and coax
Gd-channel MADI input and output. An
internal 224x224 audio matrix allows full

routing of MADI and all audio coming fram
SDI, Fiber, AES and analog sources for an
incredible amount of audio processing
capahility in a single box.

Find out more at www.aja.com

-
Automation

F51-X is designed to easily integrate into
wour existing infrastructure. A wide range
of functions such as freezing an input
or switching between presets can be
triggered by external GPI's. An integrated
web server allows configuration and full
control via LAN from any web browser
on any platform

VIDED SYSTEMS
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MAGNUM: SIEMPRE A LA VANGUARDIA EN MEXIco
FUE PREMIADO POR LA INNOVACION TECNOLOGICA EN ExPO TELEMUNDO

En la tradicional entrega de premios de  tes mexicanos este afno tras el
la inauguracién de la Expo organizada por ~ Mundial. ‘Como en todos los

elemundo, el primer reconocimiento de oro undi Vi
Tel do, el to d mundiales las televisoras se
ue para Jorge acho, director general de i : - :
fi Camacho, direct 1d repararon con tecnologia de gt o Lol B LS
Magnum, por el resurgimiento de su empresa punta que les permita ofrecer
y la innovacién tecnoldgica. Dijo una gran nuevas experiencias a los es-
rase: ‘Si no traes una solucion, eres parte del ectadores, asi como prontitud
fi
problema’ en noticias y color para llevar una
Destac6 a PRENSARIO cOmo ve a los clien- partede Brasil alos televidentes en México.

SEE US AT IBC201-
BODOTH 10.R21 + 10.B21

/ZAXON

THE HEART OF BROADCAST

CEREBRUM

BROADCAST MONITORING AND CONTROL

Jorge Camacho con su reconocimiento
en Expo Telemundo

Ensintonia con eso,coment6los productosy
serviciosenlos que estd poniendo foco Magnum
estos meses. ‘Magnum continda apostando a
las nuevas tecnologias que permitan mayor
movilidadyfacilidad tanto en transmisién, pro-
ducciény post produccién. LiveU sigue siendo
punta de lanza en la empresa permitiéndonos
ofrecer mejores y mds compactas formas de
enviar en vivo noticias a bajo costo tanto en
operacién como en transmision’.

Sobre lo que los sigue diferenciando frente
a otras empresas, dijo: ‘La innovacién e im-
plementacién de nuevas tecnologias, al ser
Magnum también una empresa que genera
contenido, conocemos las necesidades que re-
quieren este tipo de servicios. Esto nos permite
ofrecer a nuestros clientes soluciones a proble-
mas que enfrentamos en la operacién diaria’.

Sobre la pasada NAB, agreg6: ‘Como cada

ano, la NAB nos permitié mostrar en conjun-
to con las marcas las nuevas, tecnologias que

TRKE CONTROL, MAKE LIFE EASIER

existen en la industria, asi como un road map
In medern broadcasting, the multi-platform delivery and multi-
purpose repackaging of materials demand that you master

a diversity of workflows. Cerebrum makes the control and
maonitoring of multiple video and audio signal paths easier,
more efficient and cost-effective than ever.

dehaciadénde se dirige. Estuvimos mostrando
solucionesintegrales en 4K para produccién en
el booth de Sony, transmisién por 3G en vivo
en LiveU, audio en Yamaha, entre otras marcas
Cerebrum provides comprehensive tools to configure, monitor que representamos.
and maintain products from any manufacturer within and
beyond the broadcasting industry. The result is that multiple
users can take total control over multiple and complex routines.

Complet6 de caraa IBCy el futuro cercano:
‘Magnum,como empresaintegradora,siempre
estd en busqueda de nuevas tecnologias que
nos faciliten el trabajo dia a dia de genera-

WILILWL.AXONTV ci6n de noticias y que nos permitan ofrecer
una solucién de simplificacién de procesos a
nuestros clientes’.
PRENSARIO INTERNACIONAL <30>

Quint Split!

8970-QS QUINT SPLIT - Five Input Multi-Image Processor for openGear

* Simultaneous display output over SDI and HOMI
for flexible system design and easy integration

Auto-detect and display up to 5x independent
3G/HD/SD/Composite inputs on one card

-Up to 20, five-input cards per frame - multiple
cards can be cascaded to provide expanded
PiP muxing

Ethernet based GUI control for intuitive
setup of video windows and advanced
on-screen graphics

PiP Video Format, UMD/Tally, Audio Meters,
Reticules and Timecode Burn

8870-05 Quint Split - Auto-detect and
display [output over S0I and HOMI) up
to 5x independent 3G/HO/SO/Composite
inputs on one card.

VISIT US AT IBC!

STAND #10.B44, HALL 10
12-16, SEPT. 2014 - Ral
AMSTERDAM

COBALT DIGITAL ENGINEERING BEYOND THE SIGNAL
+] 217-344-1243 / sales@cobaltdigital.com / cobaltdigital.com

COB/LL
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ELEMENTAL TECHNOLOGIES: EXPERIENCIA
'FANTASTICA' DE 4K EN EL MUNDIAL

Elemental Technologies volvié a tener una
muy buena participacién en ABTA de Brasil,
con un stand muy bien ubicado en una esquina
de méxima circulacién del pabell6n principal,
donde se mostrd la participacién de la marca en
latransmisién delos partidos del mundial en 4K.

Valerecordar que desdeel afio pasado cuentan
con una oficina local. En Brasil tienen clientes
de primer nivel como Globo, Globosat, Terra,

ESPN Brasil, Esporte y otros. Con Globosat se
hizo el demo del stand y se tuvo la experiencia de
proveer cuatro encoders para las transmisiones
en HEVC 0 4K de la Copa, que destacé Dwaine,
fue ‘una experiencia fantdstica.

Suoficinaen Sao Paulo muestralaapuestaala
regién que se ve también con su presencia en las
ferias de México, Brasil y otros paises. También
en los acuerdos con los partners locales para

idades moviles de
ara Ft.:udm :n_.r"?’u‘.TeIe'\nsmn unidades
ol DdLIGEIDI"I de Hal:ll\,t-j'elcwsrun

Q !' cfibucion de contenidos, Audio y Video,
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Andrei Godoi, Dwaine Brady y Alejandro Nunes L = == = . * e sandOjtecnologias de
de Elemental con Alexandre Alvez en ABTA ] - - 2 B >
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dar servicio como fue Amtec o ahora Escape . - _ b g -
en México, o Network Broadcast para varios : > : y | Centro de Servicio torizado Yamaha ’
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lIII' Desempeiio

/ Non-Blocking ,.- AS

Resiliente

Con tecnologia

Simplifique sus producciones
mas complejas.

ProGrid", la solucion de transporte de sefiales mas avanzada
aumenta la eficiencia en el dinamico ambiente de trabajo de
broadcast. Esta disehada para el transporte y la distribucion
apida de audio, video y sehales de Intercom asi como datos
ntrol en areas de produccion criticas. La facilidad de
fibra optica o Ethernet aportan ahorros en tiempo
binar ProGrid con el dispositivo de distribucion
de Broaman, se obtiene una infraestructura
niento sin igual.

SANE

aldada por Clear-Com vy su red

(™ Clear-Com

AN HME COMPANY

014. Clear-Com, LLC. Al rights re

oo et sadarat o o www.clearcom.com
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(GOSPELL SE
CONSOLIDA EN EL
Cono Sur

Jorge Saldivar de InterSat destac6 en el
stand de Gospell en ABTA de Brasil y de cara
aJornadasy el crecimiento en el Cono Sur que
la marca esté consolidando decididamente su
presencia en nuestra region. Estd pasando no
s6lo en Sudamérica sino también en Centroa-
mérica, con proyectos de ensamblar producto
envarios paisesy tener grandes almacenes para
contar con stocks a nivel local, y asi atender a
los pequefios pedidos de manera mds répida
y consistente. Esto es muy util también en
mercados como los de Centroamérica.

InterSatahoravaaestar con Gospellen ATVC
de Buenos Aires. En particular en la Argentina
hay un proyecto stper interesante de ensam-
blar producto para las cooperativas que estan
empezando con el servicio de televisién, como
también para pequefios y medianos cableros
que aun no digitalizaron.

Afirmé que Gospell ‘estd ganando terreno’
por sus productos de calidad pero también por
el servicio post-venta que estd implementando.
Dice que para la marca es lo mismo un peque-
o cliente que uno grande, y ese soporte es lo
que mds valoran los operadores. Con Intersat
tienen total soporte a nivel local en Paraguay y
Argentina, con gran apoyo de la fabrica madre
a través de Tim Zhou, al punto que viajan dos
veces por afio a China.

Jorge Saldivar, Juan Amarilla padre e hijo
conTim Zhou y Kolon Huang de Gospell
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WISI|: SErRBIAN BROADBAND
ADQUIERE PLATAFORMA CHAMELEON

Con diez anos de existencia, la compania
de medios serbia Serbian Broadband ha de-
sarrollado diversos servicios multimedia en
sus diez anos de historia. Presente en 27 de
las principales ciudades del pais, SBB opera
mads de 60 locaciones POP.

Entre2012y2013,SBB equip6 24 headends

CATV regionales con la plataforma Chameleon

de Wisi. Mds de 400 médulos fueron desple-
gados en el proceso, sirviendo las combina-
ciones flexibles de canales PAL y QAM a sus
respectivas ciudades. El contenido de TV es
provisto por alimentacién IP yrespaldado por
sistemas de antena.

Srdjan Durdjevic, director de investigacién
de SBB, afirmd: ‘SBB ofrece 66 canales ana-

FROM SCENE TO SCREEN

Proven Live Video Solutions

_E

WIRELESS
CAMERAS

WIRELESS
CAMERAS

MOBILITY & FLEXIBILITY

With the most
comprehensive portfolio
of wireless cameraback
transmitters in the industry

VISLINK

o
RC ADYENT G\GAWAVE LINK LI¥EAR <ampllfler =, ‘s

@

RAPID
RESPONSE DELIVERY

RAPID RESPONSE
SOLUTIONS

COMPLETE BE FIRST REACH
ON SCENE
With ultra portable
gear configured

for immediate
transmission

With a global television audience, there is no room for error.
That is why Vislink’s Complete Live Event Solutions are chosen
for the broadcast of sports and events worldwide. We focus
on the technology, so you can focus on your business.

MULTI-SCREEN

MULTI-SCREEN
DELIVERY

YOUR AUDIENCE

With solutions that
enable full multi-screen
high-definition viewing

VISIT Us @
IBC 2014: Hall 1, Stand 1.A69

LEARN MORE
vislink.com
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Antonio Mendoza y Matthias Hain, de WISI

logicos y 172 digitales, incluyendo 26 HD.
Nuestra plataforma satelital total ofrece 191
canales, incluyendo 76 de aire’.

‘Elafio pasado implementamos una prueba
FTTB utilizando el micro LR82 de Wisi. Tam-
bién implementamos FTTB en la red HFC
existente, reemplazando las lineas coaxiales
con fibra,y unatopologia con tecnologia Fiber
To The Last Amplifier. Asi, llegamos a cubrir
10.000hogares conectados con fibra’.

Chameleon es un nuevo software basado
en el concepto de headend para aplicaciones
orientadasal futuro. Como sunombre sugiere,
el headend puede adaptarse a su ambiente, de
modo tal quelos médulosindividuales pueden
alterar sus funciones segin la demanda. Su
disefio modular permite a Chameleon satisfa-
cer las demandas de todos los usos desde una
unidad simple de dispositivos independientes
en aplicaciones SMATYV, hasta unidades com-
plejas en grandes redes CATV.

Todas las funciones del médulo pueden ser
activadas y configuradas mediante claves de
licencia de software. Este concepto ofrece al
operador unaaltaseguridad para suinversién
en el largo plazo. El software de Wisi incluye
sintonizadores DVB para diferentes salidas,
transmoduladores, Edge-QAM, MPEG-4,
decodificadores, IP y streamer ASI, asi como
también re-multiplexadores.

El sistema Chameleon recientemente ha
sido reconocido por la SCTE en Londres con
el premio internacional SCTE Award 2013 en
Innovacién Técnica, en la categoria “Mejor so-
lucién de procesamiento digital”. Este sistema
ha sido extendido por diferentes cualidades
de software que seran demostradas en ANGA
COM 2013 por primera vez.

Chameleon ahora cuenta con un srambler
DVB simulcrypt integrado, que puede ser
activado por una clave de software. Esto pro-

teGera facilmente el contenido DVB.

GV Director

Grandes Producciones.
Tamano compacto.

Cada produccion necesita una herramienta multiuso.
Adqguiera GV Director. Switcher, Servidor, Motor de
graficos y Multiviewer — muchas herramientas poderosas
en un solo paguete optimizado. Compacto, pero
poderoso. Asi es GV Director.

www.grassvalley.com/gv_director
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ARCOM: HERRAMIENTAS PARA
MANTENIMIENTO DE REDES HFC

Arcom Labs lleva 30 afios de trayectoria en
el mercado de TV paga, donde promueve con
éxito sus filtros sobre todo, paralos pequenos y
medianos operadoresdelaregion,queavanzan
necesariamente hacia la digitalizacién. Es ahi
donde Arcom pone el foco con sus nuevas so-
luciones para el mantenimiento de redes HFC.

Gabriel Larios, VP deventasinternacionales
de Arcom,acudeatodaslasferias delaindustria,
donde lleva los sistemas QAM Snare y Hunter
para el mantenimiento de redes HFC digitales.

‘Desde 2013, se integrd la ingeniera Maria
Alejandra Galindo alaempresa para colaborar
en el desarrollo de estos sistemas. Ella estd a
cargo de México, Panamd y el Caribe. Estas
herramientas ya tienen éxito en México con
Megacable, y Panama con Cable Onda. Sibien

son soluciones amigables para los técnicos, en
otros paises como Perd, representa inversiones
a futuro, pero venimos a mostrar la tecnologia
de avanzada que pueden tener mds adelante’,
anadio.

Hunter proveelasherramientas que‘demues-
tran ser las mds rapidos’ en la identificacién y
localizacion de problemas de la red HEC, a la
vez que permite el monitoreo inteligente sin
falsas alarmas. ‘Es la dnica herramienta que
encuentra CPD y da la distancia a la fuente)
afirm¢ Larios. Por su parte, QAM Snare ‘es la
unicaherramienta consensitividad que permite
ser probada en redes para LTE’.

Ambos ahorran tiempo en la busqueda y
correccién de problemas, lo que se traduce en
ahorro de costos yrecursos. ‘Estamos creciendo,

Emerson Sampaio, de Megacable; Gabriel Larios,
de Arcom; Dale Bassen, de VTR; y Miguel Angel
Fernandez, de Cablevision

buscamos llegar a los operadores y que sepan
que existen elementos para fortalecer sus redes),
dijo y adelant6 que se estdn haciendo pruebas
en Chile y estan en conversaciones con Cable-
vision y Cablemas de México, con algunos de
Colombia y presencia en Europa.

Ya estuvo en la reciente Tepal de Panamd, y
en la feria ANGA de Alemania, donde lanzé la
nueva version QAM Snare Isolator Plus, que
funcionara con Wi-Fi.

TECSYS: DE BRASIL AL MUNDO

ESPERA TRASLADAR SU ESTRUCTURA Y EXPERIENCIA DE 14 ANOS

Tecsys de Brasil es una empresa clave de este
mercado con 14 afos de trayectoria que se com-
plementan conlos 38 deexperienciaque tienesu
titular Marcos Freyre. Ahora quiere retomarun
nuevo empujeinternacional conlacontrataciéon
de Carlos Henrique Ferreira, que ya es muy
reconocido en los diferentes mercados y por
los entes brasilefios que apoyan a las empresas
a exportar. Esperan asi poder llevar a todos los
mercados su expertise y know how local.

En las recientes ABTA y SET tuvieron gran
participacién con stands estratégicos. Alli
recibieron a PRENSARIO y su director general
J. Marcos Freyre destac6 que estdn enfocados

en presentar su empresa y su gran estructura
brasilefia en todos los mercados. Que quede
claro que tienen las mejores soluciones para
la transmisioén de ISDBT y DVB, y que estan
dispuestos a ayudar para la transicion digital
como especialistas en la interiorizacién de
la television. Tienen una solucién completa
con grandes cualidades de transmisiéon que se
pueden aprovechar en otras latitudes.

Tecsys tiene mas de 100 personas trabajando
en sus filas y ademads tiene otra empresa que
trabaja totalmente para ella dedicada ala parte
metdlica. Aquidestacan que todoslos productos
queofrecen son de desarrollo totalmente propio

L e R

J. Marcos Freire Martins y Carlos Henrique Ferreira

y que sus soluciones son totalmente abiertas.
Esto no impide que se puedan customizar los
productos cuando el cliente lo requiere.

Ahoraestaran Marcos Freyre personalmente
en IBC, aunque este afio lo haran dentro del
pabellon de Israel, pues desde hace tres afios
Tecsys tienen una empresa filial en ese pafs,
Tecsys de Israel, que también contribuird a
este desarrollo internacional.

D*AP4 VAP Edition

Voice Audio Processor

Junger

www.jungeraudio.com
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JuUungegr

when audio matters

- All-in-one processing

- Spectral Signature™ dynamic EQ
- Mobile web interface

- Optional SDI & Dante™ interface

- Optional loudness management
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() ANDINA Link CENTROAMERICA

ANDINA LINK CENTROAMERICA:
COMO HACER FRENTE A LOS NUEVOS COMPETIDORES

OPERADORES GRANDES ¥ OTT's

Del 2 al 4 de septiembre, vuelve al Hotel
Barcel6 San José Palacio de Costa Rica una
nueva edicién de la convenciéon Andina Link
Centroamérica, apuntando ala TV paga en los
seis paises de la region.

Con organizacién de TDC Events, de Luz
Marina Arango, la expo convencién sigue la
linea de la exitosa experiencia de Andina Link
en Colombia, que lleva mds de dos décadas
de funcionamiento en los meses de febrero en
Cartagena de Indias. La de septiembre, que el
afo pasado convocda800 participantes,apunta
a los operadores de Costa Rica, Nicaragua, El
Salvador, Honduras, Guatemala y Panama.

Y por extension, tambiénalos de México, Co-
lombia y Repuiblica Dominicana, que en la ac-
tualidad enfrentan una fuerte competencia por
lainstalaciéon deserviciossatelitales operadores
yenalgunos casos cable operados por América
Movil (con la marca Claro), Sky (contro-
lada por Televisa), Millicom (con la mar-
caTigo),Qualy TV --del empresario mexicano
Remigio Angel Génzalez, quien también opera
emisoras de TV abierta en la regién-- y mds
recientemente Cable & Wireless.

Un detalle distintivo de Andina Link Centro-
américa es que incluye cursos de capacitacion,
mis alld de los tradicionales workshops (talle-
res) que ofrecen los expositores de tecnologia.

Bader Dip, de Telvisat (Honduras), Manuel Medina,
de Catelcsa (Honduras); Gustavo Castellanos, ope-
rador de Honduras; y Carlos Franconi, de Enlace
Vision (EI Salvador)

El equipo de ingenieros y técnicos de Telecable de
Costa Rica, junto al director de tecnologia, Juan
Carlos Rodriguez Mortin

PRENSARIO INTERNACIONAL

COMO SOBREVIVIR EN
LA ERA
DE Los OTT’s

Este ano el foco de la
agendaacadémicaestard
puesto en el contenido
y sus nuevas formas de
distribucién, asi como
los nuevos modelos de

. riorizand Luz Marina Arango, junto al panel inaugural de Andma Link 2013 con
negocios priorizando  representantes de Sutel de Costa Rica, ANTV de Colombia; SCT de México;

el escenario ante la
llegada de los OTT’s. Estas empresas son
vistas con preocupacién por los operadores
quienes, aprovechando la neutralidad de la
red, distribuyen sus contenidos audiovisuales
directamente hacia los usuarios finales, sin
inversion en infraestructura de distribucién y
generando una creciente competencia con los
cableoperadores.

En ese sentido, TDC Events preparé una
agenda nutrida de participantes especializados
para abordar el tema desde todos sus angulos.
En primerlugar, se hard referencia ala regulacion
y las politicas puiblicas necesarias para defender
los contenidos nacionales y locales y estimular
la produccién.

Por otra parte, se abordardn los modelos de
negocios necesarios para la comercializaciéon
de contenidos, en lugar de los tradicionales. El

José Mario Guzman, de la Camara Nacional de Ra-

dio y TV de Costa Rica (Canartel-Sinart); Mauricio

Pérez de Sling; y Rhina Benitez, gerente general de
Nueva Vision de El Salvador

Luz Marina Arango y Juan Garcia Bish

la Asociacion de Gableoperadores de Costa Rica

objetivo serd transmitir las mejores estrategias
que los cableoperadores deberian seguir para
mantenerse competitivos, y reconocer a los
nuevos actores en la industria de distribucién
de contenidos. Se hablard de las posibilidades de
lanzar sus propiossistemasdeVOD enredes HFC
y cémo los proveedores de contenidos locales
pueden entrar en este escenario.

Otro édngulo serd el de las plataformas
tecnoldgicas necesaria para esta distribucion,
que ya superd a la digitalizacién y presenta
nuevos retos. Se tratardn temas como la nueva
generacion de Docsis I11, redes Gipon y la fibra
al hogar, tecnologia EoC y Fibra +0, canales
recepcionados desde plataformas IP, cabeceras
integradas en un solo hardware, servidores
integrados para contenidos VOD y modelos
hibridos de distribucién sobre IP.

Cableoperadores de Costa Rica: Danilo Fernandez, de
Cable Brunca; Random Avedaiio, abogado en telecomuni-
caciones; Eduardo Mora Barrantes, de Cable Pacayas; Roy

Salazar, de CTV; y Carlos Beita Apti, de Cable Sur

Carlos Filippi, subsecretario de comunicacion
de Paraguay, junto al embajador de Paraguay en
Costa Rica, Oscar Llanes Torres
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® AGENDA

AGENDA GENERAL: ANDINA LiINk CENTROAMERICA 2014

IMARTES 2 DE SEPTIEMBRE

9am — 10:30am

INAUGURACION

10:30am — 6PM

SemiNARIO AcabEmico “ NETWORKING & MIGRACION A [P
VERSION 6"

11av— 5pm

FICA 2014

MIERCOLES 3 DE SEPTIEMBRE

8:30am — 12pm

SEMINARIO ACADEMICO “ NETWORKING &
MiGRacioN A IP version 6"

9am — 12:30em

FICA 2014

11:30am

APERTURA DE LA MUESTRA COMERCIAL
6PM

CIERRE DE LA MUESTRA COMERCIAL
9pm

FiEsTA DE BIENVENIDA

ANding
Llnk =04

Centroamericy

JUEVES 4 DE SEPTIEMBRE

8:30am — 12pm

SemINARIO AcADEMICO “ NETWORKING & MIGRACION
A IP version 6"

9am — 12:30pm

FICA 2014

11:30am

APERTURA DE LA MUESTRA COMERCIAL
6P

CIeRRE DE LA MuUESTRA COMERCIAL
7:00pm

CLAUSURA DEL EVENTO

AGENDA FICA - Foro IBEROAMERICANO DE LA CONVERGENCIA, LOS CONTENIDOS Y LOS Nuevos NEGocios

JUEVES 4 DE SEPTIEMBRE

MARTES 2 DE SEPTIEMBRE

11am - 1em

EJE TEMATICO 1

ReGULACION: CONSTRUYENDO UNA POLITICA PUBLICA DE
PROTECCION A LAS INDUSTRIAS DE CONTENIDOS NACIONALES
EJE TEMATICO 2

ConTENIDOS: NUEVOS MODELOS PARA LA NEGOCIACION DE
CONTENIDOS EN LOS OPERADORES

PANELISTAS:

" LA TRANSFORMACION RADICAL EN LA DISTRIBUCION DE
CONTENIDOS

JOUARI SANTIAGO, DIRECTOR DE VENTAS PARA LATAM,
THEPLATFORM

“OTT - OPCIONES PARA LOS PEQUEROS OPERADORES "
Jost CEDERO, DIRECTOR DE VENTAS PARA LATAM, Conax

MIERCOLES 3 DE SEPTIEMBRE

EJE TEMATICO 3

INUEVAS PLATAFORMAS TECNOLOGICAS PARA LA DISTRIBUCION
DE CONTENIDO

PANELISTAS:

“LA IMPORTANCIA DEL APROVISIONAMIENTO EN LAS REDES DE
cABLE”

HECTOR VILLALVAZO, SALES DIRECTOR MIEXICO Y CENTROAME-
RICA, INCOGNITO

“CCAP Y Docsis 3.1: VENTAIAS Y ESTRATEGIAS DE
IMPLEMENTACION

Keven ADAMS, DIRECTOR DE PRODUCTO, ARRIS

“Repes NGN para servicios NPLaY”

EmILIANO BONANSEA, GERENTE DE TECNOLOGIAS, INTERLINK
“; COMO COMPETRR CON LOS NUMERO UNO? "

DamiAN NAGUIRNER, SALES MANAGER LATAM, Pico DiGiTaL

“TECNOLOGIA SATELITAL PARA SOLUCIONES MULTISCREEN "

AGENDA - CURSO DE ACTUALIZACION TECNOLOGICA 2014

EsE TEMATICO 4

NUEVOS MODELOS DE NEGOCIOS PARA LA DISTRIBUCION DE
CONTENIDO

PANELISTAS:

"ALTERNATIVAS DEL OPERADOR DE CABLE PARA COMPETIR EN
LOS SERVICIOS DE TV CONECTADA"

FernanDo Ruano, VP, SAFeviEw

“EL NUEVO PARADIGMA DE LA DISTRIBUCION DE CONTENIDO.
ESTRATEGIAS QUE DEBEN ADOPTAR LOS OPERADORES PARA
TRANSFORMAR SU MODELO DE NEGOCIO ACTUAL Y ADAPTARLO
AL NUEVO ESCENARIO”

ALEJANDRO SILVESTRE, REGIONAL MANAGER, TELECOM
ARGENTINA

"\/ALORES AGREGADOS PARA EL MERCADO HOTELERO”
Cartos Faria, R&D pirector Y CEO, Vista TecHNOLOGY

MARTES 2 DE SEPTIEMBRE

ACCESO A INTERNET Y SERVICIO DE

DATOS EN REDES CABLEADAS

11am - 1em

CABECERA DOCSIS PARA SERVICIOS DE DATOS E INTERNET
Docente: Juan GARCiA BisH

Evorucion Hacia Docsis 3.0 v Docsis 3.1
Docente: Juan GARcIA Bist

EoC= ETHERNET OVER COAX

Docente: TomAs DELGADO

2prM - 6PM

Repes pE Figra OPTICA HAsTA LA Casa - FTTH
Docente: Juan GARCiA BisH

TecnoLoaia GPon, EPon & XPon

Docente: TomAs DELGADO

EvoLucion peL EoC AL EPoC (EPoN over coax)
Docente: Juan GARCIA BisH

Disposimivos 6pTicos PARA FTTH

Docente: TomAs DELGADO

MIERCOLES 3 DE SEPTIEMBRE

INTRODUCCION A LOS PRINCIPIOS BASICOS
DE INTERNETWORKING

8:30am - 12:30 pm

DIFERENTES PROTOCOLOS & PLATAFORMAS PARA
TRANSMISION DE DATOS

Docente: CRISTIANO FERRAZ

EQUIPOS EN REDES DE DATOS

Docente: CRISTIANO FERrAZ

SERVICIOS DE DATOS

Docente: CRISTIANO FERRAZ

JUEVES 4 DE SEPTIEMBRE

QoS. SeGURIDAD. ArLicAciON PrAcTicA.
MiGracion IPv6

8:30am - 12:30pm

QoS EN REDES DE DATOS

Docente: Cristiano Ferraz

SEGURIDAD INFORMATICA

Docente: CRisTIANO FERRAZ

CONCEPTOS BASICOS DE CONFIGURACION DE
SERVICIOS DE VALOR AGREGADO

Docente: CRisTIANO FERRAZ

ProtocoLo IPv6

Docente: CRisTIANO FERRAZ

Mas informacion: Alexa@alientovision.com
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@ OPERADORES

Tico CosTA RICA: CON CRECIMIENTO SOSTENIDO
SIGUE SIENDO LIDER DE MERCADO

Tigo es el primer operador de TV paga
de Costa Rica, con 30% de participacién de
mercado, segtinlos datos de 2013 difundidos
por la Sutel. Norman Chaves Boza, gerente
de Asuntos Corporativos de la empresa del
grupo Millicom en este pais, afirmé que en
lo que va del ano, ‘ha evolucionado muy
positivamente en todos los servicios’.

En cuanto a la cantidad de abonados, el
ejecutivo destacéd que se han cumplido las
expectativas propuestas. ‘Logramos llegar
no s6lo a mas hogares sino a mds sectores
gracias a nuestro interés constante
de cubrir cada dia mas mercado’.

Y completé: ‘Hemos im-
plementado acciones que
nos permiten seguir siendo
lideres de la industria. En
marzo avanzamos un paso
mds en nuestro proceso de
posicionamiento de marca
conlaintroduccion de Tigo Star,
enfocada en servicios residenciales.
Actualmente, es lider en market share en
todos los servicios que provee: televisién
por suscripcién, acceso a internet via Cable
Modem y telefonia fija IP”.

‘Tigo Business también ha experimentado
resultados positivos que nos obligan a man-
tener excelentes servicios y una atencién al
cliente de primera. Somos un fuerte competi-
dorenacceso ainternet empresarial, servicios
gestionados, cloud computing, entre otros.
Todo esto en medio de un mercado con un
gran dinamismo, mds competidores y mds
oferta de productos’.

INVERSIONES

‘Este ano ha sido muy importante a nivel
de inversion y lanzamientos. Tigo Star fue
la primera empresa que lanzé al mercado
costarricense paquetes de internet con velo-
cidades de hasta 20 Megas de descarga con
precios muy competitivos y con la capacidad
de ofrecer este tipo de servicio a nivel masi-
vo. También duplicamos las velocidades de
internet de nuestros clientes actuales por
practicamente el mismo precio’

‘Algunos usuarios incluso, experimenta-
ron una variaciéon de mds del doble de la
velocidad, sin que su cobro se viera afec-

PRENSARIO INTERNACIONAL

tado. Nuestro enfoque es que el cliente de
Tigo Star pueda experimentar la verdadera
banda ancha, pero acorde a un presupuesto
familiar. Con la oferta que existia antes, eso
no era posible’.

Otro paso muy importante, comenté
Norman Chaves, fue el lanzamiento de la
television satelital Tigo. ‘Con este producto
podemos ofrecer television de paga en zonas
alejadas o con baja densidad de poblacién,
a las cuales es dificil llevar la red de fibra

Optica y coaxial. Asi, la compania logrard

cobertura de television a nivel

nacional. Inicialmente estamos

ofreciendo dos paquetes que

ofrecen una adecuada varie-

L dad de canales a un precio
muy competitivo’.

NovepAapes en VOD v
PROGRAMACION
‘Hemosavanzado muchoenla

ofertadeservicios de valor agregado.

Actualmente somos la empresa que ofrece
la mayor cantidad de canales en HD del mer-
cado: 31 frecuencias disponibles. Ademds,
la introduccién del Video On Demand Tigo
ha tenido gran demanda en el pais’, explic6
el ejecutivo.

‘Con este servicio el cliente puede acceder
a una libreria de mds de 2500 titulos que
puede disfrutar donde quiera y cuando
quiera. El contenido es muy variado e in-
cluye peliculas, series, videos musicales y
conciertos. Contamos con una modalidad
transaccional llamada “Movie Rental” en
donde se podrédn encontrar una variedad de
titulos muy recientes que pueden ser rentados
durante 24 horas y verse ccuantas veces se
quiera durante ese periodo’.

‘Cuando el cliente accede a VOD, también
puede ingresar a la carpeta que llamamos
“Entertainment Library”enla que cuenta con
acceso ilimitado a peliculas, series, programas
infantiles y musica, sin costo paralos clientes
del servicio de television digital avanzado y
que a la vez tienen Internet Tigo de 3 MB o
mads’, completd.

Entre las novedades de programacion, se
destacan la incorporacién del canal Semi-
llitas, enfocado en contenido animado no
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Norman Chaves Boza

violento, que estimula a los infantes entre 0
y 5 afios, los canales Premium Golden Pre-
mier Este y Oeste, con acceso a mds de 350
titulos entre peliculas y series en exclusiva,
sin cortes y sin censura.

EL mErcaDO DE TV PAGA
EN CosTAa Rica

Sobre el mercado de TV paga, Norman
Chaves Boza dijo que atn ‘queda mucho
por hacer en la regién’ Y agregé: “Tenemos
la tarea constante de ofrecer opciones que
se adectien a nuestra realidad pero que no
limiten a las personas que desean acceder a
informacién y entretenimiento de calidad.
La brecha digital no se refiere inicamente al
acceso a internet, también tiene que ver con
el acceso a entretenimiento y comunicacion
por otras vias’

‘En esa linea, vemos como compania mer-
cados que siguen en crecimiento constante.
También el cliente se ha vuelto mds sofisticado
ymds conocedor de sus opciones. Un ejemplo
claro de eso es la velocidad a la cual accede
a Internet; en Costa Rica, algunos clientes
requerian acceder, por plazos limitados, a
anchos de banda superiores por lo que Tigo
implementé el SpeedButton’

‘Esteesunservicio en el queel clienteaccede
anuestra pagina web y habilita una velocidad
mayor solo por el tiempo en que la necesita.
Esto ha provocado quela persona cumpla con
su objetivo optimizando su inversién pero
también ha ayudado a visibilizar la necesidad
de contratar mayores velocidades, por las
ventajas que traen a nivel de productividad
laboral y educativa. Esa sofisticacion del
usuario es la principal tendencia que vemos
en la region’, concluyd.

ANNALISA SANTI/

ESPERANZA GOMEZ/
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@® AnNDINA Link CENTROAMERICA

CosTA Rica LLEGO A 641.000 suUSCRIPTORES

OF TV PAGA EN 2013
A SERVICIOS DE TELECOMUNICACIONES
La TV paga en Costa Rica totalizé 641.042 seguido por Cabletica que representa el .000.000 TV Paga
suscriptoresen 2013,conunincremento del 42% 24%, y Sky con 14%. Claro y Telecable 7000000
respecto al aio anterior, de acuerdo al reciente Econdémico aparecen en cuarto lugar con 6000000

. " . . . 5.000.000 rterne
informe emitido por la Superintendencia de 9% cada una, tras haber crecido 3 puntos (fjoy movi)

Telecomunicaciones (Sutel). respecto al aio anterior. :gggggg

Del total de abonados, el 76% corresponde Segunelestudio“Estadisticasdel sector 0
a TV por cable, el 23% a TV satelital y el 1% delastelecomunicaciones”,desdeel dltimo 100100
restante accede al servicio mediante IPTV y trimestre del 2010,el mercado de TV paga

MMDS. En cuanto alos proveedores Tigoman-  viene aumentando su base de abonados a 2010 20m
Fuente: Sutel

LAS MARCAS NO SOLD
DUEDARAN EN LA PIEL.
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tiene el liderazgo del mercado con 30% de share, un promedio de 14% por afo.

TELEFONIA MOVIL

La telefonia mévil llegé a 7,1 millones de
lineas activas, lo que representa un 151% de
penetracion, habiendo llegado a su ‘nivel mas
alto histérico. En 2012, la cifra llegaba a 5,5
millones y 116% de penetracion.

En cuanto al desempeno por empresas, el
Instituto Costarricense de FElectricidad (ICE)
mantiene el liderazgo del mercado con 72% de

i market share,seguido por Claro con 13,6%,Mo-

U I q‘E 1 [] [HJ U [| QI.. U [l vistar con 13,4% y las firmas nacionales Tuyo
L 1 1w Mévil (0,6%) y Full Mévil (0,4%).

En el caso de las suscripciones a Internet
movil, totalizaron 3,5 millones al cierre del
2013, mostrando un crecimiento de 485% en
ese periodo. El 98% de esas conexiones se hizo
desde un teléfono celular, mientras que el 2%

restante utilizé una tarjeta de datos (data card).

INTERNET FIJO
Lassuscripcionesal servicio deacceso a Inter- H u E vn TEH F u " A u A
netfijototalizaron 484.883 suscriptores,dondeel
97% corresponde a la tecnologia fija alimbrica,
y el restante 3% a la fija inaldmbrica. El servicio
alcanz6 una penetracion de 36%.
El ICE termind el afo con 52% de parti-
cipacién de mercado, seguido por Tigo con

g .
23%, Cabletica con 12% y Telecable con 6%.
yrofronin Enterprisa ang tacnicas en & drea de Té :
amplia gama de técnicas eficacdes, novedosas y personalizadas, aplicadss en los sistemas de CATY, E 5 T R E " u lE u E 5 E F TI E M B R E
Actialmente contamas can la schuckin iteoral del Sistema de Codification digital que incluye o CAS, Codificadores MPg2, MPG4, TV paGA por oPERADOR (Dic. 2013)
Mhultiphexnres, Decodificadores 50 y HO, Tambien instalames los sistemas da Intemet y possemis una amplia gama de Cabls . . 3

Madems inzlambrices, con telefonia, con bateria, ete, con protocalos de comunicacion Docsis 2.0 y 3.0, Coopelesca 2% Otros HA"TEE zl-!]u HE t-ﬁﬂﬂ] I 7.3“ p" IHE!} i

Paralelamente hemos desaroiiado equipos electrénicos como moduladores fijos, dgjles transmisnees y receptores dptices, nodos dg- CosoBlevigion
ticos, irstrumesnitos de medicion con difersntes funcionss inteqradas, implementamos y materializamos de jpusl forma proyectos en Ko
|n transemisidn de sefiaks de video en arquitecturas de redes dpticas que operen en longitudes de anda de 1310 s,y 1550 pm,

Todss estos productos han sida concebidos terfenda en cuenta kas condiciones y parimetres eléctricos reales en los cuales operarin
mhﬂuy##ymﬂﬁmmmwﬁmmmﬂ

Telecable
Econdmico

f FACEROON.COM/TROTYLA ’ETHII'I'H. WWW.IRETYLA.CON

Neurotronix Enterprise Inc. Lertfea
3181 W 80 st - Hialeah FL 33018 ;'l
Email; Roberto@neurctronixent.com 7.
wWww.neurotronixent,com Beio
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Fuente: Sutel
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@ OPERADORES

CABLETICA BUSCA INCREMENTAR

ofFerTA DE VOD

Con el 24% del mercado de
TV paga, segun las cifras de 2013
publicadas por Sutel, Cabletica
es el segundo operador mds
importante de Costa Rica, s6lo
superado por Tigo. En didlogo
con PRENSARIO, el gerente de la
empresa, Jorge Garro, sefald
que las principales inversiones
en infraestructura este afo, estin
enfocadas en ampliar los nodos
de fibra y extender los servicios de VOD y VoIP.

‘Unodelos principales proyectos de esteafio es
continuar creciendoyaumentando el contenido
local disponible en Video on Demand (VOD)),
afirmé Garro.

Sobre el mercado local de TV paga, opind
que ‘estd llegando a su madurez por lo que la
evolucion serd sobre todo en la parte digital y
contenidos diferenciados.

Por dltimo, confirméla presencia de Cabletica
en Andina Link Centroamérica, como todos los

VIKING

Su fuente confiable en equipamiento satelital

Jorge Garro

afios. ‘Irdn varios representantes
de la empresa y, como siempre,
la expectativa es aprender sobre
nuevas tecnologias y tendencias
del mercado’.

En lo que respecta al servicio de
Internet fijo, Cabletica se ubica en
tercer lugar del mercado con un
12% de participacion, detrds del
ICE que lidera con 52% de market
share, y Tigo que es el segundo mds
grande con 23%.

Con el servicio de telefonia fija por Internet
(VoIP), Cabletica completa el servicio de Triple
Play que ofrece a sus clientes. Es uno delos tres
operadores, junto a Tigo y Telecable, que han
contribuido aincrementar el total deabonados
aesta modalidad, que pasé de 105 suscriptores
en 2010, a 32.000 a finales del afio pasado, de
acuerdoala Sutel. Actualmente, esta tecnologia
representa el 3,3% del ingreso total asociado
a este servicio.

Sistema de antenas motorizadas de doble eje.

Caracteristicas

Viking Satcom puede actualizar sistemas de antenas
preinstalados Prodelin y Skyware de 1.8my 2.4m

* Doble eje motorizado Az/El con montura Navigator

» Acimut extendido y elevacién para viajes

 Capacidad de seguimiento de orbita inclinada

* Monturas en 6 y 5/8" OD Mast
* Incluye motor, actuador y controlador

Accesorios

a de descongelamiento

§ CABLE-TEC

EXPO’

EPTEMBER 22-25 / DENVER
Booth #1223
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» Sistema Alimentador Motorizado C y Ku
entrolador de seguimiento de orbita inclinada
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CABLE SUR LANZA

INTERNET INALAMBRICO

Cable Sur es uno de los
pequefios operadores que
dan el servicio de television
por cablepara 1000abonados
en el interior de Costa Rica.
CarlosBeita Api, presidente
de Cable Sur, explicé que el
objetivo inicial fue ‘satisfacer la necesidad de
llevar televisién alas regiones mas dificiles por su
geografia’ Enlos tltimosanos, ha visto disminuir
subase deabonadosporlacreciente competencia
de grandes empresas como Cabletica.

‘S6lo operamos TV por cable pero estamos
estudiando opciones para lanzar Internet ina-
ldmbrica’, dijo Carlos Beita, quien afirmé que ya
solicit6lalicenciadeltitulo habilitante paraestefin.
“Todavia no estamos en la digitalizacién porque
no lo vemos relevante para nuestro mercado’.

Sobre Andina Link, sefiald: ‘Vamos todos los
anos porque nos interesa mucho el tema de la
programacién. Tenemos una grilla compuesta
por 62 canales,que incluyen todoslos nacionales,
dos panamefios, un centroamericano y el resto

Turner y Fox.

vikingsatcom.com sales@vikingsatcom.com Teléfono: 517-629-3000 Fax: 517-629-2379

)) www.tvchile.cl

Una senal, para todo el mundo.

Cultura
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@ SeRALES

Fox LANZO NUEVA CAMPANA
“PIrATERIA CERO" EN TEPAL

COMUNICO LOS RESULTADOS DE SUS INICIATIVAS

FoxInternational Channels present6 en Te-
pal en Panamad, los resultados de sus iniciativas
contra la pirateriay el sub-reporte en TV paga,
y lanz6 la nueva campana “Pirateria Cero”

Ademas,comunicéalaindustrialas politicas
que la empresa implementard para los clientes
con sistemas analdgicos. Con esto, Fox busca
concientizar sobre el delito y generar que mds
jugadores del mercado se involucren y asuman
compromiso activo. Ademds, incentivar la
digitalizacién para erradicar este fenémeno,
cuya tasa de incidencia alcanza el 30% en
Latinoamérica, que provoca pérdidas anuales
por USD 2.300 millones.

Daniel Steinmetz, Chief Antipiracy Offi-
cer de FIC LA, dijo: ‘Durante el dltimo afo,
hemos realizado exitosamente varias acciones
en la regién, detectando mas de 200 casos de
cableoperadores piratas, 47 de ellos han sido

reportadosalasautoridades de manerajudicial

y15hansidore-

tas acciones, de

gularizados. Es- Fo l“ternatiﬂnal
hannels

la mano con las
més de 50 au-
ditorias realizadas a operadores nos dan un
balance positivo’

Por su parte, Carlos Martinez, presidente de
FIC LA, senal6: ‘Se ha logrado mucho en estos
afos, pero atin queda otro tanto por hacer, ya
sea en el marco legal como en materia de apoyo
a aquellos operadores que se comprometan
cabalmente, es clave redoblar esfuerzos. En
este sentido, anunciamos que a partir de 2017
el Grupo dejard de ofrecer su portfolio de se-
nalesatodosaquellos cable-operadores que no
cuenten consus cabecerasy redes digitalizadas’.

Roberto Vassaux, VP y Gerente General
de FIC para Centroamérica y Caribe, afiadi6:

‘Centroamérica es una de las regiones con ma-

Daniel Steinmetz

yor indice de pirateria y subreporte.
Misdel 50% delas empresasilegales detectadas
estdn en esta region. Hemos luchado en forma
constante, pese a que a veces los marcos legales
nonosayudan; por este motivo es preciso tomar
politicas mds activas tales como condicionar
nuestro producto a operadores digitales yllevar
adelante la campafia de “PIRATERIA CERO”
que complementan nuestra estrategia’

Como parte de la campana vigente desde
esta semana, Fox International Channels Latin
Americahadispuesto unadireccion electrénica
donde es posible denunciar sub-reportaje y
conexionesilegales: Denuncias.PirateriaCero@
fox.com que posibilitard tomar los recaudos

pertinentes en funcién de cada caso.

Somos lo que ves...

w{iZIsion

Estamos en el stand 7.A45.
Solicite su demo para IBC 2014!

La opcion mas completa de TV paga en Latinoameérica
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NUEVAS SENALES INGRESAN AL CATALOGO DE COMAREX

AZTECA RENUEVA SU PORTAFOLIO DE TV PAGA

Azteca lanz6 AZ TV de Paga, una nueva
unidad de negocio destinada a administrar
los contenidos para TV paga a nivel interna-
cional, y lanz6 nuevas sefiales que se suman
a las conocidas en su portafolio.

Alas conocidas Azteca Internacional y Az-
teca Novelas, que pasardn allamarse AZMun-
doy AZCorazoén, se suman AZClicy AZCine-
ma, que ingresaran al catdlogo de distribucién
de Comarex a partir de septiembre, segiin
comunicO Fidela Navarro, directora de AZ

TV de Paga. v b
AZClic serd un canal de estilo TUEPAGA

de vida, espectdculos y musica
producido exclusivamente y en su a Zteca

totalidad para la audiencia joven
Latinoamericana. AZCinema contard
con un catdlogo del mejor cine mexicano de
todos los tiempos.

‘Estaremos produciendo cada afno mds de
1,800 horas de produccién original y exclusiva.
Un portafolio de 4 canales sin sub marcas, en

Az

HDy conteni-

do disponible
para nuestros
socios en VOD.
Una caracteristica esen-
cial de nuestro portafolio es que
serd original, en nuestro idioma y sin
importaciones), dijo Navarro.
Con este anuncio, Azteca TV de paga busca
llegar a unaaudienciamasampliay variadaen
todo el mundo con estanueva oferta de canales.

SIGNAL TV ceLeBRA 15 ANOS EN EL MERCADO DE TV PAGA

En el ano de su 15° aniversario
como distribuidor de sefales para
el mercado de la TV paga, Signal
TV, liderada por Hortensia Es-
pitaletta, se present6 en la Expo
Tepal 2014 y ahora en Andina
Link, con mucho para celebrar.

Recordando susinicios,cuando
se lanz6 al mercado con la sefial
GEMS, Espitaletta destacé el
crecimiento de la empresa, que
con el correr de los afios fue incrementando
su catdlogo de distribucién. Entre sus sefiales
representadas y las que adin conserva estdn
Movie World, Momentum, Pramer, Sun

¢ Est4 buscando equipos de Tel

Channel, Canal Adulto, Sport
Plus, Mi gente, las del grupo
Globalmedia (TVAgro, Cable-
noticias, Telenostalgia y Rumba
TV),ademés de TV Azteca, TVE,
24 Horas, Xtime, Cinema +, Ci-
neClick, CB24,unadesustltimas
incorporaciones.

“Tras 15 afios nos hemos po-
sicionado en la industria de la

Hortensia Espitaletta

televisién por suscripcién con la
ayuda de cada una de las senales que estdn o
que han sido parte del portafolio, también
con el aporte de cada una de las personas que
sido parte del equipo humano siendo parte

ecomunl

fundamental en el cumplimiento de metas y
retos. Cada ano ha permitido que Signal sea
unaempresa que ofrezca una propuesta sélida
y variada en un mercado que tienen un alto
indice de competitividad, con caracteristicas
variablesy transformables velozmente’, senal
Espitaletta.

‘Nos sentimos orgullosos de hacer parte
de esta industria, de brindar un excelente
servicio, y propender porque cada socio
estratégico cumpla sus expectativas), finalizé
Hortensia Espitaletta, quien estard presente
en Tepal para atender a todos sus clientes y
seguir proyectando el crecimiento de Signal
como en los dltimo 15 afios.

. ?
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AMERICA LATINA: HBO Go YA ESTA

DISPONIBLE EN XBox 360

HBO Latin America anuncié que su servicio
de entretenimiento premium HBO Go estard
disponible a través de la plataforma de vi-
deojuegos Xbox 360 por medio delaaplicacion
disponible en Xbox Live para los usuarios de
Argentina, Brasil, Colombia, Chile y México.

Dionne Bermudez, VP de Distribucién
Digital de HBO Latin America, coment6: ‘HBO
Go ha demostrado un crecimiento sostenido
entre nuestros suscriptoresyafiliados, creando
un ecosistema de entretenimiento completo
donde los seguidores pueden emocionarse y
vivir cada segundo de nuestras mejores pro-

Allan Navarrete

Discovery Networks Latin America/U.S.
Hispanic cumple 20 afios en la regién y los
celebr6 en la expo Tepal que se realizé en
julio en Panama.

‘Centroamérica se ha convertido en uno de
los mercados claves de Discovery Networks
Latin America/US Hispanic, con grandes

ducciones en multiples plataformas’.

Con HBO Go, los suscriptores acceden a
contenidos en sus computadoras o dispositivos
moviles coniOS, incluyendo las recientemente
estrenadas Lookingy True Detective, o la tercera
temporada de Girls, ademds de temporadas
completas de Game of Thrones, Boardwalk
Empire'y The Sopranos, y hasta los contenidos
distribuidos exclusivamente por HBO en la
region, como Mad Men, Masters of Sex'y House
of Lies.

También estan disponibles las series origi-
nales producidas en Latinoamérica, como Sr.

Game of Trones

Avila, O’ Negocio y Préfugos. En peliculas,
estan Behind the Candelabra y Clear History,
ademds de los éxitos de taquilla que integran
la programacién de los canales HBO.

El servicio estara disponible inicialmente
para suscriptores al paquete HBO Max con
los operadores de TV paga y DTH que ya
ofrecen HBO GO.

Discovery NETWORKS CELEBRO 20
ANOS EN LA REGION DURANTE TEPAL

oportunidades de crecimiento y estamos
aqui para reiterar nuestro compromiso de
producir los mejores contenidos para su en-
tretenimiento por muchos aflos mas, comenté
Allan Navarrete, EVP y director general de
Discovery Networks México, Centroamé-
rica y Colombia. ‘La gran riqueza natural y
cultural de Panam4, Costa Rica, Guatemala,
Belice, Nicaragua, ofrecen el marco perfecto
para promocionar en todo el mundo las
bondades y gran biodiversidad que tenemos
en Latinoamérica’.

En los tltimos afios, Discovery Networks
ha grabado en Centroamérica episodios de
grandes producciones que se transmiten en
los canales de Discovery alrededor del mundo
como Islas Mortales con Dave Salmoni, Cace-
ria Humana con Joel Lambert, Megaconstruc-
ciones: El Nuevo Canal de Panamd. Ademas,
el icénico show de Bear Grylls A Prueba de
Todo, desde su primera temporada ha tenido
locaciones enlaregién como enlos manglares,
junglas e islas de Panamd, Belice, Republica
Dominicana, Guatemala, entre otros.

CLAXSON: ANNALISA SANTI LLEGA A PLayBoy TV

Claxson anunci6 el estreno de la nueva

produccién original El Mundo de Playboy
by Annalisa que, protagonizada por la “es-
tudiante hot” argentina Annalisa Santi, se
estrena el 19 de septiembre a la medianoche
por Playboy TV y en simultdneo por HotGo,
la plataforma OTT para suscriptores del
HotPack.

Annalisa Santi, la joven estudiante quien
llego a la fama gracias a las redes sociales e
Internet, serd la host del la nueva serie que,
en siete episodios, tendrd sus portfolios mds
sensuales, divertidas y ocurrentes secciones;

PRENSARIO INTERNACIONAL

un ciclo en el
que conoceremos
sus fantasias mas
intimas, contadas
en primera perso-
na. El Mundo de
Playboy es una pro-
duccién original
Playboy TV Latin
America & Iberia.
Annalisa Santi
comenzo su carrera
medidtica a partir de

<54 >

El Mundo de Playboy by Annalisa

videos amateur filmados con su propio
celular dentro dela Universidad donde
estudiaba derecho.
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VIDITEC LANZA SOLUCION PARA CREACION

N\ —_—
Viditec

DE FLUJOS DE TRABAJO BASADOS EN ARCHIVOS

Viditec de Argentina anuncio el lanzamiento de
nuevas soluciones de bajo costo para el mercado
latinoamericano, en la creacién de flujos de tra-
bajo basados en archivos, pensadas para empresas
pequefias y medianas que necesitan un flujo de
trabajo integrado, o el uso de cada aplicaciéon en
formaindividual,dependiendodeltipodeproyecto.

Como todas estas soluciones son flexibles,
Viditec,comointegrador,armalaaplicacién que
cada empresa necesite especificamente, luego de
un trabajo previo de consultoria. Esta solucién

se estructura, en principio, con tres productos
especificos:

El Sistema de Gerenciamiento de Activos
Audiovisuales de Axle (MAM) corre sobre pla-
taforma Mac, que como tiene su propio sistema
operativo, es una aplicacién “plug and play”,
apenas se instala ya corre de manera estable. El
cliente puede adquirir el software Axle con el
modulo que contiene dos Mac ya configuradas
de fébrica, o bien comprarlas en forma directa
o pedirlas a Viditec.

Otrodelosproductos centrales deestasolucion
es el software MXFServer, que tiene la capacidad
de administrar espacios de trabajo para edicién
colaborativa con todas las marcas de editores no
lineales del mercado.

El Workflow finaliza con un sistema de alma-
cenamiento definitivo, basado en librerias de
Sony, que cuenta con cartuchos ODA (Optical
Disc Archive) de alta durabilidad, controlada
mediante un HSM de Xendata especifico para
dichas librerias.

BRrIDGE TECHNOLOGIES' VB273
INTELLIGENT SATELLITE SWITCH

Bridge Technologies’ VB273 Intelligent
Satellite Switch is now available in both L-band
and IF versions.

First seen at IBC 2013, the VB273 monitors
two signals from dual production chains and
provides intelligent backup switching based
on Bridgetech’s advanced ETR290 analysis
functionality and a sophisticated automatic
decision enginethat compares error condition

results against user-defined rules.

Previous generations of switching solution
have offered limited functionality, but the
VB273 system’s intelligence is based on the
technology developed in Bridge Technologies’
digitalmedia monitoring systems. The VB273’s
powerful analysis and standalone decision
capabilities make it the most comprehensive
and versatile redundancy switching solution

now available for satellite applications.

Simen Frostad, Bridge Technologies’ Chairman,
said: ‘Were pleased to be able to offer the VB273in
two versionsnow, makingitaccessibleto theentire
satellite market. The quality of the ETR analysis
engine and the ability to construct sophisticated
rulestoinform thesystem’sautonomousswitching
decisions make the VB273 a big advance for any
provider relying on signals from satellite’

MONARCH TAKES THE VIRTUAL STUDIO

MARKET TO A GREATER LEVEL

Abided to its philosophy of extending
customer centric solution, Monarch has taken
the virtual studio market to greater level. With
a wide array of products it provides varied
product environment for broadcast channels,
education programs, religious programs and
post-production studios.

Highlightingkey features of Monarch Virtuoso
3DE, itisa trackless 3D Virtual Studio Solution.
The simplicity of the solution belies in its power
to deliver sparkling and sophisticated on air
Presentation for various genres of programming,
be it news, talk show, entertainment, kids show,
education show,

Game Showandamyriad of otherapplications.

PRENSARIO INTERNACIONAL

It's powered with color matte technology for
superior chromakeying. Itsadvance featureslike
depth of field, global camera, object grouping,
3D animated objects allow the user to deliver
astonishing photo realistic results.

Itempowers producer to completelyeliminate
the need of physical set. It enables production
throughasmall green roomstudio thus, reducing
the production cost and turn-around time. Its
sophisticated hardware and comprehensive
software enables the producer to deliver elegant
and realistic look to the programming.

Monarch’s high end solution -
Monarch Virtuoso 3DE4500is acomprehensive
3Dvirtualstudio targeted to the discerning users

<58 >

M
MONARCH'

with sophisticated production requirement.

The company recently introduced its 2D
Virtual Studio, Monarch Virtuoso Effexx for cost
effective production.

Monarch Virtuoso Effexx: Being a versatile
solution, it can be used as a virtual studio, studio
switcher, basic graphic system, streaming solution
and much more.

Being extensively used by many produce a
daily news bulletins and music shows, Monarch
Virtuoso 3DE has enable the production of
interactive music show through a small green
roomstudio. Itallows the producer to provide the
virtual camera motion through a static camera
and switch between inputs.

PXW-X180

_PXW-X160

- Camcorders con 3 sensores de 1/3" Full HD Exmor CMOS
y memoria de estado sélido

- Lentes Serie G zoom HD 25x

- Graban en formato XAVC Intra/Long GOP
ademas de MPEG2, AVCHD, y DV

- Con funcion de filtro ND Dual para mayor flexibilidad

- |deales para aplicaciones broadcast y profesionales

PXW-X180
Wi

CERTIFIED

Wi-Fi/NFC (Near Filed Communication)
con Content Browser Mobile™
para funciones de control remoto y transmision de archivos

AVCHD IE: Exmor ‘

Prﬂgressive Sony Lens G ForOs Senmors CERTIFIED

XDoOM B4 mrecrrirEmg

Humberto 1° 2889 - Buenos Aires, Argentina
Tel: +54 11 4122 1200 / Fax +54 11 4308 5493

info@viditec.com.ar
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BVS: De IBC A CAPER

MIENTRAS CRECE EN TODAS LAS AREAS DEL NEGOCIO

Diego Prodocini, Roberto Favelukes y
Guillermo Gilles de BVS de Argentina estardn
presentes enlaIBC de Amsterdam. Segtin contd
Gilles, ya tienen programadas reuniones con
marcas y empresas locales, entre ellas Encom-
pass, Turner y varias productoras.

Laidea es tomar también alguna representa-

pvs

E[I UTIONS

cién nueva para su ecosistema de marcas, que
si bien estd bastante completo todos los afos,
surgen novedades como de software, MAM y
transcodificaciones que seirdnaver coninterés.
Eso ademads de refrescar vinculos con empresas
europeas, algunas del Este que novanalaNAB,
y hacer contacto con los equipos antes que los

Inserclion de comerciales IF bajo
standard SCTE 30/358

(compatible con Claco, AGE Networks,
Thompson ¥y otros)

insercion de comarciales IP/AS] para
todo=s los Head Ends digitales

insercidn de comerclales andloga

cue tones andlogos/digitales

PRENSARIO INTERNACIONAL
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Facundo Favelukes y Guillermo Gilles

lleven a Caper. IBC es una feria que permite un
contacto con los managers de las marcas para
charlar mds tranquilamente.

Agrega Guillermo: ‘Post NAB tuvimos
muchos contactos con empresas de medios y
es como que BVS tiene muy buen feeling con
todos ellos. Un ejemplo de éxito de este aio es
Hitachi, de la que vendimos muchas cimaras,
pues nos faltaba una linea para broadcast. La
marca tuvo varias etapas pero la gente le tiene
muy buena percepciéon. Hicimos varias presen-
taciones, desde las mds econémicas hasta las
1200 con el formato progresivo. En la IBC ya
van a mostrar las de 4K en Broadcast.

‘Elmundial no fue gran explosién de trabajo,
pero el mercado sigui6 con proyectos de toda
indole, incluso de infraestructura. Las telcos
también hicieron muchas inversiones y Cisco
nos abri6 el panorama en gran medida para
los canales de cable’, anadié.

‘Lo bueno de BVS es cubre todas las dreas
del negocio, hasta lo de iluminacién con un
ingeniero especifico, ayuda integral a quien
quiera armar un estudio, o necesita temas de
satélite con la parte de transmisién que nos da
Elber. Es muy requerida Primestream con su
PAM, Production Asset Management. Muchos
clienteslobuscan puestienen programacién en
cinta y necesitan hacer la ingesta. Esta marca
es otra de presencia fuerte en IBC.

Otras empresas tienen rubros especificos,
nosotros siempre pensamos a donde va el
mercado. No nos cerramos en broadcast e IT,
sino vamos a transmision, vendemos pantallas
gigantes paraestadios y hacemos muchostraba-
jos de multimedia para Museos con visién 360.

Para Caper vamos a tener un stand con todo
el manejo de video digital por IP, que viene con
gran importancia de Evertz. Siempre con el
disefo amigable de afos anteriores’.

‘La voluntad del director general Facundo
Favelukes es seguir creciendo, pues pese a las
dificultades actuales ve el futuro a largo plazo.
Es joven, tiene impetu y toda la voluntad ne-
cesaria. Estd tomando gente actualmente con
ingenieros de preventas y gente de ventas, y
renové todas las dreas para profesionalizarse,
con mds de 50 personas en total’.

HERRAMIENTAS DE GRAN
ALCANCE QUE CUMPLEN CON %%,
LAS NECESIDADES DE SU TRABAJO

LV5490 - MONITOR PARA SENALES SDI EN 4K/3G/HD/SD

= Hasta 8 entradas para sefiales 3G/HD/SD

m Puede monitorear 4 entradas a la misma vez, ideal para el alineamiento de
camaras

m Acepta hasta 2 sefiales en formato 4K

= Cuenta con 16 canales de audio y capacidad de andlisis de Dolby®

m Salida Rasterizada por HD-SDI v DVI-D

= Generador de Padrones en formato 4K y HD

m Tablas de Colorimetria CIE para standards DCI, BT2020 y BT709 (opcidn)

m Asistencia de Enfoque “Focus Assist® (opcidn)

m Medicién de la Diferencia de Fase para sefiales 4K

m Medicién de la Desviacion de Frecuencia de cada sefial 4K de entrada

m Pantalla Full HD 1920 x 1080

LV5770A - MONITOR PARA SENALES SDI EN 3G/HD/SD

m Dos entradas para sefiales SDI en 3G/Dual Link/HD/SD

= Monitoreo Simultdnec de ambas salidas como forma de onda, vector,
S-barras, audio y status - en forma simple o combinada

m CIMELITE® |l para la medicién de los niveles de luminancia en puntos
especificos - ya no tiene que suspender su trabajo para utilizar un "spot
meter”

= Opciones de Audio le permite medir los niveles de Loudness, Lip-Sync,
Lissajous, y Dolby®

m Closed Captions EIAG08 y EIATO8

riﬁ ..—_

LV7770 - RASTERIZADOR CON CUALIDADES COMPLETAS

m Dos entradas para sefiales SDI en 3G/Dual Link/HD/SD

= Monitoreo Simultdneo de ambas salidas como forma de onda, vector,
5-barras, audio y status - en forma simple o combinada

m CIMELITE® Il para la medicién de los niveles de luminancia

= Tarjeta de Audio viene incluida, para medir Loudness, Lip-Syne, etc.

m Closed Captions EIAG08 y EIATO8

PHABRIX® Sx TAG - 3 INSTRUMENTOS EN 1

m Analizador ¥y Monitor Multi-formato

m Entradas para Sefiales SDI HD/SD y Compuestas (NTSC, PAL, PAL-M,
PAL-N)

m Entradas vy Salidas para Audio Analogo y AES

m El dnico instrumento en la Serie Sx con conexiones para sefales opticas, 3G
y Dual Link (opclonas)

m Generador de Sefiales SDI, Compuestas, y Opticas

PARA MAYOR INFORMACION O PARA UNA DEMOSTRACION DE VISITE NUESTRO @ T
CUALQUIERA DE NUESTROS PRODUCTOS, POR FAVOR CONTACTEA  gTAND 11.A38 ’ 'l—
SU REPRESENTANTE DE VENTAS DE LEADER, VISITE NUESTRO SITIO

WEB WWW.LEADERAMERICA.COM, O LLAMENOS AL +1(800) 645-5104 |BC - AMSTERDAM C/ (o |

Leader Instruments Corp. es el dnico representante oficial de /s marca Phabrix® y sus producios en las Amdricas.

LEADER INSTRUMENTS CORPORATION I EAER
www.leaderamerica.com
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SVC: coNTINUIDAD cON GRASS VALLEY EN ARGENTINA

El Ing. Domingo Simonetta, presidente
de SVC de Argentina, comenté a PRENSARIO
sobre el cierre de esta ediciéon que estaba
confirmada la continuidad de trabajo con la
nueva Grass Valley, que acaba de incorporar
a Miranda, si bien todavia faltaban firmar los
contratos. La decisién de la marca mantener
a ambos distribuidores —el otro es FDM

Broadcast—con diferentes posiciones de
integradores y resellers.

Domingo dijo que fue la mejor solucién
para no crear conflictos y ademads tiene en
cuenta tanto el trabajo de ambas empresas
locales como que cada uno tiene su propia
cartera de clientes.

Simonetta estuvo en SET de Brasil la tltima

Sve.

ETRRCACAR 5 A

semana de agosto y
confirmé ademds su
presencia con todas
su marcas en la IBC o,
de Amsterdam.

GRrAss VALLEY: TV BaHiA DE BrasiIL
IMPLEMENTA K2 Dyno REPLAY

El broadcaster regional brasileio TV Bahia,
anunci6 la adquisicién de cuatro sistemas K2
Dyno Replayde Grass Valley, que incluyen la
tecnologia tOG-Sports telestration, la nueva
opcién de Software RT.

Television Bahia utilizard el potente K2
Dyno para deportes- y emisiones de aconteci-
mientos culturales, recientemente los utilizd
para el Carnaval de Salvador y el Festival de
Verano 2014. ‘Grass Valley K2 Dyno es el
sistema de replay mds comprensible y ficil de
aprender, en el mercado’, dijo Romildo Fausto,
director de ingenieria en Televisién Bahia.

‘Con la nueva caracteristica telestration, po-
demos hacer efectos desde el touchscreen sin
tener que mudarnos del ordenadoral sistema de
replay, lo cual ahorra mucho tiempo a nuestro

personal’, anadi6.

K2 Dyno incluye una interfaz touchscreen
altamente intuitiva con integracién de metada-
ta. Ademds suministra replay a los operadores
de todos los niveles con un comprensible
y sencillo set de herramientas que incluyen
logueo, administracién de contenido e incluso
capacidad total de edicién, de este modo los
operadores pueden producir replaysy paquetes
de highlights en cualquier momento.

La integracién de K2 Dyno con tOG-Sports
telestration establece nuevos niveles de creati-
vidad y eficacia para aquellos que trabajan en
produccién envivo, especialmente en deportes.
Gestionado desde la interfaz de pantalla téctil
de K2 Dyno, los operadores de replay pueden
entregar contenido atractivo para usuarios

v crass vall

K2 Dyno de Grass Valley

utilizando pantallas divididas, key frame—trac-
king zoom y spot zoom, asi como varias otras
herramientas de ilustracién, como las lineas
tradicionales, circulos y zonas sombreadas.
“T'V Bahia necesitaba unasolucién preparada
para las exigencias futuras y que ofreciera un
alto nivel de integracién y funcionalidad. Eso
esexactamentelo que ofrecemos con K2 Dyno),
dijo Cristiano Barbieri, gerente de cuentas
clave, de Grass Valley en Brasil. ‘El K2 Dyno
es extremadamente versdtil, ya que puede ser
utilizado para ingesta, edicion, clip, almacena-
miento y reproducién. Con la funcién de TOG
opcional, sus capacidades se expanden, por lo
que es un valor atin mayor para aquellos que
trabajan en producciones de accién en vivo.

VTR pE CHILE ADQUIERE HERRAMIENTA QOE DE INTRAWAY

VTR, el principal operador de
TV pagay telecomunicaciones de
Chile controlado por Liberty Glo-
bal,adquiriélatecnologia Quality
of Experience (QoE) paramonito-
reo de calidad de Intraway.

QoEdeIntraway permitellevar
un control de calidad sobre el
servicio que llega al cliente para
evaluar el desempeno de los
diferentes planes de negocios.
Esta solucién permite la entrega de reportes
cuantitativos detallando la percepcién de varios
servicios de Internet durante su uso diario, asi
comoserviciosde OTT dedistintos proveedores.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Leandro Rzezak, CEO de Intraway

‘Con la solucién QoE de In-
traway, VIR puede evaluar conti-
nuamente los diferentes servicios
delInternetofrecidosentodoel pais
ydeterminaren tiemporeallos po-
tenciales problemas en el servicio
de la red completa, dijo Ricardo
Simpson, COO de Intraway.

‘Aunque todas las herramientas
demonitoreo interno controlanel
equipamientoatravésdelared,no
habia hasta hoy una herramienta que proveyera
informacién del extremo del cliente, por lo que
los problemasasociados con el uso no podian ser
detectados por nuestros sistemas de monitoreo),
<62>

dijo Marcelo Grandjean, manager de servicios
convergentes, Internet y telefonia de VTR.

‘Sin embargo, con QoE de Intraway ahora
podemos tener una visibilidad de extremo a
extremo que nos permita recoger datos desde
el punto de vista de los clientes y nos da una
perspectivadetallada del desempefioy tendencia
de los usos mds comunes de Internet. Ademas,
permite evaluar nuevos servicios antes de lan-
zarlos en el mercado, para entender el compor-
tamiento de estos servicios 24 horas por dia. La
medicién y el conocimiento de cémo funciona
el servicio antes de su lanzamiento comercial
nos ha ayudado a refinar los pardmetros de las
redes; concluyé Grandjean.
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UN CANAL
TODO EL DEPORTE

\ Intraway
V Corporation

R i it

Descubra por que 45 operadores en 18 paises confian
en nuestras soluciones de software para gestionar

millones de dispositivos alrededor del mundo " = TgC SpOf"S

e Activador Universal de Servicios e Telesupervisione CRM vy Billing en la nube _ _ _ _ _
Los eventos deportivas mas relevantes y la mejor y mas amplia

» Control de Fraude « Monitoreoy Planificacion de Red « PC Fix D, s PEOFAIERIR LS PROgBnac N SORJUNS GOl Vi v, o8 ProdrBimins
. B 1 de produccion propia en diferentes formatos y estilos.

e Transicion Flexible hacia IPvé e Calidad de Experiencia (QX)

e Soluciones de Contact Center de Proxima Generacion e Gestion de Firmware

Visite nuestro stand en:

AL CABLE-TEC , Booth #1945
EXPD@ 1 4 Del 22 al 25 de Septiembre

Denver, Colorado, Estados Unidos

gExpona| Patricio Latini
SVP, Broadband
\‘T‘/ Communications

Intraway Corporation | www.intraway.com | info@intraway.com | USA +1 516 620 3890 | UK +44 2 0358 28624 | ARG +54 11 6040 4000
Orgullosos de ser una compania certificada bajo las normas ISO 9001:2008 e ISO/IEC 90003:2004
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DALET sHoOwcASES INNOVATION IN MAM-DRIVEN
WORKFLOWS AND FILE-BASED TOOLS AT IBC

At IBC2014, Dalet Digital Media Systems
will affirm its leadership in media asset ma-
nagement with new products that combine
comprehensive workflow tools with state-
of-the art image processing, transcoding and
distribution. Attendees are invited to witness
Dalet building on the sophistication of its
three technology platforms — Dalet Galaxy,
Dalet Brioand Dalet AmberFin—with products
and applications showcasing innovation in
SDIand MAM-driven workflows. Each Dalet
technology platform features a number of
applications that can be configured to power

a wide range of workflows.

DALeT Brio AND DALET AmBERFIN
Dalet Brio, the flexible, high-density, high-

performance video server, and Dalet Amber-

Fin,thetranscoding, media manipulation and

QC platform, will both be showcased

with significant enhancements.

Improved hardware platforms,

new modules and flexible
configurations will enable

DALET

broader and more complex
applications than ever before.
Dalet will share more details
about the Dalet AmberFin and
Dalet Brio platform enhancements
prior to the IBC2014 exhibition.

DALET GALAXY

Atthe core of Dalet Galaxy is an enterprise-
level MAM platform, powered by a robust
Business Process Management (BPM) work-
flow engine that harmonizes multi-site con-
tent production and all aspects of the business
chain. Feature highlights of Dalet Galaxy at
IBC2014 include new modules designed to
help users assemble the different components
of a finished program; improved integration

capabilities; and tools for better collaboration

VISUAL DATA MODELS THAT SIMPLIFY
COMPLEX WORKFLOWS

Manage and navigate complex data models

PRENSARIO INTERNACIONAL

by relating essence files and
program components such
as audio and language tracks,
subtitles, and other associ-
ated assets (promos, highlights,
trailers, etc.) in the context of |
the destination distribution
platform. By grouping and
organizing these components
together, these new tools enable

more efficient and transparent

workflows for approval, ver-  Jeremy Deaner, CEO de AmberFin y David Lasry, CEO de Dalet en el

sioning and distribution.

EmMPOWERING THIRD-PARTY
INTEGRATION

Dalet’s second-generation application
programming interface offers developers a
breakthrough in terms of functionality, ease-
of-development and maintainability.
The SOA-compliant API2 provides
a set of high-level services,
ranging from asset, media,
metadata and search to more
advanced services such as
notifications, configuration,
access rights and more. API2
also comes bundled with an in-
telligent dashboard for monitoring

API usage per service.

ENHANCED REPORTING

This feature fully exploits the KPIsand rich
metadata captured by Dalet in the production
process to inform operational and business
decisions. This new reporting tool introduces
a layer of visibility, making it easier than ever

to measure how systems are behaving.

“XTENDING” ADOBE PREMIERE PRO
Keytobringing MAM capabilities to editors
working with Adobe® Premiere® Pro, Dalet
Xtend is amodule that facilitates seamless ex-
change of metadata between the two systems.
At IBC, Dalet will be unveiling a number of

enhancements to thisapplication, chiefamong

<66 >

anuncio a la prensa

them being proxy editing. Users can now work
on native hi-res files or choose proxy media
for optimized project management. Finished
files are seamlessly reconnected to the hi-res

media for rendering and output.

THE ConNecTED NEwsROOM

Dalet News Wire, the scripting and news-
room computer system (NRCS) of Dalet
Galaxy, has received a number of enhance-
ments. These include improved integration
with social media feeds; Dalet On-the-Go (a
rundown preview and optimized upload of
content to central newsrooms) available on
i0S and Android; and a new scripting and
rundown tool in Dalet WebSpace.

RicH DATA FOrR SPoRTs WORKFLOWS
New for sports production customers, Dalet
is adding native deep integration with Opta
feeds, enabling rich metadata to be incorpo-
rated into content related to sporting events.
Inaddition, the Dalet Galaxy platform will in-
tegrate key AmberFin technology viaits native
API to support complex media manipulation
workflows. Dalet Press Briefings at IBC2014
At IBC, Dalet will be holding standing press
briefings each morning, 9:30AM on Friday,
September 12 and 10:30AM the following
show days. Members of the media are invited
to attend the press briefings or schedule a

private press appointment.

From Smart Cards to
Multiscreen
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What happens when content and audience connect is an everyday magic. More than 350 digital TV operators in over 85
countries rely on us to sustain that magic by protecting their content and revenue.

The unified content security head-end Conax Cantego™ provides pay-TV operators with a future-proof and flexible platfarm
to introduce new services. Conax Contego™ |s a sophisticated, modular and Fully scalable content security solution that
supports any business model for any TV operation and a multitude of consumer devices; tablets, smartphones, CAM, PC/IMAC
and STBs, with or without smart cards. All consumer devices are pre-integrated and easily managed in the highly intuitive
user Interface in Conax Contego™,

At Conax we work hard to innovate so that consumers can experience everyday magic;
on any device, anytime, anywhereg. So let the magic begin!

Visit Conax at IBC - Stand # 1.069

securing content - sustaining magic

CcoNQX

Conax.com
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DIRECTV ADQUIERE TECNOLOGIA HANSEN PARA
OPERACIONES EN LATAM

DirecTV cerré un acuerdo con Hansen
Technologies parala utilizaciéon de tecnolo-
gia ICC Customer Care and Billing durante
siete afios en su divisién PanAmericana.

A partir del acuerdo, Hansen proveerd
a todas las operaciones de DirecTV en la
regién, con una herramienta para la ges-
tién de los procesos de cobro relacionados
a los servicios de TV paga. También dara
soporte en consultoria, que trabajard a
través del equipo de profesionales con base
en Buenos Aires.

Antonio Pages, director IT de DirecTV
PanAmericana afirmé: ‘La solucién ICC Pay
TV de Hansen Technologies es un producto
unico que encaja con nuestro negocioy pro-
puesta de servicio en la regién. El producto

da soporte a nuestra direccién estratégica

Chameleon:
The ultimate head
end solution

Award winning

y nos permite avan-
zar con mads innova-
cién en experiencia de
entretenimiento. Nos
complace continuar
la relacién con Hansen ICC y esperamos
generar beneficio mutuo, el cual creemos
saldra de este arreglo’.

Launidad PanAmericana eslamds grande
de DirecTV Latin America, que provee TV
paga satelital a mds de 6 millones de suscrip-
tores en nueve territorios, incluyendo Argen-
tina, Colombia, Chile, Ecuador, Pert, Puerto
Rico, Venezuela, el Caribbean y Uruguay.

Lasolucién ICCes utilizada para gestionar
el acceso a modelos de suscripcién en DTH
en SD, HD, pre y post pago, asi como también
para proveer ofertas empaquetadas, que pue-

“The best solution in digital procesing”

& Y
7 WINNER Y
\f, TECHNOLOGY INNOVATION Ny
\{ AWARD 2013 4
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vy ‘Nos com-
place que Di-
recTV haya elegido el software y servicio de
Hansen como un elemento clave para dar
asistencia a sus planes que estdn en continuo
crecimiento en toda la regién. Con nuestras
soluciones especificamente dirigidas y pro-
veyendo servicios a la industria de TV paga
digital y nuestra inversién global continua
para dar soporte y servicios de alta calidad,
creemos que estamos en la mejor posicién
para mejorar las oportunidades de TV paga
presentes en los mercados en desarrollo de
Latinoamérica), concluyé6 Andrew Hansen,
CEO de Hansen.

i O

CoLomBia: ANTV ORGANIZA REUNION

IBEROAMERICANA DE REGULADORES

DEL 24 AL 26 DE SEPTIEMBRE EN BOGOTA

La Autoridad Nacional de Televisiéon
(ANTV) de Colombia serd anfitriona de la
Plataforma Iberoamérica de Reguladores de
TV 2014 (PRAI), que se realizard del 24 al 26
de septiembre en Bogota.

Bajo el lema “El nuevo rol regulatorio del
estado en la sociedad de la informacién’, la
convencién es organizada por la Plataforma
de Reguladores del Sector Audiovisual de Ibe-
roamérica (PRAI),lared deentesreguladoresde
América Latina y la Peninsula Ibérica, en la cual
participan Argentina, Brasil, Colombia, Espaiia,
Chile, Portugal, Uruguay y Pert.

Laregulacién delastelecomunicacionesen ge-
neral y dela television (abierta, por suscripcion,
porinternet, TDT) en particular, es un tema que
se viene discutiendo en todos los mercados de
la regi6n desde hace algunos afios, sobre todo
a partir de la convergencia de servicios y de la

Tangram:
High density

video processing

LPLRIA)

FLALS FOmRAA D ALCAILADORLS
KFEL SECTOHR ALICICATSLA Y
T ITERCHAMERI K

irrupcién de nuevas plataformas de emisién.

La relacién entre la TV abierta y la TV paga,
c6mo debe incorporarse la regulacién dela TV
porinternetodela TV Digital Terrestre,lairrup-
cién del concepto “multi-play” en la definicién
de las licencias de los operadores, son algunos
de los temas que han venido generando discu-
siones, conflictos y actualizaciones regulatorias
en América Latina, siguiendo la tendencia que
se vive en el resto del mundo.

El encuentro, cuya responsabilidad organi-
zativa es de la comisionada Beatriz Quifiones,
comenzard con la reunién de los reguladores
iberoamericanos, queserdn recibidos por Diego
Molano, ministro TICs, los comisionados de la
JuntadelaANTV ClaudiaNuiiez, Olga Castafno
yAlexandraFalla,yel director Ramén Angarita.

Entre otros funcionarios se destacan Fernan-
do Borjon de IFT de México, Sergio de Cola de

Diego Molano, ministro de las TICs

Dinatel de Uruguay, César Palacio de Conatel de
Paraguay, Dolores de Souza de CNTV de Chile,
y José Maria Vittorio de AFSCA de Argentina,
ademds de representantes de reguladores de
Brasil, Peru, Costa Rica, Bolivia, Marruecos,
Portugal y Espana.

Por otro lado, también se desarrollardn con-
ferencias sobre la sociedad de la informacién,
convergencia y nuevos modelos de consumo,
nuevos formatosaudiovisuales,modelos regula-
torios de telecomunicaciones, televisién abierta,
TV Digital, TV paga y de nuevas plataformas
de distribucién, aplicados por distintos paises.

Algunos especialistas que estdn confirmados
paraestasconferenciasson Eladio GutiérrezMon-
tes (Espafia), Ricardo Villa (RTVE de Espana),
Roman Guash (Turner), Karim Lesina (AT&T),
Ignacio Sanchiz (Hispasat),ademés de académi-
cos y representantes de operadores de TV paga.

B Edge-PAL with 36 channels in one rack unit
B 48 channel Edge-QAM / COFDM QAM /

COFDM per chassis

B DVB-Gateway with 24 inputs in a single unit

<69 >

18 I

0.

WWW.Wisi.de

PRENSARIO INTERNACIONAL



® TecnoLoGiA

INcOGNITO: BEAT THE TOP 5 cABLE |IPV6 CHALLENGES

Despite the fact that the IPv6 protocol
was first made available in 1999, many cable
operators have delayed its deployment, and
the majority of cable providers still have
a lot of work to do before migration can
occur. In April 2014, Incognito Software
published a report on the state of IPv6 in
the industry and found that while 14% of
survey respondents were IPv6 ready and
41% are mid-adoption, 35% are only in the
planning stages and 10% have not begun
work atall. So what are the major challenges
still holding the industry back?

1. IPv6 1S NOT YET SEEN
AS NECESSARY

Only a small percentage of Internet traffic
currently runs on IPv6 and many operators
feel that they have enough IP addresses to
meet their needs. However, these providers
run the risk of not being able to add new
subscribers when they do eventually run
low on IPv4 addresses. While some have
turned to Carrier Grade NAT (CGN) to
maximize resources, this is only a short-term
solution that adds network complexity and
can result in communication breakdowns,
reduced performance for end users, and
higher management costs, as documented by
the IETF. Essentially, CGN is like applying
band-aids on top of band-aids. IPv6, on the
other hand, provides you the opportunity
to renumber your network and ensures that
you have room to grow.

2. REPLACEMENT OF INFRASTRUCTURE
The transition to IPv6 involves more than
just adding new addresses. You’ll need to
upgrade vital infrastructure, such as CMTSs,
and ensure that all relevant hardware and
software is IPv6-compliant. These upgrades
affect all aspects of business, including
OSS/BSS and CSR procedures. This can

PRENSARIO INTERNACIONAL

be particularly daunting
for smaller and mid-sized
providers in established
economies where
infrastructure already
exists and replacing it will
be expensive. Conversely,

cable operators in !
developing countries
may actually adopt

IPv6 earlier than their

wealthy counterparts,
as governments in these regions build
new infrastructure to keep up with
growing subscriber bases. However, it’s
worth remembering that most equipment
produced in the past six to eight years has
been built for IPv6, and the remainder
usually only requires a firmware upgrade
to support IPv6 — so the task may not be
as difficult as you think.

3. CPE UPGRADES

Providers will also need to upgrade and
replace any legacy CPEs for a successful
transition. Thankfully, today most new
home gateways and cable modems are
IPv6-capable. The transition will be much
easier — and hopefully seamless for end
users — once all subscriber equipment
is IPv6-capable. In most cases, a simple
configuration changeisall that’s required to
enable IPv6, but in cases where subscribers
have purchased their own equipment,
the CPE may need to be replaced. Once
you have eased CPEs onto IPv6, you can
start exploring transition options, such as
running dual stack networks (both IPv4
and IPv6), or Dual-Stack Lite, where IPv6
packets are encapsulated within IPv4 packets
for transportation.

4. TIME COMMITMENT
The transition to IPv6 requires
careful planning and testing. Larger
providers in particular tend to spend
moretimein this phase,whichalthough
necessary, can slow the progress of
deployment. Even after deployment
is complete, it will take time to train
staff, from network engineers to
CSRs. There are a number of online
resources that outline what’sinvolved
in IPv6 preparation, including the

ARIN IPv6 Wiki.
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5. NEW FEATURES CAUSE CONFUSION
IPv6 has introduced new capabilities,

such as prefix delegation, which can
confuse the uninitiated. Because IPv6 is
much larger than IPv4, cable operators can
use prefix delegation to tell routers what
network address prefixes to distribute to
consumer devices. This lightens the load
on provisioning systems and reduces
the possibility of downtime. However,
some providers have reported problems
with hardware vendors not always fully
understanding IPv6 capabilities. Again,
this issue can be reduced with research and
planning. The IETF has an RFC on prefix
delegation, along with other resources.

THE ROAD AHEAD

IPv6 offers unprecedented opportunities
to cable providers but preparedness and
education is essential before it can be widely
adopted. Although some larger providers
are already field-testing IPv6, it may still be
several years before large-scale migrations
are common in North America, where
existing infrastructure and legacy CPEs are
not yet compliant.

The first step is to take stock of existing
IPv4 resources to understand how and where
currentaddresses are being used. An IP address
management (IPAM) solution can provide a
comprehensive view of where addresses are
deployed to aid IPv6 planning and stretch
existing IPv4 resources. A complete solution
should include the ability to manage large
amounts of IPv4 and IPv6 addresses — both
private and public, and customer and internal
— as well as track addresses associated with
business services. Although there are costs
involved in the transition to IPv6, the benefits
will save you moneyin thelong run. Onceyou're
armed with the right information, there really
will be no more reasons to delay.
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CLEARFIELD: SOLUCIONES “PLuG AND PLAY"” PARA
REDUCIR EL COSTO DE REDES DE BANDA ANCHA

Hanhabido muchos casos de estudio ysehan
escrito muchos documentos sobrelaefectividad
dereducir el costo total delaimplementacién de
red al incorporar cable de fibra pre terminado,
paneles, gabinetes y terminales de distribucién
instalados en campo o redes empalmadas. La
linea de productos de Clearfield “plug and
play” estd dedicada a proveer una solucién
de principio a fin totalmente integrada, costo
efectivoy fiable, quele permitird maximizar sus
ingresos por suscriptor al controlar y reducir
sus costos de instalacién e implementacion.

ElSmarTerminal Multi-Puerto proveela ulti-
ma solucién costo efectiva, “plug and play” en
implementaciones de entrega al usuario final.
ElSmarTerminalesindependiente, optimizado
para las condiciones adversas, con un cierre de
fibra pre terminado que provee hasta 8 puertos
de conectividad (SC) o 16 (LC DUPLEX) en
aplicaciones multiples o de ultima milla. A
diferencia del cable de bajada o drop plano
usado en ambientes tradicionales, los cuales
son rigidos y dificiles de almacenar, el cable
FieldShield es flexible, permitiendo almacenar
reserva para ser integrada con el dispositivo.

Considerelos siguientes detalles paraunaar-
quitectura FTTX,la SmarTerminal de Clearfield
asi como la tecnologia de conectores robustos
vs. empalme en el campo:

Detalles del caso:

Arquitectura FTTX con 192 casas en subdi-
visién con 8 casas por bloque

Todo el escenario es de cable enterrado,
usando cdmaras para albergar mangas o mufas
de empalme y terminales a través de la red

Conectores robustos y aproximacién con
SmarTerminal, usando drops o entregas co-
nectorizadas pre terminadas

El cable alimentador es de 200 pies, cable
drop o de entrega es de 100 pies

-l -

Camaras o pozos mds grandes (30”A x 48”
L x 24” P) son requeridas en la soluciéon de
Empalme yla solucién de la competencia para
almacenar los cierres de empalme y el cable de
reserve ya sea para el OPS o Cable drop Plano.

Camaras o pozos mas pequefios/camaras tipo
Macetas son implementadas en la solucién Smar-
Terminal debidoal tamafio pequefio dela terminal
y la posibilidad de almacenar grandes cantidades
de reserva de la fibra empujable de Fieldshield.

Utilizando los mismos costos y calculos
provistos por unasoluciéon dela competenciay
aplicando esos costosa unasolucién utilizando
el FieldShield SmarTerminal, fibra empujable
y microducto, el costo por casa con empalme
de cable era $605.43 vs. $415.61 cuando se usa
la solucién SmarTerminal —un 31% de reduc-
ci6én de costos.

Comparando el empalme con SmarTermi-
nal de Clearfield, se refuerza el concepto que
el equipo en general, instalacion y costos de
empalme son considerablemente reducidos al
usar una solucién pre conectorizada “plug and
play”. Mientras que ciertos elementos, como el
SmarTerminal pre terminado son mésaltos que
el método de empalme, los costos de empalme,
conectores empalmados y los costos de insta-
lacién de cable son menos costosos en nuestra
solucién. También, debido a la capacidad de
almacenar grandes cantidades de Fibra Em-
pujable de FieldShield en un pequefio espacio
(comparado con un cable deacometidaplano o
cable OSP), permite el uso de cdmaras/macetas
mds pequefias y menos costosas.

REDUCCION EN REPARACIONES Y COSTOS
DE MANTENIMIENTO

Usando el SmarTerminal de Clearfield en
conjunto con el Microducto de Fieldsmart y
fibra Empujable reduce significativamente el
costo dereparacién de fibra. Elmantenimiento
y los tiempos de restauracion de servicio se re-
ducen conlas caracteristicas pre conectorizadas
disenadas para facilitar el uso con todala gama
de productos. Una vez que el Microducto es
instalado, el uso de fibra Empujable — con las
puntas pre terminadas, pueden ser empujados o
haladosy conectados tanto en el SmarTerminal
y enla Premisa del cliente con relativa facilidad
y el minimo de tiempo de instalacién, no se
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requiere empalme
adicional o en-
terrar un nuevo
cable de aco-

Jy

CLEARFIELD

metida, ahor-

rando tiempo
adicional y cos-

tos. Reducciones en
manodeobraselograna
través del uso de un técnico vrs. un empalmador
para restaurar el servicio de red.

Utilizando una calculadora en linea que
encuentra en http://www.clearfieldconnec-
tion.com/product-platform/fieldshield.php,
calcular el ahorro en costos es facil.

Tradicionalmente cuando un cable de aco-
metida de fibra es danado o cortado, el cable
completo debe ser reemplazado,lo quesignifica
romper calles y zanjar el trayecto completo
desde el punto de la acometida hasta el cliente
final. Si una fibra empujable o microducto se
corta o se rompe, la fibra empujable puede ser
localizada y halada desde el ducto. Una vez
que se remueve la fibra dafiada sirve como
marcador o cinta métrica para que la distancia
requerida para un producto de reemplazo sea
calculado facilmente. El microducto robusto
puede entonces ser accedido en ese punto,
reparado rapidamente con el kit de reparacién
deMicroducto (queincluyeacopladores contra
laintemperie y aguay una pieza de reemplazo
del ducto), para hacer de nuevo el trayecto.
El microducto enterrado también puede ser
localizado con el cablerastreador incorporado.
El ensamble de reemplazo es puesto de nuevo,
todo sin utilizar un empalmador y sin utilizar
mano de obra especializada. Adicionalmente,
la calle no tiene que ser rota al excavar para
colocar un nuevo cable. El trayecto es reparado
rdpidamente y el servicio de restauracion y
mantenimiento es realizado rdpidamente con
producto local.

El uso de microducto se paga asi solo, con
solo una llamada de mantenimiento o repara-
cién, ahorrando dos o tres mil délares sobre la
solucidn alternativa. Adicionalmente, la satis-
faccion del cliente es enormemente mejorada
al mejorar el tiempo de reparacién o servicio
en menos de una hora para tener a un cliente
de nuevo en linea y produciendo ganancia.

iAlcance lo
que

parecia
imposible!

Sus clientes exigen cada vez mas servicios de voz, video y datos. Impecables siempre,
en cualquier lugar, sin disculpas. Pero una de cada diez instalaciones pueden presentar
problemas. Es alli cuando las soluciones de JDSU lo ayudardn a alcanzar ese 10% que
faltaba. Capaces de identificar los problemas mas escurridizos, en ambientes
residenciales o corporativos; simplifican hasta las cosas mas dificiles e invisibles para
un equipo completo de ingenieros y técnicos de campo.

JDSU proporciona las herramientas necesarias para instalar, verificar, analizar y
solucionar problemas en las redes modernas de cable digital y enfrentar los desafios de
CCAP (converged cable access platform) y la evolucién a Remote-PHY.

Por ejemplo, el nuevo VSE-1100 es el primer analizador de espectro de video y
plataforma consolidada para la solucién de problemas en el camino de retorno; vy asi
como nuestras otras herramientas inteligentes y faciles de usar, ayudara inclusive a sus
técnicos con menos experiencia a resolver los problemas mas dificiles.

Saque un 10/10 con el VSE y alcance el éxito desde la primera visita de servicio, con
el portafolio lider del mercado vy la linea mas completa de sistemas, software, y
soluciones de aseguramiento de calidad, reconocidos con premios de excelencia.

iEsta pensando en comprar un analizador de espectro o un analizador MPEG?
jConozca primero el VSE-1100!

Visite www.jdsu.com/seminarios para participar de nuestros webinars
y demos sobre ésta y otras soluciones.

DSAM Digital Service DSAMobile™ SmartiD™
Activation Meter with 05 Advanced Video Stream Analyzer PathTrak™ Return Path
PS000I fiber microscope application Coax Probe (V5A) Manitoring

< JDSU

AMERICA LATINA +1 954 688 5660
MEXICO +52 55 5543 6644

BRASIL +55 11 5503 3800
ESTADOS UNIDOS +1 855 275 5378

VSE-1100 with
tablet interface
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WELLAV ADQUIERE PLATAFORMA OTT DE IvMALL

Wellav Technologies adquiri6 la solucién
tecnolégica final OTT Locostream de Ivmall,
y se hizo cargo del equipo de soluciones B2B
Ivmall asi como delos proyectos existentes de
B2B. Esta adquisicién le permitird a Wellav
ofrecer a sus clientes una solucién completa
DVB + OTT en el futuro. Ivmall enfocard sus
esfuerzos en la plataforma B2C en la base de
suscriptores de broadcast en China.

La soluciéon OTT Locostream se basa en
su disefio modular y tiene la capacidad de
soportar diferentes servicios de video, tales
como, despliegue en tiempo real, VOD, video
a disponibilidad de horario, multipantalla y
grabacion en dispositivolocal, eintranet. Esta
solucién permitird alos proveedores deservi-
ciosincrementar sus entradas conlos clientes
ya existentes, ademads de atraer otros nuevos,

mediante la oferta de servicios de video OTT

JUNGER: THE USE

paradispositivos méviles. Locostream ha con-
tribuido al desarrollo de grandes operadores
en Asia, al ofrecer servicios de video OTT.
Como una solucién escalable, Locostream
puede enfrentar demandas crecientes de “TV
entodoslados”ysatisfacer los requerimientos
de futuras redes de trasmisién publicas de
manera trasparente.

Bill Zou, presidente de Wellav, dijo: ‘La
adquisicién delasolucién Locostream, encaja
perfectamente con las estrategias de Wellav
paraofrecer una plataforma de procesamiento
de video integrada a sus clientes mas impor-
tantes: los proveedores de servicios de TV de
paga. Esta operaciéon puede ayudar a Wellav
a establecer una plataforma integrada con
DVB + OTT, con base en la tecnologia digital

existente ( incluyendo la transcodificacién

basada tanto en chips como en servidor), la

OF DYNAMIC EQ TO ENSURE

CONSISTENCY OF VOCAL TONE
WiLL sHowcase AT IBC 2014

There are many situations where it is desi-
rable to make sure that the tonal, or spectral,
balance of a persons voice remains absolutely
consistent from day to day, or session to ses-
sion. Think of a TV continuity announcer or
aradio presenter, their voice should always be
instantly recognisable and should be a source
of familiarity to viewers and/or listeners. It’s
one of the ways of maintain audience loyalty,
especially critical in these days when thereis so
much choice of media platforms and content
to choose from. We’re allhuman, and although
asadults, our voices have developed their own
characteristics that separate us from others,
several factors can influence how we sound at
different times. The effects may be subtle, but
such things as being tired, havinga cold or the
particular environment we are in can change

our voice tone slightly. Throughout the broad-
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cast chain, there may be existing digital audio
processors in place for one reason or another
be they parametric EQ’s,levelers or multi-band
compressorsetc. Thereare presumably in place
for a good reason but will invariably treat all
signals presented in the same way irrespective
of whether the spectral structure is changing
over time. In the broadcast situation outlined
above, it is desirable to have a system of EQ
that can compensate for the variations in
vocal spectral balance in a way that does not
require constant manual intervention. This
can be achieved by using a dynamic equaliser
technique such asJiinger Audio’s newly intro-
duced Spectral Signature. The principleis that
firstly a section of “ideal” dialogue is used to
capture the spectral response curve. This can
be achieved by a learning process built into

any Jinger products that support Spectral
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Levent Le, VP de Ivmall, dijo: ‘Dando un :
paso en la vanguardia, IVMALL se enfocara
de manera especial en sus negocios B2C,
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Para Broadcaster : > $

sus clientes al B2B’.

Decodificador/Receptor profesional para distribucion de programas en HD

» Entrada/salida de ASI/IP
» Salida en Modulacion QAM

> Respaldo de Servicio

JuUungegr

Para Operador por Cable :

Signature. Once captured, the response curve,

or “sonic footprint” is stored as a preset for

2 . Solucion integral para DVB OTT :
* Recepcion de formatos DVB-S2/ISDB-T

1. Solucion Integral :

* Codificacion de hasta 12
canales en SD

» 24 frecuencias Edge QAM
» Soporta CAS STB

future re-call. Multiple presets can be stored
depending on how many voices will be in use
atthe particular facility. After enablementand
opening of the appropriate preset, the actual » Transcodificacion de Tiempo Real / Offline
spoken voice is compared in real time to the
stored reference curve. Over 13 individual » Servidor de Medios
frequencybands,gain orattenuationisapplied
selectively and only when required to match
the measured spectral curve to that of the
reference preset. Once set up and running,
the process is extremely transparent and

Para mayor informacion, por favor contactenos via sales@wellav.com o contacte a

works away in the background to make sure

that any inconsistencies in the spoken voice

nuestro representante local.

do not create and changes or disturbances to

the “station sound”.

1
(. 86-752-2086668 Esaies@wellav.com @ www.wellav.com
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Pico DIGITAL: RECONOCIMIENTO
PARA LA SOLUCION CONDOR

Damian Naguirner, responsable de ven-
tas de soluciones digitales de Pico Digital,
comentd a PRENsARIO sobre la aceptacion
de la solucién Céndor que se desarrolld
especialmente para pequefios y medianos ca-
bleoperadores, contemplando sus necesidades
yrealidad econémica. Se verd en el stand dela
compaiia presidida por Carlos Shteremberg
en SCTE y Andina Link.

‘Entendemos que gran parte del éxito de
nuestra solucién digital radica en el servicio
brindado a nuestros clientes y capacitaciones
a nuestros distribuidores, basandonos prin-
cipalmente en el entendimiento de las nece-
sidades de los operadores de cable. Hay tres
factores principales que tenemos en cuenta
al momento de asesorar a un operador’. ‘Pri-
meramente comprender sus condiciones de
contorno; entre ellas contemplamos la com-
petencia, cantidad de abonados, cantidad de
sefales,equipamiento disponible, etc. Eso nos
permite saber cudles deberdn ser los servicios
que debe incorporar. En segunda instancia
su presupuesto; de esta manera sabremos si
necesitaimplementar una solucién en etapas
0 no. Y como tercer punto la proyeccién a
futuro, fusionando la visién del operador con
los avances tecnoldgicos propios del mercado’,
afirm6 Naguirner.

‘Acompanado al servicio personalizado
que brindamos, sin duda hay que destacar
el equipamiento que compone la solucién
Céndor, ya que los equipos de cabecera son

Contact : Sarfraz Jagirdar, +91 9833482226
E-mail  : sarfraz.jagirdar@monarchinnovative.com
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fabricadosen San
Diego, CA, bajo
modernos pro-

cesos de produccién y un riguroso control
de calidad, posibilitando de esta manera
brindar tres afos de garantia, siendo este un
diferencial muy importante frente a otras
ofertas del mercado’.

Céndor se basa en una arquitectura de co-
nectividad IP entre sus componentes, haciendo
que sea muy simple de administrar y operar.
Es destacable el alto nivel de integracién que
tiene cada uno de los equipos de la solucién,
encontrando por ejemplo el encoder PD1000
que permite procesar hasta 8 sefiales HD (Alta
Definicién) en una sola unidad de rack. El
mismo a su vez es modular, pudiendo comen-
zar con solo una placa dual (para 2 senales)
y luego ir incorporando mds placas a medida
que el operador lo requiera. La placa de salida
del PD1000 posee 4 moduladores QAM, com-
binados internamente en una sola salida RF,
permitiendo a un operador incorporar estas
senales HD asuactual sistema de cable anal6gi-
cosinnecesidad de otros equipos. Por supuesto
que también tiene salida IP para aplicaciones
deIPTV obien para poder interconectarlo con
otros equipos de la solucion.

Otro ejemplo claro es el IPQC. Este equipo
reine un multiplexor, scramblers, 12 modu-
ladores QAM y un combinador RF en un solo
chasis de una unidad de rack. Puede manejar
sefiales SD y HD indistintamente y con com-
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Make a Mark
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Monarch will showcase their latest Innovative Products at SET Broadcast &
Cable, which is the largest and premier Engineering Television, Radio and
Telecommunications show in Latin America.

Witness live demonstration of our state of the art trackless virtual studio

Damian Naguirner, Sales Manager LatAm

presiones MPEG-2y MPEG-4 en simultdneo.

‘Otra innovacién que nos ha dado muy
buenos resultados y nos destaca, tienen
que ver con la reduccién de los tiempos de
instalacion de los sistemas en las cabeceras
de los clientes. Para ello hemos desarrollado
un proceso en el cual el operador recibe su
headend digital montado en rack, cableado
y pre-configurado, listo para ser conectado a
su red de distribucion’

‘Dentro de nuestro Road Map, esperamos
lanzar dos nuevos equipos para antes de fin
de ano. Uno de ellos serd el PD6IP que es
un encoder para 6 senales SD, con salida IP
incorporada. El otrolanzamiento serd nuestro
nuevo Set Top Box para cable Versién 2.0, el
cual ademds de ser SD y HD, poseer Dolby
y puerto USB con la funcionalidad de PVR
Ready, presentard una interfaz de usuario
renovada y con una gran cantidad de inno-
vaciones como la funcionalidad de Marketing
la cual permite incorporar logotipos, publi-
cidades propias o de terceros, generando asi
un negocio adicional para operador.

Creemos estar haciendo las cosas bien ya
que el mercado nos reconoce como referen-
tes’, concluyd.

with MONARCH INNOVATIVE TECHNOLOGIES PVT. LTD. 'MONARCH HOUSE, Royal Palms,
M Aarey Colony, Goregaon (E), Mumbai - 40005 . INDIA.

MONARCH" g
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Cost effective innovations are the hallmark of every Antronix design. More than 30 years of

expertise in designing and engineering are in every product we build, whether it's our industry leading
splitter designs, advanced MoCA and VolP optimized residential amplifiers, or our Reverse Conditioning

E-Option Taps and Faceplates.

Qur "Design for Manufacturing” philosaphy  ensures high yield production at minimal costs
Proven field reliability and excellent reputation for quality positions Antronix as a leader in developing

industry-leading  products that meet the challenges of todays and tomorrow's HEC Networks.
Acanron creating value is just part of the package.

ANTRONIX

DOMNECT ™G THE WCALD OF COobM | RSCATIDNS

440 Forsgate Drive, Cranbury, N1 08512 = 509-850-C160 » waww.antronx.con
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A PatHwWAY TO MONETIZING THE VIDEO EXPERIENCE

By KirRk GEORGE, DIRECTOR OF MIARKETING, INEFOQUEST TECHNOLOGIES

The viewing experience is a new area of
differentiation among video service providers
(VSPs) as consumers advance their viewing
habits from watching video on just a television
to watching it on many video-enabled devices,
including smartphones, tablets, computers,
and more. This audience shift in consumption
presents major opportunities for VSPs.

As a result of the change in consumers
viewing behavior, the video delivery landscape
is shifting to different permutations, and there
are a number of challenges that soon become
obvious, including:

There is no end-to-end visibility into the
video services. Many parts of the delivery infras-
tructure are provided by different companies.

There are many uncorrelated data sources,
which will use their own formats for data
presentation and database access.

Therapidrate of innovation whichisaltering
viewing habits.

Lots of technological change: CCAP, 100Gb
Networks, CDNs, DRM, Virtualization, HEVC,
Endpoint Devices

The lack of control and visibility is fueling
churn-management issues, as major problems
can’t be resolved quickly, and abandonment
trends are hard to diagnose.

The lack of behavioral visibility restricts
monetization potential through the inability to
accurately target new services and advertising.

Delivering multiscreen video services to
a multitude of video enabled-devices brings
complexities that have never really been faced
before. The different video assets, protocols,

IneoQuest

deliveryinfrastructures,encoding, encryption,
number of locations and the exponential
growth of video-enabled devices brings a web
of complexity that is very difficult to plan for,
thus, having a strategy for rolling out multis-
creen services is absolutely essential. Strategy
involves learning from the past, managing the
present, and building a foundation for the fu-
ture. Fortunately, there are guiding principles
from the past that we can learn from to help
manage multiscreen deployments today while
planning for future expansion.

With consumers paying a premium for
video entertainment and their video-enabled
devices, VSPs have their work cut out for them
in order to gain a better understanding of their
customers and turn that information into new
business strategies.

Providers can overcome these obstacles and
bebetter positioned to monetize video services.
To achieve success, VSPs will need to combine
the intelligence of operational and behavioral
analytics collected on their networks, and
transform this information into actionable
items allowing for better business decisions.

The diagram below shows a broader view
of the delivery infrastructure today with the
different networks showing possible paths for
the video. The green arrows indicate recom-
mended operational data collection points in
the end-to-end chain to check for video or
protocol consistency, and the purple arrows
indicate the ability to collect behavioral data

Video
Analytics

Beha

Simplified, real-time, meaningful, actionable Analytics

Video Analytics for rapid response
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for usage analysis (e.g. which video, when,
where, how long, on which kind of network/
device/OS).

Operational analytics give VSPs a holistic
view of network operations, including which
regions perform the best,channeland program
availability and more. End-to-end monito-
ring will point out where the video service
is breaking down, and allow the operations
team to pinpoint the starting location of the
problem. These operational analytics can give
VSPs the tools needed to improve existing
operations and provide new insights to make
better decisions about managing video services
and improving performance management. In
addition, VSPs need a firm grip on subscriber
behavior including understanding who is
watching what, where they are watching from,
for how long and on what device.

By combining operational and behavioral
analytics, providers have a complete view into
network and subscriber behavior, providing
a clear picture of exactly what’s happening
within their networks. In making this corre-
lation VSPs can identify opportunities for
monetizing their video services.

There are several pragmatic steps that can
be taken to deliver and monetize multiscreen
video services, including:

- Assure the video quality and understand
your subscribers—video should be monitored
at all locations necessary to ensure delivery.

- Optimize the content and delivery — leve-
rage operational and behavioral analytics to
tune the content delivery and infrastructure
to cater for different devices and peakloading.
Build a solid foundation ready for an increase
in subscribers, and prepare for additional
change through technology advances.

- Personalize and grow your returns —leve-
rage behavioral data and abandonment rates
for content and advertising to fine-tune re-
commendations and services, and to generate
more content from advertising.

Much of these steps are possible today
with the proper video analytics platform. It is
inevitable that video services and advertising
willbecome more finely targeted to subscribers
in the future. By learning from the past and
leveraging these methodologies, we can start
to build a solid base for future multiscreen
services and prepare for the volume of video
that is predicted to consume the mobile in-
frastructure over the years to come.

MONETIZING

THE VIDEO EXPERIENCE"

with Video Analytics & Service Assurance

INTERNET

With multiple screens, viewer mobility and pervasive content, delivering multiscreen video services
brings complexities that video service providers (VSPs) have never faced before. With the pace of
video innovation creating a web of complexity that is very difficult to plan for, IneoQuest’s unified
video analytics platform can help VSPs satisfy consumers growing expectations and realize
monetization quicker.

End-to-end visibility from the IneoQuest multiscreen solution that
s Assures quality of video services
* Provides insights into subscriber behavior
e Optimizes and verifies content distribution

to grow returns, build a foundation for the future and prepare for the volumes of video consumption.

www.ineoquest.com
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VISLINK: END-TO-END SOLUTIONS
WITH NEXT-GENERATION
NEWSGATHERING TECHNOLOGIES

Complete workflow solutions for today’s
broadcaster; bridging content collection to
transmission, distributionand asset management

Second screen, on-demand and time-shifted
viewing has changed the video delivery model
from live on-air programming built around
strict network schedules, to one instead built
around viewers, who demand ever increasing
amounts of content.

Asaresult,broadcasters arelooking for ways
to most effectively manage their deployable
assets to generate the breadth and depth of
content demanded by viewers. New technolo-
gies are emerging to maximize personnel and
workflow efficiency, while reducing costs, yet
still ensuring reliability.

Thisarticlewill explore theadvancesin video
collection, management and distribution of
content and new methods which increase effi-
ciency to ensure delivery of high-quality video.

CoLLECTION

At sporting events, cameraback units are
especially important, as they capture sideline
action footage, player reactionsand interviews,
and impromptu content such as fan reactions.
Wireless cameraback solutions offer complete
portability and mobility to be at the center
of the action. Reliability is paramount, as a
lost shot of the winning goal is the difference
between customers choosing your station over
the competition. It is also important to consi-

der transmission range and to ensure receive
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infrastructure is positioned correctly to ensure
the best coverage.

The L1700 is the latest model in the Link
series of wireless cameraback transmitters.
Its small size and compact design offers the
flexibility to mount on both broadcast and
prosumer camera models. This lightweight,
portable solution for on-the-field coverage
includes features such as H.264 video encoding,
video streaming over Ethernet and reverse ca-
mera control. The L1700 is extremely reliable
and offers ultra-low delay, which means your
viewers see the winning shot less than 20 ms
after the stadiumaudience.Italso allows you to
use both wired and wireless cameraassetsinter-
changeablywithoutexperiencinginterruption.
Multi-point receive infrastructures are utilized
to send content via licensed microwave or
satellite to broadcast studios.

The AirCam Max wireless cameraback trans-
mitter provides versatility through its hybrid
transmission function, with cellular orlicensed
microwave. Forimpromptu content collection,
such a parking lot areas to capture fans pre-
and post-game reactions, this cameraback
transmitter is capable of switching seamlessly
from cellular to microwave transmission in
the event of bandwidth fluctuations or loss
of network signal. Utilizing H.264 encoding,
videois compressed and transmitted via public
cellularinfrastructure. Predictive forward error
correction algorithms overcome network co-
verage gaps or congestion and, ensuring signal
integrity throughout transmis-
sion. Throughput is maximized
to produce uninterrupted HD
_ quality video with remarkable
resolutionand minimallatency.

HYBRID TECHNOLOGIES
TRANSFORM
THE NEWS VAN

The future of cellular news-
gathering is here, with the
expansion of infrastructure
and 4G/LTE networks, along
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with development of portable transmitters
that can send a broadcast quality signal back
to a news van or studio. Cellular transmitters
offer news stations the opportunity to collect
more images and footage, with truly cable-free
mobility on scene. Theyalso increase the ability
to gather more news at a less expensive cost, as
multiple crews with cellular transmitters canbe
deployed to a number of news stories, without
the cost or logistics associated with getting a
news van to each scene.

However, the unlicensed nature and non-
dedicated spectrum of cellular networks,
along with availability of cellular coverage and
network bandwidth fluctuations, can affect
transmission capabilities. Therefore, tradi-
tional newsgathering techniques, in the form
of licensed microwave and satellite terminals
are still a very important component of the
broadcast workflow. Microwave transmission
provides thebenefit of dedicated spectrumand
a robust infrastructure for the reliability, low
latency and picture quality that are required
for sports and live events. Satellite is a great
example of cross-functional transmission,
capable of robust video and data throughput,
in that it can be both fixed on a news van, but
also mobile in the form of portable satellite
systems. This powerful platform provides a
reliable platform for stations to broadcast from
almost anywhere in the world.

Due to the increasing popularity of cellular
newsgathering and the continued use of tradi-
tional transmission equipment, coupled with
the space constraintsinside vans, findinga place
to putanew cellular transmitter unit could pose
a challenge. To address these concerns, new
hybrid solutions combine microwave, satellite
and cellular transmission technologies into a
single chassis inside of the vehicle.

One hybrid example is the NewStream, a
complete multi-mode van transmission solu-
tion that makes gathering and transmittinglive
newsand eventsaseamless experience. The unit
allows for on-the-fly switching of transmission

BUILDING A WORLD
OF SECURE |
MULTI-NETWORK

SOLUTIONS

Multi-network revenue security enables you to coslk-
effectively reach your subscribers across difterent

networks, devices and geographic boundaries

Discover how Verimatrix is working with global
digital TV operators to build o t.ir.g|-} harmonized
rigqi11F. management F'I:.E']'Ff‘;r"f that protects and
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Visit us at IBC 2014
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VISLINK: END-TO-END SOLUTIONS WITH NEXT-GENERATION

NEWSGATHERING TECHNOLOGIES

technology in the field, depending on the most
efficient method of newsgatheringavailable on
scene. The NewStream combines microwave,
satellite, and cellular newsgathering into a
single 2 rack unit chassis with an easy to use
front panel that further simplifies workflow.

NewStream was designed to be future-proof
and provide a gateway for new and emerging
features and technologies, such as asset mana-
gement from the field.

The concept of creating a remote extension
of the newsroom by transferring workflow to
the field is one such application. By more effi-
ciently leveraging deployed assets, stations are
able to increase productivity without incurring
additional costs. If the studio is able to remotely
controlhow contentis transmitted to the studio,
it frees up the truck operator. Where you may
have had to deploy a 3-person team previously,
now through remote operation, you only need
a 2-man team, giving you more assets to deploy
to other locations.

DisTrIBUTION

In order to become the go-to network for
video content, broadcasters need to collect
and distribute video in multiple forms with
consideration for type of viewing device (TV or
handheld mobile device), method of reception
(cable,over theair, cellular or Wi-Finetworks),
and end-user consumption.

Emerging technologies that address these
issuesinclude IP-based workflows. To organize
incoming video streams and route them to the
mostappropriatelocations,studios have begun
using video wall software. This provides a faster
and more efficient method of video distribution
to intermediate users, whether it be another
studio, or to on-air broadcast technicians.

In this workflow scenario the hardware
ingests multiple video sources via microwave
or cellular transmission and converts those
streams to either an IP and/or SDI signal. A
web-based graphic user interface controlling
the video wall provides a station operator the
control for the distribution of this content.

This could be to multiple
external locations and
users including; on-air
technicians, other news
stations, the station we-
bsite and even a centra-
lly located media server
allowing viewers to use

LEVISER
We put the able in Cablel

VISLINK

second-screen devices to
watch in real-time, or at their
own convenience.

The LGR-1000 receiver and VMS-1100 vi-
deo media server are at the center of Vislink’s
IP workflow. The LGR receiver ingests and
converts incoming video streams to IP, where
they can thenbesentoutto other LGR receivers
at multiple receive sites, or transmitted to the
Video Media Server (VMS). The VMS streams
IP video to websites and content delivery net-
works simultaneously for second-screen users.
TheVMSisable to transcode the IP streams to
accommodate a wide range of network edge
devices, at varying bandwidths that are most
appropriate for the device being used. These
include i0S, Android and the latest platforms
supporting viewing for tablets, cell phones,
and other handheld devices.

ConcLusion

Shapingastrong future for videoand beyond
requires finding new ways of generating and
disseminating live content in the most cost-
effective manner possible. New transmission
tools provide greater efficiency and agility for
news and live events coverage. Vislink combi-

nes portable and fixed assets with the power
of hybrid transmission options and IP-based

Analizador de Espectro DS2800

Pruebas de CATV innovadoras, precisas y confiables

workflow solutions to provide a seamless flow
of content to the end-user.

At IBC2014 Harmonic will demonstrate
a variety of technologies and solutions set
to transform video production and delivery
in the broadcast, cable, telco, satellite and
multiscreen environments. From virtualized
video infrastructures to Ultra HD encoding
and delivery, Harmonic’s market-leading
solutions enable operators to deploy lower-
cost, flexible video architectures with pristine
video quality to maximize the value of their
existing bandwidth and drive new revenue-
generating services.

‘All of the technologies and solutions we’ll
be highlighting at IBC2014 are designed to
bring simplicity, flexibility, scalability, and
efficiency to broadcasters, which is becoming
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increasingly important as video production
and delivery get more and more complex,
said Peter Alexander, chief marketing officer
at Harmonic.

‘Atthe show Harmonicwill demonstrate
its latest innovations, including new
software-defined, virtualizable video
delivery that unifies all media process-
ing functions on a single platform.
Attendees can stop by thebooth to see
how the Harmonic VOS software-based
architecture and Electra XVM virtualized
media processor bring unprecedented efficien-
cies to broadcasters through intelligent func-
tion integration and the ability to leverage an
IT-centric infrastructure. By partnering with
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harmonic,

Deviser DS2800 es un cable modem allin-one y analizader QAM compatible con
DOCSIS 3.1. Lo innovadera herramienta descubre ruide oculto o transitorio en el
camino de retorno y detecta interferencia de sefial LTE 4G en redes de cable.
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Harmonic, the world’sleading video
infrastructure provider, broadcasters

and pay-TV operators can provide the most
compelling television experience, including
Ultra HDTYV, at the lowest TCO, supported
by the industry’s best service and support.

Taltech International, LLC.

Distribuidor Oficial Latinoamerica
info@taltechint.net | www.taltechint.net
1-800-260-9677
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LINDSAY: RED DE RETORNO DE PEQUENAS CELDAS;
EL CASO PARA EL CABLE

Por DaviD ATMAN, PRESIDENTE DE LINDSAY BROADBAND

Los Operadores Mdviles Virtuales (OMV)
estan buscando incrementar la capacidad y
extender la llegada de sus redes. Una forma es
con “microcells”. Estos nodos de acceso de baja
energia tienen un alcance de entre diez y cientos
de metros, contra decenas de kilémetros para
una macrocelda tipica desde una torre celular.

Los cableoperadores estdn bien posicionados
para satisfacer las necesidades de los OMV’s,
habiéndose convertido en expertos en el bac-
khauling del trdfico OMV desdelas macrocelda.
Eldespliegue continuo de puntos deacceso Wi-Fi
les damayor credibilidad en elacceso inalimbri-
co. La arquitectura HFC ubicua de la industria
también ayuda a operadores de redes méviles a
resolver uno de sus mas grandes preocupaciones
de celdas pequenas: encontrar sitios adecuados.

La planta fisica de la industria del cable ofrece
alos OMVs un ilimitado ntimero de locaciones
que, con el correcto tipo de puertas de enlace,
puede manejar redes de retornos de pequeias
celdas a través de DOCSIS o fibra. Pero el cable
no es la tnica respuesta a este desafio.

Los proveedores de tecnologia inalimbrica
han estado poniendo la mirada en esta oportu-
nidad por muchosafios. Lassolucionesincluyen
sistemas Line-of-Sight (LOS) con microondas o
“millimeter wave regions”; las tecnologias non-
LOS que funcionan en frecuencias portadoras
menoresa6 GHz;satélites de transmisién LOS; y
nueva tecnologia que utilizaespectrosinlicencia
en los denominados espacios blancos de TV.

La industria mobile estd en una curva em-
pinada de despliegue. De acuerdo a Informa
Telecoms & Media, para principios de 2013 los
OMVs habian instalado globalmente casi 11
millonesde pequefias celdas. Lafirmaesperaque
ese nimero pueda llegar a 92 millones en 2016.

Un driver son las constantes mejoras en las
redes de la industria mobile. Pequenas celdas
complementanlastecnologias 2Gy3G, peroson
parteintegral delaarquitectura4G/LTE. Algunas
mejoras de 4G estdn completas, y en otras aun
se estd trabajando. Los esfuerzos actuales para
combinar 3G, 4G/LTEy tecnologia Wi-fien una
pequenia unidad de celda simple pueden bajar
la velocidad de despliegue.

Durante el despliegue de pequenas celdas (ya
sean hibridas o no) los MNOs deben tomar en
cuenta numerosos factores, tales como la mejor
locacion de la pequena celda para alcanzar el
maximo de penetracién y cémo alimentarlos,
donde la forma tradicional de alimentacién
puede no estar disponible. Mientras los MNOs
tratan de impulsar sus radios a locaciones
mads granulares en intersecciones, autopistas o
parques, la alimentacién parece ser uno de los
principales obstdculos a superar.

Mientras la industria maévil testea las peque-
nas celdas multi-modo y contintia buscando
formas de profundizar la penetracién general
de pequenias celdas, es un buen momento para
que los cableoperadores vuelvan a presentar su
caso. Aqui, algunas consideraciones:

El cable puede competir. Las soluciones de
redes de retorno inaldmbricas pueden tener
una ventaja, pero el cable es un contendiente
viable. Los operadoresdebenjugar sus fortalezas,
que incluyen una extensa presencia fisica, fibra
y velocidades DOCSIS 3.0, fuente de energia
conveniente desde la planta HFC y las unidades
de negocios de servicios ya comprometidas en
el trafico backhauling desde las macroceldas.

Mientras los OMVs estdn tratando de especi-
ficar y validar las pequenas celdas multi-modo,
también tienen demandas particulares sobre el
backhaul de las pequenas celdas. En Lindsay,
nuestra habilidad de integrar los componentes
yaaprobados nos permite ayudaralos cableope-
radores a moverse rapidamente mientras este
mercado se desarrolla.

En Lindsay, nuestra fortaleza es la habilidad
para reforzar e integrar cable médems, conver-
sores de media, unidades épticas de networking
PON (ONUs) y demarcacién NIds con SLAs de
diferentes fabricantes dentro de recintos que
trabajan tanto en interiores como en exteriores.

Estos gateways de DOCSIS y fibra estdn dise-
nados para ayudar a la industria a impulsar sus
fortalezasyapoderarserdpidamente delas opor-
tunidades de backhaul de las pequefias celdas.

CINEGY: CONTENT EVERYWHERE WORKFLOW SOLUTIONS AT IBC

Taking place on Sunday 14th

.
September at 11am in Hall 9 at
IBC, Cinegy’s Head of Product
Management, Lewis Kirkaldie

will present “Lifecycles of a

BBC NI has gone through since

installing its software based
broadcast infrastructure in 2008.
Detailing the costs and savings

made as business requirements

Software-based TV Station —

Exploring the Total Cost of Ownership”.
Lifecycles of a Software-based TV Station

— Exploring the Total Cost of Ownership pre-

sentation will highlight the transformations
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have evolved in that time — from

SD SDI tape workflows through HD card-based
migrations and forward into the world of IP.

“This presentation will be of interest to large

and small broadcasters who are looking for a
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cost effective, robust and scalable workflow
solution based on software — it offers a huge
costsaving for all broadcasters’ says Kirkaldie.

IBC Content Everywhere Workflow Solu-
tions showcases the financial and production
benefits of the disruptive technologies of ta-
peless production. The relentless drive to end-
to-end file-based digital production throws up
as many complexities as it does opportunities
for creative freedom and budget saving.

Fortalezca
su Red

Oportunidad de negocio para
operadores de cable pequenas
celdas de red de retorno LTE

Aproveche |a oportunidad de ofrecer una red
de retorno para el trafico de redes movil.
Con el crecimiento explosivo de ancho de

banda movil, |1a puerta de enlace de banda
ancha Lindsay proporciona la solucién

perfecta para redes de retorno LTE, en zonas
urbanas o donde los MNO necesitan capacidad.
Las caracteristicas de la puerta de enlace

de Lindsay incluyen:

- Rack /wall mount for indoor
small-cell deployments

- AC-powered or plant-powered
(40790v)

- Fiber or Ethernet connection

to small cell

> DOCSIS or optical backhaul
(including PON) options

To learn how Lindsay solutions can empower your netwaork:
Email us at contactus@lin vh ibandinc.com
Call us at 800-465-7046

Visit us at www.linds.

LINDSAY

TOUGH TECHMOLOGY
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MARINER: CONTROL DE VIDEO |IP EN EL ENTORNO

MULTIPANTALLA OTT

Los consumidores estdn viendo cada vez
mads videos en dispositivos conectados por IP
y en los mercados emergentes, como América
Latina, esta previsto que la visualizacién mul-
tipantalla OTT se acelere en los préximos afos.
Silos proveedores de servicios de television de
pago,incluidos IPTVy cable,en América Latina
quieren competir con las ofertas existentes de
OTT, no hay duda de que deben brindar una
calidad de experiencia superior en lugar de
competir solo en el precio.

Este articulo examina los desafios que los
operadores enfrentan para garantizar una alta
calidad de experiencia del suscriptor en los
servicios de video IP, tanto para

contenidos que llegan al hogar

de manera tradicional como $ma

para aquellos en dispositivos
con segunda pantalla. Asimismo,
les brinda a los operadores una

estrategia sélida para controlar el video IP.

DESAFiOS DE LA TELEVISION DE PAGO Y
DEL VIDEO IP EN EL ENTORNO
MULTIPANTALLA OTT

El principal desafio que enfrentan los
operadores para ofrecer una alta calidad de
experiencia surge de no estar al tanto de la
experiencia devisualizacion real del suscriptor,
que puede verse afectada por muchas variables
relacionadas con la red, con los tipos de conte-
nido y con los dispositivos. Esto significa que
si los suscriptores estdn teniendo problemas
de calidad de video, el proveedor de servicios
a menudo desconoce el problema hasta que
recibe una llamada al Servicio de atencién al
cliente. Durante un evento deportivo en vivo,
es todavia mds importante que los operadores
esténatentosa potenciales problemas de calidad
del servicio. Silos suscriptores se pierden el gol
de la victoria de un partido por problemas de
red, es posible que queden insatisfechos con el
servicio en general y busquen otro proveedor.

Dado el auge reciente de la visualizacién

multipantalla OTT, los proveedores de servi-
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Por SHAUN MAcDoNALD, VICEPRESIDENTE DE

DesarRroLLO CoMERcIAL Y MIARKETING, MARINER

Level(3)
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cio deben abordar ahora este problema o se
arriesgardn a tener mayores costos operativos

y a perder clientes.

UN ENFOQUE UNIFICADO
PARA EL CONTROL

Con el fin de brindar una alta calidad de ex-
periencia alos consumidores en sus televisores
y en una cantidad de pantallas cada vez mayor
y para reducir los gastos de funcionamiento,
los operadores deben adoptar un enfoque
unificado para el control de video IP quellegue
hasta el dispositivo del cliente. Es importante
que este enfoque ofrezca a los proveedores
de servicio de video IP datos de la calidad de

la experiencia en tiempo real,

riner que aproveche las tecnologias

runtsrns inomuovatien [ estandarizadas y que utilice un

solo software rentable. Mariner
denomina a esto “control defini-
do por software” y, en la mayoria de los casos,
no se requiere ningun software especializado
en la pila del dispositivo. El resultado es una
mayor efectividad en el andlisis, la visualizacion,
la generacién de informes y la resolucién de
problemas para los servicios tradicionales de
television de pago y, por supuesto, para las
futuras ofertas multipantalla OTT.

Con esta solucién de control,los operadores
deben poder medir la calidad de video a través
de diferentes redes y dispositivos para obtener
una vision unificada en tiempo real de los
problemas de calidad hasta los confines de un
entorno de servicio heterogéneo. Esto permite
que los operadores se preparen y se aboquen a
las crecientes complejidades relacionadas con
la prestacion de servicios multipantalla OTT.
En lugar de esperar la llamada al Servicio de
atencion al cliente por problemas de calidad,
los operadores pueden tomar una actitud
proactiva para abordar los inconvenientes en
el servicio. Las soluciones como las de Mariner
han demostrado disminuir el tiempo promedio
de reparacién (TPR) de los proveedores de

servicio del 15 % al 20 %, aproximadamente,
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lo que reduce drasticamente los costos opera-
tivos. Al aprovechar estos ahorros de costos,
los operadores tienen recursosadicionales para
lanzar servicios de valor anadido queaumentan
los ingresos medios por usuario (IMPU) y la
fidelidad de los clientes.

Asimismo, la solucién de control de video
IP debe poder realizar andlisis y visualizacién
inteligentes de un conjunto de datos especifico.
Usar una herramienta de control que ofrezca
muchos o pocos datos no tiene demasiado valor,
ya que no permite que los operadores identifi-
quen y respondan a problemas de calidad en el
servicio. En el entorno de TV actual, es esencial
ofrecer una vista personalizada delos datos so-
bre labase de determinados pardmetros, como
dispositivo, regién, contenido y cabecera. Los
usuarios pueden filtrar informacién de manera
rapiday confiable pararesolver proactivamente
los inconvenientes en el servicio.

Al brindarles a los operadores un claro en-
tendimiento de la experiencia de visualizacién
mediante datos en tiempo real, la solucién
de Mariner ofrece la capacidad de aislar rd-
pidamente problemas de red, de contenido
o del servicio para reducir el TPR, traslados
del equipo de servicio técnico y la pérdida de
clientes, y para proteger las fuentes de ingresos.

Silos proveedores de servicio desean que los
televidentes estén satisfechos con sus ofertas de
servicio de video IP, la calidad es importante.
Para gestionar de manera eficazlos dispositivos
adicionales, los tipos de redes, los formatos de
contenido y otros parametros técnicos rela-
cionados con la visualizacién multipantalla
OTT,losoperadores deben adoptar un enfoque
rdpido, confiable y unificado con respecto a
la gestién de datos, que ofrezca visibilidad en
tiempo real desde los confines de la red. Sola-
mente después de haber adoptado un método
unificado de control de video IP,1os operadores
podrén garantizar una calidad de experiencia
superior y un Servicio de atencién al cliente
en tiempo real para los servicios de video IP,

independientemente delared o del dispositivo.
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REFFICIENT LLEVA SU PROPUESTA
SUSTENTABLE A LATINOAMERICA

Con mas de cuatro afios en el mercado de
TV paga, la marca canadiense REfficient tiene
una posicion consolidada en su pais de origen
y Estados Unidos, y busca crecer en Latinoamé-
rica. En didlogo con PRENSARIO, su gerente de
compras, Elena Doy, expreso:

‘Trabajamos con todas las principales em-
presas de cable en Canadd, donde tenemos
clientes en cada provincia, asi como la mitad
delos estados de Estados Unidos. El afio pasado
nos aseguramos que nuestros 30.000 productos
fueron reutilizados. También hemos obtenidola
certificacion “B Corp certification”, lo que signi-
ficaque somos una empresa que se compromete
aun mayor nivel de transparencia, rendicién de
cuentasy el desempefio. Este afio fuimos una de
84 empresas a nivel mundial nominadas para el
“Mejor del Mundo” en desempefio ambiental’.
APUESTA POR LATINOAMERICA

Con un lugar consolidado en Norteamérica,
REfficient busca ingresar y consolidarse en

la industria de la TV paga de Latinoamérica.

Dijo Doy: ‘Nuestro
servicio al cliente
es el mejor en su
clase, los clientes se
sienten bien com-
prando a través de nosotros porque saben que
reutilizar equipos es bueno para el medio am-
biente. Queremos ayudar a que las empresas de
telecomunicaciones en América Latina hagany
sientan lo mismo’

Entre las principales ventajas que la marca
ofrece, sefialé: ‘Los clientes ahorran entre 20 y
70% comparado con las tradicionales fuentes
de compra para equipos de cable. También nos
encargamosdel envioy deaduanas, porloquela
experiencia de compraeslibre de problemas. Por
ultimo, los clientes reciben un informe gratuito
“Go Green report’, el cual incluye datos donde
muestra que estdn haciendo algo bueno por el
medio ambiente’

En la regidn, los principales productos que

ofrece incluyen decodificadores, PVR, modems,

REFFicient

REstock + REsell + REcycle

Elena Doy

equipos de cabecera, y equipos de testeo entre
otros.

Del2al4 deseptiembre,lamarcase presentard
en Andina Link Centroamérica. ‘Nuestro obje-
tivo es conocer nuevas empresas, entender sus
procesosde comprayactualizacion de equiposy
ver como podemos ayudarles. Quisiéramos que
ellos se sientan cdmodos haciendo negocios con
nosotros también’.

‘Este afio hemos participado en Canitec en
México y ExpoCable en Guatemala. Ahora en
AndinaLink CostaRicayenla SCTE. El préximo
ano nuestro objetivo es participar en Andina
Link Cartagena y quizds algunos eventos mds.
Deestamanera,estamostratando de que nuestra
empresa REfficientse dea conocer comolanueva

alternativa para Latinoamérica.

TELSUR DEPLOYS ATEME'S TITAN LIVE IN CHILE

Ateme, a global leader in advanced video

compression solutions for the broadcast in-
dustry, announced today that Telefonica del
Sur (Telsur), theleading telecommunications
company in the south of Chile, selected Titan
Live to increase its market share by offering
a new streaming service for iOS devices and
enhance video quality for its existing IPTV
subscribers.

Cristian Raoul Carcamo Gomez, manager,

TV & multimedia services at Telsur, said:

Telefénica del

PRENSARIO INTERNACIONAL

‘By implementing Titan

Live, we are able to increase - u m e
L. L]
our competitive advantage —-—

through new technology im-

plementations, such as launchinga streaming
IPTV service. This allows us to attract new
subscribers while improving the quality of
service for our existing customer base’.

Telefonica del Sur, part of the Grupo Gtd.
telecommunicationsgroupisthe fourthlargest
telecommunications companyin Chileand the
country’s first to introduce an IPTV service
in 2006. It has more than 300,000 clients and
an IPTV subscriber base of 150,000 in major
cities throughout southern Chile.

Titan Liveis Ateme’s carrier-grade software
processing solution for next-generation TV
Head-End. It receives IP video sources co-
ming from satellite reception and supports
various encapsulation formats to enable the
repurposing of content over numerous devices

such as TV’s, smartphones, tablets, or Web
< 88>

players while

maintaining  Cristian Raoul Carcamo Gomez
pristine video

quality. By deploying Titan Live, Telsur is
now able to offer a new streaming service for
iOS devices such as iPhones and iPads that
rely on MPEG-4 video and adaptive bitrate
technology.

Raoul Rivera, VP sales, Latin America and
Caribbean at Ateme, said: ‘Titan fits very well
into the all-IP architecture of Telsur, from
acquisition to delivery. This future-proof soft-
ware solution provides Telsur with a flexible,
scalable architecture that allows them to add

and expand multi-screen services over time’.

Amphenol Argentina TFC South America S.A.
Ay, Callao 930 - 2B Plaza Av. Sarmiento 786 - 9A
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LATINOAMERICANA TCA CRECE EN LA REGION

Latinoamericana TCA continta expandien- hoc para clientes que estdn
do su presencia en los principales paises de la expandiendo sus redes de
region, incluyendo Argentina, Chile, Colombia, fibra directa al hogar. En ese |
Ecuador, Perd y Paraguay con su oferta de pro- sentido desarroll¢ cajas ter-

ductospararedes HFC (fibra épticay coaxiales), minales, ODFs, fibras drop
tecnologia EoC (Ethernetsobre coaxial), Internet conespecificacionesespecia-
y TV digital. Representando marcas como CASA les y cajas de empalme para
System, Pico Macom, Cablematic, Wellav, los principales operadores
Seikoh Giken, Taihan y marcas de tecnologia de America Latina.

emergente tales como KT (EoC). Este ano TCA ha invertido en el impulso
Este afio, la empresa se aboca a impulsar el de marcas que representa en los mercados,

segmento FTTHyal desarrollode proyectosad ~ participando de las principales exhibiciones

L.natiﬂDTCA.C[)ﬂj

CONTAMOS CON TODOS LOS
PRODUCTOS PARA SU PROYECTO

e FTTX
e« RED HFC

o TV DIGITAL

o INTERNET

.‘ P e EOC_
-
. ': ANOS OFRECIENDO SOLUCIONES
-. EN REDES DE FIBRA Y HFC

-y
slel: 52?3—2225 * g-mail: info@latinotca.com.ar

. www.latinotca.com.ar

q

PERU =*ARGENTINA * COLOMBIA * CHILE = ECUADOR = PARAGUAY = USA
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Leo Rodriguez y Andrea Baena

T
= de Andina Link Cartagena,

de America Latina. Ademas

I ® Andicom Colombia, Ferintel
EcuadoryAPTC Pert, estara
en Jornadas Regionales,
Jornadas Internacionales
Argentina, Chile Media
Show y Caper.

También ha brindado
seminarios de actualizacin sobre tecnologias
EoCy FTTH con la participacién de profesio-
nales como es el ingeniero Juan Garcia Bish.

VEAS: PRESENTE EN
LA Expro TepaL 2014

Veas particip6enlare-
ciente Expo Convencién

Tepal, que tuvo lugar en
Panamd, donde Jorge
Luis Gandulfo, Video
Server Project Leader, ©
destacé el buen nivel de

organizacién y convoca- 10 oo ic Gandulfo
toria para la region. en Tepal

Veas tiene mds de 40 afios de experiencia en
el desarrollo de productos para el Broadcast,
que luego ampli6 a televisiéon y TV por cable.
Ademds, realiza multiples implementaciones
tecnoldgicas en el drea de datos, IPTV y para
aplicaciones FTTH y Wireless.

En esta ocasidn, se present6 con el objetivo
principal de retomar la presencia de mercado,
‘ya que Tepal es una gran oportunidad para
ver a los clientes de Centroamérica y el Caribe,
afirmé Gandulfo.

En la expo, Veas exhibio tres de sus productos:
Veas Black, un servidor de video que incluye
Playout, Recorder, Generador de Caracteres,
Streaming e insercién de comerciales para dos
canales; Veas Tsi, ofrece datosa través de equipos de
transmision, es una suite diseiada para insercién
de programas digitales; y Veas 8, un sistema de
insercién de comercialesenanaldgicodegran con-
fiabilidad y operacion totalmente automatizada.

‘La gente que nos visitd estaba muy interesada
en nuestros productos iban con un objetivo
claro, sentimos que fue bastante positivo con
retroalimentacion y buena respuesta. Esta Tepal
cumpli6 conlasexpectativas por encimadelo que
esperdbamos, diversos cableoperadores llegaron
a preguntar especificamente sobre un producto
en particular) concluyd.
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VERIMATRIX: LLEVANDO LA PROTECCION

DE INGRESOS A LA NUBE

Steve CHRisTIAN, VP MARKETING & ProbucT

MANAGEMENT, VERIMATRIX

La creciente proliferacién de servicios
de video basados en la nube obligara a los
operadores a revisar su estrategia de segu-
ridad para poder optimizar la protecciéon
de sus ingresos a la vez que reducen costes
operacionales. La seguridad, en todas sus
formas, sigue siendo una preocupacion para
los operadores de video a medida que migran
a un modelo centrado en software. Existe
incluso una mayor preocupacion en cuanto
ala introduccién de servicios de contenido
Premium con unaresolucién mds alta,como
son UHD/4K, para los cuales se necesitan
una seguridad mejorada utilizando técnicas

de nueva generacién.

ARMONIZANDO LA PROTECCION
DE INGRESOS

Armonizar los sistemas de back-end hace
que sea posible el paradigma de servicios
hibridos centrados enlanube. A medida que
los operadores trabajan para implementar
dichos servicios, deben prestar especial
atencion a lo siguiente:

Codificaciéon de archivos/streaming y re-
cursos que sean lo suficientemente flexibles
parasoportar la gran variedad de protocolos
de entrega existentes hoy en dia — desde
MPEG-TS a HLS —y que puedan ser repro-
gramados para soportar futuros protocolos
como MPEG-DASH.

Soporte para gestiéon de contenidos que
acomode la gran variedad de requisitos de
preparacién de contenido en vivo y bajo
demanda tratando los resultados de forma
unificada.

Una solucién de seguridad que pueda
proteger todos los protocolos de distribu-
cién de contenidos y pueda gestionar los
derechos de forma armonizada a través de
diferentes redes.

Un conjunto de herramientas de distribu-
cién y andlisis que puedan tratar complejos

PRENSARIO INTERNACIONAL

servicios multi-red como una
entidad unificada y proporcio-
nar datos de comportamiento
del consumidor de diferentes dis-
positivos cliente.

El operador no solo debe considerar la
proteccién de contenido que se distribuya a
través de la nube. También debe considerar
la protecciéon de contenido almacenado en
diferentes formatos y bases de datos del
suscriptor. Un ecosistema de socios tecno-
l6gicos dentro de un sistema multi-pantalla
beneficiaaaquellos proveedores de servicios
que buscan implementar tal acercamiento
de seguridad unificada.

El hecho de que varias tecnologias in-
dividuales utilicen estdndares abiertos de
forma frecuente, hace ficil para los opera-
doresintegrarinfraestructuras de seguridad
dentro de cualquier workflow con multiples
vendedores que se considere. Verimatrix
es un claro ejemplo en el que se puede
ver como la colaboracién con vendedores
especificos facilita la implementacién de
soluciones incluyendo una infraestructura

de seguridad completa.

EL PODER DEL ANALISIS
DE DATOS DEL SUSCRIPTOR

Tener una mayor visibilidad de los pa-
trones de utilizacién de los datos en los
dispositivos cliente es de gran importancia
para los servicios de video. Los operado-
res y propietarios del contenido obtienen
informacion de gran valor en cuanto a las
preferencias delos suscriptoresysuactividad
cuando consumen contenido. Un andlisis
de datos multi-red integrado proporciona
a los operadores la oportunidad de gene-
rar nuevas fuentes de ingresos, aumentar
la lealtad de los suscriptores y reducir los
costes a través de:

Rendimiento en tiempo real, identificacién

<92 >

. O
verimatrix

Ererasn Sequity

Steve Christian

de errores y resolucién — Los operadores
pueden mejorar mucho la satisfacciéon de
los suscriptores a través de una respuesta
proactiva hacia un bajo rendimiento.
Historial de la utilizacién de contenidos
y andlisis de tendencias del suscriptor — Los
operadores pueden planificar mejor sus
redes basindose en las preferencias de los
clientes y en los datos de los servicios.
Mejora de las Redes — Los operadores
pueden enviar informacién personalizada a
los clientes de forma mds eficiente con una
mayor visibilidad del rendimiento.
Integracion de Redes Sociales — Los opera-
dores pueden aprovecharse de las caracte-
risticas de las redes sociales mas populares.
Los clientes pueden suscribirse y crear
perfiles personalizados que permiten activar
notificaciones en tiempo real del contenido
que estdn visualizando con preferencias y

recomendaciones para sus amigos.

SEGURIDAD MEJORADA
A TRAVES DE UNIFICACION

Con una gran diversidad de cajas y dis-
positivos electrénicos como parte de un
servicio basado enlanube, es casi imposible
confiar en que cualquier dispositivo cliente
este equipado con algo mds que no sea el
hardware basico sin poder ser mejorado para
soportar una seguridad robusta. El acerca-
miento delos sistemas de acceso condicional
tradicionales en confiar en los subsistemas
de hardware de seguridad propios de cada
dispositivo estd claramente anticuado. Las
implementaciones tradicionales que todavia
confian en una ldgica del lado del cliente
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VERIMATRIX: LLEVANDO LA PROTECCION DE INGRESOS A LA NUBE

continuo, crean un entorno vulnerable de
amenazas centradas en los enlaces mas
flojos de las diversas implementaciones de
los clientes.

Larespuesta natural a este problema — es-
pecialmente teniendo en cuentalaamplitud
de las tendencias de sistema de arquitectura
identificado en el pédrrafo anterior — es
asegurarse que las funcionalidades de se-
guridad centrales y la gestion de derechos
de contenido resida en la mayor medida
posible en la cabecera de los subsistemas
de la nube. Cuando las reglas de toma de
decisiones y gestion de derechos pasan
a la nube por razones de seguridad, los
sistemas se hacen mucho mds dindmicos y
tienen una respuesta mds rdapida hacia los
patrones de uso y eventos inesperados. La
unificacién de la seguridad también hace
que los consumidores puedan disfrutar de
una experiencia mejorada.

Unificar la infraestructura de seguridad a
través de diferentes redesy dispositivos ofre-
ce muchas ventajas, incluyendo la habilidad

de revocar clientes y renovar seguridad de

clientes en base a la certeza o
sospecha de amenazas en
dispositivos concretos.
Parece que el disposi-
tivo mds importante

en cuanto a fuentes de
ingresos es el que es
atacado primero; ha-
ciendo posible el revocar
yrenovarlaseguridad en ese ~
dispositivo para poder resolver
cualquier amenaza puede ayudar de
forma significativa a proteger los ingresos
de los operadores.

Labase de estarenovaciényrevocabilidad
en comunicaciones centradas en software
estd construida sobre una base de firme de
estructuras jerarquicas de certificados — la
cual es la base principal de la seguridad
establecida en Internet desde hace tiempo.
En cada dispositivo cliente hay un minimo
nimero de subsistemas necesarios para
asegurarse una proteccién de contenidos
adecuada, proporcionando claves cripto-
graficas, codigo de verificacién de claves

e identificadores de dispositivos seguros.

atrix

o Revenwe Secwiny

Entre los avances mds recien-
tes se incluye la seguridad de
los nucleos de hardware

dentro de los chipsets de

O

las cajas, proporcionando
funciones de proteccién
de contenido avanzadas
personalizables. Este acer-
camiento trae importantes
ventajas arquitecturales y
de seguridad, y en el caso de ser
combinado con un entorno de software
de seguridad probado, se crea un régimen
robusto de proteccién de ingresos.

Se avecina el final de las soluciones de
video de un solo vendedor que vimos en el
pasado. El futuro es mucho mds brillante
para los venderos de tecnologia especia-
listas que han probado componentes de
integraciéon — muchas veces centrados en
estandares— con otros miembros del ecosis-
tema de un mismo despliegue. El resultado
obtenido son mds opciones de producto,
menos exclusividad de vendedores y la
promesa de reducir de forma drastica el

coste de los despliegues.

JDSU: NUEVO INSTRUMENTO DE CAMPO
PARA REDES HFC DIGITALES

JDSU lanz6 una nueva plataforma que
permite a cableoperadores mantener las redes
digitales desde la cabecera hasta el domici-

lio del cliente,

PRENSARIO INTERNACIONAL

VSE-1100 de JDSU,
fue presentado en ABTA

uniendo un analizador de espectro con un
sistema de deteccion de ruido.

El VSE-1100 es un dispositivo disenado
especificamente para el mundo de las redes
de cable digital con un trafico unicast en cre-
cimiento, y no como una adaptacién de una
plataforma analdgica.

Una tinica herramienta de medicién/anéli-

siscontodolo necesario parala preparacion,

desplieguey diagnostico en unaambiente

CCAP de forma eficiente desde la cabe-
cera hasta el domicilio del cliente.

Combina el andlisis espectral, el anélisis

del camino de retorno y la medicion

QAM en una sola plataforma, a una

<94 >
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fraccién del costo de otros instrumentos

comparables.

Superior a cualquier equipo existente por
su facilidad de uso, reducido peso y movilidad
incomparable. Uno de sus beneficios es su fa-
cilidad de uso, ya que los modos automaticos
de medicién y suinterfaz tipo Tablet permiten
el uso por cualquier técnico, aun los menos
calificados.

Mejora los tiempos medios de reparacion
con modos de prueba del camino de retorno

innovadores y mds rapidos.

“GALES

; ...r‘..f"

Maximice la eficiencia de sus
instaladores vy técnicos de campo
con nuestra aplicacién movil

: ® Asignacion eficiente de trabojos
1 * (eoreferenciacion de elementos de red y dientes
® Opfimizacin y control de rutas y tiempos de fraslado

® Activaciones de cablemodems y STBs desde la app

® (Obtencion directa de mediciones e informacion historico
® Actas de confirmacion con firma digitol del cliente

® (onfrol del inventario en tiempo real, incluyendo lectura de codigos de barra
* Documentacidn electranica del frabajo con fotos y posiciones GPS

VOICEOVERNET

Telecom Engineering & Solutions

The FieldService Company

www.voiceovernetinc.com - www.dlocorp.com
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EUTELSAT PROYECTA FUERTE

Eutelsat Americas cuenta hoy con el respaldo
de mas de 30 afios de experiencia y 37 satélites
que cubren 150 paises en los cinco continentes.
Como parte del Grupo Eutelsat, la empresa ha
podido consolidar sus conocimientosy fortalecer
su presencia en Latinoamérica, particularmente
enelcampodelvideo dondese estd posicionando
como lider en la region.

Con tres lanzamientos programados en los
préximos dos afios, Eutelsat Americas tendrd un
crecimiento significativo en América Latina, for-
taleciendo yampliando su coberturayaexistente.

El primero de estos lanzamientos sera el del
Eutelsat 115West Bduranteel primer trimestre de
2015 queestard ubicadoen 114.9° Oeste yllegara
aremplazar el Eutelsat 115 West A, actualmente
en6rbitainclinada. Estesatélite permitird atender
los mercados estratégicos de Latinoamérica que
experimentan unimportante crecimiento,como
datosyvideo. El Eutelsat 115 West B ofrecerd una
cobertura tinicaenlas Galdpagos e Islade Pascua.

Durante la segunda mitad del 2015, Eutelsat
Americas lanzar4 el EUTELSAT 117 West B, el
segundodesuflota ubicado enla posicién orbital
116.8° Oeste. Este satélite convertird el vecindario
de los 117° Oeste en referencia para servicios de
video en la regién.

Anticipdndose a este lanzamiento, Eutelsat

Americasyahaacordadoimportantes contratos.
Por ejemplo, con el servicio de television de
paga Tigo Star de Millicom, con quien firmé
un contrato multianual de DTH para el satélite
Eutelsat 117 West A con opciones para capacidad
adicional y continuidad de servicio en el satélite
Eutelsat 117 West B.

Comentando sobre el acuerdo, Patricio Nor-
thland, director general de Eutelsat Americas
declar6: ‘Los satélites estdn permitiendo que la
televisién digital y de Alta Definicién llegue a
los hogares mds alld del dreas de cobertura de
las redes terrestres. Con esto la posicién 117°
Oeste ser podra ir perfilando como punto de
referencia para la difusién de televisién en
Latinoamérica’

Laempresa cuenta con un fuerte compromiso
con la innovacién. Buscando tecnologias mds
eficientes, rentables y de menor impacto am-
biental, decidié emplear satélites de propulsiéon
totalmente eléctrica para estos dos préximos
lanzamientos. Asi, el Eutelsat 115 West B y el
Eutelsat 117 West B seran mds pequefios que los
satélites tradicionales y no contaran con ningtin
propelente quimico.

Ademds, Eutelsat Americas planea seguir
creciendo mds alld de sus posiciones originales
y lanzara el satélite Eutelsat 65 West A, justo a

Este combinard cobertura amplia en banda C

y Ku para distribucién de video y Direct-to-
Home, con carga flexible de alto rendimiento
para servicios de banda ancha en banda Ka. El
Eutelsat 65 West A complementardla capacidad
que Eutelsat actualmente ofrece para las
Américas a través de sus otros satélites.

Como parte de una empresa global, Eutelsat
Americas cuenta con el respaldo del Grupo
Eutelsat y de su experiencia y trayectoria.
Eutelsat tiene como valores la satisfaccién
del cliente, la innovacidn, la integridad, el
multiculturalismo y el trabajo en equipo. Con
esto, trabaja en construir relaciones cercanas
que permitan colaboraciones de largo plazo.

Eutelsat ha sido una figura clave desde
inicios de la historia de la industria satelital y
se encuentra hoy entre los operadores lideres a
nivel mundial. Sularga trayectoriay crecimiento
sostenidolehan permitido extender su cobertura
alasAméricas, Asiayel Pacifico en aios recientes.
Su infraestructura a nivel global permite
que todos accedan a los servicios digitales,
sin importar su ubicacién. Con mas de 5000
canales de television empleando sus servicios,
sus satélites permiten alcanzar a millones de
televidentes alrededor del mundo.

EricssoN AWARDED 5TH EMMY AWARD
FOR JPEG2000 INTEROPERABILITY

Ericsson announced it has been awarded
with a Technology & Engineering Emmy from
the National Academy of Television Arts &
Sciences for its work in developing pioneering
JPEG2000 interoperability technology. This is
Ericsson’s fifth Emmy Award recognition and it
will be formally presented to the company at a
ceremony on January 8th, 2015 at the Bellagio
Hotel during the Consumer Electronics Show
(CES) in Las Vegas, USA.

Ericsson has consistently championed the in-
dustry need to support open standards to foster
betterintegration of differentvendortechnologies,
and its groundbreaking work in pushing forward
JPEG2000 interoperability is demonstrable
evidence of this. Ericsson has worked closely
PRENSARIO INTERNACIONAL

with other vendors to define the parameters and
necessary methodologies for JPEG2000 interop-
erability in order to overcome the issues of video
ecosystems containing different proprietary solu-
tions. Ericsson also participated in a number of
testing events where its equipment demonstrated
full interoperability.

Per Borgklint, Senior Vice President and Head
of Business Unit Support Solutions, Ericsson said:
“We are truly delighted to be awarded with a fifth
Emmy® Award. This award underlines how com-
mitted Ericsson is to developing industry-wide
standardization and vendor interoperability.
By enabling JPEG2000 interoperability, we are
giving content owners, broadcasters and TV

service providers the necessary technologies and
<98 >
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infrastructures to evolve their IP video services for
the delivery of richer and broader TV experiences
for consumers.”

JPEG2000 is a compression standard that is
widely used in broadcast applications where high
capacity networks are available. The technology
enables the distribution of very high picture
quality content for live events like sports, offering
a cost-effective method of high bit-rate content
delivery over IP. Although JPEG2000 compression
has been used for almost 10 years, issues with
interoperability hindered its solution effectiveness.
Consequently, efforts to improve its interoper-
ability wereinitiated with formal testing following
theissuing ofa Technical Recommendation by the
Video Services Forum in April 2013.

PREMIUM
QUALITY

Maxima eficiencia y calidad MADE IN USA
CNA es una compania emprendedora e innovadora, lider del mercado

en América Latina que fabrica una variedad de cable coaxial 100%

personalizable, con una capacidad global de 240 M metros anuales.

Nuestra distribucion se ha consolidado como

una eleccidn de confianza, gestionando mas = ™
de 1.000 refrerencias de las marcasiideres

del mercado.

-'l""-'

Fuentes

HOURS

DELIVERY  WARRANTY SAVINGS

A giant lead for mankind CM

technology
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whww. cablenatwork. nat

CableMetwork Associates, Inc.
4800 N Federal Highway Suite E300 Boca Raton, FL 33431 Tel: (854) 312-1200 sales@cablenatwork. not



Defang Technology

Defang Technology & um fabricante e
revendedor lider de produtos de cabos e
fontes de fornecimentos de OEM.
Especializamos-nos no desenho, fabrica-
¢do e comercializagcdo de diversos cabos
(cabo HDMI, CATS / 6 cabo, cabos de
audio e video, cabos de computador),
fontes de equipes de alimentacao de insta-
lagbes, cabos e produtos de telecomunica-
goes. A maioria de nossos produtos
vendem-se em América do Norte, América
do Sul e a regiao EMEA. Ganhamos-nos a
alta reputagcao de nossos clientes pela
excelente qualidade dos produtos bem
como o servigo ao cliente, e o custo total
de propriedade mais baixo.

Nossa Casa Central encontra-se em
Shanghai, Chinesa onde ademais temos
varias instalacdes de fabricacdo, todas
cumprem com as normas 1S09001: 2000,
Somos membros da Associagao de HDMI e
temos certificagdo HDMI ATC 1.4. Todos
nossos produtos sao 100 % compativel
com RoHS. Orgulhamos-nos de nosso
sistema de controle de qualidade e servigo
ao cliente. Nosso objetivo & proporcionar
produtos de alta qualidade com baixo custo
de propriedade e com um servico superior.
Queremos ser uma adigao socia responsa-
vel, flexivel e o valor de seu negobcio.

www.defangtech.com

Contacto: Oscar Vidotto - Ovidotto@defangtech.com

innovacion en movimiento

Telecommunications
and CATV Products

Supply Chain
Management
Experts

People You Can
Depend On

eCommerce
Solutions

Global
Distribution
Network

As grandes marcas que nos respaldam

CATV
Alpha Technologles
Arcom
Arris /Regal /Matorala
ATX Networks
Belden /Thomas & Betls
Cable AML
CISCO fSciantific Atlanta
Gilbert
Harmonic
Holland Electronics
IBBS
SMC
Lindsay Broadband
Opterna (AM Networks)
Plco Digital
RGB Netwarks
Steren Electronics
Wellay
Viewteq
Viking Satcom /CalAmp/Patriot

ELECTRONICS AND
TELECOMMUNICATIONS
Adtran
Amino
Comtrend
C¥A Larus
Dotix
Enensys
Fujitsu
GarrettCom
Hai-Vision
INovo
MikroTik
Netgear
Sitelle
Telco Systems
TKH Security
Transition Networks
Ubiquiti

WIRE AND CABLE
AFL
Belden
Corning
General Gable
0cc
Perfect Vision
PPC
Prysmian /Draka
Submarine Cables
Sumitomo
Superior Essex
Times Fber Communication (TFG)
Defang

Inventario permanente: uma maneira de
mostrar-lhe que trabalhamos onde Vocé trabalha

HARDWARE AND
MISCELLANEOUS
A.B. Chance
Allled Bolt
Canusa
Cantral Wira
Dura-Line
HellermannTyton
Louisville Ladder
Maclean Power Systems /Senior
National Strand
Preformed Line Products (PLP)
Starline
Telecrafter Products
[ISA Band
Werner Ladder
Wire World

OSP AND INFRASTRUCTURE
am
Alpha Technologles
Argus
Bourns
Channell
Charles Industries
Glearfield
Corning
Electric Motion
Enersys
Erico
Haze Battery
L-Com
Multilink
Newton
Opterna
PLF
Hettal
Siemon
Suttle
TE Cannectivity
Telect
TIl Network / Porta Systems
Transition Networks

TEST EQUIPMENT
AND TOOLS
AFL
Anritsu
Fitel
Fluke
GMP
Greenlee Communications
JOsU
Klgin Toaols
Lemco Tool Corporation
Ripley
Sumitomao
Sunrise
Trilithic

+1 901 866 5116 | www.ptsupply.com | export@ptsuppy.com | Your Supply Chain Partner




CALENDARIO

SEPTIEMBRE
o JornADAS INTERNACIONALES (17-19), Hitron HoreL.
BueNos AIRes, ARGENTINA

OcCTUBRE

o NexTv Summit - Mexico & C.A.(1-2), Ciubap DE
Meéxico, Mexico

o Feria ComuTV (7-9), Itacii, CoLomsia

o Mircom (13-16), CANNES, FRANCE

o SporeL Monaco (7-10), GrivaLpl Forum, Monaco
o NexTv SummiT - Brasit (28), Sao PasLo, BraziL

o CAPER (29-31), CosTa SALGUERO, Bs. As.,
ARGENTINA

NoviEmMBRE

o TecnoTeLEVISION 2014, (6-7), BogorA ,CoLomsia
o Conexion DiGiTaL TV (*), Caracas, VENEZUELA

© CHiLte Mepia Svow (18-19), Santiaco, CHiLe

o NexTv Summir Cotomsia (19-20), Bogora,
CoLomsiA

DicIEMBRE
o Asia TV Forum / Screen Sinaapore (9-12),
MARINA BAY SANDS, SINGAPORE

Enero 2015
o Natpe 2015 (20-22) FounTaINEBLEAU RESORT,
Miami Beach, FLoriDA

FeBRERO

o Discop Istansut 2015 (24-26), INTERCONTINENTAL
Ceytan Horet, IstansuL, TURKEY

o RioConTENTMARKET (25-27), Rio pe

JANEIRO, BRrAZIL

Marzo

o ANDINA Link 2015 (3-5), CartaGenA, CoLomBIA

o Punta SHow (*), ConraD Resort & Casino, Punta
DEL Este, UruGuay

AgRrIL

o NAB (11-16) Las Veaas Convention Center, USA
o MIP TV (13-16), PaLAIs DEs FesTIvALS,

CANNES, FRANCE

o /| Cumsre APTC (*), Cuzco, Peru

Mavo

o NCTA - £ CasLe SHow 2015 (5-7) - Chicaco, USA
o | A ScreeninGs, (*), Los AnaELes, USA

© NexTV South America Summit 2015 (*), Buenos
AIRES, ARGENTINA

o Expo CANITEC (*), AcapuLco, México

o Foro Asoric 2015 (*), BogorA, CoLomiA

(*) LA FECHA NO SE HA CONFIRMADO HASTA EL MOMENTO
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CoBALT DigiTaL: TECHNOLOGY
FOR THE NEEDS OF INDUSTRY - NEW

FOrR IBC 2014

Cobalt Digital products are found in TV
stations, mobile operations and widely used
for ENG applications.

Chris Shaw, EVP Sales &
Marketing Compa ny, ex-
plained to PRrRENSsARrIO,
‘Recent technology trends
have required customers
to request smaller units
providing increased func-
tionality. Products such as
Cobalt’s QS-9970 Quint Split
multiviewer / video processor for
openGear® card format, the BBG (Blue Box
Group™) 1070-QS (Five screen - Quint Split
Multi-viewer) and BBG-1002-DC-4K (4K
UHDTYV Down Converter), and 9910- 3G /
HD / SD-SDI Quad amplifier configurable
distribution have been developed to accom-
modate these specific requirements’.

Shaw added, ‘The global need for qual-
ity loudness processing and verification of
regulation compliance through logging,
graphs and proxy recording, together with
the convergence of SDI/ ASTIP technologies
make market conditions ideal for Cobalt’s

loudness processing product line’

CoBALT IN LATIN AMERICA

‘We have spent considerable time establish-
ing and growing our relationship with the
Latin America Broadcast community. Our
presence at major trade shows such as Expo
Telemundo in Mexico City and Broadcast &
Cablein Brazil, through our distribution chan-
nel, underscores our commitment to this mar-
ket. We make great efforts to listen and work
alongsidelocal partners to ensure we respond
to the specific requirements of each country
in the region. Currently, Cobalt is working
with partners throughout Latin AMerica”
Regarding new distributors, Shaw said, ‘We are
always willing to discuss other arrangements

for representation in the region, especially
<102 >

Chris Shaw

in Brazil, where the Cobalt product
line will provide technical and economic
solutions to the specific challenges in the
region. We would be pleased to meet at IBC
with potential Latin America partners look-
ing to represent the growing Cobalt Digital

product line’.

MARKET TRENDS

‘4K is going to dominate the market, even
with the challenges of its implementation.
Cloud and IP technology also prevail, while
at the same time established technologies
require further creative development to pro-
vide infrastructure in this dynamic world’.
‘To keep customers current Cobalt Digital
continues to expand the product line to in-
clude fiber, not only with the openGear® card
format, but also with the Blue Box Group™
range of throw-down modules that allow
transmitting and receiving, transcoding, and
Quad fiber regenerator Mux cards,among oth-
ers. New for IBC are the BBG F-to-H (Fiber to
HDMI) and BBG H-to-F (HDMI to Fiber)”
Shaw concludes: “The engineering team has
responded to the specific requirements of
customers, through the incorporation of
advanced technology in multi-functional
solutions. The provision of equipment for the
needs of end-users and the capability to offer
solutions that address the current challenges
of cost sensitive TV has always been a priority
of the Cobalt Development Group’.
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+ Centros de reparacién de talla
mundial

+ Rapido, confiable, sin demoras
« Expertos con el conocimiento

« Servicio personalizado

1-918-291-2881

1221 East Houston St. Broken Arrow, OK 74012
www.tulsat.com tcameron@tulsat.com

o

Su Sistema, y/¥
La Industria De Redes
De Cable Del Mundo No
Toman Riesyos.

ndo se'ﬁﬁfpe} ,

Ellos Llaman a Tulsat

Ya sea que su sistema se encuentra a través de la ciudad o a través
del pais, Tulsat es su fuente de equipos de sistemas, reparacion
técnica, y el mas rapido y confiable servicio preferido por los
operadores de cable de todo el mundo.

+ Equipos nuevos, de exceso y refabricados
« El més grande inventario de Cisco disponible

+ Muchas lineas de productos disponibles

Como una de las empresas de ADDvantage Technologies Group,
Tulsat es su punto de conexién a nuestro sistema nacional de
productos, expertos y equipos el cual no escatima recursos.

Esto significa que usted no tiene que correr riesgos con su sistema.

Conectase con Tulsat.

ADDvantage
Technologies Group

Tulsat NCS Industries ComTech Services Tulsat-Nebraska
Tulsat-Texas Tulsat-Atlanta
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Tenemos todo para convertirnos en el drea de logistica de su empresa. Su éxito es nuestro negocio. En Aerodoc

aplicamos ingenieria a la logistica para g

rapida y segura de sus bienes de capital y

arantizarles a nuestros clientes un beneficio economico y una entrega

de uso. Contamos con licencias propias de importacion, lo gue nos

permite ofrecer un servicio puerta a puerta real. Hacemos la puesta a punto v el embalaje en depédsitos propios,

para proteger el equipamiento de nuestros clientes. Monitoreamos todo el proceso y podemos controlar tiempos

de entrega y costos totales, y ofrecer un SLA de tiempo de transito garantizado.

Oficinas, depdsitos y agentes propios en diferentes palses de Latincameérica -incluyendo Argentina y Brasil- nos

permiten tener la flexibilidad para adaptarnos a los procesos de cada mercado, y trabajar cerca de cada uno de

nuestros clientes. En Aerodoc podemos satisfacer sus necesidades de distribucién, tanto a nivel operativo como

O ABTA 2014

LaFeriay Congreso ABTA en Sao Paulo, Brasil
tuvo otraexcelente edicién, tanto en lo comercial
como en lo académico. Los dos ejes centrales
de esta pasaron por la desaceleracién del creci-
miento y el combate de la piraterfa. Laley SeAC
atraviesa transversalmente la industria y por lo
tanto también al evento, lo que se vio reflejado
en los nimeros mostrados por el presidente de
Ancine, Manoel Rangel, en el acto inaugural.

Rangel mostré comolaimplementaciéndela
nueva Ley ayudo al crecimiento de la industria
audiovisual, llegando hoy al 0,46% del PBI de
Brasil, que comparandolo con otrosindicadores
de la industria, (como el 1,2% de la industria
automotriz), muestran la relevancia que tiene
hoy el mercado audiovisual en el pais.

La convergencia de servicios es uno de los
mayores drivers de la industria; en este sentido
las principales empresas del sector mostraron
solucionesyofertas parasussuscriptores que fa-
cilitanymejoran elacceso al contenido “Anytime,
anywhere”. En un pais donde la infraestructura
aun tiene mucho para crecer, las mayores inver-
siones se volcaron al sector tecnoldgico.

Net presenté Now, ‘Contenido con piernas),

Eduardo Pauletti, de Multiplay

Rafael Sgrott Martins y Roberto
Piazza, de Vivo

que estard disponible a través de
computadoras, tablets y smartpho-
nes. Por su parte, Oi presentd una
nueva plataforma de servicios de
peliculas en HD, proponiendo ‘el
PPV mads completo del mercado; se-
gtnlas palabras de Eduardo Aspesi.

Oscar Simoes, presidente de la
Asociacién Brasilefia de Television
por Asignatura, destacé: ‘Ha sido
una de las mejores ediciones de la feria, que se
caracteriza por presentar debates interesantes
para la industria’. Y agregé: ‘En las conferencias
sediscutieronlostemas que masleinteresanalos
jugadores de este mercado, y tratamos de abor-
darlos con los expertos en cada drea con la idea
de que los operadores cuenten sus experiencias
y se discutan las posibilidades y caminos que
debemos recorrer para seguir creciendo.

Las conferencias estuvieron centradas en
asuntos regulatorios, estrategias de marketing
de audiencia y ventas publicitarias, distribucién
de contenidos multiplataforma, pirateria, distri-
bucidn satelital, nuevos competidores y opor-
tunidades que ofrecen las nuevas tecnologias.

Dentro de los temas abor-
. l. ) dados en las conferencias
uno delos quellamoé especial
atencién fueelde“Productos
§ y servicios para el consumi-
dor digital”, ya que los pa-
nelistas expusieron diversas
experiencias y soluciones
parasumaryfidelizar nuevos

José Formoso, chairman de Net, y José Felix, CEO

Claudio Zylberman, de Claro, y Francisco Perrotta
Rubén Glassberg

clientes, desde incorporar soluciones OTT como
complemento delaofertade TV pagalineal, hasta
lanecesidad deseguireducandoalostelevidentes
de cable, ya que todavia para muchos usuarios
este servicio es ‘una experiencia nueva. Flavia
Hecksher, de Telecine, introdujo el concepto de
“curaderfa del contenido”, donde la propuesta
es que el operador elija el mejor contenido dis-
ponible para sus consumidores, ofreciéndolos
de la manera y en el lugar apropiado. Hecksher
conté que ‘el 70% de los clientes de Telecine lo
consume fuera del horario central y,en muchos
casos, fuera de la television a través de disposi-
tivos moviles”

SOFTWARE DEFINED TELEVISION

cultural. % su empresa no tiene un area de logistica, podemos convertirnos en ella. 5i la tiene, podemos darle todo , . . ,
Miles de canales de television ya han migrado y cientos se

suman cada dia a nuestra vision del futuro de la
television basada en software.

¢Necesitas mas razones? 4k, migracion de SDI a IP,
streaming y emisién multicanal incluidos sin

costo adicional.

Los dias del hardware televisivo propietario han terminado.
Software estandar ejecutado sobre equipos IT basicos en
maquinas virtuales o en la nube, asi es como se hace.

el soporte que ésta necesite

Descubre los beneficios operativos y de costes al
cambiar a soluciones basadas en software como las
que ofrece Cinegy: ingesta, edicion, archivo, emision,
Prueba antes de comprar:
jdescarga tu version de prueba ahora!

produccion, monitoreo, noticias, transcodificacion y
otros flujos de trabajo.

Escalable, asequible y rapido de implementar.

Para mas informacion entra en: www.cinegy.com o llamanos.
Las Américas — llama Cinegy USA: +1 202-621-2350
.. ) Europa, Oriente Medio, Africa y Asia- llama Cinegy Europa: +49-89-2388 5360
Atencion al Cliente

+ 1 BOO 566 7983

Oficina Central
1780 NW 82nd Ave.

Miami - FL 33126 USA
+ 1 305 640 0763

www.aerodoc.com
A LD
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ommunications Alberto Pacheco Menezes de Net,
Javier Mosquera, de Promptlink, y R .
Newton de Aimedia, de Net

Andrea Britto y Daniela
Saccardo de Sindvel

Raul Orozco y Juan Carlos Marchesini,

de AMT Arnault Lanuzel, de Broadpeak,y ~ Frey Feng,

Kjell Carlsward, de Cryptoguard de Sumavision

Demerval Martins y George Hajdar, con €l ' Gaetano Franzini, de Wyplay, y ~ Gary Esnal, Roberto Pautasso, Fernando
equipo de GH Pablo Miliani, de Byte&Click ~ Ruano y Laersion Badotti, de Teleste

— ‘ Stefan Mustain, Scott Monahan

Josias Avila, Echo Xing y Diego Carrera, ~ Sandra Aponte y Carlos y Eduardo Do Nascimento, de
de Skyworth Fidalgo, de Edgeware Gracenote

José Félix y Marcelo Parraga,
de Net

Plataforma de Pruebas Masivas
para Cable Médems y EMTAs

® Banco automatico para pruebas y diagnostico en lotes
de hasta 48 modems o EMTAs
Javier Ruete, de TCC, y

Soporta todas las marcas y modelos de equipos Gabriel Larios, de Arcom
Prueba todas las versiones DOCSIS, hasta 3.0
Actualiza automaticamente el firmware de los equipos

Efectia pruebas completas de telefonia en los EMTASs, G LO B OSAT GOBOSAT

incluyendo calidad de linea Alberto Pesegueiro, director general de Globo-  de la Feria Pesegueiro dijo que
sat, destacé a PrENsarIO que la ABTA reflejé el lasTelecomunicacioneseran una
crecimiento del mercado brasileio de las teleco-  isla en Brasil por su crecimiento tinico, y se le enojé

® Permite una operacion rapida y sencilla por personal

no-técnico municaciones. ‘Hay que comparar la feria con lo  la ministra de cultura Marta Suplicy pues entendié
® Posee un completo médulo de reportes con que era hace cinco anos para ver el crecimiento del quelo de/c1a en det{lmento de otras %nc?ustrlas.
ibilidad de exportar resultados mercado, que llegara a 20 millones de suscriptores Agreg6 que son lideres en ese crecimiento con el
pealdiica Po a fin de afio y a buen precio’. ADN de Globo mésalld que la competencia es fuerte. . .
® Optimiza la logistica inversa, aumentando la Una anécdota fue cuando en el panel inaugural ~ ‘El que lidera no persigue’ completd. Alberto Peseguelro y Alejo Smirnoff

productividad y confiabilidad de |as pruebas

WELL PLAYED

Si tu emision es automatizada, de estudio o de e ) Descubre los beneficios operativos y de costes
noticias, Cinegy Air te tiene cubierto. El sistema | P10 1 | al cambiar a soluciones basadas en software
mas innovador del mercado, Cinegy Air, redefine | : 1 como las que ofrece Cinegy: archivo, ingesta,
la emision. Utilizalo en tu propio servidor/ PC o n } =g ¢ O 1 edicion, emision, produccion, monitoreo, noticias,

consigue una solucion llave en mano a través de transcodificacion y otros flujos de trabajo.
un distribuidor local. Emite desde una maquina | - e LB Escalable, asequible y rapido de implementar.
virtual o entorno de nube. Cinegy Air soporta SDI !

y la emisién basada en IP es estandar. Descubre | i | i’ B Prueba antes de comprar:
coémo Cinegy Air puede beneficiarte tanto si tienes | : 3 : jdescarga tu version de prueba ahora!
una pequena estacion de television o cientos de

canales de emision.

Promptlink Communications
4005 Avenida de La Plata. Oceanside, California 92056, USA
+1 760 688 4022 ext. 726 Para méas informacion: www.cinegy.com o lldmanos.

www.promptlink.com Las Américas — llama Cinegy USA: +1 202-621-2350
Europa, Oriente Medio, Africa y Asia- llama Cinegy Europa: +49-89-2388 5360

Soluciones para datos, voz y video sobre cable
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RI NG

MANUFACT

MEJORES SOLUCIONES,
UNA MANERA MEJOR

Aproveche de Nuestro
Diseno, Ingenieria y
Capacidad de Fabricacion.

WWW. DET fect-vision.com

Distribuya nuestra
linea de productos.

@ Andina Link
Centro America
Booth #41

Horacio Orozco
Territory Manager - Brazil
Horacio.Orozco@perfect-vision.com
+55.11.98978.7T114

Joel Quinones
Director International Sales - Latin America
Joel.Quinones@perfect-vision.com
+1.501.251.5967

Alex Rables
Inside Sales - International
Alex.Robles@perfect-vision.com
+1.501.955.0032

Danile Dasilva
Office Manager - Brazil
Danilo.Dasilva@perfect-vision.com
+55.11.4564.9522
+55.11.99113.4727

Fabian Meza
Territory Manager - South America
Fabian.Meza@perfect-vision.com
+54.9.3794.28.8020

Gerardo Zamorano
Territory Manager - Mexico
Gerardo.zamorano@perfect-vision.com
+52.1.55.19496971

O ABTA 2014

PCT

PCT Internacional Pablo Ada-
estuvo bien representa- | mes de ATX ex-
da en ABTA en el stand { preséen ABTAa

de Power & Tel, donde
Rob Privett, director de
ventas internacionales,

PRENSARIO, que

les va muy bien

pudo presentar a Ati- en Brasil y que

Rob Privett y Atilio

. <3 et ran cantidad de

lio Servodidio, nuevo Servodidio 8" Pablo Adames y David
manager de ingenieria para Latinoamérica. Esuna  clientes grandes Fidoll Moreno
muestra de la nueva apuesta que estdn haciendo estan usando su

en la region. plataforma Maxnet2.

APPEARTV

Sergio Renteria, de la empresa noruega AppearTV, destac cémo en
ABTA se complet6 el acuerdo anunciado en NAB con Gigante Gedes
y su empresa GMD para ser el socio local de AppearTV, y asi poder
capitalizar el interés de los clientes brasilefios expresados. Esto permite
dar soporte local como ocurre en otros paises como Colombia con José
Rojano, Argentina, en Chile y México con IPNET de Max Morales, y

en Pert también. Desde hace afios estdn trabajando mucho en la regién - -
Sergio Renteria y Gigante

pero su presencia se incrementd progresivamente. Ahora van a la IBC. Gedes

NEWLAND

Henry Zhang de Newland volvi6 a tener un stand en ABTA de Brasil,
en su apuesta a Latinoamérica para volcar la experiencia que se trae de
China que como mercado es 70% digital. En los tres afios que Henry
lleva con Newland en Latinoamérica —con Skyworth ya conocia la
regién— ya han tenido implementaciones en Centroamérica, Caribe,

Colombia, Venezuelay Ecuador. En Brasil estuvo buscando el socio local. Henry Zhang
La diferencia de Newland es que no apuestan sélo al volumen como

muchos fabricantes, tienen un software innovador y supervisan de cerca la ganancia de los clientes.

Una base de datos no es un vertedero de contenidos; es una
mina de oro que debe ser explotada.

Giselle Borgo,
directora regional
de UEIC, dijo que
la empresa de con-
troles remotos si-

Giselle Borgo y Leandro
Coelho Zoratto en Brasil

gue consolidadaen
la regién, teniendo
casi la totalidad de
los clientes en Brasil y en Argentina, con ex-
cepcidén de Telecentro. Sélo le falta desarrollar
maslaregion Andinay por eso esteano designd
como director regional en Colombia a Juan
Carlos Ocampo. Ademads tendrd un stand en la
préximaAndina Link de Cartagena. En México,
ahora tiene el producto adecuado para repetir
lo de los demds mercados.

BROADCOM

Marcelo
Viggiano, de
Broadcom,
dijo que hace
algunos afos
la marca estd

invirtiendo en

Latinoamérica Marcelo Viggiano

y que trabaja y Andreas Melder

con todos los grandes proveedores de STB’s.
Ahora se muestra como lider también en las
nuevas tecnologias como HEVCy 4K. Dijo que
laBroadcom estd presente en todos los grandes
operadores de Latinoamérica también en ca-
blemodems, Wi-Fi, EMTA y demds dispositivos

de acceso a Internet.

TREASURE

Descubre los beneficios operativos y de costes al
cambiar a soluciones basadas en software como las

que ofrece Cinegy: archivo, ingesta, edicion, emision,

Sin importar qué tipo de contenido manejes: noticias,
reality, drama o simplemente un gestor de contenidos
empresarial, Cinegy Archive es la solucidn que estas
buscando.

Escalable, asequible y rapido de implementar.

Para mas informacion entra en: www.cinegy.com o llamanos.
Las Américas — llama Cinegy USA: +1 202-621-2350
Europa, Oriente Medio, Africa y Asia- llama Cinegy Europa: +49-89-2388 5360
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produccion, monitoreo, noticias, transcodificacion y

otros flujos de trabajo.

Prueba antes de comprar:

idescarga tu version de prueba ahora!
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YOUR BEST DEAL BEGINS WITH ACE!

913-888-5100

Think, ao better
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OPTICAL PLATFOM GPT-D WITH TOUCH SCREEN SATELLITE HYBRID BOX
2N
_ Magnavox, Motorola &
SA, 1 Gig, 870 & 750MHz
CABLE MODEM DOCISI 2.0/3.0 ULTRA HIGH-PERFORMANCE HD HOME GATEWAY

Headend, Encoders, Modulators,
Receivers, Transport Systems
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= I‘;-'fl PROVIDE F? Converters - New & Refurbished
~ DCX, DCH, & DCT'’s.

EER
=SS0

Modems - New and Refurbished
Magnavox, Motorola, SMC & ADB
SA EMTA, VOIP & WIRELESS

Welcome to JEZETEK

Jezetek is the owner of Jiuzhou brand
Odicing de Braslk Bdfico Corporste Plaoa, A Thimpuena 2007, ¢504

Moema, Sa0 Paula, 04029-200, Brazil
Contactn : M5, Linda Lee
Telélona fpo  1005511-23370508 (Brazil) | 0086816-2468774 (China)
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QO SET Exro 2014

SET 2014: BUENA CONVOCATORIA

EN EL NUEVO CENTRO DE EXPOSICIONES

SET Expo 2014, el evento que convoca a la
industria de la tecnologia para Broadcast de
Brasil y buena parte de la region, tuvo una nueva
edicion del 24 al 27 de agosto en el Expo Center
Norte de San Pablo. El nuevo espacio elegido por
la Sociedad de Ingenieros de Television (SET)
de Brasil tuvo muy buenos resultados. El éxito
de la expo convencion fue abalado una vez més
porlapresenciadelosbroadcastersyproductores
principales, varios de los cuales incluso dieron
conferencias, como se destaca luego.

El primer dia tuvo lugar el tradicional coctel y
entregade premios,dondese destacé elhomenaje
a Fernando Bittencourt, y su anuncio del aleja-
miento deladireccién deingenieriade TV Globo,
para ser reemplazado por Raimundo Barros. A
Bittencourt se lo reconoci6 por la repercusion
internacional queledioalaradiodifusiénbrasile-
na. Ensuagradecimiento, el ejecutivo afirmé que
‘ser parte de la fundacién de SET fue un orgullo,
y que si la television brasilefia ‘es hoy una de las
mejores del mundo, en gran parte, graciasa SET".
Agreg6 que la TV integra a los personajes con la
gente y que hace crecer al pais.

Otros premios importantes fueron el “Mejor
Proyecto para Interactividad en TV”, otorgado
aEBCpor Proyecto Brasil4Dyrecibido por Eduar-
do Castro. También fueron reconocidos Sony
Electronics por su integraciéon completa en
4K, Hitachi Kokusai Linear ala“Mejor Solucién
para Transmisién en ISDB-T”, y AD Digital por
su activacién de producto virtual en la nube.

Encuantoalapartedeempresas, Prensarioha-
bl6 con Israel Gomezde Line Up-Comtelsat,
quien reconocié que se cort6 la relacion de 20
afios con Grass Valley, ya que la forma de ver el
negocio de los nuevos duenos —Belden— no
coincide con la suya. ‘Es importante que los
proyectos los hagamos con los que nos dan mas
soporte, descuentos y visibilidad y eso se habia
quebrado; aclaré. Dijo que apostaran con todo
a Quantel-Snell para cubrir todo ese espectro e
incluso llegar a lugares a los que no podian con
GV como las cabezas de red.

INAUGURACION

OlimpioFranco, presidentede SET,diolabien-
venidaaestaedicionde SET Expo,donderemarcé
quelaentidad ‘se encuentraen un momento muy
importante porque trabajamos mucho parallegar
a esto), y anadio: ‘Ha sido un desafio realizar un
eventoasi. Asumimoslaorganizacién delaferiay
lo hicimos muy bien. Sobre todo en un momento
donde la industria de la televisién esta sufriendo
tantos cambios. Destac6 que se alcanzaron los
objetivos y arriesgd un crecimiento del 35% para
la segunda edicién en 2015.

Entre las novedades de la apertura, el ministro

PRENSARIO INTERNACIONAL

Fernando Bittencourt con su galardon, junto a
Olimpio Franco

Steven Soenens, Bart Van Utterbeeck y el equipo
de Newtec, en SET

de comunicaciones de Brasil, Paulo Bernardo,
afirmé que ‘se modificardn algunas reglas’ para
simplificar la adopci6n de la television digital en
las localidades mds pequenas. De esta manera,
se agilizard la autorizacion de la instalacion de
retransmisores para tecnologia digital. La mas
importante de las modificaciones pasarfa por
autorizar la instalaciéon de Gap Fillers con la sola
presentacion del proyecto técnico de instalacién.

4K LLEGA PARA QUEDARSE

Unodelos temas principales fuela produccién
en 4K, que ya tuvo sus primeras emisiones en la
region con la experiencia de la copa del mundo,
ya tiene un uso extendido y pronto se veran mds
transmisiones,a pesar deno tener una plataforma
estandarizada.

Enla sesion sobre la experiencia de la transmi-
si6n en 4K durante la copa, que abri6 la tercera
jornada de la SET Expo 2014, se destaco el éxito
de la transmision pero también se abri6 el juego
a nuevos avances tecnoldgicos, la necesidad de
producir contenido interactivo y las oportuni-
dades que abren las segundas pantallas, tal como

Guilherme Silva, Raymundo Barros, nuevo director
de tecnologia de Globo, y Edel Garcia, de Glookast

7

Carlos Ferreira de Snell, Israel Gomez y Nilson
Fujisawa, de Comtelsat-Line Up

Carlos Fini, director de tecnologia de RBS, Luis
Padilha y Felipe Siqueira, de Sony Brasil

destacé Erick Soares, ingeniero de soporte de
ventas de Sony.

La experiencia de la copa sirve también para
entender estosfenémenos. Globologré transmitir
en 4K a distintos puntos de la ciudad de Rio de
Janeiro y Net lo hizo con los partidos mds im-
portantes de la copa, a través del canal 700, a diez
ciudades distintas. Si bien no es una tecnologia
muy extendida, hubo suscriptores de Net que
con televisores 4K Ready, pudieron ver desde sus
casas los partidos en UHD; y prometen seguir
transmitiendo algunos eventos especiales.

LA EXPOSICION COMERCIAL

Con un movimiento més lento que en afos
anteriores, pero con mayor presencia de ejecuti-
vos con poder de decision, la feria se destac6 por
el buen nivel de negocios, al menos en los dos
primeros dias. Més alld de que este serd un afo
atipico por el desarrollo de la Copa del Mundo
y laldgica disminucion de inversién posterior a
un evento tan importante, se siguen cerrando
acuerdosy el apagén analdgico estd cada vez mds
cerca, empujando a las nuevas inversiones. Las
pequeiiasemisoras deberan mudar de tecnologia
y se vieron en la feria una variada gama de em-
presasofreciendo soluciones paraestos pequefios
y medianos operadores. Desde transmisores a
soluciones de Channel in a Box, muy accesibles.

i1
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