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Con nuevo formato y sede,
llega PuntaShow a Montevideo

La nueva edicion de PuntaShow tiene
lugar el 21 y 22 de marzo en el Radisson
Montevideo Victoria Plaza Hotel de la ca-
pital uruguaya, con representantes de la
industria de la radio, la TV y la producciéon
de contenidos intercambiando novedades
sobre el mercado.

Organizado por Grupo Isos Internacional,
PuntaShow lanza los Screenshots como
nuevo formato para que los programadores
presenten sus proximos lanzamientos en
contenidos. Esta modalidad busca cambiar
la dinamica del Show. La idea es que las
compaiiias de contenidos y sefiales puedan
montar una presentaciéon especial de sus
novedades a cableoperadores y agencias de
medios, para luego seguir en profundidad
en el mano a mano con sus clientes.

Algunos de los grupos que participan en
esta edicion son Fox Networks Group (FNG)
Latin America, Discovery, Turnery Viacom.

Grupo Isos pone a !
disposiciéon un nuevo |
formato en contraste
con los tradicionales
‘stands’: una pantalla
digital enmarcada
en una estructura
ploteada, permitira
a los participantes
una comunicacién
multimedia mdés efectiva. Esta solucion,
acompariada de un cémodo living, se adapta
a cada cliente con el fin de proporcionar las
herramientas necesarias paralamejoradela
imagen corporativa, asi como la planifica-
cion de estrategias de marketing y atencion
al cliente dentro de la feria.

Presentaciones confirmadas
Esta edicién de Punta Show cuenta con
presentaciones sobre OTT enlaregion, nue-

NETWORKING EQUIPMENT & TOOL KITS
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PUNTASH®W

summit

21y 22 de marzo

Maria Soto, en la inauguracion de Punta Show 2016

vos medios, la relacion entre la tecnologia
y el consumo de contenidos, los canales li-
neales, laTV Everywhere en Latinoamérica.

Participan empresas como 1190 Sports,
de Chile, Pop TV, Idatha, La Granja Films
y TV Ciudad, de Uruguay.

Ademads, se lleva a cabo la reunién de
la cdmara de Pymes cableoperadoras de
América, a cargo de Felix Ricardo Morlas, de
ACIP Paraguay; Marcelo Tulissi, de Cacpy;
y Washington Melo, de CUTA.

INTEGRANDO TECNOLOGIAS

A SU MEDIDA.

NUEVA MULTIPLATAFORMA DVB-C/S2 /1P / ISDB-T
t O s 1D OO ONF?

Solicite mas informacion de estos y

otros productos en nuestro correo - info@netkla.com
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Martes 21 de marzo

» 8:30am - 10:00pm

Screenshot FOX (con desayuno)

+ Sergio Veiga, General Manager

- Hernan Insausti, VP Uruguay

+ Pablo Cancelliere, VP Marketing Cono Sur
» 10:15 — 10:45 (BallRoom)

Los contenidos deportivos y la demanda
por TV Pagay OTT

+ Emilio Martinic, 1190 Sports

» 11:00 - 11:45 (BallRoom)

Screenshot DISCOVERY

» 12:00 — 12:30 (BallRoom)

Workshop Tecnolégico

* Network Broadcast

» 12:30 — 14:00

Almuerzo

» 14:00 — 19:00 (Sala de Exposicién)
Exposicion Comercial

» 14:15 — 15:00 (Ballroom)

ANTEL
» 15:15 — 15:45 (BallRoom)
Workshop Tecnoldgico

+ Fabio Baudo
» 16:00 — 17:00 (Ballroom)
Screenshot ESPN/DISNEY

» 17:15 — 17:45 (BallRoom)

Producciéon y Nuevos Medios

* Pablo Arriola, Pop TV

» 17:30

Primera reunion anual extraordinaria

de CUTA

» 18:15 (Lobby)

Corte de cinta e inauguracién

» 19:00

Reunidén de la Cdmara - PYMES
Cableoperadores de América

* Felix Ricardo Morlas - Presidente

de ACIP (Asociacion de Cableoperadores
del Interior de Paraguay)

* Marcelo Tulissi - Presidente de CACPY
(Camara Argentina de Cableoperadores Pymes)
* Washington Melo - Presidente

de CUTA (Cémara Uruguaya de Televisién
Para Abonados)

» 21:00

Fiesta de bienvenida auspiciada por FOX
Hotel Radisson - piso 25 - Salén Arcadia

Miércoles 22 de marzo

» 09:30 — 10:15 (BallRoom)
Screenshot VIACOM

Radisson Victoria Plaza, Montevideo, Uruguay

» 10:00 — 17:00

Exposiciéon Comercial

» 10:30 — 11:00 (BallRoom)

TV Everywhere en Latinoamérica

+ Ariel Barlaro, Dataxis

» 11:15 — 11:45 (BallRoom)
Workshop Eutelsat

» 12:00 — 12:45 (BallRoom)
Screenshot TURNER

> 12:45 — 14:00

Almuerzo libre

» 14:15 — 15:15 (BallRoom)

Los Televidentes Prefieren Contenidos
a Canales Lineales

+ Horacio Gémez — La Granja Films
+ Andrés Rodriguez — TV Ciudad

+ Pablo Arriola — Oz Media

» 15:30 — 16:00 (BallRoom)

La Incidencia de la Tecnologia

en el Consumo de Contenidos

+ Gonzalo Sobral, IDATHA

» 16:15 — 17:00 (BallRoom)
Screenshot AMC

* Victoria Coppola, Senior Marketing
+ Christian Vanzini, Sales Executive South

Gestion de Contenidos de Medios -
Archivo - Noticias - Transcodificacion

Visitenos en el stand SU3202
NABSHOW

gindustria de medios y entretenimiento
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Canal U: Crecimiento regional

y novedades en PuntaShow 2017

Con una distribuciéon que ha supe-
rado los 20 millones de hogares en
Latinoameérica, la sefial uruguaya
Canal U busca crecer un 40% este
afloy seguir aportando contenidos
de indole regional, manteniendo el
espiritu de la cultura de estos paises.

Con produccion propia y contenidos de
realizadores regionales, Canal U cuenta con

. AT GED, WE DON'T JUST BUILD THE
BEST KVM SYSTEMS. BY WORKING
CLOSELY TOGETHER, WE'LL BUILD
THE BEST SYSTEM FOR YOU.

To us, s nol enough to have an enmoiched
reputation far reliability, usability and
performance.

Or to be on 150 9001 «erlified company with the

mast comprehensive product range in the indusiry,

Or even to be contineally develoging innovations
such os our compression abgorithm thot defivers
the highes! video qualily whilst ensuring katency-
free operation.

Our everriding aim is to put together o KYM system
todor-made fo your needs.

una grilla integral y diversa, abarcan-
do desde ficciones, documentales y
musicales, a programas de entre-
tenimiento, deportesy periodisticos.
A través de la transmision sate-
lital, Canal U cubre todo el territorio
uruguayo, también varios paises vecinos
comoArgentina, Chile, yasimismo Colombia,
Estados Unidos, México, Paraguay y Vene-

—

WG

This imvobves exceptionol levels of consulintion
from the outse! — ond exhoustive aflention to
detail during and after construction.

Iwesting in o G&D system will provide your
business wilh tangible odvantoges now ond
inta {he futere.

Let's make that first connection. Contact us today.

gd-northamerico.com

N ORTH
Frskuv TR

Noticiero U, la nueva apuesta en noticias
de CanalU

zuela, vislumbrando en un futuro cercano
poder estar presente en mas cableoperadores
y plataformas digitales de América Latina.

Unadelasnovedades que Canal Upresentara
durante Punta Show 2017, donde también es
uno delos principales auspiciantes del evento
ytendra un stand de atencién comercial, es su
nueva propuesta informativa. El concepto es
difundir situaciones que involucren o afecten
a la mayoria de la poblacion tanto dentro
como fuera del territorio, actualizando a la
audiencia conlos acontecimientos nacionales
e internacionales de mayor relevancia. Noti-
ciero U tiene tres ediciones diarias, a las 12:30
pm, 6 pmy 11 pm.

Responsabilidad social

La Responsabilidad Social Empresaria de
Canal U se ha enfocado en la difusién de
causas solidarias y ha evolucionado hacia
pasar por las relaciones con la comunidad
y ser uno de los soportes de la sociedad
uruguaya (apoyo en inundaciones, progra-
mas conducidos por gente de capacidades
diferentes, brindar espacio de trabajo a los
profesionales uruguayos, crear convenios
de pasantias y practicas con la Universidad
del Uruguay, etc.).

Hoy, la RSE ha sido adoptado como una
herramienta de gestién enfocada principal -
mente en los contenidos de las producciones
del canal. Esto ha sido el resultado de un
proceso permanente de reflexién y cons-
truccion interna para lograr que todas las
personas que hacen parte del Canal trabajen
consientes del impacto que tiene este medio
de comunicacion en la sociedad y sus posibi-
lidades de ayudar a construir un pais mejor.

El canal se concentra en capitalizar el éxito
yelimpacto de sus programas, para plantear
problematicas de nuestra sociedad, influir
positivamente en la modificacion de habitos
y actitudes de los ciudadanos, asi como re-
flejar y profundizar en la realidad, abriendo
espacios para el debate y la reflexion.

P - 8 | Prensario Internacional
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Las novedades, las tendencias, el analisis de situacion y
los datos que necesitas para que tu campo siga creciendo,
llegan al cable.

Chacra TV. Con la seriedad, confiabilidad y solidez
tradicionales de Chacra.

.campo se lo ve crece
- CHACRA llega a la tele.
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Argentina: Turner y Fox tomaran

los derechos de TV del futbol

Turner y Fox, de manera asociada, asu-
miran a partir del segundo semestre del afio,
y por el lapso de cinco afios, la titularidad
de los derechos de transmision del futbol
argentino, al imponerse a las ofertas de
ESPN y el grupo espariol Mediapro.

Segtin informd la Asociacion del Fitbol
Argentino (AFA) en las ul-
timas horas del lunes 13
de marzo, la Comision
deAnilisisdeofertasde T W*M1EI*
Derechos Audiovisuales
dela AFA determiné que

la mejor propuesta fue la que presentaron
conjuntamente Turner y Fox.

Con una base establecida en los pliegos
de licitacién que fijaba un minimo de 1.200
millones de pesos (USD 77,34 millones) en
concepto de adelanto y de 3.000 millones
(USD 193,36 millones) por cada 12 meses de

contrato,ambas empresas se
comprometieron a cubrir
esta cifra durante el

Fox primer afio, eincremen-

ISTTRSES I tarla progresivamente

en los afios posteriores.

—_—

L

nales, sera firmado a partir de la temporada

El contrato, prorroga-
ble por cinco afos adicio-

2017/18 (que comienza en julio préximo)
gracias que semanas atras se oficializ6 la
ruptura del contrato de Fitbol para Todos,
por el cual el Estado nacional controlaba
los derechos de TV hasta mediados de 2019.

Si bien todavia no se conocen detalles
oficiales de como serd el nuevo esquema
de televisacién desde el préximo torneo,
lo cierto es que en gran parte pasara a los
servicios de TV Premium.

AMC: Potente presencia en Andina Link

‘En 2016 hemos crecido en audiencia, en
distribucion y en ventas publicitarias; este
afo apostamos a nuevos contenidos, con
grandes titulos originales como Humans,
The Balance y The Terror, entre otros’, se-
fiala Gustavo Lopez, VP Distribution, Latin
America, de AMC Networks en Andina Link.

La presencia del poderoso grupo de sefia-
les en Cartagena de Indias se hizo notar en
Andina Link: ‘Este afio no habra un ataque
de zombies, pero podemos ofrecer un con-
junto de sefiales con estrenos antes que en
los Estados Unidos y contenidos para todos
los gustos: el creador de The Balance adora a
Bruce Lee y esta nueva produccion de estilo
oriental sobre artes marciales ha sido cui-
dadosamente realizada. The Terror describe
una aventura en el Artico a fines del siglo

TV Azteca lanza

TV Azteca (México) lanzé dos nuevas se-
fiales de TV abierta que se sumaran a las ya
existentes Azteca 13 y Azteca 7: adn4o y a+.

La primera de ellas es una evolucion de
la plataforma de Proyecto 40, que llegaa 85
millones de personas entre TV abierta del
interior, el Valle de Méxicoy operadores de
TV paga. Su grilla cuenta con programas
informativos y de opinién como Primer

18, con el barco desaparecido hasta el afio
pasado, donde el deshielo producido por el
calentamiento global lo dejé al descubierto’.
Lépezagrega que ‘sehaadquirido unagran
cantidad de material ala BBC, delaque somos
socios en Estados Unidos, como Planet Earth
2 y otros programas. Tenemos los canales
Film & Arts y Europa Europa, en los cuales
han tenido mucho éxito dramas britanicos
como Ripper Street; también estamoslanzando
series como Trapped, para un ptblico que
busca material de alta calidad. Con Sundance
Channel estamos ocupando otro espacio que
faltaba, con contenido tinico y diferente, hay
comunidades de cine muy importantes en
Argentina, Chile y México, entre otros pai-
ses, no es extrafio que México esté ganando
premios en los festivales internacionales’.

Cristian Vanzini, Alejandro Kember,
Ana Carreno, Gustavo Lopez y Ricardo Deben

‘La TV por cable sigue creciendo pero hay
paquetes que no se monetizan bien; alli es
donde nosotros ofrecemos una variedad de
programacion que le permite al cableope-
rador cubrir los diferentes publicos, desde
un canal de cocina hasta series y peliculas
cinematograficas de alta calidad’.

dos senales de TV abierta

Café, Es Tendenciay Es Noticia.

Mientras que a+ ofrece una grilla dife-
renciada en cada Estado, con programas
realizados en cada region; contenidos de TV
Azteca, adquisiciones y una barra infanto-
juvenil de Mondo TV (Italia).

La sefial inicié sus emisiones con en Ciudad
de México, Guadalajara, Ledn, Monterrey y
Toluca. Enunasegundaetapaseampliarahasta

Benjamin Salinas, CEO de TV Azteca

llegar a 21 ciudades, y finalmente sumara otros
centrosurbanosenelsegundosemestrede2017.

P - 10 | Prensario Internacional
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Chacra TV: Se lanzé la senal agropecuaria
con contenido original

En el marco de Expoagro Arentina 2017

Luego deunalargatrayectoriaenlagrafica
ytambién llegando al productor agropecuario
a través de su canal online, Chacra TV se
convirtié en un canal de television y tuvo su
gran lanzamiento en el marco de Expoagro
Argentina, el 7de marzo, donde asistieron los
principales clientesy productores del sector.

‘Tenemos 87 afios de historia en el sector,
fuimosla primerarevista dedicada alaindus-
triay siempre nos caracterizamos por innovar
yestar cerca de los productores, con larevista,
después ExpoChacra, luego agritotal.com;
después revistachacra.com, haceunario conel
canal digital yhoyllegando al cable’, comentd
Rubén Bartolomé, director de la publicacién
y ahora responsable maximo del canal.

‘Todo el know how de nuestra estructura
esta volcado en el canal, que en principio
tendra un formato de ocho horas de pro-
duccién original que se repite tres veces
al dia. La idea no es hacer un canal de los
que se puede ver hoy en el cable; queremos
que haya informacién tanto de la industria,
como de mercado, hasta comercializacion y
produccion, pasando por informes meteo-

Ruben Bartolome, director de revista Chacra TV
y responsable del canal

rologicos especificos para la produccion.
Hemos contratado talento especializado y
la idea principal del canal es la de informar
yorientar al hombre de campo para mejorar
laindustriaagropecuariay su rendimiento’,
completd el ejecutivo.

‘El canal esta orientadoalos paises del Cono
Sur, con produccién en informacion vital para
paises como Uruguay o Paraguay. A futuro es
muy probable que incluyamos progra-
mas especificos para otros paises.

Nuestra vision es que ofrecer un
canalintegral quebrindeinforma-
cién desde tendencias meteorold-
gicasacomomejorar el rendimiento,

Lanzamiento de Chacra TV,
en Expoagro Argentina
pasando por ciencia y tecnologia, educacién
y comercializaciéon. Queremos que el campo
agreguevalor aumentando la competitividad
sectorial’, resumié Bartolomé.

La distribuciéon de Chacra TV estara a
cargo de Ariel Droyeski y su equipo. La
sefial estd disponible en el satélite y ya es
accesible en principio de manera gratuita.
‘Ya estamos en Red Intercable, lo que nos

garantiza una distribucion federal en
Argentina, y estamos en negocia-
ciones parallegaralos operadores
mas grandes. Vamos a impulsar la
comercializacién en paises limi-

trofes’, concluyé Droyeski.

Fox Life estreno Escuela para Suegras

Desde el 2 de marzo, Fox Life emite todos
los jueves su nueva produccion original Es-
cuelaparaSuegras que, conlaconduccién de
Santiago del Moro, buscara “educar”
a un grupo de suegras.

Seis suegras problematicas,
entrometidas, envidiosas y mani-
puladoras han cruzado los limites
de la intimidad y llegan a la escuela
llevadas por sus hijos, nueras y yernos
en busca de una tltima oportunidad. A lo
largo de trece episodios, ellas participaran
de clases y ejercicios en los que enfrentaran
sus conflictos mas intimos y tendran que
probar que pueden cambiar antes de que sea
demasiado tarde. Pero, no lo haran solas,
sino muy bien acompafiadas por Santiago del

P - 12 | Prensario Internacional

Moro, quien estd al frente del ciclo lectivo

de esta primera escuela, junto a la sex6loga

portorriquefia Alessandra Rampolla y al
comediante y actor Jey Mammén.

Cada episodio trata una tematica

resente en la vida de cualquier
FOX[TY ° a

familia: desde los prejuicios, lainti-

midad ylos limites, la confianza, los

rencores y hasta el arte de la negocia-

cién. Alavez, recorre ciertos estereotipos de
suegras como la sobreprotectora, competitiva,
anticuada, soberbiaolasabelotodo, entre otras.
Suegras, que tendran la dificil tarea de tran-
sitar un profundo camino de transformacion.
MarianaPérez, SVPdedesarrolloy produc-
cién de Fox Networks Group Latin America,

dijo: ‘Escuela para Suegras nace del éxito en

Alessandra Rampolla, Santiago del Moro'y
Jey Mammon hacen Escuela para Suegras
Latinoamérica del formato de Escuela para
Maridos, que tuvo versiones en Argentina,
Brasil, México y Colombia. Es un contenido
no-guionado que refleja problemadticas ti-
picas que enfrentan dia a dia las familias y
que trata de buscar respuestas para que los
vinculos funcionen. Creemos que el ptiblicova
asentirse de una u otra manera identificado’.

wWww.prensario.net

O MEJOR DEL DE|

ESTA EN TyC SPORTS

La mejor programacion polideportiva, la transmision de los
principales eventos de la region vy toda la pasion del futbol
argentino v latinoamericano, con el estilo caracteristico del
canal lider de deportes de Argentina.

Visitanos en el Stand n? 70 en Andina Link y Punta Show.

TyC Sports

i o TyC Sports.com
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ESPN estreno la cuarta temporada de #Redes

ESPN estrend la nueva temporada de ESPN
#Redes, el ciclo de tecnologia y redes socia-
les que la sefial deportiva emite de lunes a
viernes de 17 a 18:30, con la conduccion de
Juan Marconi y Juan Ignacio Chela.

Junto a Nati Jota, Migue Granados y
Gregorio Rosello, la cuarta temporada
de este programa llega con nueva

nente invitacion a la plataforma digital de
ESPN y a las redes sociales para disfrutar
de juegos, videos, misica y, por supuesto,
humor. Después de los éxitos de la Novela
Tuitera y la Sitcom de Redes se vienen otras
prometedoras propuestas que sorpren-
deran a la audiencia.
Todos los dias, los seguidores

aperturayunaescenografiaampliay E=—l-l_l pueden "vivir" Redes desde aden-

descontracturada, repleta de panta-
llasytecnologiadetltimageneracion.
Desde el ciclo, hay una perma-

tro con anticipos de cada show,
backstage y la singular invitacion
a formar parte del contenido, ya sea

Desde febrero, #Redes en su temporada 4
por ESPN
votando en algunos segmentos, debatiendo
con sus talentos o aprovechando a participar
con preguntas cuando vengan invitados.

TyC Sports transmite las eliminatorias

para Rusia 2018

TyC Sports transmite todos los partidos
de la clasificacién a la Copa del Mundo en su
etapa decisiva. Las eliminatorias sudameri-
canas tendran a Messi junto con la seleccion
argentina para lograr hacer entrar al pais
entre los cuatro primeros.

Ademds, el Sudamericano Sub 17 Chile
2017 podrda verse en TyC Sports con los
chicos argentinos buscando la clasificacion
al Mundial 2017 a disputarse en India. El

torneo Nacional y Primera B Me-
tropolitana en la segunda mitad
de los campeonatos del ascenso
argentino, se podran ver los vier-
nes, sabados y domingos.
Enboxeo, desde el Madison Squa-
re Garden de Nueva York, el “Huracan”
Omar Narvaez enfrenta al invicto puerto-
rriquefio Emmanuel Rodriguez en una pelea
eliminatoria que le darala chance al ganador

Olympusat: Gran presencia
en los Festivales Internacionales de Cine

Busqueda de talentos en festivales de distintos paises

Olympusat avanza con su actual etapa de
fuerte apuesta a la produccion original con
apertura a nuevos productores de diferen-
tes paises. Y para ello un punto de apoyo
interesante es trabajar con los diferentes
festivales de cine y estrenar peliculas que
tienen caracter local donde ellos ocurren,
segin informd a Prensario el director de
contenido estratégico Jesiis Pifiango.

Tuvieron una importante presencia du-
rante la semana del Festival de Cine
deCartagena, Colombia, conlapre-
sentacion del trailer de Monserrat
¢Cémo el cerro? en un céctel muy
concurrido por la prensa espe-
cializada, directores, productores,

DL AP =T

actores y actrices de trayectoria internacio-

nal. Dice Piflango se esta apostando a una

nueva manera de narrar las historias, algo

que le interesa mucho al Vicepresidente de
producciones originales Yeshuah Castillo
en la bisqueda de estos nuevos talentos.
Toda esta movida tendra continuidad en
Colombia con Bogocine en octubre, como
también ahora en Chile, Paraguay y luego en
el Festival de Guadalajara el préximo afio.

Mientras tanto, se esta produ-

ciendo mucho contenido original

— en Puerto Rico y México, pues es
tradicional su fortaleza en el cine
mexicano. De todas formas espe-

ran expandirse en géneros como el

TyC Sports

dedisputar el titulo mundial gallo de
la FIB contra Lee Haskins.
Finalmente, laliga nacional de
basquet, el super TC 2000y el TC
2000 en automovilismo, la liga
argentina de voéley, y en tenis el
Challenger de Tigre, junto al mundial
de cross country Kampala de atletismo,
completan la programacién especial de
marzo en TyC Sports.

Jesus Pinango y Courtney Huber,
Head of Content Distribution

drama y la comedia, produciendo mas de
2000 horas en este 2017. Al mismo tiempo,
esperan marcar un estandar para entrar en
elmercado de América Latina con los canales
que representa Olympusat en la regién y a
plataforma OTT Vemox, destaca Pifiango.
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LA PIRATERIA ONLINE }
ESTA DESTRUYENDO LO QUE MAS QUIERES.

Cada vez que decides mirar o bajar un contenido de manera ilegal, le estas quitando a la industria los
recursos que necesita para seguir produciendo las series, peliculas o eventos deportivos que tanto te
gustan. Dile no a la pirateria, sabes que esta mal.

www.pirateriacero.com
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SAM: La produccion de deportes en vivo
mas rapida del mundo

Antes de la NAB, Snell Advanced Media
(SAM) presenta sus flujos de trabajo para
produccién de deportes en vivo IP y 4K,
que son completos y flexibles, junto con
el sistema de ruteo IP y sus soluciones
de playout.

Elsistema LiveTouch permite la gestion

24h

tve tve &AW

y3

m%‘i

de contenido minimizando los mo-
vimientos de media en cualquier
flujo de trabajo de edicién y
reproduccidon. Por otra parte
SAM, present los switchers de
produccién multiformato Kula

y Kahuna. Kula puede manejar

agclicd agmunde acorazin
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? sabrina.capurro@sgdggroup.com « 5411 - 47745127
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miultiples formatos haciéndolos “a
prueba de futuro” y adaptables
para el ambiente de produccién
actual. Mientras que Kahuna
sigue siendo el medio insignia
para los grandes switchers de
produccién en el mercado.

Masstech provee
soluciones MAM a
broadcaster indio

o A A/

ABP News Network

Masstech anuncié un acuerdo con el bro-
adcaster indio ABP News Network, que eligié
sus soluciones de MAM para modernizar sus
flujos de trabajo en medios.

ABP se suma a las numerosas cadenas de
noticias de todo el mundo que estdn adqui-
riendolos sistemas MAM de Masstech, carac-
terizados por su facilidad de uso. En este caso,
se trata de la mayor venta concretada a una
organizacién de noticias con base en India.

Elnuevo despliegue permite una cantidad
de flujos de trabajo totalmente automatiza-
dos, que permiten maximizar la eficiencia
e interfaz sin inconveniente con los siste-
mas de produccion existentes de ABP. Esta
flexibilidad de avanzada para un flujo de
trabajo asi como la integracion con terceros
combina con la interfaz MAM de Masstech,
intuitiva, basada en el browser HTML5 para
acelerar y facilitar a ABP el acceso, manejo
y movimiento de sus contenidos a través de
sus operaciones para produccién y archivo
de noticias.

Masstech estara este

po—
MASSTECH
—

aflo en NAB de Las
Vegas, del 24 al 27 de
abril, donde prsentara
todas sus soluciones.
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FTTH Latam Conference, por el desarrollo
de la fibra al hogar en la region

Espera a mas de 400 participantes

El capitulo latinoamericano del FTTH
Council organiza, del 28 al 30 de marzo
en el Hilton Hotel de Buenos Aires, su
reunién anual que espera recibir a mas de
400 operadores, fabricantes de soluciones,
expertos de la industria y representantes
gubernamentales para encontrar los mas
recientes productosy atender alas sesiones
educativas con lideres de toda la regién.

Creadaen 2009, lasedelatinoamericana
de FTTH Council es una organizacion sin
fines de lucro formada por mas de 40
operadores de cable y telecomunicaciones,
asi como empresas involucradas en la
planificacién, suministro y construcciéon
deredes de fibra 6ptica al hogar, que todos
los afios se retinen para anticipar el futuro,
compartir conocimientos y buscar formas
de cooperar para mejorar el desempeiio de
sus organizaciones.

El capitulo regional se form¢ a partir de
la entidad nticleo FTTH Council Americas,
que junto a otras cuatro organizaciones,
que trabajan en los otros continentes,
representan a la industria de FTTH,
respondiendo al creciente interés por
esta tecnologia entre los proveedores de
telecomunicaciones.

Presidido por Eduardo Jedruch, FTTH
Council Latin America incluye comités de
finanzas, tecnologia, marketing y asuntos
regulatorios, asi como también para el enlace

Hotel Hilton, Buenos Aires

Heather Burnett Gold, presidente & CEO
de FTTH Council Americas

entre el capitulo local y el de Norteamérica.
La fibra al hogar (FTTH, por sus siglas
en inglés) es la distribucién de una sefial
de comunicacién sobre fibra dptica desde
el equipamiento de switcheo del operador
todo el camino hasta el hogar o el comercio,
reemplazando la infraestructura de cobre
existente como los cables de teléfono y
coaxiales. La fibra al hogar es un método
relativamente nuevo y de rapido creci-
miento para proveer vastamente con un
mayor ancho de banda a consumidores
y negocios, y asi permitir un video mas
robusto, servicios de Internet y voz.
Conectar hogares directamente al cablede
fibra éptica permite enormes mejoras en el
ancho de banda que pueden ser provistos a
los consumidores. La tecnologia actual de
fibra Optica puede proveer velocidades de
transmision de banda
anchaendos sentidos,
de hasta 100 Mbps.
Las redes de fibra
al hogar estdn co-
nectando mas de 4,2
millones de hogares
en Latinoamérica.

Conferencias de
primer nivel
Ademas de Heather
Burnett Gold, presi-
dente & CEO de FTTH

Eduardo Jedruch, presidente
de FTTH Council Latin America

Council Americas, y Eduardo Jedruch,
presidente del capitulo latinoamericano,
quienes estaran a cargo de la apertura
del evento, la conferencia contara con los
principales operadores delaregidn, inclu-
yendo Telecom Argentina, representada
por sudirector, Claudio Cipriani; Oi Brasil,
con Edgard Manhaes de Andrade, Network
Manager; y Richard Navarro, Network
Manager de Tigo Paraguay, quienes di-
sertaran sobre arquitecturas y topologias
para el despliegue de redes FTTH.

Otro panel, dedicado a 5G y el nuevo
paradigma del rol de las redes FTTH en la
infraestructura, tendrala participacion de
Sebastian Cabello, de GSMA Latam; y Mar -
tin Wessel, de Telecom Argentina. Ademas,
representantes de Copel, Abrint, Cabasey
Witel discutirdn sobre los usuarios tem-
pranos de FTTH en Latinoamérica. Por su
parte, Google Fiber dard una presentacion
sobre el despliegue debanda ancha, a cargo
de John Burchett, responsable de politica
publica y asuntos externos.

Laagencia estatal espacial de Argentina,
Arsat, tendrd también una presentacion
especial a cargo de su presidente, Rodrigo
de Loredo. Varios operadores destacados
de la regién, como Telefénica Vivo de
Brasil y Entel de Bolivia, participaran
en otro panel sobre lo que conduce a un
caso exitoso de negocio en FTTH, junto
a Roberto Falconi, director de PuntoNet.
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Programa &

Conferencias

Martes, 28 de marzo

> 19:00 — 21:30
Apertura

Miércoles, 29 de marzo

» 8:30 — 9:00

Inauguracién

Anfitriones:

+ Heather Burnett Gold, presidente & CEO,
FTTH Council Americas

+ Eduardo Jedruch, presidente,

FTTH Council Americas LATAM

> 9:00 — 9:45
Presentacion: Enacom Argentina

> 9:45 - 10:30

Presentacion: Enacom Argentina
Disertante:

+ Antonio Garcia Zaballos, especialista
en telecomunicaciones, InterAmerican
Development Bank

» 11:00 — 12:00

Panel: Arquitecturas y topologias

para el despliegue de redes FTTH
Disertantes:

+ Claudio Cipriani, director, Telecom
Argentina

+ Edgard Manhaes de Andrade, gerente de
red, Oi Brasil

* Richard Navarro, gerente de red, Tigo
Paraguay

» 13:30 — 14:15

Panel: 5G: El nuevo paradigma del rol de
las redes FTTH en la infraestructura
Disertantes:

+ Sebastian Cabello, responsable

de Latinoamérica, GSMA

- Martin Wessel, gerente de evoluciéon
tecnolégica, Telecom Argentina

del 28 al 30 de marzo | E

> 15:45 — 16:30

Panel: Adoptadores tempranos del FTTH
en Latinoamérica

Disertantes:

+ Sergio Milani, CTO, Copel

+ Erich Rodrigues, VP, Abrint

+ Patricio Seoane, VP, Cabase

+ Carlos Wilson, presidente, Witel

» 16:30 - 17:15

Presentaciéon: Asumiendo lo importante:
Lecciones para el despliegue de

banda ancha

Disertante:

- John Burchett, responsable de politica
publica & asuntos externos, Google Fiber

Jueves, 30 de marzo

» 8:30 — 9:00

Apertura

Anfitriones:

+ Heather Burnett Gold, presidente & CEO,
FTTH Council Americas

+ Eduardo Jedruch, presidente, FTTH
Council Americas LATAM

> 9:00 — 9:45

Presentacion: Arsat

Disertante:

Rodrigo de Loredo, presidente, Arsat

> 9:45 — 10:30

Panel: Conductores para un caso exitoso
de negocio FTTH

Disertantes:

* Roberto Falcioni, director, PuntoNet

+ Andre Krieger, director, Telefonica
Vivo Brasil

* Jose Valdez Zambrana, gerente de
planificacion, Entel Bolivia

Puerto Madero, Buenos Aires, Argentina

» 11:00 — 12:00

Panel: Ciudades inteligentes / IoT / El futuro
inteligente: tendencias, desafios e impacto
Disertantes:

+ Hector Moreno, director de ventas CALA,
EXFO

- Ignacio Perrone, gerente de
transformacién digital Latam, Frost &
Sullivan

* Nick Wilcox, Chief Strategy Officer,
Beamfly, ETI Software

» 13:30 — 14:15

Panel: Innovaciones FTTH

Disertantes:

+ Guilherme Furken, director de ventas
CALA, Calix

- Alejandro Pérez, gerente de red, Claro
Argentina

+ Mario Quaroni, responsable de ingenieria
FTTH, TASA

* Cristian Szpigun, responsable de
ingenieria FTTH, Telecom Argentina

» 16:00 — 16:20

Panel: FTTH alrededor del mundo
Disertantes:

* Representantes de los FTTH Councils en
Norteamérica, Sudafrica, Asia/Pacifico,
Europa y MENA

» 16:20 — 17:00

Presentacion: Panorama de FTTH

en Latinoamérica

Disertante:

* Roland Montagne, analista principal,
iDATE

» 17:00 — 17:30
Ceremonia de cierre

@prensario
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Alpha: Ahora también es FTTH,
Wifi y Small Cells Powering

Antonio Galvez, director regional
de Alpha Technologies, acompa-

fiado de Agnaldo Triccolo, se E[ﬁb las telecoms y datacenters. Con
MOLOGIES

reunié con Prensario para detallar

sus nuevas areas de negocios

y qué lo lleva a otros mercados

mas alld de su expertise en el campo

de la energia y las fuentes de poder para
telecomunicaciones.

Galvez remarcé que es muy importante
que el mercado identifique ala empresa con
estas nuevas soluciones y no sélo con la
energia. Una de esas nuevas tres areas que
surgio a fines de 2016 y que tendra muchos
recursos puestos para la comercializacion
eslade High Density Fiber Management, con
fibray FTTH que esta creciendo en toda la
regioén y el mundo, sin afectar que muchos
clientes sigan con HFC y se trabaje mucho
con ellos. Esto, para llegar no sdlo a los

operadores de cable que son clien-
tes de la region, sino también a

ese objetivo estard presente en
el DTTH Council que se hara en
Buenos Aires a fin de este mes.

Otro area donde Alpha ahora tiene

soluciones es el Wifi, que podemos decir

que esta en el ojo de la demanda de los

operadores e ISPs. Se tiene una solucién

externa en la calle para los cableros mon-

tando gateways de coaxil, con sumistro de

energia y bajada al equipo IP con camaras
0 Access Point HFC.

Y el ultimo pilar, donde se vuelca todo
el expertise de la parte de energia y con
todo el bagaje wireless, es la alimentacién
o powering de los equipos Small Cells
para Telcos.

Antonio Galvez agregd que si las redes

Antonio Galvez y Agnaldo Truccolo

se saturan en tiempos normales hay que
imaginese qué pasa en caso de una emer-
gencia o catastrofe. De la red coaxil esa
salida va a una un central office y de alli a
la Nube para los Small Cells. Mas alla de
estos cuatro pilares, en suinnovacién Alpha
trabaja en otros productos de energia que
seran muy fuertes para el futuro, como el
Power One, un protocolo que permite to-
car seifiales de baja velocidad en un radio
de 10 kilémetros con el ahorro de enviar
técnicos a cada medidor, entre muchas
otras futuristas pero que estdn cercanas,
como contemplar los automoéviles que se
manejan solos.

BCD: Soluciones de valor agregado para la region

Mucho foco en FTTH para este ano

Nicolds Molinari, gerente de comer-
cializacion de BCD, destacd la partici-
pacion de la empresa argentina, que ya
tiene presencia regional, en la reciente
edicién de Expo Andina Link Colombia.
BCD ya participé dos veces de la feria en
Centroaméricay Molinari, acompafiado de
Gabriel Lopez, remarcélaimportanciade
estas ferias donde pueden encontrarse a
los operadores chicos.

Si bien estos clientes son muy
sensibles al tema del precio y
compran reacondicionado, BCD
apuestaal valor agregado de in-
genieria para producto nuevo. Lo
mas interesante para el mercado de
Sudamérica son las soluciones de software
que lanzard en dreas como provisioning y
monitoreo para HFC y FTTH.

Es asi que este afio también se enfocard

en FTTH, donde hay mucho por
hacer con un equipo grande mas
la representacion de Cdlix en ese
campo y Sumitomo que hace cables
opticos y pasivos de red. Por eso
también atendera eventos de ISPs [
y telefénicas pequeiias. Su vision es
que hay un espacio de mercado en
FTTHya que los grandes fabricantes
de CMTS no hacen equipos
para del rubro para los
pequefios operadores.
Calix es ideal para FTTH con
una empresa lider, de alta calidad
de productos, soporte y servicio de
ventamuy fuertey que, destaca Molina-
ri, demandan muchos delos distribuidores.
‘Siempre tratamos de relacionarnos con
distribuidores que nos den soporte y exijan
un minimo nivel de calidad y servicio a los

Gabriel Lopez y Nicolas Molinari, de BCD

canales, para no competir con revendedores
sin plus de ingenieria’.

A nivel estructura, cuenta con sus ofi-
cinas centrales en la ciudad de Rosario,
Santa Fe, Argentina, con cinco ingenieros,
ellaboratorioy el centro de soporte técnico
de todos los productos en la Ciudad de
Buenos Aires. Alli trabaja fuertemente con
el material de Arris de donde viene su gran
expertise que esta volcando a la region.
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SOLUCIONES GPON COMPLETAS CON SISTEMA DE APROVISIONAMIENTO INCLUIDO

CONTROL DE LA EXPERIENCIA WIFI DEL ABONADO, RESOLUCION DE PROBLEMAS
DESDE EL CABEZAL CON HERRAMIENTAS DE SOFTWARE CALIX SIN COSTOS DE IMPLEMENTACION

SOPORTE TECNICO 24 HORAS Y PROGRAMAS DE CAPACITACION DICTADO
POR EXPERTOS CERTIFICADOS

DISENO, ASESORAMIENTO TECNICO Y PROYECTOS CON MULTIPLES TECNOLOGIAS DE ACCESO:
GPON, DOCSIS, VDSL, G.FAST

GAMA COMPLETA DE CABLES OPTICOS Y PASIVOS PARA REDES FTTH

3 DE FEBRERO 312

S2000BKH ROSARIO. STA FE. ARG.
TEL. +54 341 425 0040
INFORBCD.COM.AR

SUMITOMO e

C: Calix

ELECTRIC BCD.COM.AR
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Full Solution: de Colombia a la region

Para empresas multiservicios de ultima generacion

Dentro de la gran renovacién de Andina
Link en Colombia estuvieron iniciativas como
la de Full Solution, que agrupa a diferentes
empresas colombianas e internacionales.
Incluso invitaron a empresas argentinas con
buen expertise en el tema como Desetech. Es
una solucién llave en mano que integra una
gama completade servicios, incluidos equipos,
ingenieria y mantenimiento, disefiada para
transformar a proveedores de televisiéon e
internet, en empresas convergentes y com-
petitivas tecnolégicamente con los grandes
operadores, ofreciendo a sus clientes resi-
denciales y empresariales multiservicios de
ultima generacion (TV, Internet, Telefonia,
IPTV, OTT, VoIP, VoD, etc.)

El proyecto Full Solution estd liderado por
Solenertel de Robinson Martinez y Meltec de
Adriana Correa, que tiene la distribucion de
Huawei, representado en la expo por William
Castro, que dio una conferencia sobre la inte-
ligentizacién (no virtualizacién).

Prensario hablé con Robinson Martinez
en el stand, ubicado en la entrada del hall

central. Martinez destacé que las empresas se
unieron cada una con su aporte para llegar a
esta solucién integral para cable operadores e
ISPs llave en mano. Tardaron mas de un afioy
medio en elaborar parallegar a este resultado.
Elmismoviajoa14 ciudades de Chinavisitando
fébricas para llegar a realizarlo.

Las empresas que participan son IMS que
aporta la conectividad en fibra; Solenertel
con la parte de ingenieria para elaborar las
soluciones y con el valor agregado de poder
tener la nube para no comprar equipamiento;
Techvox que aporta las licencias de TV que
son fundamentales para los ISPs pues de lo
contrariono puedenbrindar el serviciodevideo
y darle valor a la red; Meltec, como ya se dijo
es distribuidor de Huawei como un fabricante
lider y a precios adecuados para los pequefios
con la tecnologia para cada uno; y Velonet
con el nexo con México para la solucién de
ingreso al cliente hasta el aprovisionamiento,
monitoreo de todalared deacceso, mddulos de
reporteriaen lineaajustados alanormatividad
Colombiana y con una pasarela de pago para

MaxCell permite instalar desde
hasta un 600% mas de cables

En ductos subterraneos

Patricio Diaz, Regional Brand Manager
para Sudamérica de Maxcell, empresa del
grupo TVC, comentd a Prensario la posicién
alcanzada a nivel internacional.

‘Mas de 400 millones de pies de
conductos flexibles MaxCell hansido
instalados exitosamente en todo M
el mundo y distribuidos en toda
América, el Caribe, Europa y Asia.

MaxCell esta presente en muchos
sectores del mercado actual, entre otros
para TV Cable, Red de Entorno Inalambrica de
Electricidad con aplicaciones para Municipa-
lidades, Campus de Universidades, Compatiias
yHospitales, Instalaciones Militaresy Guber-
namentales y Principalmente Telecomunica-

s
MERTMCT

ciones, con el crecimiento explosivo en redes
de fibra éptica para servicios con FTTh. Todo
el equipo humano estd enfocado en seguir
generandonuevas oportunidades enbeneficio
delas inversiones que nuestros clientes
realizan en obras civiles. El nuevo
' e ’ ., Foco para Sudamérica, ademas de
seguir atendiendo los mercados
sefialados, se trabaja en introducir
nuestrosistemaenlaMineria, Energia

y Edificio Corporativos’.
Sobrelacompetencia, dijo: ‘MaxCellnotiene
competencia directa, puesto que no existe en
el mercado un producto similar. Sélo podria
compararse con los triductos rigidos, pero al
momento de optimizar los espacios, MaxCell

\l.¢

Full Solution: Robinson Martinez, Adriana Correa,
William Castro de Huawei y Ronal Bohorquez

S

facilitar a los usuarios la cancelacién de su
servicio a través de pago en linea.

Se sumaron Marped con la distribucion de
Sumavision para la cabecera digital ajustado
los costos para pequenos operadores e incluso
puede procesar canaleslocales. Y Matrix parala
partedepasivos de fibra, empresade presencia
internacional que estara en el FTTH Council
de Buenos Aires.

Para terminar se lanz6 una SIM Card marca
blanca para que los operadores de television
e ISP ofrezcan a sus usuarios multiplay y en
zonas rurales una solucién inaldmbrica “Full
Play” basada en un sistema OTT cerrado que
funciona sobre la red de acceso.

un 300%

Raul Soto, Maria Galindo, Patricio Diaz y
Diego Merizalde

permite instalar desde un 300% hasta un
600% mas de cables en ductos subterraneos
dependiendo del didmetro de los mismos.
Tenemos maxima capacidad con Triducto
Rigido, 3 cables y mayor capacidad con Max-
Cell, 9 cables’.
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Soluciones para Redes
. de Fibra Optica

Lindsay: Gran despliegue
de amplificadores en Sudameérica

Lindsay Broadband anuncié que
uno delos mas grandes Operadores

version de 1.22 Ghz estara disponible
en el primer trimestre de 2017 para

de Sistemas Multiples (MSO) de L_IMO=AY"  todos los MSOs que deseen migrar

Sudamérica ha iniciado un des-
pliegue masivo de amplificadores
paraedificios y domiciliarios, afines
de 2016, que le permitiran ofrecer una
nueva gama de servicios. Para esto, adquirié
los modelos LHA38RM y LRSA1510.
Configurado para 1 GHz, con 38 dBs de
ganancia en avance y 24 dBs en retorno
el amplificador para edificios LHA38RM es
perfecto para compensar las pérdidas del
cableado de distribucién interno. Y su nueva

su plataforma a DOCSIS 3.1.
David Atman, presidente de
Lindsay Broadband, comenté: ‘El
nuevo LHA38RM sera un equipo Unico en
elmercado, permitiendoal MSO configurarlas
frecuenciasderetorno 42/54,85/105y204/258
de forma muy simple” agregando: “nuestro
equipo es el tinico en el mercado que se ajusta
utilizando Plug-insresistivos, lo cual simplifica
increiblementelaoperacion ymantenimiento’.

Los amplificadores para suscriptores

Promptlink lanzé nueva version
de su plataforma CMTP

Promptlink Communications
anuncié el lanzamiento de una

dificadores digitales de video, Set-
Top-Box Test Platform —STBTP, es

nueva version de su tradicional Prowystiink  ahora ofrecido en configuraciones

plataforma CMTP para el diag-
noéstico funcional de cablemddems,
EMTASs y gateways inalambricos.

El proveedor de herramientas avanzadas
de software para la gestion integral de redes
HFC, conocido por sus bancos de prueba
para la recuperacién de equipos terminales
en logistica reversa, present6 la CMTP-v2,
cuyo script de software CMTP-v2 realiza
pruebas en paralelo para todos los equipos
simultdneamente, aumentando notablemente
la capacidad de produccién.

Ademas, el nuevo banco CMTP-v2 per-
mite probar los equipos dentro de cajas
metdlicas individuales, aisladas de toda
interferencia externa de sefial de RF, y asi
esposiblerealizar pruebas con alta precision
del ancho debanda WiFi. EICMTP-v2yaesta
preparado para poder soportar los nuevos
estandares DOCSIS 3.1, IPv6 y MoCA. Su
nuevo bastidor de renovado diserio, presenta
importantes mejoras para el mantenimiento
preventivo de todos sus equipos de red y los
elementos pasivos de RF.

El poderoso banco de pruebas para deco-

parabaja, mediay alta productivi-
dad, permitiendo asi una inversion
escalada, comenzando con una con-
figuracién minima que puede ir creciendo
conforme al crecimiento de la demanda de
revision y recuperacion de equipos. Comple-
tando estalinea de productos, el banco Wire-
less Router Test Platform —WRTP- permite
ahora adaptaciones para probar, ademads de
ruteadores inaldambricos, una variedad de
otros quipos como médems DSL, ruteadores
3G/4Gy terminales ONT (tecnologia GPON).
Todos estos bancos de prueba automaticos
de Promptlink estan siendo paulatinamente
adoptados por las principales cable opera-
doras en todo el continente, y también por
laboratorios independientes de pruebas y
reparaciones, para optimizar el proceso
de recuperacién y reacondicionamiento de
equipos provenientes del campo.
Promptlink contintia mejorando también
sus herramientas de software parael monito-
reo, aprovisionamientoy gestién de firmware
de redes de video, voz y datos sobre cable.
Particularmente, su sistema de monitoreo

s

David Atman, presidente
de Lindsay Broadband

LRSA1510 con 15 dBs de ganancia en avance ,10
dBs enretornoy con pérdidas de retorno insu-
perables son perfectos paracompensar pérdidas
por divisores y cableado interno en la casa del
cliente, permitiendo a los MSOs satisfacer a
sus clientes mas exigentes. Disponibles en sus
dos versiones 1GHz y 1.22 GHz son la solucién
perfecta para despliegues DOCSIS 3.0 0 3.1

*?!i_!_.llﬂll

CPM -Cable Plant Monitoring (para moni-
torear Cable Mddems, EMTAs, fuentes de
energia y nodos dpticos), incorpora ahora la
nueva funcionalidad para el mantenimiento
proactivo de la red (“Proactive Network
Maintenance — PNM”). El sistema CPM se
vuelve asi una aplicacién aiin mas poderosa,
pues permite realizar un eficiente monitoreo
proactivoyreactivo de todos los componentes
de la planta de cable, desde los CMTS hasta
los equipos CPE de los abonados, generando
alarmas, notificaciones, reportes, ofreciendo
visualizacion geo-referenciada, y permitien-
do conocer de antemano las areas de la red
con degradacion creciente de sus parametros
criticos, a fin de tomar acciones correctivas
antes que ocurran cortes del servicio.

La empresa continda consolidando su
presencia internacional, con base instalada
de clientes en 21 paises del mundo. A través
de sus 22 afios de experiencia en la indus-
tria, Promptlink mantiene el liderazgo en el
desarrollo de productos y sistemas de alta
especializacion, junto a un servicio de exce-
lencia en el soporte técnico de sus soluciones.
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Continuamos incorporando mas

Mach Electronics 5.A.

Castillo 748. C.A.B.A. (C1414AWP) Argentina

Teléfono: (+ 54 11) 4011-4500 - WhatsApp: (+54 911) 6824-4500
E-mail: mach@machelectronics.com - machelectronics.com
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Toolbox: Nuevos acuerdos

potencian Unity en Latinoameérica

Toolbox cerrd tres acuerdos con
players estratégicos de la region:

aunque hay adn cuestiones a nivel
derechos de esos contenidos que

Cable Onda (Panamad), Dish (IMé- @TOOlbOX estan sujetos a negociacién.

xico) y Telecentro (Argentina).

Los operadores adquirieron la

nueva solucién Unity, que simplifica

el proceso de distribucién de conteni-
dos en la nueva era de TV donde el mundo
tradicional y el mundo online se fusionan,
con su reconocido Cloud Pass.

Macarena Dellazuana, directora de
ventas y marketing, destac6 que hay mas
acuerdos en proceso de negociacién en
México, Colombiay Costa Rica, entre otros.
‘Los operadores nos elijen porque estan por
lanzar soluciones de alta calidad, capaces
de acercar contenidos de la mejor manera
a sus suscriptores’, subrayo.

2016 fue un afio de ‘entendimiento’,

‘Creemos que 2017 sera el afio

de los lanzamientos mas fuer-

tes de ofertas TVE y OTT para los
usuarios’, dijo.

‘Cosas tan sencillas como por ejemplo el
consumo en vivo desde cualquier disposi-
tivos; la posibilidad de tener un login sin
complicaciones; el beneficio de continuar
viendo un contenido desde otro disposi-
tivo; o el de tener un perfil de usuario que
reconozca y recomiende contenidos, son
algunas delas funcionalidades que forman
parte de nuestros productos y hoy estamos
implementando para nuestros clientes’,
dijo la ejecutiva.

Junto a Mauro Peluso, CTO y partner,

Macarena Dellazuana, directora de ventas
y marketing, Toolbox

participaron por primera vez en NATPE
Miami. ‘Fue una muy buena experiencia, ya
que pudimos encontrarnos con clientes de
toda la regién. Fue muy positivo ver cémo
operadoresy programadores estan enfoca-
dos enlamisma problematica: evolucionar
la oferta tradicional de TV. Hoy el negocio
estd muy encaminado a poder competir
de manera eficiente a nivel funcional y
con contenidos de alta factura, y nosotros
queremos acompaflar esa transformacién’.

InterLink lanzé S.T.A.R. para Flowdat

InterLink lanzé S.T.A.R., una nueva
funcionalidad para su solucién de 0SS
Provisioning Flowdat, que permite a los
operadores e ISP obtener informacion
sobre el consumo de trafico de sus
suscriptores, posibilitando facturar
servicios diferenciales basados en

el volumen de trafico consumido. Gﬂmﬂ_m s Billing (facturacién),

Disponible en el mercado desde
diciembre, el proveedor argentino
puso adisposicién una preventa que
cuenta con un 50% de descuento hastael
31deenerode2017. ‘Apostamos a una oferta
de lanzamiento atractiva que se suma al
50% que estamos ofreciendo actualmente
sobre Flowdat, y que se orienta principal-
mente a dar la posibilidad a los operadores
de contar con una muy buena herramienta
de gestion, en un momento especial para
la industria’, aseguré Eduardo Malisani,
CEO de InterLink.

Esta nueva funcionalidad de Flowdat
permite a los operadores e ISPs obtener
informacion sobre el nivel de trafico de

sus suscriptores, posibilitando

facturar servicios diferenciales

basados en volumen de trafico
consumido.

‘Esto se logra mediante

la integracién de Flow-

dat con Sistemas de

donde el operador de-
finird como tarifa los
paquetes de servicio con
la informacién que provee
S.T.A.R. (Subscriber Traffic Accounting Re-
porter) Dicha informacién permite no solo
tarifar por consumo acumulado, sino que
también puede ser utilizada para realizar
campafias de ventas, como herramienta
de up-sale y para evaluar las tendencias
de consumo de los suscriptores’, sefialé
Emiliano Bonansea, gerente de tecnologia
de Interlink.
S.T.A.R. permite establecer un limite de
consumo acumulado en Giga Bytes men-
suales junto con la velocidad del servicio

Alberto Vandenbossch, Raul Malisani, Eduardo Malisaniy
Emiliano Bonansea, de InterLink, en Caper

contratado. Mediante la integracién con
Sistemas de Billing a través de su API, ad-
mite la recepcion de 6rdenes de cambio de
perfil, como por ejemplo, bajar a un perfil
de velocidad menor al contratado luego de
alcanzar la cuota de consumo acumulado.
Ademads, provee informacién general
sobre el consumo acumulado de los abo-
nados por periodo, genera un ranking de
los usuarios con mayor consumoy permite
visualizar facilmente aquellos que estin
excedidos; ademas de otros reportes.
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Intraway

AMAZING DELIVERY

Un aliado estratégico en |la integracion convergente de sistemas

Servicios Corporativos sobre SDN/NFV vy sistemas tradicionales.

Acelere el tiempo de comercializacion de nuevos servicios en la nube vy virtualizados (SDN/NFV) en
co-existencia con ofertas legacy y habilite servicios con rapidez. Orgueste y active cada elemento de red
o sistema desde una unica plataforma.
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Andina Link 2017: Exitosa realizacion

Con entes reguladores, operadores de todo tamano vy las ISPs

Andina Link terminé en muy buena forma
su edicion 23, superando, una vez mads, las
dificultades que planteanlos cambios del mer-
cado con la consolidacién y la convergencia.
El flujo de operadores y gente de la industria
fue permanente y no hubo momentos de baja
concurrencia.

Ungranargumento afavor fuelarepresen-
tativa y fuerte presencia de los organismos
reguladores colombianos con el objetivo
promover el crecimiento del sector. Estu-
vieron a pleno la ANTV, la CRC y el Mintic,
primero en la inauguracion del Foro FICA y
con reuniones directas con cableoperado-
res y comunitarios. El desafio es hacer una
ventanilla dnica, para licencias nacionales
y eliminar barreras y asimetrias en teleco-

municaciones.

Fuerte presencia local

Ese marco parece haber dado bastante en-
tusiasmo a los operadores de segunda linea
del mercado, los licenciatarios mas recientes
y los comunitarios que se han resistido a la
regulacion de los tltimos dos afios. Entre los
operadores colombianos vale destacar por
supuesto a Henry Reyes con todo su equipo
de HV TV de Soacha; Cable Mio de Sergio
Restrepo, que llega a 40 cabeceras; TV Norte
del venezolano Agustin Becerra y Santiago
Forero queyallegaa16 cabeceras, entre otros.
Los grandes operadores como Claro, Une/
Tigo, DirecTV y Movistar asistieron con sus
ejecutivos a nivel local.

Finalmente, convocadas en asamblea por
NAISP, su Asociacién Nacional en Colombia
presidida por Héctor Jaime Vega, habia no
menos de 200 ISPs.

Jaime Penagos y Javier Santell
de Univisa Ecuador

Notorios internacionales
Delladointernacional, hay
que volver a destacar la pre-
sencia de Univisa con Javier
Santelli de Ecuador, pais que
tuvoamuchosindependein-
tes; a Marlon Branda y el

regreso de Byron Pacheco, Fernando Devis, Gabriel Levy, Camilo Jimenez de CRC, Angela

que llegd a ser congresista
de su pais y ahora vuelve con
dos cabeceras con la firma
TeveCom. Centroamérica se
destacé con DX de Guatama-
la, Cablecolor de Honduras y
en general los miembros de
la FATM con Roy Salazar de
CostaRicay ATIM de México
con Salomén Padilla. De Perti

Soto de la ANTV, Luz Marina Arango, Maria de Pilar Bahamon
de Minticy la alcaldesa Luz Caceres

A

Gabriel Levy, Camilo Jimenez de CRC, Angela Soto y el Ing.

Ernesto Orozco de ANTV y Alberto Solano de Andesco

asistieron Anamias Escami-

lo, MauroZamora, Best Cabley Econocable por
lacercaniade APTC,y deVenezuela estuvieron
Red Multitel, Red Servitel y Cavetesu.

Evolucién de expositores

LaExpo organizada por Luz Marina Arango
igualmente reflej6 los cambios del mercado
con varios stands histdricos que han sido
reemplazado por otros. Asi por ejemplo,
distribuidoras de cable regionales dejaron su
lugar a grandes empresas colombianas como
Full Solution, que promueve directamente
marcas para las ISPs.

Mas alla que ese cambio que no las afectay
hasta podria hacerlas participar mas activa-
mente por sus nuevos servicios de OTT, estuvo
la postura de grandes programadores como
HBO, que dispusieron un lujoso yate cerca del
Centro de Convenciones, y Discovery y Fox

Maya Korshunova de RT y Miguel Smirnoff
de Prensario

—auspiciaba un bar en la expo— dispusieron
de casa propia en la Ciudad Amurallada. Si se
destacdlapermanenciadesefiales comolasde
MBA Networks, Food Networks, Azteca, AMC,
Disney-ESPN, TyC Sports, RTVE, DW, TV
France Viacom, RT, Band, Sun Channel, DCS
paracomunitariosylanovedad de Zee Mundo.

Otra evoluci6n evidente es la gran cantidad
de empresas de China, con mas de 15 stands,
por lo que alguien hizo la broma de que pa-
recia Shanghai.

Sin tramites

La fuerte presencia regulatoria local se
debe a que hoy es muy grande el reto para
meterle fuerza a una ley dificil de hacer,
segun dijo el director académico Fernando
Devis Morales.

Asi, la inauguracién tuvo a Gabriel Levy,

N

Javier Nuche y Mar Martinez de ATres Media
y Marilde de Boshell en su coctel
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Camilo Alberto Jiménez de la CRC, Angela
Maria Mora Soto como la gran protagonista
como Directora ANTV ala que luego se sumoé
el Ing. Ernesto Orozco, la Alcaldesa Carta-
gena Luz Estela Caceres Morales y Maria
de Pilar Bahamon, asesora del Mintic, que
hablé de la asignacion de la tercera cadena
abierta de TV. También se sumé Alberto
Solano, de Andesco.

Angela Maria Mora Soto dijo que éste es
el afio de la regulacion para la ANTV, con el
cambio del régimen de contraprestaciones,
la flexibilizacién de la TV comunitaria —tras
reconocer que en muchos municipios yano la
hay— e impulsar el TDT, con el gran reto de
verificar standares para el apagon de 2019, no

1"
=1

Maria Jesus Pérez y Luz Marina Arango
en el Baluarte
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sabiendo quevaapasar conlas fases 4
y5paracompletarlacobertura. Tienen
7 proyectos regulatorios.

El Ing. Orozco, también de
ANTV, puso mucho énfasis en que
todo quede 6ptimo para que todos
compitan a nivel nacional, pero
que primero se van a flexibilizar
las contraprestaciones de la TV por
suscripcion y de la TV comunitaria.
Hoy tienen 63 operadores de TV paga, 2
dth y sélo tres operadores con neutralidad
tecnolégica: Claro la ejerce, UNE empieza y
hay otra que no ha empezado. 58 sélo dan
cable analdgico.

DijoquelaTVpagaylaTVporcablecrecieron

s

Javier Figueras ee HBO y Miguel Smirnoff
de Prensario

WIRELESS

Monica Granada, Ivan Nauricio Prias de Click HD

y Konrad Burchardt de TuVes HD

por encima del pais, pero que se puede crecer
todavia mas sipermiten operaranivel nacional
a todos sin tener que pedir tantos permisos,
pues los tramites quitan crecimiento y que
para los que se quedan en un municipio no
alcanzan las economias de escala.

Coémo comentarios recabados entre los
operadores, Henry Reyes de HV destacé la
eliminacién de tramites pese a que siente
persecucion de los entes reguladores. Entre
los comunitarios, Javier Rojas de Antenas
Estrella dijo que se acuerdan de flexibilizar
ahora que ya mataron al sector y William
Galindo de El Viboral dijo que no tener fin de
lucro significa reinvertir en su empresa, no
dejar de tener ganancias.

. |/
SURVEILLANCE

Somos su Distribuidor Global con mas de 15 anos de experiencia,
atendiendo las necesidades de Operadores de Cable Television,
Operadores Satelitales, al igual que ISP’s y companias afiliadas a la Industria.
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La mas alta tecnologia de pruebas
para logistica reversa
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ruteadores 3G-4G, modems xDSL y terminales ONT (GPON)

Promptlink ofrece una familia de probados bancos automaticos para pruebas funcionales completas
y masivas -incluyendo la actualizacidn automatica de firmware, de todo tipo de terminales de video,
voz y datos, Gracias a su procesamiento en paralelo, todos los bancos Promptlink realizan pruebas
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Promptlink: Desde 2004, el proveedor lider de soluciones optimizadas para
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Fabrica Argentina deiCables Coaxiles
Cables.de Fibra Optica

Provision de equipamiento para soluciones tecnologicas
para operadores de CATV - Datos y Video
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Fabrica y Oficinas: Sucursal Cordoba:
Domingo French 831 - Villa Martelli Boulevard Los Granaderos 2722
Pcia. de Buenos Aires - Argentina Ciudad de Cordoba - Céordoba
Tel.: +54 11 4709 6650 Tel.: +54 0351 598 0084
ventas @wiretechsa.com.ar sucursalcordoba@wiretechsa.com.ar

www.wiretechsa.com.ar
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Haga que
sU dinero rinda

ABitronix celebra 15 anos

En la Industria de las Comunicaciones para Pay TV, ISP's y otros sectores

ABItronix celebrasusi5afiosenlaIndustria
de las Comunicaciones, liderada por su fun-
dador, Hugo Almeida, quien tiene unaamplia
experiencia en la industria y previamente
ocupd altos cargos ejecutivos en Matsushita,
Lucent Technologies y Avaya. Almeida hablé
con Prensario y nos conté cémo ha sido la
evolucion de la empresa.

Relata que “en el afio 1994, ABI (Almeida
Barragan International) inicia sus operaciones
como una empresa exportadora dedicada a
cuentas empresariales en América Latina.
A comienzos de los noventa, la era del fax
y del télex, era aun complicado para
las compaiiias Latinas conseguir
equipos con precios competitivos

el 2002, ésta se constituye legalmente como
ABItronix LLC.

Importantes representaciones
“Esteafiomarcalacelebraciéndelos15 afios
deABltronixcomo unaempresaindependiente
que orgullosamente sirve a cuentas en mas de
43 paisesen 6 continentes, y se mantiene ala
vanguardiaenlas tendencias tecnoldgicas glo-
bales, buscando siempre mejorar su servicioal
clienteenunaindustria que cambiaaunritmo
acelerado.” ABItronix es reconocido como un
distribuidor global de tecnologia de audio,
video, redes inalambricas, voz, datos
y vigilancia, sirviendo a operadores
de television, ISPs, integradores e

en los Estados Unidos. Alli vi la ABITR“NIX instaladores, en diversos sectoresde

oportunidad de poder actuar como

un puente entre los departamentos

de suministros de estas empresas y

los fabricantes de equipos en el exterior,
permitiendo transacciones comerciales mas
eficientes en tiempo y forma.”

La empresa siguié creciendo y Almeida
aumentabasus ventas de equipos electrénicos
a grandes compaifiias de comunicaciones,
proporcionandoles desde material de ins-
trumentacion hasta equipos y herramientas
de campo. En 1998 nace ABItronix como una
filial de ABI enfocada estrictamente a servir
a la Industria de las Comunicaciones y, en

la sociedad como salud, hoteleria,
educacidn, organizaciones religiosas
y agencias gubernamentales. Arcom,
Multilink, Viavi, Holland Electronics, Klein
Tools, PCT International, Trilithic, Ripley,
Pico Digital y PerfectVision, son algunas de
las marcas que actualmente representa la
compafiia.

Poderosa ventaja competitiva

“Hoy en dia contamos con una poderosa
ventajacompetitiva, ya que nuestra experien-
ciaatendiendo amuiltiples mercados superalos
15aiios; asimismo, invertimos continuamente

Hugo Almeida

en la capacitacion y educacion de nuestro
equipo. Siendo alin pequefia, la empresa ha
adoptado una estructura tipo corporativo y
ofrece una extensa linea de productos en cada
mercado, lo cual se traduce en confiabilidad
y eficiencia. Desde sus origenes, ABItronix
se ha caracterizado por dar prioridad a sus
relaciones comerciales y siempre buscar que
estas sean permanentes, manteniendo un
firme compromiso con todos sus clientes”.

“ABItronix seguird creciendo como un dis-
tribuidor global enfocado en brindar servicios
exclusivos de valor agregado. En tanto que el
‘Internet de las Cosas (I0T)’ se propaga ra-
pidamente, la empresa se posiciona como un
jugador dindmico en el mercado de tecnologia
wireless. Asi mismo, seguiremos fortale-
ciéndonos tanto en la distribucién de video,
como en el area de iluminacién arquitecténica
profesional, comercial, eindustrial, y también

buscamos ofrecer paquetes de servicios en el
campo de vigilancia.”

Silvertech: Fibra de Colombia al mundo
Estaran en el FTTH Latam y en APTC Peru

El de Silvertech Company fue uno de los
grandes stands en Andina Link en Cartagena;
con 29 afios de trayectoria se ha consolidado
como una empresa colombiana enfocada en
la sustitucién de las importaciones, segin
destacé su director regional de negocios Jhon
Betancourt. Tienen ventas en toda Latinoa-
mérica, Centroamérica, Medio Oriente y otros
destinos lejanos. En total venden en mas de
19 paises.

Con fébrica y sede en Bogota, en nuestra
region tienen oficinas en Lima, por lo que
estardn en APTC; en Guatemala, por lo que
estaran en Expocable, y tras apostar durante
mucho tiempo a los equipos de cobre, ahoralo
hacen con la fibra, por lo que también estaran
en el evento en Argentina del FTTH Council.

Su diferencial es que no sélo venden el
producto como podrian hacer empresas de
China, sino que le apuestan a la calidad en

Jhon Betancourt

el producto y ademds le agregan el soporte y
capacitacién para los clientes.
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Switchers, routers, conversion,
modular, IP. 4K...

Tiene un presupuesto limitado?
Todos tenemos que ajustarnos a un
presupuesto — independientemente

del tamano de la operacion

SAM lo entiende

-.Es por eso que hemos ampliado

stro portafolio con nuevos
ductos gue van a permitir que
enga mayor alcance —
prometer la calidad.

Independientemente a su

presupuesto — vea lo que podemos
ofrecer en: www.s-a-m.com/budget
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1Q Modular
Infrastructure

KudosPro
Conversion

Kula Live Vega
Production Routing




