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[ p | Editorial | Cumbre APTC 2017

APTC

Peru, un mercado de oportunidades

IX Cumbre APTC en Lima

El 26 y 27 de abril, regresa a Lima una
nuevaedicién delaCumbre APTC, organizada
por la Asociacién Peruana de Televisién por
Cable, que esta integrada por los operado-
res pequefios y medianos de ese pais que
conforman un mercado avido de entrar en
las nuevas tecnologias y que, afio a afio, se
van animando a invertir en sus redes para
dar Internet y, en algunos casos, ya estan
concretando el despliegue de fibra al hogar.

La Cumbre solia rotar por las diferentes
ciudades del interior del pais, pero desde
que asumié la presidencia de la entidad
Demostenes Terrones, se ha establecido la
capital como sede de la expo convencién por
segundo afio consecutivo. ‘Estamos conven-
cidos de que sera una de las mejores ferias
ya que tenemos todos los stands vendidos y
habran muiltiples proveedores de tecnologia
para telecomunicaciones y programadores’,
anunci6 Terrones, que espera repetir el éxito
de la Cumbre anterior, que super6 los 500
visitantes.

Conferencias

Este afio, uno de los temas principales que
se trataran en las conferencias y seminarios
académicos sera la fibra al hogar o FTTH.
Como todos los afios, entre los profesionales
disertantes estara Juan Garcia Bish, de Ar-

Tenemos LA SOLUCION

Jorge Zamora, Ovidio Rueda, Demostenes Terrones y su esposa, Mavela Quispe,
Antero Flores Araoz, ex candidato a la presidencia de Pert, y Hugo Chang

gentina, quien hablaraen dos sesiones acerca
de la comparacion entre las redes HFC y las
FTTH; Jaime Rey, de Fyco Telecomunicacio-
nes, expondra sobre fundamentos basicos
de los cables coaxiales drop y los troncales,
y luego sobre la preparacién y conectoriza-
cién de dichos cables; Damidn Naguirner se
referird a las soluciones que ofrece Pico Di-
gital para los sistemas de cable, en funcién
de sus dimensiones operativas; en tanto el
Ing. Marcos Henrique Mascarenhas Ferrer,
de Furukawa, se referird a los sistemas de
control de redes.

En la tarde de la primera jornada, Garcia
Bish expondra sobre serviciode datos enredes
HFC: Docsis versus EOC.

En la segunda jornada, Maria Julia Peldez
Chavez, de APDAYC, hablara sobre la im-
portancia del fortalecimiento de la relacién
de los cableoperadores con los titulares de
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derechos de autor, desde la perspectiva de las
industrias culturales. Luego, Tomas Delgado,
especialista colombiano de Scientific Satelli-
te, hablara sobrelas tecnologias paralanueva
generacién de servicios en la red, y Carlos
Cabrejos Barreto, de Telef6nica, se referira a
las tendencias en las telecomunicaciones. El
programa académico finalizara con sesiones
acargo de Inictel y Level 3, y una conferencia
sobre radiodifusion.

Lostemas eje para esta edicién delaCumbre
de APTC son la revolucién digital, el apagon
analdgico, las mejores opciones en sistemas de
internet, y otros, mas puntuales, que van desde
las problematicas en el sector de la TV paga
en el Pert como la informalidad de cableros,
la competencia desleal y los costos elevados
en las provincias del interior del pais, hasta
las nuevas estrategias en pro de la innovacion
tecnoldgica y las nuevas tendencias.
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| Operadores

Best Cable: Nueva cabecera y servicio de Internet

Demdstenes Terrones, gerente general de
Best Cable, operador de TV paga en Lima,
dijo: ‘Queremos llegar a mas localidades con
el nuevo sistema Docsis 3.0 que estamos
por implementar con equipos Arris.

Estamos por inaugurar la nueva ——

cabeceradigital queyaestainstalada L-—.__.; 1=

en nuestro edificio corporativo’.
Ademas, asegurd que se prepara para
el pr6ximo lanzamiento de Internet.

Sobre la programaci6n, comento: ‘La situa-
cion es complicada. Una gran parte de los pro-
gramadores nos pretende cobrar por abonados
que no tenemos basandose en la informacién

inexacta que algunas compaiiias ofrecen y no
teniendo en cuenta el porcentaje de pirateria
que tiene Perti, que ronda el 50%’.

Corpetel
El ejecutivo es propietario del

=

proveedor de tecnologia para la

TV paga en Perti, Corpetel, sobre

lo que afirmo: ‘Estamos siempre a

lavanguardia con capacitaciones cons-

tantes para ofrecer los equipos adecuados a

las necesidades de nuestros clientes en las
dreas de CATV, Internet y mas’.

‘Desarrollamos FTD como nuestra marca

. NASa,
Demostenes Terrones

propia junto a nuestros socios en China para
fabricary disefiar equipos de tltima tecnolo-
gia. También contamos con socios estratégi-
cos de marcas mundiales para poder ofrecer
variedad de productos a nuestros clientes’.

Cablevision Pertt amplia sus redes de fibra optica

Y lleva Internet a mas ciudades

Carlos Enrique AnguloVillar, jefe de siste-
mas en Cablevision Peri, dijo que laempresa
ha invertido en la mejora y ampliacion de
sus redes de fibra dptica y en equipos para
Internet. ‘Esteafiovamosainvertir en reparar
nuestras redes en las ciudades del norte, ya
que las lluvias han causado dafios en
diversas zonas’, agrego.

Cablevisién ofrece TV por cabley
en el Gltimo afio ha incorporado el
servicio de Internet mediante EOC
en las ciudades de Tumbes, Trujillo
y Hudnuco. ‘Llevamos tres ofreciendo
Internetinalambrico enlas ciudades de Tum-
bes, Trujillo, Guadalupe y Huanuco. Desde
el aflo pasado venimos implementando el
servicio con sistema EOC’, completd.

Sobre el mercado peruano, opiné: ‘Es un
sector que ha crecido mucho en los tltimos
afios, pero se ve perjudicado por la masi-
ficacién de operadores que en gran parte
son informales. Ellos brindan un servicio
similar al delos operadores formales, conlos

mejores canales de las empresas pro-
gramadoras, pero a un precio muy
bajo debido a que no tienen que

Cable..

Vision afrontar el pago por las sefiales. En

algunos lugares hemos tenido que
bajar nuestras tarifas para poder
mantenernos en el mercado debido a

estas malas practicas competitivas.
Concluy6 sobre la Cumbre APTC: ‘Creo que
sera un éxito como en afios anteriores, con
la masiva asistencia de empresas operadoras

Vision Peru despliega su red de

Ananias Escamilo, gerente general de
Vision Peru, estuvo en Andina Link Car-
tagena y mas tarde en la Conferencia
FTTH Latam de Buenos Aires, donde

comento sus ultimas inversiones. v
Acaba de comprar la cabecera

ser operador de cable por mds de 20 afios,
ya tiene una red propia de mas de 1.000
kilémetros de fibra y al mismo tiempo
podra partir con IPTV para cualquier
provincia del Perti con una sefial

muy mejorada. La conectividad se

digital de Wisi, y con Quantum VIS[UHPE]’U labrinda Level 3, que le permitira

Tecnologia y Huawei va a poner la
primera red de FTTH del Pert. Tras

partir con un nuevo segmento
residencial y corporativo.

Jesus Angulo, gerente general de Cablevision
Peruy Carlos Enrique Angulo, jefe de sistemas
de Cablevision Peru

ademas de los proveedores de contenidos,
servicios para Internet y equipamiento de alta
tecnologia. Esperamos nutrirnos delos avances
delatecnologiadelaindustriaypoder aplicarlos
alasoperaciones de nuestrasempresas, quenos
ayudara a ser mas eficientes en los servicios’.

FTTH

Ricardo Munoz, de Quantum Tecnologia;
Michael Stevens de Huawei, y
Ananias Escamilo, de Vision Peru
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Me dirijo muy cordialmente a todos los
representantes de las empresas de venta de
programacion que permiten que nuestras
empresas se surtan de los diferentes conte-
nidos que alimentan nuestra grilla y a través
de las cuales llegamos a nuestros abonados,
ofreciéndoles variedad de programacion,
como son peliculas, documentales, deportes
religién y otros.

Como es de conocimiento general, nuestro
pais ha sufrido los embates de la naturaleza a
través del fenémeno denominado “Nifio Cos-
tero”, que ha destruido gran parte de nuestro
pais y las empresas de cable que brindan el
servicio en diferentes localidades del Perti
no han sido ajenas a ello ya que han tenido
grandes pérdidas en infraestructura, con la
consecuente dela pérdida de abonados, yaque
muchos de ellos se quedaron sin vivienda y

por ende los perdimos como abonados.

Enmi calidad de presidente de la Asociacion
Peruana de Television por Cable (APTC), les
solicito gestionen ante los directivos de las
empresas que ustedes representan para que
condonen los pagos correspondientes a los
meses de febrero y marzo y/o den una tregua
a nuestros asociados a fin de que nos poda-
mos recuperar; creo que lo que solicitamos es
factibleyaque como ustedes (programadores)
saben, nosotros venimos aportando por afios
a sus empresas y esto en realidad seria un
gesto que los enalteceria si asi lo disponen.

Esperando su maxima colaboracion para
nuestros asociados le reitero un saludo cordial
y los invito muy cordialmente a compartir
gratos momentos en la IX CUMBRE APTC
2017 a realizarse en el Hotel SWISSOTEL los
dias 26 y 27 de abril.

Su amigo de siempre,

DEMOSTENES TERRONES FERNANDEZ
Presidente APTC
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Scientific Satellite: Gran presencia en APTC

Presentara soluciones de FTTH, EOC y plataformas digitales

Scientific Satellite continda con el
compromiso a largo plazo con el mercado
peruano, segiin expresé a Prensario Rosa
Carrasco. ‘Seguimos innovando con nuevas
tendencias y soluciones digitales. Para ello,
mantenemos un stock permanente, capaci-
taciones constantes a nuestros ingenieros
que, de la mano de los cableopera-
dores, analizan las posibles solu-

dar el gran cambio; es mds, tenemos clien-
tes que ya estan implementado su sistema,
asistidos por nuestro staff’.

Valerecordar que Scientific Satellite cuen-
taconunexcelente equipo de ingenieros que
fueron capacitados a nivel internacional y

estan a disposicién de nuestros clientes
contestando sus consultas y dando
soluciones. ‘También tenemos

ciones y equipos acordes con los I'ﬂ | Scientific nuestra area de despacho y al-

presupuestos de cada cliente, sin ‘<l
descuidarlaseguridad ybrindando
el mejor soporte’, afirmé.

La empresa esta nuevamente en la
Cumbre APTC de Lima ‘para interactuar
con nuestros clientes teniendo un dialogo
cercanoy saber cuales son sus necesidades’,
manifestd la ejecutiva. ‘Pero vamos mas alla
con un seminario de alta tecnologia dictado
por el Ing. Tomas Delgado, es una eminencia
en las telecomunicaciones’.

Este afio, Delgado dicta el seminario aca-
démico Tecnologias paraunanuevageneracién
de servicios en sured —ver aparte— ‘que sera
practica y entendible para todos nuestros
clientes’, dijo Carrasco.

En su stand, presenta a sus clientes so-
luciones para FTTH, EOC y la plataforma
digital. ‘Mas alla de mostrar algtin producto,
queremos ayudar a nuestros clientes a to-
mar buenas decisiones que a futuro se vean
reflejadas en el progreso y la satisfaccion de
las empresas’, resalto.

‘Nosotros, al ser consultados por nuestros
clientes, tratamos de aconsejarlos, indican-
doles quesibienesciertolatecnologia HFCes
eficiente y sigue siendo utilizada, el sistema
FTTH estd demostrando tener enormes ven-
tajas en comparacién al HFC. Los operadores

son conscientes de que a futuro tendran que

i

El stand de SS en APTC 2016
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macenes, acompailados de una
infraestructura muy amplia ubica-
da estratégicamente en el centro de
Lima (tienda comercial) y un moderno

Rosa y Giselle Carrasco

edificioimplementado con sala de conferen-
cias, laboratorios, showroom y almacenes
en La Molina. Esto nos permite atender
satisfactoriamente a nuestros clientes en
Limay el resto de las provincias’, concluy6.

Conferencia técnica de Tomas Delgado en APTC

La IX Cumbre APTC, realizada por la
Asociacion Peruana de Television por
Cable el 26 y 27 de abril en el Swissotel
Lima, tiene como temas centrales la
revolucién digital y la evolucién de los
sistemas DOCSISy FTTH como propuestas
de Internet, entre otros. En el marco de la
expo convencién, Tomas Delgado ofrece
una de las conferencias técnicas, auspi-
ciada por Scientific Satellite, el 27 de abril.

Para los asistentes, entre cableope-
radores, empresas de contenidos,
canales de television, compariias de
equipamiento y participantes en gene-
ral, Delgado hara una ponencia sobre las
tecnologias para una nueva generacion
de servicios en la red.

Durante los ultimos cinco afios, los
cableoperadores de TV paga han expe-
rimentado cambios radicales en todos
los frentes de su actividad. El servicio
de TV ahora es en formato HD, Full HD
vy 4K. Quien va a comprar un receptor
de TV lo selecciona de resolucién UHD.
Ademas, la gente quiere ver cualquier
contenido de TV, por cualquier medio
y a cualquier hora, lo que sdlo se puede
conseguir a través de una plataforma de
TV digital, IPTV y OTT.

Por otro lado, al mismo nivel de los

servicios basicos de un hogar, como
la energia, el agua y alcantarillado se
ubica el acceso a Internet de banda
ancha. Es prioritario ofrecer al antiguo
suscriptor de TV el servicio de Internet
antes de que lo busque en una telco o
un ISP, por ejemplo. Esto solamente se
acercando la fibra al hogar del abonado,
con HFC o FTTH.

Scientific Satellite es consciente de
esta necesidad de evolucionar tanto en
la cabecera como en la red. Un cambio
tan drastico de paradigmas no puede
realizarse sin planeacién y acompaiia-
miento, por lo que la empresa cuenta
con ingenieros dispuestos a analizar
con el operador la via de evolucién
que hay que recorrer en la selecciéon de
soluciones y equipos acordes con los
presupuestos existentes y también en
el disefio programas de capacitacion del
personal técnico.

Tomas Delgado
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ABIltronix: 15 anos en la industria

de las comunicaciones

ABItronix celebra sus 15 aflos en la in-
dustria de las comunicaciones, liderada por
su fundador, Hugo Almeida, quien tiene
una amplia experiencia en la industria y
previamente ocupd altos cargos ejecutivos
en Matsushita, Lucent Technologies y Avaya.

En didlogo con Prensario, Almeida cont6:
‘En 1994, ABI (Almeida Barragan Inter-
national) inicié sus operaciones como una
empresa exportadora dedicada a cuentas
empresariales en América Latina.

A comienzos de los noventa, la
era del fax y del télex, era ain

Importantes representaciones

‘Este afio marca la celebracién de los 15
anos de ABItronix como una empresa inde-
pendiente que sirve a cuentas en mas de 43
paises en seis continentes, y se mantiene a
la vanguardia de las tendencias tecnolégicas
globales, buscando siempre mejorar su ser-
vicio al cliente en una industria que cambia

a un ritmo acelerado’, agrego el ejecutivo.
ABItronix es reconocido como un distri-
buidor global de tecnologia de audio,
video, redes inaldmbricas, voz,
datos y vigilancia, sirviendo a

complicado para las compaiiias ABITR=NIX operadores de television, ISPs,

latinas conseguir equipos con

precios competitivos en Estados

Unidos. Vi la oportunidad de poder

actuar como un puente entre los depar-
tamentos de suministros de estas empresas
y los fabricantes de equipos en el exterior,
permitiendo transacciones comerciales mas
eficientes en tiempo y forma’.

Mientras la empresa crecia, aumentaba
las ventas de equipos electrénicos a grandes
compariias de comunicaciones, proporcio-
nandoles desde el material de instrumen-
tacion hasta los equipos y herramientas de
campo. En 1998, naci6 ABItronix como filial
de ABI enfocada estrictamente a servir a la
industriadelas comunicacionesy,enel 2002,
se constituy6 legalmente como ABItronix LLC.

integradores e instaladores, en

diversos sectores de la sociedad

como salud, hoteleria, educacion,
organizaciones religiosas y agencias
gubernamentales. Arcom, Multilink, Via-
vi, Holland Electronics, Klein Tools, PCT
International, Trilithic, Ripley, Pico Digital
y PerfectVision, son algunas de las marcas

que actualmente la compafiia representa.

Poderosa ventaja competitiva

‘Hoy en dia contamos con una poderosa
ventaja competitiva, ya que nuestra expe-
riencia atendiendo a multiples mercados
supera los 15 afios. Ademds, invertimos
continuamente en la capacitaciény educacion
de nuestro equipo. Siendo atn pequeifia, la

Hugo Almeida

empresa ha adoptado una estructura tipo
corporativo y ofrece una extensa linea de
productos en cada mercado, lo cual se tra-
duce en confiabilidad y eficiencia. Desde sus
origenes, ABItronix se ha caracterizado por
dar prioridad a sus relaciones comerciales y
siempre buscar que estas sean permanentes,
manteniendo un firme compromiso con todos
sus clientes’, completo.

‘ABItronix seguirad creciendo como un
distribuidor global enfocado en brindar
servicios exclusivos de valor agregado. En
tanto que el Internet de las Cosas (IoT) se
propagarapidamente, laempresa se posiciona
como un jugador dindmico en el mercado de
tecnologia wireless. Asi mismo, seguiremos
fortaleciéndonos tanto en la distribucién de
video, como en el area de iluminacién arqui-
tectonica profesional, comercial, e industrial,
y también buscamos ofrecer paquetes de
servicios en el campo devigilancia’, concluyo.

Silvertech: Fibra de Colombia al mundo
Estaraen el FTTH Latam y en APTC Peru

Uno de los grandes stands en Andina Link
Cartagena fue el de Silvertech Company,
que con 29 afios de trayectoria se ha
consolidado como una empresa
colombianaenfocadaenlasusti-

en la region tiene oficinas en Lima, Perd,
por lo que participa en la Cumbre APTC,
asi como en ExpoCable de Guatemala
donde también tiene presencia. Tras

apostar durante mucho tiempo a

tucién de importaciones, segiin 5 ¥ r —— los equipos de cobre, ahoralo hace

destacé su director regional de
negocios, Jhon Betancourt.

Tiene ventas en toda Lati-
noamérica, Medio Oriente y otros
destinos lejanos. En total venden en mas
de 19 paises. Con fabrica y sede en Bogota,

con la fibra, por lo que también

estuvo en la reciente edicién de

la conferencia FTTH, realizada en
Argentina.

El diferencial es que no sdlo vende el

producto como podrian hacer las empresas

LT e
PESORAMIEN TIN
Ty T CONTIN

e g

Jhon Betancourt

de China, sino que apuesta a la calidad en
el producto y ademas le agrega soporte y
capacitacion para los clientes.
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AZ TV de Paga ataca en todos los frentes

Nueva programacion en todas las senales

AZ TV de Paga anuncid este afio el nombra-
miento de Jorge Gutiérrez como director de
toda la unidad de negocios de AZ TV de Paga,
para ocuparse tanto de la venta de seiiales,
comode publicidad, la produccion de conteni-
dos y la programaci6n. Por ese motivo, dijo a
PrENsARIO, serealiz6 un plan de trabajo en todos
los frentes, y sumoé a Juliana Alberti, quien
tiene experienciaenlaventadepublicidad, que
yalohabiahecho para Méxicoyahora
llevara a todo el Cono Norte junto

con la venta de afiliados, en un \ i\
trabajo que también se hace con 4)

Hortensia Espitaleta, de Signal,
para Colombia y la region Andina.
Indudablemente, Centroaméricayla
Region Andina sondos zonas de gran potencial
comercial para el segmento de TV paga del
grupo mexicano Azteca.

Trabajara con Asocope de Ecuador para
continuar la linea de acuerdos con asocia-
ciones independientes como ya hizo en Pert,

Y

Colombia y con la aso-
ciacién de entidades de
Mesoamérica, Fatem.
AZ se tiene un plan de
acercamientosenEsta-
dosUnidosjuntoaCon-
dista, su representante

paraplataformas como Jorge Gutierrez, de AZ TV de Paga, con Roy Salazar, presidente de
Comcast y Verizon. Fatem, Salomon Padilla, de ATIM de México, y miembros de ambas
asociaciones, en Andina Link

Parael sur, contratd

a Sabrina Capurro en Argentina, con
quien estara en Jornadas Internacio-
nales. En Chile, su representante es
Michelle Rabillet.

Nueva programacion
En cuanto a la programacion, este afio
AZ TV de Paga lanzara nuevos contenidos
en todas sus sefiales, segtin confirmé Jorge
Gutiérrez. En el caso de AZ Corazén, llegan
nuevas novelas del catalogo de TV Azteca y
nuevas temporadas de programas como el

(=)
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ABITR2NIX

DATA NETWORKING AUDIO VIDEOD WIRELESS SURVEILLANCE

Somos su Distribuidor Global con mas de 15 afos de experiencia,
atendiendo las necesidades de Operadores de Cable Television,
Operadores Satelitales, al igual que ISP’s y companias afiliadas a la Industria.

reality Tucén.

AZ Mundo trae la nueva temporada de La
Isla, Cocinisima y va a incorporar series como
Beyond the Postcard, de seis capitulos sobre la
vida en la Patagonia. AZ Clics es la sefial que
mas movimiento de produccidon tiene con pro-
gramas de estilo devida, o el primer programa
de estilo de vida alrededor del golf, Hoyo 19,
o Tecnotac sobre los gadgets, y Fenémeno DJ
sobre muisica electrénica. AZ Cinema trae un
paquete nuevo de peliculas e incorpora los
clasicos de Cantinflas.

V¥ TRILITHIC

IMultilink™ m

info2ABIltronix.com | 973.584.7550 | www.ABltronix.com
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Zee Mundo se lanzé en TV Cable de Ecuador

Primer mercado en Latinoamérica para una senal novedosa

Zee Mundo es la mayor novedad en
materia de sefiales de este afio en Lati-
noamérica; ya cerré su primer acuerdo
en la regién con TV Cable, uno de

los principales operadores de
Ecuador.

En Andina Link, PreNsaRrio se ZEE"
MUMNDDO

reunid con Javier Casella y Ro-

no son explicitas sino que insindan lo que
puede pasar sin mostrarlo, facilitando el
consumo familiar. ‘Hay besos pero tardan
mas en producirse’, comentaron los
ejecutivos.
Casella y Figueroa afirmaron
que siempre estan al tanto de lo
que pide la audiencia, con cinco

iTe encantal

lando Figueroa, quienes lanzaron

el canal en Natpe Miamiyluegoenla
expo de Cartagena, como la primera feria
delaregidn, ante unabuena participacién
de operadores a los que les interesa un
canal diferente, con programacién ‘que
no se ha visto antes’, remarcaron los
ejecutivos.

Zee Mundo trae todo el material cinema-
tografico de Bollywood, por primera vez
al cable en espaiiol. Bombay, o Mumbai
como se la conoce ahora, es la ciudad mas
poblada de Indiay reine numerosos estu-
dios de cine. Se trata de peliculas filmadas
entodo el mundo, incluso coproducciones
con Disney pero con mas baile, drama y
siempre una historia detras. Cada pelicula
tiene un tema musical tipico y un angulo
positivo. Ademas, las escenas romanticas

géneros basicos; lo mds solicitado

es el crimen-policial, por lo que la

sefial cuenta con un bloque de esta te-
matica en el primetime.

Las peliculas no tienen cortes comer-
ciales, ‘son de calidad Premium, el dife-
rencial para poder entrar en el mercado’,
agregaron.

Distribucién con protocolo IP

Otro punto importante es que la seflal se
puedebajar con IP aun costo minimo y con
una caja de 6 o 7 Mbps que cuesta mucho
menos que un STB normal. La sefial esta
en SD y HD, cada operador tiene su au-
tenticaciény controlan a todos con riesgo
cero de pirateria. Es una via innovadora
para la TV paga en América Latina pero
la distribucién por IP se usa mucho ya en

Javier Casella y Rolando Figueroa

otras regiones. También cuenta con una
app para que el cableoperador que tenga
OTT puede sumarla con el canal lineal y
ofrecer contenido en catch up.

Zee Mundo tiene su oficina regional
en Miami y busca representantes en las
subregiones. Eso, ademas de cerrar los
primeros acuerdos con cableoperadores
como su ingreso en TV Cable de Ecuador
dentro del paquete HD. Mas adelante la
idea es llegar a una base mayor Este caso
esta en el paquete HD, pero puede perfec-
tamente dar resultados en SD. ‘El operador
apuesta a una base mas amplia porque
comprende lo diferente del contenido’,
concluyé Rolando Figueroa.

~ VePlus
mas que un Canal

Nueva oferta integral de contenido

Ve Plus SD + Ve Plus HD + Ve Plus Go

Mas de 2 mil horas del mejor contenido
disponible dénde y cuando quieras.

Date
el Gusto

Multimedios/Milenio:
Tres senales para Latinoameérica

Analiza la estrategica de contenidos

Entre las nuevas sefiales que se conso-
lidan en la region, estuvo en Andina Link
Multimedios/Grupo Milenio de Monterrey,
México, con Guillermo Franco y Alberto
Dominguez, ex duefios de Cablevision de
Monterrey que finalmente se integré a izzi

Telecom, pero que sigue

siendo un gran mul-

timedios con canales

' abiertos y seis radios
MULTIMEDIOS

mientras licita otras
nuevas en México e
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incluso compré dos canales en Costa Rica,
el 44y el 66.

El grupo tiene una alianza estratégica de
contenidos y tiene canales de TV paga en
HD y SD. Milenio Televisidon es un canal
de noticias de 24 horas que hoy le esta
haciendo un seguimiento exhaustivo a
Donald Trump. Por su parte, Multimedios
Television es un canal generalista pero
auspicia a un equipo de béisbol, Los
Sultanes de Monterrey, v finalmente
tiene a TeleRitmo con musica regional

Guillermo Franco y Alberto Dominguez

mexicana y mucha comunién con otros
paises, como Colombia.

wWww.prensario.net

Carlos Cabrera
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VePlus lanzoé su plataforma GO Global Media

Y presento nueva imagen en Andina Link Pre-acuerdo con Fatem

Carlos Cabrera, director regional de Brecomunicaciones
afiliados de VePlus de Cisneros, destaco lo : queLn = _ . : A
importante que fue esta edicion de Andina g L3 : P

le

Link para la seifial de TV paga, en el marco
de una muy buena concurrencia, especial-
mente internacional, con operadores de
Costa Rica, Guatemala, Honduras, Chile,

Perd, Venezuela y Ecuador, ratificando la Javier Rojas de Antenas Estrella, Carlos Belarmino Rojas, de Antenas Estrella, Piedad

importancia regional de la expo convencion Cabrera y Karys Machado, de VePlus Martinez, de Global, y Secundino Rodriguez, i E I c a b I e p a ra t o d o S — !

de Cartagena, aunque manifesté su preo- de Cablemas
cupacién por la ausencia de algunos de los  sélo VePlus ya entrando en la nueva era del Piedad Martinez de Global Media destacé

- L —1
grandes programadores. mercado. También se present6 VePlus Go,  que la empresa tuvo una buena edicién de l l i o rg u l I o s a m e n te Pe ru a “ 05 —
L ]

LR
Respecto al nuevo publico de ISPs que la plataforma de TV Everywhere y catch up ~ Andina Link con mucho movimiento. El gru- - T
se vio en la expo, dijo que la empresa ‘esta  de todos los shows del canal. po esta muy bien con la firma de contratos a I = I I I t
iniciando la venta directa’, pero resalté que También, presentd tres programas nue-  partir de la salida de TV Agro en HD y esta o s m ej o re s ca n a es e g a m e n e
la idea es respetar siempre la cadena de  vos: Y los astros serdn propicios, con Andrea  entrando en otros sitios y viendo nuevas t t d U d
distribucion. ‘La mayoria pide catch up y  Caricato; Palabra final con Candy Herrra  oportunidades. Recibi6 gente de Costa Rica co n ra a os pa ra n

TV Everywhere’, sefialé Cabrera. contando historias, y el reality Te tocé a ti, vy tienen un preacuerdo con Fatem, que le

Junto con eso, en Andina Link VePlus sobre belleza pero con un propésito social  daria continuidad al celebrado en México
-—_2

tuvo varios lanzamientos; la nueva imagen  de inclusién a personas con alguna malfor-  con ATIM. Ahora estd en Perti para extender Ea3r-ii

del canal de TV paga, que pasé a llamarse  macién o problema congénito. esta movida en el pais andino.
-~ . CNN
. L. —_ - 5 En Eapanal J L T TR
- _#1 ‘., : Piedad Marfinez P. '3
8 % Phone: +57 (4) 4482500 best & p e
U . Exi.81758177 SBler TIET  Eleww
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Cartoon Network: Volvio Ben 10
con huevos episodios

Se estreno el 10 de abril para Latinoamerica

Turner estrené los nuevos episodios
de la conocida serie animada Ben 10, que
pueden verse en Cartoon Network, desde
el 10 de abril, todos los lunes a las 7pm.
El nifio superhéroe de diez afios capaz de
convertirse en diez alienigenas diferen-
tes gracias al poder de su Omnitrix para
combatir el mal, regresé con una buena
dosis de accién y humor a la TV paga de
toda la region.

Ben Tennyson es un nifio de 10 afios
como cualquiera. Pero su vida cambia
drasticamente cuando en unas vacaciones
de verano con su abuelo Max y su prima
Gwen, encuentra el extrafio dispositivo
que le permite transformarse en diez
alienigenas diferentes. A partir de
ese momento, se ve envuelto en
las mas apasionantes aventuras,
mientras debe combatir el mal
con la ayuda del increible reloj.

La nueva serie de Ben 10 llega
totalmente renovada y conecta a una
nueva generacion de fans con el origen de
la historia: el mismisimo momento del
hallazgo del Omnitrix. Con un look nuevo
y muchas sorpresas, la serie combina

(<N

CARTOON METWORK

comedia y aventura en episodios estreno
de 11 minutos y brinda toda la accién, la
fantasia, las emociones y el humor, que
hicieron de Ben 10 un éxito internacional
cuando estren6 originalmente en 2006.
Producido por Cartoon Network Studios,
el nuevo show cuenta con la creacion y
produccién ejecutiva de Man of Action
Entertainment (Big Hero 6, Generador
Rex) y John Fang (Mixels, Generador Rex)
es el productor supervisor. Desde el 10 de
abril, Cartoon Network pone en pantalla
un episodio estreno de la nueva serie por
dia, seguido de estrenos semanales a
partir del 27 de abril. Los fans también se
pueden conectar con Ben 10 en todas las
plataformas de Cartoon Network,
incluyendo el nuevo canal de Ben
10en YouTube, los sitios web, las
redes sociales, en su aplicacién
Cartoon Network Anything y en
Cartoon Network Go!, el servicio
de video on demand de la sefial.
También pueden experimentar el mundo
de Ben1o conlaapp Ben10: Velocidad Total,
el juego de Cartoon Network para Android
y i0S, que les permite usar todos los alie-

Nace Trip Brasil, primer canal
de turismo brasileno

Lo comercializa InteracTV junto a Band

Mientras sigue dando pasos firmes en la
internacionalizacidn de las sefiales de Band
de Brasil, InteracTV empezé a formar un
nuevo proyecto de canal internacional, que
es el primero de Brasil dedicado al turismo
y se llama Trip Brasil.

Por ahora tiene contenido no
lineal con cinco programas en
Telefonica e Easy TV, con actua-
lizaciones todos los meses. Ahora
saldra con un feed en espafiol y

—
wFDID

BRASIL

satélite para todos los paises que se presen-
tard en Jornadas Internacionales a través de
Sabrina Capurro, quien también representd
el canal en Punta Show de Montevideo. En
Colombia, se anticipé en Andina Link con
la representacion de Patricia Charry
y también estaria en Convergen-
ciaShow en México.
El canal tiene un 80% de
contenido de Brasil y un 20% de
Latinoameérica, algo que no existia

Ben 10

nigenas en diferentes misiones, coleccionar
recursos para mejorar el Omnitrix, ganar
velocidad jy volverseimbatibles. El esperado
estreno de Ben 10 es una de las grandes sor-
presas que ofrece este afio Cartoon Network
que, segtin los datos mds recientes de Kantar
Ibope, en febrero fue el canal mds visto de
la TV paga y TV abierta en Argentina entre
los nifios con cable de 4-11 afios durante
tres meses consecutivos. Ademas, se ubicé
entre los tres canales de cable mas vistos
entre todas las personas con cable del pais.

Esta performance en Argentina se suma
al desempeiio igualmente sélido en la
regién: Cartoon Network es el canal de
cable mas visto en Latinoamérica, entre
los nifios con cable de 4-11 afnos durante
tres afios consecutivos.

Giancarlo Cerino y Marcelo Assump¢ao

hastaahora. Tendraapoyo oficial yya cuenta
con el logo caracteristico de Brasil al mundo.
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DHE lanza su plataforma Play

En el marco de un momento clave en el que
la forma de ver contenidos esta cambiando,
DHE apuesta a mas con el lanzamiento de su
nueva plataforma DHE Play, que ya se en-
cuentra disponible. ‘Para la sefial implica un
complemento en el proceso de expansion
que la empresa quiere manejar en
todas las plataformas’, expresé su
CEO, Julio César Gomez a PRENSARIO.

DHE Play incluye los mismos
contenidos que el canal lineal, pero
disponibles en VOD. ‘Ahoraes el usua-
rio quien elige el momento y el lugar para
ver nuestras peliculas, teniendo ademas la
posibilidad de ver las que se ya se televisaron
en meses pasados’, expresé Gomez.

En la parte de programacién anuncid el
estreno de la nueva temporada de Del creptis-
culo al amanecer, que podra verse desde el 9
de julio en exclusiva para Latinoamérica el

mismo dia que termina la retransmision de
la primera temporada 1, ‘dando a los televi-
dentes la posibilidad de recordar el desarrollo
de la historia y a los que no la han visto, la
oportunidad de verla para continuar con el
estreno de la segunda’, agrego.

Dijo sobre la primera parte: ‘Supe-
ramoslas expectativas que teniamos
y generamos mads fidelidad entre
nuestra audiencia. El evento de

lanzamiento tuvoresonanciaentoda
Latinoamérica y se ha logrado que el
publico asocie la serie con DHE’.

‘A nuestra audiencia le gusta mucho el
contenido exclusivo y se ha fidelizado con
el canal en parte gracias a esto. En cuanto a
producciones filmicas, venimos con un nuevo
contrato que incluye muy buen contenido de
Hollywood y cine independiente. Peliculas
aclamadas por la critica, como Tenemos que

MIC incorporo Cine Latino
a su oferta para Peru

La empresa cumple diez anos en la region andina

Alcumplir diez afios representando sefiales
internacionales para la regién andina, MIC
anunci6 la incorporacion de nuevas
sefiales a su ofertade programacion,

cién. Esto nos ha permitido renovar nuestras

relaciones comercialesy ser referentes parael

ingreso de nuevas seiiales al mercado’,
afirmé Katya Sagastizabal.

destacando Cine Latino, lider en Ademas de brindar uno de los
peliculas en espaiiol del grupo l servicios mas completos en repre-

Hemisphere, exclusivamente
para Perui.

Ademas, este afilo MIC comenz6 a
representar Clan, el canal infantil de

sentacion de sefiales, la empresa

es pionera en la incorporacién de
estrategias digitales, que facilitan la
promocién y difusion de las sefiales.

RTVE con contenidos seleccionados Es asi como, a través de MICTV,
con especial énfasis en la progra- mn plataforma online dirigida a ca-
macién preescolar, incluyendo . bleoperadores y abonados finales

animacién, live action y comedias.

También sumé Zee Mundo del Grupo

Zee, un canal de peliculas de Bollywood

dobladas al espafiol compuesto por mas de

3800 titulos para toda la regién andina.
‘Brindamos un servicio 360° que se des-

taca por presentar soluciones inmediatas a

nuestros partners, asi como el compromiso

logrado afio a afio con las metas de distribu-

que presentan lo mejor de la pro-
gramacion de la TV por cable, y con
MICTV Plus, resalta el contenido de valor
de las sefiales con publirreportajes online y
un enfoque dindmico.

Esta propuesta va de la mano con la es-
trategia en redes sociales que funciona como
un apoyo comunicacional a MICTV y que
pondra al alcance del publico los programas

Julio César Gomez

hablar de Kevin, Precious y grandes estrenos
como Hija de Dios, con Keanu Reeves’, com-
pleté Gomez.

Otra novedad importante de los tultimos
meses fue el cambio de imagen. ‘Empezamos
porellogo, loslocutores y todalaparte grafica.
Ademas, continuamos buscando contenido
con mas estrenos y peliculas galardonadas
sin perder la variedad que nos caracteriza.
Estobrindauna calidad Premium que estamos
fortaleciendo de la mano de otros proyectos
que anunciaremos mds adelante’, manifestd
el CEO.

Katya Sagastizabal y Patricia Uribe

de una manera dinamica, con curiosidades
y anécdotas de sus personalidades favoritas.
‘Buscamos que el publico interactie con los
canales que representamos, de este modo
se genera un engagement que les permitira
colocarse en el top of mind de cada uno de
ellos’, completé Patricia Uribe.

MIC apuesta por estar siempre un paso
adelante, de la mano con los nuevos cambios
einnovando permanentemente; de esta ma-
nera, puede cumplir con las exigencias que
manejan los mercados de la Regién Andina.
‘Nuestro norte es brindar un producto inte-
grado, con una cadena de valor enfocada en
el cliente’, concluyeron Katya Sagastizabal
y Patricia Uribe.

P - 22 | Prensario Internacional | 2017

wWww.prensario.net

DESCUBRE LO MEJOR DEL
ENTRETENIMIENTO

iTU CINE EN CASA!

www.xtimechannel.com
W utimechannel § stimechannel

jLAS MEJORES SERIES!

www.cineclickchannel.com
W cineclicke  § cineclickchannel

ﬂﬁrrons Headquarters 1362 NW 78th Avenue. Miami, Florida 33126 - USA +1 (954) 330.9815

coRPUSA NC  barronscorp.com | ventas@barronscorp.com



B ET2Z | Andina Link 2017

Andina Link: Exitosa realizacion
con reguladores, operadores e ISPs

Luz Marina Arango encabezo el panel inaugural de Andina Link 2017

La edicién nimero 23 de Andina Link
Cartagena se realizé con éxito superando,
una vez mas, las dificultades que plantean
los cambios del mercado con la consolida-
cién y la convergencia tecnolégica. El flujo
de operadores y gente de la industria fue
permanente y no hubo momentos de baja
concurrencia.

Se not6 un gran entusiasmo en los ca-
bleoperadores por actualizarse y adaptarse a
los nuevos tiempos, lejos de todo derrotismo
por la regulacién o el avance OTT. En este
sentido, fueron claves las conferencias y
seminarios que brindaron Tomas Delgado y
Juan Garcia Bish; los temas preponderantes
fueron la nueva apuesta de FTTH frente al
HFCylasnuevas soluciones de digitalizacion.

También se vio claramente la muy activa
participacion de los demds paises, ademas
de Colombia, que ya es una marcaregistrada
en Andina Link. Un gran argumento a favor
fue la representativa y fuerte presencia
de las entidades regulatorias de Colombia
con el objetivo promover el crecimiento

del sector. Estuvieron a pleno la Autoridad
Nacional de Television (ANTV), la Comision
de Regulacién de las Comunicaciones (CRC)
y el Ministerio TIC (Mintic), primero en la
inauguracién del Foro FICA y luego con con-
ferencias directas paralos cableoperadoresy
comunitarios de TV paga. El desafio es hacer
una ventanilla tGnica y que haga licencias
nacionales y sin barreras ni asimetrias en
telecomunicaciones.

Fuerte presencia local

Ese marco parece haber dado bastante
entusiasmoalos operadores de segundalinea
del mercado colombiano, los licenciatarios
mas recientes y los comunitarios que se han
resistido a la regulacién de los dltimos dos
anos. Entre los operadores colombianos se
destacaron Henry Reyes con todo su equipo
de HVTV de Soacha; Cable Mio de Sergio
Restrepo que llega a 40 cabeceras; TV Norte
del venezolano Agustin Becerra y Santiago
Forero que ya llega a 16 cabeceras, entre
otros. Los grandes operadores como Claro,

Alberto Paniagua de Ali; Gerard Kimy César Rosenthal, de Cablecolor;

Radim Benovsky, de ModernTV; y Jill Mulder, de EKT
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Une/Tigo, DirecTV y Movistar asistieron
con sus ejecutivos a nivel local.

Finalmente, convocadas en asamblea por
NAISP, su Asociacién Nacional en Colombia
presidida por Héctor Jaime Vega, habia al
menos 200 ISPs.

Notables internacionales

Delladointernacional, estuvieron Univisa
con Javier Santelli de Ecuador, pais que tuvo
amuchos independientes, Marlon Branda 'y
el regreso de Byron Pacheco, que llegé a ser
congresista de su pais y ahora volvié con dos
cabeceras con la firma TeveCom.

Centroamérica se destacé con DX de
Guatamala, Cablecolor de Honduras y en
general los miembros de la Fatem con Roy
Salazar de Costa Rica y ATIM de México
con Salomon Padilla. De Perti concurrieron
Ananias Escamilo, Mauro Zamora, Best
Cable y Econocable por la cercania de APTC,
y de Venezuela estuvieron Red Multitel, Red
Servitel y Cavetesu.

Evolucion de expositores

Laexpoorganizada por LuzMarinaArango
reflejé los cambios del mercado con varios
stands histéricos que han sido reemplazados
por otros. Asi por ejemplo, distribuidoras de
cable regionales dejaron su lugar a grandes
empresas colombianas como Full Solution,
que promueve directamente marcas para
las ISPs.

Mas alla que ese cambio que no las afecta
y hasta podria hacerlas participar mas acti-
vamente por sus nuevos servicios de OTT,

Pasa a pagina 26

Anibal Dumont, de Wisi; Vanesa y Marlon Granda
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Andina Link: Exitosa realizacion con reguladores, operadores e ISPs

Gabriel Levy, de Andina Link; y Roy Salazar presidente de Fatem
y operador de Costa Rica

estuvo la postura de grandes programadores
como HBO, que dispuso un lujoso yate cerca
del centro de convenciones, Discovery y Fox
—auspiciaba un bar en la expo— con casa
propiaenlaCiudad Amuralladade Cartagena.
Se destacé la permanencia de sefiales como
las de MBA Networks, Food Networks, AZ
TV de Paga, AMC, Disney-ESPN, TyC Sports,
RTVE, DW, TV France, Viacom, RT, Band,
Sun Channel, DCS para comunitarios y la
novedad de Zee Mundo.

Una creciente tendencia que se consolid6
en el evento de Cartagena fue la evolucion
de las empresas provenientes de China; esta
edicién fue record, con mas de 15 stands de
ese origen.

Sin tramites

La fuerte presencia regulatoria local se
debié a que es muy grande el reto para ha-
cer fuerza por una ley dificil de concretar,
segun dijo el director académico, Fernando
Devis Morales.

Lainauguracion tuvo a Gabriel Levy, coor-
dinador académico de Andina Link, Camilo
Alberto Jiménez de la CRC, Angela Maria
MoraSoto, directoradela ANTV como lagran
protagonista, a la que luego se sumé Ernesto

Veronica Amador, de Lorac, con DX de Guatemala

Orozco, laalcaldesa de Cartagena, Luz Estela
Caceres Morales y Maria de Pilar Bahamon,
asesoradel Mintic, que habl6 delaasignacién
de la tercera cadena abierta de TV. También
se sumo Alberto Solano de Andesco.

Angela Maria Mora Soto dijo que ‘éste es
el afio de la regulacion para la ANTV’, con el
cambio del régimen de contraprestaciones,
la flexibilizacién de la TV comunitaria —tras
reconocer que en muchos municipios ya no
hay- y el impulso dela TDT. Ademas, esté el
gran reto de verificar los estandares para el
apagon de 2019, no sabiendo qué va a pasar
con las fases 4 y 5 para completar la cober-
tura. Tienen siete proyectos regulatorios.

Ernesto Orozco, también de ANTV, puso
mucho énfasis en que el marco quede dptimo
para que todos compitan a nivel nacional,
pero que primero se van a flexibilizar las
contraprestaciones dela TV por suscripciony
delaTVcomunitaria. Hoy tiene 63 operadores
de TV paga, dos DTH y sdlo tres operadores
con neutralidad tecnoldgica: Claro la ejerce,
Une esta empezando y otra que no ha empe-
zado; 58 sélo dan cable analdgico.

Dijo que la TV paga creci6 por encima del
pais, pero que puede crecer todavia mas si
se permite operar a nivel nacional a todos

W]

Henry Okumura, Hortensia Espitaletta, de Signal, Jorge Vacca
y Mauro Zamora, de Peru

sin tener que pedir tantos permisos, pues
los tramites frenan el crecimiento y que los
que se quedan en un municipio no alcanzan
economias de escala.

Como comentarios recabados entre los
operadores, Henry Reyes de HV destacé la
eliminacién de tramites pese a que siente
persecucion de los entes reguladores. Entre
los comunitarios, Javier Rojas de Antenas
Estrella dijo que ‘se acuerdan de flexibilizar
ahora que ya mataron al sector’ y William
Galindo de ElViboral dijo que ‘no tener fines
de lucro significa reinvertir en su empresa,
no dejar de tener ganancias’.

Contenidos

Una de las principales conferencias fue la
de nuevos contenidos, donde ademas de la
sefial rusa RT y sus sorprendentes videos
en 360°, estuvo el CEO de Prensario, Miguel
Smirnoff, con una presentacién sobre el
consumo delas generaciones conocidas como
millennialsy centennials, que por sus hdbitos
han contribuido con la pérdida de audiencia
enTVpaga, con el problemade estancamien-
to y disminucion de suscriptores, obligando
a laindustria a reaccionar para conservar el

equilibrio econémico.

Secundino Rodriguez, Fabio Fernandez y Pablo Castaneda, de Cablemas
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TuVes con ClickHD

Otro gran operador que estuvo en Andina
Link fue TuVes HD con Konrad Burchardt,
que anunci6 el lanzamiento de su primera
sociedad con Click HD de Ivan Mauricio Prias
Murillo, quien tiene un proyecto para unir

DTH con TDT. Justamente estaba convocando
amuchos operadores comunitariosy peque-
fios para que sean revendedores de la nueva
marcaen el concepto de desarrollistas que ya
habia propuesto en sumomento Cable Bello.

Mbénica Granada, Ivan Nauricio Prias,
de Click HD, y Konrad Burchardt, de TuVes HD

HV Television apuesta a HV Play yalHD

Henry Reyes, presidente de HV Televi-
sién de Soachay uno de los operadores que
mas ha crecido segtin la ANTV, menciond
en las conferencias que estd apostando
mucho al HV Play y al HD, que hoy todavia
representa menos del 10% de su plantilla de
suscriptores pero que ‘dignifica el servicio
con la calidad de imagen’.

También destac6 su sim card para HV
Movil, tras un acuerdo con Avantel, que le
permite hablar de Multiplay con sus clientes
alaaltura de los operadores mas modernos
delaregion. Le ha dado prioridad a esto por
sobre el posible lanzamiento de un DTH.

Otranovedad importante es que patrocina

El Vlboral

Dlego Tanco de Wellav, \X/|ll|am Galindo y
Sergio Restrepo de Cable Mio

William Galindo de El Viboral dijo que es-
peraque estanuevaetapa enlarelacién delos
operadores comunitarios con los reguladores
ayude a que ellos se capaciten, se formen y
desarrollen sunegocio. Considerd que el con-
cepto de ‘fin de lucro’ esta mal entendido, no
tiene que ver con que la empresa gane plata o
no, sinocon quereinviertalo obtenido. Agregd
queElViboral siempre hasido entendida como
‘empresa de telecomunicaciones’.

al equipo de futbol
femenino de Santa Fe
deBogotd, quetieneel
logo del operador en
sucasaca. Esel primer
caso en Colombia en
que esto ocurre.

Es importante, se-
fial6 el ejecutivo, que
laoperaciénhacrecido
de manera ordenada, con redes doble via
tanto de la parte de HV como la integrada
de Cable Bello, y se hace cargo de la regla-
mentacion que es bastante dificil como para
cualquier ordenador. Explic6 que muchas

CableTelco

Diana Villegas, Gabriel Puerta, Hugo Valenzuela
de Pico Digital y Marcelo Vaisman de ATX

Gabriel Puerta contd que suempresa, Cable-
Telco,yahallegadoa20localidades, ofreciendo
Internet en cuatro de ellas. Expreso que ‘sigue
muy activa’ su distribuidora, que trabaja con
todos los comunitarios y nuevos licenciatarios.

Ademas, Puerta se mostrd positivo con
la evolucion de la regulacion, diciendo que
‘puede nivelar el mercado si hay una com-
petencia mas clara’. Pero aclaré que ‘si tiene
que haber un piso en las tarifas’.

Henry Reyes con todo su equipo en Andina Link

veces el gobierno los trata casi como ene-
migos. De todas maneas remarcé que ve
con buenos ojos la posibilidad de eliminar
barreras para una licencia nacional y tener
mayores economias de escala.

L

Unetco

Se formo la nueva gremial

Agustin Becerra y Adriana Vargas de TVNorte

AgustinBecerrade TV Norte, queyaestaen
mas de 20 localidades en Colombia, destacé
que la nueva gremial Unetco desarroll6 dos
asambleas en Andina Link y también em-
pezd a acercar posiciones con asociaciones
de otras regiones, como ATIM de México.
Hoy integran Unetco operadores grandes y
algunos socios de Asotic de Colombia.
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Univisa se convierte a DTH
y gana cobertura nacional

Otra voz importante en Andina Link fue
la de Javier Santelli de Univisa de Ecuador,
que esta completando su conversion a DTH
este mismo semestre. Con eso pasé de una
cobertura de seis ciudades a todo el pais.

En Andina Link estuvo con todo el ritmo

L

de la renovacién de contratos y también
viendo nuevas opciones de OTT. Expresé
su queja por el aumento de precios de la
programacion, expresando que le quieren
aplicar un aumento del 15% por costos de
programacion mas un 5% de inflacién en

Operadores de Venezuela:

‘Las tarifas son un tema central’

Los operadores venezolanos Red Multitel
y Red Servitel, asi como la asociacién que
agrupa a las grandes empresas de ese pais,
Cavetsu, estuvieron en Andina Link donde
Ronald Rodriguez, de Multitel, afirmé
que estan concentrados en el tema tarifas
tras dos afios de inflacién sin aumentos y

tres sin acceso a divisas, que es un tema
central para ellos.

En eso coincidié Red Servitel, que de
todas maneras dejé un mensaje positivo.
Dijo que estan aguantando, como otros
operadores, pero la asociacién sigue conso-
lidaday creciendo en socios, ademas de que

Jaime Penagos y Javier Santelli

délares, que de ninguna manera se puede
trasladar al publico.

._I-_-.r\- . [

>
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Daniel Parray Lisley Gomez, de Multitel, con
Ronald Rodriguez, de Cavetesu

L

como punto fundamental no tienen deudas,
algo que el mercado debe apreciar mucho.

Universal Electronics cerro
un gran proyecto con Claro

Juan Carlos Ocampo, director regional
de Universal Electronics para la region
andina, destac6 que la marca lider
en controles remotos y otras solu-
ciones modernas para la industria IEI-FH'
concretd un gran proyecto con
Claro para toda Latinoameérica.

‘En 2015 se contact6 a Claro y le
propusimos un nuevo y mejorado control
remoto unificado para todos los mercados,
mas amigable con el usuario final. Obtuvi-
mos un producto con mejor disefio, facil de
manejar y de excelente calidad, respaldo
y la garantia de una multinacional como
Universal Electronics’, sefial6 el ejecutivo.

‘Fue un trabajo muy arduo entre el equipo
de Claroy nuestra compaiiia. A principios de
2016 entregamos las primeras unidades en
Colombiay desde entonces no hemos parado
de producir para la telco regional. Gracias
al trabajo continuado de ambas partes
estamos finalizando la homologacién en

los otros paises y adecuando la produccién

parasuplirlas necesidades inmediatasy
futuras de cada pais’, agrego.

‘En la regién hemos tenido una

WERSAL gran acogida y vamos ganando

ELECTROMICS

nuevos clientes a medida que solu-

cionamos sus problemas existentes
y les damos valores agregados que se

ven reflejados en el usuario final’.

Universal Electronics ha crecido de manera
sostenidaen Latinoamérica conlaconduccién
de Giselle Borgo, que armé un equipo con di-
rectores regionales en todas las sub regiones,
incluido Brasil,ademas de tener todo el soporte
deEstados Unidos, que presenta permanentes
innovaciones incluso para otras industrias
y necesidades y nuevas posibilidades como
puedenserlascasasinteligentes con productos
comoalarmas paraventanas, garajes, sensores
humo, nivel de agua y mucho mas.

Algo que se destaca a los diferentes clientes
y prospectos es la constante innovacién de

Giselle Borgo y Juan Carlos Ocampo de UEI

Universal Electronics, siemprealavanguardia
presentando nuevos productos como El Nevo
Port, un control inteligente sensible al tacto;
controles con comandos de voz; controles
especiales para nifios que hacen mas facil
controlar lo que los mas pequefios ven; cables
HDMI blindados que protegen de verdad los
diferentes equipos; Ecolink, Home Security
IControl que se aplica a las funciones hogare-
fias que mencionamos mds arriba, y una gran
variedad de accesorios con la marca One for All
entre muchas otras cosas.
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pertos, todos trabajando
stros clientes. Es por esto que los proveedores
de servicios alrededor del mundo nos confian sus activos mas preciados: sus redes de

video, voz y datos que son la columna vertebral de su negocio. En conjunto, el equipo
de ARRIS ha estado innovando soluciones para la industria de las comunicaciones y

entretenimiento durante mas de 60 afios - y solo estamos comenzando...

LA GENTE DE ARRIS - INVENTANDO EL FUTURO



EXP DORRE

n CARTELERA POST | Andina Link 2017

Daniel Lewellyn-Jones, Diana Alvarez Adriana Demjen Alexa Chavarria Carlos Leal, Fermin Lombana Gabriel Lopez
y Marcos Rosero en el yate de HBO y Leonardo Pinto de Alientovision y Juan Forero de BCD

César Lobelo de DCS, Jorge Inaki Alberdi Rodrigo Godoi, Andre Godoi, Dwayne Iris San Juan Angélica Ortiz y Sam Zhu
Rojas y Ricardo Ruffat de Fagor Brady y Sergio Silva de Elemental de GDI de zP

L ——————

; -
Gustavo Cordoba de GNH, Gustavo Daniel Rojas, con nuevo DTH en Bogota, Adriana Alfaro Luis Torres
Padron de Ripley y Patdricio Diaz y Manuel Reveiz de Viacon, y Ariel Katz, de Telefé Bosch de Byte de CA

[ a—

Jonney Chang Manolo Arnanz, Anamias Escamiloy Hernan Chidfallo Mariano Surghy y Gustavo Fermin Lombana y Gil
de Crenova Jorge Gambier de ReporTV de TyC Sports Villegas de Qvix Caicedo de Multicom

R

Mike Shinny Barry Tim Vinicio Lopez y Carlos Larios Wang Gang y Audrey César Lobelo de DCSy
de USABand de Gospell de Chips de Honduras de Prevail Claudio Saba de Cablesoft
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Full Solution: De Colombia a la region

Para empresas multiservicios de ultima generacion

Dentro de la gran renovacién de Andina
Link en Colombia se destacaron iniciativas
como la de Full Solution, que agrupa a di-
ferentes empresas colombianas e interna-
cionales que ofrecen una solucién llave en
mano para ayudar a los proveedores de TV
paga e Internet a convertirse en empresas
convergentes que puedan competir con
los grandes operadores mediante la oferta
de servicios de tltima generacién para los
clientes residenciales.

Estas empresas integran una completa
gama de servicios, incluyendo equipos, in-
genieria y mantenimiento que ayudan a los
operadores a ofrecer TV, Internet, telefonia,
IPTV, OTT, VoIP, VOD y mas.

El proyecto Full Solution esta liderado
por Solenertel, de Robinson Martinez, y
Meltec, de Adriana Correa, que tiene la
distribucién de Huawei, representado en
la expo por William Castro, quien dio una
conferencia sobre la “inteligentizacién”,
que no es virtualizacion.

Robinson Martinez destacé que las em-
presas se unieron cada una con su aporte

para llegar a esta solucién integral para
cableoperadores e ISPs. Tardaron mas de un
afio y medio en llegar a este resultado. El
mismo Martinez viajé a14 ciudades de China
visitando fabricas para llegar a realizarla.
Lasempresas que participan son IMS, que
aporta la conectividad en fibra; Solenertel
con la parte de ingenieria y con el valor
agregado de poder tener la nube para no
comprar equipamiento; Techvox que aporta
las licencias de TV fundamentales para los
ISPs, porque de lo contrario no pueden
brindar el servicio de video y darle valor a
la red; Meltec, como ya se dijo, es distri-
buidor de Huawei como fabricante lider y
a precios adecuados para los pequenos con
la tecnologia para cada uno; y Velonet con
el nexo con México para la solucion de in-
gresoal cliente hasta el aprovisionamiento,
monitoreo de todalared de acceso, mddulos
de reportes en linea ajustados a la norma-
tividad colombiana y una pasarela de pago
para facilitar a los usuarios la cancelacion
de su servicio a través del pago en linea.
Se sumaron Marped con la distribucién de

\ I |
q 1

| (]
Full Solution con Robinson Martinez, Adriana

Correa, William Castro, de Huawei, y Ronald
Bohorquez

Sumavision para la cabecera digital, ajus-
tando los costos para pequeilos operadores,
e incluso puede procesar canales locales. Y
Matrix para la parte de pasivos de fibra,
empresa de presencia internacional que
estuvo en el FTTH Council de Buenos Aires.

Entre las iniciativas, se lanzé una sim
card marca blanca para que los operadores
de television e ISP ofrezcan a sus usuarios
multiplay y en zonas rurales una solucion
inalambrica “Full Play” basada en un sis-
tema OTT cerrado que funciona sobre la
red de acceso.

Cambium Networks crece en Latinoamerica

Protagonismo en Andina Link

Cambium Networks estuvo por tercera
vez en Andina Link Cartagena. Es una
empresa que surgié hace cinco afios de un
spin off de Motorola, que tiene presenciaen
150 paises y con un récord de 6 millones
de unidades en operacion en todo el
mundo. Cuenta con dos plantas,
una en China para su linea de
productos de bajo costo, y otra
para carrier class en Guadalajara.
Tiene oficinas en Miami, Ciudad de
México, Lima, Bogotd, Buenos Aires, San
Paulo y esta abriendo una en Guatemala.

Junto con eso, segiin expreso a PRENSARIO
el director regional para Latinoamérica,
Daniel Gonzalez, laempresa estd en proceso
de expansion a otros paises. El mercado

l,ii Cambium Metwarks

donde tiene mas foco es videovigilancia,
pero apuntando mucho a los proveedores
de servicios con clientes grandes como
América Mdvil en México, Claro Guatemala,
Nicaragua y Costa Rica, ademas de Em-
bratel en Brasil. En México, también
trabaja con otras telcos como Axtel
y Bestel. Ademads, incluye entre
sus clientes a cableoperadores
como Cable Onda de Panamd y TV
Cable de Ecuador.

Segun remarcé Gonzalez, Cambium
tiene dos diferenciales. Por un lado, la
innovacién tecnologia de punta e inaldm-
brica, donde nadie da més a tantos usuarios.
‘Nuestros productos de Wi-fi son del mayor
rangoy ancho de banda, con gran prestigio

el .

ﬁes{ch'ad:
= = b

K,

Vanessa Aldana, Daneil Rodriguez y
Rebeca Rivas

y permanencia. Paradicho mercado,lanza-
mos una linea de productos el afio pasado
para toda la parte de hospitality, hoteleria
y mucho servicio de videovigilancia para
parques municipales con el Access Point
Outdoor E 500’, concluyo.
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Tulsat en América Latina

‘Nuestra principal ventaja es que le ofre-
cemos a nuestros clientes la posibilidad de
recibir de inmediato el equipamiento que
adquieran, y con ellos evitar la necesidad
de tener inventario para compensar las
demoras’.

Tony Cameron, de Tulsat, sefial6 a Prensa-
rioen Andina Link que ‘ello es posible porque
nosotros tenemos en existencia un amplio
inventario de productos de distintas marcas,
y podemos despachar sin pérdida de tiempo
lo que se nos solicite’. Cita, como ejemplos,
un amplio stock de productos “deacceso” de
las marcas Scientific-Atlanta/Ciscoylalinea
de productos RF de Arris/Motorola, asi como
transmisores y receptores dpticos. Entre las
nuevas lineas de producto ahora disponibles,
Cameron destaca lo fabricado por Arris con

la marca Aurora, con las mismas ventajas.

‘Ofrecemos anuestros clientes unaamplia
variedad de productos, con entrega “justo a
tiempo” (justontime) y “on demand”; para
ellos se simplifica lalogistica y no necesitan
espacio para almacenar estos elementos, ni
tareas de mantenimiento’.

‘Laotraventaja es que prestamos atencion
a cada uno de nuestros clientes, no importa
que sean grandes, medianos o pequeiios.
Muchas veces los fabricantes caen en que no
tienen tiempo para atender debidamente a
los clientes pequefios, y ello se refleja en el
servicio queles prestan; nosotros si tenemos,
tanto el tiempo como los recursos’.

Acerca de la evolucién del mercado,
Cameron sefiala que ‘la consolidacion esta
cambiando las cosas, pero a su vez los ope-

Tony Cameron, de Tulsat

radores pequefios tienen la oportunidad
de crecer a través de ofrecer a sus clientes
mayor bandaancha, upgrades enlos sistemas
y la integracién de video con datos y voz.
Los productos que ofrecemos les permiten
cumplir con los requerimientos y demanda
de sus clientes, subir al siguiente nivel y
seguir siendo competitivos’.

PerfectVision/Fyco, en Andina Link

Prensario paso por el stand de PerfectVision
en Andina Link cuando estaba el gerente de
ingenieria de planta externa de Claro, Luis
Eduardo Peiia, junto a Jaime Rey y Edwar
Juarez, de Fyco. Clarole compratodo el equi-
pamiento de redes HFC en Colombia, Perd
y préximamente, en Centroamérica, como
también de DTH en Reptiblica Dominicana.

Jaime Rey expresé su optimismo de caraa

APTC de Perti, pais donde también le compran
Telefénica, Econocabley otros clientes. Otros
destacados clientes son Sky en México, todo
el grupo de izzi telecom y Tigo en Colombia.

Por el lado de Fyco, Juarez destacé que
la empresa abrira oficinas regionales en
Miami el préximo afio para convertirse en
una compaiiiaamericana con gran cobertura
para Centroamérica y el Caribe.

Jaime Rey, Luis Eduardo Pena, de Claro
y Edwar Juarez, de Fyco

Youcast extiende presencia de sus marcas

Youcast contintia con su proyecto regional,
nacido hace tres afios, de representacién de
marcas en eventos de TV paga y broadcasting
a lo largo de toda la regién con stands en
Brasil, Argentinay Colombia, donde tuvo gran
presencia por primera vez, y ahora vuelve por
segunda vez a APTC de Pert.

La empresa siempre se diferencié por
traer marcas alemanas o europeas que
no son tan conocidas en la regién pero si

mundialmente por su calidad. En Carta-
gena mostré marcas como TestTree, con
equipos de medicion y monitoreo digital, y
lamarcaturcaAirTies con unainteresante
solucién de Wi-fi que es muy importante
hoy en todo el mundo y en Latinoaméri-
ca. Eso, ademas de la representacion de
Dektec que tiene en exclusiva para Brasil,
Perti y Colombia, y Tongyu, con antenas
para celulares.

Raul Faller y su equipo en Cartagena
de Indias
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Sun Channel

Jennifer Betancourt y Hector Bermudez

Héctor Bermiidez de Sun Channel destacé
aPrensario que este afio avanzara fuertemente
en el ecosistema digital, avanzando en las
redes con Facebook y otras plataformas.
Incluso va a haber algin contenido exclu-
sivo para la red o donde la red sera primera
ventana como Closet Viajero. Con esa expe-
riencia, nominadaadiversos premios, crecio
el trafico de su web.

GVTV

Alexander y Andres Vera

Andrés Vera volvié a promocionar en
Andina Link su canal lineal que recrea los
videos mas populares de YouTube. El afio
pasado estuvo en Tepal y Costa Rica. Este
afio volvera a varios shows claves.

Signal

William Galindo y Hortensia Espitaleta, de EL Viboral

Hortensia Espitaleta de Signal desarroll6
una labor muy fuerte con los operadores de
cable con fines de lucro y comunitarios de
Colombia, Centroamérica y la regién andina.
Ademas, present dos novedadesimportantesa
supaquete desefiales. Por unladosumélaserfial
de vida sana, bienestar personal y entreteni-
miento Inti Networks, y por el otro comenzé
con Semillitas, sefial infantil de SomosTV.

Morbido

Eduardo Caso

Eduardo Caso de Mdérbido destac que le
estd yendo muy bien la experiencia de la sefial
de terror en Total Play, y esta cerrando nue-
vas operaciones en Centroamérica. También
avanza en el area de OTT y en mayo tendra
su nueva aplicacion para los ISPs.

Pasiones

" .-E_ 3 il ]
Fernanda Merodio con el staff de MBA Networks
y Jorge Tatto de MVS

Fernanda Merodio de Pasiones destacé
que la sefal esta estrenando novelas tur-
cas que estan por su cuarta temporada,
la primera en el canal, y tiene su banda
mexicana y su banda coreana para res-
ponder atodas las tendencias del mercado.
También fortalece su oferta de VOD.

Bloomberg

Salomon Padilla de México y Alvaro Maruenda

Alvaro Maruenda de Bloomberg destacd
a Prensario en Andina Link la gran novedad:
la reconocida sefial de noticias financieras
comenzara con subtitulado para la regién a
lo largo de todo el dia en Latinoamérica, y en
México en la parte que ya no esta en espatiol
como parte de El Financiero Bloomberg.

Teleste apuesta en Docsis y mini CMTS

Teleste tuvo su conferencia en el foro
FICA de Andina Link, a cargo de Adam
Soccorsy sobre diferentes topicos para
aprender sobre un nuevo y positivo eco-
sistema tecnolégico. Sintié6 muy buen
resultado y muchas consultas de cableros
de diferentes tamafios, incluso los mas
chicos queriendo informarse.

El mensaje es que los pequefios opera-

dores pueden apostar a Docsis, planeando
sus inversiones y con crecimiento. Incluso
desde lo analdgico pueden empezar dando
gigabits para pasar luego a un Docsis full
digital. En Colombia su cabecera digital se
mostré con Latinoamericana TCA. Tam-
biénn esta teniendo mucho éxito los mini
CMTS, del cual ya hay uno vendido a Costa
do Sol de Brasil.

W B i e  —

Soluciones digitales para hoy

Gary Esnal, Adam Soccorsy y Mika Kavanti,
de Teleste
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Por Roberto Suzuki, ingeniero de integracion de sistemas, CALA

Arris: Integracion de sistemas,

L iderando

un reto para los proveedores de soluciones

Ver la television en la actualidad es una
experiencia que hacambiadoradicalmentede
c6mo se haciahace algunos aiios. Por unlado
existe la proliferacion a nivel mundial de un
mayor nimero de dispositivos mdviles que
ofrecen la posibilidad de ver la televisién en
ellos, una mayor penetracién de fabricantes
que ofrecen soluciones OTT frente al pro-
ducto de los operadores de cable regulares
y una creciente base de consumidores que
buscan servicios ‘alacarta’ que nonecesitan
suscripciény no dependen del cable. Es parte
de un nuevo paradigma que es totalmente
distinto, ylos proveedores de servicios tienen
que adaptarse a eso, tienen que proveer o
tener ofertas que sean adecuadas para esta
nueva generacion.

Como innovador global en IP, en tec-
nologia de video y de banda ancha, Arris
tiene las condiciones para ofrecer solu-
ciones finales (end to end) a los clientes.
El cliente normalmente quiere una
solucién completa, no una parte,
no un componente, quiere que
se solucione un problema que le
permita ofrecer un nuevo servi-
cio, y precisamente la belleza de
laintegracion de sistemas esbrindar
esta parte, que seriaintegrar productos de
Arris o productos de tercerosy asi entregar
una solucién completa al cliente.

Uno delos retos estd en la confianza depo-
sitada en la empresa que brinda el servicio.
En el mercado hay una gran cantidad de
compaiiias que se presentan como integra-
dores de sistemas, pero hay diferentes tipos
de integracién, principalmente cuando se
habladeintegracién de tecnologia de teleco-
municaciones y de entretenimiento. Ahi es
donde esta el mayor reto: que los clientes,
aparte de querer trabajar con compaiiias
que si puedan garantizar el servicio final o
el producto final, quieran conversar o lidiar
con empresas que conozcan el mercado,
que conozcan tecnologia y conozcan las
necesidades que tienen.

Es alli donde entramos nosotros. No to-

dos pueden ofrecer eso, porque se requiere
una experiencia anterior en el mercado, y
también conocimiento tecnolégico para
poder ofrecer una determinada solucién,
deacuerdo con las tendencias tecnoldgicas
del momento. No es solamente integrarlas,
sino también ayudar al cliente hacia su
solucidn estratégica futura.

El papel de los dispositivos moviles
Comparando un poco el ambiente dentro
del hogar de hace 20 afios, o quizas algo
menos, lo que se ve hoy es muy distinto.
Si se queria ver una pelicula, sélo habia
que encender el televisor. Todos los siste-
mas y los servicios estaban en funcién de
c6mo entregar mejor la pelicula para que
la persona la viera en la televisién. Ahora,
justamente con la llegada de los aparatos
moviles, incluso con las computadoras, se
puede escoger lo que se quiere ver, y cada
miembro de la casa puede escoger,
no sélo un contenido diferente,
sino también una plataforma
diferente, como pudiera ser una
PC, una tableta, un teléfono in-
teligente; son equipos distintos.
Estamos hablando de televisores
de 50 pulgadas y de alta definicién, asi
como teléfonos celulares con pantalla de
7 pulgadasy diferentes resoluciones; uno
que usa seflal que entra por el aire, por
cable, mientras que el caso del celular es
por una red inalambrica, normalmente
no conectados con ningun cable. Ademas,
existen otros retos, como la influencia
del microondas dentro de la casa para
recibir una sefial, eso en el pasado no
era importante, ahora si lo es. Tenemos
personal en muchas de las tecnologias
que estan siendo implementadas, tene-
mos ingenieros PhD que fueron incluso
autores de la tecnologia, gente que estd
involucrada desde el principio en cémo
armar, como permitir que estas nuevas
soluciones lleguen al mercado, no sola-
mente por la parte de la implementacién

A

Roberto Suzuki, de Arris

de la ingenieria de campo, sino también
contamos con el personal que ha creado
la tecnologia en si. Eso nos permite decir
que sabemos como implementarla porque
fuimos parte de su creacién.

Cartera de servicios. Ciclo de vida

Arris cuenta con mds de1.100 profesionales
técnicos en todo el mundo con experiencia,
listos para ayudar a transformar la red de
los operadores y ofrecer servicios de entre-
tenimiento y comunicaciones avanzadas.
Cuenta paraello con unavariedad de servicios
que dividen en cuatro etapas: planificacion,
disefio, implementacién y operacion.

La compaiiia proporciona servicios de
consultoria basados en las aspiraciones
del cliente y se les recomienda la mejor
opcién tecnoldgica, en dependencia de lo
que ya tienen instalado.

Pongamos el ejemplo de que un cliente nos
diga que quiere cambiar el servicio de video
que esta ofreciendo para brindar un nuevo
servicio de alta definicién, pero su red no
tiene la capacidad suficiente para ofrecerla.
Nuestros servicios de analisis nos permiten
analizar el comportamientodelaredyluegodel
andlisis poder explicarle lo que necesita para
alcanzar la velocidad y calidad de servicio que
estd buscando, como pudiera ser ampliar su
capacidad y agregar nuevos equipos en la red.

Pasa a la pag. 42
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Obtener ganancias de las operaciones

de video no ha sido una tarea facil, pues
mientras sus subscriptores demandan mas
accesos desde multiples dispositivos, los costos
de adquisicién y distribucién de contenidos
siguen subiendo. No cabe la menor duda de
que hay mucho por hacer.

Es asi como a nivel mundial nuestros clientes:
tanto proveedores de servicios de television,
como propietarios de contenido, utilizan
nuestro software abierto para innovar en

el negocio del video, agregando economias
de escala que sélo SeaChange puede
proporcionar.

MNuestra rapidez y flexibilidad para soportar
distintos tipos de implementacion, nos permite
soportar varios modelos de negocio.

Exploraremos topicos vitales incluyendo:

+ Content Management
« Video Back Office

+ Advertising

« User Experience

SeaChange TVC

COMUNIQUESE CON SU REPRESENTANTE LOCAL DE TVC CALA PARA OBTENER MAS INFORMACION. tvclatinamerica.com

NQBSHO‘W" BOOTH SUM1613 (WESCO)
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Por Roberto Suzuki, ingeniero de integracion de sistemas, CALA

Arris: Integracion de sistemas, un reto para los proveedores de soluciones

Viene de la pag. 40

Laimplementacion esla tercera parte del
ciclo de vida del portafolio de servicios de
Arris. Una vez que el cliente decide hacer
una implementacion de un nuevo servicio,
ode unnuevo producto, nosotros apoyamos
con ingenieria para hacer toda la parte
de disefio de esta solucién, de una nueva
solucién, que puede incluir tanto la parte
de disefio de lo que seria la red externa, o
sea lo que esta en la calle, como de la red
interna, que es lo que estd en los equipos
que estan dentro de las instalaciones del
operador, asi como dentro de la casa del
cliente. Ahi es donde efectivamente se
instalan los equipos, se instala el software,
donde realmente se da la integracion, se
interconectan los diferentes componentes,
para de ahi crear los componentes que
juntos forman el sistema, y este sistema
es el que brinda el servicio final.

Y, finalmente, estd el proceso de manejar
la operacion. Hemos tenido algunos casos
donde el cliente nos dice que no tiene per-
sonal, ni conocimiento técnico en su equipo
de trabajo para manejar, o para operar la
solucidn, y prefiere que nosotros la opere-
mos y le ensefiemos como funciona, para
luego de cierto tiempo poder transferirle
toda lainformacion y responsabilidad a su
equipo de trabajo; cuando pueda hacerlo
crecer en cuanto a niimeroy conocimiento,
para poder absorberlo todo y manejar la
operacion independientemente.

Trabajar con terceros

Arristienelacapacidad deintegrar equipos
de terceros para ofrecerle una solucién al
cliente. Suzuki nos comentaba que tuvieron
un cliente que escogid un ecosistema donde
ninguno de los equipos era de Arris.

Sin embargo, la division de servicios
de la compafiia no tuvo ningin reparo en
trabajar con ellos. La funcion de nosotros
aqui es de integrador y aunque no sean
equipos nuestros, conocemos la tecnologia,
conocemos el objetivo, el producto final, el
servicio que nuestro cliente quiere brindar
y garantizamos que vamos a entregarle este
servicio en tiempo y forma. Contamos con

el conocimiento tecnoldgico para decirles
a sus clientes que saben cémo funciona la
tecnologia delos diferentes
fabricantes de la solucién,
porque la tienen funcio-
nando ya en otros lugares.
En un proyecto como éste
deintegracion de sistemas,
el operador, el cliente, nos

La experiencia, la
cercania con el mercado,
el conocimiento de las
necesidades de los
operadores en ese drea y

atencion al cliente, todas esas cuestiones
las decidimos con el operador. Si todos
estamos de acuerdo, enton-
ces precisamos como debe
operar la plataforma. Esa
eslaexperiencia que espera
el usuario final, todos los
involucrados en la solucién
firman, y en este caso Arris

pone como encargado de el dominio tecnolégico son ~como integrador es quien

todos estos fabricantes

algunos de los aspectos

va a ejecutar el proyecto;

y nuestra funcién ahi es clave de por qué los clientes de ahi sale un plan de tra-

manejarlos a ellos para

eligen a Arris para la

bajo, con fechas, y con eso

que cada quién entregue la jntegracion de sus sistemas ~€s que empezamos la parte

partedelo que se programé

y estableci6 en el plan de

trabajo. De la misma manera, hay otros
terceros que no estan directamente invo-
lucrados en el proyecto, pero igual Arris
se pone como facilitador para permitir
que la solucién camine. En este ejemplo
especifico, la solucién que brindamos
en este proyecto fue permitir que se
tuviera la misma experiencia de video
en celulares y tabletas.

Por qué los clientes eligen a Arris

La capacidad de Arris de colaborar con el
cliente desde el principio hastael final de todo
el proceso de integracién es un as a su favor.
El proceso se inicia con un proceso de venta.

Unavez que esta decidido, se arranca con
el proyecto, lallaman ‘la fase descubierta’.
Nosotros nos sentamos como integradores,
y conversamos con el cliente y con todos
los fabricantes que tienen una parte en la
solucién. Nos unimos para saber qué ne-
cesitan, hacemos un disefio de alto nivel
de cudl o como deberia ser la solucién y
empezamos a definir los requisitos. Hay
que definir tiempo de respuesta y todo el
comportamiento. Sila solucion funciona de
la forma en que la disefiamos, entonces se
acepta. Eso es justamente lo que hacemos
durante esta fase, vamos punto a punto.

Desde el momento en que el cliente, el
suscriptor, acaba de ingresar al sistema,
nos damos a la tarea de precisar como es
el proceso de suscripcién, como puede
navegar por los mendus, cudl tiene que ser
la calidad del video, cdmo tiene que ser la

de integracion y ejecucién
del proyecto.

Aparte de hacer toda esta integracién
que solicita el cliente, otro elemento im-
portante durante la primera fase es que
pueden ayudar al cliente a cubrir cualquier
‘hueco’ que tuviese en su ecosistema.

Se nos presenté un proyecto donde es-
tabamos viendo como seria el disefio de la
red, sus requerimientos y nos dimos cuenta
de que el cliente necesitaba también un
elemento que ellos inicialmente no habian
identificado en el mercado; no habia ese
componente, no estaba presente en la so-
lucién; entonces, Arris hizo el desarrollo
de la solucién para el cliente, a su medida,
apoyandonos en nuestro equipo de desa-
rrollo global, tanto delaregién de América
Latina como de otros paises. Este equipo
desarroll6 las funciones que ellos nece-
sitaban para completar la solucién final.

La compaiiia tiene presencia en toda
la regién de América Latina y eso ayuda
mucho. Tuvimos un caso en que el cliente
habia escogido para formar esta solucién a
fabricantes que no tenian presencialocal, y
nosotros, aparte de hacer toda la gestion,
actuamos como un puente entre el cliente
y el fabricante en su idioma, muchos ni
siquiera tenian personal que hablara espa-
fiol, por eso es importante el tema de estar
presente y conocer el mercado local; una
cosa es conocer la realidad mundial de la
industria de television por cable, y otra es
conocer la realidad de cada pais donde se
estdimplementando la solucién porque los
clientes tienen diferencias en cada pais.
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La mas alta tecnologia de pruebas
para logistica reversa

Con capacidad para diagnosti-
car decodificadores DVB-x y
DAC de cualquier marcay
modelo.

CMTP v2:
Cable Modem Test

Platform

Pruebas de diagnéstico
completo de Cable Modems,
EMTAs y Gateways inalambricos.
La nueva version v2 incluye
gabinetes blindados para
pruebas precisas de ancho de
banda, sin interferencias de
senales WiFi del ambiente sobre
los equipos bajo prueba.

WRTP: Wireless Router Test Platform

Para probar ruteadores inalambricos, puntos de acceso,
ruteadores 3G-4G, médems xDSL y terminales ONT (GPON)

Promptlink ofrece una familia de probados bancos automaticos para pruebas funcionales completas
y masivas -incluyendo la actualizacion automatica de firmware, de todo tipo de terminales de video,
voz ¥ datos. Gracias a su procesamiento en paralelo, todos los bancos Promptlink realizan pruebas
con muy alta velocidad y precision. Sus poderosas bases de datos aseguran una completa trazabili-
dad de los resultados y permiten efectuar una variedad de andlisis y estadisticas.

v Promptlink: Desde 2004, el proveedor lider de soluciones optimizadas para
logistica reversa y recuperacion de terminales, en alto volumen de produccion.

Promptlink Communications

4005 Avenida de la Plata, Oceanside, CA 92056, USA
+1 760 688 4022 ext. 726

www.promptlink.com
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FTTH Latam 2017 tuvo record de participantes

Exitosa novena edicion, en Buenos Aires

Lanovena edicién de la Conferencia FTTH
Latam, que se realizd por primera vez en
Buenos Aires, tuvo record en asistencia con
mas de 1000 inscriptos en las conferencias y
expo comercial, con 23 expositores y auspi-
ciantes. Ademas, conté con la participacién
delaestatal Arsat, el ministro de Comunica-
ciones Oscar Aguad y la presencia de Miguel
Angel de Godoy, del Enacom.

‘El objetivo es promover la adopcion de la
tecnologia FTTH para acceso universal a la
banda ancha en la regién’, expres6 Eduardo
Jedruch, presidente de Fiber Broadband
Association Latam Chapter. ‘Nos apoyamos
en tres pilares: entrenamiento a través de
nuestros recursos para que los operadores
hagan crecer sus redes. Ya hemos realizado
23 certificaciones y casi 6000 personas ca-
pacitadas de cableras y telefénicas’.

La préxima conferencia, FTTH Americas
se realizara en Orlando del 12 al 14 de junio.
Y respecto a Latinoamérica, adelantaron en
2018 que podria ser en México o Brasil.

Panorama FTTH

Rolando Montagne, analista principal de
Idate, compartié los datos del panorama
FTTH en Latinoamérica, basados en un
estudio a 17 paises donde se determiné que
a septiembre de 2016 habia 82 proyectos de
fibra 6ptica en la region. El 33% del creci-
miento en esta tecnologia corresponde al
sector privado.

En total, se detectaron 23 millones de
hogares pasados (con un crecimiento de
16%) v 4,5 millones de abonados (24%
de crecimiento). México tiene una pene-
tracién de 33% de fibra al hogar, con 9,7

millones de hogares pasados y casi 1,5

Miguel Angel de Godoy de Enacomy
Heather Burnett Gold

millones de abonados,
siendo Telmex el lider en
estatecnologiayTotalPlay
el de mayor crecimiento
(60% interanual).
EnBrasil, la penetracion
de hogares pasados es del

millones de abonados;
los ISPs juegan un rol muy importante,
abarcando el 50% de los abonados de fibra
y siendo Telefénica Vivo la empresa lider
en este sentido. Uruguay por su parte ha
logrado un100% de penetracion, con 570.000
abonados y siendo Antel la empresa lider en
despliegue de fibra al hogar.

Montagne destacd el buen papel de los
paises del Caribe, donde Bahamas tiene 12%

Oscar Aguad:

Panel 5G: Lucas Gallito, de GSMA Latam; Martin Wessel, de
13%, 8 millones, con 1,5 Telecom Argentina; y Adrian Di Meo, de Telefonica Argentina,
con el moderador, de FTTH Latam

de hogares pasados, Jamaica 45%, Trinidad
y Tobago 27%. En la region Andina, Colom-
bia tiene el 11%. Ademas, remarcé la gran
proyeccion de paises como Bolivia y Perd.
‘De los 17 paises estudiados, diez estan
en el ranking global de FTTH, y Uruguay
esta dentro de los primeros siete del mun-
do. Sélo dos paises tienen una penetracion

menor al 10%’, concluyo.

‘Argentina es el pais mas atrasado de la region en FTTH’

El ministro de Comunicaciones de Argentina, Oscar
Aguad, comparti6 las metas del gobierno en materia de
conectividad e instd a los operadores privados a invertir
en fibra dptica al hogar para sacar al pais de uno de los

ultimos lugares en la region.

‘Estamos incorporando el cuarto operador de telefonia
movil —Nextel, adquirido por el Grupo Clarin en 2015- en
el pais, que sera disruptivo y ya tiene espectro. Enfrentara

Oscar Aguad

un gran desafio en un mercado saturado con mas de 60

millones de lineas para 42 millones de habitantes’, expres6 Oscar Aguad en su discurso.

Ademas, explico que el ‘verdadero desafio’ de esta gestion es llegar con Internet a todos

los argentinos a través de las redes fija y movil. ‘Somos el pais mas atrasado de la region en

infraestructurade FTTH’. Deacuerdoalaconsultoraldate, Argentinatiene el 8,5% dehogares

pasados con fibra 6ptica, mientras que otros paises de la region como Chile y Brasil estan
en 13%, y Uruguay, al tope del ranking con casi el 100% de cobertura y 60% de abonados.
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BCD con Calix y Sumitomo Electric

BCD tuvo una activa presencia en FTTH
Latam junto a Calix y Sumitomo, marca
que representa en todo lo que no es ins-
trumental.

Calix fue protagonista del FTTH con
participacion en varias conferencias. Tiene
sede en Californiayfuerte presenciaregio-
nal desde Brasil con Guilherme Fuhrken,
que lleva un afio y medio de trabajo con
BCD en Argentina, pero estd creciendo en
todos los paises en un promedio del 50%
anual, por encima del mercado de FTTH
que estd en un 20% de crecimiento. Su
solucién incluye el software de captacién
y servicio al cliente. Calix tiene clientes
grandes en Centroamérica, como Cable &
Wireless y el ICE de Costa Rica. Nicolas

Guilherme Fuhrken y Nicolas Molinari

Molinari de BCD esta viendo la oportu-
nidad para el sur.

Julio César Bertin, de Sumitomo, destac6
que el objetivo es desarrollar toda la parte
de FTTH a partir de la primera importa-
cién de productos que llegé en el primer
trimestre del afio. Remarcé la calidad de

Satoru Takagi, Julio César Bertin, Nicolas
Molinari y Gabriel Lopez

los productos con su pelo de fibra inico y
BCD tiene el compromiso de contribuir a
unabuena experiencia de los compradores
argentinos. Nicolds Molinari agregd que
es un producto especialmente bueno para
los pequeiios y medianos operadores por
la relacion calidad-precio.

Furukawa: Soluciéon completa de fibra

Marcos Guido Sabino, que atiende a los
grandes operadores de LatinoaméricaparaFu-
rukawa, estuvo en laConferencia FTTH Latam
donde destacé que la ventaja del fabricante de
tecnologia para fibra es que tiene una solucién
completa punta a punta, incluyendo cables
opticos pasivos y algunos activos. Todo con

soporte e implementaciény el entrenamiento
de los clientes para trabajar con fibra.
Furukawa estuvo en Andina Link Cartagena
y ahora se presenta en APTC de Pert, repre-
sentado por Rodrigo Maciel. En el pais andino
trabaja con Telmezx, Claro, y Telefénica, entre
otros grandes en proceso de homologacidn.

Prysmian crece en Sudamerica

Prysmian, sucesor de Pirelli en cables de
fibra, tiene fuerte representacion en Sudamé-
rica con el equipo de Reinaldo Jerénymo, que
estuvo en la Conferencia FTTH Latam 2017.
Destacé el crecimiento de mercados como
Colombia y Paraguay con casos como Tigo
y Copaco, Bolivia y especialmente Perd, que

crece con su red troncal.

En Argentina, tiene una planta para su-
ministrar a telcos y cooperativas, espera Je-
rénymo ‘poder crecer finalmente’. Lo mismo
tiene en Brasil, que tuvo mejor6 en 2016 por
los proveedores de Internety espera sea mejor
aun este afio. Participara de Abrint en Brasil

Wisi apuesta a futuro

Antonio Mendoza de Wisi dio su con-
ferencia en Andina Link, donde habl6 de
las nuevas soluciones que hay disponibles
para los operadores en los préximos 20
afnos, pudiendo bajar costos y mantener la
capacidad de ancho de banda, pero ademas
manteniendo la inversion realizada.

Para eso se centr6 en el CCAP como pla-
taforma tnica de servicio de TV y datos con
arquitectura de red de acceso basada en
Docsis, que permite la virtualizacion de las
funciones delaredyel desarrollo de software
para llegar al objetivo de contar con todos
sistemas digitales.

Luis Eduardo Sil-
va, por su parte,
ve toda la parte
de redes e ISPs, y
su equipo también
estard en el evento |

de Lima. Marcos Guido Sabino

yenlaConferencia
FTTH de Orlando.
Ademas, ird a Ar-
gentina y Chile, y
tal vez participe en

Jornadas Interna-

cionales.
Reinaldo Jeronymo

Antonio Mendoza y Mathias Hain
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Lindsay Broadband: Pequenas celdas LTE,

desplegadas con energia HFC

Lindsay Broadband anunci6 que un say Broadband, dijo: ‘Este es el primero de
MSO inici6 el despliegue a gran escala de  muchos MSO con los cuales Lindsay Broad-
band sehaasociado parahacer pruebasy

ahoradesplieguesreales. Esperamos

pequeiias celdas LTE energizadas con
lared HFC utilizando los gateways
de Lindsay Broadband para con-
vertir el voltaje de la red HFC y

. que este operador tenga mucho
LINDSAY |
éxito y que pronto otros se sumen
a este tipo de despliegues LTE’.

Los MSOs quieren ofrecer mas

entregarselo a la celda LTE.
David Atman, presidentedeLind-

“Conoce nuestras soluciones de
monitoreo y supervision
para fibra hasta la casa (FTTH)”

VIAVI SmartOTDR con la opcidn
SLM (Smart Link Mapper) son la pareja
ideal para la sencilla realizacion de
mediciones e interpretacidn
de resultados.

VIAVI OLP-88 suma a la
informacion de niveles de
potencia, la capacidad de
analizar los datos para
identificar ONT, puerto de la
OLT, estado de activacion del
servicio, entre otros.

SUMITOMO Fusionadora Q102-CA
ofrece doble horno independiente de
alta velocidad para la productividad,
con pantalla tactil de alta definicion y
bateria de larga duracion.

Splicing 55 / Heating 9s

TECNOUS
seeee s W LAV

info@tecnous.com.ar www.tecnous.com.ar Tel. (+5411) 53684400
Av. Caseros 824 (C1152AAR) [/ Buenos Aires, Argentina
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David Atman, presidente de Lindsay

soluciones de negocio rentables utilizando el

Strand HFC y Lindsay ha estado trabajando

con muchos de ellos para que puedan utilizar

lainfraestructura existente con nuevas solu-

ciones que requieran energia con voltaje (AC
o DC) y/o Backhaul (DOCSIS u Optico) como
en el caso de las pequeiias celdas LTE, WiFi,

10T o tecnologias futuras. La solucién de Ga-

teways para pequeiias celdas, desarrollada por
Lindsay Broadband en los tltimos tres afios,
tienediversas opciones deinstalacion (Strand,
Boveda, Poste o Pared) y puede entregar hasta
400 Vatios de potencia a la pequefia celda
de preferencia. Esto permite al MSO mayor
flexibilidad a la hora de instalar los equipos
aprobados por el operador de servicios méviles
(MNO). Al utilizar la infraestructura HFC,
los MSOs tienen la capacidad de ofrecer una
solucién muy competitiva en comparacion
con las empresas comerciales de energia
eléctrica ya que puede ofrecer voltaje AC o
DC estable y con el tipico respaldo de 8 horas
que se utiliza en las redes HFC.

Para completar esta solucién Lindsay em-
parejasus Gateway con los “Power Inserters”
para pequefias celdas los cuales incorporan
filtros de avanzada permitiendo tener un
aislamiento de frecuencia adecuado hastalos
1.22 GHz. Esto garantiza que los despliegues
de pequefias celdas no causaran interferencia
en las redes DOCSIS 3.0 y 3.1 del MSO. Ade-
mas los gateways pueden ofrecer multiples
puertos de salida lo cual permite conectar
mas de una pequefia celda a un solo Gateway.
Las primeras celdas han sido desplegadas a
finales del 2016 y el MSO continuara con un
despliegue muy agresivo durante el 2017.
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InterLink: la evolucion de Flowdat

Flowdat, el sistema de aprovisionamiento
desarrollado por InterLink que se expande
en la regién, ha incorporado nuevos mé-
dulos que permiten, entre otros servicios,
medir el trafico acumulado por cada
usuario y detectar la existencia de
fraude en su red.

Uno de los nuevos mddulos =,
incorporados en el software es
S.T.A.R (Subscriber Traffic Anali-
sisand Reporting) que permite medir
el trafico acumulado por cada usuario. Esta
informacién permite al operador encarar
nuevas acciones comerciales, generando,
por ejemplo, paquetes de servicios amedida,
orealizar el cobro de excedentes, permitien-
do monetizar mejor los servicios de banda
ancha ofrecidos a los usuarios. Ademas,
el mddulo Anti-Fraude permite al operador
detectar la existencia de fraude en su red,
dandolugar alasacciones preventivas sobre
las que InterLink, ademads, podra asesorar y
acompaflar parasu correctaejecucion. Estas
nuevas funcionalidades complementan las
ya existentes, como Gestion de Incidencias

4Business lanzo

4Business anunci6 que este afio saldra al
mercado la app Scord-T que buscara sumar
productividad al trabajo de los técnicos, que
podranveratravés de sus celulares todas las
o6rdenes de servicio (0S) que se les asignen.

Como herramienta de trabajo, la app les
permitira dar las diferentes OS por atendi-
das, descargar los materiales sin tener que
esperar hasta el final del dia a que
los técnicos llegan a sus oficinas,

y el Generador de Estadisticas, transfor-

mando a Flowdat en un completo sistema

deaprovisionamientoy monitoreo de redes,

disponible para ser utilizado tanto en redes
FTTH como HFC.

Ademas de los nuevos maddulos,

este afio InterLink realizé una

visita técnica y comercial a dis-

tintos operadores de Murcia en

Espaila, y en respuesta a una de

sus necesidades, se encuentra ac-

tualmente desarrollando un nuevo sistema

que contempla la creaciéon de un “Mapa

Inteligente” pararedes FTTH, que permitira

documentar y geo-referenciar los elemen-

tos de la red de planta externa, ademas de

sumar informacién sobre cada uno de ellos,

que luego podré ser consultada mediante
dispositivos moéviles.

Exitosa implementacién en Brasil
Lanzado en 2004, Flowdat ya forma parte
de la infraestructura de grandes empresas
en Brasil, México, Argentina, Pert, Costa
Rica, Republica Dominicana, Guatemala

Alberto Vandenbossch, Raul Malisani,
Eduardo Malisaniy Emiliano Bonansea, de
InterLink, en Caper

y Nicaragua. En el tltimo afio, se conocié
la implementacién de Flowdat en Sim TV
de Brasil, lo que se convirtié en uno de los
casos de éxito mas destacados delaempresa.
Alexandre Fernandes, gerente Hea-
dend & Datacenter de Sim TV dijo que la
herramienta brinda informacién ‘muy ttil
paralaplanificaciény resolucién de proble-
mas’ y afirmé: ‘La interfaz web es muy in-
tuitiva y facil de manejar. Todos los usua-
rios han elogiado la parte grafica de la
herramienta de diagndstico. Ademas per-
mite una facil configuracién de los items de
aprovisionamento y DHCP’.

la app de Scord-T

mediante una funcionalidad de navegacién
y trafico tipo WAZE reduciendo los tiempos
de desplazamiento. También podra tomar
fotos y adjuntarlas como evidencia del tra-
bajo realizado o en los casos en que fue ala
vivienday no fue atendido asi como también
grabar las coordenadas de la vivienda del
abonado. Ademas, segin explicé Javier Rios,
las empresas ya digitalizadas podran
activar también los decos a través

lo que genera un desfase con la b5n55 de la app. Entre sus funcionalida-

informacion del sistema y gastos
adicionales por la contratacién de
personal paradigitarlainformacién
llenada por los técnicos en las OS que
han sido atendidas.

Scord-T permitird a los técnicos ver en
un mapa las asignaciones que tiene, ya que
incluird unaherramienta de geolocalizacién
que los ayudara a llegar a las viviendas

des, también estd la posibilidad de
auditar la ruta que ha realizado el
técnico controlando que no se salga
delazonaqueleperteneceylos tiempos
que paso en cada punto.

Scord: nuevas funciones
Por su parte, Scord ha desarrollado mas
funcionalidades, como la facturacion elec-

&)
Javier Rios, de 4Business, y Luz Mary
Rodriguez, de RGO de Venezuela

trénica, que sera obligatoria en Perd desde
este afo; y se han creado algoritmos para
evitarlos fraudes de caja, entre otras mejoras.
‘Nosotros nos dedicamos exclusivamente
al desarrollo de nuestro software y asegura-
mos a nuestros clientes que la inversion que
hacen con nosotros no pasara a ser obsoleta.
Cabe sefialar que 4Business es propietario
de la marca y de las fuentes lo cual nos
permite mejorarles sin intermediacién de
representantes’, finalizé Rios.
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Judith Vazquez, Rodrigo Marin y Camilo Restrepo

Judith Vazquez tuvo su propio stand de JPM
en Andina Link, donde destacé a Prensario la
distribuciényano sélode Trilithicsino también
de Greenlee, gran protagonista de la tltima
SCTE en Filadelfia, y Technetix, que estuvo
representada por Rodrigo Marin.

Marin resalté la gran relacion que tiene con
LibertyGlobaly que esperaconsolidarlo con sus
ventasaVTRylosdemassistemas del grupoque
hoy son cada vez mds. La empresa se destaca
por su amplificadores y nodos, donde tiene
un producto con capacidad tinica de 2.1 Giga.

ACE

José Flores

ACEestahaciendo unagranapuestaesteaiio
aLatinoaméricayesperaestar presente, luego
de AndinaLink, en Tepal, Costa Ricayla SCTE.

La empresa siempre se ha distinguido por
su capacidad de bodega, cuatro estructuras
paraequipos refurbished y 1 mill6n de equipos
CPE, CMTS, GPony fibra dptica. Apuestaauna
todavia mayor capacidad y variedad.

Microlink

A ¥
Staff de Microtel con Jerardo Giménez

Microlink tuvo una presencia intere-
sante en Cartagena con sus productos
de fibra, GPon y Broadcast con muchas
marcas. El préximo paso es participar en
la IX Cumbre APTC de Lima.

Yorman Nino, Oscar Vidotto, Silvia Cardozo y
Cesar Correa

Oscar Vidotto, conocido como director
regional de Defang, destacé como se ha
estructurado su distribuidor regional DTI,
que ya tiene vendedores regionales como
Yorman Nifio para Sudamérica y Silvia
Cardozo para Centroamérica y el Cono
Norte, siempre con un costo fijo y una
politica de ventas agresiva. El mantiene
laventa directa a clientes como Claro, que
ya ha certificado sus productos.

Promax

Javier Rabadan

Javier Rabaddn de Promax estuvo en el
stand de Cableservicios presentando nuevos
productos como el Cable Ranger o el HD Ranger
Neo. Pudo incluir en el mismo rack HFC con
Docsis, fibra e IPTV. Por eso en Andina Link
recibié tanto a cables como ISPs. Ahoravaala
NAB en el South Upper Hall y luego estara este

afio en Caper de Argentina.

WatchGuard

A
Andrés Buendia, Sonnia Reyes y Juan Amado
WatchGuard estuvo por primera vez en
Andina Link a partir de la convergencia
que se da entre las distintas industrias.
Viene con mucha experiencia enla parte de
seguridad y con el segmento de las Pymes.

Gracenote/
Nielse

Pablo Bonorino y Stefan Mustain

Gracenote fue adquirida por Nielsen y su
director regional Stefan Mustain expresd
su optimismo con la nueva escala que ha
logrado. Ya habia sumado 2.000 empleados
con Tribune y ahora llega a 44.000, con ofi-
cinas en México, Colombia y otros mercados.
Su expectativa es que, como Gracenote se
dedica a impulsar el crecimiento y Nielsen
principalmente a medirlo en laregion, pueda
haber muchas sinergias para desarrollar e
inversiones para hacer en nuestros paises.

Dinatel

\ / __

Adriana Natera y Javier Gonzalez

Dinatel volvié a tener un stand doble
en Andina Link, para continuar con sus
ventas a toda Colombia con soluciones de
valor agregado llave en mano, que el cliente
sélo tiene que poner en marcha. Representa
marcas como Nitrotel, Tesetech y Fibertech;
esta apostando mucho a la fibra.

Allied Bolt

Glen Malin y Natay Londono de Allied Bolt

Allied Bolt, de EEUU estuvo por primera vez
en Andina Link. Genera cables de electricidad y
telecomunicaciones ahoraatendiendoaLatino-
américa. El balance de ISPs y cableoperadores
que paso por el stand fue muy satisfactorio.
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Tecnous: Viavi y Sumitomoenel FTTHLC

Tecnous, representada por Marcelo Ru-
ggiero, tuvo stand en la Conferencia FTTH
Latam de Buenos Aires, junto a las marcas
Viavi y Sumitomo EW.

Alli, Lietaert Gregory, responsable de

Marcelo Ruggiero con Dwayne Holst
y Rogerio Lopes, de Sumitomo

desarrollo de negocio de Viavi, dijo que la
meta de sus productos es mejorar la efi-
ciencia, optimizar y hacer més confiables
las redes FTTH de los operadores. Esto con
herramientas versatiles, flexibles y con la
experiencia de muchos afios para optimizar
el flujo de trabajo a la nube. La marca se
diferencia porque permite el trabajo remoto
con interaccién de smartphones y tablets.
Tecnous también representa a Sumitomo
Electric Lightwave en la parte de instru-
mentacion, donde estd su director regional,
Rogerio Lopes, con Dwayne Holst. En FTTH
Latam, la marca lanzé la maquina de fusién
Quantum 102-CA, primer sistema hecho en

Caio Donega, Marcelo Ruggiero, Lietaert
Gregory y Araceli Ruiz

Linux compatible con iPhone; la cortadora
FC-8R, conrotacién automaticadel diamante
y un contador digital; y conectorizadora
para activar clientes FTTH, datacenters y
cabeceras de MSO.

Latino TCA: De Andina Link a APTC

Latino TCAvolvid atener un stand, con nue-
vodisefio, enunlugar privilegiado entrandoal
hallprincipal de AndinaLink Cartagena, donde
también recibié a algunas de sus marcas re-
presentadas, como Deviser con Luciano Rolim
que presento su instrumental; KT que estuvo
destacando su solucién digital y Teleste, que
exhibi6 su cabecera digital como alternativa
en el mercado.

La empresa estuvo enfatizando también las

marcas propias con productos fabricados en
Oriente, después de un gran estudio de merca-
do. Asi, resalté LifeCoax, LfeStream paraOTT e
IPTVy LifeFiber con el nuevo equipo de FTTH.
Con todo este catdlogo y el extenso desa-
rrollo que ha consolidado a Latino TCA como
una alternativa regional en representacion de
marcas con valor agregado, estara ahora en
la Cumbre APTC de Lima, Perud, donde tiene
oficinas locales desde hace muchos afios.

Andrea Baena, con todo el equipo de TCA
Colombia en el baluarte de Andina Link

Fyco Telecomunicaciones: El distribuidor
“glocal” de Latinoameérica

Fyco Telecomunicaciones ha expandi-
do sus horizontes, ganando experiencia y
reconocimiento en mds de cinco paises de
Latinoamérica y el Caribe. La empresa
ha incursionado en el universo de la
glocalizacién como muestra proac-

para garantizar en tiempo record y a los me-
jores precios del mercado los productos con
las caracteristicas especificas que cadaunode
nuestros clientes a nivel local requieran
paralainstalaciény mantenimientos

de sus redes.

tivaa planteamientos globales que 1:.3 oD Las soluciones en redes HFC,

implican unaaccién consecuente a

nivel local. Esta idea se resume en
lasalianzas estratégicas logradas con
proveedores en Asia, India, Europay Norte
América, como forma de pensamiento global

FTTH, DTH, RF y cableado estruc-

turado que ofrece FYCO junto a los

mejores fabricantes a nivel mundial,

le ha permitido consolidar un amplio por-
tafolio de clientes conformado por los princi-

palesoperadores de telecomunicacionesdela
region. Unaespecial mencién de este hechoes
laalianza con Perfect Vision Manufacturing,
unos de los principales fabricantes y distri-
buidores de productos de calidad superiory de
vanguardia paralaindustriadelastelecomu-
nicaciones, fabricante con el cual se maneja
stock de una amplia gama de soluciones en
cables coaxiales, conectorizacion, pasivos de
red y herramientas; productos certificados y
homologados con los principales operadores
de Latinoamérica como lo es DirecTV.
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