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Terrace 1200
* Terrace 600 Gateway Digital a Analogico y : . \ % 5
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compactas y economicas que permiten recibir servicios
QAM Encriptados, estos son Des-Encriptados utilizando 9, '
CableCards, hasta un total de 72 servicios analogicos i
en RF en el Terrace 1200 y un total de 36 servicios en .
RF analogico para el Terrace 600. El modelo Terrace
600HF ofrece una expansion adicional para 36 servicios
extra al operarlo en conjunto con el Terrace 600.

Terrace QAM - Edge QAM

El Terrace QAM es ideal para operadores que requieran
recibir servicios QAM Encriptados y entregar QAM
Des-Encriptados utilizando CableCards: Se ofrecen dos
versiones para 24 o 60 servicios.

Concierge IP a QAM Gateway

El convertidor de alta densidad Concierge IP a QAM
es ideal para operaciones donde se necesiten entregar
servicios Free to Guest, modulacion QAM tradicional o
servicios VOD ya sea SD o HD

CableVista - Edge Decoder

El CableVista IP a/Analogico o Banda Ease provee
decodificacion MPEG2, modulacién y conversion
hasta 24 canales NTSC en un chasis-de una unidad
de rack. Cuenta con varias opciones como modulos
para redundancia.
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I\/ CumBRE DE LA APTC EN AREQUIPA:

PROMISORIA REALIZACION

La IV Cumbre de la APTC se realiza del 17 al 18 de mayo en el
Centro de Convenciones Cerro Juli de Arequipa, Pert y se espera que
convoque a cerca de 500 personas.

El evento organizado por la Asociacién Peruana de la TV por Cable,
que desde hace un afo funciona bajo el liderazgo de Ovidio Rueda, ya
estd consolidado ante los ojos de toda la industria de la TV por cable,
tanto de las sefiales como de proveedores de tecnologia, segin lo que
se vio en Andina Link y en las semanas previas.

La labor y el compromiso de los operadores independientes cuenta
con gran reconocimiento desde sus primeros seminarios, los viajes en
conjunto para buscar informacién y las primeras cumbres, donde los
organizadores estuvieron pendientes del confort de los participantes.
Se destacanlos coffee breaks permanentes, almuerzos —auspicia Arcom
con Gabriel Larios—yla cena show—auspiciada por Scientific Satellitey
Byu-y la eleccién de lugares muy agradables, siempre All Inclusive.

MOMENTO IDEAL

Estanuevaediciéon dela Cumbre se realiza en Arequipa con el desafio
de continuar mostrando eficacia en provincia, tras dos afios de buena
repercusion en Lima. El momento de los operadores se muestra ideal
paraeso, ya que todos estan en la etapa de avanzar con su digitalizacién,
ofrecer Internet y avanzar hacia el triple play cuando sea posible.

Asi lo hizo oportunamente EconoCable de Daniel Segovia, sobre
quien ademds recae buena parte del mérito de la actualidad de la
cumbre y de la APTC, después de muchos afios de desunién y falta de
avances como sector.

Los otros operadores principales como Jorge y Mauro Zamora,
Best Cable de Deméstenes Terrones —actual Vicepresidente de la
APTC-, Jesuis Angulo, Manuel Escamilo, TV San Martin, Rigoberto
Picon de Cable Sur y otros que también ya crecen por encima de las
cinco cabeceras y en plena inversion con los costos que permiten las
soluciones actuales.

La inauguracién contard con la participacion de autoridades del
ente publico regulador Osiptel (Organismo Supervisor de Inversién

, /.
L.OS INDEPENDIENTES PERUANOS ESTAN INVIRTIENDO aptcl

Privada en Telecomunicaciones).

Las conferencias apuestan nuevamen-
te a la formacién de los operadores, y
esta vez APTC contraté a Raul Escobar
y Tomés Delgado para disertaciones especificas sobre fibra éptica y
digitalizacién, que en Andina Link suelen ser pagas.

Como siempre, se destaca el apoyo de las distribuidoras que tiene el
sector, como la mencionada SS de Edgar Carrasco, Krotén de Carlos
Cruz que ocupard un stand central, Corpetel de Terrones, Desnetel y
Fyco, que ya tiene oficinas en Lima.

También estardn presentes con conferencias, Telefonica y Media
Networks, que tiene su servicio mayorista de cabeceras remotas para
ofrecer a los independientes.

PROCESO DE APERTURA Y PIRATERIA

Un tema importante en la evolucién de la APTC, que inici6 durante
el aio ultimo con la asuncién de Ovidio Rueda, fue la mayor apertura
a la incorporaciéon de nuevos socios a la asociacién, con barreras de
entrada menores que a las que habia en afios anteriores. Apuntando
a una mayor representatividad, pas6 rdpidamente de 32 a 54 socios,
luego a 100 y a fin del afio pasado y especulaba con llegar a 200 para
diciembre de 2012.

De cumplirse estas expectativas, la APTC podria llevar a representar
mds de 200.000 suscriptores sobre el total de 1.800.000 que se supone
tiene el mercado, aunque oficialmente se estipulan 1.200.000.

Esa apertura de la APTC se vio acompafiada hacia fines de 2011 y
principios de 2012 con una preocupacién creciente por la piraterfa
de operadores ilegales que retransmiten las sefiales de los progra-
madores. En una peticién formal realizada en la Gltima ediciéon de
Jornadas Internacionales, se dijo que se necesitaba la accién de los
duenos de los contenidos para poder actuar judicialmente contra los
piratas por los derechos de autor, ya que sin ellos, las autoridades
no podian actuar.

THE MOST COMPREHENSIVE
FAMILYOF DIGITAL MEDIA
MONITORING, MEASUREMENT
AND ANALYSIS PRODUCTS

IN THE WORLD
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AGENDA APTC 2012

17 be Mavo

HORA
8:00 am - 9:00 am
9:10 am - 9:20 am

9:20 am - 9:30 am

9:30 am - 9:40 am

9:40 am - 9:50 am

9:50 am - 10:00 am

10:00 am - 10:30 am
10:30 am - 11:00 am
11:00 pm - 1:00 pm

1:00 pm - 2:00 pm

2:00 pm - 2:15 pm
2:15 pm - 8:00 pm

18 pe Mavo

HORA
8:00 am - 9:00 am
9:30 am - 11:30 am

11:30 am - 12:00 pm
12:00 pm - 12:30 pm
12:30 pm - 1:00 pm
1:00 pm - 2:00 pm
2:00 pm - 8:00 pm
9:00 pm - 12:00 pm

12:00 pm

PRENSARIO INTERNACIONAL

EVENTO

Acreditaciones e inscripciones
INAUGURACION

Palabras del Presidente

de la APTC

INAUGURACION

Palabras de autoridades invitadas (MTC)
INAUGURACION

Palabras de autoridades invitadas
(GOBIERNO REGIONAL)
INAUGURACION

Palabras de autoridades invitadas
(OSIPTEL)

INAUGURACION

Palabras del Rector de la
Universidad de Arequipa
TELEFONICA

COFFEE BREAK

CONFEENCIA TECNICA

“Fibra optica”

ALmuUERZO

CORTE DE CINTA - INAUGURACION - SHOW ROOM
SHow RooMm

SALIDA

Evento

INGRESO - ACREDITACIONES
ConFERENCIA TECNICA
“Digitalizacion”

Corree BREAK
Furukawa

SAFEVIEW

ALMUERZO

SHow Room

CENA DE DESPEDIDA

CLAUSURA GENERAL DEL EVENTO
(Brindis De Despedida)

RESPONSABLE / TEMA
ORGANIZACION
ORGANIZACION

ORGANIZACION

ORGANIZACION

ORGANIZACION

ExposiToR/TEMA

AUSPICIANTE
ARCOM
InG. RaoL EscoBar

AUSPICIANTE
ORGANIZACION
Mu€esTrA CoMERCIAL
ORGANIZACION

RESPONSABLE / TEMA
ORGANIZACION
ING. Tomis DeLcapo

AusPICIANTE

Epmonp Avvazian
PENDIENTE
AusPicianTE ARCOM
MuesTRA COMERCIAL
AUSPICIANTE SCIENTIFIC
SaTeLLITE Y Byu
Ovipio Ruepa
(Presidente APTC)

—
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Demastenes Terrones, nuevo vicepresidente
de APTC, con Maria Soledad Ferreira de
Indecopi y Ovidio Rueda

Jesiis Angulo, Humberto Garcia de Tepal
y Daniel Segovia
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Carlos Valdez Velasquez Lopez, director general
de Concesiones de Comunicaciones y Mario
Gallo de Osiptel

¢

.-':T,

Demastenes Terrones, Ovidio Rueda
y Jesiis Angulo
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APTC 2012

Ovipio Rueba, APTC: ‘La Cumsre 2012

SERA EL MAS GRANDE DE TODOS LOS EVENTOS
.

REALIZADOS EN PERU’

Ovidio Rueda Curimanea, presidente de
APTC, mencion6 a PRENsARIO que la cuarta
cumbre en Arequipa ‘es tal vez el mds grande
de todos los eventos realizados anteriormente
en Perd, y destacé la mayor participacién de
empresas proveedoras de contenidosy equipa-
mientos nacionales e internacionales usando
casi en su totalidad los stands.

‘Lo mismo ocurre con auspiciantes de los
diferentes paises que se exhibirdn sus mar-
cas y usaran como vitrina la muestro en el
evento’, afladio.

Esteafio,la cumbre se realizard en Arequipa,
la segunda ciudad més grande de Perd. Rueda
sefiald sus ventajas: ‘Alli se encuentran todoslos
adelantos tecnoldgicos de la industria de tele-
visién, y de otros rubros y es por ello que se ha
elegido esta ciudad. Ademds, es conocida como
la ciudad blanca por su majestuoso volcin
Misti. El evento en Arequipa permite también
la participacion de todos los cableoperadores

de la regién sur de nuestro pais’

Carlos Huamén, Daniel Segovia, Saul Leal
y Jorge Zamora

En relacién a las conferencias que se rea-
lizarén este afio, el presidente de APTC dijo:
‘Resaltaremos el tema de la digitalizacién de
cabeceras y fibra dptica, las cuales serdn dic-

El sitio web de

LatinAdSales.com

PRENSARIO INTERNACIONAL

tadas por destacados ingenieros de Colombia,
como Tomas Delgado, y de Argentina, como
Raiil Escobar. Esla primera vez que se trataran
estos topicos, con la intencién de actualizar
y brindar novedades en el desarrollo acadé-
mico de nuestros ingenieros y técnicos de los
cableoperadores de Perd’.

LA CAMARA

Sobre las prioridades de trabajo para la
APTC este ano, Rueda coment6: ‘En primer
lugar intentaremos lograr la democratiza-
ci6én del Fuatbol Peruano, que actualmente es
exclusividad de la Telefénica. Hemos tratado
de realizar negocios con ellos pero sin ningtin
resultado positivo, lo cual noslleva a optar por
otro camino, que espero se logre para el bien
de todo el publico televidente del Peru’

Laentidad cuenta con 56 socios cableopera-
doresindependientes grandes y pequefios, que
totalizan cerca de 500.000 usuarios en todo el
territorio peruano, remarcé Rueda. ‘Muchos
de los cableoperadores ya se formalizaron. A
aquéllos que atin no, les estamos tratando de
ayudar con la venta de canales de contenidosy
los que no se adecuen, seran retirados de nues-
tra institucién como ya venimos haciendo’

Y finaliz6: ‘Queremosintegrar empresas con
toda la formalidad legal y no ser vistos como
una asociaciéon que agrupa a cableoperadores
informales’

En este contexto, se presenta también la
pirateria. Rueda opiné: ‘Es un problema muy
grave en varios paises de la regiéon. Nuestra
institucién estd en la tarea de erradicar esta
informalidad, pero no tenemos apoyo de los
proveedores de contenidos’

‘EnladltimaJornadas Argentinas de ATVC,

Prensarjo para agenua

Ovidio Rueda, presidente de APTC

nuestra institucién presenté una carta a todos
los proveedores de contenidos para que, re-
presentdndolos a ellos también, iniciemos las
acciones legales inmediatas contra la empresa
piratas de contenidos. No hemos obtenido
de ninguna de las empresas proveedoras de
contenido, HBO, Televisa, Fox Latin Ame-
rican Channels, Discovery, Fox Sports, que
recibieron nuestra carta. Si ellos no nos dan
el apoyo, la piraterfa continuara creciendo en
nuestro pais’

‘También digo que nuestras autoridades del
MTC, Indecopi no actuan con la celeridad
del caso, dando la oportunidad a los piratas
a malograr el mercado} agrego.

Sobrelos grandes operadores, Rueda expre-
s6: ‘Telefonicay Telmex sonlasempresas gran-
des en Pert, pero nosotroslos cableoperadores
independientes, estamos compitiendo con
ellos con tarifas razonable y dando cobertura
a lugares donde ellos no llegan’

‘Estamos creciendo en todo el territorio, con
lanuevatecnologia de punta prestando servicio
de television e internet, concluy6.
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GRrupro TV SAM: PROYECTANDO
LA RED DE FIBRA OPTICA

Sandro Rivero, gerente general del Gru-
po TV Sam de Pert, conté a PRENSARIO
los principales objetivos cumplidos el ano
pasado. ‘Logramos reforzar y ampliar las
redes troncales y de acometida, elementos
necesarios que nos permiten pasar de una
tecnologia a otra mediante procesos mds
cortos y que al mismo tiempo nos permiten
lograr mayor cobertura dentro de nuestra
red instalada’.

“Todo eso lo logramos en los plazo esti-
mado, por lo que ya estamos proyectando
nuestra red de fibra 6ptica. En breve, espe-
ramos tener los resultados que nos lleven
a implementarla dentro de todo nuestro
negocio) agrego.

TV Sam ha puesto especial énfasis en la
modernizacién su propio canal. Para eso,
destacé Rivero, han buscado y desarro-
llado programacion local evolucionando
en produccién. ‘Esto nos diferencia de los

competidores actuales, y se suma a lo que
ya hemos logrado: brindarles a nuestros
abonados una programacién muy buena y
que representa un valor agregado a nuestro
servicio natural’

En relacién a los servicios proximos a
lanzar, Rivero adelant¢: ‘Esta prevista la in-
corporacién de la radio que también va por
nuestra sefial mediante un canal. Optimiza-
remos nuestros recursos web para brindarle
mayor informacién a nuestros abonados,
asi como los canales de audio en diferentes
géneros musicales’.

LA APTC

Sobre la Asociacion Peruana de TV por
Cable, el gerente de TV Sam opiné: ‘Estdn des-
empenandose muy bien, mejor organizados
que anosanteriores. S6lo quedaria pendiente
elapoyo mutuo entre cableoperadores, quela
competencia que se mantenga entre nosotros

Sandro Rivero, gerente general del
Grupo TV Sam

sea justa y se lleguen a mejores acuerdos’.

Enrelacidon alaIV Cumbre, Rivero sefiald:
‘Esperamos encontrar nueva tecnologia,
mayor informacién y sobre todo mds acce-
sibilidad a lo dicho anteriormente. Ademas,
poder establecer vinculos de apoyo y soporte
de los proveedores de senales, que muchas
veces quedan en buenas intenciones’.

Y completd: ‘Considero que enlaactualidad
global, el soporte de marketing deberia ser
compartidoyveo que se generaliza demasiado
ymuchasveceslos operadores delas provincias
de Pert necesitamos un poco mas de dindmica
por parte de nuestros proveedores para hacer
mads atractivas nuestras acciones.

CaBLE VISION PERU PREPARA UN
PAQUETE DE TV DIGITAL

TAMBIEN APUNTA A MODERNIZAR SUS DOS CANALES

Ananias Escamilo Florentino, gerente
general de Cable Vision Perd, comenté a
PreNsarIO las principales inversiones lle-
vadas a cabo por la compania en el dltimo
afio se han concentrado principalmente en
el cono este de Lima. “Vamos creciendo y
manteniendolafidelidad de nuestra clientela,
gracias a la eficiencia y calidad de nuestros
servicios’, destaco.

Y agregoé: ‘Otro objetivo en el que estamos
abocados es la modernizacién de la progra-
macién en los dos canales exclusivos que
producimos, que son Visién 3 y Super 6,
y que son los que marcan la diferencia con
otros amigos cableoperadores’.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Escamilo conté que Cable Visién ya ha
incorporado el servicio de Internet para
los abonados. ‘Estamos ofreciendo el ser-
vicio ilimitado, para lo que empleamos
tecnologia de punta, Gepon, y nuestra red
inaldmbrica’

‘Consideramos que nuestra responsabili-
dad como peruanos es estar a la altura de
nuestras competencias transnacionales, para
lo que contamos con un equipo técnico profe-
sional que tiene la capacidad de estar al nivel
de nuestra competencia, completé.

Sobre los préximos servicios que sacard al
mercado, resalté: ‘“Tenemos como proyecto
incorporar un paquete de televisién digital,

<8>

¥

Ananias Escamilo Florentino, gerente
general de Cable Vision Peri

que esperamos ponerlo en funcionamiento
en el mes de julio o agosto de este afio’.

Sobre la Asociacién Peruana de Televi-
sién por Cable (APTC), afirmé que ‘se ha
convertido en el nicleo que nos une para
alcanzar algunas metas en sus afiliados’ Y
finaliz6 sobre la IV Cumbre de Arequipa:
‘Esperamos que culmine trayéndonos
modernidad a nuestro pais, y que esté a la
altura de otras convenciones similares como
Andina Link’.
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M) TECNOLOGIA

MEeDIA NETWORKS: PIONERO EN INTERNET
SATELITAL EN BANDA KA

PARA QUE LOS CARRIERS PUEDAN OFRECERLO

AL MERCADO MASIVO

Enlareciente NAB de Las Vegas, Media Net-
works, del Grupo Telefénica, tuvo un stand por
segundo afo consecutivo. Guillermo Denegri,
director de comunicacién, dijo a PRENSARIO:
‘Es importante estar presentes junto a otras
marcas lideres, y presentar el negocio de marca
blanca mayorista de TV paga e Internet, que
completamos con la venta de contenidos’

‘En Las Vegas promovimos para la parte
satelital y mayorista, pero le dimos més énfasis
a la Internet satelital, pues estamos entre los
principales proveedores de Banda Kuysin duda
seremos los primeros en distribuir la banda
Ka a nivel regional. Atendemos a los distintos
operadores y la Internet satelital se aplica para
esto, ailadid.

El responsable del drea, Gustavo Arditti,
profundizé los conceptos tanto sobre el actual
servicio de banda Ku para el sector corporativo
y gubernamental, como del préximo servi-
cio de Banda Ka para el sector masivo. ‘Las
soluciones en Banda Ku se manejan con un

APTC 2012 | Cartelera

Gabriel Larios y Vanesa Cuadros

Angela Venegas y Sara Soffa Rojas con Elis Pueras
de TV Cable Moche de Trujillo

PRENSARIO INTERNACIONAL

sistema mayorista similar al que tenemos para
TV paga y no hay otro asi en Latinoamérica.
Lo manejamos desde Pert con clientes desde
México a Argentina.

‘Nos va muy bien y el mercado objetivo es el
segmento corporativo y de PyMEs, con inter-
conexién de bases maviles. Jamds vendemos en
forma directa sino a través de nuestros carriers
clientes, sean Telefénica o no), continué Arditti.

Y complet6: ‘“También a los gobiernos, pues
deben saber que existe esta tecnologia. Espe-
ramos que crezca mucho en adelante. Somos
el principal comprador de capacidad satelital
de Latinoamérica, en base a eso tenemos los
costos que tenemos y a muchos clientes les sale
més econémico que su propia hub’

Enrelaciénala BandaKa, Arditti destacé que
estd apuntada al sector masivo. ‘Nacié en USA
con dos companias y con Eutelsat en Europa.
Ahora tuvo una explosién y Telefénica decidié
ser el primero en hacerlo en esta region. Se
lleva la capacidad a un Gibabit, pudiendo ser
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Piedad Martinez, de A Bethel TV:
Global Media Humberto Guillén

Juan Carlos Pérez y Luis Meza

Miguel Valentino, Valeria Marcarién
y Belén Arduino
; kLR
V ]
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Enélida Abanukkas y Juan Tafur,
Teleamigos Pred

Guillermo Denegri y Gustavo Arditti,
en el stand de nab

eficientes para servicios exclusivos a clientes
residenciales, a través de los operadores’

‘En dos meses empezaremos en México con
una capacidad compradarecientemente de 400
Megabits, y la segunda etapa serd el afio que
viene con el resto de México y Chile a través de
Telefénica y otros proveedores. La capacidad
satelital estard lista para salir en otros paises al
mercado masivo en 2015’

Vale aclarar que la Banda Ka ilumina Beams
de 500 kilémetros sobre lugares de alta deman-
da. Cada beam tiene capacidad equivalente a
un satélite en banda Ku, y cada satélite cubre
hasta 100 beams.

En Telef6nica y Media Networks consideran
queserdungranaportealaregionypuede permi-
tir una inclusién digital de la poblacién, algo que
promueven todos los gobiernos actualmente.

Katya Sagastizabal y Claudia de la Riva

Gregorio Ant6n y Elart Coello

f /puntocomedy E puntocomedy

LLEGA EL CANAL QUE HIZO QUE EL 50%
DE LOS ESTADOUNIDENSES PERDIERAN
EL CONTROL DE SUS FUNCIONES
CORPORALES.
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SCIENTIFIC SATELLITE: A LA PAR DEL CRECIMIENTO
DE LOS CABLEOPERADORES

EN PERU Y EL RESTO DE LATINOAMERICA

RosaCarrasco,gerente general de ScientificSa-
tellite, explic6 a PRENSARIO que la empresa naci6
enlos’90‘conlaideadebrindarsolucionesyel me-
jorservicioalosclientes. Hoy,es unadistribuidora
de equipos y accesorios de telecomunicaciones
para Pert y el resto de Latinoamérica.

Este afio, la compania fue galardonada con
el Premio Internacional a la Excelencia Empre-

SIEMPRE JUNTO A LA APTC

Scientific Satellite tuvo una participacién
muy especial, y hasta emotiva, en la anterior
Cumbre APTC en Lima: Edgar Carrasco, pre-
sidente de la compaiiia, fue elegido por Ovidio
Rueda como padrino de la inauguracién para
realizar el corte de cinta inaugural.

Ademis, el afio pasado Scientific Satellite fue
el patrocinador de la cena show central de la
Cumbre, y del agasajo a los participantes, una
caracteristica distintiva de esta convencion

PRENSARIO INTERNACIONAL

sarial 2012, otorgado por la Confederacion
nacionalde Comercio (Conaco) yel Congreso
de la Republica.

“Nuestro capital humano estd integrado por
profesionales que han ido perfeccionando los
productos que nuestros clientes usan en apli-
caciones, predios, cabeceras, edificios y redes
de fibra Optica a través de ciudades y paises’,

‘Es un provee-
dor nacional que &
creci6 con no-
sotros. Empezé
con una tienda
pequena y ahora
€S un gran €m-  pqgar Carrasco, en elcorte
presario que no se de cinta APTC 2011
olvida de los pequefios. Merecia ser elegido),
afirmé Rueda.

Rosa Carrasco, gerente general de Scientific Sate-

llite, Edgar Carrasco, presidente, y Moisés Mieses,

presidente de la Conaco, en la entrega del Premio
Internacional a la Excelencia Empresarial 2012

afiadi6 Carrasco.

En relacién ala transicién de los operadores
hacia la era digital, afirm¢é: ‘Durante estos afios
hemos perfeccionado nuestros productos di-
gitales, brindando las herramientas necesarias
para que nuestros clientes cableoperadores
cuenten con equipos y accesorios que demanda
la era digital y seguiremos actualizaindonos.

Y destacé sobre Internet: ‘Cada vez mads
clientes estdn accediendo a brindar el servi-
cio de Internet. Scientific Satellite, siempre
apoyando el crecimiento, ofrece una solucién
Optica pasiva completa para el desarrollo de
este medio de transmision.

Coyhaiqua # 1513, San Miguel Santiago, Chile
Tel.: [5B-2) 79161722 ~ 31213789
info@ pittelacom.cl | weww, pittelecom. cl
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DISTRIWAVE: SOLUCIONES COMPLEMENTARIAS
PARA BANDA ANCHA

Distriwave, mayorista de productos de co-
nectividad y seguridad, tiene su sede en Miami,
cuenta con filiales en Perd, Colombia y Chile, y
enpoco tiempoinaugurard dosnuevassucursales
en la region.

Nacié en Florida, EE.UU. en 2007 bajo el
nombre de My Wireless Equipment, dedicada
a la distribucién mayorista y venta retail de
equipos inaldimbricos Wi-fi. En 2008, fundé
SolucionesInalambricas del Pert que,consede
en Lima, inici6 sus bases para el desarrollo y la
expansion del negocio.

‘El nombre Distriwave lleg6 el afio pasado,
tras la fusion de las sedes de Florida y Lima,
comentd Augusto Marroquin Seminario, eje-
cutivo de Ventas Corporativas de Distriwave,
a PRENSARTIO.

‘El mercado de telecomunicaciones tiene un
crecimiento en aumento. Las nuevas tecnologias
hacen de la innovacién una de sus principales
caracteristicas, indicé Marroquin. Y anadi6 que
Distriwave se destaca en ese contexto por su‘cons-
tantebusqueda de solucionesyequipamiento que
se encuentren a la vanguardia tecnoldgica’

La compania brinda soluciones para distintas
necesidades del mercado, entre las que destacé:

-El acceso a banda ancha en zonas rurales y
urbanas.‘Contamos con soluciones que permiten
acableoperadoresy telcos brindar unservicio de
banda ancha répido, escalable, rentable y con lo
ultimo en tecnologia de transporte inalimbrico,
generando el desarrollo en las zonas donde no
se cuenta con este servicio’

-La video vigilancia y seguridad ciudadana.
‘La solucién de video vigilancia urbana ayuda a
cumplirlosobjetivosdereduccion dedelincuencia
de los gobiernos en paises como Pert, donde los

indices de delito son altos. Esta soluciéon
también va dirigida al sector privado
como empresas, minas y colegios.
Ademis, explicé que la compania se
diferencia por su servicio de valor agre-
gado,‘que favoreceanuestros canalesde
distribucién brindando capacitacién
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gratuita y personalizada, validacién y
proteccion en proyectos estatales’

Distriwave representa a Ubiquiti Networks
(soluciones para distribucién de servicio de
banda ancha en despliegues de gran escala, los
enlaces de Backhaul para transportar grandes
capacidades de bandaancha, telefonfaIP yvideo
IP), Mikrotik (gestién y administracion en la
red LAN y WAN en soluciones SoHo, SMB y
corporativas) y Vivotek (soluciones de video
vigilancia IP, para el desarrollo de proyectos de
seguridad ciudadana y el sector privado).

‘Muchas soluciones o proyectos de nuestras
tres marcas pueden ser complemento una de la
otra, convirtiéndose en una solucién unificada,
expresé Marroquin.

ExpectaTivAS PARA APTC

‘En esta nueva cumbre APTC, nuestra
proyeccién es llevar nuestro mensaje a los ca-
bleoperadores a nivel nacional, de las diferentes
oportunidades de negocio que se pueden desa-
rrollar con las herramientas tecnoldgicas que
ponemos a su alcance), dijo.

Y completé: ‘Nuestra principal propuesta
que es llevar el servicio de banda ancha de
una manera mds rdpida, eficaz y rentable a
los clientes abonados en las diferentes zonas
de operacién del cableoperador, por lo que
brindamos un fuerte asesoramiento con ca-

pacitacionesy pruebas en campo para probar
la efectividad de nuestra solucién’.

‘Parte de la propuesta es participar en el mer-
cado SMBy corporativo conla venta de servicios
y es donde proyectamos al cableoperador a no
s6lo la comercializaciéon de banda ancha, sino
también videovigilanciaIP,centrales de telefonia
IP y la implementacién de redes cableadas o
inaldmbricas’, afirmé.

OBJETIVOS PARA 2012

Para este aflo Augusto Marroquin Seminario
confirmé que Distriwave se enfocard en las solu-
ciones de TI, para el mercado local peruano, en
infraestructura de comunicacién inalimbricas
IP y video seguridad IP.

Para eso, determind: ‘Contamos con personal
altamente capacitado en la preventay postventa,
que nos permite dar el valor agregado que nos
diferencia y poder desarrollar en conjunto con
nuestros partners estratégicos, soluciones para
los mercados emergentes, que demandan infra-
estructura de comunicaciones.

‘Esperamos poder crecer en soluciones de
TI en los mercados de Latinoamérica. Los
principales objetivos son Pert, Colombia y
Chile, donde contamos con oficinas, que nos
permiten trasladar este valor agregado a nues-
tros partners, concluyd.

PROELECTRONICS:

La empresa brasilena Proelectronics sigue
con mayor presencia en la regién tras tener
stands en varios mercados de Latinoamérica
el ano pasado.

PRrENSARIO habl6 con su director comercial
Alexandre Nunes, que resalté la interesante
experiencia que han desarrollado en el mer-
cado comunitario ComuTV de Medellin, para
acceder también a la red de distribucion local
y empezar a crecer en ese mercado, donde ya
estdn empezando a tener negocios.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Dentro de su gama de productos de fabri-
cacién propia que generan en su planta de
Guararema, en el estado de Sao Paulo, cubren
tanto el mercado del CATV, como los MMDS
y el DTH. Eso los hace ideales para mercados
con multiplicidad de operadores.

Incluyen toda una linea de splitters, Taps,
herramientas, Multiswitchers, moduladores,
accesorios, filtros, Equalizadores, amlplifica-
dores para CATV y DTH, conectores, antenas
de VHF y UHE, WLAN y Wi-fi.
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CATV, DTH y MMDS

Alexandre Nunes
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KKROTON: ALIADO ESTRATEGICO PARA

OPERADORES INDEPENDIENTES DE PERU

Carlos Cruz, gerente de producto en Kroton
lleva més de diez anos en el mercado de TV por
cable, y casi 20 afos en de telecomunicaciones,
destac6 a PrRensar1o: ‘Hoy Kroton es un aliado
estratégico paralos operadoresindependientes
peruanos, porque les brinda productos lideres,
excelentes condiciones comerciales y stocks
permanentes, ademds de ser distribuidor lider
en CATV.

Cruzresalté elapoyo técnico queactualmente
necesitan los operadores, con capacitaciones
y soporte local. ‘Independientemente, Kroton

estd redisefiando su estrategia, que incluye

jornadas de capacitaciones descentralizadas a
lo largo y ancho del pais’

En términos de productos y servicios, la em-
presa estd poniendo foco en las soluciones con
fibra pticay coaxial. ‘Kroton,como mayorista,
distribuye equipos inaldmbricos, accesorios
para cémputo, accesorios para juegos on-line,
linea marrén e iluminacion’, resaltd.

En relacién a su participacién en la Cumbre
de APTC en Arequipa, Cruz sefialé: ‘Estaremos
mostrando diferentes lineas de productos,
como cables coaxiales y fibra dptica, pasivos,

moduladores y combinadores’.

Carlos Cruz, gerente de producto de Kroton

Finalmente, sobrelaslineas de trabajo parael
resto delafio, Carlos Cruzadelanté: ‘Seguiremos
complementado las lineas de productos con
marcaslideres del mercado. También estaremos
dedicados a facilitar a nuestros partners de
negocios las actualizaciones tecnolégicas de

cada uno de los fabricantes’.

INTERLINK AMPLIA LA OFERTA DE SOLUCIONES

Interlink SRL, empresa especializada en
soluciones de ingenieria y provision de accesos
a Internet mayorista y minorista con enlaces
digitales terrestres,inaldmbricos y satelitales, si-
gueampliandola oferta de soluciones dirigidas
a proveedores de servicios de datos.

Elano pasado,laempresa consede en Rosario,
Argentina, habia sumado la representacion de
los CMTs de Casa Systems, empresa estado-
unidense con casa central en Massachusetts
que, desde 2003, desarrolla equipamientos y
soluciones especialmente pensados para las
pequenias y medianas empresas.

Graciasaestaincorporacién, Interlink sumo
asusolucion de provisioning Flowdat, unalinea
de equipos que se destacan por su robustez,
flexibilidad y densidad con precios de entrada
muy razonables.

Emiliano Bonansea destac6 a PRENSARIO:
“Todos estos equipos son nativos en DOCSIS
3.0. Si bien podemos trabajar con las versio-
nes anteriores, esta tecnologia nos permite
hacer channel bonding para proveer servicios
de 100mbps facilmente, ademds los equipos
cuentan conla posibilidad deafiadir médulosy
canales de acuerdo ala necesidad del cliente, la
capacidad delograrasimetrias configurablesen

puertosde upstreamydownstream nos diferen-

PRENSARIO INTERNACIONAL

ciadelresto delos competidores, y por supuesto
su excelente relacion costo beneficio.

‘Hoy ya existen tres equipos instalados de la
linea mediay dos equipos delalinea alta que se
estardn importando en las proximas semanas
y serdn puestos en marcha para un cable muy
importante de la regiéon de Cuyo. La marca
tuvo una muy buena aceptacién, y ya tenemos
muchas cotizaciones hechas delas cuales somos
muy optimistas, agregd Bonansea.

Recientemente Interlink firmé un acuerdo
de representacion con BTIsystems para venta
y soporte de toda la linea de productos en los
territorios de Argentina, Paraguay Uruguay,
Chile y Brasil.

‘En un principio cuando hablamos con la
gente de BTT estaibamos interesados en repre-
sentarlalinea de productos Widecast, parael ca-
chede contenidos, pero cuando nos presentaron
elresto delas soluciones, entendimos que habia
en el mercado una gran demanda por distintos
tipos de servicios’ marcé Bonansea.

‘La plataforma de productos de BTIsystems
incluye soluciones carrier Ethernet para redes
Opticas, las cuales se pueden instalar dentro
de una red metro Ethernet, integrando el
paquete 6ptico con la solucién de Widecast

Transparent Cache, logrando con esto llevar el
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Emiliano Bonansea

contenido mds cerca del usuario final, lo que
mejora sustancialmente el QoE (calidad de la
experiencia). Es un producto muy novedoso
que tiene un enfoque muy distinto al resto,
si bien soporta el procesamiento de 10 Gbs
escala desde los 200 Mbs utilizando siempre el
mismo hardwareadosando solo algunasplacas
extras, completd.

Finalmente, Bonansea afirmé: ‘Hoy ya te-
nemos un equipo en demo en un operador de
cable grande de la argentina, que es consciente
del crecimiento de los servicios de OT T y sabe
que con esta plataforma soluciona en parte los
problemas comunes de aprovisionamiento

de video.

WAL artear.

artear

Mas comtenidos, meis calidad.

EN TODA
LATINOAMERICA

Frimera productora de Argentina
en generar Contenidos en Alta Definicidn.
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Best CABLE ANALIZA POSIBILIDADES PARA FTTH

Demadstenes Terrones estuvo en Andina
Link para ver las novedades tecnoldgicas,
y visitar a proveedores de sefiales con los
que tiene acuerdo. Destacé que su sistema
Best Cable busca acercarse al tema de
fibra al hogar, para lo que consulté entre
las compaiifas chinas y encontr6 respuesta

de Prevail.
Ademds, coment6: ‘Seguimos compli-
Deméastenes Terrones, Victor Jambo y Elvin cados con el tema de piraterfa, incluso de
Manrique, con Alejo Smirnoff de Prensario empresas que sin cabecera propia arrendan

sefiales a otros operadores y luego cobran a
mitad de precio. Eso se convierte en com-
petencia de Best Cable en Lima’.

También, en su rol de vicepresidente
de APTC, Terrones aproveché para coor-
dinar reuniones de cara a la Cumbre de
Arequipa con el presidente Ovidio Rueda
y Vanessa Cuadros.

Mencioné que su distribuidora Corpetel
tendrd unstand central en Arequipa, ‘con mu-
cho equipamiento’ que llevara desde Lima.

TuVES HD PRESENTA SUS SOLUCIONES
EN LA Cumere APTC 2012

TuVes HD anuncié que estard enlaIV Cumbre dela APTC en Arequi-
pa, representada por su equipo de Ventas para presentar su modelo de
negocios para la entrega de servicios de TV satelital Marca Blanca.

Launidad de negocios de Servicios Mayoristas de Television Satélital
de TuVes HD tiene como objetivo principal la biisqueda de operadores
de cable que tengan la necesidad de aumentar su base de abonados en
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forma rdpida y quieren, en forma adicional,
poder crecer en servicios de televisién de pago
por un medio distinto, expandiendo su actual co-
bertura de cable con servicios satelitales de television.

José Esteban Saez, director de Negocios para Latinoamérica, con-
firm6: ‘La empresa brinda una propuesta mayorista de TV satelital al
alcance de las empresas cableoperadoras, a un costo muy accesible y de
rdpida puesta en operacion. El servicio permite que cada cableoperador
pueda colocar su propia marca, parrilla programética y estrategia de
marketing, comercializando de esta forma su propio producto, pero
con un potencial de cobertura y abonados mayor’, complet6 Saez.

Este servicio también estd orientado para empresas de telecomu-
nicaciones y emprendedores que quieren diversificar su rubro. ‘Hay
muchas empresas de telecomunicaciones enfocados a la telefonia e
Internet, y para completar su estrategia de play es muy valioso agregar
el servicio de television. El servicio de TuVes HD les permite armar
un triple play en forma rdpida y sencilla, sin tener una gran inversién
en todo lo que significa la administracion de un servicio de televisién
paga) anadid.

Por su parte, Erika Tapia, gerente de Ventas y Nuevos Negocios de
TuVes HD, coment6: “TuVes HD, en conjunto con el servicio, ofrece
también un soporte de puesta en marcha. Apoyamos el start-up un cien
por ciento, ya sea en forma local o remota dependiendo de la figura
que se arme. Pero el foco principal es el soporte continuo, tanto en el
lanzamiento como en la operacién misma del servicio’.

Enrelacion ala pirateria de sefiales comenté: ‘El principal problema
de la pirateria se encuentra en la base. Cuando se ofrece un servicio

? que tiene un estdndar de seguridad bajo, lo que hace en rigor es abrir
la puerta para que empresas que se dedican a la pirateria puedan
. acceder a un producto final que tenga un mal uso, que es el caso de
-
los Set Top Box que tienen la encriptacion abierta y captan la sefial
Cara del subscriptor L
en forma gratuita’.
Y completé: ‘Nuestra capa de seguridad es de alto nivel, y desde ese
- - - punto de vista Ja@as hemossido ha.ckeados. Es un sistema muy robusto
TIS N Clsceci RO Suite B15 Miisien Tieenh L5 RSP y que da la seguridad a nuestros clientes que no van a verse envueltos
fbate 1ASE-LLE 158 i
en esa problematica’.
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NHK sumo® PRESENCIA EN
BRrRASIL Y APUESTA A PERU

NHK, lasenaljapo-
nesa que esta tenien-
dobuenarepercusion
en Latinoamérica,
sigue sumando esla-
bonesasuestructura.
Ya tiene presencia
fisica en Argentina,
Perd y México, ahora
también en Brasil,

donde firmé un acuerdo con
Multipole para la distribucién
de la sefial en inglés. Ademds, la
compaiiia estd instrumentando
la incorporacién de subtitulos en
espafiol y en portugués.

Segin confirmé Miyuki Ka-
muraa PRENsARIO en Cartagena,
asistird a la Cumbre de APTC en
Arequipa, Peru.

Viajes en Japén y El Ojo de
PROGRAMACION DESTACADA
DE MAYO

NHK anunci6 el estreno de su ciclo de programacion, Viajes en Japén
que, desde mayo, compartira distintos viajes a los mds exéticos lugares
de Japén.

Peregrinacion OHENRO en Shikoku es una serie de ocho capitulos
que recorre el paisaje de la isla de Shikoku, la cual alberga un camino de
peregrinacion de milafios de antigtiedad. Ademds de conocer 88 templos
de la isla, el programa presentara a los vecinos del lugar.

El ojo de Tokio presenta las numerosas facetas de la metrépolis mas
fascinante del mundo, incluidaslas iltimas tendencias, eventos y atraccio-
nes ocultas. Esto incluye frases utiles en japonés para volverse un experto
en pedir los famosos fideos ramen y ademas, ejemplos de resolucion de

problemas en caso de olvidar sus pertenencias en el metro.

PLaNeT X HD

Federico Martinez, presidente de
Planet X, confirmd a PRENsARIO el lan-
zamiento de susenal en HD en marzo. Se
tratadeunasefal separada delaestandar,
con programacion 100% original de

M De ANDINA Link A APTC - SENALES - TECNOLOGIA

RCN: NTN 24 Busca o
SER UN 'REFERENTE
INTERNACIONAL'

Tibisay Betancourt, ejecutiva de Comer-
cializacién Internacional de Nuestra Tele
Noticias-NTN 24, estuvo en el stand de RCN,
ubicado en un sector clave del hall central
de Andina Link.
Alli senalé que NTN 24 transmitira,
ademds de los noticieros y las novelas de
RCN, todos los partidos —no sélo los de Tibisay Betancourt
Colombia- de las eliminatorias al mundial
y cinco de la liga local.
‘Los cambios en ambas sefiales apuntan siempre a beneficiar al publico),
destacé Betancourt. La de noticias tiene menos tiempo en el mercado que

otras sefiales, pero busca ser un ‘referente internacional’, finalizo.

STDC.TV suma
DECODIFICADORES KAON
A SU PLATAFORMA COSHIP

PERMITIRA ACCEDER A SERVICIOS INTERACTIVOS

StDC.tv, empresa especializada
en soluciones de TV digital para
cableoperadores, anuncié la incor-
poracién de decodificadores produ-
cidos en Argentina por la coreana Kaon, a su plataforma Coship.

Los decodificadores comenzaran a fabricarse en el pais desde agosto,
favoreciendo a los clientes de StDC.tv en términos de precios y dis-
ponibilidad de stock.

Ademds, permitird el acceso a servicios interactivos a través de una
plataforma desarrollada por TCC, empresa uruguaya distribuidora
de contenidos.

Asi,los usuarios podrdn compartir contenidos premium contratados
en todos los televisores del hogar, se facilitara el acceso a pantallas mul-
tiview que favorecen el zapping, la interaccién con programas de TV, y
la compra y contratacién de productos desde el control remoto.

Por su parte, la incorporacion de estas nuevas prestaciones ofreceria
alosusuariosla posibili-
dad de recibir recomen-
daciones en base a sus
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Asia a la vista

NHEK, |a emisora piblica de Japdin, abra una ventana al continente
asiatico con su servicio en idioma inglés, ofreciendo noticias y una
varietiad de programas sobre tecnologia, arte, cultura, el mundo
emprasanal y aspectos de la vida cotidiana.

|

programas favoritos. Mas informacion an :

www.nhk.or.jp/nhkworld/

deportes extremos en espanol. Contacto : Mi}n'l_l ki Nomura
Representante de NHE WORLD para América Lafina

maillEmiyukinomura.com

Federico Martinez

El decodificador Kaon seré producido en Argentina
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MBA REPRESENTARA A WOBI, LA NUEVA SENAL
DE MIANAGEMENT TV PARA LA REGION ANDINA

El primer dfa de conferencias de Andina
Link Cartagena, previo a la apertura de la expo
comercial, culminé con la fiesta de MBA de
Matilde de Boshel, donde presenté a Wobi,
la nueva imagen de su senal representada,
Management TV.

Por parte de Wobi, asistieron Alejo Idoyaga
Molina, Gustavo Barcia, y la mds reciente
incorporacion, Javier Ascencio, que quedaron
satisfechos con el video de presentacién de la
nueva imagen.

Acompanada por Diana Visbal y su hijo
Carlos Boshel, Matilde de Boshel asisti6 al

tradicional cdctel de MBA, que durante 14
afios ha organizado durante la convencién de
Cartagena. Esta vez, el evento se realiz6 en una
atractiva casa ubicada a dos cuadras dela plaza
Santo Domingo.

Como de costumbre, participaron del
encuentro los principales programadores,
operadores y visitantes que asistieron ala expo,
que suelen encontrar alli un espacio apropiado
para reunirse. Se destacaron Carlos Gomez
de Telmex, Claudina Penagos y Alexandra

e

Javier Asensio de Wobi, Matilde de Boshell, presidente
de MBA, Gustavo Barcia, director general de Wobi,
Diana Visbal, gerente general de MBA, Alejo Idoyaga de
Wobi, Carlos Boshell, VP Corporativo de MBA, y Jorge
Tatto, director general Latam de MVS

Villegas de Une, Eduardo Stigol de Inter, Peter
Kothe y Loreto Gaette de Telefonica.

SuN CHANNEL LANzA HD

Sun Channel lanzard a mediados de marzo su sefial

Jorge Meza, Héctor Bermiidez, S€ realizard en Galdpagos, un formato de Sun Babes,

Jennifer Betancourt

partir de mayo, la senal SD cambiard su imagen para

ponerse a tono con el de alta definicion.

NeTicias

— et YR
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en HD en Chile, Reptiblica Dominicana y México. ‘Cree-

coment6 Héctor Bermudez, director general.

Sun Channel HD estard enfocada en el entretenimiento
con contenido turistico, aplicando un nuevo concepto
en la industria. Bermtdez destacé un programa que

videoclips y un noticiero. Finalmente adelanté que a

V/MASTV ESTA DISPONIBLE
EN EL SERVICIO BASICO
DE TELMEX COLOMBIA

Desde el pasado 2 de febrero y después de dos afios

mos que generara un alto valor agregado para el canal,

de preparativos, estd disponible en el servicio bésico
de Telmex, la nueva sefal colombiana Vmastv, que
hasta marzo seguird un ritmo intenso de seis estrenos
diarios, incluyendo un noticiero y otros contenidos
originales locales.

Con Telmex, la sefial logra un 50% de la distribucién
total en el pais, aunque su meta es llegar al 85%.

GLOBAL MEDIA
TELECOMUNICACIONES
Canales exclusivos
con programacion 24 horas dedicados
a la informacidn, entretenimiento,
educacion y el esparcimiento

HeTicas TWare

Tel (S74) 448
prartine
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Representamos y comercializamos seiales
internacionales para la industria de TV por Suscripcion en la
Region Andina , Centro America y el Caribe
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RCTV, DISPONIBLE EN
CaBLE ONDA DE PANAMA

RCTV fue uno de los
primeros canales abiertos de
Venezuela, pero al ser cerra-
do por el gobierno de Hugo
Chévez, se convirti6 en una
senal de TV paga internacio-
nal desde elNSS806. Llevaseis
RCTV International: Amina Galdo, Marke-  mesesdisponibleenelsatélite
ting, Carlos Lamas, VP y gerente general, y en tres meses se codifica. Ya
y Haydee Pabon, directora de Ventas partié en Cable Onda de Pa-
namd, con su programacion
generalista que incluye novelas, variedades y talk shows.

TV INTERACTIVA: SENALES
CHILENAS DE EXPORTACION

TV Interactiva (ex Via Comunicaciones) de Luis Venegas y Marcelo
Germani, sigue creciendo con sus senales de TV paga ya no s6lo en Chile,
sino en otros paises. Tiene un acuerdo con Movistar (Media Networks)
paraZona Latinay ViaX,y también con Claro/Telmex en Perti. Con este
ultimo también ha avanzado en Paraguay, para quien estd elaborando
la gufa de programacion.

Ambos ejecutivos estuvieron en Andina Link Cartagena promoviendo
laventa internacional. En total cuentan con nueve sefiales entre estdndar
y en HD con las versiones en alta definicién de Via X, Zona Latina y
BangTV.

ITV DE VisTA @&

VistaTD de Venezuelaabrid oficinas
enMiami,yproyectaanivel internacio-
nal la venta de su solucién de sistema e &
de Middleware para servicios de IPTV,  Carlos Faria y Juan Sicard, de Toner
ITV de Vista. -

Carlos Faria explicé que la soluciéon presenta TV interactiva sobre
IPTV. El CAS es de Verimatrix y el STB de Amino, que es el tnico
integrador certificado en Latinoamérica para empresas y hoteleria. Ha
tenido éxito con el sistema de versién hotelera que estd disponible. El
mismo middleware que se utiliza para cableros esta dispuesto para el
cliente residencial. Alli se puede controlar el aire condicionado, las luces
y la seguridad de la casa. También tiene el sistema digital Signage para
el sector corporativo.

Toner es unaliado parala comercializacién delasolucién en Venezuela,
Costa Rica, México, Brasil y Reptiblica Dominicana con soporte local.
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THE ErROTIC NETWORK

David Guerra con Erotic
Network estd haciendo un
trabajo progresivo en la
regiéon, con presencia en

Andina Link y en mayo par-

ticipard dela Cumbre APTC
en Arequipa, Perd.

En Cartagena comentd a ]
PRENSARIO que la empresa

lleva a cabo negociaciones Agatha Morazzani y David Guerra

con Telmex para entrar en

diferentes mercados como El

Salvador, Puerto Rico, el resto de Centroamérica con Claro, Colombia,
Chile y Pert con su producto de VOD. Con respecto a éste altimo, Guerra
dijo que los socios ‘estin migrando a digital’, y que eso los posiciona
como un segmento ‘muy atractivo.

En México estd bien posicionada en Sky México donde, detallé David
Guerra, reemplazé al producto de Claxson, Multimedios, Megacable,
Maxcom, Grupo Hevi y Cablemas.

Cuenta con 18 categorias, desde VOD del contenido mds hard, hasta
el tnicamente erdtico, y un SVOD con 20 peliculas y 35 clips, siempre
acompanando la banda de canales. Se destacan sus productos Folder
Sex'y Sexflixx.

Entre sus ultimas incorporaciones, se destaca la de Juan Carlos Gam-

boa en el drea de prensa.

ANTRONIX: TAPS LIDERES

Milton Ulua destacé a PRENsaRr10 que Telefénica vino construyendo
sured en Limay Cusco en
todo el 2011, y que toda
la planta externa es de
Antronix con sus taps.
De la misma manera,
otro cliente grande es
Cablevision del Distrito
Federal de México hace
la reconversiéon de su
red también con la com-
pania. Milton Ulua, de Antronix y Elmo Taddeo,
En Brasil, otros dos de Telefdnica
clientes grandes que los
eligieron son Net Servicios y Embratel.
Dice Milton que la ventaja que tienen como taps lideres es que
permiten acondicionar la sefal de retorno, ademds que el precio es
bastante competitivo. Eso con el aval de ser fabricantes y tener la calidad

reconocida de siempre.
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Max MEeDIA:
NUEVO HumoRr CHANNEL

Yécica Pineda de Max Media dijo a PRENSARIO que es-

tén presentando a todos los clientes actuales y potenciales

la nueva imagen de Humor Channel, con renovacién de

alguna parte de los contenidos en la nueva programacién

2012. También se estd mostrando a los clientes material

de produccién propia suelto. Dentro de esos acuerdos,

se consolidé una nueva negociaciéon con MGM para el

Canal Ella.

Con Trendy Channel también estdn haciendo nueva

programacion, consolidandola nuevaimagenymoviéndose

mucho con eventos de moda en Colombia y presencia en

los eventos internacionales.

Yécica Pineda

TV Red es el canal para apoyar la produccion local en Colombia: Les ha ido muy bien

con patrocinios y mucha gente adopt¢ la seial como canal local. ‘Se ha aliviado la pro-

duccién, hemos podido solventar el canal con los aportes y a nivel internacional, pese a

que no era el objetivo, ya tiene acuerdos Centroamérica y Venezuela, dijo Pineda.

Ademds, como ventaja competitiva para el paquete de sefiales se representa a Aprende

Inglés TV para Colombia y Venezuela.

Finamente, anticipé sobre la cumbre de APTC de Pert se va a hablar nuevamente

con la asociacién. ‘“Tenemos una buena parte de clientes, post-venta y vamos a apoyar la

distribucién tanto de Humor Channel como de Trendy’

+506-8850-2379
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Soluciones de Codificacion
con Salida IP... en paquetes disponibles para TODAS las aplicaciones

VENEVISION PLUS
APUESTA A PERU

En la orbita de
Venevision Con-
tinental, Cosme
Lépez y Elba Mora
destacaron el lide-
razgo que Venevi-
sion Plus tiene en
Venezuela, donde
el reciente estreno
de una nueva tele-

Cosme Lopez y Elba Mora

novela super6 tanto laaudiencia de los canales abiertos,

como la de cable, algo que ya es habitual.

Explicaron que estdn desarrollando coproducciones

de cine como estrategia, tal es el caso de Erika tipo 11.

Entre las novedades de la compaiiia, destacaron que

Novelisima entré en el servicio bésico de Cable Onda

de Panamd. Ademads, que la version Venevision Plus

Dominicana es muy fuerte en ese pais con chances de

extension a todo el Caribe, y que ahora esperan crecer

fuertemente en Chile, Argentinay Perti,donde volverdn

a estar presentes en la cumbre de la APTC.

IDEALES PARA:

Codificacién Costo-eficiente, Multiplexacion y
Transmisidon IP en Cabeceras y Hubs

Consolidacion de Cabeceras: Backhaul IP de

Contenido Local

Backhaul IP de Contenido PEG

Insercion de Contenido Local en Ambientes

Basados en IPTV

Codificacién SD/HD,
MPEG-2/H.264

Escalabilidad por medio de

Facil de mantener y administrar
(VLAN de administracion de
dispositivos en una misma red
de distribucion de contenidos)

plug-ins (1-2, 1-4, 1-8 programas)

Montajes de pared y rack

bcastro@atxnetworks.com

Opciones para red de cobre y/o
transmision optica (SFP)

www.atxnetworks.com/IPc

Gax

O Mas de12 OOO Hrs. L\

n e produccmn original al afio. azteca

aztecainternacional.tv / artecanovelas.tv / sales@comarex.tv [ (52) 55 5251.1410
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ReporTAJE A FERNANDO ADAD

CLAXSON: MODELO DE NEGOCIOS
MULTIPLATAFORMA PARA OPERADORES |

Claxson, productoraydistribuidorade con-
tenidos multiplataforma para adultos, viene
trabajando enlos tltimos anos para consolidar
su portafolio en América Latina.

Fernando Adad, director comercial de la
compaiiia, destacé a PRENsARIO: ‘Por elintenso
trabajo, hoy Claxson se ha transformado en
un un negocio para los operadores: no signi-
fica un costo, sino que ofrece un modelo de
negocios en el que propone una sociedad a
las afiliadas’

‘Claxson aporta sus productos y todo el
expertise que ha ido acumulado a lo largo de
los afios, el operador pone su red, y ambos
compartimos las utilidades’, explicé.

Un aspecto importante que destacé Adad
es que este portafolio, en el que cada uno
de los productos se complementa, permite a
los operadores ‘monetizar la actividad en las
plataformas digitales, que estan instaladasy en
funcionamiento enlos principales operadores
de Latinoamérica, y a las que las companias
medianas y pequefias ya estdn accediendo’

Sobrela complementariedad delos produc-
tos de Claxson, el ejecutivo explicéd: ‘Ninguno
de nuestros productos reemplaza a otro:
tenemos a Playboy, con un producto erético,
Venus, con un producto latinoamericano muy
posicionado, con un balance de un 80% de
producto conformado por un mix americano
y un 15% europeo, nutrido de la libreria de
Private, el propio Private, con una fé6rmula

IP-Tel presenta:

PRENSARIO INTERNACIONAL

Llama y habla. >
E's facil y rapido. o]

Ingresa a www. fono-web.oom,
registrate v comenzd a hablar,

inversa -un 80% de produccién europea y un
20% de mix americano-, a los que hay que
agregar Penhouse y Sextrime’

Como senal, Penhouse fue lanzada por
Claxson hace cuatro meses, ‘con excelentes
resultados’, por una gran respuesta por parte
de los operadores. ‘Tiene una marca poderosa
de muchos afios y que estd muy instalada,
muy reconocida en un segmento del ptblico:
la generacién que hoy tiene 40 y 50 afos),
anadi6 Adad.

‘Ademds de ser una marca identificada para
adultos y de mucha calidad, se complementa
con una linea editorial de triple X extremo,
que es lo que la gente quiere ver. Por eso es
un producto poderoso, muy éptimo para la
comercializacién. Hoy dfa, un 60% de la au-
diencia prefiere ver un producto tres X y no
uno erético, como lo es Playboy’.

Y resalté: Justamente Playboy, que también
es una marca importante con reconocimiento
internacional, se ha transformado enla puerta
deingresoalo que esmundo adulto. El piblico
después de contratar Playboy, terminan acce-
diendo y queriendo consumir Penhouse’.

FUERTE DESARROLLO
A LA PRODUCCION LOCAL

En relacién a la produccién local, Adad
explicé: ‘Desde Claxson, siempre observamos
e investigamos las preferencias del publico
latino, y tratamos de producir para alcanzar

U teléfono onling que be permite
estar comunicado desde cualguier
lugar del munds & un baja

costo por lamada.

Liarmd a cualguier lugar del mundo

desde tu navegador preferido,
£in necesldad de descargar ningan

programa.

Wl !
estas preferencias. Concretamente, estamos
déndole un fuerte impulso a Playboy HD, con
una alta calidad que ha despertado un alto
interés de los cableoperadores, que también
ven en la senal la dnica propuesta lineal que
hoy existe dentro del género adulto.

EL crecimienTo DE MoBILE

El desarrollo multiplaforma que viene
siendo central en la estrategia de crecimiento
de Claxson tiene como un aspecto muy impor-
tante a Mobile, ‘un negocio muy interesante,
que préacticamente representa entre el 10 y el
12% de los ingresos de la compania’.

‘La clave es la produccién especifica de
contenidos para el formato y los dispositivos
moviles. La privacidad que permiten estos a
la hora de consumir contenido para adultos,
hace que en este segmento estemos creciendo
muchisimo, tanto entrelos jévenes como entre
gente de edad avanzada’, mencioné.

‘Para lograr esta produccion, como pasa en
todaslas dreas donde nos desarrollos, Claxson
senutre mucho deinformacién quelosestudios
arrojan sobre el consumo movil. Y lo mismo
hacemos con el consumo online. Por eso hemos
lanzado Sextrime, que es un producto que nace
a partir de la informacién que tomamos de la
web. Se trata concretamente de lo que la gente
busca en la web, desarrollado y armado en un
canal para television), concluy6 el ejecutivo.

www. fong-web.com - DEI0-268-1111 - Infe*fone-web.com

hovelisima

TU CAMAL DE HOVELAS ¥ ENTRETENIMIENTO

Tenemos Telenovelas,
Talk shows, Variedades y Humor con ese
sabor y calor humano que nos hace
unicos... asi Somos...

100% entretenimiento latino...

Continental

Division de TV por suscripcian



VIACOM CONSOLIDA SUS PROPIEDADES

M De ANDINA Link A APTC - SENALES

EN LA REGION ANDINA

Viacom International Media Networks
(VIMN) The Americas decidio, hace tres afios
y medio, instalar en Bogotd, Colombia, una
oficina regional para consolidar su presencia
en la regién Andina.

Manuel Reveiz, gerente de Ventas de Distri-
bucién para la regiéon Andina, junto a Andrés
Sanchez, ejecutivo de Ventas Afiliadas, fue el
responsable de llevar adelante la gestion del
portafolio de propiedades de Viacom en estos
mercados, con resultados ‘muy positivos, me-
jores de los proyectados’

Una de las claves de este éxito estuvo en que
lograron abrir el mercado de Perd, para luego
desarrollarlo bastante. ‘En un principio nos
costé mucho. Hemos logrado una buena po-
sicion a fuerza de trabajar duro, especialmente
a partir de estar presentes desde hace dos afos
en la Cumbre de TV Paga de APTC) a la que
vuelven también este afio.

Sobre Perti, Sanchez adelanté: ‘Para reforzar
nuestra presencia en Peru, estamos analizan-
do que algunas de las negociaciones con los
cableoperadores pequefios se hagan a través

de un representante colombiano’, aunque por
ahora no hay nada confirmado.

Otro de los mercados importantes en la
region es Venezuela, que ‘tiene un potencial
grandisimo)ydondelas propiedades de Viacom
tienen un importante distribucién a partir de
estar presentes en las grillas de los grandes
operadorescomo DirecTV,NetUno, Intercable
y Supercable, entre otros.

Reveiz destac6 que ahora, sobre todo desde
la tltima edicién de Andina Link Cartagena
(realizada en febrero pasado), han comenzado
a rever ‘la decisiéon de no acordar con Asocia-
ciones de medianos y pequefnos operadores)
porque se estd revirtiendo ‘la situacion de falta
detransparenciay claridad enlos nimeros que
reinaba en el sector’.

Sobre Colombia, dijo: ‘Estamos impulsando
muy fuertemente nuestras sefiales: MTV, Nick,
VH1,Nick]Jr.,elrecientemente lanzado Come-
dy Central y nuestros canales digitales MTV
Hits, MTV Jams, VH1 Classics, MTVHD,VH1
HD, NICK HD), lo que les ha permitido lograr
tener ‘full penetracién conlos canalesbasicosen

Manuel Reveiz y Andrés Sanchez

los principales cableoperadores del pais’.

Especificamente hablando sobre Comedy
Central, dijo que ‘el canal ha tenido una gran
aceptaciénenlosmercadosde TV pagadelare-
gién’, ya que ‘en cuanto a distribucion, tenemos
cubierto Ecuador,unabuena parte de Reptblica
Dominicana con Tricom,yahora Venezuela con
Intercable, mientras que en Colombia estamos
negociando su ingreso, y en Pert los acuerdos
deberian concretarse con medianos y grandes
cableoperadores dentro de poco.

Por ultimo, Reveiz destacé el desarrollo de
su oferta de canales en Alta Definicién, cuyo
diferencial es que ‘se encuentra estratégica-
mente disefiada para ofrecer programacién
altamente valorada por el usuario, teniendo
en cuenta que las limitaciones tecnolégicas de
los operadores los obligan a tener los mejores
canales posibles’.

TELEFE INTERNACIONAL INCREMENTA DISTRIBUCION
CON FICCIONES DE ESTRENO Y CONTENIDO ORIGINAL

Telefe de Argentina contintia potenciando en

el mercado regional su sefial internacional que,
en los ultimos afios, ha venido incrementando
su distribucion en grillas de TV paga en cada
uno de los paises de América Latina.

Daniel Otaola, gerente de Ventas de Sefiales
Satelitales de Telefe, destacé a PRENsARIO: ‘La
aceptacion por parte de los operadores de TV
paga del canal 24 horas Telefé Internacional
es el resultado de trabajo de profundizacion
del cambio que empezamos a fines del 2011
respecto al contenido’.

Conficcionesy programasdiversos originales
ydeestreno -todo producido en HD-, el objetivo
deestetrabajo,que esteano planeanintensificar,
es ‘hacer méds simultdneo el contenido dela senal
internacional con el contenido que se emite en
la sefial abierta de Argentina’

Pero este contenido en simultineo con la

PRENSARIO INTERNACIONAL

sefial de Argentina, que se compone de ficciones
que estan al aire en Telefé, dando ‘muy buenos
resultados’, se complementa con programacién
especificamente realizada para Telefé Inter-
nacional, lo que permite a los argentinos que
viven en el exterior una programacién que
‘les da cercania con el pais, a la vez de generar
contenidos relevantes para cada uno de los
mercados en donde la sefial estd presente’.

Esto, concluy6 Otaola, es ‘una estrategia que
nos permite hablar de manera directa con el
televidente de otros mercados, lo que fue muy
bien recibido tanto por ellos como por los
operadores de estos paises. Este ailo se vaa pro-
fundizar en este sentido. Estamos estrenandolas
nuevas ficciones que ya estdn al aire en Telefé y
nos estd dando buenos resultados’.

Remarcé sobre Andina Link: ‘Para esun mer-
cado muy interesante, por la altura del afio en

<30 >

Daniel Otaola junto a Ariel Katz, Claudio Ipolitti
y Meca Salado Pizzaro

queserealiza (febrero) y porque nos encuentra
en un momento donde el objetivo es seguir
profundizando el desarrollo en la region’

Y concluyé: ‘Tenemos buena distribucién en
Colombia y Venezuela, y estamos trabajando
para incrementarla en Ecuador. Tenemos un
afio interesante, porque a partir del foco que le
hemospuestoalaprogramacién esnatural que
el desarrollo en distribucidn se intensifique’.
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CoLVEN, PIONERA
EN MICRODUCTOS

Milton Bisor, Luis Marquez, Samuel Losada, Alberto Scharffenorth

ColVen (Colombia-Venezuela) nacié hace diez afios con sede
en Republica Dominicana y operaciones en Colombia, Venezuela,
Guatemala, Hait{ y Panama4. Se dedica a las soluciones de redes,
especialmente planta externa con troncales. Sus principales clien-
tes son Columbus Group, Telefénica, Claro, Onemax, Amzak y
Tricom.

Luis Marquez y Samuel Losada, fundadores de la compania,
asistieron a Andina Link acompanados por Milton Bisor y Alberto
Scharffenorth.

ColVen tiene representaciones aplicables a diferentes mercados:
Taihan, con exclusividad en Republica Dominicana, Guatemala
y Haiti, y K-Net; empresa pionera en microductos y flexos con
representacion en Venezuela, Haiti, Costa Rica, y Colombia.

Sus productos repercuten en la disminuciéon de los costos de
tendido y generan impacto positivo en la intervencién en el medio
ambiente, ya que la apertura en calles es s6lo de una pulgada de
ancho.

Ademds, la compaiia fabrica empalmes con tapas con iden-
tificacién del cliente y registros para evitar robos, que son clave
en Latinoamérica. ‘Somos la empresa de la regién con mayor
equipamiento en ingenieria, que incluye tres microtrenchers para
el microtendido’ sostuvieron Marquezy Losadaa PRENsARIO. Tam-
bién representa los herrajes de Siscoax en Republica Dominicana,
Guatemala y Haiti.

ColVen inici6 ventas en Guatemala y Venezuela, y tiene la inten-
cién de ‘atacar fuerte’ Colombia. En Haiti fue la inica empresa que
acepto reconstruir redes tras el sismo. ‘No le tenemos miedo a los
retos logisticos y operativos de seguridad’, afirmaron.

Conlaconvergenciadeservicios, se demandan cada vez mas gigas
de datos. La revolucién de fibra de alta capacidad estd dentro delos
paises en localidades intraurbanas y ya se puede llegar con fibra a
la casa. ‘El futuro es muy promisorio), destacaron.

ColVen tiene 500 empleados (300 s6lo en Dominicana), cuenta
con oficinaslocales en todoslos mercados donde opera, y ha venido
creciendo a tasas del 100% en los tltimos afios. Después de Andina

Link, asistiran a Canitec y Tepal.

PRENSARIO INTERNACIONAL
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ATX: NUEVO INGENIERO
DE SOPORTE

Bernardo Castro, responsable para
Latinoamérica de ATX, destacé a PREN-
sarIolaincorporacién de Pablo Benitez
como nuevo ingeniero de soporte para
la region en espanol. ‘Como resultado
del buen posicionamiento de la marca,
ahora queremos extender el servicio al ~ Pablo Benitez y Bernardo Castro
cliente’.

‘No queremos ser s6lo una marca Pre-
mium para los operadores, sino que también nos ocupamos de los clientes.
Estamos seguros que esta incorporacion, que es una apuesta al mercado,
tendrd mucho éxito. Pablo estard basado en Panama pero tendrd un rango
de accién en toda Latinoamérica) anadié Castro.

Pablo Benitez cuenta con una magistratura en tecnologias aplicadas a co-
municaciones en la Universidad de Manheim, Alemania, y que habla espanol,
inglés y alemédn de manera fluida.

ARJ CoMPANY SALE AL
MERCADO LATINOAMERICANO

ARJ Company, distribuidorabrasilefia de equipamiento para TV paga, estd
saliendo al mercado latinoamericano en el Caribe, y por ese motivo asisti6 a
Andina Link. La empresa cuenta con herrajes de produccién propia y otros
productos de venta internacional. Tiene tres vendedores para la regién y ya
confirm¢ acuerdos en Bolivia, Uruguay y Chile.

PREVAIL: PRODUCTOS PROFESIONALES

Audrey de Prevail destacé en su stand de Andina Link que este afio les fue
incluso mejor que en 2011 en la feria de Cartagena, producto de un stand
situado en una esquina muy productiva. Sus productos son muy profesionales
e incluso llegan a ofrecer Fibra a la casa.

TECHNETIX: EXITO EN
SPLITTERS DE CABECERA

Javier Molinero de Technetix, des-
tacéd a PRENSARIO la asistencia en su
stand en Cartagena, de operadores de
Guatemala, Colombia, Pert, Ecuador
y Venezuela, quienes se sorprendieron
con sus splitters de cabecera.

Javier Molinero y Rodrigo Marin

UN CANAL.
TODO'EL DEPQRTE.

Los eventos deporbivas mas relevantes y la mejor y mas amplia propuesta de programacian
con una gran variedad de programas de produccion propia en diferentes formatos y estilos

TyC Sports
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BriDGE: VB252, NUEvA
SOLUCION PARA MONITOREO
DVB-T/T2

Bridge Technologieslanzélanueva
interfazde RFVB252, el control de RF
completo que ofrece diversas solucio-
nes para broadcasters DVB-T/T2.

Eldisefio modular permite mezclar

diferentes tipos de entradas, para
Philips Burnham, director de Ventas, y

resolver las necesidades de distintas Simen Frostad, presidente

configuraciones de red, como distri-
buciones satelitales a sitios de transmisién combinados con distribuciones IP.

A su vez, el monitoreo de alta densidad ASI puede ser combinado con el moni-
toreo DVBT/T2, sumando el modulo VB242 al modulo existente. La combinacién
del VB252 con VideoBRIDGE permite a los broadcasters, combinado a los VB120
0 VB220, monitorear ficilmente toda la sefial de punta a punta de la cadena, y
monitorear hasta 260 sefiales IP en multicasts, para un completo andlisis de la red
IP asi como también la transmision DVB-T/T2.

Simen Frostad, presidente de Bridge, comentd: ‘El DVB-T2 recién se estd des-
pegando, pero ofrece grandes ventajas para los broadcasters. Una gran cantidad de
redes bajo este estindar de TDT se encuentran actualmente en desarrollo, y hasta
ahora, no existia una solucién de monitoreo de alta calidad, por lo que el VB252
viene a llenar un vacio.

SigNaL Groupr Y MATT:
soLUCION WI-FI DE
EL VIBORAL A LA REGION

Hortensia Espitaletta, presidente
de Signal Group, estd dando un paso
adelante en pos de la ayuda a los sis-
temas pequefios y medianos con un
servicio de Internetinaldmbrica. Tal es
asique ahora Signal TV, laempresa de
representacion de senales, es parte de
Signal Group que incluye también la
alianza MATT, con William Galindo
y Javier Gaviria. Desde septiembre, le

Hortensia Espitaletta y
William Galindo
estd dando mucho impulso con buena
acogida en medianos y pequenos operadores y sistemas comunitarios.

Galindo es el director de Viboral Television, sistema que desarrolla desde hace
cinco anos, a través del que logra llegar al sector rural, donde no llega el cable y sirve
alavigilancia para fincas y hogares lejanos con soporte remoto. Vale como concepto
de Internet social y el Mintic, con Vive Digital, también se suma.

Através delaalianza, el sistema se ofrece anivel nacional en Colombiay Venezuela,
y pronto en Pert. Ya hay cuatro clientes y hubo dos demostraciones de 40 personas
de El Viboral. Fue gente de Chia, Tocancip4, Zipaquird, Sopo y Gachancipa.
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\WORLDWIDE SUPPLY:
MAYOR EXPOSICION EN

LATINOAMERICA

BUSCANDO A LOS OPERADORES QUE
TODAVIA NO TIENEN INTERNET

Federico San-
chez de World-
wide Supply
remarcd a PREN-

SARIO la apuesta

a las ferias de la

industria,al mar-

keting y comu-

nicacién con los Ricardo Alemén y Federico Sanchez
operadores que

llevard adelante

este afo en Latinoamérica, dando continuidad a lo iniciado
en 2011.

‘Buscaremos mds exposicién en los tiers 2 y 3 de cableopera-
dores que no ofrecen Internet. Queremos posicionarnos como
facilitadores tecnoldgicos ofreciendo mds alternativas y valor
agregado deasesoriay capacitacién. Es el nicho de mercado que
conviene tener, ya que las grandes marcas no ponen atencién a
los pequenos) sefialé Sdnchez.

Y agregé: ‘Colaboramos con soporte y tecnologia junto a
su entorno econémico que no es lo mismo en un pais que en
otro.

Finalmente destac6 dos segmentos de mercado. En primer
lugar, el cable con CMTS, routers y switchers, y en segundo
lugar la de enterprise con routers y switchers. El plan es ir con
stand a APTC y a Canitec, empezando con una participacion
completa este ano.

VERICOI\/I, CRECIMIENTO DE

VENTAS EN LATINOAMERICA

Maira Quillin de Veri-
com expres a PRENSA-
RIO que la marca estd in-
crementando sus ventas
en Latinoamérica y, tras
su presencia en Andina
Link, volverd a presentar-
se en Canitec. Entre sus
principales productos,
destaca el cable DHTML Maira Quillin
y RCA.

- 24 horas de entretenimiento sin limites.

- 3 estrenos semanales.

- Lo mejor del cine de Hollywood en espaiiol y/o subtitulado.

- 100% Tecnologia digital

, i .
f Q @xtimechannel f xtime channel

website: www.xtimechannel.com

=
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FYco SsE POSICIONA
EN LA REGION

CoN TamHAN, VTK, Siscoax, HANSEN,
PCT v BBI

Edwar Judrez
destacé a PRENSA-
RrIO el buen balance
de la participacién
de Fyco en Andina
Link, mientras crece
su presencia como
alternativa para la
regién con oficinas
en Bogotd, donde Edwar Juarez y su equipo
el ejecutivo reside
actualmente, Lima,

Mérida y Panama, donde tienen la bodega para todo el continente
atendiendo clientes de México a Argentina e incluso de Espana con
stock permanente de fibra.

La empresa cuenta con un acuerdo especial con el fabricante Taihan
para de disponer mas de 3.000 kilémetros de fibra, que ya tiene un precio
similar al del cobre, con cinco afios de garantia.

También tiene presencia en la parte de cobre con VTK, para lo cual
tiene certificacién ISO 9001. Entre sus clientes se destaca Telefénica y
ha avanzado con los socios de APTC de Perd.

Judrez menciond otro acuerdo, con Hansen, para crecer de una
manera mucho més directa, y resalté el trabajo regional con Siscoax de
Colombia para mover sus herrajes en diferentes paises. Para Venezuela
también se tiene un acuerdo con PCT Internacional para sus pasivos y
se empez6 a trabajar con BBI.

Con todo esto y la oficina en Lima hay mucha expectativa para la
nueva cumbre de la APTC de Arequipa, a donde Fyco nunca habia lle-
gado tan fuerte, con tantas ofertas atractivas y con tan buenos acuerdos
comerciales.

VUELVE ECUACABLE

Cornelio Prieto, de la aso-
ciacion Ecuatoriana, estuvo en
Andina Link donde comenté a
PRENSARIO que,apedidodelos
programadores, volverdaorga-
nizar Ecuacable en Guayaquil
la segunda semana de junio.
Cuenta con 130 afiliados a la
asociacién que espera le den
masa critica al evento y ya estd
viendo con Juan GarciaBish la
parte académica.

PRENSARIO INTERNACIONAL
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PERFECT VISION: EXITO EN
ANDINA LINK

Joel Quifiones, de
Perfect Vision,destac6a
Prensario la gran reper-
cusién que el stand de
sucompania,ubicadoen
un espacio privilegiado
del Centro de Conven-
ciones de Cartagena, J
tuvo en Andina Link, ©
donde s6lo durante la
primera jornada reali-
zaron ventas por US$
380.000, mas del doble del monto logrado en todo el evento anterior.

Quifiones aclaré que Perfect Vision ‘tomé ventaja’ con las ofertas ‘muy
buenas’delanuevalinea Instalation Pro, y destacé el buen desempeiio del
cable 500 Hardline, los taps nuevos, los conectores y el producto de fibra
Optica. Ademds, sefialé que ‘amplié mucho’ las lineas de producto.

El stand también conté con la presencia de Fabidn Meza, quien con-
firmé que dard la continuidad a las ventas en Punta Show de Uruguay
y APTC de Peru. Perfect Vision tendrd un stand mds grande en Canitec
y, como resultado del buen nivel de ventas, Quifiones espera contratar
a alguien para Brasil.

Entre las novedades destacadas de la compaiia, mencionaron la lici-
tacion con Telefénica de Pert y con Telmex de Colombia.

Joel Quiliiones, Northon Hinojosa y Fabhian Meza
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Con ftecnologia 100% digital de Oltima genera-

cion, TuVesHD entrega servicios mayoristas de

NI cOSTO NI PRECIO JUSTO
EN VENEZUELA

Laleyde Costo Justo
y Precio Justo promul-
gada por el gobierno
de Hugo Chavez en |
Venezuelaesotrotema |
que genera temor y
malestar a los opera-
dores de ese pais.

Segiin comentaron
algunosrepresentantes
delasempresasa PREN-
sAr1o durante Andina
Link, les considerardn
un aumento del 10%
con costos supuestos
por el gobierno (sin considerar costos indirectos ni la diferencia del
ddlar al que las PYMES acceden), cuando sélo la inflacién fue del 28%.

La alianza comercial Multitel se estd presentando ante el gobierno [T __.|r :
venezolano, y Asotel prepara las defensas para mitad de afio, ya que el '
cable serd la cuarta actividad en ser llamada por esta ley.

Losindependientes venezolanos vuelvenala carga con un evento propio,
que ya no serd de Digital Fiber, sino de Asotel. Se realizara la segunda
semana de noviembre en Caracas con el nombre de Conexién Digital,
y ya cuenta con el apoyo de Red Servitel y busca sumar a Cavetesu, la
cdmara que agrupa a los MSO.

televisibn a empresas e inversionistas que

a

TELEVISION SATELITAL DTH

deseen entrar al negocio de la TV paga y a
cable operadores en Latinoamérica.

Incremente sus ingresos y aumente su cartera
de clientes con un servicio de alta tecnologia HEADEND DIGITAL REMOTO

Yy con una minima inversion.

Conviértase en nuestro socio y lleve a sus

Alfonso Castillo, Juan Carlos Bolivar, Agustin
Becerra, William Parra y Hii Fung Moy, de Asotel

clientes la mejor television digital.

NS

Dficing Central
Av. Kennedy 5454 of. 1303, Vitacura, Santiago. Chile.
+56 2 594 07 42

infoEtuves.net
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Rafael Vargas, Fidol Moreno, Yecica Garcia, Carlos
Manuel Ruiz y Andres Rios.

Victor Mas, Sandy Sandoval y Red Servitel

Protegemos su contenido.
0 O A\ Protegemos su negocio.

En Safeview tenemos una prioridad, proteger sus :
Ripley: Keith D'Amato y . . . .
Hugh Quifiones dcgl{:"ogsxiﬂorhem Ganaburt, G contenidos contra cualquier ataque. Su negocio estara
: 0 seguro con el respaldo de nuestra tecnologia lider y 0 0
Antonio Llanos, Kirsy Valles y Daniel Torres de AGC
Sarah Lum, de Envivio

la cercania v capacidad de una red de soporte de

total confianza que opera en 35 paises.

Compruébelo visitandonos en el stand
7 de Andina Link

%uan Sicarg, I'.iz Ivnlnartinez de
oner con Stefan Mustain y -
Melissa 0 Sick de Tribune Ménica Sun, de Konka

Helia Luz Corazzini y José Martin

0

Oo
SAFE 0
VIEW )

Rogerio Lopez de Arirang TV: Hojin, Jin Myoung ol ; ; 0
. Sumitomo Electric y Maria Teresa Mérquez JDSU: Jim Carvajal y Huba Rostonics
[ e g | 5 Sokcidn digital imegral para cable, terresire, satélite, IPTV, hibrida, OTT

y:;:'?yEmma Montes de ETB y Patricia Marcelo Alfieri y Tom Anderson, de Commscope 6
0 0 [

David Mosquera, de Promptlink, Anton Shtiklaytner y
Juan Garcia Bish
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BBC HD se sumO A LA PLATAFORMA DIGITAL
DE CABLEVISION ARGENTINA

BBC Worldwide Channels lleg6 a un
acuerdo con Cablevisién para
el lanzamiento, desde abril,
de su senal BBC HD en
la plataforma digital del
MSO argentino.

A través del el canal
669, los suscriptores del
operador de TV paga tie-
nen acceso a los mds desta-
cados documentales de la BBC,

y las nuevas temporadas de sus series
mds populares,asi como a programas
y conciertos, todo en un formato de
alta definicién.

Angel Peche, gerente general
encargado de BBC Worldwide
Latin America/U.S. Hispanic, dijo:
‘Este acuerdo es de gran importancia

B|B @ Laina

Cablevision

para nuestra empresa, ya que nos permite

expandir de forma estratégica nuestra base
de suscriptoresy consolidar la presencia

. de BBC HD en uno de los mercados
con mayor penetracién en América

Para Antonio Alvarez, gerente de

programacién de Cablevision, la

inclusién de BBC HD a la plataforma

digital de la compafia ‘fortalece

nuestra oferta de senales HD

y nos permite continuar

\ brinddndole a nuestros

abonados lo mejor del

entretenimiento. BBCHD

es una muy buena incor-

poracioén, porladiversidad

y calidad de sus contenidosy
sus valores de produccidn’.

Angel Peche, gerente general encargado de
BBC Worldwide Latin America/U.S. Hispanic

En abril, BBC HD estrenard programas
como Planeta Congelado: Fina Capa de
Hielo y la serie Grandes Acontecimientos de
la Naturaleza. Ademds, también presentard
los conciertos de Paul McCartney, The Who,
Robbie Williams, y Radiohead (The Kings of
Limbs from The Basement).

ESPN DEsSIGNA A VTR coMO REPRESENTANTE
DE ADSALES EN CHILE

Lo ANUNCIO DURANTE UN UPFRONT EN SANTIAGO

ESPN anuncié, en el marco de la pre-
sentacién de su programaciéon 2012, que
la empresa de telecomunicaciones VIR se
transformé en su nuevo representante de
ventas publicitarias en Chile.

El periodista Quique Wollff, a cargo de la
presentacion, y Cristidn Ariztia, VP Comer-
cial de VTR, mencionaron la importancia

Cristian Ariztia, y los directores Senior de
ESPN Gonzalo Quiroga, Marketing, y Leonardo
McLean, Ventas de Publicidad

PRENSARIO INTERNACIONAL

del acuerdo, sobre todo a partir
de las propiedades que la cadena
deportiva tendrd en los préximos
meses como protagonistas de sus
distintas plataformas.

WELLAYV

Federico Camerlinckx, Ventas de Publicidad de ESPN,
Entre ellas, se destacan los Juegos Frangisco Guijon, gerente de VTR Publicidad, Gonzalo Qui-
Olimpicos London 2012, que por roga, de Marketing de ESPN, Cristian Ariztia y Quique Wolff

primera vez para Latinoamérica ——MM ——
transmitird ESPN (Pay TV Official Broad- League y la UEFA Europa League, las dos
caster para Chile), con mds de 500 horas de competencias de fatbol a nivel clubes mds
cobertura en vivo. importantes de Europa.

La presentacién también resalté la dispo-
nibilidad en Chile de la senial ESPN 3, tanto a
través dela televisién, como en computadoras
(de escritorio y portétiles) y en dispositivos
moviles con conexién a Internet (smartpho-
nes y tablets).

Otranoticia que Wolff y Ariztfa brindaron
a los anunciantes y clientes de este pais, es
el regreso para la temporada 2012/2013 de
las transmisiones de la UEFA Champions Cristian Ariztia, VP Comercial de VTR
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DMP900 unica platatorma
para la entrega de video

Menos espacio, menos conexiones, menor consumo de energia, mas capacidad, mas flexibilidad y

mayor satisfaccion del cliente. Esto es lo que WELLAV pone a su disposicion con la plataforma DMP-900.

La DMP-800 es una plataforma digital escalable de ultima generacion gue puede manejar flujos de video con
cualquier formato de entrada y salida mediante la centralizacion del procesamiento (multiplexacion), con una gran
capacidad (6 GB de datos) y con fuente de alimentacion redundante. Cada DMP puede albergar seis modulos para
soportar diferentes necesidades de procesamiento de video/audio, tales como recepcion, decodificacidn,
codificacion, transcodificacion, encriptacion y modulacion. Todos los madulos pueden intercambiarse en caliente
(hot swap) y realizar copias de seguridad para minimizar la interrupcion del servicio. El DMP es un equipo ideal
para las cabeceras digitales SD y HD. Ofrece ademas soluciones de codificacion [/ transcodificacion,
transmodulacién, SMATV y transmision de video / audio via |P.

E. o = Latinoamericana TCA S.A.C. - Independencia N°® 371 - Miraflores - Lima 18 - Pert - 2426726 / 2412078
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ARTEAR: LANZO PROGRAMACION 2012 DE sus SENALES

En un evento realizado esta semana en
Buenos Aires, Argentina, Artear presentd la
programacion de sus senales de TV de paga
Quiero Musica en mi Idioma, Magazine y
Volver para 2012.

Eduardo “Coco” Fernandez, gerente de
Produccién de Artear y director artistico de
Senalesde TV de paga destacd que esimportante
‘incentivar la produccién nacional’en cadauno
de los canales, lo cual se traduce en ‘cientos de
fuentes de trabajo’.

‘La produccién de los programas para Quie-

Artistas de la sefial
durante el lanzamiento

ro, Magazine y Volver se realizan en los cuatro
estudios montados especialmente en el edificio
que bautizamos Mestre (NdR: en relacién al
cubano Goar Mestre quien en 1960 recibi6 la
licencia de Canal 13 junto a la CBS de Estados
Unidos y Time-Life)’, agrego.

Entre las novedades de Quiero Musica en
mi Idioma estdn Yo canto como..., un reality
quebuscaalapersona més parecidaasuartista
favorito, el programa presentado por Mariana
Diaz, Quiero mi mundo, que ofrece consejos
para cuidar el planeta y tomar conciencia de
las actitudes cotidianas que lo dafan y Q cla-

Eduardo “Coco” Fernandez

sificados y Media tarde, ademds de las nuevas
temporadas de Encuentros Extraordinarios,
Estudio 69, Escuela de miisica y Espacio Fan.

Por su parte, Magazine presenta El piiblico
quiere saber, donde el publico entrevista al
invitado de la fecha. Otras novedades son La
jaula de la moda y Los videos mds graciosos del
mundo y las series Nini y Rubi. Finalmente,
Volver presenta 1002 Momentos de la television
Argentina, Los directores presentan, Volver al
futuro y Tiras 2012 y las nuevas temporadas
de Volver pregunta 'y Volver a cantar.

TyC SPORTS, PRESENTO SU
PROGRAMACION DE MAYO

TyC Sports dioaconocer suprogramacion
para mayo, destacando las semifinales de la
Liga Nacional de Bisquet, que enfrentara a
los cuatro mejores equipos del afio en dos
series de play-off al mejor de cinco matches,
los miércoles y jueves a las 22.

Del 4 al 13 de mayo, la senal deportiva
transmitird los preolimpicos masculinos y
femeninos de boxeo. Por un lado, nueve
boxeadoresargentinos comandados
por el entrenador cubano Sarbe-

lio Fuentes intentardn ganarse
un lugar en Londres 2012 I

en el preolimpico de Boxeo

masculino que se desarrollara T}FC Sp Drts

nuestro mejor departe

en Rio de Janeiro.

Lasmujeres buscardn su cla-
sificaciénalos Juegos Olimpicos
en el mundial femenino que se rea-
lizard en Qhianhuandao,China 2012 del
21 demayoal 3 dejunio. TyC Sports transmitira
las competencias con un seguimiento especial
de los representantes argentinos.

PRENSARIO INTERNACIONAL

En fatbol, se destaca el campeonato de la
Primera Bmetropolitana,temporada2011-12,
que definird el nuevo campedn dela categoria
mds tradicional del ascenso argentino. Sar-
miento de Junin, Brown de Adrogué, Estu-
diantes de Buenos Aires y Colegiales pelean
punto a punto cada sibado por conseguir el
tnico ascenso al Torneo Nacional, mientras
quelazonade promedios entrega unalucha

entre Los Andes, Tristan Suarez,

San Telmo, Sportivo Italiano y
Lamadrid, equipos que tratan

de evitar la caida de categoria.
Se emitird todos los sdbados

y martes.

Ademads, se transmitird la
despedida de Nolberto Solano,
uno de los emblemas del futbol
latinoamericano de las dltimas

dos décadas que tendrd su homenaje el
préximo 20 de mayo en el Estadio Nacional
de Pert. Participardn importantes figuras
internacionales como sus ex compaiieros
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de Boca Martin Palermo, Oscar Cérdoba y

Jorge Bermuidez y las estrellas inglesas Alan
Shearer y Michael Owen, con quienes com-
partié la casaca del Newcastle. TyC Sports
transmitird todas las alternativas del partido
con enviados especiales.

Finalmente, en atletismo, la Diamond Lea-
guearranca en mayo con los eventos de Doha,
Shanghai y Roma en los que los principales
atletas del mundo buscaran sus mejores marcas
y la mejor preparacion de cara a los Juegos
Olimpicos de Londres. TyC Sports trans-
mitird en vivo todas las alternativas de cada
competencia con la conduccién de Gonzalo
Bonadeo, el especialista numero uno en de-
portes olimpicos. E1 11 de mayo se transmitird
Doha, el 19 Shangai y el 31 Roma.

Ver el Mundo con Jiuzhou
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CoMAREX: AzTEcA INTERNACIONAL HD “ I

Las sefiales internacionales distribuidas
por Comarex tienen un buen presente en
el mercado latino. ‘Estamos consolidando
su presencia en toda la region, y ahora
trabajamos en el lanzamiento de Azteca
Internacional HD que estard disponible en
los préximos meses’, adelanté a PRENSARIO

Marcel Vinay Jr.

‘Azteca Novelas sigue en crecimiento en
los principales operadores, tanto de cable
como DTH. Tenemos algunos acuerdos
panregionales por cerrar, ademds de otros
locales en distintos paises de América Latina),
complet? el ejecutivo.

iII
-

Marcel Vinay Jr., CEO Comarex

DIRECTV SPORTS:

Guillermo Barreto, DirecTV Sports, y Caio Milan,
gerente de marketing de Sky Sports+ Brasil

DirecTV Sports prepara para los Juegos
Olimpicos 2012 una cobertura tnica con un
mosaico deseis canales,dosdelos cualesestaran
disponiblesen HD producidos desde Londres,y
los otros cuatrosabocadosadeportes exclusivos:
natacion y atletismo (cuando termine el pri-
mero); Voley (de playa y cubierto); baloncesto

LA COBERTURA MAS COMPLETA
DE LOS JUEGOS OLiMPICOS

(masculino y femenino); y tenis.

Guillermo Barreto, director de Programa-
ci6én de DirecTV Sports, explicé a PRENSARIO:
‘Podemos ofrecer esta cobertura gracias a la
alianza que establecimos con ESPN enlaregion.
Sin dudas, marcaremos nuevamente la diferen-
cia frente a nuestros competidores..

Pero ese no serd el inico evento estelar del
operador. ‘También a través de ESPN, tendre-
mos el 25 de mayo la final de la Copa del Rey
con Barcelona y Athletic Bilbao, y la Supercopa
en agosto con el los vencedores de la Copa del
Rey v la Liga Espanola’.

Dentro de la oferta deportiva estd también
la liga italiana y francesa, el tenis con la exclu-
sividad del campeonato femenino de la WTA
y 26 eventos anuales de la ATP con Del Potro y
Federer, entre otros tenistas. “También la NBA

con un partido semanal’, anadi6.

Barreto destacé el canal en HD, una senial
compartida con otros contenidos que el ope-
rador ofrece. ‘En el canal 1004, los suscriptores
puedenaccederaun contenido deportivo, pero
también a documentales, conciertos o peliculas
exclusivas en alta definicion’

EL MOMENTO DEL DEPORTE
EN LATINOAMERICA

El ejecutivo remarcé que el momento del
deporte enla region es 6ptimo. ‘Vemos mucho
movimiento enlaindustriay eso esbueno para
todos. Celebrolarealizacién de Sportelen Rio de
Janeiro y creo que el afio que viene deberia ser
masgrande. Hay uninterés concreto delmundo
de venir a Brasil y Latinoamérica, porque las
oportunidades se multiplican), complet6.

TV AGRO: NUEVOS ESTUDIOS
VIRTUALES EN CoLOMBIA

La senial TV Agro, perteneciente al Grupo
Globalmedia de Colombia,anunciélaapertu-
ra de un nuevo estudio virtual, que permitird
la emisién de su nueva programacion.

Durante la inauguracién, Juan Gonzalo
Angel, propietario del Grupo, destacé que
las nuevas instalaciones emplean la ‘mds
novedosa tecnologia’

Laprogramaciénnuevade TV Agroincluye
lafranja de remates de ganado, TVGAN que se
realiza en alianza conla Federacién Nacional
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de Ganaderos de Colom-
bia (Fedegan), el mayor
gremio socio econdémico
del pais.

TV Agro transmite de
manera diddctica, con-
tenido especializado en
temas de agricultura y
mineria. Presente en 18 paises de Latino-
américa, a fines de 2011 registré 6 millones
de suscriptores.
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Juan Gonzalo Angel Restrpo

‘Este afo la sefal estard focalizada
! en la produccion y actualizacién del
contenido a la alta definicién, lo que
permitird el préximo lanzamiento de TV
Agro HD, para lo que estamos preparando
la nueva imagen’, destacé Angel.

Una apuesta por la
innovacion y la
tecnologia aplicada a
nuestros productos nos
permiten ofrecerle
soluciones integrales
con calidad superior

al mejor precio.

CALIDAD
PREMIUM

PRODUCTOS MADE IN USA
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SAFEVIEW SIGUE CRECIENDO
EN LATINOAMERICA

Carlos Granzotto, di-
rector general de Safeview,
dijo a PreENsarIO que la
compania ‘avanza en la
region’ Al crecimiento con
Supercanal Argentina se
sumaladigitalizacién inte-
gra de San Luis CTV, con

una cabecera en la capital THH [ B

provincial y también digi- gy presidente de Safeview Fernando Ruano
taliz6 Best Cable de Perti. y Carlos Granzotto

EnLaPaz,Safeview realiz6 una integracién con CablecomNet yavanza

con Ecuador. En Republica Dominicana y Venezuela tiene cuatro cabe-
ceras de distintos operadores, e ingresara en Chile. Acaba de anunciar
una integracion con Supercanal en Comodoro Rivadavia.

Sobre APTC, confirmé que tendrd un stand, y que Fernando Ruano
serd expositor. ‘Estamos en negociaciones con APTC de Pert, con buenas
perspectivas, demos instalados en varios de sus socios’

Finalmente, Granzotto : ‘La seguridad del CAS es total y hay un cre-
cimiento exponencial de cara al futuro. Vale mencionar que también
incorporamos los servicios de VOD y OTT"

TVC, EL verDADERO VOD

En la dltima edicién de Andina Link Cartagena,

TVC Latinoamérica volvié a apostar a la parte
formativa a través de una conferencia titulada
“Over The Top, el verdadero VoD, presentada
por el Ing. Gabriel Bonilla, Gerente de Ventas
IP- TVC.

Vale destacar que desde hace muchos anos la

-
I Caribbean & Latin America

distribuidora liderada por Raul Soto en Latino-
américaviene manteniendo como una unidad aparte
el mundo IP, cuando todavia no era una realidad. Ahora es el momento
de cosechar esa experiencia.

‘Durante mucho tiempo la TV ha sido un servicio tradicional limita-
do a retransmitir el contenido de los brodcasters, mas algunos valores
agregados como PPV y VOD. Actualmente con el crecimiento de ancho
de banda disponible para los usuarios, han nacido multiples servicios
y dentro de ellos la OTT (Over the Top), que permite a los usuarios ver
video cuando lo quieran y en el dispositivo en el que lo quieran gracias
a que se puede tener el contenido disponible en la nube de Internet’, se
destacé en la ponencia.

La charla estuvo disenada para la explicacion generalizada y los re-
querimientos de un sistema OTT y las implicaciones para el operador y
paralos usuarios, de manera sencilla y accesible para que todos pudieran
vislumbrar estas posibilidades.

IP TeL: AVANZA CON TRIPLE
PLAY soBRE REDES HFC EN
EL INTERIOR DE ARGENTINA

Guillermo Schimmel, gerente de Operaciones de IP Tel, comentd
a Prensarro: ‘En el dmbito local, estamos replicando
el exitoso modelo actual de Triple Play sobre redes
HFCenmadslocalidades. Seincorporan esteano
dos zonas de gran trascendencia como son
Granadero Baigorria-Capitdn Bermudez en
el Gran Rosario, provincia de Santa Fe, y Villa
Allende como punto de partida en las zonas
suburbanas de Cérdoba.

Ademis, explic6 que en las ciudades con pre-
sencia ya establecida, la empresa continda con un

Guillermo Schimmel,
gerente de Operaciones

CaBLE NETWORK,
TECNOLOGIA PARA
TV POR CABLE

Cable Network Associa-
tes (CNA) es una compa-

nfadedicadaalafabrica-
cién deequipamientode
altatecnologiaparala TV
por cable, especializada
en coaxial y troncal loca-
lizada en Carolina del Norte,
Estados Unidos.

Con unainstalacién de més de 18.000 metros

de IP Tel

‘agresivo plan de expansion de redes, con el objetivo de ampliar
la cobertura.

cuadrados, CNA fabrica su equipamiento con
mdquinas de dltima tecnologia y ‘una linea de

bs facil reconocer quien utiliza antenas AL
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‘En la era del servicio ya no es suficiente con llegar al usuario con accesos a Internet. Se incor-
poraron servicios tales como Fonoweb, que permite utilizar la linea telefonica desde cualquier
lugar del mundo, y se estdn ajustando los tltimos detalles para el lanzamiento de la plataforma
de Video On Demand’, afladié Schimmel.

‘Apalancados en toda esta investigacion y desarrollo, nuestra unidad de integracién de servicios
continda proveyendo de tecnologia y know how a diferentes operadores asociados’.

Finalmente, Guillermo Schimmel remarcé que en el dmbito internacional, la empresa seguird
‘apostando al crecimiento de Latinoamérica, con mas alianzas comerciales y de transferencia de
conocimiento con nuestros operadores asociados en Perd’.
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produccién de lo més avanzado en el mercado,
comenté a PRENsArIO Fiorella Occhionero,
directora de Business Development en CNA.
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EL TIGRE: DIGITALIZACION
SENCILLA

Francisco Ruiz de El Tigre estuvo en la |
NAB de Las Vegas, y ahora apuesta tanto ala
Cumbre de APTC en Arequipa, Perd, como
a Canitec de México, que es uno de sus
mercados mads fuertes, donde ademads tiene
varias alianzas muy importantes.

Paraesteano sigue destacando en sumen-
saje alos operadores, la chance de digitalizar
de manera muy sencilla y a bajo costo, con
una inversién que puede ser de USD 5000.
Se trata ademds de una ‘solucién completa con todas las etapas y de
implementacién sencilla, segtin enfatiz6 Ruiz a PRENSARIO.

AMT, preseNTE EN LA NAB

Advance Media Technolo-
gies estuvo con un stand en la
NAB de Las Vegas, a donde via-
jaron masivamente jugadores
del mercado latinoamericano.

AMT conté con la presencia
de Juan Carlos Marchesini y
Adrian Copantsidis, quienes
destacaron a PRENSARIO que
hubo ‘bastante publico de cable’
yquelos clientes estdn pidiendo
transcodificacién de HD para satélite en MPEG4 y MPEG2 en multiples
servicios. Estolo usan sobre todo parahacer el downconvertiony obtener
un transporte de las sefiales tanto en SD como HD.

AMT, que es el stocking nimero uno de Motorola para Latinoamérica
juntoaotras marcas, también tendrd presencia enla Cumbre de Arequipa
y luego volverd a tener un gran stand en Canitec en Acapulco.

Ing. Francisco Ruiz

Juan Carlos Marchesini y Adrian Copantsidis

PiCO: CRECIMIENTO DIGITAL

Pico Digital parti-
cipé en la NAB, don-
de su director, Carlos
Shterenberg, destacé a
PRrENSARIO que recibi6
consultas de empresas
de Argentina, Ecuador,
Meéxico y Japén.

Ademds la marca
organiz6 una cena con
las estaciones de radio
deEstados Unidos para
mds de 30 personas.

Participaron del
evento las redes de radio nacionales, que concentraan el 80% del
mercado de radio de USA. Todos adoptaron la tecnologia digital que
promueven Pico y X Digital.

Ya hace casi dos anos que se formé Pico Digital. Carlos Shterenberg
resalté que 2011 ‘fue muy exitoso, con un gran crecimiento’ y migraron
a ser una companfa mds digital.

‘Seguimos trabajando lo analégico, pero el empuje es hacia las nuevas
tecnologias digitales. Los clientes estin contentos con estas nuevas pla-
taformas. Hay nuevos equipos de transmodulacién y encriptacién que
estan funcionando muy bien. El personal de Pico Digital aumenté un
30% este ano en sus oficinas de San Diego), anadid.

‘En Latinoamérica este afio vemos una aceleracion respecto al afo
pasado, llevada adelante con los mismos aliados estratégicos de siempre.
Tuvimos un excelente afio en Brasil, que fue récord de ventas, lo mismo
en México, explicd el ejecutivo.

Ahora Pico se alista para estar presente en la Cumbre de APTC
Arequipa junto a Hugo Valenzuela, y con todo el equipo en Canitec
de Acapulco.

Entre las novedades de la compania, se destaca la integracion de sus
plataformas con Samsung, la gente de Channel Island, de Lynks y que
llevan cerca de dos aios con una plataforma de LG de Provideon. Ahora
estdn por introducir la nueva linea de Encoders ENC.

Staff completo de Pico Digital en NAB

ALPHA: REPARACION DE SISTEMAS TRAS EL HURACAN

Alpha Technologies Services presté sus ser-
vicios de reparaciéon y mantenimiento para los
sistemas de cable y redes de telecomunicaciones
dafiados como consecuencia del Huracén Irene
que dejo6 inundaciones y zonas devastadas por
el viento en Little Egg Inlet, NJ, y las Costas de
Carolina.

La tormenta mas destructiva del afio afecté
las redes de cable y telecomunicaciones, para lo
cual Alpha fue proveedor de los repuestos cru-
ciales, y del equipamiento dafiado permitiendo
mantener los sistemas operativos.

Vince Nardini, District Sales Manager del de-
posito del servicio de reparacion de Alpha, dijo:
‘Nuestrarespuesta fueinmediatay el reemplazo
del equipamiento llegé al instante. A pesar de la
creciente demanda, nuestros depdsitos estaban

PRENSARIO INTERNACIONAL

preparados y entregaron reparos de calidad en
tiempo y forma’.

Ademis, explicé que el personal de ventas y
servicio al cliente tuvo una pronta respuesta,
identificando y priorizando las necesidades de
sus clientes, mientras el equipo de ruta se orga-
nizé para recoger los equipos danados. Una vez
enlosalmacenes,losequipos fueron nuevamente
identificados segtn su status prioridad.

‘Los técnicos iniciaron la reparacién asegu-
rando los procedimientos de calidad. Una vez
completados, se entregaron nuevamente a los
clientes’, anadi6é Nardini.

Se realizaron diagndstico, reparaciéon y reno-
vaci6én deaccesorios para fibra 6ptica, headends,
sistemas UPS y equipos de testeo, todo con
garantia de reparacion.

<48 >

‘Las
plata-
formas
de testeo
de Alpha
ayudaron
a asegu-

rarquelos

Carlos Rubio y el ing. Antonio Galvez

equipos

repara-
dos cumplieran con los estdndares originales
de fabricacién’.
Losalmacenesdereparacidnestdn ubicadosen
variasregionesalolargo del pais,asegurando un
acceso facil y conveniente. La empresa también
provee servicio de recogida y entrega, asi como
programas de reemplazo de avanzada.
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Red Intercable: El valor de la sinergia
El punto de encuentro de

guienes hacen television.

Principal evento nacional para el intercambio
de informaciones, networking y realizacion
de negocios en produccion para la TV.

El Foro Brasil de Television es un evento profesional,

con invitados intemnacionales y la presencia de toda la
comunidad audiovisual. Seminarios intemacionales con
grandes nombres de las principales televisiones abiertas
y de pago mundiales, en los que se debaten temas como
la coproduccitn, financiacidn de proyectos, narmativas
transmedia y la produccion para miltiples plataformas.

A_sn:ilud Partner Patrocinio de Oro

Somos Cableoperadores independientes, unidos por objetivos y realidades comunes.

Nuestra organizacion, gue nuclea a mas de 220 pymes,

| Aliados Institucionales Azociado de Medi o r -
for ! . alcanza con su plataforma de servicios a mas de 500 localidades,
. distribuidas en 19 provincias del territorio nacional
— 'F'I-..-. P p .- I
—T g -E‘ff';;‘:_;{’ !;! reqsario con redes que cubren mas de 610.000 hogares.
& WignD Eibod i e et R pru pmark

T - Promovemos el conocimiento y la innovacion tecnolégica permanente

T Telebrasi todotv fatd - y BIean ; ici
con el objetivo de consolidar nuestras empresas como operaciones multiservicio

vinculadas a comunicacion y entretenimiento.

Promocion Realizacion
s, 9 4 a Asi, hemos dado origen a desarrollos exclusivos y programas de capacitacion
w : \ gque en la actualidad contribuyen de manera protagdnica en la generacion de valor
i para incursionar en nuevas prestaciones con competitividad y rentabilidad.

v d .
Orum La sinergia es la esencia de nuestra organizacion.
MAS INFORMACIONES

Red Intercable, Pymes, Republica Argentina.
WWW.COnvergeeventos.com.br

INSCRIPCIONES +5511 3138.4600 I BraS" de

inscricoes@convergecom.com.br
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Intercable
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LATINOAMERICANA TCA:: SINERGIA
ENTRE LOS PAISES PARA EL DESARROLLO

DE MARCAS

Latinoamericana TCA cum-
ple 20 anos en el negocio de
las telecomunicaciones, segu-
ridad y energfa, con amplio
reconocimiento como uno de
los integradores de tecnologia
lideres de la region.

En los ultimos afios, ha lo-

Andrea Baena y su equipo femenino en APTC 2011

grado una sinergia entre todas

sus oficinas que permitié desarrollar marcas
y acceder a otras muy importantes para estar
a la vanguardia del mercado. Tal es el caso de
Wellav, con la que comenzd a trabajar hace dos
afios en Chile y ya tiene mds de 10 cabeceras
instaladas.

TCA se presenta en las ferias de la regién,
como lo hizo en febrero en Andina Link Carta-
gena,ylohard unavez masenla Cumbre APTC
de Arequipa. Andrea Baena expres6 a PREN-
sARIO: ‘La intencién de este show es mostrar
principalmente las cabeceras digitales de bajo
costo y escalables. El afio pasado tuvimos una

Hernan Villa, Luis Correa y Alex Farfan de
TCA, en la ultima Andina Link Cartagena

excelente repercusion con las dos conferencias
quebrindd elIng. José Luis Batista, quien hablé
sobre cabeceras y fibra profunda’.

e Television

® Contenido

& Convenciones

I
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La empresa se destaca por asistir a estos
eventos con buena parte de su equipo en todos
los paises. La sede de Lima con sede en Mira-
flores cumplié dos afios y amplié el espacio
para tener en la bodega producto permanen-
temente. “Tenemos entrega inmediata de todos
los productos y un equipo de gente entrenada.
Ademis hay oficinas en Argentina, Colombia,
Chile, Paraguay y USA donde se hace venta
FOB’, remarco.

‘En general las fabricas exigen cantidad mi-
nima y en cambio aqui se ofrece una solucién
medida de las necesidades del cliente. Las cajas
ademads vienen customizadas para cada uno,
afiadié Baena.

Viewteq es otra linea que se va expandien-
do y estd especializada en productos para
gerenciamiento de RF, combinando servicios
como PPV, VOD y otros. En 2011 lanzé una
cabecera analdgica, integrada y con receptores
y ahi mismo se hacen enlaces para hoteles y
condominios.

También TCA representaa PicoMacom, LH
que esla marca propia, Lifetime y Cablematic.
Entresucarterade productos, se destacalalinea
completa de cabecera tanto analégica como
digital, pasivos de red, cables, amplificadores,
productos de fibra, instrumental de medicién,
herramientas y material domiciliario.

. Scauinos e GRRENSARIO o = en Prensariony.
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FORTALEZCA
su ventaja
COMPETITIVA

LQUIENES SOMOS?
L

NUESTROS PRODUCTOS NUESTRA ASOCIACON

FORTALEZCA SU VENTAJA COMPETITIVA &s un seminario totalmente GRATIS de un dia disefiado
especificamente para abordar los desafios que enfrentan nuestros clientes con los obstaculos econdmicos
de hoy dia. Podra conocer como las soluciones de Perfect Vision Manufacturing proporcionan resultados
comprobados y confiables. Aparte, conoceran quienes Ssomos como empresa, cuales son nuestros
productos, y como nuestra asociacion en el mercado le traera beneficios a su negocio.

TEMAS QUE CONSIDAREMOS DURANTE EL SEMINARIO: Comuniquese hoy dia para

inscribirse en uno de nuestros
proximos seminarios;

« Connectores de
Compresion
« Herramientas

« Nuestras Fabricas
» Nuestras Oficinas
Corporativas

 Nuestros Centros « Cables Coaxiales +1.501.626.5940
de Distribucion - Medidores de +52 1 (55) 5030.0240

» Nuestras Oficinas Campo TeamLA@perfect-vision.com
Internacionales « Equipos de Planta

- Nuestros Planes Externa Proximo evento:
de 2012 en « Fibra Optica Costa Rica Courtvard Marriott
adelante. - Pasivos

Mayo 3, 2012
Vision. Focus. Leadership. | 2012



SEGUNDA EDICION CON EL INNOVADOR FORMATO

Con la consigna de fidelizar clientes y pasar
dias agradables, se realiz6 por segunda vez
Punta Show on Board en el crucero Costa
Migica,anunciado como ‘mds grande y lujoso’
queeldelafio anterior. Maria del Carmen Soto,
presidente del Grupo Isos, remarcé que ‘hubo
un crecimiento respecto del afio anterior), en
un evento donde fueron claves el apoyo de Fox
como auspiciante Gold —Sergio Veiga estuvo
presente—, Discovery, Turner y Pramer como
auspiciantes principales.

Una oscura tormenta acompand la partida
del crucero, plagado de turistas brasilefos y
argentinos, pero el barco se movié poco en
generaly el evento del grupo Isos tiene un buen
lugar derealizacién en el salén Capri,con forma
de anfiteatro y sillones reversibles para servir
de pub o lugar de conferencias, ademds de las
fiestas en la discoteca Padro y las cenas en el
salén Portofino, que eran parte del evento. En
Montevideo el dia estuvo nublado mientras se
haciala mayor parte delas conferencias y mesas
denegocios, pero el sol salié para Punta del Este,
donde estuvo el foco de atencién principal con
el almuerzo en el Hotel Conrad y los mensajes

al mercado sobre el abuso que recibi6 Cablevi-

Sebastian Beltrame, Manuel Soto, Pablo Scote-
llaro, Fernando Cravero y Hernan Verdaguer

El equipo de FIC completo con Sergio Veiga: Mar-
tin Viamonte, Hernan Insausti, Sergio Silva, Ale
Gonzalez Bosh, Sebastian Galia y Juan Camps

PRENSARIO INTERNACIONAL

Maria del Carmen Soto

sién en el mercado uruguayo y la necesidad ya
urgente que los cables puedan ofrecer banda
ancha. Esto se destaca por separado.

CONCURRENCIA

Segtininformélaorganizacién, laconcurren-
cia fue de 200 personas, entre programadores,
cableros y politicos, con 40 personas mds que
se subieron en Montevideo y otro en Punta
del Este.

Lamayor parte de los operadores uruguayos
se subieron en el segundo dia en Montevideo,
con lo que el evento tuvo a todos los prota-
gonistas principales, con la salvedad de TCC.
Algunos viajaron desde Buenos Aires para
estar mds tiempo, como Horacio Rodriguez
de Cuta, Daniel Gago de Cable Plus y la gente
de Multisefial. Fue notorio el contingente de
Paraguay, con Gabriel Carballo como guia.
Carballo sigue asesorando en programacién a
empresas como Copacoy Tigo,que por suparte
estd por comprar el sistema de Cablevision.

Estuvieron también Matias Olivier de Di-
recTV, Maria Isabel Madriaza de GTD vy la
gente de TuvesHD de Chile, con su presidente

Alejandro Harrison, Matias Olivier de DirecTV, Fred
Groll-Bourel de TV5 y Pompeyo Pino de RFI/AEF
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Marcelo Bresca de Televisa Networks, Sergio Veiga
de FIC y Sergio Canavese de Discovery

Juan Nervi y Alejandro Harrison, de Pramer,
Guillermo Valente de Cablevision y Marisa
Pifieyro, también de Pramer

Konrad Burchard y Maea Garcia.

Como balance, Punta Show on Board 2012
fue positivo y el contacto con los clientes que
estuvieron fue de calidad. Como observacion,
se puede decir que, pese a su innovador forma-
to, la parte de las mesas de negocios, que mas
importan a los expositores, tuvo movimiento
lento como suele ocurrir en la mayoria de las
ferias, que no reflejaba la mayor concurrencia
que tuvieron las cenas y conferencias.

El afio préximo, Punta Show se hard en una
estancia turistica en Colonia o Punta del Este,
otra vez innovando.

Ignacio Viveros, Ignacio Guerrero de TV Max,
Juan Andrés Altamirano y Juan Carlos Garcia de
TV Caaguzi, y Gabriel Carballo
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® PunTA SHOw

CONFERENCIAS: APOYO A CABLEVISION Y QUE

LOS CABLES PUEDAN DAR BANDA ANCHA

El momento central de Punta Show on Board
fue el almuerzo en el hotel Conrad de Punta del
Este, donde senadores y ex senadores uruguayos
dieron una conferencia sobre la democratizacién
de los medios, que fue presenciada entre otros, por
los ejecutivos de Cablevision, Guillermo Valente
(gerente general), Herndn Verdaguer, Fernando
Cravero y Sebastian Delgui.

En primer lugar, habl6 el senador Daniel Mar-
tinez, quien destac6 que la actual regulacién busca
‘evitar la concentracion de los medios y promover
lapluralidad’. Por su parte, el senador Sergio Abreu
dijoque Ancel (laparte dedicadaatelefoniamoévil de
Antel) no es un caso de monopolio, porque ‘nollega
al44% delmercado,aunqueacepté quesilosprecios
suben y el servicio baja ‘hay que solucionarlo’.

El ex senador Manuel Flérez Silva dijo que ve
‘con preocupacion’ el crecimiento de los canales
privados que pueden direccionar la informacién, y
menciond su preocupacion ante el descuido hacia
los inversores argentinos. Ademds, coment6 que la
politicaactual es de ‘afinidad ideolégica’y concluy6:
‘Si el duefio de Cablevision fuera kirchenerista,
eso no hubiera pasado) refiriéndose a la resolucion
del Ejecutivo uruguayo que exigir a Cablevision la
devolucién de canales UHE

En otro momento destacado, Pablo Scotellaro
anticipé que dejard al Grupo Isos para dedicarse a
Certal. Dentro de la competencia de esta entidad,

Técnicos: Mario de Oliveira, Federico
de Ledn y Fahio Baudo

COMNE AD

Alejandro Lourido y Pablo Scotellaro

y dijo que se dedicard a trabajar en temas como lo
del desarrollo de la banda ancha.

Para concluir, dijo que siente ‘vergiienza’ al
explicar en el exterior por qué los cableoperadores
estin impedidos de brindar servicios de banda
ancha, y que Antel ha dejado de concurrir a Punta
Show, asi como que Tenfield haya duplicado tarifas

en el Uruguay.

Tobpos LOS TECNICOS

Frente al puerto de Montevideo, Punta Show
on Board fue representativa la conferencia sobre
digitalizaciéna cargo delos uruguayos Fabio Baudo
de Cablevision, Federico de Leén de Montecable,
y Mario de Oliveira de Nuevo Siglo.

Fabio Baudo orientd su charla ala digitalizacion
delas cabeceras de menos de 20.000 clientes, ya que
las principales completaron el proceso hace afnos.
Se refiri6 a las pequenas cabeceras como ‘remotas’

y remarc6 que no requieren grandes inversiones.

7 Contenido: Alejandro Harrison, Alejan-
dro Lourido y Sergio Veiga

expresé su preocupacion por la ‘generacién de
leyes como instrumento de dominacién, como
pasa en Argentina, Venezuela, y empieza a ocurrir
en Uruguay, donde ‘habria que defender a los que
invierten, como en el caso de Cablevision, al que
le acaban de quitar 17 frecuencias para destinarlas
a la TDT, con un espectro exagerado. También
se refiri6 a la imposibilidad de los cables de dar
banda ancha.

A continuacion, se otorg6 un reconocimiento a
Alejandro Lourido, quien dej6 el Grupo Isos. El
ejecutivo realizé un balance positivo de sus logros,
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Senald que se estdn utilizando en Sudamérica en
el plan de cobertura nacional. Segiin comenté a
Prensario, ya estdn instaladas en Salto, Paysandd y
Rivera, y se completaran seis para fin de afo.

A continuacion, Federico de Le6n habl6 sobre
el nuevo modelo de negocio para la TV digital.
Considerdlalimitacion para converger serviciosy
cémo afecta, por ejemplo,alaIPTV.Remarcé que
los que lo hacen tienen ventaja competitiva, y que
existe la chance de aliarse con redes de terceros.
Ademds, dijo que los modelos transaccionales
ven la mayor fuente de ingresos en el contenido
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Senadores: Selﬁlio Abreu, Daniel Martinez y

anuel Florez

bajo demanda.

Mario de Oliveira, en su presentacién sobre
nuevos contenidos y nuevas plataformas, sefialé
que hay que considerar que mas del 60% de sus
clientes tienen algtin servicio de valor agregado y
que los paquetes premium tienen una penetracion
inédita del 25%. Dijo que la mayoria de los decos
que se instalan actualmente son HD. Sobre OTT
dijo que no excluye los canales lineales y que por
eso puede ser un sustituto para los servicios de TV
tradicionales.

Oliveira mencioné la aparicién de nuevos
elementos, como los CDN (Content Delivery
Network), que evitan cuellos de botella de trafico,
y los DRM que se popularizan para el contenido
(parecido al CAS de los operadores), pero aclar6
que ‘no hay reglas claras tampoco aqui.

También recordé que Antel tiene el 96% del
mercado de Internet y se preguntd qué pasaria si
se pone a filtrar contenidos. En respuesta, coment6
que en 2011 Nuevo Siglo lanzé una plataforma
de contenido web, TV Now. Sin embargo, en
charla con Prensario, Mario de Oliveira dijo que
perdieron la vanguardia ‘hace rato por culpa de la
legislacion local’

PERSPECTIVAS DEL NEGOCIO

Sergio Veiga de Fox International Channels,
fue el moderador de la conferencia “Perspectivas
del Negocio”, que cont6 con la participacion de
Alejandro Harrison de Pramer y Alejandro
Lourido de Certal, quien hizo hincapié en la
imposibilidad de los operadores uruguayos para
dar Internet, y que todos estdn en el mismo barco
frente a competencias como Netflix o la pirateria.
Ademis, adelant6 la cumbre de Certal parael 2y
3 de mayo en la Universidad de Miami.

Harrison remarcé que la escala es ‘fundamental’
para poder ofrecer contenidos valiosos. El desafio
de la extension regional y los temas regulatorios
son impedimentos importantes. La TDT surge
como competenciay la pirateria en Internet, donde

menciond el foco en sitios como Cuevana.
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Daniel Rippe, Hernan Gonzalez, Hernan Chidfalo

y Daniel Gago de Cable Plus

Daniel Torregrosa, Julieta Palucci, de MTV con
Carlos Baez, Pedro Canepa, de Multisefal

Maria Isabel Madriaza de GTD
Chile, Amparo Pérez de ENTN
Sebastian Delgui de Cablevision

Maria Isabel Madriaza, subgerente de
Contenidosde GTD, estuvo en Punta Show on
Board, donde destacé quela compania cuenta
con 25 senales HD y todos los decodificadores
que instalan ahora son HD.

Es un momento importante para el opera-
dor chileno que llega con fibra a la casa y con
operacién mévil virtual. También comenté
que desde marzo, cuando se lanz6 cuadruple
play en Santiago, GTD llega con ese servicio
a todas las zonas.

www.Latin
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Sandy y Wolfwang
Domschke de WKD

Alejandro Lourido con la
Plaqueta del Grupo Isos

Pramer con staff efecutivo
completo en Punta Show

y Gabriel Carballo

Garcia de Paraguay

Sefialé que fue su primer Punta Show y
lo reconocié ‘enriquecedor’ respecto a Jor-
nadas Internacionales de Buenos Aires, ya
que pudo ‘interactuar mucho mds con los
programadores’.

Finalmente, Madriazza remarc6 que GTD
volverd a promocionar el paquete HBO (el
afio pasado fue de un 50% por cuatro meses),
donde se ofrece el Premium a todoslos clientes
que llaman al call center. Mencioné que se
quintuplicé la penetracién.

Federico Avila, Gaston Caceres

Piedad Martinez y Juan Carlos

Marcel Latorraca, Alberto Nowinsky, G.
Skunca y Alejandro Senderowicz

Claude Chassaing, Maria Vic-
toria Riva y Pompeyo Plno

Miguel Benavente y Miguel
Clutterbuck

Frederic Groll-Bourel de TV5 y
Maria Isabel Madriaza

El encuentro de la TV por suscripcion con la Publicidad

.com
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® PunTA SHOW - OPERADORES

PIRATERIA, LEY DE MEDIOS, BANDA ANCHA Y LIMITACION
A UHF Las prioriDADES DE CUTA

Horacio Rodriguez, presidente de CUTA,
camara integrada por 59 empresas PyMEs y
también por Cablevision del interior, dijo que
la entidad esta trabajando en diferentes éreas,
destacando la imposibilidad de los operadores
debrindarbandaanchayla pirateria,con miles
de cajas AZ Box ya instaladas.

Rodriguez record6 que Uruguay es, junto a
Cuba, el dnico pais de Latinoamérica donde
los cableoperadores no pueden brindar banda
ancha con cablemédem. Detallé que se han
llevado a cabo mds de 30 presentaciones en el
USEC, pero no obtuvieron respuesta, lo que es
una ‘negativa tdcita’ Y menciond que existe un
proyecto de desarrollo de la fibra al hogar.

En relacion a la pirateria, explicé que se
informard a la opinién publica a través de
spots publicitarios en los canales de los socios,
‘dejando en claro que es un delito’. Se llevaron
a cabo varias reuniones con el poder ejecutivo
para ver qué se puede cambiar en las normas
para dejar en claro la responsabilidad del im-
portador enlos casosen quelas cajas, disefiadas
para recibir sefiales libres, se usen con el chip
para las satelitales.

También habl6 de la resolucién que limita a
Cablevision, el UHF mads grande de Uruguay,
acotandolo a 80 sefiales y disminuyendo sus fre-
cuencias. Remarco que‘unatecnologiano puede
asociarse ala cantidad de sefiales que se brindan

Horacio Rodriguez y Guillermo
Cantaluppi de Turner

y que una medida asi no tiene precedentes.

En relacion a la Ley de Servicios de Comu-
nicacién Audiovisual, CUTA entiende que el
Poder Ejecutivo ‘estd trabajando en eso. Horacio
Rodriguez dijo que pese a que los conceptos
generales fueron reflejados no fue al punto
que lo deseaban.

TiImNO ALTAMIRANO, GRAN INDEPENDIENTE DE PARAGUAY

AVANZA CON INTERNET Y LA DIGITALIZACION

JoséTitino Altamirano, que cumple 20 afios
enlaindustria, estuvo en PuntaShowon Board,
donde destac6 que, en Paraguay, sobresale la
escenaindependiente con 19 cabeceras propias,
y el soporte a otras 59.

‘A mi me esta yendo bien, el problema es la
pirateria. Gabriel Carballo lo mencioné pero
el problema completo. Cuando te roban los

abonados y hay que pasar la declaracién por
menos suscriptores nos siguen cobrando lo
mismo sin considerar las pérdidas expres6.
‘La otra realidad es que Claro cierra el ne-
gocio con los programadores a nivel regional y
nos hace la competencia desleal. Tigo todavia
no hace lo mismo, pero si compra el sistema a
Clarin, lo vender4 luego a Claro. Con presion

estdn comprando todo), remarcé.

De sus cabeceras hay cuatro con Internet en
Asuncién, Ciudad del Este, Caaguazt y Encarna-
cién. Ahihacemosdtio,yaquenopodemosofrecer
IP por ley. Laidea es seguir sumando plazas siem-
pre conequiposde Coreay China. HD yatengo en
Ciudad del Este y largué digital en Encarnaci6n,
Asunci6n y Ciudad del Este), finalizo.

TuvesHD: AMPLIACION DE TERRITORIO

Y DE CAPACIDAD SATELITAL

s

CON TECNOLOG

A DE PUNTA

Maea Garcia, gerente de marketing de Tu-
VesHD, destacé que este afio espera sumar a
los cuatro paises donde ya tiene presencia, los
mercados quele faltan. Son Venezuela, Colombia,
Ecuador, Argentina, Panamay Uruguay. ‘Estamos
trabajando parallegar a ellos. En algunos hay sélo
temas legales de licencias, pero en lo comercial
estd avanzado, remarco.

‘Estamos ampliando la capacidad de sefales
con un nuevo satélite, lo que permitira subir

PRENSARIO INTERNACIONAL

muchas nuevas en SD y HD. Para eso también
se estd ampliando el headend con tecnologia
100% Harmonic y CAS con Verimatrix. Es el
salto importante en inversion y costo de satélite,
aiadié Garcia.

TuvesHD estd comunicando que seguird
creciendo, y el principal uso de estos transponde-
dores son las sefiales locales. ‘En HD ya subimos
sefales chilenas abiertasy estamos prontos a subir
dos mas. Adicionalmente debiéramos tener dos
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Maea Garcia y Konrad Burchardt
en Punta Show

canales nuevos HD no tradicionales que se estan
lanzando al mercado.

Y concluyé: “También se da servicio de trans-
porte a sefiales locales de todos los paises que
operamos y otras nuevas pagos que necesitan.
Esto amplia el modelo de negocios.
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CALENDARIO

Mavo
o |V Cumsre APTC 2012 (17-18) ARequipa - Pery

o | A Screenines, (15-23), Los AnaeLes, USA

o NCTA (21-23), Boston ConvenTion & ExHiBiTion
CEnTER, Boston, USA

o Expo CANITEC (May 30 - Jun 1), AcapuLco, México

Junio

o Forum BrasiL (4-5), Frel Caneca CONVENTION
Center, Sao Pauto City, BraziL

o Expo CINE, Vipeo, TV 2012 (5-8), WTC, Ciubap DE
México, México

o NexTv 2012 SoutH America Summit (12-13),
Buenos AIRES, ARGENTINA

o Natpe Buparest (26-28), Bubapest, HUNGARY

© ENCUENTROS REGIONALES DE TELECOMUNICACIONES
(26- 28), RosaRio, ARGENTINA

JuLio
o TECNOTELEVISION (25-26), Bogora, CoLomsiA

o TepaL (18-20), Harp Rock Care, Punta Cana,
RepuBLIcA DomiNICANA

© Mexico SpeciaL EpiTion

AcosTo
oABTA (Jut 31-Auc 2), SAo PasLo, BraziL

o SET-ConGResso TEcNOLOGIA DE TeLEVISAO (21-23),
Centro DE CONVENCOES IMIGRANTES, SA0 PAuLO

® BraziL SpeciAL Epition

SEPTIEMBRE

o Anpina Link C.A. (4-6), San Pepro Suta, Honburas
o |BC (7-11) AmsterDAm, HoLANDA

o Feria ComuTV (18-20), MepeLLin, CoLomsiA

© JornADAS INTERNACIONALES (26-28), Horew Hitron,
BueNos AIRes, ARGENTINA

OcTuBrRE

© NexTv Summit - 3PLay Mexico & CENTRAL AMERICA
(3-4), Ciupap pe Mexico, México

o Mircom (8-11), CaANNES, FRANCE

® SCTE The Caste-Tec Expo (17-19), ORLANDO,
FLorIDA

o CAPER (24-26) , Costa SALGUERO, Bs. As.,
ARGENTINA

(*) LA FECHA NO SE HA CONFIRMADO HASTA EL MOMENTO
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SERVINFO LANZO TV Now

Servinfo existe desde mediados de los 90s,
viene de la informatica y pas6 a contenidos au-
diovisualessobreredes. Hoy tiene 105 personasy
mucha inversion en desarrollo de ingenieria.

Este afo espera despegar en TV paga con
un proyecto junto a Nuevo Siglo, que es la
plataforma de contenido web TV Now, segun
adelant6 Mario de Oliveira en Punta Show. ‘Es
una plataforma de entrega de contenido, y se
estan estudiando otros temas en OTT’ afiadié.

Laempresaestd generandosolucionesde OTT
paracableoperadores,ydedistribucién desena-
les sobre redes IP con productos muy amigables
para los usuarios. ‘El sistema se convierte en el
centro deentretenimiento delacasaysehaceuna
TV diferente’ remarcé. La solucién puede ser IP
o hibrida, y el CAS se hace con Conax.

Los operadores rompen también la barrera

Martin Azpiroz y Ricardo Lima

territorial y puede tener clientes en todos
lados. En Uruguay tienen que usar redes de
terceros, pero hay interesantes proyectos sobre
redes de los propios operadores en Argentina
y Colombia. La idea es ir a NexTV y Jornadas
Internacionales, y seguir introduciéndose en el
mercado de TV paga.

TeLEVISA NETWORKS, EN APTC

Marcelo Bresca de Televisa Networks estuvo
en Punta Show, present6 los productos HD de
Televisa. Pudo chequear Golden HD con Luis
Lima de Punta Cable, quien destacé el buen
recibimiento de la sefial.

Ahora viene la feria de Arequipa y el lanza-
miento de El Canal de las Estrellas HD para
mitad de ano. Hay expectativas con el Canal
Tiin, que serd principal dentro del paquete que
exhibird en Perti. Estd negociando con Telefénica
el canal Golden HD para Perd, después de la
buena experiencia en Chile.

Laregién Cono Sur ensu conjunto crecié mas
del 25% en 2011 para Televisa Networks, y este
afo espera superar ese porcentaje. Estan muy
enfocados en la politica de venta con directivas
claras de Fernando Muiiz.

En Arequipa hay una agenda intensa para
realizar muchas renovaciones de contratos con
todos los socios. Para Televisa Networks, la

Pablo Scotellaro, Marcelo Bresca, Gabriel Bomio
y Alejo Smirnoff, de Prensario

Cumbre es muy importante por lo que significa
el territorio peruano y por ser uno de los paises
que mds crece alli, remarcé Bresca.

En Argentina avanza con Golden y TL No-
velas. Recientemente creci6 en la distribucién
con CCC de Tucumédn, Super Canal de Castelar
y estd negociando Golden HD con Supercanal
de Mendoza.

TV5 vy THEMA

Fred Groll-Bourell estuvo en Punta Show
consolidando como es habitual a TV5 y pre-
sentando la nueva senal del grupo Thema de
musica clésica, peliculas y chill out.

Estuvo reunido con los principales ope-
radores de Montevideo en el barco: GTD de
Chile y también con Tony Alvarez de Cable-
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vision de Argentina, a quienes les present6
la nueva senal.

Ahorasiguelapresentaciéon en Latinoamé-
rica en APTC de Pert. Alli viajara especial-
mente Lizbeth Ericksen, nueva encargada
para Centroameérica, laregién Andinay Chile,
siempre reportando a Groll-Bourell.

EXPERTICIA. INVENTARIO. VALOR. AGC.
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RTIDDRES

AMPLIFICADORES
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+ DCT 6200s + DCT E416s N
- DCT 6208s - DCT 700s . - 8
) :
MODEMS CABECERAS

= TJNSXs
* Modems YOIP

Lo que necesita, cuando lo necesita. Pruebe AG
Somos un distribuidor autorizado de Arris.

913.402.4499

www.adamsglobal.com

&DAMS GLOBAL
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sales@adamsglobal.com A DG Ccmpary





