Today video is everywhera =
on every device, website and
street corner. But where is
Television? Once it was a box.
Then a flat screen. Now TV
is a service, on the move,
on every device and getting
connected. The game is
changing. At Ericsson
we're ready. Are you?

TIME TO P
TV. Anywhere. Now.

ericsson.com/timetoplay
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8 (6-8 de agosto) e depois em SET Broadcast & Cabo (20-22 de agosto), (August 6-8), then at SET Broadcast & Cable (August 20-22), both
a ambos em Sao Paulo, Brasil. in Sao Paulo.

What is traditionally done in Spanish for the

O que se faz tradicionalmente em espanhol

para todas as feiras relacionadas com a televisao most important trade shows related to television

em América Latina, PRENSARIO gera para Brasil in Latin America isin this case applied exclusively
uma edicao 100% em portugués a qual se centra to Brazil, resulting in a 100% Portuguese language

issue. It features interviews with leading pay
TV operators (DTH and cable) and technology
managers at the major broadcast TV networks, as

exclusivamente no mercado da televisao brasileira,
incluindo entrevistas com os principais operadores
de TV por assinatura (DTH e cabo) e diretores
de tecnologia das principais estagdes de televisao aberta, well as executives at the new OTT companies —a growing
business— and the advertising agencies.

Allof these highlight this particular momentat the top

bem como aos novos jogadores OTT (um neg6cio em
crescimento) e agéncias de publicidade.

Todos eles poem de relevo o momento do mercado Latin American market, underscoring the experience
broughtby the Confederations Cup and expectations for
the FIFA World Cup next year and the Olympic Games

in2016; the two mostimportant worldwide sportsevents

mais importante de América Latina, a experiéncia da
Copa Confederacdes e as expectativas para a Copa

Mundial do préximo ano e os Jogos Olimpicos de 2016,

os dois maiores eventos esportivos do mundo, que terdo will take place in this nation within three years.

lugar em Brasil nos préximos trés anos This thematic issue shows Prensario reaching the most

Este ntimero temdtico mostra a fortaleza de PRENSARIO para important industry executives at each branch of the business. In
chegar aos executivos mais importantes da cada segmento do negdcio addition, Prensario will provide real time coverage through our website
da televisdo, que se complementam com a cobertura em linha através de www.prensario.netand our daily reports during the shows, e-mailed
nosso site www.prensario.net e nossos relatérios diarios enviados a toda from Sao Paulo to all the Latin American business community and
2 comumidace i e brasTchm desde S Pailla, the worldwide subscribers to our weekly online newsletters.
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4 RELATORIO ESPECIAL DO MERCADO BRASILEIRO

Os DESAFIOS DO CRESCIMENTO DO BRASIL

Prensario publica a seguir um relatério so-
bre o mercado latino-americano que continua
deslumbrando o mercado internacional. Os
desafios para continuar seu crescimento: a lei
SeAC (cotasdeprogramagaonacionalindepen-
dente, etc.), 0 apagao analdgico, 0 aumento de
operadorasde TV porassinaturaenovasmidias
media, estao entre os principais assuntos desta
reportagem.

Nos tltimos anos, o mercado brasileiro de TV
por assinatura cresceu em média 30%. O grande
acontecimento ocorreuemjunhode2011 quando
com um pouco mais de 11 milhdes de assinan-
tes superou o México e se posicionou como o
principal mercado da América Latina, segundo
dados da Anatel. Durante o primeiro semestre
deste ano, com um share de mercado de 46,9% o
cabo também foisuperado pelo DTH, com 50,6%,
supremacia que hoje aumentou ainda mais.

Desde entao, até junho de 2013 ultrapassou
os 17 milhdes, ou seja algo mais de 6 milhoes de
novas residéncias, 36% de aumento. Uma fonte
que conhece de perto o mercado brasileiro indi-
cou a PRENSARIO: ‘O desafio é como manter esse
dinamismo. Depois de crescer 30% nos tltimos
3 anos, espera-se que o crescimento total para
este ano fique perto dos 20%. Ainda é muito,
mas existe uma desaceleracao’

O relatério da Anatel de maio deste ano,
aponta: ‘Com aredugao de 35.260 assinantes em
maio de 2013, o Brasil terminou o quinto més
do ano com 16,93 milhoes de domicilios com

Por FaBricio FERRARA

Paulo Bernardo, ministro das Comunicacoes, Jodo Rezende, presidente de Anatel; Manoel Rangel,
presidente de Ancine participam de novo nesta edicdo 2013 do ABTA Feira e Congresso

TV por assinatura, representando uma queda
de 0,21% na base de clientes em relacdo a abril.
Considerando-se a média de 3,2 pessoas por
residéncia, divulgado pelo IBGE,oservicode TV
porassinaturachegaa54,2 milhdes debrasileiros
e estd presente em 27,9% das residéncias’.

A queda registrada foi influenciada princi-
palmente pelo resultado negativo de 130.450
de assinantes do Grupo Sky. A DirecTV (con-
troladora da Sky) nos Estados Unidos, admitiu
diante da Comissdo de Valores Mobilidrios (SEC)
daquele pais que a Sky Brasil esteve declarando
ao redor de 130.000 assinantes a mais dos que
realmente existiam; a empresa brasileira justi-
ficou a reducio, declarando que “limparam” a
base de assinantes.

Outro fator negativo foi a perda de clientes
do servico MMDS, cujo espectro estd sendo

MARKET SHARE DE TV POR ASSINATURA, POR COMPANHIA (Maio 2013)

Sky/DirecTV

0iTV

GVT

NET+Claro TV

FonTE: ANATEL
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transferido as empresas de telecomunicagdes: a
Telefonica perdeu 63.500 clientes nos primeiros
meses de 2013. E possivel observar claramente
uma pausa no mercado, jd que o ritmo de cres-
cimento foi menor nestes meses.

No entanto, alguns dias depois do antncio
da Sky, a Net afirmou que a Anatel registrou
110.000 clientes menos do que a companhia
tinhadeclarado. Controlada pela AméricaMévil,
de Carlos Slim, a Net possuia 5.677 milhoes
de clientes, mas a Agéncia informou 5.573 no
relatério mensal de maio. Segundo a empresa, o
aumento da base de clientes foi de 59.200, mas a
Antel incluiu apenas 36.200. Se o niimero estiver
certo, nao houve redugao de mercado.

Comasegunda correcao,o mercado excederia
os 17 milhoes hd trés meses. Para a Private Ad-
visor, atualmente sao 17,8 milhoes de clientes.
A Anatel informou que a diferenca de valores
corresponde a diferentes critérios na provisao
de dados por parte das operadoras.

Segundo estimativas da PRENsARIO, 2013
finalizaria com uma expansao da ordem de 12%
a 14%, metade do crescimento de 2012, quando
0 negécio se expandiu mais de 27%. A América
Moévil (Net/Embratel) continua liderando o
mercado com 8,9 milhdes em maio, frente aos
8,8 milhdes em abril; A Sky teve 5,212 milhdes,
frente aos 5,342 do més anterior. A Oi cresceu
de 857 mil a 885.000; a Telefonica continua per-
dendo assinantes, com 531.000 frente a 532.000
emmaio,ea GVT chegou a quase 516.000 frente
a 500.000 de maio.

E importante destacar que, a0 mesmo tempo
emessadesaceleracdoocorre,aumentaaofertade

As TRADUGOES DESTE E DOS OUTROS TEXTOS QUE APARECEM NESTA EDICAO FORAM REALIZADAS POR DANIEL OITICICA




MARKET SHARE DE TV POR

Carlos Slim da America Movil controla
0 52% do mercado de TV por assinatu-
ra brasileiro com a Net e Claro TV

operadoras e servicos. A Net estd se expandindo
a outras cidades com novas licencas; a GVT se
posiciona como alternativa e compete com a
Vivo TV da Telefonica, ganhando importante
participacao de mercado.

A companhia espanhola deixou de operar em
mar¢o a TV paga por microondas, que oferecia
servi¢o a 32 mil assinantes. A decisao cumpriu
o exigido por um comunicado, emitido pela
Anatel no inicio deste més, que solicitava as
operadoras desocupar a banda de 2,5 GHz,
segundo informou a NexTV. O espectro foi
utilizado pelas operadoras méveis para oferecer
Internet mével 4G nas cidades sede da Copa das
Confederagdes. Antonio Carlos Valente, CEO da
Telefonica/Vivo,informou que os assinantes fo-
ram comunicados, e revelou que ‘era impossivel’
paraaempresatransferi-losaoutratecnologia. O
executivo também disse que em breveabandade

2,5 GHz ser4 esvaziada no estado de Sao Paulo.

Em relagdo ao servico de FITTH e IPTV no
Brasil, André Krieger, diretor de FTTH na
Telefonica Brasil, explicou que a companhia
conta atualmente com 115 mil assinantes de
banda larga por fibra. Conta com 1 milhdo de
residéncias cabeadas e a expectativa é chegar a
200 mil clientes até o fim do ano.

Por outro lado, a Telefonica Vivo comegou
a operar o servico de banda larga mével 4G no
Brasil, em Sao Paulo e nas seis cidades sede da
Copadas Confedera¢des de Futebol. Comamar-
ca Vivo 4G Plus, Brasilia, Fortaleza, Recife, Rio de
Janeiro, Belo Horizonte e Salvador contardo com
conexao banda larga moével de alta velocidade,
servio que em breve chegard a Santo André,
Sdo Bernardo do Campo e Sdo Caetano do Sul
(Estado de Sao Paulo).

Entre as grandes perguntas dos protagonistas
domercadoaparecem duas: sea Sky poderd man-
ter sua posi¢do em DTH com a ameaca da Claro
TV e OiTV,especialmente agora que esta tltima
contratou a totalidade dos transponders para
banda Ku do novo satélite SES-6, recentemente
langado no Cazaquistdo; e se a Dish finalmente
entrard no mercado. A mesma fonte contou a
PRENSARIO: ‘Sabemos com certeza que a Dish
operard no Brasil, apesar de ainda nao haver
defini¢ao de como serd: se sozinha ou comsécios
estratégicos; e neste tltimo caso com quem.

De acordo com a TelaViva, com esta aqui-
sicao a Oi duplica sua capacidade em TV por
assinatura e aumenta em 30% sua capacidade
total em telecomunica¢des. Na banda C, o SES-

6 substituird o conhecido
EvoLucAo TV POR AsSINATURA (2004-Maio 2013) NSS 806, que até agora

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010

FoNTE: ANATEL
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distribuiu uma grande

10484 quantidade de sinais de

0,84 TV por assinatura no
Brasil, e poderd adicionar
novos canais desde que
a sua capacidade passou
a 540 Mhz, 50% a mais
que o NSS806.ONSS 806
ocupa a posicao 40,5°W,
onde o SES-6 estard, mas
seria movido a 47,5°W
e continuaria prestando
servi¢o, se o governo
brasileiro autorizar.
Omesmoveiculoapon-
tou outra caracteristi-
ca interessante do novo

2011 2012 Maio13

satélite: terd cobertura
no Atlantico Norte, o
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ASSINATURA, POR TECNOLOGIA

MMDS - 0,3%

Cable

37.7%

DTH

FONTE: ANATEL

que permitird as empresas aéreas e maritimas
contratarem largura de banda para que os pas-
sageiros de avioes e cruzeiros de turismo possam
se comunicar com o resto do mundo enquanto
atravessam esta regido.

Segundo a Folha de Sao Paulo, a Dish teria
enviado sua solicitagio de autorizacdo de
operagoes DTH para a Anatel, e também teria
negociado com a Oi (querendo replicar a socie-
dade que opera com a MVS no México), mas
sem sucesso. A proposta para a Telefonica foi
oferecer DTH aos seus assinantes que recebiam
o servigo por microondas (assim como fez com
aMas TV no México) que a empresa espanhola
teve que devolver pelas licitagdes de espectro 4G
das quais estd participando. Paraa Dish, que tem
satélite concedido mas carece por enquanto de
estruturacomercial deapoio,o crescimentoda Oi
complicaria ainda mais os aspectos estratégicos
para sua entrada neste mercado.

E existe muita coisa em jogo: investiu R$145
milhdes (72,5 milhoes de délares) na aquisi¢ao
(pela Hughes, empresa também controlada pela
Ergen) de uma posigio satelital, pagando mais
que o triplo do valor estimado pelos seus con-
correntes, entre eles a Sky. Neste lugar, a Hughes
colocou meses depois um satélite que serviria ao
mercado mexicano ea Dish México em particular.

Segundo o jornal paulista, a quase certeza da
apresentacdo da Dish para a Anatel indica que
a Ergen decidiu se langar por conta prépria, ja
que em tais solicitagdes deve ser indicado se
existe algum tipo de compromisso com outros
postulantes existentes ou potenciais. Pelo regu-
lamento da Anatel, a partir da autorizacdo sao
concedidos cinco anos para o inicio das ope-
ragdes. Para a Folha, citando analistas locais, o
preco dos pacotes DTH no Brasil poderiam cair
até 30% com este novo player, estratégia similar
a aplicada no México.

A Sky planeja langar um novo satélite no ano
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Os DESAFIOS DO CRESCIMENTO DO BRASIL

que vem para aumentar sua oferta de sinais em
HD, o que envolveria um investimento de 150
milhoes de délares. Os canais HD ocupam 2,5
vezes mais espago que 0s canais convencionais,e o
aumentodaofertadeste tipo desinaisimplicaum
aumento doespaco fisicodisponivel. Atualmente,
a Sky Brasil conta com uma grade de 47 sinais
em HD e 140 em SD. De acordo com a Folha de
Sao Paulo, canais como a Record News, MTV,
Sportv HD e ESPN HD vem reclamando um
espaco na grade da operadora de DTH.

O MERCADO

A penetragao da TV por assinatura no Brasil
(28% segundo vérias fontes) revelaainda indices
menores que em outros paises da regido, como
Argentina, Uruguai, Coldmbia e México, mas a

concorréncia é intensa.
As classes C e D (mé-
dia, média baixa e baixa)
sao as que contribuem
com quase a totalidade
de novos assinantes para
a TV paga no Brasil, ja
que95% dasnovas contas
obtidas pelas operadoras

Amos Genish, CEQ da GVT, e Antonio Carlos Valente, CEQ da Telefonica/Vivo TV.

atualmente sdo de pes- A GVT esta crescendo no mercado de TV por assinatura competindo direta-

soas que provém desses
segmentos socioeconomicos.

Foi a essa conclusdo que chegou um estudo
sobrehébitos de consumo dosusudriosde TV por
assinatura da Classe C, realizado pelo Instituto
Data Popular, e apresentado por seu sécio-
-diretor Renato Meirelles, durante o Congresso

daNeoTV,realizado emabril,
EvoLucAo DE ACESSOS POR SERVICO (2006-2013 em Sao Paulo.
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A pesquisa estabeleceu que

29% dos assinantes é “entran-

265,5 te”, e que de cada 100 novos
clientesde TV paga,95 provém

das classes C e D, dos quais

79% contratam o servi¢o por

menos de dois anos. Somados

aos assinantes que chegam da

Classe CeosquevémdaClasse
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FoNTE: ANATEL

pais,ouseja,uns 10,89 milhoes
de assinantes.

O trabalho também fez
perguntas sobre os habitos
de consumo e as preferéncias
de contetido destes grupos,

mente com a Telefonica Vivo

constatado que somente 18% dos entrevistados
deixaram de ver a TV aberta depois de contratar
a TV paga, cujos contetidos mais assistidos sao
séries e filmes (73%), noticias (57%), esportes
(53%) e infantis (35%).

New MEDIA E BANDA LARGA

Junto com a expansao da TV paga, estdao os
servigos de VOD e OTT. Os principais players
s30 a Now da Net, GVT e Claro, que em abril
langou Clarovideo, marca comercial que utilizaa
plataforma da DLA, comprada por Carlos Slim
no ano passado. E estd chegando a Totalmovie,
do Grupo Salinas do México (ver entrevista
nesta edicao).

Os assinantes da Claro recebem um catdlogo
de contetido por 13,90 reais (US$ 6,46). Além
disso, podem ter acesso a filmes recém lancados
por 6,90 reais (US$ 3,20) cada um. Alexandre
Olivari, diretor de servicos de valor agregado e
roaming da Claro, explicou que ‘o langamento
busca ampliar a lideranga do Grupo América
moével na TV paga e video o ndemand e no
servi¢o de banda larga mével.

Por outra lado, a expansdo da banda larga

BRAZzIL: THE CHALLENGES IMPOSED BY GROWTH

Though its expansion rate has fallenin 2013, in June 2011 the Brazilian
pay TV market was at 11 million subscribers and has recently exceeded
17 million, 55% more than two years ago and having surpassed Mexico
as the largest in Latin America. The challenge now is to maintain a high
growth rate, a target some local sources put at 20% per year and at this
particular moment seems difficult to maintain. But, after all, this is Brazil!

Aside from the economy standstill that many expect to be transient,
there’s still plenty of room for additional growth, with the cable opera-
tors expanding services to a number of additional cities and increased
competition posed by existing players —telcos GVT and Oi among
them—and the expected arrival of Dish, which has successful operations
in the U.S. and Mexico. Dish an orbital position, and is moving to Brazil
a satellite originally planned for Mexico.

In addition to this, pay TV penetration in Brazil remains one of the
lowest in the region, in the order of 28%, vs. highs of more than 70% in

PRENSARIO INTERNACIONAL <8>

dandoénfaseaClasse C.Ficou moével permitiuao Brasil chegar aos 100 milhoes

Argentina and averages around 40% in various other markets. The pay
TV 2013 slowdown has prompted some locals to recall the old saying
“Broadcast TV is so good in Brazil that there is little need for pay TV”
but a recovery would shelve, once again, this argument that defies the
fundamentals of the business.

Thereare two more drives toward expansion: VOD/ OTT, making content
available outside the household plus overriding the limitsimposed by linear
programming, and Internet access, a revenue stream that on a worldwide
level is becoming the major income source tio the telcos and cable opera-
tors. The Brazilian government has ordered the MMDS pay TV operators
to vacate the spectrum they have been exploiting for decades; they will get
some money from the telcos as reimbursement for their investment and
expected profit, but this also opens a window to satellite-delivered services
that will be able to provide two-way services through localized terrestrial
spectrum, a wild card according to some local analists.

-
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Os DESAFIOS DO CRESCIMENTO DO BRASIL

MARKET SHARE DE BANDA LARGA,
POR TIPO DE ACESsO (Maio 13
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Telefonica/Vivo

FonTE: OPERADORES E ANATEL

de acessos a Internet, afirmou em maio Antonio
Carlos Valente, presidente da Associagao Brasi-
leira de Telecomunicagoes (Telebrasil).

Valente considerou quearedugio de precosna
bandalargaetelecomunica¢des méveis ‘permitiu
esta conquista; e que os equipamentos maoveis
(264,05 milhdes de clientes em marco) ‘¢ um
dos principais fatores de inclusao digital’ De
acordo com um relatério da TelaViva, cerca de
90% da populagao brasileira vive em dreas com
telecomunicac¢des 3G e o custo do minuto de
voz celular caiu 18% de 2012 a 2013, ficando em
17 centavos de real, uns 7,9 centavos de ddlar.

O diretor criticou o nivel de impostos pagos
pela industria, calculado em 44% do total do
faturamento e que representou 60 bilhdes de reais
(30bilhoesdedolares) em2012. Valente também
se queixou do nivel de burocracia municipal e
estadual existente: ‘Estamos obrigados a fazer
estudos de impacto ambiental, tratando-se de
uma industria que nao contamina.

Ley SEAC

A partir do préximo més entra em pleno fun-
cionamentoaexigénciadas cotasde programagao
e conteddo da lei SeAC para canais de TV por
assinatura: um terco de canais nacionais nos
pacotes das operadoras e 3 horas e 30 minutos
semanais de conteudo brasileiro em horério
nobre em todos os canais.

Manoel Rangel, presidente e diretor da An-
cine, ressaltou recentemente que ‘avanga bem’ a
aplicagao daleie queexiste uma‘grandeaceitagao
e acatamento’ por parte dos empacotadores e
programadores nacionais e estrangeiros.

‘Podemos afirmar que o primeiro ciclo de
implementag¢do da lei foi cumprido, os prin-
cipais objetivos foram atingidos, e pudemos

PRENSARIO INTERNACIONAL

fazer uma transi¢ao
suave para um novo
modelo. Quase todas as
empresas fizeram um
esforco para se adaptar.
O saldo geral deste pe-
riodo é muito positivo,
disse Rangel durante a
apresenta¢ao no Férum
Brasil de junho. Entre

\

os pontos relevantes, o Fernando Medin, SVP e diretor geral da Discovery Networks Brasil; Silvia de
diretor destacou abaixa  J€sus, presidente da Blue Interactive; Eduardo Aspesi, diretor de segmentos
da 0iTV; e José Feliz, presidente da Net

judicializacdo e o‘amplo
didlogo’geradoapartirdaentradadaleiemvigor.

APAGAO ANALOGICO

O Ministério das Comunica¢des do Brasil
anunciouqueaprimeira fase doapagao analégico
sera concretizado em 2015 e abrangerd a desco-
nexio em 1.521 municipios. Patricia de Avila,
diretora de subven¢oes do Minicom, expressou
em maio aos meios de comunicacdo locais que
0 processo serd iniciado em margo, quando 61
emissoras deixarao de transmitir televisao ana-
légica em Brasilia e em nove cidades da regiao.

Em abril, estard concretizado o apagdo ana-
légico na regiao metropolitana de Sao Paulo,
que inclui 64 cidades. Em maio estd prevista
a desconexdo das regides metropolitanas de

Canal Brasileiro de Espaco
qualificado (5° do Art. 17 da lei)

Conteudo em geral:
Cine Brasil TV
Curta! o Canal Independente

Prime Box Brazil / Prime Box Brazil HD

Canal Brasileiro de Espaco
qualificado (4° Art. 17 da lei)

Contetudo em geral:
Canal Brasil
Cine Brasil TV
Curta! o Canal Independente

Prime Box Brazil / Prime Box Brazil HD

Canal Brasileiro de espaco qualificado de
programadora brasileira independente

Contetudo em geral:
Cennarium TV / Cennarium TV HD
Chef TV
Cine Brasil TV
Curta! o Canal Independente
Fashion TV Brazil / Fashion TV Brasil HD
FishTV / FishTV HD
Mundo TV
Prime Box Brazil / Prime Box Brazil HD
Supermix
TAL - Televisao América Latina
Travel Box Brazil / Travel Box Brazil HD

WooHoo

Campinas, Santos e Jundiai, que compreendem
133 cidades. Em agosto e setembro serd a vez da
regido Nordeste. Norte e Centro-Oeste realizarao
a desconexao até outubro de 2015.

Avilaafirmouqueo cronograma é‘provisérioe
poderasofrerajustes’atésuapublicagao no Didrio
Oficial da Unido (DOU). A diretora acrescentou
que o governo levou a cabo vérios estudos para
‘garantir que cada processo seja realizado de
forma segura e eficiente’

EmdeclaragoesaNexTV LatAm, GenildoLins,
secretdrio de servigos de comunicagao eletronica
do Minicom, disse que serdo subsidiadas STB a
populacio de baixos recursos com a verba do
Orgamento Nacional, valor que podevariar entre
250 e 2 bilhoes de délares.

CLASSIFICACAO DOS CANAIS, SEGUNDO ANATEL (JuLHo 2013)

Conteudo infantil e adolescente:
TV Ra Tim Bum!

Conteudo videomusical:
Music Box Brazil / Music Box Brazil HD

Canal Brasileiro de espaco qualificado

Conteudo em geral:
+ Globosat / + Globosat HD
Arte 1/Arte 1 HD
Canal Brasil
Cennarium TV / Cennarium TV HD
Chef TV
Cine Brasil TV
Curta! O Canal Independente
Fashion TV Brazil / Fashion TV Brazil HD
FishTV / FishTV HD
GNT / GNT HD
Mundo TV
OFF (EM SD) / OFF
Play TV
Prime Box Brazil / Prime Box Brazil HD
Supermix
TAL — Televisdo América Latina
Travel Box Brazil / Travel Box Brazil HD

WooHoo

Conteudo infantil e adolescente:
TV Ra Tim Bum!

Conteudo videomusical:

Bis / Bis HD
Music Box Brazil / Music Box Brazil HD
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CineAlta <RI
DESENHADAS PARA CRIATIVIDADE SEM LIMITES.

Com uma estrutura compacta e modular

« SENSOR DE CAPTURA SUPER 24 MM 4K
. 14 PASSOS DE IMPRESSIONANTE EXOPSICAO
AMPLA FAIXA DE COR, AINDA MAIS AMPLO QUE O CINEMA
« F5HD/2K - F55 HD/2K/4K
- AXS-R5 GRAVADOR EXTERNO EM 4K/16 BIT RAW PARA F5/F55
« GRAVACAQ ATE 240 QUADROS PROGRESSIVOS EM 2K
(FUTURA ATUALIZACAQ)

Visite www.sonypro-latin.com para mais inspiracao
#SonyLatinNAB
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ABTA 2013

Promovido pela Associagdo Brasileira de
TV por Assinatura (ABTA) e organizado pela
Converge Comunicagdes, uma nova edi¢ao
da ABTA Feira e Congresso se realiza os dias
6,7 e 8 de agosto no Transamérica Expo Center
em Sdo Paulo. Como jd é comum, mostra uma
forte participagao politicacom representantes do
Governo, do Senado e das principais entidades
reguladoras, como a Agéncia Nacional de Tele-
comunicagoes (Anatel) e a Agéncia Nacional
do Cinema (Ancine).

Pelo terceiro ano consecutivo, Paulo Bernardo,
ministro das Comunicagdes e figura importan-
tissima no impulso politico da lei SeAC estd no
painel de apertura junto ao novo diretor geral da
ABTA, Oscar Simoes, e o presidente da Anatel,
Joao Rezende.

DeBATES

Desde 2003, o Brasil vem crescendo em
cinco vezes, alcancando em junho 17 milhoes
de assinantes de video, mais de seis milhoes de
clientes banda larga e cerca de cinco milhdes de
clientes de voz. A tecnologia DTH superou para
sempre o cable (62% frente a 37% de share) e a
TV por MMDSja quase nao existe (apenas 52.000

a

José Felix, José Francisco Araujo Lima, diretor Marco Altberg, presidente Carlos Moltini, CEO de Cablevision Argentina e Juan

assinantes, trds a saida de Telefonica).

A inovag¢do também estd presente em novas
formas de levar contetido: sob demanda, através
das redes de banda larga, de forma nao-linear,
OTT, TV Everywhere. O mercado ja conta com
um novo marco legal, novos players na distri-
bui¢io —recentemente, o Grupo Salinas do
México anunciou o lancamento da Totalmovie
(ver reportagem nesta edi¢ao)—, novos prove-
dores de contetdo e se prepara para um novo
ciclo de expansio.

Neste contexto, a abertura do evento com o
ministro Paulo Bernardo tem como tema central
Um novo ciclo de crescimento durante a qual o
Ministro das Comunicagdes vai dar sua visao
sobre o cendrio atual e as perspectivas para o
futuro deste setor no pais.

FoRrTE PRESENCA DA INDUSTRIA

Os executivos mais importantes dos opera-
dores de TV paga integram os distintos painéis.
Participam entre outros José Félix, presidente
da Net Servicos, Antonio Joao Filho, diretor
executivo da Claro TV, Ariel Dascal, diretor
geral da OiTV. Também Alex Jucius, novo
diretor executivo da NEOTYV, a organizagao

Paulo Bernardo, ministro das Comunicacdes, esta
novamente no painel de apertura

que representa os operadores independentes
como a BVCi, Cabo Telecom e Tech Cable de
diferentes regides do Brasil. Todos eles, grandes
e pequenos, estdo presentes nas matérias desta
edicao da PRENSARIO.

ABPITYV participa com seu presidente Marco
Altberge produtoresindependentes de contetido
nas palestrasea Abrint, queretineaos provedores
deInternet. Assinaislocais (Cinebrasil TV, etc.) e
internacionais (Fox, etc.),e tambémimportantes
debates sobre tecnologia e novas midias (DLA,
etc.). Finalmente, apresentagdes dos diretores
técnicos dosoperadores que debatem sobre como
otimizar o uso de redes com 0s novos servigos
de ultra banda larga; ofertas convergentes e
importancia adquirida pelas plataformas IT e
0s novos midias.

presidente da Net de relacdes institucionais, regulacéo e de ABPITV Vazquez, VP de Estratégias de VTR (Chile), sdo alguns dos

novas midias, Organizagdes Globo

convidados internacionais mais importantes

ABTA 2013: “A NEW GROWTH CYCLE"

Promoted by the Brazilian Pay TV Association, produced by Converge
Communications, thisnewedition of thisindustry conference and exhibition
is being held on August 6-8 at the Transamerica Expo Center in Sao Paulo.
As usual, there is strong government participation: telecommunications
watchdog Anatel, movie industry regulator Ancine and Communications
Minister Paulo Bernardo delivering the opening keynote speech.

The market has expanded five-fold since 2003, in June officially exceeded
the 17 million subscribers mark, with DTH having a dominant market
share (62% vs. Cable’s 37%), wireless services being decimated by the

decision to apply the bandwidth they have been exploiting to telephony
and Internet access. At the same time, there is a strong innovation drive
in the way content is delivered to final users: VOD, broadband, OTT, in
addition to linear TV. Minister Bernardo will focus his speech on what
he defines as “A New Growth Cycle” resulting from these innovations.
Strong industry attendance is expected too, with the top executives
from Net, ClaroTV, OiTV, NeoTV and smaller players joining the discus-
sion panels. Among the issues to be discussed, compliance with official
regulations (the SeAC law) without losing profitability will be key.

PRENSARIO INTERNACIONAL <12>
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ABTA 2013

FALA O NOVO PRESIDENTE DE ASSOCIACAO

Oscar Vicente Simdes de Oliveira, pre-
sidente de ABTA, comentou a PRENSARIO:
‘Este primeiro ano da atual gestdo, iniciada
em agosto de 2012, foi de trabalho intenso
e dinadmico por conta de novos cendrios. O
setor vem de uma seqiiéncia de crescimento
de aproximadamente 30% ao ano, nos ulti-
mos trés anos. Tivemos mudan¢a no marco
regulatério, com enorme impacto em todos
os elos da cadeia de valor, situagdo que
sempre provoca apreensdo especialmente
coma possibilidade de pressao por elevagao
de custos.

‘Para culminar esse momento de apreen-
sa0,0 setor enfrentou o risco de ter sua carga
tributdria majorada, o que, se confirmado,
traria nova e inesperada pressdo de custos,
impactando o ciclo virtuoso que temos
vivido nos dltimos anos. Durante este peri-
odo, tivemos a satisfagao de ver o mercado
brasileiro passar da 102 para a 62 posi¢ao no
mercado global, em nimero de assinantes,
segundo Zenith Optmedia (2012)

‘E vale ressaltar dois pontos muito posi-
tivos: os pregos dos pacotes bésico e bésico
estendido da TV paga no Brasil se mantém
abaixo da média mundial, segundo pesquisa
daFipe, eaavaliacao média do assinante em
relagdo a qualidade do servico fica acima
de 8, em uma escala de zero a 10 (pesquisa
H2R/ABTA).

‘Outras questdes importantes deman-
daram agoes da ABTA nestes 12 meses: o
combate a pirataria e o movimento iniciado
pela Associagdo que estd culminando em
mudangas nas regras de cobranga por di-
reitos autorais pelo Escritério Central de
Arrecadacgao e Distribui¢ao (Ecad)’, disse
Simoes de Oliveira.

A inddstria de telecomunicacdes tem

grandes desafios para enfrentar nos pré-

PRENSARIO INTERNACIONAL

ximos anos. Segundo os estudos do setor

(Cisco Visual Networking Index), o trafego
de dadosIP deve mais que dobraraté 2017 no
Brasil, chegando ao equivalente a 10 bilhoes
de DVDs por ano. Isso exigird investimen-
tos pesados em infra-estrutura e servigos
— principalmente para atender aos picos
de demanda durante a Copa do Mundo de
2014 e Jogos Olimpicos de 2016. E ainda ha
gargalosimportantes para enfrentar,como a
tributacao excessiva e a qualificagao de mao

de obraem varios segmentos desta inddstria.

A FEIRA E CONGRESSO

O diretivo sinalou que o setor ‘continuard
crescendo’ nos préximos anos, uma vez
que o mercado ainda ndo atinge 30% de
penetra¢ao nos lares brasileiros. ‘A Copa
do Mundo de Futebol em 2014 ¢ os Jogos
Olimpicos do Rio de Janeiro em 2016 sdo
apenas dois fatores que vdao impulsionar
ainda mais esse crescimento’.

ABTA 2013 conta com 45 expositores na-
cionais e 56 internacionais, em uma area de
aproximadamente 3.000 metros quadrados.
H4 cinco painéis tematicos, com a partici-
pacdo de empresas de TV por assinatura,
telecomunicagdes, agéncias de publicidade,
anunciantes, midia digital, tecnologia, pro-
dutoras de contetido, consultorias e governo.
Tem ainda 17 painéis de debates e oito sessoes
dos Semindrios de TV por Assinatura (STA).
Cerca de cem palestrantes foram convidados
de acordo com sua especialidade nos temas.

Simdes de Oliveira completou: ‘ABTA

<14 >
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Oscar Simdes, presidente de ABTA

entrou a partir deste ano na Alian¢a Contra
a Pirataria na TV por Assinatura. Os mem-
bros da Alianga sao as maiores empresas na
América Latina, que rednem seus conheci-
mentos e recursos na luta contra a pirataria.
Também temos uma parceria com o Sindi-
cato Nacional das Empresas Operadoras
de Televisao por Assinatura e Servigo de
Acesso Condicionado (SETA),onde estamos
firmando convénios de capacitagdo técnica
e certificagdo da méo-de-obra, visando a

melhoria da qualidade do servigo’

- O Brasil passou da 10? para a 6°
posicdo no mercado global, em nu-
mero de assinantes, segundo Zenith
Optmedia (2012).

- Os precos dos pacotes basico e
basico estendido da TV paga se man-
tém abaixo da média mundial, se-
gundo pesquisa da Fipe.

- ABTA 2013 tera 45 expositores
nacionais e 56 internacionais, em
3.000 metros quadrados.

- Ha cinco painéis tematicos (TV por
assinatura, telecomunicacbées, agén-
cias de publicidade, anunciantes, tec-
nologia) e 17 Semindrios com cerca de
100 palestrantes convidados.
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) PROGRAMACAO A

Dia 06/08-Terca

08:00 Credenciamiento
09:00 OPE1 OPE 2 STA1
10:30 Intervalo

11:00 OPE 3 PROG 1 STA 2

12:30 Sessao especial 1
14:00

15:30 Intervalo
16:00

17:30 Visitacao a feira
18:30

Dia 07/08-Quarta

Credenciamiento

Intervalo

Sessao especial 2

REG 1 TEC 1 STA 3
Intervalo

PROG 2 TEC 2 STA4

REG 2 TEC 3 STA 5

Sessao especial "Fim de Expediente ao vivo"

Credenciamiento

Intervalo
PROG 3 TEC 4 STA6
PROG 4 STA7 STA8

Painel de encerramento

Visitacao a feira

PAINEL DE ABERTURA — UM NOVO CICLO DE CRESCI-
MENTO

PALESTRANTES: PauLo BernARDO, MinisTRO DAS COMUNICA-
COES; OscAR SIMOES, PRESIDENTE DA ABTA

ConvIDADOS: JOAO REZENDE, PRESIDENTE DA ANATEL; VIANOEL
RANGEL, DIRETOR PRESIDENTE DA ANCINE

PALESTRA INTERNACIONAL: ADRIANA MENEZES WHITELEY,
CONSULTORA SENIOR DA FARNCOMBE

PAINEIS ESTRATEGICOS

— UMA VISAO GLOBAL SOBRE O FUTURO DA
TV POR ASSINATURA
PALESTRANTES INTERNACIONAIS: CARLOS Motrini, CEO pa Ca-
BLEVISION; JUAN VASQUEZ, VP DE ESTRATEGIAS DA LIBERTY GLOBAL
PALESTRANTES: Jost FELIX, PRESIDENTE DA NET SERVICOS;
ALBERTO PECEGUEIRO, DIRETOR GERAL DA GLOBOSAT; SILVIA DE
JEsus, PRESIDENTE DA BLUE INTERACTIVE; GUSTAVO LEME, DIRETOR
GERAL DA Fox

— PuBLICIDADE: O PESO DOS 17 MILHOES
DE ASSINANTES
PAINELISTAS: ORLANDO MARQUES, PRESIDENTE DA ABAP;
RAFAEL SAMPAIO, VICE-PRESIDENTE DA ABA; FRED MULER,
DIRETOR EXECUTIVO COMERCIAL DA GLOBOSAT; GUILHERME
V/ALENTINI, VP DE puBLICIDADE DA Fox; DiEo OLIVEIRA, DIRETOR,
[psos MepiaCT

— Novos CENARIOS PARA A MONETIZAGAO
DE CONTEUDOS
PALESTRANTE: MIARCEL FENEZ, GLOBAL ENTERTAINMENT & MEDIA
LEADER DA PwC
DEBATEDORES: GUSTAVO RAMOS, DIRETOR DE NOVAS PLATA-
FORMAS DA GLOBOSAT: ROBERTO PIAZZA, DIRETOR EXECUTIVO
DA TELEFONICA/VIVO; ALVARO PAES DE BARROS, GERENTE DE
PARCERIAS DO YOUTUBE

— CONTEUDOS: AS OPORTUNIDADES (E
RISCOS) QUE SE ABREM
PALESTRANTE: MANOEL RANGEL (ANCINE)
DeBATEDORES: ANTONIO JOAO FILHO, DIRETOR GERAL DA CLARO
TV; PauLo Saap, VP bE canAls PAGOS DA BAND/NEwco; Fer-
NANDO MEDIN, VP E COUNTRY MANAGER BRASIL DA DISCOVERY
NETWORK; DENISE GOMES, SOCIA E PRODUTORA EXECUTIVA DA
BossaNovaFiLms

— As NOVAS REDES E A EXPANSAO DA
BANDA LARGA
PALESTRANTE: MAXIMILIANO MARTINHAO, SECRETARIO DE
TELECOMUNICACOES, MINISTERIO DAS COMUNICAGOES
DEBATEDORES: ALAN FISCHLER, ASSESSOR ESPECIAL DA PRESIDEN-

PRENSARIO INTERNACIONAL

cia po BNDES; Robrico DIENSTMANN, PRESIDENTE DA Cisco
DO BRasIL; FARES NASSAR, PRESIDENTE DA ON TELECOM

SESSAO ESPECIAL: “FiM DE EXPEDIENTE AO VIVO"”
Luis Gustavo Mepina E Jose Gopoy, pa Rapio CBN.

BLOCO OPERACIONAL

OPE 1 — O QUE ESPERAR DOS NOVOS PLAYERS
PALESTRANTES: ALEX Jucius, DIRETOR GERAL DA NEOTV;
BasiLio PEREZ, PRESIDENTE DA ABRINT

Neusa Riserte, CONSULTORA

OPE 2 — Como PLANEIAR (E FINANCIAR) A CONSTRU-
GAO DAS REDES

PALESTRANTES: LAERTE DAVI CLETO, COORDENADOR GERAL DE
DICT po MiNisterIo DAS COMUNICACOES; ANTONIO SALLES,
SOCIO E CONSULTOR DA QAMTV

OPE 3 — PERSPECTIVAS E CENARIO ECONOMICO PARA O SETOR
PALESTRANTES: ARIEL DASCAL, DIRETOR GERAL DA O TV; ANDRE
GUERREIRO, DIRETOR DE MERCADO DA NET SERVICOS; ANDRE
TELLES, DIRETOR GERAL DA SIM TV

BLOCO REGULATORIO

REG 1 — ANATEL: DESAFIOS PARA O CRESCIMENTO DO
MERCADO

PALESTRANTES: IMARCELO BECHARA, CONSELHEIRO DA ANATEL;
Epmunpo A. be Souza E SilvA, PESQUISADOR E consuLtor, UFRJ
DEBATEDORES: GILBERTO SOTTO IMIAYOR, DIRETOR DE REGULA-
MENTACAO DA NET Servicos; RoGER KARMAN, DIRETOR GERAL
DA NET ANGRA

REG 2 — ANCINE: AVALIACAO E PERSPECTIVAS
PALESTRANTES: ROSANA ALCANTARA, DIRETORA DA ANCINE
DEeBATEDORES: CRISTINA BANDIERA, DIRETORA DE MARKETING E
coNTEUDO DA CLARO TV; FERNANDO IMAGALHAES, DIRETOR DE
PROGRAMACAO DA NET SERvICos; MARCO ALTBERG, DIRETOR
GERAL DA ABPI-TV

MobErADOR: OscAR SIMGES, PRESIDENTE DA ABTA

SessA0 ESPECIAL 1 — CADE, ECAD E OS DIREITOS
AUTORAIS NA TV POR ASSINATURA
DEeBATEDORA: LEONOR CORDOVIL, ADVOGADA

Must CARRY: A RELACAO ENTRE TV PAGA E TV ABERTA
DEBATEDORES: MARCELO BECHARA, CONSELHEIRO DA ANATEL;
GENILDO LINS, SECRETARIO DE COMUNICACAO ELETRONICA DO M-
NISTERIO DAS COMUNICACOES; MARCELO MEIRA, VP DE TELEVISAO
DA BAnD; MAaRcos BITELLI, ADVOGADO DA BITELLI ADVOGADOS;
Jost FRANCISCO ARAUJO LIMA, DIRETOR INSTITUCIONAL DAS

<16 >

ORGANIZACOES GLOBO

BLOCO TENDENCIAS TECNOLOGICAS
TEC 1 — O ESPACO PARA A ALTA DEFINICAO
PALESTRANTES: ROBERTO PRIMO, DIRETOR DE TECNOLOGIA DA
GLOBOSAT; LEANDRO GAUNSZER, DIRETOR COMERCIAL DA MEDIA
NETWORKS

TEC 2 — BANDA LARGA: AGORA WIRELESS, 4G E VIA SATELITE
PALESTRANTES: CARLOS ANDRE LINS DE ALBUQUERQUE, DIRETOR
DE OPERACOES DA ON TeLECOM; HuGO RAMOS, GERENTE DE
TECNOLOGIA DA NET SERVICOS

TEC 3 — A EVOLUGAO DAS REDES NA VISAO pos CTOs
PacestranTE: DanieL Howaro (SCTE)

DEeBATEDORES: MARCELO PARRAGA, DIRETOR DE TECNOLOGIA

DA NET Servicos; CLAUDIO ZYLBERMAN, DIRETOR DE TECNOLOGIA
DA CLaro TV; Decio FENO, GERENTE GERAL DE TECNOLOGIA DA
CaBONATAL TELECOM

TEC 4 — Como A TV POR ASSINATURA MUDA COM O
USO DAS REDES IP

PALESTRANTES: MARK JENSEN, VP CaBLE SALES DEVELOPMENT
DA ERIcssoN, RAFAEL SGROTT, DIRETOR DE ViDEO DA Vivo TV
RoGErio TAKAYANAGI, DIRETOR GERAL DA TIM FiBer

BLOCO DE PROGRAMACAQ

PROG 1 - A VIDA DEPOIS DAS COTAS

PaineListas: Cicero AracoN (BoxBrasiL); Tereza TRAUT-
maN (CiNesrasiL TV); RoerTo D Avita (MoonsHor); RogerTo
MartHa (Viacom)

MobERADORA: CRISTINA PADIGLONE, COLUNISTA DO O Estapo
DE SA0 PAuLO

PROG 2- BoLA NA REDE: O PESO DO ESPORTE NA
PROGRAMACAO

PAINELISTAS: GUILHERME LENZ (ESPORTE INTERATIVO); PEDRO
Garcia (SorTV); Ebuaroo Zesini (FOX)

PROG 3 — TV EVERYWHERE. O ASSINANTE ESTAVA LA?
PainELIsTAS: JoAo MEesquita (TELECINE); MARCELO Assump-
cAo (DLA); Joao WoRcMAN (SYNAPSE)

PROG 4 — Em BUSCA DO NOVO TELESPECTADOR
PaiNEeLIsTAS: PauLo Franco (Fox); Beatriz MELLO, DIRETORA
DE PESQUISA E INSIGHTS DA Discovery NETWORKS; GIANI
ScarIN (GLOBOSAT); JULIANA SAWAIA, GERENTE DE LEARNING &
INSIGHTS DO [BOPE MEDIA

MobErADORA: KEILA JIMENEZ, COLUNISTA DA FoLHA DE SA0
Pauto

i TANTA HISTORIA NAO PODIA CABER
EM APENAS UM CALl

DOS MESMOS CRIADORES DO HISTORY
CHEGA UM NOVO CANAL PARA QUEM
DESEJA SEMPRE MAIS.

APROFUNDAR MAIS
EXPLORAR MAIS

CONHECER MAIS

ENTENDER MAIS —

o [l [T

MAIS
HISTORIA



® SET 2013

SET BroaDcASTING & CaBLE 2013

Entre os dias 20 e 22 de agosto no Cen-
tro de Exposi¢oes Imigrantes, Sdo Paulo,
Brasil, realiza-se uma nova edi¢ao da Feria
Broadcast & Cable, a principal Feira de
Engenharia de Televisao e Radiodifusao
de Brasil e uma das mais importantes da
América Latina, sendo direcionada aos
profissionais, empresédrios e executivos do
mercado de producao e distribuicao de con-
teado eletronico de multimidia, incluindo
TV aberta e por assinatura, radio, internet,
industria, produgdo e telecomunicagdes.

O evento redne os principais fornecedo-
res, representantes e distribuidores do seg-
mento broadcast, que exibem seus produtos
e servicos, além dos ultimos lancamentos e
novidades do setor.

A Feiraconta coma participagao de cerca
de 200 empresas expositoras que represen-
tam aproximadamente 400 marcas nacio-
nais e estrangeiras e com a expectativa de
visitagdo de 10.000 profissionais originarios
de diversos paises da América do Sul e do
Norte, Europa e Asia.

Com a cercania do mundial de futebol,
os Jogos Olimpicos e o investimento feito
no Brasil, as expectativas sao como sempre
muito altas. A digitaliza¢ao das operagdes
no interior, sobre todo dos municipios

mais longes das principais cidades ainda

Roberto Franco e Olimpo Franco,
presidente de SET

0 painel inaugural de SET Broadcast & Cable 2012

tem muito caminho por percorrer, e faz
interessante a Feria. E a mesma realidade
do resto de Latino América, mais a escala
do mercado ¢ maior, por tanto as marcas
internacionais sempre estao olhando parao
Brasil e desenvolvendo solu¢des especificas
para os operadores brasileiros, que gostam

de ficar na vanguarda tecnoldgica.

ConGresso SET 2013

O Congresso de Tecnologia de Televisao
SET 2013 que acontece entre os dias 19 e 22
de agosto, das 9h as 17h. e dentro do marco
da Feria B&C, ¢ organizado e promovido
pela Sociedade Brasileira de Engenharia de
Televisao (SET).

Além das tradicionais palestras com pro-
fissionais de destaque do mercado, haverd

talk shows, tutoriais e debates onde serdao

Raimundo Barros, de Globo,
Adriano Bedoya, de Fujifilm

discutidos os atuais cendrios do mercado
broadcasting e suas futuras tendéncias.
As 44 sessoes planejadas se realizam em 5
auditérios do Pavilhao de Convengoes Imi-
grantes, onde cerca de 170 palestras serdo o
foco de atencao de este ano onde se espera a

participagdo de 1.400 congressistas.

Genildo Lins, secretario de Anatel de Brasil, Patricia
Avila, directora, y Marcelo Bechara de Anatel en el
stand de Hitachi/Linear, con Carlos Fructuoso

Werner Michels, da Terra; Marcio Carvalho, de Net;
Fernando Bittencourt, da TV Globo; e Anderson Andre, da Cisco

= I— .
Selenlom harrisbroadcast.com/selenio

Olhe o Video Tour

Cristiano Barbieri e Felipe Luna da
Harris com o prémio entregado por
Liliana Nakonechnyj

‘a1 Harris
L_-_:' Broadcast

Raimundo Lima y Roberto Franco de SBT,
Luis Melucci Line Up Brasil

Nelson Faria,
de Globo

Todos os ganadores dos prémios
em SET 2012
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Ouimvpio Jose FRANCO: ‘PLANEJAR
O QUE JA ESTAVA PLANEJADO'

Olimpio Jose Franco, presidente da SET em
conversa com PRENsARIO falou dos dltimos
trabalhos que eles vem fazendo desde a SET
em apoio da industria.

Como todos sabem a Set tem por missao
estudar e entender as questdes técnicas e opera-
cionais e 4 vez colaborar com poder regulador e
de comunicagoes no pais; estudar, discutir, testar
propor padrdes para o setor Broadcaasting; e
unir congregar profissionais e empresas do setor
Broadcasting.

‘NaNABaFeirae Congressodesteano tiveram
progressos notdveis. Notou-se que o Congresso
tinha maior publico e melhores contetidos nos
painéis. Melhorou muito o nivel e abrangéncia
dos temas cobertos na programagao.

Os cafés da manha organizados pelo SET fo-
ram Muito concorridos,combons temas e bons
palestrantes. O publico correspondeu com forte
presenca e interesse. As empresas que apoiaram
os cafés da manha formam muito importantes
também, tivemos que acrescer mais um painel
em cada dia. Embora tenha sido bastante cedo
(7:00has7:20h), tivemos empresasinteressadas

PrOGRAMACAO

e publico bastante bom. Eu pessoalmente gostei
de dois painéis patrocinados: Qualidade de ex-
periéncia: um novo paradigma. Como garantir
a entrega e a qualidade correta do contetdo
em um ambiente para multiplataformas, mul-
tiformato e com consumidores segmentados,
do palestrante Silvino Almeida da Tektronix; e
o outro que gostei foi SEN — Single Frequency
Network, conceitos & dicas de aplicagdes, da
Vanessa Lima, da companhia Hitachi Linear.

Neste ano nao vamosencontrar em Broadcast
& Cable nada muito diferente do que foi apre-
sentado na NAB pelos principais fabricantes e
expositores. Ainda vao a encontrar destaques
para4 K/ 8 K— UHDTYV. Também no tema das
interferéncias de LTE / 4 G na banda de UHF
onde estao os canais de TV. Também no plano
de desligamento dos canais analdgicos e suas
dificuldades.

Perguntado pelo estado da atual da digita-
lizagao Olimipio destacou que: ‘Estamos em
crescimento, mas nem tanto quanto se pre-
tendia. Agora a maior parte das implanta¢des
dependem das prefeituras municipais. Nao hd

Olimpio Jose Franco

uma politica pablica para que incentive esta
transi¢ao. O governo federal até agora pouco
ajudou neste sentido.

Os desafios para este ano sao planejar o que
ja estava planejado, que era o plano de canali-
zacao digital, em fung¢ao do uso dos canais de
52 a 69 para LTE- 4 G. Estamos compactando
as canalizagoes para banda de 14 a 51; em vez
de 14 a 69 anteriormente.

Olimipio finalizou a conversa destacando
que para aprofundar a transi¢do a digital No
caso das emissoras, precisa se maior empenho
para cobrir este continente chamado Brasil.
No caso das prefeituras, faltam motivagdes e
recursos financeiros que facilite a transi¢ao do
analégico para digital.

19 DE AGOSTO - SEGUNDA-FEIRA

Oumpio Jost FRANCO - PRESIDENTE DA SET

11:30
-Hor Topics. BiG DATA. CLOUD COMPUTING +...
Mob.: Emerson WeiricH — SET/EBC

PRODUCAO E TECNOLOGIA PARA JORNALISMO
Mob.: Ramunpo Liva — SET/ SBT

15:00
-ISDB INTERNACIONAL
Mob.: Oumpio Franco - SET/ Férum TV DiGITAL

Probucio IP
IMob.: Marcio Pereira — SET/ CanaL FuTura

-Ereios Visuais
Mob.: Jost Dias — TV GLoso

17:30
-TENDENCIAS DA TECNOLOGIA DE PRODUCAO
Mob.: Netson Faria — SET/ TV GLoso

PRODUGAQ PARA MULTIPLATAFORMAS: SEGUNDA TELA +...
Mob.: Auex PiventeL — SET/ Casasianca ON Line

20 DE AGOSTO - TERCA-FEIRA

09:00

-ABERTURA

PRENSARIO INTERNACIONAL

11:30

-Hor Topics: MERCADO: VISAO E TENDENCIAS

-SWITCH OFF ANALOGICO. IMPLANTACAO DA DTV
Mopb.: Ivan Miranba — SET/ RPCTV

WorkrLow, MAM, METADADOS
Mob.: Pauto Canno — SET/ TV GAzeTa
De ViTORIA

15400 As 17400

-Espectro: DTV, LTE ...
Mob.: Fernanbo Ferrera - SET/Repe Banp

CoNTROLE DE QUALIDADE
Mob.: Jose Antonio Garcia — SET/TV
BRrasiL

21 DE AGOSTO - QUARTA-FEIRA
09:00

-PADRGES EM EVOLUGAO

Mob.: Francisco Perez - SET/ TV GLoso

-MosiLipape: LTE, 4G, WIFI +....
Mop.: AnTonio JoAo — SET/ Ciaro TV

-LEGIsLacA0
Mob.: Tereza Monpino - SET/CONSULTORIA

11:30
-Hot Torics: FOBTV
Mop.: LitiaNA NakoNecHY) — SET/ TV GLoso

-TENDENCIAS E INOVACOES DAS OPERADORAS DE
SATELITES PARA AS EMISSORAS BRASILEIRAS DE TV
Mob.: Jost Ramunbo Cristovam Nasci-

MENTO — SET/Unisat/ UFF

LoupNESs
Mob.: ALexanpre Sano — SET/ SBT

15400 As 17100

-Hor Torics
Mob.: FErNANDO BiTTENCOURT — SET/ TV
GLoBo

-ComPpRessAo DE VIDEO: HEVC, iMpacTOS NO
MERCADO +...

Mop.: CrisTIANO AKAMINE — UNIVERSIDADE
MACKENZIE

MELHORES PRATICAS. ACESSIBILIDADE...
Mob.: Cartos Fini — SET/ RBSTV

22 DE AGOSTO - QUINTA-FEIRA

09:00
-OTTS € TVS CONECTADAS: HARMONIZACAO DE
CONTEUDO. BROADCAST X BROADBAND

Mop.: Davip Briro \
SET/TQTVD

-Mepipas em DTV: WorksHop
Mob.: Atgerto Papuan — TV CulTura

Consumo: QUAL O FUTURO DA TELEVISAQ
BRASILEIRA? TV ABERTA, TV POR ASSINATURA, TV
WEB, VIDEO NA INTERNET, ...7

Mob.: Luiz GuratL - SET/ TV JornaL - PE

11:30
-TENDENCIAS DA MIDIA
Mob.: Ciaubio Younis SET/ELeTro Equip

-TENDENCIAS E NOVAS TECNOLOGIAS DA CINEMA-
TOGRAFIA
Mob.: CeLso Araujo - SET

TV Social
Mob.: Anpre Barsosa — SET/ EBC

15:00

-HoT ToPICS: TARGET ADVERTISEMENT
Mob.: MarceLo Azamuia — SET/ GLogo.
com

-ANTENAS
Mob.: Ebuarpo Bicupo — SET/EBCOM

TRANSMIDIA
Mob.: Roorico Arnaut — SET/ TV GLoso

ANY SERVICE, ANY NETWOIRK

IRP/MPLS, SONET/SDH, CWDM/7DWDM TRANSPORT NETWORKS
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THE NEXT GENERATION MEDIA TRANSPORT SOLUTION

Evertz ATP is the most advanced, scalable and flexible media transport platform for professional, real-time Video, Audio,
Data and Telecom signal transport applications. Evertz network transport platform is the ideal solution for remote
production, live event contribution and managed media networks.

Platform Key Features:

= Any service (3G/HD/5D, DVB-ASI, Audio,
Data, Telco) over any network
(IP/MPLS, SONET/SDH, Dark Fiber)

* Modular and scalable architecture

+ Compliant with SMPTE2022-x family of Video
ower |P standards

« Ultra low-latency JPEG2000 compression

+ High-quality H.264 and MPEG-2 compression

*

Supports any combination of network
topologies

Future-proof hardware platform

Supperts Hitless Protection for Video & IP
services

Integrated end-to-end resource management
Integrated end-to-end booking & scheduling
Touch screen on-demand provisioning

Come see us SET Broadcast & Cable: Phase Engenharia Booth D5

1-877-995-3700 * sales@evertz.com * www.evertz.com

Para cualquier consulta favor contactarse con :

Rodrick Smith Nicholas Ponomariv Eduardo Arregui
Director Ventas Gerente Ventas Gerente Ventas
RSmith@evertz.com nicholas@evertz.com eduardo@evertz.com
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NET: INOVACAO + TECNOLOGIA =
MELHORES PRODUTOS E SERVICOS

Quase 100 NovVOS MUNICIPIOS EM

SERVICO NO FINAL DO ANO

RodrigoMarques, VP de Estratégia e Gestao
Operacional da NET, principal operador de
TV do Brasil, explicou & PrENsarIO: 2013
tem sido um ano especial para nés. Com a
implantagao da Lei do 12.485/2011 (SeAC),
estamos expandindo nossa atuagdo
em novas cidades’

‘Até pouco tempo, a autori-
zagdo para os servicos de TV a
cabo se dava por municipio e
a empresa estava autorizada a
operar somente em cercade 100
cidades. A companhia iniciou
2013 oferecendo TV por Assinatura
em 44 novos municipios e até o
final do ano dobrard o ntimero
de cidades que contam com o
portfélio completo de produtos
da NET: TV por assinatura em
alta defini¢do, banda larga de
até 100 mega, telefonia fixa sem
assinatura e o NOW, servigo de
video sob demanda’

Segundo Marques a principal alteragdo
da lei SeAC foi a questdo de atuacdo nacional
ao invés de licengas limitadas, por municipio.
‘Isto proporcionou a NET alavancar o nivel
de investimento e acelerar a entrada em novos
mercados. Além disso, a chegada de novos
canais com conteudo genuinamente nacional
trouxe ainda mais atratividade ao servigo de
TV por Assinatura’.

‘Acreditamos muito no potencial do mercado
brasileiro e vamos continuar crescendo e lide-
rando a oferta de servigos inovadores, como o
NOW. Também seguimos focadosemaumentar
cada vez mais a qualidade e variedade de pro-
gramacdo, sempre com a melhor qualidade de
imagem e som através da NET HD’,

O MERCADO
Sobre o mercado de TV por assinatura

brasileiro, disse: ‘Ele vem crescendo muito nos

PRENSARIO INTERNACIONAL

N=T

O MUNDO E DOS NETS

HET DD SEU FEITO. HO SEV TEMPD

ultimos anos. Agente colaborou intensamente
com esse processo ao langar pacotes combina-
dos (NET Combos), HDTV e Internet banda
larga com pregos bastante competitivos, que
atendem a familias com diferentes neces-
sidades e capacidade de compra.
Essas, entre outras iniciativas
da empresa, impulsionaram
o crescimento do mercado’
Marques continuo: ‘Os
proximos anos serao mar-
cados por grandes eventos
de repercussdo interna-
cional, que potencializam a
utilizagdo da infra-estrutura
de servicos de telecomu-
nicagoes. Nesse sentido, a
NET enxerga uma grande
oportunidade denegécio, e
planeja levar seus servigos
para um numero cada vez
maior de brasileiros’
Com relagdo a concorréncia,
comentou: ‘Sempre atuou em mercados
extremamente competitivos. Entendemos
que a chegada de novos players ndo altera a
dinidmica do setor nem a relacio de confianca
que construimos com nossos clientes ao longo
do tempo. Nossa estratégia se baseia em de-
senvolver solugdes integradas e de alto valor
percebido, buscando sempre inovar na criagao
de valor e na construgao de uma experiéncia
cada vez mais completa para seus clientes no
consumo de entretenimento e servigos de
telecomunicagdes.

‘Para isso, a empresa segue praticando o
que tem sido sua receita de sucesso ao longo
dos dltimos anos: investir em inova¢do e
tecnologia para trazer os melhores produtos
eservicos,buscar constantemente a qualidade
e a exceléncia operacional e também ampliar
a atuagdo, em novas dreas e novos clientes,
chegando a novos clientes e novos segmentos

<22>

Rodrigo Marques, VP de Estratégia e Gestao
Operacional da NET

de mercado’.

‘Vamos continuar na vanguarda e aceleran-
do amigracdo dos clientes para alta definicao,
possibilitando que o cliente assista o que quiser,
quando quiser através do NOW. Lan¢amos
varios novos canais em HD este ano e ja
atingimos uma marca histérica de 50 canais
HD disponiveis em Sao Paulo. Este ntimero
varia um pouco entre as cidades, conforme a
quantidade de canais abertos disponiveis em
HD em cada operac¢ao. Mas sinaliza nosso
comprometimento em oferecer a melhor e
mais completa oferta de TV paga’, finalizou

0 executivo.

HIGHLIGHTS DO OPERADOR DE TV

POR ASSINATURA LIDER NO BRASIL:

- A empresa estava autorizada a ope-
rar somente em cerca de 100 cidades.
Mais iniciou 2013 oferecendo TV por assi-
natura em 44 novos municipios e até o fi-
nal do ano dobrara o niumero de cidades.

- O portfélio completo de produtos da
NET sédo TV por assinatura em alta defini-
¢ao, banda larga de até 100 mega, telefo-
nia fixa sem assinatura e o NOW, servico
de video sob demanda.

- Oferece pacotes combinados (NET
Combos), HDTV e Internet banda larga
com precos bastante competitivos, que
atendem a familias com diferentes neces-
sidades e capacidade de compra.

- Lancou vérios novos canais em HD
este ano e ja atingimos uma marca histo-
rica de 50 canais HD disponiveis em Sao
Paulo.
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Contato: Mivuki Nomura
Representante da NHK WORLD para a América Latina
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SKY: CONSOLIDA-SE COMO A SEGUNDA
OPERADORA NO BRASIL

AJUSTOU A BASE DE ASSINANTES E TOTALIZOU 5,21 MILHOES

Junto com Telefénica e Algar Telecom, a Sky
Brasil foi uma das operadoras que mostrou um
decrescimento no numero de assinantes em
maio. DirecTV, controladora da companhia,
declarou recentemente na comissio de valores
mobilidrios dos Estados Unidos (SEC) que a
operadora brasileira esteve apontando perto de
130.000 assinantes mais do que realmente tinha.

A empresa justificou a redu¢ao como uma

“limpeza da base de clientes”

O numero total de clientes para
maiofoi5,21 milhdes deassinan-
tes,segundo os dados publicados
pela Anatel. A mesma fonte
informou que o crescimento em
tudo 2013 foi de 173.500 clientes

Joao Baptista, presidente

paraa Sky,sendoasegundaoperadora
que mais incrementou sua base de
assinantes detrds de NET/Claro com

HOTV E ISSO0

CRESCIMENTO DA BASE DE ASSINANTES, POR COMPANHIA (JAN-Maio 2013)

413.666

173.502

136.714

Telefonica 11.901 4.976
T

NET/Claro " Algar ViaCabo
-63.543

FONTE: ANATEL

VIKING

MOTORIZED DUAL-AXIS
ANTENNA SYSTEMS

Features

= Dual Axis Motorized Az/El Navigator Mount
« Extended Azimuth and Ekevation Travel

+ Inclined Orbit Tracking Capabie

» Mounts on & 5/8" OD Mast

= [ncludes Motors and Actuators

PRENSARIO INTERNACIONAL <24>

413.600. A participacdo de mercado da
Skyfoi30,77%,quandoa final do primeiro
trimestre tinha 31,66%.

No comego de julho, a companhia anunciou
que planejalangar no ano préximo umnovo sa-
télite paraincrementara ofertade HD, investindo
150 milhdes de délares, segundo um artigo de
Folha do Sao Paulo. Os canais HD ocupam 2,5
mais de espago dos canais SD. Atualmente, Sky
Brasil tem uma grade de 47 sinais em HD e 140
em SD. Segundo a mesma fonte, canais como
Record News, MTV, Sportv HD y ESPN HD
reclamaram um lugar na grade do operador.

Viking Satcom can
"Upgrade" pre-instatied =
Prodelin and Skyware Global —
1.8 and 2:4m antennas to
MOTORIZED TRACKING
ANTENNAS

Accessories

+ Motorized C and Ku Feed Systems
# Inclined Orbit Tracking Controller
= Deicing Systems

+ Ground or Roof Mounts

a4

EL CANAL —

DE ESTILO DE VIDA, 4
ENTRETENIMIENTO Y FASHION|ONE
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Para informacién sobre la distribucién del canal, por favor contacte con distribution@fashionone.com.

www.fashionone.com



CrLaro TV: ‘O CRESCIMENTO
RECENTE E MUITO EXPRESSIVO'

3,3 MILHOES DE ASSINANTES ATE MAIO

Antonio Joao Filho, diretor executivo da Claro
TV, confirmou a PRENSARIO que a companhia
¢ a segunda maior operadora de DTH, detrés de
Sky, com ofertas de pacotes SD e HD para todos
os tipos de assinantes.

Segundo dados publicados pela Anatel, refe-
rentes ao final do més de abril, a Claro TV possui
3.305 mil clientes e a cobertura é de 96,2% dos
municipios brasileiros (5.356 cidades).

EvoLUGAO DE AsSINANTES DE CLAro TV (2009-Aer. 13)

@ OPERADORES DE TV POR ASSINATURA

Sobreo qual éasuaopinidosobreo crescimento
do mercado brasileiro em TV por assinatura,
Filho respondeu: ‘O crescimento recente é muito
expressivo. Saimos de uma base de 6,3 milhoes,
em janeiro de 2009, para 17 milhdes em abril de
2013. E um crescimento de 165% em 52 meses.
O crescimento deve continuar, porém em um
ritmo menor’.

‘A Claro TV vai continuar investindo em nosso
portfélio de produtos e aumento de qualidade de

nossos servigos. Desde o inicio da operagao no

Via Embratel Brasil oferecemos o PPV de futebol e pacotes “a

3,3 milhdes
3.500 »
- la carte” Recentemente, passamos a oferecer o
3,000 / primeiro OTT, o TeleCine Play,aosnossos clientes
2500 / que contratam o pacote com seis canais lineares

2,000 / do TeleCine), acrescentou.
Claro TV

1500 /

1.000

307.000 / . . .
500 7 imagens e som, foco no atendimento ao cliente

Em relagdao ao diferencial da operadora, o

executivo diz: ‘Além da qualidade superior de

: : : : em praticamente todo o pais. Agente tem se desta-
2009 2010 20m 2012 Abril13 ©
cado nos reportes da Anatel quanto ao indicador

FonTe: ANATEL/AMERICA M6vIL

Antonio Joao Filho, diretor executivo da Claro TV

IDA (Indice de Desempenho de Atendimento).
Constantemente aparecemos em primeiro ou
segundolugar em relacao aos demais operadores.
Isso é resultado de muito empenho para oferecer
sempre um bom servigo aos nossos clientes.

A lei SeAC foi benéfica’ para a Claro TV. E
explicou: ‘Pois nos preparamos para atender a
necessidade dos canais de contetido nacional e
aos canais abertos obrigatérios. E uma nova fase
e nos preparamos bem, de forma que o impacto
para os nossos clientes foi muito positivo’

Sobre os projetos paraesteano,completou: Este
ano, langamos o nosso portal de relacionamento
com os clientes, o Minha Claro TV, dois novos
receptores HD (um zapper e outro PVR). Além
disso, passamos a distribuir todos os 14 canais
abertos obrigatdrios, os canais classificados com
contetido nacional e também incorporamos mais
8 canais HD a nossa grade de canais.

SOFTWARE-BASED PROCESAMIENTO DE
VIDEO PARA TODAS LAS PANTALLAS

Con una compresion de video de gran alcance, procesamiento y
soluciones de entrega de Envivio le permite utilizar una arquitectura
convergente y escalable para ofrecer los servicios mas avanzados

y de mas alta calidad de video—en cualquier momento, en cualquier
lugary en cualquier dispositivo.

Visitenos en IBC 2013 stand # 1.D73

2013 Envvi . Al rights resarvc,

BIG:

Cnvivio.

TV without boundaries.

PRENSARIO INTERNACIONAL <26 >

ForTIs

What we make, It's the standarc!

» Full HD Cable PVR Ready

conax irdeta

DISCOVER YOUR SMART LIFE

5T8 Client for IP-Hybrid Solution / Online live broadcast Streaming / Free Internet Radio Stations
Web Browsing / RS5 / External via USB 2.0 / Weather Forecast

2013

1.9 & coming
N e - _-‘- Booth No. 119-2 \_:‘['_:.L_”‘]‘_II ’é

#2F Fortis Bidg, 106-3 Imae-dong, Bundang-gu, Seongnam-si, Gyeonggi-do, Korea 463-829
= Tel : +82-31-T09-140T7 «Fax ; +82-31-T09-0268 = E-mail : sales@fortis.co kr

Formis" www.fortis.co.kr
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TELEFONICA: "HA ESPACO PARA CRESCER NO BRASIL'

O SERVICO DE TV POR FIBRA OPTICA E O PRINCIPAL DIFERENCIAL

E acrescentou: ‘Para o restante do pais, a
empresa oferece o Vivo Play, servico de video
on demand para acesso a conteiidos de entre-
tenimento via Internet. Sao quase 4.000 titulos
disponiveis pelo preco da assinatura mensal,
entre filmes, séries de TV, desenhos animados,
musicas e documentdrios. A renovacao do
contetido acontece semanalmente’

Em rela¢do ao crescimento do mercado
brasileiro, Sgrott Martins disse: ‘E um mercado

em franca expansao. No Estado

| de Sao Paulo, que concentra
W amaior populacao do Pais,
cercade 50% dos domici-

' ®
Rafael Sgrott Martins, diretor de Video lios ainda ndo possuem
v ' vo TV por assinatura. Ha,

‘A Telefonica Vivo, que fechou o pri- portanto, espaco para

S . >
meiro trimestre com 566.000 assinantes, crescer.
tem estratégias diferenciadas para atingir p ‘ Segundo o executivo,hoje

alvos também distintos. No interior do o principal diferencial da

Estado de Sao Paulo, oferece o servigo de empresa no mercado de

TV pagaviasatélite, enquanto na cidade 1 ; . TV é o servico por meio
de Sao Paulo oferece a Vivo TV Fibra, {f | ‘EE'?{ Q}

a primeira TV do Brasil que chega via

-

| defibra 6ptica, cujarede
atinge mais de 1 milhao
fibra até a casa do cliente’ de domicilios em Sao
Rafael Sgrott Martins, diretor de Video

de Telefonica Vivo, descreveu a PRENSARIO

Paulo. ‘Os recursos dife-
renciados do servigo incluem
as principais novidades linhas de negocio da gravar conteddo em qualquer
companhia no estratégico mercado das tele- ponto da casa e assistir em outros pontos de

comunicag¢des no Brasil. TV da residéncia, sublinhou.

‘Destaque também para a locadora virtual,
que oferece milhares de filmes e a comodidade
de comegar a assistir na sala e terminar de ver
em qualquer outro ponto de televisdo da casa.
A fibra 6tica, além de um nuimero maior de
canais HD na grade —sao mais de 30 em um
total de 120 canais—, permite mais opgdes de
aplicativos, que os clientes acessam sem perder
o que passa na TV, como é o caso do Facebook
e Twitter’.

A LEI E OS PROJETOS PARA 2013

‘Com o fim das restri¢cdes que havia a alguns
players, a nova legislacdo traz uma série de
vantagens, entre elasa chegada de novos presta-
dores de servigos, o que gera mais competicao,
cobertura e qualidade para os consumidores),
resaltou Sgrott Martins.

‘A Telefonica estd entre os players para os
quais havia restrigoes no mercado de TV paga.
Com amudanga, aempresa tem a oportunida-
de de atuar com mais desenvoltura e oferecer
novas tecnologias, como a TV por fibra éptica’

Finalmente, anunciou: ‘Entre os principais
objetivos estdaexpansao daredede fibra éptica,
além da consolidagdo do Vivo Play em todo o
Brasil. Como somos uma companhia de capital
aberto, ndo podemos antecipar com detalhes
planos e novas acdes no segmento de TV ou
qualquer outro’.

VYVX - VIDEO BROADCAST SOLUTIONS

QUALQUER LARGURA DE BANDA. EM TODOS 0S FORMATOS,
EM QUALQUER LUGAR ONDE NECESSITE.

Vyvx se conecta diretamente a mais de 160.000 quildmetros de fibra em aproximadamente 1300
localidades em 26 paises, em mais de 300 cidades de todo o mundo.

e Contribuicdo e Distribuicao

e Suporte para todos os padrdes de Transmissdo (Broadcast)

e Controle do Cliente e Flexibilidade sem igual

* Servicos Gerenciados de Rede de Video

o Servicos Satelitais e de Teleporto — Acesso a mais de 30 Teleportos em todo o mundo

 Servicos VenueNet+® — Acesso a todas as sedes das Grandes Ligas dos Estados Unidos

 Broadcast de Internet — através de nossa Rede Integrada de Distribuicdo de Contetidos

Para mais informagao sobre os beneficios dos servicos Vyvx, visite latam.level3.com/vyvx/pt

Argentina Brasil Chile Colombia Equador
0.800.800.4562 0.800.771.4747 +56.2.2422.5900  +57.1.611.9000 +593.2.400.4040

México Panama Peru USA-Florida Venezuela
+52.55.2581.6270  +507.314.0324/1172 +51.1.705.5700 +1.305.808.5934 0.800.4677.288

Level(3)
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Follow the style
of your audience

\tlnovelos, '

Estrelias ©.
A

Here at Televisa Networks we are aware that every advertiser s unigque, and that each one of tham has its own distinct
neads and, above all, its own distinct public. Thats why we have a simple recoammendation for you: get closer to your
consumers' own style, making your investment more profitable and creating more memorable impacts

In order to achieve this, we offer comprehensive production and advertising services according

o our advertiser's own needs. Get closer to your goals, get closer to us.

iﬁi" televisanetworks.tv
Televisa | Nuria Gonzélez - ngonzalez@televisa-es.com - (34 91) 53585 72
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OPERADORES DE TV POR ASSINATURA

OFerRecte HD E ATE 10 MEGA COM ACESSO ILIMITADO

A Oi langou no més passado Familia em
Fuga, uma nova campanha publicitdria da
oferta convergente de OiTV,com OiVelox e Oi
WiFij, a partir de R$ 69,80 (USD 30.9) mensais
por até trés meses.

Aspegas, que serdo veiculadasem TV, jornal,
internet, rddio e midia exterior, refor¢am o novo
conceito Oi completa vocé, que estabelece uma
evoluc¢do no posicionamento da companhia.‘O

novo conceito pde o consumidor na posi¢ao

7 CARALS
PAGOS

e
SENDE LT EM HD

Imagenes de la campana Familia em Fuga

de protagonista. Através de seus
produtos e servigos, oferecemos
formas de completar cada pessoade
acordo com assuas necessidades de
telecom, respeitando as diferencas’,
explicaram desde a companhia.

A Oi é a tnica operadora no Brasil
com telefonia fixa e mdvel, Internet banda
larga fixa e mével, Wi-Fi e TV por assinatura,
em escala nacional, e é pioneira na oferta de
servicos convergentes no Brasil. A OiTVjd é o
terceiro operador mais importante de TV paga
no Brasil com 885 mil assinantes e o principal
provedora de banda larga com 29,7% de share.

Criado pela agéncia NBS, o filme Familia
em fuga mostra uma familia fugindo de casa ja
que eles nao tenham diversao. S6 quando o pai
decide contratar anova oferta da Oi, a casa fica
repleta de diversao. O pacote Oi TV Mais HD,
incluindo 70 canais pagos (9 esportivos e 17
em HD) sai por R$ 39,90 (USD 17.6) mensais

Ariel Dascal, diretor geral

nos trés primeiros meses para novos
clientes que aderirem ao servico até
31/08/2013 ejé tenham ou contratem Oi Velox.

Os novos clientes que contratarem o Oi
Velox terdo acesso ilimitado e gratuito a rede
0iWiFi, que conta com mais de 90.000 pontos
de acesso em todo o Brasil, nas grandes redes
de fastfood como McDonald’s, cafeterias como
Starbucks e Fran’s Café, restaurantes como
Outbacke principaisaeroportoseshoppings do
pais. Também esta disponivel emlocais abertos
de grande circulagdo de pessoas nas grandes
cidades do pais. No mundo, ja sao 8 milhdes
depontos deacesso, garantidos principalmente
pela parceria exclusiva da Oi com a espanhola
FON, a maior rede wi-fi do mundo.

Noticias internacionais

em portugués do Brasil, portugués,
francés, espanhol, inglés, mandarim,
persa, russo, romeno, vietnamita,
hauca, suaili e cambojano

PRENSARIO INTERNACIONAL

N Ofereca aos seus assinantes a atualidade

mundial vista de Paris

rfi.fr  portugues.rfi.fr

Acessivel por internet (streaming) e pelos satélites Hispasat 1E e NSS 806

Contato: pompeyo.pino@rfi.ir / +331.84.22.73.77
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ALGAR TELECcOM: cRESCE EM DTH E caBo

LANCA ISPTV NO SEGUNDO SEMESTRE DO ANO

‘Estamos visualizandoaTV como estratégica
nacomposicao denossas ofertasenumaentrega
mais completa para nossos clientes. Além de
aumentar a penetracdo de TV em banda larga
e telefonia fixa, vemos uma grande oportuni-
dade de completar as ofertas dos provedores
de Internet brasileiros com o produto de TV

Osvaldo Carrijo, diretor comercial Varejo,
explicou a Prensario os avangos da Algar Tele-
com no Brasil, e acrescentou: ‘Estamos muito
avangados na expansao dos servigos através de
novas tecnologias e com isso poder distribuir
tanto paranossos clientes quanto para 0snossos
provedores parceiros.

‘O mercado brasileiro ainda crescerd em
grandestaxasa penetragdo de TV porassinatura
e em especial na nova classe média, que serd
responsavel pela maior parte de nossos clientes.
Hoje possuimos cerca de 113.000 clientes no
servico DTH e aproximadamente 35.000 na
tecnologia cabo. O DTH hoje é distribuido em
toda a nossa drea de Concessdo, mais o Projeto
Minas (19 cidades)’.

‘Temos um piloto em BH e futuramente
utilizaremos essa tecnologia para atender aos
provedores de Internet fora da nossa drea, por
meio de uma parceria para que eles possam
construir os seus bundles com o servico de
TV da Algar Telecom. Esse projeto, de nossa
autoria, se chama ISPtv e serd lancado co-
mercialmente no segundo semestre deste ano.
Importante ressaltar que o grande desafio é
manter os indices de qualidade que sao marca
registrada da Algar Telecom, ja que o servigo
serd de nossa responsabilidade’.

Continuou o Carrijo: ‘O mercado
brasileiro de TV por assinatura
vive um momento impar, cresce
a taxas médias de 25% ao ano
e tem crescimento esperado de
29% neste ano (Fonte: Tendéncia
Consultoria). Acreditamos muito
neste mercado e porisso estamos nos
posicionando através do nosso projeto
de ISPtv e mostrando que podemos estender
nossos servigos para todo o Brasil’

Quanto a Dish, o executivo diz: ‘Acreditamos
que ela elevard ainda mais o padrdo de qua-
lidade e obrigard aos players que continuem
investindo cada vez mais para ter a melhor
tecnologia, qualidade de imagem e som e grade
de programagao.

‘Estudamos a possibilidade de implementar
a tecnologia IPTV, inclusive temos testes em
campo com grupos deassinantes e visualizamos
uma excelente oportunidade em evolug¢do na
prestagdo do servigo para 0s nossos assinantes.
Comessa tecnologia estamos também testando
0 VOD e temos negociado com os estddios e
programadoras para poder entregar a maior
variedade de contetidos.

No OTT, jé langamos o canal Muu da Glo-
bosat e 0 Watch ESPN e temos previstos muito
mais conteddo’, comentou.

‘Num mercadoacirrado como 0 nosso temos
TV no pacote Triple Play com pregos altamente
competitivos. Além disso, somos referéncia no
atendimento exclusivo, com um alto indice de
satisfacdo entre as empresas do setor. Fizemos
um intenso investimento em diferenciagao no

ar:

Telecom

Alg

Osvaldo Carrijo, diretor
comercial Varejo

atendimento nos dltimos anos e, pelos tltimos
dois meses ficamos em primeiro e segundo
lugares, respectivamente, na avaliacdo de qua-
lidade de atendimento da Anatel.

Em relagdo a lei SeAC, explicou: ‘A nova lei
trouxe oportunidades de expandir o nosso
servigo para toda a nossa area de cobertura
e outras regioes, e ajuda na nossa estratégia
de entregar “empacotado” toda a necessidade
dos clientes. Como desvantagem, ainda existe
algumas obrigatoriedades, principalmente no
que tange a questdo dos canais cumpridores
de cota, que oneram o custo da programadora.
Ainda como vantagem vejo a oportunidade de
carregarmos todos os canais locais, que tém
muito apelo e sdo representativos na audiéncia
e percep¢ao dos clientes’

O Carrijo finalizou:‘O HD jd é umarealidade
e possuimos no cabo 48 canais HD. No DTH
temos um pouco menos, mas ja estamos alin-
hando a estratégia para 2013 de equalizagdo do
line up e do produto, desta forma nosso cliente
ndo precisard se importar pela tecnologia com
aqual estd recebendo o seu sinal. Estamos tam-
bém em constante atualizacio e incorporagao
de novos canais’

VEAS: TECNOLOGIA

Veas apresentard em ABTA os produtos de
Ad Insertion (inser¢ao de comerciais), que
permitem comercializar os canais desatélite, até
100 canais por servidor baixo standard SCTE-
30/35, e até 12 canais sem esse standard para
sinais ASI e IP, aunado a nosso ja reconhecido
Veas 8 andlogo, todos operam baixo cue tones
digitais e andlogos.

A companhia também vai apresentar o Veas
Black, servidor de Play Out multiformato, mul-
ticanal, com CG Branding (logos e cintillos),

PRENSARIO INTERNACIONAL

PARA AD INSERTION

Recording com Edit on the fly, reporte, Playlist
Editor,que operatambém com XSAN standard.

Estas solucdes se somam aos produtos de
Veas Player IP Multichannel (16 canais de
infomerciales), Time Shifter (delay servers)
em suas diferentes versdes, IP, SDI, etc., e
Loggers entre outros. Todos estes produtos
operam em plataformas de centralizagdo e
monitoramento. Ademais, sdo customizables
a requerimentos pelo cliente.

A empresa conta com uma experiénciaamais

<32>

de 40 anos fabrican-
do e desenvolvendo
produtos, e mais de VENS
17 anos em televisdao
aberta, televisio por
cabo e telecomunicagdes.
Seu know how permite-lhe realizar integragdes
de solugoes desde Headend até Fiber to the
Home ou Wireless.

A marca estard presente a ABTA no estande
da Sumavision.

HUSTLER" XTSY  JUICY. SENL
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GVT: pOSITIVO BALANCO A
UM ANO DO LANCAMENTO

500 MIL ASSINANTES E 25% DE CRESCIMENTO

Dante Compagno, diretor de TV por

assinatura de um dos operadores de mais
crescimento no mercado brasileiro, a GVT,
explicou a PreNsArIO: Jd completamos
quase dois anos do lancamento comercial,
que foi em dezembro de 2012, com resulta-
dos expressivos no crescimento do mercado
nacional de TV paga, chegando a 25% do
crescimento do mercado nas cidades
ondeatua. Até abril temos 500 mil
assinantes, segundo a Anatel,
e estamos presentes em mais
de 140 cidades das regides
Sul, Sudeste, Centro-Oeste e
Nordeste’

‘Aboaaceitagdo do mercado
¢ um reflexo do produto inova-
dor. Somos a tinica operadora com
100% dos clientes em alta defini¢ao, fomos
a primeira a oferecer canais em HD desde o
pacote bésico, VOD e aplicativos interativos
paratodos os clientes. Além disso, mudamos
a légica dos pacotes existentes no mercado,
oferecendo um pacote de entrada mais com-
pleto, com mais do que o dobro de canais
dos principais competidores’.

Alguns dos servigos da GVT sao Outra
Chance, que possibilita assistir novamente
aos contetudos ji exibidos na programacao
normal, na hora em que desejar; Multiroom,
servico gratuito para todos os assinantes que
possuem o gravador digital: os contetidos
gravados no ponto principal podem ser
assistidos em qualquer outro ponto de TV
da casa do assinante, sem a necessidade da
aquisicao de diversos equipamentos de gra-
vagdo; e Power Music Club (PMC),um servigo
interativo de musica paraa TV no Brasil com
mais de 1 milhao de musicas, videos, shows
exclusivos além da Rddio PMC, com acesso
gratuito para todos os assinantes.

InstaGVT é um aplicativo que permite
acessar sua conta no Instagram na TV,
alem de Facebook e Twitter; Super Hot, o

primeiro pacote SVOD de contetdo adulto;

PRENSARIO INTERNACIONAL

é TV fora da TV com milhares de contetidos
(on demand e ao vivo) que podem ser aces-
sados de qualquer lugar por PCs, tablets ou
smartphones. Atualmente estdao nessa oferta
o Telecine Play, o Muu, o PremiereFC.com e
o +Combate.

‘Hojea TV porassinatura estd presente em

cerca de 28% dos domicilios do pais, pene-
tragdo inferior a de paises com carac-
teristicas similares ao Brasil como
_a Argentina onde mais de 80%
dos domicilios sdo assinantes
de TV paga segundo dados
do Ibope. Em fungao disso se
U percebe que ha potencial de
crescimento, especialmente na
classe média e em regides com

menor densidade populacional.

‘Estamos constantemente ampliando
nossa cobertura, com expansdo de rede nas
cidades em que atua e com a entrada em
novas cidades. Nos préximos anos, amplia-
remos a oferta de conteiido em HD para
todos os clientes, seguiremos investindo em
contetidos nao lineares e interativosna TV e
na evolugdo do servigo para multiplas telas’

“Trabalhamos ainda para oferecer benefi-
cio real a partir da integragdo dos servigos
de telefonia, banda larga e TV, oferecidos
sobre a mesma rede que proporcionam
comodidade, facilidades como acesso as
redes sociais direto da TV, jogos, contetido
sobre demanda e outros, e mobilidade sob o
conceito de TV Everywhere, e acesso remoto
ao telefone fixo, com recursos como men-
sagens multimidia, disponiveis em qualquer
dispositivo do cliente’.

‘Inovamos ao unir a transmissdo de canais
em HD via satélite aos servigos interativos
e contetido sob demanda, disponiveis para
todos os seus clientes. Nossos pacotes trou-
xeram inovag¢do ao mercado, com a oferta
de mais de 30 canais pagos no pacote de
entrada, incluindo canais em alta definicdo,

de esportes, filmes e infantis. Seguimos
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Dante Compagno, diretor de TV
por assinatura

constantemente ampliando nossa grade de
canais, com foco na oferta de HD para todos
os clientes’

‘VOD ¢ outro importante pilar de dife-
rencia¢do. Oferecemos, para todos 0s nossos
clientes, milhares de filmes, séries, shows
e documentdrios com precos a partir de
R$ 2,90. Ainda oferecemos, gratuitamente,
diversos contetidos on demand e o recurso
Outra Chance, que possibilita ao assinante
assistir novamente aos conteudos ja exibi-
dos na programagao normal, na hora em
que desejar’.

‘A parte interativa ¢ também um diferen-
cial. Oferecemos acesso asredes sociaisna TV,
jogos, histérico de chamadas, aplicativos de
clima, futebol e musica. O Power Music Club,
servico de musica digital e streaming de video
gratuito e exclusivo para nossos clientes, é
um exemplo de integracdo das plataformas.
O PMC oferece maisde 1 milhdao de musicas,
videos e shows exclusivos que podem ser
acessados na internet, smartphones, tablets
ena GVT TV.

Sobre a lei SeAC, Compagno comentou:
‘E importante existir uma regulamentacgio
unificada e que estimule a concorréncia de
forma isondémica e nao discriminatéria.
Acreditamos que o mercado ainda esteja em
fase de adaptagdo e ajustes’.

E completou sobre os projetos para os pro-
ximos anos: ‘Nosso foco serd naamplia¢ao da
oferta de contetido sob demanda e em HD.
Através da tecnologia que une a transmissao
de canais via satélite e a interatividade pela
rede de banda larga, a companhia pretende
aindalancar mais recursos interativos exclu-
sivos e feitos de acordo com as necessidades

dos assinantes’.
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BVCi: ‘A TV A CABO OFERECE MELHOR ATENDIMENTO

PELA PROXIMIDADE COM O ASSINANTE'

AMPLIACAO DAS REDES E NOVOS SERVICOS

Alberto Umbhof, presidente de um dos
principais operadoresindependentes do Brasil,
BVCi, explicoua PREnsARrIO: “Trabalhamosem
duas frentes: ampliagao dasredes e implemen-
tagdo de novos servigos sobre plataforma digital
na tecnologia redes de HFC e redes de WiFi.
Sob a plataforma digital HFC disponibilizare-
mos banda larga no padrao DOCSIS 3.0 com
velocidades de ate 50 megas e contetidos OT T

‘Somamos circuitos VPN intranet, com foco
em imagens para monitoramento de lugares
publicos e particulares na plataforma WiFi
com a instalagdo de hot spots gratuito para
usudrios de banda larga fixa com o que soma-
mos mobilidade aos nossos servigos. Também
teremos em 2014 cabines telefonicas publicas/
comunitdrias gratis para vdrios servigos basicos
edeemergéncia,ademais deiniciar ainstalagao
de pontos de WiFitambém gratuitos em deter-
minadoslocais publicos de forte perfil popular
em parceria com as prefeituras) acrescentou.

A digitalizagao estd em ‘marcada expansao’
em todas as operagdes, disse Umhof. ‘Teremos
para inicio de 2014 as caixas digitais ja com
sistema operacional Androide,o que produzird
uma enorme mudanga na forma de consumir
servicos de TV e banda larga. Os operadores
de cabo oferecemos melhor atendimento pela
proximidade como o assinante’.

‘Eimportante esclarecer que o DTH oferece
unicamente TV sendo apenas aqui que podem
concorrer com as TV a cabo locais. As redes
de cabo transportam sinais digitais com qua-
lidade em muitos casos superior a qualquer
outra tecnologia por tratar-se de plataforma
de distribui¢ao mais robusta, totalmente blin-
dada e com enorme banda disponivel, ndao tem
problemas com chuvas e/ou ventos, com delay
entre mudanga de canaisinfinitamente menor’.

‘Os sistemas de TV a cabo locais carregam
todaaprogramacao local aberta e obrigatérios
de lei coisa que o DTH limitado tecnologi-
camente nao consegue (canais 100% locais,

comunitdrios, universitdrios, cAmera de
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vereadores, jornalismo

local, etc.) e fundamen-

talmente os sistemas de TVACAME (NTMIMET TELLBDWIA

TV a cabo tem forte pre-

sencia local que humaniza

o relacionamento fazendo toda

a diferenca, sem exce¢do como consumidores
estamos cansados de conversar com maquinas
ou sermos atendidos por 0800 com ligagdes
interrompidas e falta de solugoes. Por regra
os sistemas de cabo locais sao também mais
baratos e eficientes’.

‘Quando oferecido junto com o servigo de
TV a cabo o de banda larga a concorréncia
com DTH deixa de existir e incorporando voz,
asredes de TV a cabo provavelmente sejam as
estruturas locais de servigos com maior poder
de penetragao e rentabilidade do mercado
e sem lugar a duvidas as que geram maior
empatia junto aos assinantes’

‘Programacdo em HD ¢é fortemente puxada
pelaindustrias dastelas; seu avango impressio-
na e os programadores colocam a disposi¢ao
conteido de qualidade em abundancia; aos
operadores cabe apenas carregar, pessoal-
mente ndo acho que HD seja um produto é
sim uma tendéncia na forma de produzir estes
conteudos,os novos produtos de valor agre-
gado em tela chegam da mao da sofisticagao
das caixas OTT"

O ceNArIO

‘Embora ainda em formagéo ji deixa evi-
dente uma brutal concentragao e derruba o
principal argumento oficial para as mudangas
propostas com a praticamente inexisténcia de
novasoperacdese fundamentalmentea faltade
interesse dos pequenos e médios investidores.
Algumas medidas principalmente de ordem
de redugdo tributaria foram tomadas para
fomentar a construgao de infra estrutura de
telecomunica¢des com pouca aderéncia dos
médios e pequenos investidores,obrigando de

alguma forma a acelerar o projeto Telebras’.
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-
Ricardo Grilli e Robes Solei de RCA/Tech Cable,
Marcelo de Freitas de Discovery,

e Alberto Umhof de BVCi

‘Como positivo vejo o aparecimento da An-
cine e da produgcio local, mais alguns pontos
especificos que arrancam a competitividade
dos pequenos operadores e logicamente
diminuem a vontade de novos empresdrios
investirem nesta industria, como destaque de
gondola compra de programagao/contetido e
aluguel de postes’.

‘Os grandes grupos compram programagao/
contetido pan regionalmente com diferencias
depregos absurdas, alguns programadores difi-
cultam oumesmo nio vendem seus contetidos
aos pequenos operadores, outros exigem que
junto coma programacao relevante o operador
local de cabo compre obrigatoriamente outras
desnecessdrias alem de ter direito a escolher
onde seus canais estarao posicionados em cada
line up, exigéncias de pagamentos em moeda
estrangeira, enfim, mas tenho certeza que a
Ancine devera nesta nova etapa regularizar
este segmento’.

‘O aluguel de postes outro absurdo que se
alastra 4 anos sem as agencias responsaveis
agirem, o pequeno operador entrante pode
pagar ate 1.000% a mais pelos seu lugar
no poste que as teles com quem disputara
mercado. O regulamentacdo da contratagao
de postes e programacao deveria fundamen-
talmente melhor atender o interesse coletivo
levando a concorréncia entre enormes players
internacionais e pequenos operadores locais
independentes especificamente aos servigos
prestados, protegendo estes ultimos com todas

asferramentasaseu alcance, conforme orienta

Sigue em pagina 38
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CaBO TELECOM: "CRESCER,

CRESCER E CRESCER’

Joao Vieira, gerente geral da Cabo Tele-
com, explicou a PrReNsarIo: ‘A Cabo Telecom
concluiu no primeiro semestre de 2013 uma
expansdo de 160Km, contemplando 25.000
novos HPS, na cidade de Parnamirim/RN,
cidade conurbada a capital do estado, como
parte de seu projeto de crescimento. Para o
segundo semestre, se planeja a segunda etapa
de expansdo, com um volume similar a efe-
tuada no primeiro semestre, aditando novos
bairros de Parnamirim e algumas zonas de
crescimento da cidade do Natal/RN’.

Sobre o processo de digitalizagao em as
cidades atuais, o executivo remarcou ‘A em-
presasegue comamigracdo de suabaselegada
analdgica para digital HD. Com a conclusao da
migra¢do para2014,aempresa terd disponivel
uma grande parte de seu espectro de RF para
amplia¢ao de servigos digitais de dados. As
caixas utilizadas, sio HD padrao DVB-C com
acesso condicional Conax 7.

Cabo Telecom oferece el servico de Triple

Play em duas pragas: Natal, sede original da

empresa, € agora em

Parnamirim/RN.‘Coma
migragdo denossalicenga
SCMa para SeAC em 2012,

se abriu um leque de oportuni-
dades, que se iniciou com aampliagdo darede
para Parnamirim e em breve novas cidades),
completou.

Sobre a implementagdo de sinais em HD,
afirmou: ‘Os canais HDs capitalizaram o
crescimento da base de televisao, ampliando
sistematicamente a base deste servigo. As
solugdes corporativas de voz e dados tiveram
uma atengdo especial da empresa no ultimo
semestre, tendo uma Gtima aceita¢do do
mercado, expressada pelo crescimento acima
das metas estabelecidas. Capitaneado pelo
servi¢o de interconexao corporativa sob rede
de fibras dpticas passivas (PON), os servicos
corporativos de voz, transporte de dados e
internet, ja representam uma boa parte do
faturamento da empresa’.

Jodo Vieira opinou sobre o marco regula-

CABOTELECOM

Joao Vieira, gerente geral da Cabo Telecom

tério atual: ‘Com a nova regulamentagao dos
servigos de video, se abriu a oportunidade de
crescer, algo que a Cabo Telecom estava impe-
dida, pelos atrasos e problemas regulatdrios
do setor. Permitindo assim oferecer o Triple
Play em toda a drea de cobertura, ora apenas
com dados e voz, uma vez que sao regidos por
diferentes normas e leis’

‘Crescer, crescer e crescer serdo o lema desta
e de todas as operagdes novas ou antigas, que
desejem se manter neste mercado competitivo.
Somadoaisso,aagregacdo deumatendimento
e servigos personalizados, com atendimento
local e de exceléncia (com visita técnica domi-
ciliar em no maximo 3 horas da abertura do
ticket), serdo os diferenciais frente as grandes
MSOs’, finalizou Vieira.

BVCi: ‘A TV A CABO OFERECE MELHOR ATENDIMENTO PELA

PROXIMIDADE COM O ASSINANTE'

a Constituicdao Nacional, do poder econo-
mico arrasador dos enormes conglomerados
internacionais; se isto fosse possivel veriamos
sem lugar aduvidas o surgimento deinimeras
novas operagdes. De continuar como esta o
que aumentard serd a concentrag¢do e redugao
da concorréncia.

‘Os operadores independentes jamais ti-
vemos vantagens que nao fossem originadas
na nossa competéncia e assim continuamos.
No anterior arcabougo regulatorio a pesar de
termos chegado com nosso esforco e capital
mas de 20 anos antes dos atuais sistemas de
DTH, exce¢do a SKY, tivemos qualquer chance
de crescimento regional impedida pelo Estado
que simplesmente nao emitiu novas outorgas’.

‘Este novo arcabougo contra o sentido co-

mum, desestimula a entrada de novos players

PRENSARIO INTERNACIONAL

de médio e pequeno porte e impulsiona a
concentragdo de um recurso vital para a
autonomia de uma Nagdo como ¢é a infra
estrutura de telecomunicagdes nas maos de
conglomerados sem bandeira ja dominantes
também em outros paises ou continentes’.

‘Umareleitura do Estado através da Anatel e
Minicom poderia enxergar no posicionamento
estratégico das operagdes de TV a cabo locais,
enquanto redes de telecomunica¢des, parcei-
ros importantes para a real universalizacao
dos servicos, a melhor opgao local de TV por
assinatura, banda larga, telefonia, etc’.

‘A pirataria é um dos grandes problemas, um
verdadeiro cancer que debilita a industria em
toda sua extensao atingindo principalmente
o bolso do Estado que nada arrecada e do

pequeno operador que vé sua base encolher.
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Mais do 90% da pi- Bvc
rataria de sinais de . d

televisdo acontece em
sistemas de DTH, isto
tem necessariamente que
ser considerado para colocar o problema na
sua real extensao’

‘Os operadores de DTH, junto com os
programadores e autoridades tem que agir
rapidamente sob pena de ser tarde demais,
estimam-se em milhdes os sistemas piratas que
utilizam receptores tipo AZBox que quebram
a codificagao dos principais player de DTH,
outros milhares utilizama pirataria denomina-
da cardsharing. Em algumas regides do pais a
pirataria cresce mais que os sistemas legais de
cabo, DTH e MMDS juntos: ;ate quando vai
ser tolerada esta situa¢ao?’, completou Umhof.

EELES AMAM

aminet
| A140

LIGANDO F’E____SSOAS
. IMENTO
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Em Amino s pensamos em ligar pessoas 4 experiéncia de entretenimento que eles amam. Ja seja
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qualidade com uma solugdo competitiva. Totalmente licenciada -com um sistema de falha minimo,

lider na inddstria- nosso set top boxes, ganhadores de vérios prémios, estio integrados ac mais
amplo ecossistemna da industria, brindando-lhe maior flexibilidade. Ainda oferecemos um
excelente suporte ao cliente para assegurar uma instalagdo sem problemas. E como vocé esperaria

de Amino, nds sequimos inovando para assegurar que seu servigo se mantenha competitivo ao
longo do tempo. E por isto que os operadores lideres confiam em Amino para ajudar-lhes a

entregar uma grande experiéncia de entretenimento.
Para saber mais, visite www.aminocom.com

= Siga no Twitter @ Amino
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OPERADORES DE TV POR ASSINATURA

No meio de um contexto super competitivo
o cabo operador independentes tem o grande
desafio de manter-se ao dia com as novas tec-
nologias. ‘As operagdes menores ndo contam
com 0s mesmos recursos monetarios que os
grandes operadores, e muitas vezes o volume
de seus mercados nao justifica fazer grandes
investimentos), explicou & Prensario Pablo
Martin, gerente de operagdes de Costa do Sol

‘O Triple Play e o aumento de rendimento
por abonado servem como ferramenta de di-
ferenciagdo ante a oferta agressiva dos DTH.

Neste sentido no6s trabalhamos fortemente na
digitalizagao e a incorporagao de servigos de
valor agregado para poder competir com os
sistemas OTT e DTH.

Sobre o avango desta transformagao, acres-
centou: 2012 foi um ano de desafios, princi-
palmente com a enorme oferta de servicos de
DTH com pregos muito competitivos e nossa
cruzada por concorrer digitalmente com ser-
vigos de valor agregado. Este ano e no ano que
vem serdo complexos, também.

‘A digitalizacao esteve em processo de

CGMNY
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YOUR GLOBAL

PARTNER FOR
REMOTES & ACCESSORIES

implantacdo e tivemos
um exitoso lancamento
comercial em outubro
2012. Seguramente
2013 serd o ano dos
sistemas OTT e produtos
relacionados com as TVs
Conectadas. O panorama esta

cadadiamais complexo, porque somadoaforte
oferta dos DTH, cada dia ganha mais mercado
os provedores como Netflix, TotalMovie e
outros, completou Martin.

Alex Jucius assumiu desde
0 5 de junho como novo
diretor geral da asso-
ciagdo de operadores
independentes de TV
por assinatura e pro-
vedores de Internet
banda larga de todo o
Brasil, NEOTV, com o
objetivo de buscar solucdes
de interesse comum aos associa-
dos neste novo cenério de mercado.

Com vivéncia no mercado de TV por assi-
natura e vasta experiéncia no setor de Teleco-
municagdes, Jucius é engenheiro formado pela
Universidade de Sao Paulo e possui MBA em
Financas pelo Insper. Em sua carreira, ele teve
cargos de destaque em empresas como Vivo,
onde se dedicou ao lancamento de novos pro-
dutos e servigos e TVA, na qual foi responsavel
pela drea de programacdo e novos negécios
e membro do Conselho de Administragao
da NEOTV. Mais recentemente, atuou no
segmento de entretenimento ao vivo na Time
For Fun (T4F).

E sécio-fundador da Moving Connection
(MVNC), empresa que auxilia companhias
brasileiras e estrangeiras no desenvolvimento
de novos negdécios e tecnologias nos setores
de telecom, Internet, midia e entretenimento.

NaNEOTYV,Jucius promete dar continuidade
ao trabalho da entidade no mercado: “Vamos
buscar novos modelos de neg6cio. Nossa meta
¢ dar suporte aos nossos associados no enten-
dimento e atuacio nesse novo cendrio de dis-
tribuigao de contetido multi-telas’ garantiu ele.

A associagao foi fundada em agosto de 1999
para representar e negociar conteddo para
operadoresindependentes de TV porassinatura
e Internet. Atualmente, possui cerca de 140
associados e cobre 458 municipios em todas
as regioes brasileiras.

NEOTV

FOR MORE INFORMATION ON
HOW WE CAN BE PARTNER
VISIT: www.UEI.COM

UNIVERSAL
ELECTRONICS
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TV ConNEecT LATAM 2013: OTT no BRrasiL

O ruTurO DA OTT com
A SIMTV

Marcio Zukin,
CTO da SimTV,
comentou sobre
os planos para
transferir os ser-

vicos de televi-

L

£

Marcio Zukin, CTO

sdo para modelos
transacionais e

com publicida-

de, e destacou

a oportunidade
criada pela pirataria da TV
por assinatura.

‘A SimTV foi desen-
volvida para a entrega
de contetidos a todos
os tipos de dispositivos e
também por meio de uma IP
Box. O objetivo do projeto é oferecer a melhor
interface e um fluxo de trabalho facil de usar para
o cliente por meio de tecnologia de adaptagao
de velocidade binaria, redes CDN e de centros
mundiais de dados na nuvem.

Existe uma necessidade no mercado de dife-
renciar entre o conteido e o servigo. Emrelacao
aos contetidos, os brasileiros preferem futebol
e esportes, filmes, infantis e comédias. Em ma-
téria de servicos, no entanto, buscam inovagao,
conteudo social, interagao, e a possibilidade de
estar em dia e disponiveis 24 horas, destacou.

Para a companhia, a pirataria da TV por
assinatura no Brasil ndo é um problema, ao
contrédrio, uma oportunidade. ‘Se as pessoas
contassem com um servi¢o de qualidade e por
um prego razodvel, somado a confiabilidade a
um bom atendimento ao cliente, nao haveria a
necessidade de recorrer a praticas ilegais’.

‘O mercado de TV por assinatura oferece
enormes oportunidades de crescimento e per-
mite a0 mesmo tempo o surgimento de uma
grande variedade de contetdos e tipos de ser-
vigo. Calcula-se que haverd cerca de 4,4 milhoes
de clientes ativos de IPTV em 2017, somente

nos paises da América Latina) concluiu Zukin.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Por JamiE BeacH, IP&TV NEews

LoGg ON: TECNOLOGIAS SEM FIO,

PRIMORDIAIS PARA O IPTV

A Log On Multimedia é um desenvolvedor
que conta com 23 anos de experiéncia em
meios de comunica¢do. Durante os dltimos
quatro anos, a companhia desenvolveu uma
nuvem de streaming para a navegag¢ao audio-
visual chamada DX, que chegard aos Estados
Unidos durante este trimestre.

Eduardo Maza, seu presidente, ressaltou:
‘Achamos que as tecnologias sem fio de banda
larga movel 4G sdo primordiais para a evolu-
¢a0do IPTV.Para conseguir esta evolucao deve
haver disponibilidade de maior frequéncia
sem flo, maior conectividade de fibra e uma

melhoria dos servicos que impulsionem a

I satisfagdo do consumidor’.

Para o diretor, os modelos atuais de
OTT ‘ndo estao estudando corretamente o

TERRA: AO VIVO E INTERATIVO

Lilian Viana, diretora de Inovacdo do Terra
Networks Brasil, descreveu o potencial das
aplicacdes em telas de TV e a necessidade de
abrir os modelos para o desenvolvimento de
aplicativos em TV. ‘Apesar de que o mercado
se encontra em um momento ideal para o
desenvolvimento dainovagao e pontenciando
os aplicativos para conteddo online, ainda
faltam questdes fundamentais para abordar’

‘Ainda nao resolvemos os obstaculos para
que esta audiéncia seja relevante para os
anunciantes; a faltade modelos abertos através
dostelevisoresainda é umabarreira paraode-
senvolvimento de aplicativos. Um dos maiores
desafios é oferecer uma mensagem simples e
coerente para educar os consumidores sobre
a maneira de maximizar a experiéncia da TV
na Internet.

‘Cada aplicativo ou servigo deve ser adap-
tado para trabalhar para os produtos de cada
fabricante de TV, disse Viana, e acrescentou:
‘Este enfoque é ineficiente, assim como caro

e lento, significa que a inovagao estd sendo
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logeam

sentido de “ur-
géncia” para o
consumidor’, e

acrescentou: ‘A Eduardo Maza, presidente
medida de éxito

para os servicos OTT deveria ser o tempo
que as pessoas consomem vendo videos e no
pouco que pagam por isso’

‘Nao podemos desenvolver um mercado
baseado no preco. E por isso que acreditamos
que a experiéncia da televisdo atual pode e

deve migrar para a Internet), finalizou Maza.

sufocada’.

‘A combinagido
de conteudos ao
Vivo e interativi-

dade sdo fatores

Lilian Viana, diretora
queabremnovas de Inovagéo

vias para a cria-

¢ao deredessociais nos televisores,assim como
novas oportunidades para os anunciantes de
monitorar em tempo real como seus clientes
reagem a mensagem publicitaria’

‘E importante monitorar a evolugio desta
plataforma para manter a efetividade de
nossa estratégia, oferecendo contetidos para
todo tipo de plataforma online que possa
revolucionar a forma em que as pessoas
consomem e aproveitam o contetdo digital’,

completou Viana.
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TOTALMOVIE: GRANDE LANCAMENTO NO BRASIL

Live TV REPRESENTA 40% DO CONSUMO DE VIDEO

Desde o seulangamento em julho de 2011, a
Totalmovie —do Grupo Salinas de México—
estd presente em 40 paises, na América Latina
e no Caribe, e tem se expandido fortemente
para se transformar no segundo grande pro-
vedor de contetido online na regido. Em maio,
anunciou seu langamento no Brasil, onde esta
representada por Karl Loriega, gerente geral
da operacdo neste pais.

Nesta reportagem a PRENSARIO, 0 executivo
descreveuaprincipal diferenca doseuservigoem
relagdo aos concorrentes pan-regionais: ‘Frente
a outros grandes operadores, nosso diferencial
é ser uma plataforma de conteiido SVOD, com
um catdlogo que inclui filmes, séries e conteudo
regional, além de oferecer TV ao vivo, em um
pacote muito atraente para o assinante’.

O servigo agora estd disponivel para diferen-

tes dispositivos conectados: além do PC, é pos-

sivel ter acesso no Blu-Rayj, tablets, Internet
TV, PlayStation 3, além dos SmartPhones.
‘Nossa mais recente noticia é oferecer, como
nenhum outro, TV: o tempo todo e em todos
os lugares. O contetdo ao vivo jd representa
40% do consumo dos nossos clientes’, acres-
centou Loriega.

O feedback que a companhia tem tido desde
o seu lancamento ‘vem sendo muito bom,
segundo o executivo. Agora é a hora de um
grande desafio: crescer suabase de assinantesno
principal mercado da América Latina, o Brasil.

“Nosso software estd disponivel no pais desde
maio, oferecendo SVOD + Live TV. Com este
servico estamos perseguindo varios objetivos:
em principio, nos diferenciar da nossa conco-
rréncia e oferecer aos clientes brasileiros milha-
res de horas de entretenimento. Mas baseados

em uma premissa: criar um servico com con-

Appear TV’s Head-End

Appear TV is a head end solutions provider with

equipment deployed over 80 countries. Our '
technology supports applications for Cable, :’:s_:,-':l 2
Satellite, Terrestrial and IP based distribution ol ﬁ.}
networks for TV and Multi Screen/OTT delivery.

Appear TV’s innovative modular approach

reduces the complexity of integration and
operation by delivering all the elements of the head
end in an integrated carrier class HW platform.

Find out how the unique advantages of the Appear ®
TV head end can enhance your operational
performance and competitive advantage.

Contact: Sales@appeartv.com

PRENSARIO INTERNACIONAL

Visit us at booth: 123 at ABTA 2013
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Tﬂtall?? ovie

teado lo-
cal’, disse
Loriega.
Atual-
mente, a

companhia

Karl Loriega, gerente geral da
tem fecha- Totalmovie Brasil

do acordos
com parceiros brasileiros. ‘Até agora o acordo
prevé transmitir conteudo ao vivo do Rush
HD, Concert Channel SD e Mixplay. Depois
do Brasil, o préximo grande lancamento é a
Coléombia com um sécio grande. Até o fim
do ano, através deste modelo de distribuicao,
planejamoslangar aempresano Oriente Médio

e Africa do Sul’, completou.

Appear TV
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TV GLoBo: 0 ProJETO 50K EXPANDIRA
A SINAL DIGITAL A TODAS AS CIDADES

JORNALISMO SERA EMITIDO EM HD ESTE ANO

Fernando Bittencourt, diretor geral
de Engenharia da Globo

PRENSARIO entrevistou o FERNANDO BITTEN-
COURT, diretor geral de Engenharia da TV
GLoBO e um dos principais referentes do
mercado em relagao as inovagoes na area
de broadcast. Ele descreveu as principais
experiéncias tras a Cora DAS CONFEDERAGOES
e os preparativos para a CoraA bo MUNDO no
ano que vem.

Em 2013, a TV Globo, o principal broad-
caster do Brasil, desenvolveu inovagoes
tecnoldgicas para a Copa das Confederagaes,
principal teste paraa Copado Mundo da FIFA
de 2014. Entre as novidades, estiveram o uso
de duas cidmeras 4K, com defini¢do quatro

vezes maior que a das TV’s HD, que foram

Amor a Vid
(crédito: Globo/Raphael Dias)

PRENSARIO INTERNACIONAL

2 emitida as 21hs, e Saramandaia emitida as 23hs sao dois telenovelas produzidas em HD

usadas pela primeira vez na
TV brasileira.

Fernando Bitten-
court, diretor geral de
Engenharia da Globo,
e ie) ECie) comentouda PRENSARIO:
‘No Carnaval de 2013, a
Globo inovou mais uma
vez e, em parceria com a

emissora japonesa, NHK, gravou
o carnaval em 8K. A NHK enviou ao Brasil
equipamentos e a equipe da emissora junto
com profissionais da Globo trabalharam na
producdo, na captagdo das imagens e sons,
paraaprender sobre anova tecnologia. Atual-
mente, estao sendo desenvolvidas novidades
para a Copa do Mundo de 2014’.

Emrelagdo as emissdes em HD, o executivo
explicou: ‘Praticamente todo horério nobre
do canal e toda alinha de shows sao produzi-
dos em alta definicao (HD) , faltando apenas
jornalismo, que tem previsao de ser em HD
ainda este ano. Ainda assim, s6 o jornalismo
nacional, porque boa parte das afiliadas jd
produz os jornais locais em HD”.

‘O4KjaéusadonaoperagdoatualdaGlobo
como auxiliar. Para produzir com backlot,
por exemplo, quando ¢ inserido um fundo
pré-gravado para compor a cena, 0 4K é bem
utilizado. A qualidade da opera¢ao melhora

abruptamente, mesmo que o resultado final
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seja HD, e ndo 4K. Essa técnica é usada em
diversas novelas’.

‘Nosso desafio este ano é prepararmos
para a cobertura da préxima Copa do Mundo
de Futebol no Brasil em 2014. Agente cobre
cerca de 50% dos domicilios com TV, entre
Globo e afiliadas. Até a Copa do Mundo de
2014, vamos cobrir 70%. E o Projeto 50K, que
levard o sinal digital a todas as cidades com
50 mil habitantes ou mais’.

E completou: Ja estamos trabalhando e
estudando como serd o pés 50K, que sio os
30% de lares restantes. E um desafio muito
grande, pois envolve milhares de retrans-
missoras. Os desafios sio diversos, como o
volume de investimentos, a capacidade de
realizar em fungao do volume de instalagoes

etc. Queremos em um prazo que julgamos

>

adequado completar estes 30%".

Profissio Reporter é um reality de jornalismo, também
produzido 100% em HD

Copa das Confederagoes foi a primeira experiéncia
com cameras 4K
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RECORD: 0Ss DESAFIOS DE JOSE DE EGITO

SUPER PRODUCAO COM CAMERAS ALEXA DE ARRI

Record TV Network continua dando que
falar no mercado com mais producoes épicas.
Seguindo a trilogia da A Histéria de Ester,
Sansén e Dalila e Rei David, o canal estreou
em janeiro deste ano a minisserie José de
Egito,uma superprodugio que terd a0 menos
30 episddios.

Esta superproducdo biblica ndo sé foi um
sucesso de audiéncia e posicionou ao canal
como segundo broadcaster do mercado bra-
sileiro, senao que também marcou um dantes
e um depois na produgdo de contetidos em
Latino América.

Foi a produ¢ao mais cara da histéria da
Record com um or¢amento de 36 milhoes de
ddlares e foi rodada no deserto de Atacama
em Chile —que ofereceu as paisagens que se
precisavam—, Brasil e Egito. Filmou-se com
as novas cameras HD Alexa da Arri trata se
cameras de 35mm que lhe dao uma profun-
didade diferente a série.

Segundo o diretor Alexandre Avancini,

‘as cameras Arri Alexa adquiridas pela Re-

José de Egito utilizou cameras Alexa de Arri, e rodou-se
em Chile, Brasil e Egito e demandou um investimento de
36 milhdes de dolares

PRENSARIO INTERNACIONAL

cord — as mesmas usadas em filmes como Os
Vingadores e séries como Game of Thrones,
grandes sucessos recentes —, de dltima linha,
proporcionam ao espectador mais definigao
na imagem e cores mais vibrantes’ Trata se
de equipamento top na producio de cinema
digital, utilizada recentemente em filmes como
Os Vingadores e A Invengao de Hugo Cabret.

‘A Alexa exige um cuidado de cinema na
captagdo das cenas, com profissionais espe-
cificos de fotografia (diretor de fotografia,
foquistas, etc) e maior aten¢ao nailuminagao.
O trabalho se torna muito mais demorado,
mas o resultado é uma imagem de altissima
qualidade’ remarcou Avancini.

Com esta minisserie, o broadcaster dupli-

cou sua medida nesse slot. Dantes da estréia

José Marcelo Amaral, diretor de engenharia

tinha entre 5 e 7 pontos, mas com José de
Egito duplicou a medida com bicos de até 14
pontosno hordrio das9.45pm, segundo fontes
locais. Ademais, teve uma grande recep¢ao

nos mercados internacionais de contetudos,

segundo pdde saber PRENSARIO.

Repe Recorp: Luiz CLaubio CosTA, NOVO PRESIDENTE

Rede Record anunciou a comegos de julho
a promogao de Luiz Claudio Costa como
novo presidente da cadeia em substituicao
de Alexandre Raposo, quem dirigiu o canal
desde 2005.

Costatrabalhaem Record d 14 anose passou
por sete estacdes filiadas. Previamente, dirigiu
a administragdo das emissoras em Rio de
Janeiro, Porto Alegre e Belo Horizonte, além
de liderar por uma temporada, em San Pablo,
a direcdo da Rede.

Nos tultimos quatro anos, foi diretor da
Record Brasilia e trabalhou na ampliagao da
emissora bem como da relagdo corporativa

de todo o grupo. Ademais, Costa também
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foi presidente de
Abratel,associa¢ao
de broadcasters
encabegada por
Record, com pre-
sencano Conselho
de Comunica¢ao
Socialdo Congres-
so Nacional.

O executivo as-

sumea presidéncia i i
p Luiz Claudio Costa,

com a missao de presidente da Rede Record

‘ampliar a repre-
sentatividade da Rede em todo o pais), assi-

nalaram desde a companbhia.

O SES-6 foi lancado!

Aproximadamente 200 canais de
video, agora, tem uma nova casa

Abra novas possibilidades para seu negdcio com SES-6, 0 mais importante
investimento da SES em satélites na Ameérica Latina, dos Gltimos dez anos,
Projetado o objetivo de antecipar a substituicao do N55-806, o SE5-6 € a
melhor escolha para a distribuicaoc de video a disposicao para radiodifu-
sores e provedores de servicos de telecomunicacoes

Transmitindo aproximandamente 200 canais de video, o SES-6 sera um
salto para o futuro dos servicos avancados de radiodifusac e garantira a
alcance maximo de audiéncia nas Americas e na Europa. A 5ES ajuda sua
empresa a se conectar com os clientes e espectadores por toda a regiao.

WWW.Ses5.Com
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@ BROADCASTING

SBT: '2012/2013 Foi um PERIODO

DE GRANDES INVESTIMENTOS'

DIGITALIZA(;AO DO AUDIO, UNIDADES MOVEIS E AUTOMACAO DO WORKFLOW

PRrENSARIO falou com
oRAIMUNDO Lima, dire-
torde Tecnologiada SBT,
o terceiro canal aberto
do Brasil. Ele descreveu
os desenvolvimentos e
estratégias na divisdao
técnica: dudio, unidades
moveis e avan¢os na

area de jornalismo sdo

Raimundo Lima, diretor
de Tecnologia, SBT

alguns das novidades da

companhia.

Raimundo Lima, diretor de Tecnologia da
SBT, comentou & PRENsARIO: ‘Dentre os diver-
sos projetos executados em 2012, destacamos o
projeto de Digitalizagio de Audio. Nesse projeto
o dudio de 8 estidios e mais o estidio/redacdo
dojornalismo queainda eram analégicos foram
atualizados. O trabalho envolveu a troca de
matrizes, consoles de dudio e até de um novos
mobilidrios. O nosso principal parceiro nesse
projeto foi a StageTech’

‘Em 2013, destaques para o projeto de
Revitalizagdo da UMJs (Unidades Moveis de
Jornalismo).Coma conclusio do projeto,o SBT
poderd contar com 3 unidades méveis digitais,
2 motolinks e novas antenas de diversidade
distribuidas em 3 pontos de Sdo Paulo, Avenida

Paulista, Sumaré e Pico do Jaragua’.

‘O sistema ISIS 5000 da AVID, serd o respon-
sével pelo automagdo do workflow de trabalho
do Departamento de Jornalismo, dando mais
agilidade e confiabilidade a produgio jor-
nalistica da emissora. Os novos cenarios dos
telejornais e um novo painel de “micro tiles”
da Chrystie, repaginaram do “lay out” dos pro-
dutos jornalisticos do SBT’, acrescentou Lima.

‘O biénio 2012/2013 foi um periodo de
grandes investimentos para nés. Além dos
projetos citados acima, firmamos uma parceria
com Sony para a transformagao completa de
um dos nossos estidios de entretenimento que
passard a ser High Definition como parte do
processo de chegarmos a 100% de produgao
prépria em HD. A Harris, Miranda, Ericsson
e AVID participaram desse processo. Outro
destaque foram as implementagdes no parque
dep6s-produgao, foramas 60 estagdes de edigao
Adrenalines, Mojos e Nitris da AVID’.

‘Numa parceria com a Sony, o SBT fez um
periodo de testes com a cdmera F65 em 4K na
novela Carrossel. Os testes foram tao bem, que
partedo material captado acabaramindo proar.
Em razdo dos testes bem sucedidos, o SBT foi
convidado a falar do processo 4K no Semindario
de Tecnologia da Sony, na NAB 2013 em Las

Vegas. O SBT/Sony continuarao a experiéncia,
desta vez, com a F55 na novela Chiquititas.
Em relagdo a o blecaute analégico, o Lima
completou: ‘Podemos afirmar que o SBT estd
preparado com as suas principais afiliadas
para o blecaute analdgico, mesmo que ela seja
antecipado para 2015. Ao nosso ver, o grande
problemaestd do outrolado: ;serd que a popula-
¢do estd ciente, tem o conhecimento necessario
e estd preparada para receber o sinal digital?’

Numa parceria com a Sony, 0 SBT fez um periodo de
testes com a camera F65 em 4K na novela Carrossel,
continuardo a experiéncia com a F55 na novela Chiouiitas

Assegurando sua
operacdo em
multiplas telas

—
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) — Suporte g entrgﬁé __F:'
em Broadgast, OFF€ IP

Quando conteddo e a audiéncia se conectam acontece a magia diaria. Mais de 350 operadores de TV digital em mais de 85
paises confiam na Conax para proteger seu conteddo e receita, mantendo essa magia.

COLORIDOHEROICO
CORAJOSOHIBRIDO
HOLISTICO
CONFIANTE
CATIVANTE HONRADO
COMPETENTE
HUMILDE
COMPLEXO COMPLEXO
CULTURA ]
CLASSICOHIPNOTICO
HUMOR

CHYRONHEGO

Junto com parceiros, a Conax cria ecossistemas Seguros para conteudo premium, que levam a magia de nossos
clientes para 0 mundo. Conax Xtend Multiscreen™ permite que os operadores fornegam uma poderosa e segura solugao de

multiplas telas a seus assinantes, com excelente custo/beneficio, baixo risco e de rapida comercializacao.

Na Conax trabalhamos fartemente em Inovagdo, para que 0s consumidores possam experimentar
essa magia diariamente; em qualguer dispositivo, a gualguer momento, em gualguer lugar, Entao,
gue a magia comece!

CURIOSO HILARIO e AR securing content - sustaining magic
CELEBRAR HABITUAL P————

canax.com Visite Conax @ ABTA, Estande G21
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EPTV: pioNEIROS EM TV DIGITAL

JoséFrancisco Nogueiras Valenciada EPTV,
companhia que desde junho de 2007 a EPTV
entrou na era digital, em didlogo com PREN-
sARIO falou sobre as dltimas novidades que se
apresentaram na NAB e sobre suas expectativas
para o préximo SET.

‘Com relagdo a NAB o grande destaque foi
0 4K com a industria procurando dar solu-
¢oes para todos os tipos de mercado desde as
pequenas até as grandes produgdes, podemos
também destacar a migracdo cada vez maior

para o mundo IP e a nuvem (cloud) em breve

nao teremos mais conexoes de dudio e video em
nossos sistemas apenas cabos de rede’

‘Como produto um destaque foi a cAmera
LDX da GVG que podemos comprar o modelo
standard e depois ir modificando apenas com
licengas de software. Outro destaque é osnovos
codec’s HEVC queainda sao preliminares, mas
quando estiverem disponiveis ird gerar uma
grande economia na contrata¢ao de banda.

Sobre as expectativas sobre o evento José
Francisco destacou: ‘A expectativa paraa feira é

ver o andamento desses novos desenvolvimen-

José Francisco Nogueiras Valencia

tos e assim preparar nosso planejamento para
2014 uma vez que teremos a copa do mundo
no Brasil assim como atender o calendério para

a transmissao digital’

SEEGMA: COM FOCO NA NECESSIDADE DO CLIENTE

Edi Silva

EdiSilva da Seegma em fala com PRENSARIO
destacou que na passada NabShow alguns fabri-
cantes apresentaram langamentos, porém, nao

b 111 D

ternacional freou o desenvolvimento de novos
produtos. Foiimportante parapodermos reno-
var os contratos das marcas que representamos.
‘Nosso posicionamento no mercado brasileiro
hoje nos encontra como referénciano mercado

¢

atendendo produtoras
e emissoras de TV,
clientes que buscam

acessorios podendo

encontrar na loja vir-
tual e realizar compras avulsas, clientes que
procuramamontagem de uma produtoraonde
profissionais especializados desenvolvem um
projeto paraatender as necessidades individuais

em sempre oferecer os melhores produtos
aos clientes, com garantia, suporte técnico de
qualidade e treinamentos de todos os produtos.
‘Este ano recebemos da fabricante Newtek o
prémio de melhor revenda na América Latina.
Passamosa ser dealer autorizada Panasonic no
Brasil; e tivemos um grande sucesso na comer-
cializagdo da linha PV Sony como associado’.
‘Como ocorreu na NabShow acredito que
nao teremos grandes lancamentos de equi-
pamentos, ainda assim apresentaremos em
nosso estande a possibilidade de montar um
estidio denivelmédio sem grande investimento
financeiro. Nossa expectativa é trabalhar com

MVore than

0%

of the Brazilian Digital TV
signal is transmitted by
Hitachi Kokusai Linear
equipment. o

ISCHIO UHF TV Transmitters

ISDB-T » High Efficiency  Liguid-coaling

The liguid-cooling ISCHIO UHF TV
transmitters offer an excellent signal
linearity, high MER, low temperature on the
Cold Plate and a silent operation.

The Liquid ISCHIO TV line of producs has
equipment from 1kW to 12kW of efficiency
and it has a line of optionals that can be
installed according to the needs of each
TV station.

Proven Efficiency

Super compact and
Wideband 500W

Cooling system in just
one extarmal solution

Fast connection systam
on the connactions of

. . . . . .. . . . ) . power amiplifiar. independant of the the fluid exchange.
seviumuitas novidades, ‘acredito queacrise in- de cada cliente. Estamos na constante busca foco na necessidade do cliente’, finalizou Silva. tranamittor -
Seguimos contribuindo tecnologia inovadora M?ﬂ

Reliability. Quality. Innovation.
Broadcast, Video, and Communication solutions from Brazil to the world!
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de video ao mercado de Ameérica Latina.
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= SAO PAULO - BRAZIL
Tel.: 455 (11) 3541-3244
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Tel.: +55 (31) 3212-4809

* HEADQUARTERS - SANTA RITA DO SAPUCAI-MG - BRAZIL

Tel.: +55 (35) 3473-3473
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Inspire the Next
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www.linear.com.br
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PHASE ENGENHARIA INAUGUROU ESCRITORIO

EM SAo PauLo

Phase Engenharia Industrial e Comércio é
uma companbhia estabelecida no Rio de Janeiro
desde 1980. Seu diretor, Carlos Capellao, de
reconhecida trajetéria no mercado broadcast
é uns dos principais referentes tecnolégicos na
regido, a Phase atua nas dreas de fornecimento
de soluc¢des de equipamentos e sistemas para
broadcast, Pay TV, broadband, produgio e
p6s produgao de TV, telecomunicagdes e au-
tomagao; fabricagdo de uma ampla linha de
Equipamentos profissionais de dudio e video;
e servicos de engenharia incluindo: integra-
¢do de sistemas, instalagdes, ensaios e testes,
treinamento e manuten¢do; mais a Phase é
reconhecida pelos servigos de consultoria e
planejamento de engenharia e neg6cios de TV,
TV Digital, Broadband e Telecom.

Em fala com PrENsARr1o, Carlos Eduardo

O. Capellao destaca que a empresa oferece

produtos de primeira linha e de tecnologia
de ponta, oferecendo solug¢des de alto de-
sempenho a custos competitivos.

Respeito do préximo Broadcast & Cable
e deste ano em particular, Carlos destaca
que: ‘este ano estd cheio de desafios e novas
oportunidades. Como j4 foi vista na NAB, este
foi um NAB de lancamento de muitos produ-
tos com integracao de midias e das diversas
plataformas de comunicagdo, num processo
continuo e rapido de mudangas tecnoldgicas,
e a gente deve se poder adaptar a essas novas
tecnologias’

‘Inauguramos nosso escritério em Sao Paulo
para Vendas e Suporte. Com isto melhorare-
mos nossos servicos e ofertas, especialmente
naquela cidade.

Este ano em SET serdo vistos muitos produ-
tos novos na drea de ENG, com integragao de

PHASE,

Carlos Capellao

micro-ondasterrestres, streaming IP, transmis-
sdo por satélite e telefonia celular; entre nossas
novidades teremos a nova Camera Ikegami
de estidio de 35mm para teledramaturgia;
0 “Dream Catcher” sistema Evertz de replay
com suporte a 4k; o “ATP” sistema Evertz de
transporte de video sobre quaisquer tipos de
circuitos digitais; e as novas linhas de IRDs
Sencore MRD5800 e MRD4400. Capelldo
destaca que este ano o estande na Broadcast

& Cable o serd ligeiramente maior’.

Fluid multiviewer deployment meets
breakthrough performance.

Al new Kalgido-MX and Kaleido-Modular-x
multiviewars makea a splash with the power 1o craft the
parfact, more alfordable multiviewer In your studio or
truck. Available pre-configured for fast deployment or

In modular form for ultimate design Nexibility,

In the multiviewer world, you expect the leader
to make waves — again.

Call Miranda to learn more.

VOCE TEM SEGURO CONTRA

LOUDNESS?

LEADER

Analisador e Armazenamento
em Banda Base

PHABRIX®

Gerador, Analisador e Monitor

Leader Instruments oferece A Solucao Completa em Loudness

VIDCHECKER™

Analisador e Corretor
Automatico de Arquivos de
Video

EYEHEIGHT®
LEGAL-6

Legalizer Repleto de Recursos

Como saber se o material de video/audio T

que acaba de chegar cumpre COm as NOVAas | e E——
normas de Loudness?

Ou depois de terminar a edigdo de um show,
quem garante que os niveis de audio estdo
corretos?
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Vocé se sente 100% confiante de que o
material prestes a ser transmitido ndo tera
qualquer sequéncia ruim com o nivel de
audio?

Tanto na fase de INGEST, pOS-
PRODUCAO, ou antes da TRANSMISSAO,
a LEADER INSTRUMENTS |he dara o
conforto necessario ao detectar, medir e
corrigir os niveis de audio e estar conforme
as novas normas de LOUDNESS.

VISITE O NOSSO
ESTANDE BS

SE12013

BROADCAST & CABLE
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SETTING
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Tel: 5143321772
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Para mais informagao ou para solicitar uma avaliagdo de produto, entre em contato com um de nossos
distribuidores autorizados

LEADER
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+1 (714) 487-5200
Toll Free +1 (B00) 645-5104

www. LeaderAmerica.com Phone

Sales@LeaderAmerica.com
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BRASVIDEO: VOLTADOS A NOVAS TECNOLOGIAS

Martin Bonato

ABrasvideo é umaempresareconhecidahoje
no mercado broadcast brasileiro, formada por
profissionais consagrados, uma de suas princi-
pais caracteristica é o oferecimento de solugoes
completas ao mercado, o que normalmente se

conhece como solugdes end to end.

Além de simplesmente representar as prin-
cipais marcas internacionais no Brasil, faz com
que todo o equipamento por elacomercializado
funcione da melhor maneira.

Em fala com PrExsario Martin Bonato,
diretor comercial da BrasVideo destacou:‘Cada
vez estamos mais voltados para provermos so-
lucoes completas ao mercado, iniciando junto
ao cliente com o projeto, venda,implementagao,
treinamento e suporte, suprindo as deficiéncias
dosfabricantes. Temos trabalhando desta forma
e o mercado tem reagido bem a este trabalho’.

Na passada NAB, um dos principais con-
tingentes foi sem duvida o brasileiro porem,
Bonato afirmou que: ‘Notamos que a quanti-
dade de brasileiros em ntiimero foi menor, mas
o mercado continua aquecido’

Conquanto o mercado segue sendo forte ha

que ter em conta que o contexto econdémico,
ao menos hoje, parece estranho, por isso a
comunicac¢do aos clientes deve ser bem clara.
Com respeito a este ponto e sobre a oferta que
terdo em Broadcast & Cabo neste ano, Bonato
destaca que: ‘Promoveremos nossa equipe de
servicos quanto a implementagdo, suporte e
treinamento. Temos novidades no mundo vir-
tual,como realidadeaumentada, novosrecursos
de MAM, projetos low-cost para emissoras
menores e novos encoders para contribui¢ao,
infra-estrutura virtual’

“Nosso booth este ano segue do mesmo
tamanho e aprimoramos o arranjo fisico, es-
tamos selecionando com critérios voltados a
novas tecnologias e empresas que investem em
R&D e com isso novas marcas serao expostas

finalizou Bonato.

MERLIN VIDEO: 20 PROFISSIONAIS NA
BroaDcasT& CaBLE SET 2013

A Merlin Video, como ji esperado pelo
profissionais brasileiros, estard presente na 222
edi¢ao da Broadcast & Cable, a principal feira
de engenharia e televisdao do Brasil. Com uma
equipe altamente qualificada e preparada para
atender o mercado, estard no evento com mais
de 20 profissionais distribuidos nos principais
estandesjunto as grandes marcas representadas
pela Merlin Video no Brasil.

Aequipeestard preparada paraapresentar os
principaislangamentos em cameras, switchers,
ilhas de edi¢ao e acessérios, demonstrando
as suas principais caracteristicas, fungoes e
o mais importante — dando dicas e sugestdes
para os profissionais que precisam adquirir
novas solugoes.

No estande da Sony a Merlin Video estard
comalinha PV (professional video) completa.
Mas a expectativa principal dos profissionais
estdo na linha NEX (NEX-EA50, NEX-FS100
e NEX-FS700) que sdo as cameras de sensor
grande e super 35mm. Também teremosanova
linha Cinema Digital com os modelos PMW-F5
e PMW-F55 em exposi¢do no estande.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Ja no estande da Panasonic estaremos com
toda a nova linha de cameras AG AC-130,
AC-160, AG-AC90 e também de switchers. Os
profissionais que passarem pelo estande terdo
a oportunidade de conhecer, testar e entender
as diferencas de cada tecnologia.

Na Vitec, empresa que representa e distribui
a marca Sachtler no Brasil, a equipe Merlin
Video estard no estande apresentando os ilu-
minadores da LitePanel e principalmente os
tripés Sachtler - em destaque o novo modelo
dalinha ACEL fabricado em fibra de carbono.

No estande da Pinnacle Distribuidora
teremos uma equipe da Merlin Video apre-
sentando as principais solucdes das marcas;
Newtek, Matrox, E-Image, Rode, AJA e Comer.
Os interessados nos produtos e solu¢des dessas
marcas irdo contar com toda a assessoria e
suporte da equipe.

Outra importante participacao da equipe
Merlin Video sera no estande da DataVideo,
marca também representada oficialmente no
Brasil. Teremos em exposi¢ao toda linha de

switchers, conversores e intercomunicadores.
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MERLIN VIDED

Os interessados poderao conhecer o funcio-
namento dos equipamentos e conhecer os
langamentos da marca para o Brasil.

E também teremos equipes da Merlin Video
fazendo o atendimento na Kramer, empresa
conhecida mundialmente pela qualidade em
seus equipamentos, serao apresentados os
lancamentos em distribuidores, switchers e
conversores.

A Merlin Video mais uma vez firmard seu
compromisso junto aos profissionais brasileiro
trazendo os principais lancamentos e tendén-
cias do mercado audiovisual. A feira é uma
excelente oportunidade para estarmos mais
préximos de nossos clientes e visamos sempre

o desenvolvimento de nosso mercado.
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GPU accelerated transcoding for every screen plus
the world's most intelligent workflow orchestration.

® Multiscreen, OTT
® Broadcast, Cable, IPTV

® Archiving, Production

New IPTV VOD Transcoder and HEVC encoding.

— Telestream

e Contact Frank Lima at Frankkd tream.net
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EiTV soLuCOES NO MERCADO DE TELEVISAO DIGITAL

Este ano, a EiTV apresenta novidades e
solucdes surpreendentes para o mercado de
broadcast de televisao digital. Uma das pionei-
ras no mercado em equipamentos e softwares
para Entretenimento e Interatividade para
TV Digital, trds em qualidade e confianca. A
confirmagdo desses atributos pode ser visto
através dos niimeros. Atualmente a EiTV possui
mais de 300 emissoras e Institutos de Pesquisa
espalhados pelo Brasil e na América Latina.

DATACASTING
OImplementador de Fungoes mais utilizado
no Brasil, o EiTV Playout Professional, junto a

parceriadaalta performance dosequipamentos
oferecidos pela Canadense UBS, possibilitou o
desenvolvimento de um equipamento que deve
revolucionar o mercado,o EiTV Datacaster. Um
unico equipamento é capaz de fazer a Remul-
tiplexagao do sinal e inserir Closed Caption,
Ginga e EPG.

Desenvolvido em FPGA, o EiTV Datacas-
ter torna a adequacdo as exigéncias da norma
acessivel a emissoras de todos os portes, au-
xiliando projetos de montagem de Headend
Digital ISDB-t a se manterem no menor custo
possivel por fazer o papel de dois equipamentos
em um s6. E a tecnologia a favor da digitali-

ZAXON
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Rodrigo Araujo de EITV

zagao de 100% das emissoras espalhadas pelo
pais até 2016.

Crosep CapTION

A solugao EiTV Closed Caption, desenvol-
vido em parceria com grandes emissoras e a
Americana Wohler, esta composta pelo sof-
tware integrador EiTV CC Studio e encoder e
decoder nos padrées CEA-608/708 e B37 (HD
e SD) para a geragao de Closed Caption online
e offline de acordo com as normas previstas no
padrdo ISDB-t.

Com o objetivo deacabar com custosas horas
de trabalho de pessoas altamente qualificadas,
foidesenvolvidona EiTV o EiTV CC Studio sof-
tware que integra diversos sistemas de TP, com
texto (online e offline) e reconhecimento de
voz, alcangando o objetivo previsto na norma
de 98% em seu nivel de acerto, em uma ope-
ragdo bastante simplificada. A possibilidade
de operagdo remota também permite oferecer
0 EiTV Closed Caption como servico a quem
interessar através da solucao.

ConTriBUICAO DE REDE vIA IP

Osanosdemercado proporcionam parcerias
internacionais de extrema qualidade, como no
caso daamericanaZ3.Seus Encoders e Decoders
ISDB-tsdao compactos e de excelente desempe-
nho, se adequando perfeitamente a operagdes
de Contibui¢ao de Rede via IP.

Os modelos de entrada analdgica ou digital
permitem que operagdes remotas ou de link
externo/interno, de Contribui¢ao de Rede via
IP, se fagam com excelente qualidade de video
(H.264) e dudio (AAC) e sejam configuradas
de maneira remota e bastante simples.

Laboratérios ISDB-t DTVi.

Presente em diversos paises da América
Latina e nos mais renomados Centros de
Pesquisas e Universidades, a solu¢do permite
emular em ambiente fechado todas as mais
diferentes operagdes.

Solution
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Nilson Fujisawa, diretor da LineUp no
Brasil, e Kanato Yoshida, gerente de projetos,
afirmaram a PRENSARIO que 0 2013 ‘¢ um ano
importante’ para a consolidagao da LineUp
com a Comtelsat do México, e explicaram:
‘A integragdo entre as empresas estd sendo
consolidada e exposta com mais transparéncia
aos clientes brasileiros, que serao beneficiados
com estas mudancas, pois esta possibilitando
maior abrangéncia no mercado, integragao de
mais solugdes e capitalizagdo de recursos para
viabilizar os negécios’

‘Este ano a LineUp prevé um grande cres-
cimento, pois as medias e pequenas emissoras
deverao continuar os investimentos em sis-
temas de MAM e solu¢des Loudness Control,
bem como o projeto de digitalizagdo, o que
possibilita o nosso crescimento devido aequipe
de engenharia com expertise na digitalizagao,
instalacdo e projeto desde a concepgdo a fi-
nalizagao/entrega do projeto, jd com grandes
referencias no mercado brasileiro’.

Depois de sua participacdo na passada NAB
das Vegas, Nilson Fujisawa disse: ‘O mercado
broadcast vem passando por uma metamorfose
nos altimos cinco anos, nao somente devido a

rande migragdo paraassolugdesem TIcomos
grandesavancos dos hardwares e softwares com
excelentes interfaces operacionais, monitoragao
emanuten¢do. Com o crescimento dos usudrios
de multiplataforma, a televisdo estd desenvol-
vendo os seus novos produtos que a TV Digital
oferece para competir com os produtos que sio
lancados com o melhoramento de bandalarga,
sao elas 3D que nao decolou e agora o 4K que
promete crescer devido a grande melhora de
qualidade para as telas grandes’.

‘Concluindo, a metamorfose no mercado de
televisdo no Brasil j4 vem mudando muito. A
cinco anos para cd e nos proximos cinco anos
as mudangas serao mais exponenciais, devido
a concorréncia dos novos produtos langados
para usudrios multiplataforma’, acrescentou.

Em matéria de comunica¢do de servico,
assinalaram: ‘O maior foco é a consolidagdo da
LineUp como umaintegradora de solu¢des, que
pode prover solugdes deacordo comademanda
e necessidade de cada cliente em parceria com
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as empresas que representamos e com a experi-
éncia de um corpo técnico com conhecimento
das necessidades do mercado brasileiro que faz
amais de 22 anos. Com a entrada da Comtelsat
além de juntarmos toda experiéncia técnica te-
remos os recursos financeiros para viabilizagao

dos projetos de integragao’

NOVIDADES DAS MARCAS REPRESENTADAS
‘Estaremos apresentando novas marcas
representadas, que estao sendo agregados ao
nosso portfélio que ja mostra a consolida¢ao
da LineUp com a Comtelsat, como as solugoes
da empresa Dejero (solugoes em mobilidade);
SI-Media (solu¢desem MAM); Axon (solucdes
em Master Control, Convertes, Multiview)’.
‘E consolidando as parcerias antigas, de-
monstrando suas novas solu¢des, para isso
teremos uma drea exclusiva para apresentagao
desistemas de MAM/Archive/Robotica (Front
Proch,Aveco, SI-Media, Grass Valley,Spectra);
transferéncias de arquivos através da Aspera,
Axon (Master Control, Convertes, Multiview),
Loudess Control comaJunger Audio; transmis-
sdo por COFDM pela Cobham; teremos um es-
tadio parademonstragdo dasnossas cAmeras da
Grass Valley a LDX, JVC com GY650 e GY790;

monitoracao de sinal ISDBT da Traffic Sim;
e por fim uma exposi¢ao do nosso caminhao
de externa, uma Unidade Mével de 9 metros
com expansao Lateral, com projeto, instalagao
feitos pela equipe da LineUp e projetado para
venda integrada com as principais marcas re-
presentadas e com o produto jd nacionalizado,
ela estard em exposi¢ao para venda.

Em relagdo ao ano passado, LineUp estard
com um o dobro do espago do ano anterior,
‘isto é um stand de 180m2,narua D7, serd uma
ilhainteira na qual pretendemos mostraranova
fase da companhia com solu¢oes para banda
base e Archive/MAM e projetos de engenharia,
bem como a for¢a que temos na integragao de
grandes e pequenas marcas para compor um
projeto, onde o cliente poderd ver tudo isso
em nosso estande, e aproveitar a visita para
conversar com 0 nosso pessoal de vendas e
engenharia que estardo em tempo integral para

atender os clientes.

O MoDELO COMTELSAT CHEGA A LINE Up

Comtelsat, presidida por Manuel Arroyo,
¢ uma empresa que inova constantemente na
regido. Agora tem trés grandes projetos novos,
segundo confirmou seu vice-presidente Israel
Gomez, que se localizam nas diferentes dreas
de negdcios nas que se move Comtelsat. Na
imobilidria que é dona de edificios e consegue o
financiamento para os projetos, estda construgio
dos terceiros estudos para Fox Sports em México.

Em segundo lugar, estd o fato de converter-se
Comtelsat mesmo em um programador. Depois
da compra do jornal El Financeiro, tomou-se
a licen¢a da reconhecida corrente americana
Bloomberg, que por agoraserd sé de Méxicoa Pa-
namdbaixo o nome de El Financeiro Bloomberg.

E em terceiro lugar, estd o objetivo de terminar
delevar o modelo Comtelsat a Brasil, com todas

as unidades de negdcios mencionadas a adqui-
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rida LineUp. Israel
Gémez comentou
que encontraram
uma empresa ‘com
grande reconheci-
mento no mercado,
muito bom grupo 1

humano e de en-
sunsiode |

genharia, mas cujo .
modelo denegécios Frltinz
era similar ao que
no6s faziamos faz oito anos’ A ideia é poder che-
gar cedo com vérios negécios que incluam um
mesmo tipo de leasing e inovadoras solugoes de
financiamento. Para assegurar da modernizagao
dasdiferentes dreas, Gdmez confirmou que se vai
arraigar um ano a Sao Paulo; para este agosto ja

deveria estar aqui.

Capture, compartilhe, transmita e reproduza.

Uma solucao completa para as producoes de esportes.
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Entregue mais emog¢ao, gere mais receita, construa a sua marca e muito mais.
MewTek TriCaster e 3Play oferece aos produtores e equipes de esportes, como o Miami HEAT,
Vasco da Gama, "Los Sultanes"de Monterey, "D-League" da NBA e muitos outros como voce as

ferramentas acessiveis para tornar o impossivel em possivel

Em cuentre mais NewTek.com/latam
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PINNACLE BROADCAST AGREGA MAIS UMA

Pinnacle

Broadcast

GRANDE MARCA AO SEU CANAL DE DISTRIBUICAO

Pinnacle Broadcast, a renomada distribui-
dora brasileira de equipamentos de dudio e
video, apresenta oficialmente, uma das mais
experientes e revoluciondrias marcas do merca-
do de video, a Blackmagic Design. Com isso, a
Pinnacle Broadcast agrega outro grande nome
a seleta lista de fabricantes representados pela
empresa no Brasil. A Blackmagic Design, se
juntaaRode,NewTek, E-Image, Matrox, Event
eMedia5,aumentando o portf6lio de produtos
focados no mercado de dudio e video oferecidos
oficialmente aos consumidores brasileiros.

Toda a linha de equipamentos da empresa
Blackmagic Design como cameras (portateis,
2,5K e 4K), switchers de produgao, gravacao
em disco, placas de captura (broadcast, pos-
produgdo e longa-metragem), editores de
videos para pés-produgdo, processador de
video, conversores, hubs, monitores de dudio
e video, codificadores, inclusive softwares,
estardo disponiveis no pais pelos canais de
revendas autorizados.

A expertise, logistica de mercado e o famoso
atendimento ao cliente prestado pela Pinnacle
Broadcast, serdo aplicados a distribuicao de
equipamentos da Blackmagic Design, ou seja,
os consumidores que adquirirem produtos da
marca nas revendas oficiais terdo acesso a um

pos-venda diferenciado, suporte, assisténcia

técnica, workshops, atendimento ao cliente e
garantia total dos produtos.

EquipamenTOS HiGH-END

Fundada em 1984, a Blackmagic Design,
especializada em fabricar equipamentos para
broadcast e producao de video, é lider mun-
dial em tecnologia e inovagao no mercado. A
Blackmagic Design possui uma longa histéria
em edi¢ao de pds-producdo e engenharia
com uma extensiva experiéncia no mercado
cinematogréfico.

A fabricante, ao longo dos anos, assimilou
empresas como a Da Vinci Systems, que gan-
hou o Emmy Awards por seu equipamento de
coloragdo e restauragao de filmes; a Echolab,
fabricante de vision mixers; a Teranex, que
fabricava hardware de processamento de video
e a Cintel, que produzia equipamentos profis-
sionais de pds-producdo para transcrever filmes
em formato de video ou dados.

Um dos principais equipamentos da Black-
magic Design, as cimeras Blackmagic Cinema
dealtaqualidade 2.5K e4K, permitematrocade
lentesetrazem diferentes tipos de caracteristicas
para uma maior flexibilidade de filmagens.
Além de estar preparadas para a nova era da
alta-resolu¢do de video, o usudrio ndo fica preso

em lentes especificas, pois seus encaixes EF e

Edi Carlos, da Seegma, e Ricardo
Lépez, da Pinnacle

MEFT, permitem uma compatibilidade ainda
maior com diferentes tipos de fabricantes do
mercado como Canon e Zeiss ZF, além de
outros diferenciais.

A linha ATEM de Switchers também ¢é um
grande destaque da fabricante, pois entrega
a mais avangada tecnologia em termos de
produgdo ao vivo. Os equipamentos trazem
caracteristicas modernas como chroma in-
dependente, transi¢des entre cameras, media
players nativos, multi-view dentre outras
caracteristicas.

Toda a linha Blackmagic Design jd pode ser
encontrada no mercado brasileiro através dos
revendedores autorizados: DVPRO, Seegma
Broadcast e Merlin Video.

AVB EM AXON: TRANSMISSAO DE VIDEO SEM COMPRIMIR

AvE
Audin Video Bridging

The end of Sp117

Peter Schut, Alfredo Cabrera e Johan
Lieffers, de Axon

PRENSARIO INTERNACIONAL

Axon introduziu em suas novidades
daNABadistribui¢ao de video sobre
IP sem comprimir (AVB),segundo
confirmou Peter Schut, seu Chief
Technical Officer. J4 se vislumbra
um futuro onde a infraestrutura
tradicional dosbroadcasters se subs-
titui por mecanismos diferentes como
IP e Ethernet, através dos novos dispositivos
de routing e switching.

A marca procura demonstrar ao mercado
broadcast como isso pode dar novas possibili-
dades,liderando novas geragdes de produtos de
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/Z2XON

THE HEART OF BROADCAST

infraestrutura e modos de trabalhar

com 0s meios.

Algumas dessas equipesjd sao
realidades como a distribui¢ao
de video sem comprimir usan-
do o IEEE802 AVB, primeiro
avango para a nova tecnologia.
Esta estratégia titula-se O coragao

do broadcast. E uma grande mudanga e
abre muitas portas para dispositivos méveis
como iPads.

Também introduziu o controle de loudness

Junger para seus mdédulos de controle Synapse.
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DISTRIBUICAO

Em Vidiexco compreendemos suas necessidades, por isso dispomos de um variado e permanente inventario de produtos
prontos para atender seus requerimentos. Consulte a qualquer de nossos revendedores autorizados em Latino America
e o Caribe quando requeira solugdes audiovisuais e servigo técnico especializado.
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Revendedor Mestre para Latino América e o Caribe de Sor Prufmmml Solutions Latin America & Sony Recording Media Latin America,

Estructure, Vinten, Sachtler, Oconnor;

os, LitePanels, Anton Bauer, Autoscript

e Cobalt Digital.

1420 Celebration Bivd. Suite 305 Celebration, FL 34747. Tel: (407) 476-7132 / sales@vidiexco.com | www.vidiexco.com




Distribuidor e suporte autorizado
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NuGen Aubio’s ISL Ggives MixXers HoLLYywooD

INSURANCE AGAINST TRUE-PEAK VIOLATIONS

After yearsin the business and along history
in reality television, I founded Mixers Ho-
Ilywood in 2010 to focus on postproduction
sound services for television, documentary,
music and film. Mixers Hollywood is a relative
newcomer on Hollywood’s postproduction
scene, but I'm pleased to say we already have
an impressive résumé. We're best known for
mixing documentaries and many seminal rea-
lity shows --including The Rescuers, Operation
Homecoming - Writing the Wartime Experience,
Survivor, and Fear Factor. Mixers has won
Emmy®Awards for both types of programming.

In summer 2012, Mixers Hollywood started
postproduction on the reality show Stars Earn
Stripesfor NBC. Stars Earn Stripes, as with most
of the shows we do, has a lot of action, with
gunfireand bombs going off almost constantly.
A lot of action means a lot of peaks to deal
with, and not much time to correct for them.
So we began searching for a True Peak limiter
that would ensure our mixes were compliant
with network specs.

We tried Nugen Audio’s ISL True Peak limiter
and have never looked back. The problem with
most peak limiters is that the harder you hit
them, the morelikely theyare to miss something
that’s out of spec,a mistake that could cause the
broadcaster to send the mixback for correction,
and cost us thousands of dollars. With all the
gunfire and bombs going off in Stars Earn
Stripes, our ISL True Peak limiter gets a real
workout. It would be easy to miss a peak here
and there, but ISL catches everything.

True Peak limiters are pretty rare --until re-
cently they didn’teven exist--and it’s even rarer

tofind onethatcanhandle

such a broad dynamic E NUGEN Audio

range of sound without

missing anything. ISL is

the only product I've ever

found that handles true peaks transparently
and reliably without having to think about it.
BeforeISL,we would have had toleave a greater
margin of error to allow for true peak violations
that might get past traditional limiters. ISL
holds the line.

Another problem with other limiters is
that the harder you hit them, the more you
hear them — a quality that might sometimes
be desirable in music mixes, but not in post.
For example, if the sound of a gunshot hits a
limiter too hard, the sound usually becomes
dull and flat. But ISL catches the sound fast
enough that it continues to feel dynamic
rather than falling flat. The first episode of
Stars Earn Stripes was a two-hour special, with
guns,bombs,and helicopters throughout most
of the show. We mixed it in a just few days.
Without ISL, we would have had to measure
and allow margin of error for every single pop
or shot, which would have slowed the process
and compromised the output. But because of
ISL, we didn’t have to think about it, and we
mixed it in about half the time.

ISL has become a staple at Mixers Ho-
llywood. It’sin our template now, incorporated
into every output stem on every show. When
we receive recorded material for mixing, we
simply plug in the ISL to the music master
channel and the effects master channel. ISL will
see every channel that feeds into the master and

every type of
outputrequired
by the various
networks. For
redundancy,
ISL also measu-

res the 5.1 mix

itself. Terrance Dwyer, owner of
Mixers Hollywood
The most

valuable thing

about ISL is that it protects us like an insu-
rance policy against compliance violations. If
the ISL is in the chain, we don’t worry about
a transient getting through. It holds spec so
that we can be certain nothing will get beyond
it --and that means nothing will be kicked
back to us for over peak correction. ISL is an
invaluable tool for even the most stringent--
10 delivery specs.

ISLisalso quite well-priced considering how
valuable it is. And it’s clear that the designers
knew exactly what they were doing. The layout
is made for TV, as opposed to others I've seen
that don’t seem to fit our business, and the
thresholds for various TV and film settings
are dead-on.

Nugen Audio’s ISL was the right solution for
Mixers Hollywood because sonically it’s quite
transparent, and it’s foolproof. With ISL, we
spend more time mixingand less time thinking
about the over peaks. It’s that simple.

ITCCOM: EQUIPAMENTOS PARA
CATV, TV A Caso E MMDS

A empresa ITCCOM (originalmente Intel-
com) é pioneira no desenvolvimento e forne-
cimento de equipamentos para CATV, TV a
Cabo e MMDS desde 1989. Ao longo dos anos
o Departamento de Engenharia da ITCCOM
vem se desempenhando no desenvolvimento
e melhorando sua linha de amplificadores “in

door”, “out door” e Two way nas freqiiéncias de
550MHz, 750MHz, 860MHz e 1GHz além de

PRENSARIO INTERNACIONAL

Fontes de alimentagdo com mais poténcia que
é 0 caso danova fonte FALER 90P com 1350W,
Combinadores, Filtros, Diplex e muitos outros
equipamentos utilizados no

segmento.

A ITCCOM também atua no desenvolvi-
mento de produtos para rede 6ptica, tais como
receptores quadruplos, node 6ptico COM 2
OU 4TX, transmissores 6pticos, dentre outros

<66 >

Luis Oscar Samacoits e José Lorenzo Bruzzechesse,
diretores, e Cristiane Baldo da ITCCOM

produtos que suarede necessita com tecnologia
e qualidade que é sua marca registrada.

A empresa estard na ABTA, apresentando a
seus langamentos para 2013.

videoscope

Broadcast Audio & Video Equipment Distributors

Todas as suas necessidades...
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fvideoscopeus lvideoscopeusa

Address: 7711 NW 46th Street Miami, FL 33166
Telephone: (305) 436-1684 - Fax: (305) 438-3743 ——
Email: vendas@videoscopeusa.com

Website: www.videoscopeusa.com Videoscope Inc. lvideoscopeusa
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Probably the best value in the market !

Loudness
Resolvido

Broadcast
Pés Producao
Solucione de Loudness

EBU R128 | CALM Act compliant

Visite-nos em

nugenaudio.com

Broadcast & Cable Stand A9

:NUGEN Audio

nugenaudio.com | +44 113 357 2250
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HitacHI KokusAl LINEAR
APRESENTOU TRANSMISSORES
EM BRoADcAST AsIA

Hitachi Kokusai Linear apresentou sua linha
de transmissores para broadcast que suportam o
standard ISDB-T nafeira Broadcast Asia2013,que
se realizou do 18 ao 21 de junho em Singapura.

A marca continua promovendo dito regular
na regido. Carlos Henrique Ferreira, manager
de exportagdo, afirmou: ‘Alguns paises da regiao
ja tém adotado o formato ISDB-T; gostarfamos
deapoiar aadogdo desta norma porque achamos
que ¢ uma tecnologia superior.

Os transmissores Hitachi Kokusai Linear estao

. . i Carlos Henrique Ferreira,
equipados com artigos regular e um ntimero de de Hitachi Kokusai

opgdes para entregar consistentemente o sinal em
alta qualidade e com avangos significativos em termos de linearizacion,
faixas de erro em modulacién e fontes de sincronizacio.

A marca tem conseguido vérios objetivos, desde que a brasileira Linear
adquiriu Hitachi. Entre eles, destaca o ter elevado o market share em
transmissores para Broadcast de radio e a constru¢ao de uma presenga
no mercado local em atividades pré e p6s vendas.

Na expo, os visitantes puderam ver também a camera slow-motion SK-
-HDI500 e a série para conexdes digitais microondas FR-Z100. Hiroshi
Mo, assistant manager do Centro de Exceléncia de Hitachi Asia, expressou:
‘A SK-HD1500 é a quinta geragao triplo speed slow motion para HDTV
de cAmera de estudo e exteriores. Tem sido desenvolvida especialmente
em resposta as demandas do mercado de captura de imagens em HD em
eventos esportivos e de a¢ao.

No érea de conexdes digitais microondas, o sistema FR-Z100 de Hitachi
¢é 0 de menor tamanho disponivel no mercado e impulsiona o menor
consumo de energia, fazendo-o ideal para facilitar a cobertura fora dos
estudos de produgao.

CPL: sOLUCOES PARA
DEFICIENTES AUDITIVOS

Closed Caption por reconhecimento de voz serd um dos servigos
demonstrados no estande da CPL

A democratizagao doacesso a culturademanda esforgos para acessibili-
dade do contetido televisivo. Porisso,0 Centro de Produgao de Legendas
(CPL), pioneira no Brasil na produg¢ao do Closed Caption Offline, leva
a SET Broadcast & Cable solugdes que garantem acesso a informagao
a pessoas que necessitam de recursos especiais, tornando-as capazes de
promover o resgate de sua identidade e autonomia.

A empresa apresentara seus sistemas de Closed Caption por recon-
hecimento de voz, Audiodescrigao, janela de LIBRAS e Closed Caption
Offline. Tradicional no segmento, o CPL é responsével pela producao
de closed caption para todos os filmes exibidos pela Rede Globo desde
2000 e, desde 2004, é parceria da ARPEF (Associagdao de Reabilitagao e
Pesquisa Fonoaudioldgica),do Banco do Brasil e da Petrobras em projetos
de acessibilidade voltados ao cinema nacional.
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SONY FARA TESTES DE CAPTACAO 4K NOS JOGOS
DO MINEIRAO NA CopA DAS CONFEDERACOES

A Sony, como unica fabricante de eletronicos
patrocinadora oficial da FIFA, realizard captagao
em 4K dos trés jogos que serdo disputados no
estddio do Mineirdo durante a Copa das Con-
federagdes. Este serd o primeiro grande teste de
gravacdo e produgao ao vivo de contetidos 4K
em tempo real, com a camera 4K PMW-F55,
camera da linha CineAlta™ 4K.

Luiz Padilha, diretor de marketing e vendas
dadrea profissional da Sony Brasil,comentaque
para os testes serdo utilizados ainda os switchers
MVS-8000X, os monitores PVM-X300, e o deck
de gravagao SR-R1000 que estarao na primeira

Stitching: controle do corte de camera virtual (Cut-out)

SPINNER ||

PRENSARIO INTERNACIONAL

unidade mével de produgdo construida especi-
ficamente para fazer captacdo em 4K, que estard
dolado de fora do estadio. As cinco cAmeras F55
espalhadas pelo Mineirdo captardao em 4K os
melhores lances dos jogos. Os contetidos serao
editados e armazenados, além de exibidos para
convidados especiais em dreas montadas ao
redor do estadio.

‘Este é 0 nosso grande teste para viabilizar o
4K ao vivo,queremosano que vem trazer a Copa
do Mundo para dentro da casa dos brasileiros,
com toda a tecnologia 4K possivel, afirma
Carlos Paschoal, gerente-geral de Marketing
da Sony Brasil.

As imagens em 4K geradas por essas cAmeras
serdo utilizadas também , pela primeira vez no
Brasil,comatecnologiade Stitching, umsistema
que permite emendar as imagens ao vivo como
se fosse uma grande imagem panoridmica do
estadio de altissima resolucdo.

O modelo F55 possui um obturador global
paraeliminar efeitos enviesados de rolamento de
obturador e segmentagao de flash, entregando
vasta gama de cores fiel para reprodugao de cor

verdadeira. A camera possibilita ainda ampla
exposi¢ao de latitude (14 stops), de alta sensi-
bilidade e baixo ruido.

E possivel ligar a F55 a um monitor de LCD
4K de 30 polegadas, o PVM-X300 usando in-
terfaces 3G SDI em resolugao 4096x2160 para
monitoremento ao vivo de até 60p durante as
gravacoes XAVC 4K, assim como reproduzir
imagens XAVC 4K.

Para o consumidor final, a Sony langou o
primeiro modelo 4K 3D do Brasil em novembro
do ano passado e estd ampliando sua linha de
TVs com esta tecnologia. Em julho deste ano,
dois novos modelos de 55 e 65 polegadas em
alta resolugdo e altissima qualidade de som e
imagem, chegardo ao mercado nacional. Os
modelos contam com painel LED 4K (3840
x 2160 pixels), resolu¢do aproximada de 8.29
megapixels — equivalente a quatro vezes ao de
uma TV Full HD. Observado a uma distancia
de 1,3 metro (para TVs de 65), os pixels in-
dividuais de uma TV 4K n@o sdo vistos, o que
cria a experiéncia de assistir TV com a mesma
qualidade das imagens na vida real.

SPINNER ¢é uma empresa
lider em desenvolvimento e
fabricagdo de componentes
para radiofrequéncia. Desde
1946 as empresas mais im-
portantes do mercado confiam
na SPINNER como provedora
de produtos de alta qualidade
e de solugdes sob medida.

Com matriz em Munique,
o grupo SPINNER possui
4 fabricas e 11 sales offices
espalhados pelo  mundo,
totalizando mais de 1100
funcionarios.

SPINNER GmbH
Headquarters
Erzgiessereistrasse 33
80335 Miinchen
Germany

bc@spinner-group.com
wWww.spinner-group.com

AN

SPINNER
) -

fornece as melhores
solugoes de processamento de video para entrega
de contetido nas multiplas telas encontradas no
mercado. Os produtos vencedores de prémios

SOLUCOES
DE VIDEO
MULTIPLAS
TELAS

da Elemental ajudam operadores de TV por
assinatura, programadores de conteldo e
emissoras a fornecer video on-demand e ao vivo
em qualquer tela, a qualguer hora — tudo de

uma s0 vez. As maiores empresas de midia e
entretenimento ac redor do mundo confiam nas
solugoes da Elemental para potencializar servigos
de video flexiveis e escalaveis de ultima geragao.

+1 503.222.3212
info@elementaltechnologies.com
www.elementaltechnologies.com

estande D11 | 6-8 de agosto
Sao Paulo, Brasil
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BROADPEAK: A MELHOR SOLUCAO
PARA A CDN DENTRO DA REDE

Arnault Lannuzel destacou o posiciona-
mento que a Broadpeak vem apresentando
na América Latina. ‘Existe uma oportunidade
especial neste momento do mercado. Quando
a OTT comegou o primero passo foi usar a
CDN como servico a empresas como Akamai
ou Level 3, mas pouco a pouco o circulo nor-
mal permitiu aumentar o trafego e as receitas
também aumentaram), expressou o executivo
na recente edigdo da NexTV Summit South
America, em Buenos Aires.

Por isso, as operadoras comegaram a buscar
solugoes da CDN dentro da rede, que é o que a
Broadpeak destaca. ‘O fato de propor uma ino-
vagao que os outros competidores nao tinham
nos abriu muitas portas. Agora os clientes se
apropriam da preparacdo e distribuicio do
conteudo), ressaltou Lannuzel.

‘Se temos mais assinantes, existe risco de
prego e congestionamento a partir dos Estados
Unidos. A otimiza¢do de uma CDN prépriaé o
caminho escolhido, pois faz parte do controle
que querem ter. No Uruguai € interessante
pelas operadoras a cabo que chegam a oferecer

OTT depois das empresas de

telecomunicaq()es, mas com o )\.‘.“
broadpea

mesmavontade de oferecer um
servico endo deixar que os seus
clientes escolham ofertas como

a Netflix’. O executivo lembrou

o que Javier Ruete da TCC disse
em sua conferéncia da NexTV: ‘Se o
cliente for para a Netflix, entdo significa que
fizemos algo mal’.

E continuou: ‘A Broadpeak tem uma solugao
em software e ndo dependemos de nenhum
hardware. O custo principal é a licenga e é
por tréifego, totalmente escaldvel em hard e
soft. Isso a partir de operagdes menores de
até 1000 usudrios e os acompanhamos com o
crescimento, pois o modelo é muito rentével. O
foco ¢ que tenha funcionalidade de streaming
e gere estatisticas dos consumidores, porque
assim a CDN se valoriza muito’.

‘Competimos com grandes fornecedores e
integradores de equipamentos Telecom, mas
0 1n0sso unico negécio é o dominio da CDN.
Todos os gastos de pesquisa e desenvolvimento

VideoSystems.com.br +55 11 3835-9777

EnsembleDesigns.com +1 (530) 478-1830 D

PRENSARIO INTERNACIONAL

<72>

TRND By,

T
|

Arnault Lannuzel

estdo feitos para isso. Faz dois anos que esta-
mos investindo e participando dos eventos da
América Latina, com uma rede de parceiros,
distribuidores e integradores em cada pais.
E interessante que os clientes latinos estejam
muito maiseducados que hd doisanosetenham
lido sobre nossas inovagdes’.

Vale lembrar que o Nano CDN recebeu
um prémio como melhor tecnologia para a
WebTV no IBC 2012; o C-CAS como melhor
tecnologia para IPTV e OTT no TV Connect
2013 e o Umbrella CDN que ganhou o prémio
de Streaming Media Europe em 2013.

Também trabalham com a Telecom Argenti-
naeesperam crescer muitoem OTT.A empresa
conquistou sete novos clientes de OTT esteano
na Europa e Asia, e isso é um excelente sinal.

O Video Roteador Digital da Ensemble Designs é poderoso e compacto,
permite até 15 entradas totalmente configuraveis, SDI e HDMI.
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Solucao para TV Everywhere da Viaccess-Orca:
a mais nova experiéncia em personalizacao, consisténcia e seguranca
de conteiido em qualquer dispositivo!

Personalizada - customizada para cada tela, com integragao de acesso ao contetdo.

Suporte para servigos de entrega gerenciados e ndo gerenciados (OTT) - possibilita gerenciamento completo do waorkflow,
Gerenciamento avangado de conteddo e direitos - para todos os tipos de conteddo a dispositivos.

Uma combinagao unica de Pay TV e video sobre IP

WWW.VIacCess-0rca.com

Shape the ultimate content experience viaccess-orca
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Provys seRA OB co-DRIVER PARA OS
DE INVERNO 2014

Jogos OLimpicos

Os preparativos para as transmissoes dos
Jogos Olimpicos de Inverno de 2014, que
serdo realizados em Sochi, na Russia, jé estdo
acaminho. Para este evento, em 2009 foi criada
aorganizagao sem finslucrativos Sports Broad-
casting (Panorama), destinada a fornecer uma
cobertura nacional na Ridssia com contetido
televisivo em HD, tanto dos Jogos Olimpicos
de Inverno, quanto dos Jogos Paralimpicos de
Inverno, e da cobertura internacional em HD
dos Jogos Mundiais Universitarios de Verao,
Kazan 2013.

A Panorama é grande. Conta com 14 OB
vans, muitas pessoas e equipamentos, incluindo
um grande nimero de pequenos elementos.
Sem um sistema de management central ndo
seria facil de organizar, e alguns equipamentos
poderiam ficar inutilizados, enquanto uma
camera high-end seria explorada ao dobro.

Por isso, com quase duas décadas de expe-
riéncia no trabalho com broadcasters, a Provys
forneceu sua solugdo, que consistia em um
sistema de uso de recursos amplo, baseado
em modernas tecnologias da informagao que
ajudariamaempresa de diversas formas. Como
primeira vantagem, a solucao era capaz de
substituir toneladas de papel usadas todos os
anos mas como a Panorama é uma entidade
bastante nova, os fluxos de trabalho baseados
em papel ja ndo eram mais utilizados no mo-
mento do seu langamento.

A Panorama utiliza uma ampla variedade de
sistemas IT que agora foram integrados com
a Provys. Particularmente, havia a necessidade
de integrar com a Microsoft Project, um sis-
tema que os managers da Panorama utilizam

como ferramenta padrio
para organizar as produgdes
de seus eventos esportivos.
Quando utilizam o MS Pro-
ject, a Provys se transforma
em uma importante fonte de |}
informagoes e vice-e-versa.
Por isso, a importagdo e ex-
portacdo de dados entre os
dois sistemas sao mecanismos

A equipe da Provys na recente NAB de Las Vegas

utilizados com frequéncia.

Este oferece umaimagem completaa managers,
que estdo acostumados a controlar a produgao
através de ferramentas padrdes MS Project.

Uma das grandes melhorias em eficiéncia é
a rede baseada em Windows, Active Directory,
cujo controlador de dominio autentica todos
os usudrios e computadores logueados no
dominio. Confere senhas e define o perfil de
acesso Provys correspondente. Por exemplo,
isto permite coordenar o processo de entrada
de novos usudrios.

A Provys permite a Panorama otimizar e
organizar o uso de todos os seus recursos:
desde os membros individuais da equipe aos
mais complexos sets de equipamento, tais como
as OB vans. Mostra onde, quem e o que estd
sendo utilizado, além de calcular a porcenta-
gem de uso. Com o estatus de todos os seus
componentes e requerimentos centralizado, os
managers podem ter um bom controle sobre
os recursos disponiveis.

O sucesso do projeto pode ser atribuido em
grande parte a solucio da Provys, configurada
para satisfazer as demandas dos processos
especificos da Panorama. Algumas das qua-

PROWVYS

WWW.provys.com
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lidades mais apreciadas nao estdao envolvidas
diretamente com a parte técnica da produgao,
comoa“Logisticaem Viagens de Neg6cios” que
gestiona as passagens aéreas e o alojamento.
Além disso, a Provys gestiona as “Atividades
Hierdrquicas” permitindo a subdivisao ou
“Encadeamento Classificado”, facilitando a
analise critica da rota.

Zdenek Razek, Senior Consultant em Pro-
vys comentou: ‘Outro resultado destacado
deste projeto foi a porta de entrada do SMS.
Geramos automaticamente mensagens, SMS
ou e-mails, para equipamentos de producao
quando fez falta ao serem adicionadas novas
tarefas ou realizadas mudangas nos planos de
produgdo. Depois, tanto o publico interno
quanto o externo puderam aceitar ou recusar
os requerimentos sobre a interface web, lite-
ralmente desde qualquer lugar’.

O primeiro grande evento quando todo o
sistema sera colocada a prova no limite sdo os
Jogos Mundiais Universitdrios de Verao, Kazan
2013. Uma audiéncia mundial vera os resulta-
dos. Isto estd tdo proximo que se transforma
em um ensaio prévio aos Jogos de Inverno.

CANNYOUSEE
EUNTARREDNETWORKIRESOUF
YOURISUBSCRIBERSJLI

ASft RO P

lf s
-"' 1-.-.;“\.4 <

N"Mf Lonpieey ita'es

-
™

Bikil
1 i

[T
-

I
CEmEENEN

i1
cmmmEEEe

NanoCDN"

We know you're struggling to generate mare revenue in a highly competitive market. We also know you need to support
more content for more users on an Increasing number of devices. Do you think the solution entails a substantial
infrastructure investment? We believe the answer is no. And we want to show you why.

With Broadpeak nanoCDN™, leverage the home network to make it an extension of your content delivery network.
Improve quality of service. Dramatically reduce OPEX and CAPEX,

See the hidden potential with your own eyes = call Broadpeak to find out more.
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Afteradecade of research and collaboration,
the foundations are in place for loudness ma-
nagement across a broad spectrum of delivery
platforms. The ITU’s BS.1770 worldwide
standards for television are a basis for future
discussion regarding loudness management
at home and on the go. Only a year ago, the
Brazilian Ministry of Communications quietly

mandated Loudness Normalizing standards.

AT-FOCUS: User interface for entry level automa-
ted loudness control solution, AudioTools FOCUS
for Loudness Control.

The entertainment eco-
system is a complex blend of
audio, video and metadatain-
terdependencies. Practitioners
“test driving” real world meth- ~
odologies have exposed systemic
weaknesses. One problem is automatically
controlling loudness of high dynamic range
audio (HDRa) content, such as Hollywood
blockbusters, without sacrificing the percep-
tion of the original wide DR mix. Another
issue is handling short form content, usually
advertisements. Because of their sort duration,
clever mixers are able to build an unacceptably
loud mix and still have it hit mandated targets.

Truly compliant modern loudness control
can only be file-based, because the ITU-1770
family of standards dictates that Program
Loudness, the principal metric of loudness
measurement, is calculated over the entire dura-
tion of a program. This means that real-time

ISIOn.
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Oliver Masciarotte, director of Customer
Experience at Minnetonka Audio Software

processes yield only simplistic compliance, but
also introduce delays that complicate down-
stream workflows.
The very definition of entertainment is
changing,as youngaudiences do not differenti-
ate between platforms and delivery methods.
Today, engineers should rely on workflows that
handle the special cases mentioned above with
as little human intervention as possible. The
key to efficient adoption, from production to e
cross—platform playout, is intelligent, iterative
file-based automation. Loudness control cre- U tl I Iz e
atively frees mix engineers while automation
ensures that compliance is met. Plus, your
audience benefits from the consistent results.

Ap06s quase sete anos, Pedro
Silvestre decidiu mudar de
empresaeagoradirigeasvendas

Nossos
Produtos
e Qualidade

de Aspera para América Latina. Ensemble Designs apresenta o Avenue, um

- @ Treinamento

Aproveite Nosso Designer,
Engenharia e Capacidade de Fabricacao

Deseja Distribuir Nossos Produtos?

Visite nosso site : www.perfect-vision.com

A missao de Aspera é criare  sistema de controle de repetidoras broadcast e

desenvolver tecnologiasbasea-  via satélite por Internet, que permite poupar
dasem software que permitam ~ viagens e visitas a locagdes remotas.
mover os dados do mundo a O sistema funciona com protocolos IP e per-

méxima velocidade indepen-  mite controlar, por exemplo, o funcionamento

dente do tamanho do arquivo, ~ de um transmissor e a cada um de seus compo-

David Wood, chefe de desenhadores

nen in mais simpl :
entes, ainda o mais simples, desde os estudos da Ensemble Designs

adistancia, ouas condi¢oes das

redes de telecomunicagdes. A centrais. O sistema de controle é sumamente

Pedro Silvestre

tecnologia de Transporte de  intenso: verifica todos os pardmetros do sinal: sua qualidade, formatos,

Aspera FASP € o coracdo de todos os produtos de software da empresa.  capacidade de ajuste, etc., com menties singelos de operar e outorgando a
capacidade ndo sé desaber o que esta sucedendo, sendao também o modificar.
DavidWood, chefe de desenhadores de Ensemble Designs, disse: ‘E como

poder estender sua mao a distancia, e ser capaz de controlar tudo, tanto seu

Com aproximadamente 2,000 clientes e mais de 16,000 licencas de
software ativas no mundo, Aspera trabalha com clientes que precisam
mover grandes quantidades de arquivos através da rede.
Asperaesuatecnologiade transporte dedadosFASPhojeéutilizadana ~ retransmisor esteja a seu lado ou, literalmente, do outro lado do planeta.
industria para transferir arquivos em alta velocidade e gerenciar colecoes  Qualquer dos métodos de controle pode ser utilizado’
de arquivos digitais através de redes tipo WAN. Esta¢oes de Televisao, Hé uma interface PC, um painel tdctil e uma unidade de tamanho one-
empresas de meios e telecomunicacdes, ligas esportivas, empresas de  -rack. A cada um dos médulos da planta remota de transmissao pode ser
criagdo de jogos digitais, agéncias governamentais, entre muitos outros,  controlado e seu funcionamento ajustado ao que se considere 6timo para o
hoje confiam nas solu¢des de software de Aspera para transferir seus  caso, independentemente da localizagao e sempre que exista uma conexao

arquivos e ativos digitais em seus projetos mais importantes. de Internet entre o controle central e dita localizagao.
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ARRIS-MOTOROLA: NOVA LIDERANCA
NA AMERICA LATINA

DepoisdagrandenoticiadacompradaHome
da Motorola pela Arris, que era GI, a equipe
comecou a se integrar de uma maneira muito
positiva como foi comunicado na Canitec.

German Iaryczower foinomeado Senior VP
para a CALA e pela primeira vez expressou a
PRENSARIO seu posicionamento, potencial e
market shareatual.‘O mercado estavainteressa-
doemnosverjuntosecompreender a estratégia
que estamos criando com muitas expectativas.
Nesta semana da Canitec pudemos comunicar
o futuro da Arrisaos nossos socios estratégicos’.

O executivo acrescentou: ‘A mensagem foide
inovagdo, umaempresa que com novidades vai
revolucionar a industria. Existe um foco muito
grande no desenvolvimento e investimento

para os mercados internacionais.

Hoje em dia, 0 mercado de TV ARRIS

por assinatura para a Arris é um
neg6cio importante e a ideia

¢é também trazer solu¢des para
mercados diferentes, com ARPUs
diferentes,comoas teles, proveedores
de IPTV, etc’.

‘Definitivamente, a uniao das duas empresas
nos da muita flexibilidade. Mesmo assim, vale
destacar que a Arris estd focada na qualidade
com padrdes abertos e vamos continuar com
esta estratégia, além de incorporar melhores
solugdes com a Motorola’, completou.

‘Estamos unindo as duas equipes, pois a
CALA foi reestruturada. Estou muito contente

Miguel Cruz e German laryc-
zower, novo SVP para a CALA

pela decisdo de ter recursos mais im-
portantes para estarmos proximos dos
clientes e participar da sua estratégia’.

E concluiu: ‘A Arris jé estava no top of mind
de muitas operadoras, mas agora criamos uma
empresa maior com presenca de lideranga na
AméricaLatina. Os dois market share somados
criam uma lideranca na regido, mas a ideia
ndo é pensar no que fizemos, mas sim no que
vamos desenvolver’

ALBIS TECHNOLOGIES: OTIMIZANDO A
EXPERIENCIA DO USUARIO DE OTT e STB

A experiéncia do usudrio de televisio estd
mudando rapidamente. Noatual meio multitela,
os assistentes estdo consumindo contetidos de
meiosemumacrescentevariedade dedispositivos
conectados a IP.

Tradicionalmente,aentregadeconteidode TV
sustentava-se em umacombinagao de tecnologias
baseadas em DVB MPEG para servigos lineares
e tecnologias IP como multicasting ou RTSP
para VOD. Mas a demanda de uma experiéncia
de consumo de meios em Set-Top-Boxes (STBs)
mais interessante estd fazendo a entrega de con-
teddo significativamente mais complexa. Agora
se requer que os provedores de servico prestem
suporte a uma ampla faixa de diferentes codecs
e formatos de dudio e video.

A melhor estratégia para a entrega de uma
experiénciade TV em STBsmaisricaé confiarem
um marco de meios unificado que suporte todos
os codecs de dudio e video, subtitulos e formatos
de arquivo e tecnologia de buscador moderna.
Desenvolvendo esta estratégia, os provedores de
servico podem entregar exitosamente servigos de
video de alta qualidade via streaming, incluindo
streaming OTT e meios compartilhados dentro
do lar, para os Set-Top-Boxes.

O marco de meios reconhece os formatos,
extrai tracks de dudio e video do container, e

PRENSARIO INTERNACIONAL

alimentaosstreamselementaresao decodificador
de hardware para assegurar uma sincronizagao
de dudio/video confidvel.

Paraosjogadores queatendemavariosservicos,
tais como streaming HTTP, HBBTV, e streaming
HLS, um marco de meios unificado permite aos
provedores de servico melhorar seu servico de
DTV tradicional com um conteido OTT me-
lhorado. Utilizando tecnologias como HLS, os
provedores podem fazer streamde contetido sobre
redes IP, ndo manejadas, e adaptar a velocidade
de bits ao largo de banda dos usudrios finais. Ao
adaptar a velocidade de bits em tempo real, os
provedores de servigo podem entregar a melhor
qualidade possivel baseada no largo de banda
disponivel. Uma desvantagem, no entanto, é que
devem criar e manejar exitosamente uma varie-
dade de contetido em diferentes perfis. Ademais,
precisa-se um mecanismo inteligente para evitar
os irritantes efeitos de alternancia. Aproveitando
um unico algoritmo de explosao delta, os pro-
vedores de servigo podem medir efetivamente o
largo de banda de Internet e adaptar a velocidade
debits, se é requerido, ou determinar se um perfil
fixo é apropriado em casos onde a adaptacdo da
velocidade de bits ndo ¢ necessaria.

Através do marco de meios unificado, o ope-
rador de meios pode decodificar dudio e video.
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As imagens podem ser despregadas em arquivos
PNG, GIE JPEG, TIFF e BMP, enquanto dudio e
video apoiam-se em qualquer das combinages
de containers e codecs listadas na Tabela 1. Para
assegurar uma experiéncia superior de dudio, o
marco de meios unificado admite formatos de
dudio tais como FLAC e ALAC. Os arquivos de
dudio codificados podem ser decodificados em
uma resolugdo de até 24-bits com uma frequ-
éncia de amostragem de até 192 kHz para saida
estérea de alta qualidade, além da otimizagdo da
experiéncia do usudrio final.

Enquanto a tecnologia continue mudando
e convertendo-se a cada vez mais complexa
tecnicamente, as expectativas do consumidor se
incrementaréo, voltando criticoque os provedores
do servigo adotem uma estratégia efetiva para
entregar uma experiéncia de televisao digital
rica e melhorada. Um marco de meios unificado
ofereceaosprovedoresde DTV eIPTV umasélida
aproximacao para a entrega de uma experiéncia
multimidia incomparavel nos set-top-boxes do
subscritor,incrementando suamargem competi-
tiva no mercado, satisfagao do subscritor e fontes
de rendimentos.

Bem vindos a

ABTA 2013

Nés sabemos porque vocé esta aqui.

Nossos clientes exigem uma experiéncia de comunicacao sem falhas - voz, video, dados -
sempre e em todo lugar, com qualidade.

E nds estamos aqui para ajudar.

A JDSU é um parceiro confiavel em teste e medicédo para provedores de comunicacdo em
todo mundo por mais de nove décadas. Nos temos solugdes para verificar, ativar, resolver
problemas e monitorar cada parte da sua rede em todos os servicos que os usuarios pre-
cisam.

Acesse este link http://eepurl.com/CAoXX e baixe o White Paper “SLMs digitais de
baixo custo Considerag¢des de projeto do sintonizador” e visite-nos em nosso stand na

< JDSU

SAO PAULO +55 11 5503 3800
RIODE JANEIRO +55 21 3231 7800
vendas.brasil@jdsu.com

www.jdsu.com.br
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Videocamara de mano
Profesional de alto rendimiento

HaRRIS BRoAaDcAST: CHARLIE VoaGT, Novo CEO

Harris Broadcast, pertencente a The Gores
Group, anunciou a nomeac¢do de Charlie
Vogt como novo CEO em substitui¢ao de
Harris Morris.

Vogt soma-se a Harris Broadcast depois de
noveanoscomo presidentee CEO em Genband,
ondeliderouuma transformagao queincluiuseis
aquisi¢oes --Tekelec SSG, NextPoint Networks

e a divisdo VoIP de Nortel--. O executivo conta
com 25 anos de experiéncia no mercado.

‘O historial de Charlie levando empresas
com tecnologias prometedoras para o seguinte
nivel volta-o candidato ideal para este posto.
Sua decisao de se unir a Harris Broadcast como
presidente e CEO reflete o potencial de sua
tecnologia, clientes e empregados. Charlie con-

tribuird visdo, lideranca,

criatividade e disciplina

operativa,bem como uma

cultura empreendedora, Charlie Vogt
onde o cliente é sempre

o primeiro, afirmou Carl Vogel, chairman de
Harris Broadcast e membro do Conselho de
Dish Network.
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SINDVEL: APOIANDO A INDUSTRIA BRASILEIRA

Daniela Saccardo, gerente PS da Sindvel,
em fala com PRENsARIO destacou o Projeto
Setorial Eletroeletronicos Brasil e as agoes que
desenvolvem para as empresas de Broadcastem
parceria com a Apex-Brasil, Agéncia Brasileira
de Promocio de Exportagdes e Investimentos.

“Temos hoje 20 empresas de equipamentos
para radiodifusdo dos Estados de Sao Paulo e
Minas Gerais e do Distrito Federal. As acoes
que realizamos nos levam a assistir e apoiar a
industria nas feiras internacionais como: Caper
— Argentina; NAB — Las Vegas; IBC — Holanda;
eparticipamos o ano passado da Feira Tecnote-
levision — Colombia; e organizamos a Rodada
de Negdcios entre estas empresas brasileiras e

potenciais compradores estrangeiros durantea
Feira Broadcast & Cable, em Sao Paulo’.

‘Este ano convidaremos 17 compradores
dos paises: Argentina, Chile, Peru, Costa Rica,
Equador, México, Venezuela, Uruguaie Estados
Unidos. Organizamos rodadas de negécio no
exterior. Este ano fizemos a rodada na Costa
Rica, no més de margo’

Respeito dos resultados Saccardo destaca
que: ‘O resultado do projeto tem sido muito
bom. Grande parte destas empresas nao teria
condigdes de participar de todos estes eventos
se ndo houvesse o apoio do projeto. Continua-
mos utilizando estas a¢des para a divulgacao
do padrao brasileiro de TV Digital, mas hoje

temos muitas em-
presas ja vendendo
seus produtos para
diversos paises.

‘Em 2012 vende-
mos paraArgentina,
México, Paraguai,
Peru, Venezuela,
Uruguai, Estados Unidos, Republica Domi-
nicana, Cingapura, Austrdlia, Chile e outros.
Em 2013 estamos vendendo para Venezuela,
Paraguai, México, Argentina e outros. O valor
das exporta¢des destas empresas estd em torno
dos US$ 16 milhoes. Em 2013 este valor ja estd
em US$ 8,5 milhoes’

Daniela Saccardo
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TeEcNOLOGIA

Por DAvID ATMAN, PRESIDENTE DA LINDSAY BROADBAND

Aindustria do cabo demonstrou sua capacid-
adedeserviracomunidade empresarial através
de suas redes hibridas (HFC). Os gateways
montados DOCSIS e 6ticos sao ferramentas
confidveis e rentdveis para os MSOs que per-
mitem aproveitar a0 mdximo sua capacidade
e multiplicar o niimero de oportunidades para
ganhar participa¢dao de mercado.

Os servigos coorporativos estdao se expand-
indo rapidamente. No ano passado,a Comcast
aumentou seu faturamento comercial a 1,8
bilhdo de ddlares, 40% mais que em 2010. No
Cable Show deste ano em Boston, o Dr. Judy
Reed Smith, fundador da Atlantic ACM, disse
que os operadores a cabo dos Estados Unidos
aumentaram sua participa¢ao de mercado das
telecomunicagdes (um negdcio de 40 bilhoes
deddlares) em 24% em relagdo ao ano passado,
o que representa hoje cerca de 10% do total.

A participagdo de mercado de teles dos
operadores a cabo poderia duplicar até o ano
2017,deacordo com Reed Smith. Como carro-
chefe deste crescimento existe uma proposta de
valor que inclui a proximidade dos mercados,
a eficiéncia operativa e uma carteira de tecno-
logias maduras. Segundo estimativas, a planta
ao ar livre da inddstria, se encontra dentro de
2,4 quilometros de 80% de todos os negdcios
dos Estados Unidos. Os MSOs podem rapida-
mente e sem muito esfor¢o servir os segmentos
coorporativos do mercado mediante o uso de
componentes 6ticos, sem fio e DOCSIS gragas
a sua facilidade de acesso.

A Lindsay Broadband oferece aos MSOs
diferentes maneiras de chegar a novos clientes
com os gateways reforgados, tanto DOCSIS
quanto 6ticos. Em combina¢ao com equipa-
mentos extras a rede ao ar livre, tais como
camerasIP detréifego e de seguranca, pontosde
acesso, as células pico para celulares, entre out-
ros. Estes gateways HFC-alimentados permitem
aos MSOs prestar servicos de valor agregado em
uma ampla variedade de ambientes, incluindo
centros comerciais, estacoes de combustiveis,

parques industriais, rampas de carga, zonas

publicas, estacionamentos, entradas de lojas,
entre milhares de outras aplicagdes.

Estas implementa¢des aproveitam ao
mdaximo a planta externa. Um CMTS (Cable
Modem Termination System), compativel com
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a infraestrutura montada que suporte DOC-
SIS, junto com um equipamento de cabeceira
6tico como o oferecido pela Lindsay, junto a
um media converter baseado em SFP, deve ser
complementado com os gateways 6ticos. O
suporte extra pode vir de switchers ethernet
baseados em tecnologia IP que dentro de uma
WAN permitem fazeragestao dainfraestrutura
instalada mediante um sistema de back office.

Os seguintes casos colocam mais luz sobre
como as portas de links dticos e DOCSIS
combinadas com outras tecnologias podem
ser implementadas em aplicagdes reais em um
tempo ndo muito superior a uma hora:

Aplicagdes ponto a ponto. Quase todos os
negécios sao beneficiados coma conectividade
com Internet. Em combinagao com umsistema
de radio sem fio de 5.8GHz, o Strand Mounted
DOCSIS and Optical Gateway da Lindsay per-
mite oferecer servigos de transmissao de dados
dealtaqualidade evelocidade aos clientes que se
encontramaté quatro quildmetros darede HFC.

Monitoramento de seguranca: Desde
impedir um roubo até garantir a seguranga
publica, as cameras de seguranca desempen-
ham um papel vital. Neste caso, as portas de
link DOCSIS e 6ticos se combinam com uma
camera de seguranca IP, para oferecer sistemas
desupervisao remota deinstalacdes de negdcios
ouem espacos puiblicos. A cimera permite,a 30
quadros por segundo, gravar eventos, oferecer
informagdes estatisticas e obter capacidades
analiticas avancadas.

Aplica¢des ponto a multiponto: A prolif-
eracao de dispositivos habilitados para oferecer
wi-fi impulsionou a demanda de acesso sem
fio. Mediante a combinagdo das portas de link
com os sistemas de rddio wi-fi, os operadores
oferecem as empresas os meios para satisfazer
as expectativas dos seus clientes. Ideal para
implementa¢des em centros comerciais que
devem prestar servicos amuitos clientesa partir
de um tnico dispositivo com a seguranca de
oferecer um SSID tnico por CPE.

CameradeTrafego Backhaul: Os municipios
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e as forcas de seguranga do mundo todo es
ampliando sua presenca nas ruas com as
cameras de monitoramento que permitem re-
mo