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NCTA 2014:

Con el mercado latinoamericano crecien-
do entre 11% y 15% anual, y la promesa --o
amenaza-- del auge de TV Everywhere y Over
The Top, los directivos de la industria se en-
contraran a fin de mes en The Cable Show,
esta vez en Los Angeles.

El principal dilema de los cableoperadores
--sean MSOsoindependientes-- esnuevamente
cémo competir adecuadamente, no sélo con
las telcos como Telefénica y América Mévil
--pero también Millicom y las locales en cada
mercado-- sino ademds con gigantes como
Google y Amazon, que a través de YouTube y
otros servicios de streaming estan, al igual que
Netflix, atrayendo espectadores que de otra
manera estarfan sintonizando TV paga lineal
por cable o satélite.

ANO DE LA RENOVACION

tres empresas (América M6vil, Teleféni-
ca y DirecTV) controlan de por si mds
del 40% del mercado latinoamericano,
estimado actualmente en 65 millones de
suscriptores, o que Net Servigos, el mayor
cableoperador de la region, es controlado
por la telco América Mévil.

Esto significa que la NCTA 2014, como
se la conoce habitualmente, no sera la
continuacién delas anteriores, sino que exigira
aprender alli sobre cambios estratégicos, entre
ellos la necesidad de alianzas como la que los
cableoperadores uruguayos agrupados en
CUTA piensan realizar --por ahora, la llaman
“CableNacional”-- para poder interconectarse
con la red de la telco estatal Antel y ofrecer

Esto obligard a concurrir a. | EVOLUCION DE TV PAGA EN OTROS MERCADOS
LosAngeles Convention Center, | DE LATINOAMERICA (2007 - asriL 2014)

del 28 de abril al 1 de mayo, con
los ojos puestos no sélo en la 20
tecnologia existente sino tam-
bién en férmulas estratégicas
que puedan ser adaptadas al 15
contextoylaregulaciénlatinoa-
mericanos. Entre otras diferen-

cias con la Unién Americana, 10
los gobiernos latinoamericanos
miran con malos ojos las fusio- 5

nes, considerando que es mejor
tener varias empresas pequefias
--y financieramente mas débi-

Brasil

México

Argentina

Colombia

—

La junta directiva de Tepal en la reciente

asamblea durante Natpe Miami

acceso a Internet (un monopolio del Estado
en ese pais) a lo que se estima llegardn a ser
200 mil suscriptores, casi un tercio del total
de usuarios en Uruguay.

ElOTTrequiere,de por si,interconexioén entre
cableoperadores para que sea posible ofrecerle
al usuario la sintonfa de contenidos
aunque esté fuera del ambito fisico
de la red. Algo similar a lo planteado
con el programa de marketing Yoo
en México, donde varios operadores
comenzaron a ofrecer, con una misma
marca, paquetes de video e Internet
diferentes. Tal como explicara en su
momento Enrique Yamuni --director
general de Megacable-- a PRENSARIO,
esto posibilité campafias de marketing
de alcance nacional para competir con
elserviciodeInternetde Telmex;anivel
local, hubierasido imposible competir.

De todos modos, la concurrencia
a The Cable Show requerira de cada

les-- que menos empresas que
sean mds fuertes; esto olvida que

THE CABLE SHOW: QUALIFIED LATIN AMERICA ATTENDANCE

While the number of Latin American
attendees at The Cable Show hosted by the
NCTA may be small compared to more generic
trade shows, there is a distinction: many of its
top executives will be present this year at the LA
Convention Center, as it has been in the past.

This happens, among other reasons, by the
factthat,more thanatechnical or programming
powwow, the NCTA gathering offers these
visitors the chance to meet many of the highest

regional programming and hardware executives
and reach decisions that would take weeks or
monthstoagree on through thenormal channels.

The Latin American pay TV industry, while
growing at a 11%-15% yearly pace, faces a
concentration process --more than 40% is
in the hands of two telcos (América Mévil,
Telefénica) and DirecTV-- and, in addition,
companies such as Netflix are eating into the
linear programming traditional customer base,

T T T T T T T
2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013  abr.2014 participante la habilidad de elegir

tanto los stands y demostraciones

or al least slashing its growth. On top of this,
a third telco, Luxembourg-based Millicom, is
also attacking certain of its markets.

While Latin America as a region still
remains trailing the worldwide Internet access
speed averages, there is no guarantee that
this situation --which actually protects cable
TV from streaming-- will not change in the
future. Several governments (Brazil, Mexico,
Colombia, Argentina, Peru among them) are

PRENSARIO INTERNACIONAL
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NCTA 2014: EL ANO DE LA RENOVACION

que mas le interese visitar, como
las sesiones que puedan resultarle de
mayor utilidad.

EvoLuciON DE SUSCRIPTORES DE TV PAGA EN OTROS
PAISES DE LATINOAMERICA (2007 — aBriL 2014)

THE

CABLE
G SHOW

Show. México tiene la ventaja de
la proximidad, en tanto Brasil,
como el mayor mercado dentro

. ., Venezuela ., L,
Una primera eleccién apunta al 4000000 de la regién, pasa por la dindmica
desayunolatinoamericano que Arris 3500000 generada por la Copa del Mundo
auspicia el martes 29 a las 8:30 am; a jugarse en junio, la preparacion
otra opcién es el que organizan el 3000000 Chile de los Juegos Olimpicos en 2016
miércoles 30 a las 8:00 am las pu- 5550000 y la problemdtica del “apagén
blicaciones estadounidenses B&C ) analégico”ylaincdgnita del grado

i 2000000 Peri M e
y Multichannel News con el titulo de aceptacion real de la TV digital

“Multicultural TV”, enfocado en 1500000 entre el publico usuario.
parte al mercado hispanico perocon 1400000 Ecuador En tanto México ha enunciado
ingredientes que apuntan a Europa ,_M una politica férrea --que la reali-
y Asia. La recepcidn a participantes >00000 /’Pam& dad puede obligar a cambiar-- de
internacionales, el martes 29 a las 0 I I I I I Bolllwa apagar las sefiales analdgicas el 31
2007 2008 2009 2010 20M 2012 2013 abr.2014

5.30 pm, puede servir como punto
dereunién,aunque para entrevistas
programadas lo mds adecuado es el Interna-
tional Business Center, abierto desde el lunes
al jueves en los horarios de la convencién.

Las sesiones abarcan una amplia gama de
temas, desde los estrictamente técnicos rela-
cionados con video por cable y banda ancha,
hasta interactividad, publicidad, marketing
servicios complementarios--comoel OTTyTV
Everywhere,justamente-- y contexto regulatorio,
aunque ésteestd fundamentalmente centradoen
lalegislacién vigente enlos Estados Unidosy por
lo tanto s6lo sirve como comparacién para los
visitantes latinoamericanos.

Hay ademds seminarios especificos; la serie
denominada“Educational Sessions”noserefiere
aluso del cable como herramientaeducativasino
que representan un esfuerzo de capacitacién
rdpida sobre aspectos como laexperiencia delos
usuarios, las apps aplicables al cable, el esquema
denegociosdelatelevision originadaen Internet
y el potencial de los mercados globales para la
comercializacién de contenidos.

Las sesiones generales, que suelen atraer

workingonnationwide backbone fiberoptics
networks that will resultin higher access speeds
and, therefore, additional competition against
the incumbent linear pay TV players, which
usually rely on their own infrastructure and
seldom apply for usage of shared facilities. So,
the Latin American executives need to learn
from the U.S. companies the ways and means
to stay competitive from now on.

Indeed, they face an additional drawback:

una gran concurrencia, muestran en accién a
los lideres de la industria estadounidense, con
creciente presencia de colegas de las empresas
lideres en Internet y las productoras de conte-
nidos; si se dispone de poco tiempo, son una
buena manera de tener una idea general de los
avances de la TV por cable y la banda ancha en
tres o cuatro dias.

En simultdneo con la NCTA pero fuera de
su programa oficial, Tepal tendréd una reunién
de su Junta Directiva en un hotel cercano al
Centro de Convenciones. La entidad presidi-
da por Mauricio Ramos estd preparando su
ExpoConvencién 2014, a realizarse en el Hard
Rock Hotel de Panamd, de modo que parte de
su programa de trabajo estard relacionado con
esteencuentro delaindustria,al que concurren
las figuras mds importantes de la misma.

LAS DELEGACIONES

Como en afios anteriores, se espera que
México y Brasil sean los paises que mayor
numero de representantes aporten a The Cable

many of the local governments just don’t
understand the fundamentals of pay television,
being generally negative against mergers and
joint efforts that could add leverage to cable
against the telcos. Mexican Yoo marketing
strategy is an example: having been a defensive
move against dominant telco Telmex to allow
cable operators to advertise broadband access
on a nationwide basis, it has been criticized
as a ‘monopoly effort’ against other non-

THEe CaBLE SHOW: QUALIFIED LATIN AMERICA ATTENDANCE

de diciembre de 2015, las emisoras
brasilefias conservardn senales
analdgicas hasta que esté demostrado que los
usuarios han efectivamente migradoalanueva
tecnologia. Brasil ha descubierto también que
lamigracién puede generar interferencias entre
las telecomunicaciones y las senales de TV, por
lo cual tiene la intencién de solucionar estos
aspectos antes de dar un paso irreversible.
Finalmente, varios partidos de la Copa del
Mundo se transmitiran en stiper alta definicién
4K, asi como el pais ha sido innovador en HD
y en 3D, tecnologia que ha perdido atractivo
en los ultimos tiempos.

Argentina, Colombia y Chile aportaran
bloques menores de asistentes, y se esperan
también presencias individuales de loslideres
de otras empresas de la region, provenientes
de paises como Pert, Ecuador, Venezuela y
los de América Central; en todos los casos, la
motivacién es tanto conocer las novedades
como advertir, lo antes posible, qué es lo que
no estd funcionando, a fin de evitar imple-
mentaciones costosas que la escala del negocio
latinoamericano no resiste.

participating cable operators.

Last but not least, the Latin American execs
traditionally attend The Cable Show to watch
the results of past or present drives towards
technology developments -such as 3D and now
4K- that could become expensive mistakes.
Avoiding investment pitfalls is, to these regional
industry leaders, as important as being able to
detect a trend that it might take two to three
years to put in practice at their home market.
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A 2014: SCHEDULE

Tuespay, ArriL 29, 2014

-10:00 AM - 11:20 AM, West Hall

GENERAL SESSION: CONVENTION
h—CHAIRS WELCOME

Rob Marcus, Chairman & CEQ,

Time Warner Cable Inc.

John Skipper, President, ESPN,

Inc.&Co-Chairman, Disney Media > presentnew opportuni-
Networks Rob Marcus  iestogrowviewers,add

partnersandincreaseadvertising
City WELCOME revenues around the world. Hear

Eric Garcetti, Mayor, City of Los Angeles

KEYNOTE

Michael Powell, President &

CEO, NCTA

BROUGHT TO YOU BY
BROADBAND: THE FASTER, BETTER,
RE ENTERTAINING FUTURE

Nancy Dubuc, President & CEO, A+E
Networks

Jerald Kent, Chairman & CEO, Suddenlink
Communications

Rob Marcus, Chairman &CEO, Time Warner
Cable Inc.

John Martin, Chief Executive Officer, Tur-

ner Broadcasting System, Inc.

John Skipper, President, ESPN, Inc. & Co-

Chairman, Disney Media Networks

A WORLD OF POSSIBILITY: TECHNOLOGY
ND THE GLOBAL TELECONOMY

Michael Fries, President & CEO, Liberty
Global

PhilMcKinney, President &CEQO, CableLabs

Michael Powell

-2:00 PM - 3:00 PM, Room 408B

INTERNATIONAL SESSION: EMERGING
MARKETS AHEAD - ASSESSING GLOBAL
NTENT GROWTH STRATEGIES
Cable content companies are
expandingtheirglobalambitionsas
emerging marketsand multiscreen

consumption patterns

THE
CABLE
G SHOW

GREAT EXPECTATIONS: A MACRO
VIEW OF CONSUMERS, CONTENT AND
Mamumcmows
Brian Roberts, Chairman & CEO, Comcast

Corporation

David Zaslav, President & CEO, Discovery

Communications

FROM FRINGE TO BINGE:

BRINGING BREAKTHROUGH

CONTENT TO EVERY SCREEN
HOST: Lynette Rice, West Coast

News Editor, Entertainment Weekly

from leading international cable  Nancy Dubuc

programming strategistsaboutthe
driversanddecision pointsinvolved
in a new round of global content

investment.

SPEAKERS
Moderator:Derek Thompson (The
Atlantic)

Speakers: Sean Cohan (A+E Net-
works), Jim Samples (Scripps Net-
works Interactive), Russell Wolff
(ESPN, Inc.)

WEebDNESDAY, APriL 30, 2014

-10:00 AM - 11:20 AM, West Hall

GENERAL SESsiON: WELCOME
klNTRODUCTION

Rob Marcus, Chairman &CEO, Time Warner

Cable Inc.

Live FRom THE CaBLE SHow: FCC
EAIRMAN Tom WHEELER

ThomasWheeler, Chairman, Federal Com-

munications Commission

THuRrsDAY, May 01, 2014

-10:00 AM - 11:20 AM, West Hall

GENERAL SEssioN: WELCOME &
TRODUCTION

John Skipper, President, ESPN,
Inc. & Co-Chairman, Disney Me-

dia Networks

First-person: Influencers and

Brian Roberts  innovatorsonthefutureofmedia

A CONVERSATION WITH:

Patrick Esser, President, Cox Communi-

cations, Inc.

Rob Lloyd, President, Development &

Sales, Cisco Systems

A CONVERSATION WITH:
Joshua Sapan, President & CEO, AMC
Networks

Matthew Weiner, Creator, Writer, Director,
Executive Producer - ‘Mad Men’ on AMC

Networks

PRENSARIO INTERNACIONAL
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cvery screen.
Every Device.

Learn more now: www.rgbnetworks.com

RGB Networks is the leading provider of scalable
multiscreen IP video delivery solutions with products
deployed by over 400 operators in over 40 countries.
Partnering with RGB enables operators to accelerate
the deployment of new revenue-generating services
enabling them to maximize the opportunities for
monetizing their TV Everywhere deployments.

s:rgb
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HBO Latin America estrend la cuarta tem-
porada de la serie original Game of Thrones,
en simultdneo para Estados Unidos y América
Latina,el 6 deabril. Ademas,desde el 22 de abril,
emitela sextay dltimatemporada de Mad Men.

La multipremiada Games of Thrones se basa
enloslibros Cancion de Hieloy Fuego,de George
R.R. Martin, y narra la épica y mortal lucha

por el poder entre varias familias en los siete
reinos de Westeros.

Compuestade 10 episodios,la cuarta tempo-
rada de Game of Thronescontard con la nueva
participacién de Pedro Pascal como Prince
Oberyn Martell “The Red Viper”; Roger
Ashton-Griffiths como Mace Tyrell; Indira Var-

Mad Men

HBO: EN ABRIL, NUEVAS TEMPORADAS
DE GAME oF THRoONES Y Map MEn

ma como Ellaria Sand; Mark Gatiss como Ty-
cho Nestoris; Paola Dionisotti como Lady Anya
Waynwood; Rupert Vansittart como Bronze
Yohn Royce; ademds de un misterioso per-
sonaje: The Three-Eyed Crow, intepretado
por Struan Rodger.

Ellos se unen a los actores principales de la
serie, Peter Dinklage,Lena Headey, Nikolaj
Coster-Waldau, Emilia Clarke, Kit Haring-
tone Iain Glen, y todos juntos protagonizardn
una nueva temporada que contara con filma-
ciones en locaciones en Irlanda del Norte,
Islandia y Croacia.

La banda de rock progresivo Sigur Rés par-
ticipard en la musicalizacién, uniéndose a The
National y The Holy Steady como las bandas
independientes que han musicalizado las ulti-
mas temporadas.

SEXTA TEMPORADA DE MAD MEeN

Mad Men es la serie dramdtica ambientada
en la ciudad de Nueva York de los anos 60. Bajo
la produccién ejecutiva del creador de la se-
rie Matthew Weiner, la quintatemporada deex-
ploré el nuevo matrimonio de Don Draper (Jon

Game of Thrones

Hamm) con su segunda esposa Megan (Jessica
Paré), lo cual lo lleva a descuidar su trabajo en
la agencia de publicidad Sterling Cooper Draper
Pryce,hastaqueellalo desilusiona consu decisién
de abandonar el mundo de la publicidad y de
dedicarse a su carrera como actriz.

En esta nueva temporada, y a partir de la
expansion dela agencia, Don tendrd que tomar
importantes decisiones respecto a sus priori-
dades tanto fuera como dentro de su oficina.

Mientras tanto, Lane Pryce (Jared Harris), Pete
Campbell (Vincent Kartheiser), Roger Ster-
ling (John Slattery), Joan Harris (Christina Hen-
dricks),y Peggy Olson (Elisabeth Moss), aprenden
que tanto en su vida personal como profesional,
cada cual tiene que “valerse por si mismo’, ya
que enfrentan dolorosos momentos en sus vidas.

Laserie también cuenta con lasactuaciones
de January Jones, Aaron Staton, Rich Som-
mer, Robert Morse, Jay Ferguson, Christo-
pher Stanley, Ben Feldman, Mason Vale
Cotton, y Kiernan Shipka. Los invitados
especiales incluyen a Alison Brie, Teyonah
Parris y Charlie Hofheimer.

TBS VERYFUNNY PRESENTO
BrookLyN 9-9 EN BUENOS AIRES

TBS veryfunny, canal de cine y series dedi-
cado 100% al humor de Turner, present6 en
Buenos Aires la sitcom Brooklyn Nine-Nine,
una de las apuestas de la senal para este afio
quese estrend el 21 de abril para todalaregion.

Manuel Cuan, VP de Marketing y Servicios
Creativos de los canales de Tendencia, y Alicia
Dayan, VP y gerente de TBS veryfunny, Infi-
nito y truTV, destacaron el estreno de la serie
ganadora de dos Globos de Oro, como com-
plemento de la estrategia de programacién del
canal, en la que te tiene una gran importancia
la adquisicién de contenidos de calidad, y la
realizacién de produccién local.

‘Al dia de hoy, TBS verufunny llega en toda
América Latina a mds de 39,5 millones de
suscriptores, desde su lanzamiento, como re-
sultado de una gran esfuerzo de Turner desde
PRENSARIO INTERNACIONAL

el lanzamiento del canal en octubre de 2011},
resalté Cuan.

Para TBS, Brooklyn 9-9‘esuno delos grandes
lanzamientos del 2014. Es unaapuesta ganadora
muy importante, porque desde antes de que
se estrene en América Latina, ya obtuvo dos
premios Golden Globe. Primero fuereconocida
como la mejor serie de comedia, compitiendo
conThe Big Bang Theory y Modern Family, dos
series de muy buen nivel y muy instaladas. Y
luego a Andy Samberg, que fue premiado como
Mejor Actor de Comedia por sobre actores
como Jim Parsons y Michael J. Fox’

Se trata de una serie creada por los escrito-
res y productores ganadores del Emmy, Dan
Goor y Michael Schur (Parks and Recreation),
y protagonizada por Andy Samberg (Saturday
Nigth Live), André Baugher(Men of a certain

<10 >

Manuel Guan y Alicia Dayan

Age, City Of Angels) y Melissa Fumero (One
Life to Live, Gossip Girl).

La accién se desarrolla en una estaciéon de
policfa de Nueva York en donde Samberg hace
el papel de Jake Peralta, un talentoso detective
que nunca ha tenido que trabajar mds de la
cuenta o seguir las reglas muy de cerca.

Sin embargo, dado que cuenta con el mejor
registro dearrestos comparado con sus colegas,
siempre ha gozado de ciertos privilegios en su
unidad policial. Perolas cosas parecen cambiar
radicalmente para el detective Peralta con la
llegada del capitdn Ray Holt (Baugher), quien
toma el control de la unidad para convertirla
en la mejor, en base a una férrea disciplina.

AERODOU

Engineering applied to logistics
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LOGISTICA

Queremos ser parte de su empresa.

Tenemos todo para convertirnos en el drea de logistica de su empresa. Su éxito es nuestro negocio. En Aerodoc
aplicamos ingenieria a la logistica para garantizarles a nuestros clientes un beneficio econdmico y una entrega
rapida y sequra de sus bienes de capital y de uso. Contamos con licencias propias de importacion, lo que nos
permite ofrecer un servicio puerta a puerta real. Hacemos la puesta a punto y el embalaje en depositos propios,
para proteger el equipamiento de nuestros clientes. Monitoreamos todo el proceso y podemos controlar tiempos
de entrega y costos totales, y ofrecer un SLA de tiempo de transito garantizado.

Oficinas, depdsitos y agentes propios en diferentes paises de Latinoameérica -incluyendo Argentina y Brasil- nos
permiten tener la flexibilidad para adaptarnos a los procesos de cada mercado, y trabajar cerca de cada uno de
nuestros clientes. En Aeredoc podemos satisfacer sus necesidades de distribucién, tanto a nivel operative como
cultural. Si su empresa no tiene un area de logistica, podemos convertirnos en ella. Si la tiene, podemos darle todo

el soporte que ésta necesite.

LA L L

Atencion al Cliente
+ 1 800 566 7983

Oficina Central

1790 NW 82nd Ave.
Miami - FL 33126 USA
+ 1305 640 0763
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Después de su exitosa edicién en la selvatica
ciudad de Tarapoto al noreste del pais,la Asocia-
cion Peruana de Television por Cable (APTC)
se muda la region occidental del Pert para dar
lugar ala VI Cumbre entre el 24 y el 25 de abril.
Con sede en el Hotel Rio Verde, este ano vuelve
a convocar a las empresas de cable pequenas y
medianasdelinterior del pais quejuntassuperan
los 500.000 abonados, donde mds de la mitad
pertenece a la Asociacion, segin manifest6 su
presidente Ovidio Rueda.

Para esta edicion, la organizacién confirmé
la participacién de al menos 50 empresas entre
programadoresy proveedoresde tecnologia,que
mostraran a los operadores la mejor manera
de adaptar sus equipos a las nuevas tendencias
en servicios a abonados. Principalmente, los
pequeiios y medianos cableoperadores de Perti
estan en busca de asesoramiento en fibra dptica,
para concluir el traspaso de sus redes de coaxial.
En este contexto, los mds grandes ya estin
proyectando y avanzando en la instalacion de
cabecerasdigitales parallegar con esta tecnologia
al interior del pais.

Seesperala presencia de Osiptel, representada
por el presidente del Consejo Directivo, Gonzalo
Ruiz. Ademas, la VI Cumbre continda con su
proyecto de capacitar a los visitantes, como
siempre con las conferencias técnicas de los
ingenieros Tomas Delgado y Juan Garcia Bish.
Uno delos temas mds destacados este afio serd la
incorporacion del servicio de Internet por fibra
Optica y principalmente la migracién al FTTH.

Como todos los afios, habrd ponencias aus-
piciadas como la de Scientific Satellite sobre
tecnologia EoC — Ethernet sobre cable coaxial,
Kroton presentard al Ing. Gustavo Aguirre para
hablar sobre “Cambium Networks”, Furukawa
trae a Caio Augusto Martiniano da Costa para
capacitar sobrenegociosenlaeradigitaly FTTH.
Por su parte Pico Digital, con el Ing. Damian

S REe.
Marcelo Bresca, gerente regional de Televisa Net-
works, junto a Eusebio Chipana Aguilar, gerente

general de Cableamérica, y Abel Aquino, gerente
general de Cable Arequipa

PRENSARIO INTERNACIONAL

APTC LLeva LA VI CumBRE A PIURA

Naguirnerbuscard ensenar como rentabilizar el
sistema de TV por cable con la solucién Céndor.

Arcom, conlaIng.MariaAlejandra Galindo,
hablara sobre soluciones parael mantenimiento
de las redes HFC digitales, mientras que Lati-
noamericana TCA brindara una charla sobre
migracién de redes CATV hacia la prestacién
de servicios de Internet a bajo costo (Tecnolo-
gfa EoC). La ultima conferencia de la Cumbre
estard a cargo del Ing. Wilfredo Rodas de
PPC, quien presentaré su conferencia: “Nuevos
tiempos...Nuevos desafios al operador y su
personal técnico”

Mario Molins, Sr Account Manager de HBO LA,
Fernando Figueroa, director de relaciones con
afiliados de HBO LA, Jesiis Angulo, gerente de
Cablevision, Daniel Liewellyn-Jones de HBO, y
Fernando Peiia Vidalon, de Cablevision

PROGRAMA 2014

JUEVES, 24 DE ABRIL

8:30am

PRESENTACION DEL EVENTO A LA PRENSA INVITADA
8:30am - 9:00am

INAUGURACION

9:00am - 10:00am

“COMO HACER FUNCIONAR EL CANAL DE RETORNO"
(APTC, ING. JuaN GARCIA BisH)

10:00am - 10:30am

Huawer (KroTon, ING. GuiLLermo Diaz peL Omo)
11:00am - 12:00pm

“TeenoLoaia EoC -ETHERNET soBrRe CasLe CoaxiL”
(ScienTIFIC SATELLITE, ING. TomAs DELGADO)
12:00pm - 12:30pm

“Camsium Networks” (Kroton, ING. GusTAvo
AGUIRRE)

12:30em - 1:00pm

“NEGOCIOS EN LA ERA DiGITAL - FTTH" (Furukawa,
Caio Augusto MaRTIMIANO DA CoSTA)

1:00pm - 1:30pm

" RENTABILICE SU SISTEMA DE TV POR CABLE GRACIAS A

LOS BENEFICIOS DE LA SoLucion Conpor” (Pico DiGiTaL,

ING. DamIAN NAGUIRNER)
2:30pm - 8:00Pm
MUESTRA COMERCIAL

Ovidio Rueda y Demoéstenes Terrones, autoridades
de APTC, en conferencia de prensa esta mafana

Francisco Rivero, Sandro Rivero
y Alejandro Aguilar, de TVSAM

\ .

Jorge Vargas y Henri Okumura, de Econocable

VIERNES, 25 DE ABRIL

8:00am - 9:00am

" ARQUITECTURAS DE FiBrA OPTICA HASTA EL HoGAR"
(ScienTIFIC SATELLITE, ING. TomAs DELGADO)
9:00am - 10:00am

“SOLUCIONES PARA EL MANTENIMIENTO DE LAS REDES
HFC pigitates” (Arcom, ING. MARIA ALEJANDRA
GALINDO)

10:00am - 10:30am

PRESIDENTE DEL CoNsEJO DIRecTIVO DE OSIPTEL,
GonzaLo Ruiz

11:00Am - 12:00pm

“HASTA DONDE PUEDO LLEGAR CON LA TECNOLOGIA
Docsis” (APTC, ING. Juan GARCIA BisH)
12:00pm - 12:30Pm

“MIGRACION DE REDES CATV HACIA LA PRESTACION
DE SERVICIOS DE INTERNET A BAJO COSTO
(TecnoLoaia EoC)"”

(LamiNoameRicana TCA)

12:30pm - 1:30Pm

“NUEvos TIEMPOS. . . NUEVOS DESAFIOS AL OPERADOR Y
su PERSONAL TECNICO” (PPC, InG. WiLFReDO Ropas)
2:30pm - 8:00pm

MUESTRA COMERCIAL

La solucion que tanto esperabas

T PicopiGimaL cisco  |Cambridge IMIZU,
[ [ (51143672001 436 7500 | 428 6963 Nextol: 8196225 | 8198508
RPM: #9490 482738 *067711 #949 062948 #943 136082 #963 619950
ventas@scientificsatellite.net

1(954) 349 1755
——— 1(954) 435 3906
guiselle@scientificsatellite.net
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Ovipio Ruepa: 'APTC TIENE
LA CUARTA PARTE DE ABONADOS
A TV pAGA DE PerU’

Ovidio Rueda, presidente de la Asociaciéon
Peruana de Televisién por Cable (APTC),
convers6 con PRENSARIO sobre el presente de la
industria, principalmente desde el sector de los
operadores pequefios y medianos, que en el pais
totaliza 550.000 abonados, donde 300.000 estan
asociados a la entidad. ‘Debemos ser la cuarta
parte del total de suscriptores a nivel nacional,
donde la mayor cantidad de suscriptores la tiene
Telefénica del Peru, DirecTV y Claro’

‘Elmercado peruanoen TV pagacrece cadaafio.
EnLima,muchoscableoperadoresindependientes
prestanservicio detelevision por cable manejando
un costo razonable al alcanzar a la poblacién de
menores recursos. En el interior del pais llevamos
sefial alos lugares mds apartados donde no llegan
las grandes empresas internacionales), anadié.

Este afo, la VI Cumbre APTC Piura espera

reunir a 500 personas entre agremiados y no
agremiados. Habrd al menos 35 expositores,
incluyendo HBO, Fox International Channels
Latin America, Televisa, Discoveryy proveedores
equipamiento para la TV por cable como Fyco,
Corpetel, Furukawa, Scientific Satellite y otros.

‘Después de la Cumbre APTC realizada en
Tarapoto, la APTC continué con su programa
de capacitacion a nuestros ingenieros y técnicos
en la nueva tecnologia de la fibra éptica. En esta
oportunidad, es auspiciado por Fyco, empresa
elegida por varios cableoperadores pequefios y
medianos para cambiar suredes de coaxialafibra
Optica, y por los grandes para la instalacién de
cabeceras digitales que estdn prestando servicio
en Lima y muy pronto en algunas ciudades del
interior de nuestros pais, senalé Rueda.

Y completé: ‘Nuestros agremiados, informa-

Ovidio Rueda

dosyasesorados luego delas ponencias de sobre
tecnologia éptica quelos ingenieros Tomés Del-
gado y Juan Garcia Bish realizaron en Tarapoto,
aprovecharon paracambiar susredes de coaxiala
fibra dptica. Sesaco mucho provecho delaedicién
anterior,y estamosal dia conlos nuevosadelantos
tecnoldgicos para permanecer competitivos con
las grandes empresas internacionales’.

Portltimo,adelant6 sobreediciénen Piura: Uno
de los temas mas relevantes en esta Cumbre serd la
tecnologiaparalaprestaciéndelserviciodeInternet
por la red de fibra ptica, siempre orientado por
DelgadoyGarciaBish. Graciasaellosestamosal dia
con la electrénica y la migracién al FTTH. Todos
los cableoperadores debemos estar preparados
para recibir la red dorsal de fibra 6ptica para llevar
bandaanchadelInternetainstalarseanivel nacional
promovida por el gobierno nacional.

PERU: DESTACADO CRECIMIENTO DEL CABLE EN EL INTERIOR

La TV paga en Pert totalizé 2,57 millones de
suscriptores en marzo 2014, alcanzando un 33%
de penetracién, de acuerdo al ultimo reporte de
Business Bureau.

Deltotal dehogares con TV paga, el 82% accede
mediante el cable (2.103.673), mientras que el
restante 18% accede al servicio de TV satelital.

El total de subreporte en Perti alcanza 335.496
hogares (16%), cifra comparable a sus paises
vecinos de la region andina. Por su parte, un
17%,432.550 acceden al servicio de manerailegal.

En lo que respecta a la distribucién territo-

PeNETRACION DE TV PAGA EN PER

| \

Total Lima Interior
nacional metropolitana urbano

Fuente: CPI, sept.2013

PRENSARIO INTERNACIONAL

PRI RSN PERU: MIARKET SHARE

television por sus- WY RV o) 8= (3155

cripcién en Pert,
enlosultimos cinco
anos se ha nota-
do un importante
crecimiento de las g o caple
zonas urbanas del 2,1%
i i { Cable Vision
interior del pais. De o
acuerdo al dltimo 2,6%

Direc TV

informe elaborado
por la Compania
Peruana de Estu-
dios de Mercados
y Opinién Publica
(CPI), en septiembre de 2013, Lima contaba con
un 71% de penetracién de TV paga, mientras que
en las provincias la tenencia del servicio era del
44%. En los ultimos cinco afios, la penetracién
del servicio en el interior urbano del pais creci6
un 56%, mientas que en el drea metropolitana de
Lima el incremento fue del 18%.

Siguiendo al informe del CPI, Movistar TV es
la empresa que lidera la participaciéon del mer-
cado con una presencia de 47% sobre el total de
hogares con TV paga; en Lima su participacién es

<14 >

PerU: MARKET SHARE

Telefénica

Total: 2.570.503

Fuente: Business Bureau, marzo 2014

del 70%, y en provincias se acerca al 20%. En el
interior aparecen una gran cantidad de empresas
de cable que dan servicio, siendo las principales
Claro TV, Cable Visién, DirecTV y Best Cable,
seguidas por Cable Futuro, Telecable, Super Cable
y Cable Club entre otras.

Este fuerte crecimiento, especialmente en
provinciasestd correlacionado con el crecimiento
econ6émico del pais en estos ultimos anos y de los
ingresos de la poblacién.

DE TV PAGA POR TECNOLOGIA

Fuente: Business Bureau, marzo 2014

Coral Glabes, Florida. 33134
Ph. 305-4156250
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Posicion de Cable Video Peru respecto

(@)CablePerti

de la competencia desleal en el
mercado peruano

Utilizar medios de comunicaciéon para victimizarse
y destilar acusaciones sin fundamento es tipico de
empresas o de directivos mal intencionados o mal
asesorados en el mejor de los casos. Nos referimos en
concreto a laafirmacién que el Sr. Deméstenes Terro-
nes gerente de CATV SYSTEMS (BEST CABLE) realiza
contotalsoltura através de mediosde comunicacién
como larevistade la APTC (Edicion Noviembre 2013)
y larevista Prensario Internacional (Edicién Setiembre
2013) diciendo que Cable Lima retransmite la sefial
de CABLE VIDEO PERU (CABLE PERU).

CABLE VIDEO PERU miembro activo de la APTC,
manifiesta su total rechazo a esa denuncia y a tra-
vés de la presente niega haber comercializado en
el pasado ni en la actualidad su sefal a terceros, el
Sr. Demoéstenes Terrones titular de su representada
debe demostrar con las pruebas del caso, en su mo-
mento y por los canales pertinentes el motivo de
sus protestas y asi evitar difamar a un una empresa
que compite lealmente con CATV SYSTEMS desde
hace varios afios.

No podemos como empresa apoyar uncrecimiento
en favor de terceros, mas aun en estos momentos
cuando gran parte de las empresas de TV de paga
del Perd manejan precios distorsionados a los clientes
finales, precios que proclaman ser mas y mas “bara-
tos” y que no reflejan los costos reales de cualquier
operacién con una calidad de grilla como la que se
ofrece. Es verdad que las empresas podemos buscar
reducir costos y hay libre competencia, pero ello
no puede ser excusa para estratégias o politicas
comerciales que degeneran el mercado.

El dafio que ha producido la masiva entrega de
concesiones por parte del estado y especialmente
la nefasta guerra de precios en el mercado peruano
esta hecho, y es hoy el tiempo de cambiar, hoy es
cuando deben destacar solo aquellas empresas que

saben adaptarse, gestionare
innovar; no es mas el tiem-
po de quienes desvalorizan
el producto valiéndose de
“promociones” eternas, de
quienes otorgan 3 0 4 meses
“gratis” para quitar clientes
alacompetencia, de quienes
ofertan paquetes costosos
de entre 95 y 115 canales a precios de 21, 30 o 35
soles, estas politicas solo desalientan el pago de los
clientes, creando clientes golondrinos, morosidad y
mas numeros irreales para todos.

Entendemos en CABLE VIDEO PERU que en este
contexto los proveedoresy cable operadorestenemos
la responsabilidad de apostar por un mercado sano,
nosolotransparentando abonadossinotambién con
acciones de parte de los proveedores de contenidos,
aplicando politicas comerciales concretasen cuantoa
la comercializacién de sus productos con los diferen-
tes operadores. Creemos que la APTC puede y debe
colaborar junto a los proveedores en ese aspecto
crucial para la industria.

Finalmente instamos cordialmentey a la vez enfa-
ticamente a CATV SYSTEMS que solucione sus temas
con CABLE VIDEO PERU si hay algo pendiente, que
termine con sus d&nimos de atacar, y que en lugar de

b A

Jose Chavarria J

ellosumeeneldambitodela APTCconiniciativasclaras
para buscar sanear el mercadoy para que junto a los
proveedores de sefiales consolidemos lineamientos
basicos de transparencia y de comercializaciéon. No
podemos continuar trabajando en base a niumeros
irrealesy compitiendo en un escenario donde quien
no compite por precio se muere, finalmente tenga-
mos presente que el mercado peruano es de todos
y para todos y que es nuestro deber ver no solo el
presente sino el futuro del mismo.
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« Antenas Parabolicas de fibra de Vidrio para
Banda C'y Banda KU (somos fabricantes)

Homologadas por. el MTC.

EquiposiparalHEADEND)

Moduladores PCM 55 SAW

Combinadores Pasivos
PHC - 24G (Pico Macom)

Receptores Satelitales: MPG4
POWER SUPPLY 14 Amp.

'OIMEUOR{ENIEQUIPOSIOPTICOS

EMDINETWORKS]
Transmisores Opticos
Nodos Opticos
Amplificadores Mini Bridgers,
Line Extender
Plataformas Opticas
ODF 12, 24, 48 y 96 hilos

Mufa 12, 24, 48 y 96 hilos

Oficina Comercial: Av. Nicolas de Pierola 1717 Dpto. 502 Telf.: 428 3002 / 428 3971

Tienda: Jr. Paruro 1401 Tda. 108 RPM #315274 Nextel: 817*3978
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Best CABLE MEJORA SUS REDES
HFC PARA CRECER EN SERVICIO

Deméstenes Terrones, presidente de Best
Cable, coment6 a PRENSaRIO que en el Gltimo
afio, las inversiones estuvieron enfocadas en el
mejoramiento de las redes HFC y la mejora en
la calidad del servicio. Ademas, sefial6: ‘Hemos
implementado unared de fibra éptica en todos
los distritos de Lima donde esta nuestro merca-
do objetivo, sectores socioeconémicos C,DyE..

Otras inversiones de la empresa se han
enfocado en:

- Tendido de gran cantidad de fibra 6ptica
en nuestras redes HFC e instalacién de nodos
con drea de cobertura pequefia “Nodo + 07,
“Nodo + 1”7

- Implementacién de TV digital poniendo
a disposicion de nuestros suscriptores sefiales
HDy SD.

-Implementacién del servicio de Internet
con tres plataformas que nos permitan atender
a nuestros suscriptores en forma inmediata y
con alta velocidad: una plataforma full fibra
Optica hastala casa, una de nuestras redes HFC
con CMTS y la tercera de redes inaldmbricas.

- Mejora y ampliacién de la cabecera ana-
logica actual.

- Mejora y ampliacién de nuestro canal de
cable Best Cable TV.

Teniendo en cuenta estos objetivos, Terrones
explic6 queenla Cumbre APTCPiura 2014 bus-
card que los técnicos de Best Cable ‘adquieran
conocimiento de las tltimas tecnologias que
presentardn los exponentes’

Y anadid, desde su rol de vicepresidente de
la Asociacion: ‘Buscaremos poner a disposicién

Demostenes Terrones

denuestros colegas cableoperadoreslosavances
tecnoldgicos de la TV paga, acercarlos a los
proveedores de senales, equipos y materiales y
puedan elegir lo més adecuado para sus redes
y a su vez puedan formalizar con sus sefiales.

Por ultimo, dio su visién sobre el mercado
peruano de TV paga: ‘El mercado peruano estd
dividido en dos partes: un mercado formal que
pagatodo,yunoinformal que no paga sefiales ni
infraestructura. El mercado informal dificulta
el crecimiento del formal por que compiten con
precios baratos que no alcanza para pagar al
proveedor de senales’.

CaBLE VISION PERU INVIERTE EN OPTIMIZAR
SERVICIOS DE TV E INTERNET

Ananias Escamilo, geren-
te general de Cable Vision
Pert, comenté a PRENSARIO
el dltimo afio de la empresa
ha sido ‘muy favorable) en el
que se ha incursionado en la
incorporacién de un nuevo
servicio de Internet para sus
‘miles de suscriptores’.

Actualmente, Cable Visiéon

PRENSARIO INTERNACIONAL

Ananias Escamilo

Pert destina sus inversiones
en la incorporacién de una
red principal de 144 pelos de
fibra éptica ‘para optimizar
nuestrosservicios,tantode TV
por cable e Internet, en todo el
Cono Este de Lima’.
Paraestaedicién dela Cum-
bre APTC, Escamilo adelanté
que concurrirdn dos repre-
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sentantes de la empresa, y que tienen ‘mucha
expectativa de que asista la mayor parte de los
programadores de canalesy proveedores conlas
nuevas tendencias de la tecnologia’

Finalmente, dijo sobre el mercado local de
TV paga: ‘Es muy atractivo; en todo Lima Me-
tropolitana se ha desarrollado un crecimiento
vertical. Consideramos que esto se debe ver
reflejado en el crecimiento de nuevos abonados
para el servicio de TV por cable’
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GUAYAQUIL

CARTAGENA
BARQUISIMETO

ISLA MARGARITA
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SALVADOR
BUENOS AIRES MANTA

" SAN JOSE DE COSTA RICA
SCIENTIFIC SATELLITE: SIEMPRE A LA VANGUARDIA POSIMASVALENCIA AMBATO

MEDELL
CON EL MERCADO PERUANO ASUNCIAN BOGOTA :
NUEVAS OFICINAS, MARCA PROPIA Y ACUERDO PARA SOPORTE LOCAL DE Pico DiGITAL CARACAS FRAY BENTOS VALPARAISQ
TRUJILLO VINA DEL MAR USHUAIA

) TECNOLOGIA

De cara a una nueva Cumbre de la APTC,  ysobre todo contar conla H l H J u E I.H LlMON T E G U C [GA L PA
tendra 1 Piura, serd b iltima tecnologia. Sin est
Contar una ver ms con I participacion de _ sporteencsemormento SANTIAGOCORDOBA

COLONIA CONCEPCION SAN CARLDS
el aporte que han realizado desde hace AR E qu' PA PAYSA N D U
COCHABAMBA

mucho tiempo, en los origenes del mer- ﬂ Scientific
cado peruano, para que los operadores s Satellite SANTA CRUZ DE LASIERRA
: : : Ing. Fernando y Rosa Carrasco, Carlos Shteremberg, Hugo Valenzuela y g B T
independientes puedan crecer, capacitarse Giselle Carrasco, en el cactel de Pico Digital en la NAB l \ SI lt I \ 1 S I:l I.T [l
peruano lehubiera costado tener alos mismos SA N P [ n Ro s l'l lA

referentes. Ademads, Scientific Satélite crecié PUNTA DEL ESTE
mucho yarmé una estructura internacional B Anll“u“[
para atender a sus clientes con sede en Miami =
y llegada a Latinoamérica. PAN m

Vale agregar que tras el despegue del merca- LA. P az

do independiente, el objetivo crecié también

enacompaiarlosalaera digital, pero siempre cuzco

con un enfoque puesto en la calidad. Ahora U ITO
han decidido dar un paso mas adelante con Eu EN EH

su marca propia Scientific Satellite, para que LI M A

sus clientes tengan el espectro de eleccién lo

la empresa Scientific Satelite, que lideran mercado independiente

Edgar y Rosa Carrasco. Es conocido

mds amplio posible, y estuvieron un mes en
Asia conlosdirectivos e ingenieros, evaluando

alternativas de fabricantes para ofrecer a los

operadores en distintos pardmetros de costos. NUESTRAS SE ﬁ‘l ALES LLEGAN

1 I Su posiciéon siempre del lado de la calidad, A TODA L.ATINOAMER'EA
4 HORAS DE 1NFG‘RM:&~C| N oL comenté a PRENsArIO Rosa Carrasco, los

llevé mds a elegir una alternativa en Jap6n

para fabricar los productos que presentardn [
al mercado con sumarca propiay que estaran - ! ?
disponibles préximamente.
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Su compromiso con el mercado peruano
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quedé evidenciado recientemente con la in-
auguracién de su nuevo edificio de oficinas,
muy modernasydispuestas paraatender cada

vez mejor a los clientes del Peru a nivel local.

calidad es un nuevo acuerdo con Pico Digital
para dar soporte local a la marca en Lima, lo

phobeil it que Prensario conocid recientemente en el
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LATINOAMERICANA TCA: MAS NOVEDADES PARA FTTH

El técnico de Seikoh Giken con Leo Rodriguez, Andrea
Baena y José Luis Batista de la oficina de Bogota

Latinoamericana TCA volviéatener ungran
stand en Andina Link Cartagena, reflejo de la
trayectoria y la importante oficina que tiene
en Colombia. Como habia ocurrido en Chile,
uno de los focos del stand, segin destacé el
presidente Leo Rodriguez a PRENSARIO, estuvo
en las novedades para FTTH, el conector COC
que reemplaza al conector rapido, el cual pro-

duce ruido al afio de uso. Este nuevo conector
marca Seikoh Giken va soldado.

Ademds, por supuesto siguié trabajando
con las cabeceras digitales que es una de las
prioridades para los clientes, sea con Wellav o
con otras marcas. Asimismo, estuvo la parte de
EoC, Ethernet over Coax, que funciona para
redes HFC marca Kingtype.

PROMPTLINK: CRECE EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS

Promptlink Communications sumoé a su
portafolio de productos, que incluye su tradi-
cional plataforma CMTP para el diagndstico de
Cable Médems y EMTASs, sus nuevos sistemas
para pruebas masivas de cajas digitales (Set-
Top-Box) y ruteadores inaldmbricos. Ademds,
sigue ofreciendo sus médulos de software para
el monitoreo,aprovisionamientoy gestiéon de fir-
mware de redes de video, voz y datos sobre cable.

Los sistemas Set-Top-Box Test Platform
—STBTP- y Wireless Router Test Platform —

AVID LANZO AvVID

Avid lanz6 su nueva plataforma integrada
y flexible para produccién y distribucién de
medios, Avid Everywhere.

Avid Everywhere plantea un ambiente
de produccién y distribucién colaborativo
para conectar las empresas de medios con

Promp tlink

communications

WRTP- son dos nuevos y bancos para probar
cajas digitales de TV yruteadores inaldimbricos
en alta produccién. Estos productos ya estdn
siendo adoptados porlas principales cable ope-
radoras en todo el continente para optimizar
sus procesos de logistica inversa.

El paquete de soluciones de software de

EVERYWHERE

los profesionales creativos y sus audiencias.
Aporta flujos de trabajo racionalizados, para
creacién y monetizacién de medios, con gran
flexibilidad, opci6n y seguridad.

‘Para hacer que Avid Everywhere sea una
realidad, planeamos desarrollar el entorno

CINEGY PRESENTA AIR PRO 9.6

Cinegy lanz6 la versién 9.6 de su soft-
ware Cinegy Air PRO de playout, servicio
de software que provee automatizacién
de Broadcast front-end y un servidor en
tiempo real para el despliegue de progra-
macién, estudio o noticias en IP, HD o 4K.
Las nuevas caracteristicas de la version 9.6 de
Cinegy Air PRO incluyen soporte HD/4k—
Multi-Channel Everywhere, para gestionar
todas las resoluciones, sea SD, HD o 4k/UHD.
También viene con certificacién Dolby Digital.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Esta version estd certificada por Dolby tanto
para encoding como para decoding de sena-
les digitales Dolby. Cinegy Air contiene una
nueva opcién de Dolby Digital Encoder para
codificacién Dolby Digital 5.1/ AC3 con salidas
de audio requeridas por ATSC, por ejemplo.
Otra funcionalidad es el soporte 4k /
Sony XAVC. Cinegy ha iniciado el soporte
4k / UHD en sus productos. El forma-
to XAVC de Sony ha sido licenciado por
Cinegy utilizando el cédec de Cinegy.

<22>

Promptlink incluye los sistemas CPM -Cable
Plant Monitoring, el CMU -Cable Modem Up-
grade (paraactualizacién remota de firmware)
y el IPS -Integrated Provisioning System- para
el aprovisionamiento integral de equipos.

La empresa consolida su presencia mun-
dial. En Peru es representada por Advanced
Networks de Lima. El principal objetivo para
2014 es continuar incrementando su base de
clientes, incluyendo también a las pequenas
y medianas operadoras de cable en la region.

AVID

integral de produccién distribuida mas fluido
en la industria, un ecosistema completo que
abarque cada aspecto de la nueva cadena de
valor de los medios digitales’, expresé Avid.

| u U
Ademis del Air Pro 9.6, Cinegy exhibird sus
soluciones 4K IP-basadas en Broadcast como
Cinegy Multiviewer, Cinegy Route y Cinegy
Stream Switcher, soluciones de automatizacién
Playout y CG, Media Asset Management y so-

luciones de archivo, Cinegy Archive y Cinegy
Desktop.

LA SENAL INTERNACIONAL DE TELEFE [IFVA Al MURNDO CONTERNIDOS 100% PRODUCIDOS
PARA EL PUBLICO DE HABLA HISPAMNA: DURANTE LAS 24 HORAS DELDIA.  ENTRETEMIMIENTO,
DEPORTES, SERIES. TELENOVELAS, PROGRAMAS INFANTILES Y JUVENILES. NOTICIAS, MAGAZINES,

REALITIES ¥ MUCHO MAS,

EMN VIVO Y EN DIRECTO, LOS MEIORES COMNTEMIDOS PARA TODA LA FAMILLA

TEL (54 11)4102-5810 / FAX (54 11) 4587 — 4349
sales@keleleiniemacional com.ar / www.lelefe.com.ar
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MANAGER INTERNATIONAL CHANNELS

(MIC), PRESENTE EN APTC

EXPECTATIVAS SOBRE LOS CABLES INDEPENDIENTES PERUANOS

Katya Sagastizabal, CEO de MIC represen-
tante de sefiales de Perti, Bolivia, Ecuadory Chile
connueve anos de trayectoria que vienen desde
la etapa en que trabajé con DW y luego siguié
con TVE para sumar mds sefiales, compartié
con PRENSARIO una visién positiva sobre el
mercado, el cual se encuentra en constante
crecimiento.

ElPertiviene teniendo un crecimiento del 5%
enel PBL estabilidad hace tresafiosy enrelacion
con la TV de paga, un gran crecimiento de la

”~ &
Hendencia” [

L]
u incognito

24h

parte independiente, con todos los operadores
digitalizando y sumando internet.
Sagastizabal, afirma que mientras Telef6-
nica/Movistar ocupaba hace afios un 90% del
mercado, esa participacién se ha reducido a un

B 4 R LR bR L

i Quiere expandirse a mercados FTTx?

aprovecha el poder de TR-069 para que:

PRENSARIO INTERNACIONAL

Eche un vistazo a lo
que TR-069 pueda
hacer por usted

Contactenos:
sales@incognito.com

60% debido al crecimiento y formalizacién de
los demds operadores, sin que la cantidad de
suscriptores del lider se haya reducido.
Manager International Channels, trabaja con
cercade260 operadoresysehardn presentesenla
Cumbredela APTC en Piura, con las sefiales de:
TVE y 24H, Pasiones, Agrotendencia, Fashion
One,DHE,y Canal Adulto,siempreapostandoal
targetindependiente con crecimiento sostenido.

ESPNSURSRL  Maipi939 * PB | C1006ACM  Ciudad de Buenos Aires = Argentina

‘ © T+541150310800 = F+541150310880  ventasafiliadosla@espn.com 8
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iHoLAl TV se PRESENTO EN CoLOMBIA

iHola! TV tuvo en Andina Link uno de los
eventos clave para la TV paga en Latinoa-
mérica, una presentacién adecuada para su
glamour, calidad de la sefial, fuerza de marca
y expectativas que tiene con los ratings que
estd logrando. El festejo fue organizado por
su distribuidor MBA Networks para cerca de
150 personas, en el centro del barrio histérico
de San Diego en la ciudad amurallada, en un
espacio amplio como es muy dificil encontrar
en la ciudad.

Como talento de la sefial, participé Maria
José Barraza presentadora colombiana de
iHola! TV. En las mesas se veian ejemplares de
la franquicia local de la revista, como hay otras

MBA NETWORKS:

Carlos Boshell, director de MBA Networks,
coment6 a PRENSARIO que ‘siempre se generan
nuevas oportunidades’ para ellos en la industria,
aprovechando unaconsolidacién muyinteresan-
te de su empresa en el mercado regional.

En este momento, MBA cuenta con 15 sefiales
traslaincorporacién de A tresseries de Antena 3
ydeiHola! TV,quefuepresentadaenlagran fiesta
tradicional de MBA Networks en Cartagena.

El festejo, que tuvo lugar en un espacio
muy abierto junto al hotel que no es habitual
en Cartagena, y volvid a tener la presencia de
todoslos operadores més grandes que acudie-
ron a la feria. También concurrieron amigos
de todas las senales.

iHola! TV es uno de los canales mds fuertes
por la calidad con la que estd producida y ya estd
arrojando ‘resultados en audiencia espectacula-
res, como habia contado a PRENsaR10, su CEO
Ignacio Sanz de Acedo.

En pocos meses, la seiial trep6 a la posicién 8
enelsegmento devariedadesyalaposiciéon27en

El equipo de MBA

PRENSARIO INTERNACIONAL

15 en la region.

Ignacio Sanz de Acedo, CEO del canal en
Latinoameérica, recibi6 también a los invitados
junto a Matilde de Boshell, y después convers6
con PRENSARIO en el stand de MBA. ‘Nuestra
participacion en Andina Link fue muy positiva.
En el marco la fiesta y los dias siguientes tuvi-
mos muchas charlas y propuestas a las cudles
ya le estamos dando seguimiento para seguir
sumando afiliados’, expres6.

En esa misma linea estuvo también en
Cartagena Rolando Figueroa, que se sumo al
staff en la parte de venta a afiliados para ser un
nexo cada vez mds necesario con el equipo de
Matilde y Carlos Boshel para Latinoamérica,

Patrick llabaca, Ignacio Sanz y Rolando Figueroa

como con Fernanda Merodio en la parte de
Estados Unidos e Imagina. Se trata de darles
soporte y seguimiento a las oportunidades que
se van generando.

BRILLO EN ANDINA LINK
Y NUEVOS PRODUCTOS PARA VOD

lageneral delineabdsica. En distribucién, yaestd
presente con Telefénica en Chile y en Colombia
parte en abril; con Tigo estd para toda la region;
con Aster en Dominicana, en México con Axtel
y mantiene conversaciones con los sistemas de
Televisa. Estd disponible en SD y HD a gusto de
los operadores.

Fue muy bueno también el lanzamiento
de A tres Series, del cual Carlos Boshell dijo:
‘Creemos mucho en el concepto y género del
canal, que estdn garantizados con la factura de
Antena 3 en HD..

Respecto a Wobi destacé: ‘Es bien importante
el esfuerzo de produccién propia de més de un
50% dela parrilla, grandes acciones de mercadeo
actuales que por varios afnos vemos a través de
los socios y acciones puntuales con operadores
para llevar a los suscriptores a los eventos de
Wobi mundial, que son mds de 10 en Estados
Unidos y Europa. Nos tiene muy contentos pues
los operadoreslo aprecian mucho’ Ahoraestd en
prueba en Cable Onda de Panama.

De MVS se fortalece Claro Sports, sefial que
no es exclusivo para los operadores del grupo y
sin embargo recibird fuerte inversion de ellos.
‘Es importante que los pequenos y medianos
operadores de Colombia, e incluso Global TV,
lo han dejado en sus parrillas’ Tiene los derechos
delosjuegosinvernales de Zochiylos Olimpicos
de 2016 en Brasil.

Con TV5 ya es una realidad el producto para

VOD, con 40 horas que tienen un refresh de 30%
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Carlos Boshell, Mar Martinez Raposo, Alejo Idoya-
ga, Jaime Alcalde Maria Fernanda Serna
mensual concentrado en el estilo de vida francés,
sobre como se vive en Francia y productos del
estilo. De VOD también habri en el corto plazo
producto disponible de Wobi, Antena 3 y Holta
TV.CineLatino ya tienen un portafolio de VOD
de valor agregado. Con Une ya estdn a punto de
coordinar el lanzamiento del OTT, se preparan

para el de Movistar.

En lo tecnolégico, hay una nueva alianza con
la compaiiia de Singapur Purpose Stream. Con
ellase ofreceservicios destreaming para cualquier
operador de video con calidad broadcast. Estan
muy contentos con la respuesta inicial. Es un
complemento en su servicio y no implica que
vayan a avanzar en temas tecnologicos.

Finalmente, Carlos Boshel destacé el equipo

de gente que han conseguido yla buena relacién
que mantienen todos los socios de contenidos,
donde todos han logrado entender que la clave
eslaunién como un equipo. ‘Es unlogro de estos
anos y la complementacién de todas las sefiales
independientes se dio perfectamente teniendo
todos en claro que es el mercado el que fija las
oportunidades para cada uno’ remarcé.

" “Evento exclusivo para la 'REpuhhcr':t A:gent.ma g,

VIVI TODOS LOS PARTIDOS

(1 .

DEL MUNDIAL BRASIL 2014

Contacto Ventas Afiliadas:
Hernan Chiofalo, hchiofalo@tycsports.com.ar o al 5411 4300 3531,

Contacto Publicidad:
Julio Franco, Gerente de Ventas Publicidad, jfranco@tycsports.com.ar o al 5411 4300 3800,

Visitanos en el stand N° 6 de APTC 2014.
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TELEMUNDO: BUEN POSICIONAMIENTO EN LA REGION

Karen Barroeta

Karen Barroeta destacé a PRENSARIO en
Andina Link de Colombia, que entre loslogros
dela senal Telemundo estd el posicionamiento
alcanzado en el poco tiempo que lleva en las
grillas, pese a competir con “pesos pesados”
en cada mercado.

Sin embargo, ha conseguido estar en México
entre los cinco canales de entretenimiento mds
vistos,como también haocurrido en Venezuela.

En Colombia tiene un 60% de distribucién

y justamente entre los objetivos del afno se
encuentra dar un empujén a este mercado
para que se pueda repetir el éxito de los otros
mercados principales.

Delamisma manera, Barroeta planteaavan-
zar con fuerzaal Cono Sur,donde seguramente
Chile serd uno de los primeros paises para
entrar. La idea es seguir con fuerte presencia
enlos shows junto a Televisa Networks y llevar
talento a todos ellos.

TELESUR BUSCA SU ANO DE ORO

SE VIENE LA PRODUCCION DE OLIVER STONE

SOBRE HUGO CHAVEZ

Sara Caballero, directora comercial de Te-
lesur, destacé que este afo ‘puede ser el afio
de oro’ para el canal supranacional con sede
principal en Venezuela, pues va a tener un
contenido dnico que se va a tener repercusion
trascendente en la sefial y en canales abiertos
de toda la regién.

Por un lado, el 5 de marzo acaba de salir la
produccién de Oliver Stone Mi amigo Hugo,
dedicada al fallecido presidente venezolano

Hugo Chavez, que busca mostrar el lado mds
humano del lider. Se estrena en la TV Publica
de Argentina,en Telek de Espanay otros canales
de Bolivia, Nicaragua y Ecuador.

Conjuntamente y de cara al mundial, se
estrenard De Zurda, programa conducido por
Diego Armando Maradona y Victor Hugo
Morales. Tendra gran repercusion.

También este mes se estrena la pagina en
inglés para promover el canal en los Estados

o

TP,

£

Sara Caballero

Unidos, que estd conducida por el ex CNN
Jorge Gestoso. Busca crecer decididamente
en distribucién en ese pais. Mientras la sefal
en SD llega a 52 millones de hogares en todo
el mundo, este ano llegard también a Brasil
de manera libre en Banda Ku Amazonas 2.
Finalmente, se viene el proyecto de hacerla en
HD para el afo préximo.

VEMAS TV: LIsTO

Cosme Lépez y Caro Lavado en Andina Link

CosmeLopez, director general delas sena-
les de TV paga de Venevisiéon, coment6 que
el objetivo para este aio es ‘crecer todavia
mads’ en distribucién. En Colombia, hubo
un acuerdo con Global TV de Juan Gonzalo
Angel, paramudar el canal VemasTV cerca de
los canales abiertos RCN y Caracol, debido a

PRENSARIO INTERNACIONAL

su buen rendimiento. ‘Para nosotros es muy
positivo yvalidador delos altos niveles de ra-
ting que ya teniamos en Claro’. En Colombia
setiene el 65% de penetracion en el mercado.

De cara a APTC de Perd, donde tiene
disponible el canal VePlus TV con el mismo
concepto de los otros, estdn en conversa-
ci6én para incrementar su distribucién con
Movistar TV, con el cual ya han iniciado
conversaciones. Lopez explicd que, si bien
‘estdn muy apretadas las grillas’, el contenido
tiene buenareceptividad con material propio
de los canales abiertos. ‘Estamos seguros
de que ahora en VeplusTV dard el mismo
rendimiento que estd dando en Dominicana,
Colombiay Venezuela’. Se busca presencia en
las plataformas no sélo lineales.

El ejecutivo agregé sobre los desafios para
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PARA PERU Y MEXICO

este afio: ‘Estamos enfocados con VeplusTV
en consolidarnos en Centroamérica con un
40% de presencia, en el Caribe con mds del
80% y es un reto entrar en Chile y Argenti-
na pero no dejan de ser territorios de gran
interés. Buscaremos ademds penetrar fuerte
el mercado mexicano, pues gran parte de
nuestra programacion esta hecha para Uni-
vision con grandes talentos mexicanos que
hace que el canal sea muy adecuado para
México. Los otros mercados es mds un tema
de consolidacién, pero México requiere
un esfuerzo adicional y lo vamos a hacer.
Estamos enfocados en encontrar una fuerte
venta conectada con el mercado tercerizada
o propia pero local, no desde Miami. En
Canitec ya asistiremos con lo que hallamos
decidido’ complet6.
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PROMAX COMPLETO SU RED DE REPRESENTANTES
EN TODA AMERICA LATINA

A PROINA
P——— AR ; @ febrero.

T L VTR LT —

superando nuestras
Xavier Rabadén, lider
de ventas para la region,

expectativas, por-

[ A PROMAX]

que incluso llegaron

destacé a Prensario que la operadores de otros

marca de instrumentacién paises ademds de Co-
electrénica ‘ya estd muy ex- lombia, principalmente
pandida en todos los paises de de Peru, Ecuador, Bolivia,
AméricaLatina. Los operadores Chile, Venezuela y Centroa-
estdn valorando el hecho que mérica’

Promax pueda proveerles un Justamente con ANCP, su nuevo represen-

equipamiento de alta calidad y tante en Costa Rica, Rabadan destaca que

Bertha Ortiz de ANCP, José Santos Puentes y Diva conlas caracteristicas que cubra concluyen la estrategia de expandir la marca

|
|
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King de Producel, y Xavier Rabadan

Promax Electrénica, empresa espafola
especialista en equipos de medida para ope-
radores de TV paga, tuvo un primer trimestre
de 2014 muy activo en América Latina, lo que
incluyd, entre otrasactividades, una destacada
participacién en Andina Link Cartagena en

todas las necesidades del sector de las FTTH,
delascableras,yde transmision de TV digital’.

Durante la tiltima edicién de Andina Link,
el stand que Promax monté con sus distri-
buidores locales en Colombia y Costa Rica,
Producel y ANCP respectivamente, recibié
‘aun mds visitas que en la edicién anterior,

Transcodificacion Versatil con

Caracteristicas Principales:
« Amigable al Presupuesto
* Denso & Compacto

« Licenciamiento Unico v Flexible

através de alianzas con distribuidoreslocales,
queyaestaba cubiertaen toda América Latina,
a excepcién hasta ahora de Centro América.
‘Con ANPC, que nos va a brindar soporte
con nuestros clientes en todos los paises de
la regi6n, logramos una atencién al cliente
mucho mds dedicada que hasta ahora’

- Excepcionalmente Econdmico

* Soporte de ABR para OTT & Multi-Pantallas

+ Gestionable como un Sistema o Cluster
* Version Software Disponible para Todo Tipo de

Hardware del Cliente

+506-B850-2379 bcastro@atxnetworks.com  www.atxnetworks.com/VersAtivePro_c
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HispaANTV: 8 MILLONES
DE HOGARES EN LATINAMERICA

HispanTV de Irdn, con Dimitri Duarte
como representante para Latinoamérica, sigue
ganando espacios. No fue ficil la entrada pero
entre las distintas presencias en Andina Link
Centroamérica, ComuTV y acuerdos con ca-
nales abiertos ya se va revirtiendo la situacion.
Ya llega a 8 millones de usuarios en América
Latina consu programacion. Enlaparte de cable
estd en 600 sistemas, sobre todo en Colombia

LIDER EN \7E‘ Tﬁf DE
CABECERASDIGITALES ?
REDES EOG

e CATV
» REDES HFC
 FIBRATAL HOGAR

« TELEVISIONIDIGITAL

,h P AHNTERNET T POR CABLE
t i *

Latinoamericana TCA Peru
‘TEI 2426726 - 2412078 * E-mail: info@latinotca.com. pe

; " www.latinotca.com

PERU »*ARGENTINA » COLOMBIA » CHILE » ECUADOR * PARAGUAY « USA
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donde estd en la mayoria de los comunitarios
y en GlobalTV. Ademds tienen conversaciones
para otros 8 millones de usuarios en USA.
Ahora Duarte se prepara para ir con todo a
Pert, donde estd presente en 10 sistemas y va
a estar presente en APTC donde de movida ya
espera sumar a dos cabeceras del presidente dela
asociacién Ovidio Rueda. En satélite estd en Tels-
tar 12 e Intelsat 14, préximo a pasar a Intelsat 21.

T\ CHILE EN
ANDINA LINK

Alexis Piwonka

Alexis Piwonka, director de ventas in-
ternacionales de TV Chile, destacé que en
Andina Link tuvo las reuniones que buscaba
con Claro, representada por David Londono,
y Une con el equipo de Claudina Penagos y
Alexandra Villegas. Proximamente, volverd
a Colombia para reunirse de nuevo con ellos
en Bogotd y Medellin.

En cuanto a la senal, ahora comenzé la
telenovela El amor lo manejo yo, remake chi-
leno de la telenovela argentina Dulce amor.
Siguen ademds muy bien con Conectados, el
programa en vivo y directo producido para
la senal internacional de TVN, donde las
animadoras son argentinas, venezolanas y
peruanas.

También se tiene el campeonato de futbol
chileno para el resto del mundo vy, de cara
al préximo afno, cambia la organizacién del
Festival de Vinna del Mar y TVN ird a buscarlo.

Con la distribucién de FIC sigue todo
firme; en Cartagena estuvo con Sofia Hi-
guera y Juan Pita se afianzaron relaciones.
Hay mucho apoyo de la oficina de Colombia
para TV Chile.
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ERIKA TAPIA

Gerente Comercial Mayorista
Mail: etapia@tuves.com

JORGE GALLOSO
Account Manager Mayorista
Mail: jgalloso@tuves.c
Skype: jagallosov
Tel: (56 2) 2594 0742 anexo 324
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Maria del Carmen Soto en la inauguracion de
Punta Show 2014

La edicién 2014 de Punta Show se realizé
el 27 y 28 de abril en el Conrad Hotel de
Punta del Este, convocando a representantes
de la industria de la television vy las teleco-
municaciones de la regién y Estados Unidos.
Entre los expositores, ademds de las senales
panregionales cldsicas, se observé una cre-
ciente presencia de distribuidores de nuevas
tecnologias yla presentacién de nuevos canales,
entre ellos el recientemente inaugurado Canal
U, con programacién uruguaya de potencial
internacional.

El mercado uruguayo de TV paga ha estado
creciendo a paso sostenido en los tltimos afos,
con unos 130 cableoperadores en el interior
--ademds de los tres de Montevideo y dos ina-
ldmbricos-- ylapresencia de DirecTV,aunque
el gobierno ha rechazado hasta ahora la parti-
cipacién de las telcos en este sector, en parte
debido a solicitudes de los cableoperadores.

Walter Burzaco de ATVC Argentina y Humberto Garcia de Tepal
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Uno de los principales acontecimientos
de la expo convencion fue el ciclo de reunio-
nes entre los cableoperadores miembros de
CUTA vy los radiodifusores del interior del
pais, agrupados en RAMI, donde trataron la
problemitica interna de cada actividad. Otros
eventos importantes de la primera jornada
fueron el almuerzo de bienvenida, auspiciado
por el cableoperador local Punta Cable, que
cumplird 20 afios de actividad en 2015, y la
conferencia de prensa de Fox Sports, con
motivo de la presentacién del programa Fox
Sports Radio, producido en Uruguay.

En cuantoal programa oficial deactividades,
se destacaron los paneles sobre la politica de
telecomunicaciones que seguird el gobierno a
serelecto enlas proximas elecciones arealizarse

cién local de contenidos. Los representantes
de la oposicién se manifestaron contrarios
a la promulgacion del texto ya aprobado en
Diputados y a ser considerado en el Senado.

Otra de las novedades relevantes de Punta
Show 2014 fue el anuncio de un acuerdo entre
la telco estatal Antel y la entidad de cableope-
radores independientes CUTA para trabajar
conjuntamente en la complementacién de
operaciones. Eduardo Bomio, directivo de
CUTAydeNet-K,sefialé que el convenio prevé
que haya una convergencia de los servicios de
Antel y de los cableoperadores en el hogar del
usuario, mediante la formacién de una red
denominada tentativamente Cable Nacional
quereuniriaalos cableoperadores que quieran

participar en la iniciativa. El convenio fue

Panel de legisladores sobre futura politica de telecomunicaciones

en octubre y eventualmente noviembre. Los
panelistas intercambiaron términos generales,
abundaron las menciones a la Constitucién y
hubo referencias a la realidad de la industria,
con consenso en cuanto a promover la produc-

Profesor Edgardo Ortuiio
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también mencionado por el Prof. Edgardo
Ortuiio, subsecretario de Industrias, Energfa
y Mineria, como un ejemplo de cooperacién
entre el ente publico y la iniciativa privada,
aunque no se dieron mayores detalles sobre
su instrumentacion.

En otra de las sesiones, Victoria Riva instd
alos cableoperadoreslocales alanzar o poten-
ciar su canal propio. Con el titulo “Mi Canal
Local”, destacé el efecto de fidelizacion que
cumple esta sefial, y la necesidad de invertir
en la misma y hacerlo sustentable con la venta
de publicidad, desde que una senal de este
tipo, bien ubicada, compite en audiencia con
los principales canales de aire, apoyarse en el
noticiero, cobrar por la cobertura de activida-
des con finalidad de lucro --no por la de las
que no lo tienen-- y desarrollo de actividades
para jévenes, para que se mantengan como
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abonados. Afirmé también la necesidad de Leandro Gémez,delaagenciadepublicidad ~ en que, para lograr estos objetivos, serfa una
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y no sélo local. locales: ‘Alas marcasles gusta el saborlocal, por del set-top box original. Para ello se necesita

integrar el Sistema de Acceso Condicionado

(CAS) al de gestiéon de la empresa, conocer
la situacion y el estado de las cajas, poder

llegar al CAS a través de un gran niimero de
dispositivos, asi como habilitar a los técnicos
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de la empresa para activar los servicios que el
abonado requiera, eliminando las demoras.
También se dio a conocer el nuevo sistema

de TV interactiva Beesmart, que trabaja sobre
una plataforma de varios cableoperadores
asociados para tal fin. El sistema ha sido
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desarrollado en Eslovenia y responde a las
necesidades del cable independiente, siendo

representado en el Cono Sur por Axor, con

sede en Buenos Aires.
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rysmian./Draka Klein Tools
Submarine Cables Lemco Tool Corporation
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destacé a PRENSARIO
que ha logrado posi-

Juan Gonzalo Angel cionarsecomoelope-

rador ‘mds grande’ de
canales satelitales tematicos en Colombia.
“Tenemos cinco sefiales distribuidas dentro del
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hemos posicionado como una alternativa no sélo
recreativa sino pedagdgica con nuestros canales
quenos permiten estar en el mercado deinfluencia
latina en USA.

Sobre TVAgro, expres6: “TVAgro que suple las
necesidades de conocimiento y de experiencias en
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uso productivoy competitivo
delaagriculturaylaganaderfa’

Ademas, adelanté que se
seguird apostando al HD y
al lanzamiento de nuevas

sefiales. Piedad Martinez

PESE
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AMC NETWORKS: CAMBIOS EN LA
CONDUCCION DE CHELLOMEDIA

AMC Networks anuncié que Eduardo
Zulueta, Managing Director de Chello Multi-
canal, sumaré Chello Latin America a su drea
de gestién, mientras que Alejandro Harrison
pasard a liderar el desarrollo de negocios de
AMCN Chellomedia.

Zulueta dividird su tiempo entre la oficina
de Madrid de Chello Multicanal y las oficinas
de Chello Latin America en Buenos Aires y
Miami. Por su parte, Alejandro Harrison, ante-
riormentelider de Chello Latin America, tendrd
como objetivo la expansién del contenido
de AMCN Chellomedia en nuevos territorios
y a través de nuevas plataformas, continuando
con base en Buenos Aires.

Zulueta y Harrison seguirdn reportando
a Ed Carroll, Chief Operating Officer de AMC
Networks. También Dermot Shortt, managing

chellomedia

director deChello Zone, Mike Moriarty, mana-
gingdirector de Chello Europa Central,y Bruce
Tuchman, presidentede AMC/Sundance Chan-
nel Global, seguirdn bajo la gestién de Carroll.

‘Eduardo y Alejandro son ejecutivos estra-
tégicos. En sus nuevos cargos de liderazgo nos
ayudardn a tomar ventaja de su visién y habi-
lidades operacionales mientras continuamos
alineandoyexpandiendo nuestras operaciones
globales’, dijo Carroll.

Los negocios operativos de AMCN Chello-
mediaincluyen: Chello Europa Central, Chello
Latinoamérica; Chello Multicanal; Chello Zone;

Eduardo Zulueta y Alejandro Harrison

la unidad de ventas publicitarias Atmedia; y
las soluciones para Broadcast Chello DMC.

Chello Multicanal es uno delos mayores pro-
ductores de canales teméticosde TV en Europa,
con cadenas distribuidas en Espanay Portugal,
como Canal Hollywood, Canal Panda, Canal
Cocina yOdisea.

Chello Latinoamérica opera un conjunto
de sefiales distribuidas principalmente en
Latinoamérica, incluyendo MGM, Casa Club
TV, El Gourmet y Europa Europa.

FasHION ONE SE LANZA EN LATINOAMERICA

Asociapo A ELTE MobpEeL Look

Fashion One LLC, la televisora global de
moda, entretenimiento y estilo de vida, dio a
conocer su colaboracién con Elite Model Look
y Elite Model Management en el lanzamiento
de su canal Fashion One en Espanol y en alta
definicién a través de Cablevision Monterrey,
unadelasoperadorasde cablelideres de México

‘Estamos muy contentos de tener a Fashion
One como parte de nuestra excelente oferta
de canales en HD. Fashion One nos brinda
los dltimos acontecimientos de la moda, lo

Elite Model Look

PRENSARIO INTERNACIONAL

cual es un tema muy importante para nues-
tros clientes existentes y potenciales, comenté
Uri-Jair Rangel Gémez, director de desarrollo
y programacién de Cablevisién de Monterey.

‘Estamos complacidos y nos honra la ex-
celente aceptacién del contenido y calidad de
nuestra sefial, Fashion One. Ahoralos clientes
de Cablevisién podran disfrutar de todo lo
relacionado con la moda, las 24 horas del dia
y en full HD. Estamos determinados a proveer
el mejor entretenimiento a la audiencia de
habla hispana con la creciente inversién en
producciones locales, anadié Ashley Jordan,
CEO de Fashion One.

Elcanal debutaré con Elite Model Look Esparia
2013,unaserie original de 6 episodios que sigue
a los aspirantes espanoles de la industria del
modelaje mientrasatraviesan el castingy entre-
namiento necesarios paraserlos nuevos rostros
de la industria internacional de la moda del
mafana. Ademds, aparte de presentarla final de
Elite Model Look Internacional 2013 en Shen-
zhen, China, el canal también ha establecido un
didlogo con Elite Model Look México en pos
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de traer el formato
y desarrollar la serie |
de manera nacional.
Elite Model Look
Mexico comenzard
la busqueda de mo-

delos mexicanos a
partir del préximo Ashley Jordan
Junio del 2014 en

diferentes ciudades del pais. Llevando a cabo la
semifinal y gran en Octubre, y con el ganador a
competir en la final internacional de Elite Model
Look alrededor del mundo en Noviembre del
presente ano.

Elite Model Look Espafia 2013 también estd
transmitiendo en plataformas internacionales
con los nuevos acuerdos de distribucién por
parte de Fashion One LLC que incluyen Bel-
gacomy Telernet en Bélgica, TiTV en Bulgaria,
Orange TV en Francia, 365 Media en Islandia,
BigTV en Indonesia, Tesat en Polonia, TrueVi-
sions en Tailandia, DU+ en Emiratos Arabes
Unidos y StarSat en Sudafrica con renovado
contrato multianual en tal nacién.

o) FIJSTC O

telecomunicaciones

Stock Permanente en Fibra Optica para
Entrega Inmediata desde nuestra Bodega en Lima

Cables de Fikea Optca Disponitiles para Entrega inmediata

nara »

TFO

['f '8 TaiHAN FIBEROPTICS

bl v G ey Hiwaan

www.fycotelecom.com

Venezuela - Colombia - Pert - Panama - USA

Ca. Enrique Palacios N° 335. Oficina 707 Miraflores - Lima. Telf.: +(51) (1) 221.93.06 / 221.94.08

Fyco Telecomunicaciones ’ @fyco_telecom Linkedm Fyco Telecomunicaciones



) SENALES

TVC NETWORKS LANZA CONTENIDOS

ONLINE EN 2014

TVC Networks anunci6 la produccién de
contenidos para Internet como uno de los
principales proyectos para este afio, segun
pudo confirmar a PRENsARIO Bruno Pruneda,
quien dirige la divisién televisiva de PCTV. La
empresaestard presente en APTC de Pert, junto
al gerente de ventas regional, Felipe Ulloa.

‘En 2014, buscaremos llegar a través de
Internet, a los jovenes mexicanos que ya no
ven la television de manera tradicional’, expre-
s6 Bruno Pruneda. También comenté que la
empresa buscard el relanzamiento de su canal
internacional, buscando ‘llevar lamarcaTVCa
Estados Unidos y Sudamérica’.

Para este afio, TVC Networks proyecta gene-
rar més de 1000 horas de produccién original

para el canal TVC, y més de 1500 para TVC
Deportes. Ademas, buscard ‘fortalecer’ sus
canales Péanico y Cine Mexicano.

Dijosobrelos canales: ‘El perfil del canal TVC
se ha concentrado en la audiencia femenina
del interior de la reptuiblica. En la estrategia
de programacién, se ha dejado el prime time
a producciones propias como Mujeres en
TVC (programa de revista) y continuamos
generando docu-reality producidos por
mexicanos y para mexicanos, como Dama de
Honory No sé que ponerme o programas de
estilo de vida como Armonizando tu vida, Sa-
zonarte o Sin delantal.

Dentro de los canales de peliculas Platino,
Pénico y Cine Mexicano, senial6 que la nueva

NETWORKS

estrategia de programacién ha sido ‘generar
canales sin cortes comerciales’ entre peliculas,
evitar la repeticion de titulos y programar
largometrajes de todo el mundo.

En el canal Pdnico, se iniciardn para 2014
ciclos de animé y se fortalecera la adquisicién
de titulos europeos y asidticos. En octubre,
el canal cumpli6 su segundo aniversario y lo
celebr6 conlaproduccién original Paracinema,
un programa de anélisis del género del cine
fantéstico, del terror y sus subgéneros. Por su
parte, en sinergia con el director de TVC De-
portes, Gerardo VelazquezdeLedn, selanzé en
septiembre, el primer marat6n de 26 horas de
transmision paraapoyar alos damnificados por
los fenémenos meteoroldgicos Ingridy Manuel.

BETHEL TV: MIAYOR COBERTURA REGIONAL

La senal internacional Bethel TV, con sede
principal en Pert, migrardal HD y estard disponi-
bleen esa definicién en el Intelsat 21 a mediados
de abril, segin destacaron a PRENSARIO Juan
Carlos Pérez y Oscar Labbé Manunta. Sus eje-
cutivos estuvieron en Andina Link de Colombia
informando alos cableros tanto peruanos como
de los demds paises, que se transmite también
con el Hispasat que completa la pisada en banda
Ku paratoda América, incluido Estados Unidos.
Loimportante es queahorala senalllega en muy
buena forma finalmente a todo el Cono sur con

Argentina, Uruguay y Paraguay.

Dentro de la programacion, sigue el progra-
ma La hora de la transformacién, que tiene muy
buena respuesta, e Historias reales. También
contiene ahora un programa nuevo para ado-
lescentes y El Corazén de los nifios, para seguir
ganando publicos.

El camino de la sefial estd muy claro y sigue
una linea de crecimiento sostenido. Ahora
Bethel estard presente en APTC de Pert de
manera importante, al punto que se espera dar
una charla motivacional y de valores para que

Juan Carlos Pérez, Oscar Labbé Manunta
y Angela Espejo

participen tanto los duefios de los operadores
como sus técnicos.

Tobpo ES PERSONAL, NUEVO LIBRO
DE MARIANO VARELA

‘Las relaciones humanas son complejas:
requieren predisposicién y un ejercicio cons-
tante. Pero en el ambiente de los negocios,
suelen gestarse bajo la premisa implicita del
interés, porlo que en general se piensa que toda
conversacién ajena al hecho de cerrar un trato
comercial es s6lo un desvio de ese momento
trascendente’.

Asf comienza la resefia de Todo es Personal,
reedicion dellibro de 2006 de Mariano Varela,
editado por Distal, y que incluye nuevos capi-
tulos. PRENsARIO conversé con el autor, cuyo
libro lanzard en este mes en la 40° Feria del
Libro de Buenos Aires (del 24 de abril al 12
de mayo en La Rural). Estara disponible desde

PRENSARIO INTERNACIONAL

junio en formato digital para kindle y tabletas
en todo Latinoamérica.

‘Sibien mi carrera profesional se orienté més
hacialas dreas de negocios,nuncaabandoné mi
vocacion por la creatividad y por seguir escri-
biendo. Todo es Personal es un proyecto a partir
dela forma que tengo de ver las relaciones ylos
negocios,que naci6 hace casi 10anosy que se va
actualizando permanentemente mdsadn conel
desarrollo de las tecnologias de comunicacién
y el auge del social media explicé.

Varela es comunicador social y tiene una
amplia experiencia en el negocio mundial del
entretenimiento. Ha trabajado en Young &
Rubicam y Leo Burnett Worldwide, y en la
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actualidad es gerente general de Claxson, y
miembro del Board of Directors de Playboy
TV.Sulibro propone un cambio ‘radical’acerca
de lo importante y lo accesorio al plantear que
las relaciones personales son ‘fundamentales’a
la hora de hacer negocios.
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XTimME Y CINECLICK APUESTAN
A LOS GRANDES OPERADORES

EL CINE DE HOLLYWOOD Y LAS MEJORES

SERIES, PARA TODOS

Luego de ver consolidada su presencia
entre los operadores pequefios y medianos
de Latinoamérica, XTime busca llegar a los
grandes sistemas de TV paga de Centroamé-
rica, algo que vale también para Cine Click,
siempre conlarepresentacion
de Signal TV, de Hortensia
Espitaletta.

‘Buscamos seguir reforzan-
do el conocimiento e imagen
de las senales y resaltar a
aceptacién que estan teniendo
en los diferentes mercados, buscando que
los grandes operadores en cada mercado
comiencen a vernos como una alternativa

en su grilla. Durante estos afios nos hemos
concentrado en el mercado de los pequenos
y medianos cableoperadores y creemos que
es el momento de que la sefial comience a
ser distribuida por los mas grandes, pues les
aportael cine de Hollywood
en el servicio bdsico y es
alternativaa muchas sefiales
delos grandes grupos’ sena-
16 Giovanbatista Galizia,
uno de los responsables de
XTime.

XTime es el canal especializado en cine y
series, contenido de entretenimiento para
toda la familia. En abril, los estrenos del mes

Luis Francisco Rivas y Giovanbatista Galizia con
Alfonso Guerrero y Marco lllescas de Satmkt,
Piedad Martinez de Global Media

fueron Mi Mascota es un Zombie, Laberinto
de Sexo y Muerte, Star Trek (Insurreccién y
Némesis), Los Picapiedras en Viva Rock Vegas,
Breathless, La Pasién de Cristo, El Empleo del
Tiempo 'y Babe el Chanchito.

Cine Click es un canal de series en espaiiol
que puede implicar un alto valor agregado a
cableoperadoresyaquetraederegresolasseries
mds exitosas de los ultimos afos. Se trata de
las mejores producciones en espafiol de cada
pais de habla hispana, y del cine americano
e internacional con componentes de intriga,
acciényromance,dirigidas aun publico masivo
y multitarget, ideal para dar una alternativa a
los operadores de la region.

HusTLER cumPLE 40 ANOS

UNIFICA TODOS SUS PRODUCTOS BAJO LA MISMA MARCA

Desde su aparicion en 1974, Hustler se ha
consolidado en el mercado de entretenimiento
adulto, bajo el liderazgo de su fundador Larry
Flynt. La marca llegé a Latinoamérica a través
de sussefiales Hustler TV, XTSY, Juicy, Quickies,
Girlfriend Films, Manhandle y His.

‘A finales de 2012, la empresa LFP Broad-
casting (duefia de Hustler),
compr6 a New Frontier, al
fusionarse ambas compaiiias
surgid la proveedora de canales
adultos mds importante del

L E
mundo’, destacé a PRENSARIO HUQTLER,

ampliar esta oferta’.

‘A partir de este ano hemos desarrollado una
nueva estrategia de marketing y distribucién
unificado nuestra estrategia de comunicacién
todo a través de la marca Hustler, bajo la cual
circulardn todos los productos’, comento.

‘La gente sabe que paga para ver contenido
adulto,lovaatenerennuestra
sefal. A nivel imagen también
estamos reforzando todo
este trabajo enfocdndonos
RS ARY en la fuerza de la marca.
Con algunos operadores en

Alexander Behrens, VP regio-
nal de mercadeo y ventas de Hustler.

‘Con 15 canales en el mundo y mas de 3.500
horas mensuales de contenido adulto, Hustler
posee una variada oferta que hoy se encuentra
disponible en los principales operadores de 20
paises de la regién. Tenemos cuatro canales
lineales, con la posibilidad de ofrecer algunas
sefiales mds en el norte de la regién, ya que la
pisada de los satélites del Norte nos permiten

PRENSARIO INTERNACIONAL

particular estamos haciendo
promociones y queremos reforzar nuestra
nueva imagen para que sea conocida por todo
el publico’, completd.

‘Estamos trabajando para ofrecer un breve
una sefial en HD, como la que se ve en Estados
Unidos, ese serd seguramente nuestro siguiente
paso. Queremos seguir mostrando nuestra
inmensa seleccién de contenido adulto con

excelente calidad y productos diversos y nove-
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dosos. Nuestra gama va desde canales lineales
por subscripcién, contenido PPV, VOD, SVOD,
y OTT (TV Everywhere)’.

‘En TV Everywhere estamos lanzando en
estos meses una oferta con DirecTV y nuestro
canal XTSY. La idea es seguir creciendo, nos
hemos propuesto aumentar un 15% nuestra
presencia en la region para este afio. Estamos
trabajando muy fuerte con asociaciones yagru-
paciones de operadores pequefios, para poder
acercarles una oferta diferencial por volumen
que sea conveniente para ambas partes’

Finalmente, explic6: ‘Nuestras sefiales se ca-
racterizan por tener talentos de todo el mundo.
Incluso, parte importante de Hustler Honey pro-
vienen de Colombia, México y Argentina, pero la
busqueda nunca termina, porque la idea es tener
el mejor talento a disposicién de la audiencia.

Defang Technology

Defang Technology es un fabricante y distri-
buidor lider de productos de cables y fuentes
de suministros de OEM. Nos especializamos
en el diseno, fabricacion y comercializacion de
diversos cables (cable HDMI, CATS / 6 cable,
cables de audio y video, cables de computa-
dora), fuentes de equipos de alimentacién de
instalaciones, cables y productos de telecomu-
nicaciones. La mayoria de nuestros productos
se venden en América del Norte, América del
Sur y la regibn EMEA. Nos hemos ganado la
alta reputacion de nuestros clientes por la
excelente calidad de los productos asi como el
servicio al cliente, y el coste total de propiedad
mas bajo .

MNuestra Casa Central se encuentra en
Shanghai, China donde ademas tenemos
varias instalaciones de fabricacion, todas
cumplen con las normas [1S089001: 2000.
Somos miembros de la Asociacion de HDMI y
tiene HDMI ATC certificacion 1.4. Todos
nuestros productos son 100 % compatible con
RoHS. Nos enorgullecemos de nuestro
sistema de control de calidad y servicio al
cliente. Nuestro objetivo es proporcionar pro-
ductos de alta calidad con bajo costo de pro-
piedad y con un servicio superior. Queremos
ser una adicion socio responsable, flexible y el
valor de su negocio.

www.defangtech.com

innovacion en movimiento

S
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SIGNAL TV: sOCIO ESTRATEGICO
DE LOS CABLEOPERADORES

Hortensia Espitaleta, re-
presentante de ventas de Sig- y
nalTV para la regién andina y
Centroamérica,comento:‘Con
14 afios de experiencia, Signal se
ha posicionado en la industria
de la televisién por suscripcion.
Contamos con experiencia en
los mercados de Colombia, Ve-
nezuela, Ecuador, Peru, Bolivia,
Centroaméricayel Caribe. Nuestrainfraestructura
permite tener una propuesta sélida y variada en
un mercado tan variable y competido’

‘Somos un socio estratégico en el negocio por-
que ofrecemos oportunidades en la distribucién
de senales, logrando una buena alternativa para
los cableoperadores y anunciantes. Las sefiales
que representamos cubren una gran variedad de
géneros), afiadio.

Entre los canales que representa Signal TV,

se destacan XTime, Cine-

R ma+,Canal Clicky Mediaset,
' ademadsde Television Espafo-
la (TVE), ‘con el que hemos
venido trabajando desde hace
mas de dos afos, y nos ha ido
realmente bien, conimportantes
crecimientos de distribucién en

Venezuela y Colombia’.

INTERNET WiFI

Ademis, Signalllevaalos operadores su propues-
tadeInternetinaldmbrica,atravésdesualianzacon
MattTelecomunicaciones. Seguimosapostandoal
mercado de comunitarios con nuestra solucién de
internet, ya que los sistemas comunitarios se estdn
dando cuenta que se trata de una oportunidad
para que sus negocios sean aun mas competitivos..

La alianza Signal/Matt provee Internet inaldm-
brica eficiente desde el punto de vista de costo y

Hortensia Espitaleta

tiempo, superior a las redes cableadas.

Esviable paratodoslosquetenganaccesoalared,
y permite conexi6n desde distintos puntos dentro
de un rango suficientemente amplio de cobertura.
Ademds, permite el acceso demultiples ordenadores
sin problema ni gasto en infraestructura,lo que no
sucede con una conexién con tecnologia por cable.

La Wi-Fi Alliance asegura que la compatibilidad
entre dispositivos conlamarca Wi-Fiestotal,conlo
queen cualquier partedelmundo podremos utilizar
la tecnologia Wi-Fi con una compatibilidad total.

Ademis, la empresa se ocupa de la instalacién,
una vez que se elige el plan. Un instalador certi-
ficado por Internet sin cables se ocupa de todo.
Ademds, es seguro y, una vez instalado, la antena
inaldmbrica enviayrecibeinformacién deInternet
a una computadora o router Wi-Fi, ofreciéndote
una conexién répida y segura.

Max MEDIA: PRESENCIA
DESTACADA EN CARTAGENA

Unadestacada participacién tuvoen Andina Link
de Cartagena Henry Reyes, que con su productora
MaxMedia hizo algo totalmente fueradelo comtn
ofreciendo a los clientes y amigos un paseo en
Catamardn por la bahia de Cartagena. Fueron tres
horas de muy buen clima y terminé con baile con
gran alegria paratodos los presentes, enre whiskys
y un muy buen cocktel. Henry dio un répido y
ameno discurso donde hubo alguna alusién a sus
sefiales, entre las que incluy6 la distribucion del

Canal Erético, cuya folleteria estaba disponible en
el catamardn. Con sus sefiales apunta también a la
APTCdePert, Tepal y Andina Link Centroamérica.

Estabanlos ejecutivos de Max Media, cableope-
radores como Gabriel Ferrer —Juan Gonzalo
Angel de Global no llegé a subir por unas reu-
niones— y valiosa gente del sector politico como
Juan Andrés Carrefio. Es interesante pues Reyes,
que también es presidente de Asotic y de HV
Television de Soacha, propone a Carrefio como

Daniel Reyes (Max Media), juan Andrés Carrefio, Henry
Reyes, Gabriel Ferrer y Valentina Cardenas de Asotlc

director general paramover en todo sentido (poli-
tico sobre todo) alos operadores independientes
contra el avance de los operadores grandes y los
nuevoslicenciatarios del exterior como TV Azteca.
El tema desde luego es que una gestién como las
que puede hacer Juan Andrés no sale barata y hay
que decidirse a hacerla.

VIVID: AVANZA CON PRODUCTO LOCAL

En Andina Link Cartagena, PRENsARIO pudo
conversar con David Guerra quien destac6 que
en el ano que el afio pasado, cuando lanzé Vi-
vid en Latinoamérica, tuvo logros importantes
como lallegada de sus productos en Chile, Pert
y Colombia,donde parte con Claroy pronto con
Une; en Brasil con Telefénicay GVT,y en México
con Maxcom, Axtel y Megacable. Estd partiendo
con Telef6nicaen Colombia,y con el Columbus
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Group en Trinidad, Jamaica y Barbados.

Dice que una de las razones para este cre-
cimiento es buscar contenidos adultos locales
relevantes, con el estandar de calidad de Vivid.
Ya se encuentra cerca del 20% y empieza a ser un
diferencial paralos mercados, pues los estudios
indican que este tipo de usuarios gusta mucho
del producto local.

También se apuesta mucho a las versiones
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con celebridades y parodias de superhéroes, y
a nivel comercial promoviendo el Suscription
VOD con el que ya se empezaria en Telefénica
de Argentina.
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NHK VWoRLD TV EXPANDE
SU DISTRIBUCION EN USA

NHK World TV, el canal en inglés de 24
horas de la emisora publica de Japén, NHK,
ahora estd disponible para 2,7 millones de
hogares en 65 ciudades de Estados Unidos, a
través de AT&T, el mayor operador de IPTV
en el pais.

El canal japonés ya estd disponible en
Nueva York y otras importantes ciudades de
Estados Unidos. Ahora, con la incorporacién
en AT&T, llega a 16 millones de hogares las
24 horas del dia.

Parte delaprogramacionhasido proyectada
en 86 millones de hogares en eEstados Unidos,
a través d ela red d eestaciones de television
publica estadounidense.

En abril, el canal present6 programacién
enfocada en arte japonés. Para fin de mes,
se espera el estreno de J-Flicks, que trae el
mundo del cine japonés, presentando y ana-
lizando peliculas actuales y cldsicas, asi como
entrevistas con actores reconocidos. Se emite
el 23 de abril alas 15.30 y 21.30 y el jueves 24

NHK WORLD I

Yuri sato, Senior Director y Miyuki Nomura,
Consultant

alas 3.30 y 9.30.

Por tultimo, el 30 de abril presenta Artistas
en Ascenso (Rising Artist), un programa que
documenta a artistas japoneses jévenes y pro-
metedores presentando su excepcional talento
en pos de nuevos retos y un lugar mayor de

reconocimiento.

ViacomMm: MARIA IREGUI EN LA CONDUCCION
DE MTV LATINOAMERICA

REempPLAZA A FERNANDO GASTON

Viacom International Media Networks
(VIMN) The Americas designé a Maria Iregui
como Brand Managery SVP de Programacion
yProduccién paraMTV Latinoameérica, quien
supervisard el contenido y estrategia creativa
de la marca en la regién.

La ejecutiva colombiana remplazard
a Fernando Gastén, hasta ahora Gerente
de Marca para MTV Latinoamérica y Tr3s,
quien decidié dejar la compania por motivos
personales. En el interin, Maria Badillo, VP
de Programacién y Produccién para Tr3s,
tendrd la supervisiéon de la cadena hispana
en Estados Unidos.

SofiaIoannou, directora general de VIMN
The Americas,a quien reportard Iregui, sefial6
que se trata de una ejecutiva competente y
enfocada en el consumidor, con un conoci-
miento del mercado y una versatil experiencia
en contenidos, marketing y el mundo digital,
necesario para continuar construyendo un
crecimiento sostenible y de largo plazo para
MTV.

Por su parte, Iregui destacé que MTV tiene
un fuerte enfoque en el consumidor millen-

nial y juntos impulsaremos la innovacion,
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aumentaremos nuestra participacién en el
mercadoy optimizaremos nuestras estrategias
para llevar a la marca a la préxima fase de su
crecimiento’.

Iregui cuenta con mds de 20 afios de ex-
periencia en gerencia estratégica, incluyendo
16 anos en televisién y una trayectoria com-
probada paraliderar estrategias de contenido
para marcas de entretenimiento multimedia.

Antes de unirse a VIMN, se desempefi6
como VP de Programacién deTelemundo
Networks, donde liderd la estrategia de
contenido para la amplia cartera de marcas
de la compania. Bajo su expertise estratégico,
Telemundo alcanz6 el mejor trimestre de su
historia en 2012 y posteriormente en 2013 se
convirtié en la cadena de television abierta
de mds rdpido crecimiento -sin importar
el idioma- con un aumento afo tras afio
de 13% entre adultos de 18 a 49 afios (de
acuerdo con Nielsen, de lunes a domingo en
horario estelar).

En ese mismo afio, Telemundo tuvo un
tercer aio consecutivo de crecimiento, entre
la audiencia adulta de 18-49 afios de edad,

superando en gran medida a sus competi-
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dores con respecto al afo anterior. En este
cargo, también fue esencial para posicionar a
Telemundo Internacional entrelos 10 mejores
canales de entretenimiento dentro de la com-
petitiva industria de TV de paga en México.

Anteriormente, ocupé diversos puestos ge-
renciales en Caracol Television, incluidoslos
de VP de Distribucién de Contenidos y VP de
Marketing. En 2004, dirigi6 la programacién
ylaestrategia de marketing parala expansién
de Caracolen TV de pagaanivel internacional
paraalcanzar 7 millones de hogares en 25 pai-
ses. También liderd la estrategia de contenido
digital para el lanzamiento de Caracol TV.com,
que alcanz6 a més de 4 millones de visitantes
unicos y mas de 40 millones de pageviews en
suinicio. Como Vicepresidente de Programa-
cién, Iregui lanz6 el canal de TV abierta de
Caracol en 1998, que ocup6 el puesto #1 en

participacién de mercado en su primer afio.
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INCOGNITO: ESTE LISTO PARA LOS CINCO RETOS DE IPv6

A pesar de que el protocolo IPv6 estuvo
disponible desde 1999, muchos operadores
de cable retrasaron su despliegue y la mayorfa
de proveedores estadounidenses aun tienen
mucho trabajo por hacer antes de que pueda
realizarse la migracién. En mi experiencia,
muchos de ustedes estdn intimidados por la
cruda realidad de que el proceso de transicién
es largo y complejo, y que debe ocurrir incluso
mientras se enfocan en la optimizacién de
recursos existentes IPv4.

Desgraciadamente ignorar IPv6 no hard que
se vaya. Asi que, ;cudles son los mayores retos
que siguen retrasando a la industria?

1. IPv6 NO SE VE AUN COMO NECESARIO

Solo un pequeno porcentaje del trifico de
internet corre en IPv6 y muchos operadores
sienten que tienen suficientes direcciones IP
para cumplir con sus necesidades. Sin embargo,
estos proveedores corren el riesgo de no poder
agregar nuevos suscriptores cuando eventual-
mente se queden sin direcciones IPv4. Mientras
que muchos se han movido a Carrier Grade
NAT (CGN) para maximizar los recursos, esta
solo es una solucién a corto plazo que agrega
complejidad a la red y que puede resultar en
interrupciones en las comunicaciones, menor
desempeiio para los usuarios finales, mayores
costos deadministracion,como estd documen-
tado por el IETFE. Por otro lado, IPv6 le da la
oportunidad deremunerar suredyleasegurara
que tiene espacio para crecer.

2. REEMPLAZO DE INFRAESTRUCTURA

La transicién a IPv6 involucra mds que
solo agregar nuevas direcciones. Tendra que
actualizar infraestructuravital como CMTSsy
asegurarse de que todo el hardware y software
relevante cumpla con las necesidades de IPv6.
Estasactualizacionesafectan todoslos aspectos
del negocio, incluyendo los procedimientos

i
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OSS/BSS y CSR. Esto puede ser particular-
menteintimidante para pequefios y medianos
proveedores en economias establecidas donde
ya existe la infraestructura y reemplazarla
serfa caro. En cambio, los operadores de
cable en paises en desarrollo pueden adoptar
IPv6 antes que sus adineradas contrapartes
debido a que los gobiernos en estas regiones
construyen nueva infraestructura para seguir
el ritmo de las crecientes bases de suscripto-
res. Sin embargo, vale la pena recordar que la
mayoria de equipos producidos durante seis a
ocho afios atrds fueron construida para IPv6,
y los restantes generalmente solo requiere
una actualizacién de firmware para soportar
IPv6 - asi que la tarea podria no ser tan dificil
como lo piensa.

3. Actuauzaciones be CPE

Los proveedores también necesitardn actua-
lizar y reemplazar cualquier CPE antiguo para
una transicion exitosa. Afortunadamente, hoy
la mayorfa de nuevos Gateways residenciales
y cable modems tienen capacidades de IPv6.
La transicion serd mucho mds facil - y con
suerte sin interrupciones para los usuarios
finales - una vez que todos los equipos de
suscriptores tenga capacidades de IPv6. En
la mayoria de los casos, un simple cambio en
la configuracién es todo lo que se requiere
para activar IPv6, pero en casos donde los
suscriptores han comprado su propio equipo,
el CPE podria ser reemplazado. Una vez que se
hayamovidolos CPEshacia IPv6, usted puede
empezar a explorarlas opciones de transicion,
como correr redes dual stack (IPV4 e IPv6)
o Dual-Stack Lite, donde los paquetes IPv6
estdn encapsulados dentro de paquetes IPv4
para su transporte.

4. COMPROMISO DE TIEMPO
La transicién hacia IPv6 requiere una cui-
dadosa planeacion y pruebas.
En especial, los proveedores
mas grandes tienden a dedicar
mucho tiempo en esta fase,
1 lo cual aunque es necesario,
£ puede detener el avance del
; despliegue. Incluso después
de completar el despliegue,
se llevard tiempo capacitar
personal, desde ingenieros
de redes hasta CSRs. Hay
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varios recursos en linea que enfatizan lo que
estd involucrado en la preparacién de IPv6,
incluyendo el ARIN IPv6 Wiki.

5. LAS NUEVAS OPCIONES
CAUSAN CONFUSION

IPv6 ha introducido nuevas capacidades,
como asignacién de prefijos, lo cual puede
confundir a los principiantes. Debido a que
IPv6 es mucho més grande que IPv4,los opera-
dores de cable pueden utilizar la asignacién de
prefijos paraindicar alos routerslos prefijos de
direcciones de red que deben distribuir en los
dispositivos de los consumidores. Esto aligera
la carga en el aprovisionamiento de sistemas y
reducela posibilidad de tiempos deinactividad.
Sinembargo,algunos proveedores han reporta-
do problemas con fabricantes de hardware que
no entienden completamente las capacidades
de IPv6. De nuevo, este problema puede ser
reducido con investigacién y planeacién. El
IETF tiene un RFC con asignacién de prefijo,
entre otros recursos.

EL cAMINO POR DELANTE

IPv6 ofrece oportunidades sin precedentes
a los operadores de cable pero la preparacién
y educacion son esenciales antes de que pueda
ser ampliamente adoptado. Aunque algunos
grandes proveedores ya estdn realizando prue-
bas de campo con IPv6, puede tomar muchos
afios antes de que las migraciones a gran escala
sean comunes en Norteamérica, donde la in-
fraestructura existente y CPEs antiguos todavia
no cumplen con las disposiciones.

El primer paso es tomar una provisiéon de
recursos IPv4 para entender cémo y dénde se
estan utilizando las direcciones actuales. Una
solucién de administracién de direcciones IP
(IPAM) puede dar una visiéon completa de
dénde se estan desplegando las direcciones
para ayudar en la planeacion de IPv6 y estirar
los recursos existentes de IPv4. Una solucién
completa debe incluir la posibilidad de ad-
ministrar grandes cantidades de direcciones
IPv4 e IPv6 - tanto privadas como publicas,
y de clientes e internas - asi como rastrear di-
recciones asociadas con servicios de negocios.
Aunque hay costos involucradosenla transicion
hacia IPv6, los beneficios le ahorraran dinero
a largo plazo. Una vez que esté armado con la
informacién adecuada, no habra mds razones
para retrasos.
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A Intraway
V Corporation

Nuevo Activador Universal
para el operador de servicios

a traves de multiples redes
sobre cualquier tecnologia,
en tiempo real.

Para mas informacian sobre ésta y todas nuestras soluciones de Software Carrier Class, contactenos a:

Intraway Corporation | www com | info@intraw

Orgullosos de s

Jintrawa ay.com | USA +1 516 620 3890 | UK +44 2 0358 28624 | ARG +54 11 6040 4000

una compania certificada bajo las normas 150 9001:2008 e I50/IEC 90003:2004

FYCO IncLuye FTTH

EN SU PORTAFOLIO

FYCO Telecomunicaciones, consolidada en
Pertd como proveedora de cables de fibras 6pticas
para CATV, halogrado un destacado crecimiento
en el dltimo afio contribuyendo al desarrollo de
las telecomunicaciones en el
pais. Esto, a partir de diferentes
iniciativas como la implemen-
tacion stocks de todos los tipos
defibras 6pticas ADSS que se comercializan,lo que
le permitié ganar toda oportunidad de negocios
que se presentaba, mientras daba viabilidad a los
proyectos de ejecucién inmediata.

DE SOLUCIONES

Otra de las medidas que se implement? fue la
agresiva estrategia de ventas pasando por créditos
blandos para clientes, publicidad y patrocinios,
buena red de distribucién y la fidelizacién de

los clientes ofreciéndoles el

F‘_’ . o suministro total de sus reque-

telecomunicaciones rimientos en el momento que

lo solicitaron.
Este afio Fyco suma a su cartera de productos
el Cable Coaxial .500 Tubular VTK, que no tiene
soldadura o cierre en el tubo interior de alumi-

nio que permite un mejor manejo. Otro de los

NACE INTERNATIONAL CABLE SYSTEM

International Cable System nacié de una
alianza entre Armando Garcia, quien ante-
riormente trabajé en Int. Cable Corporation,
con Fermin Lombana de Cableservicios de
Colombia para sumar esfuerzos y convertirse
en su brazo regional.

Los dos expresaron a Prensario: ‘Hay una
experiencia buena en ambos lados y quisimos
aprovecharla en una alianza de recursos con
sede en Miami y Bogotd conla idea atender a
todos los paises. Tenemos total manejo y repre-
sentacion de marcas con mercados como Brasil
y Argentina, tanto con equipos nuevos como
representacién de marcas. Cableserviciosaporta
desde su s6lida posicién un musculo financiero
y comercial importante para catapultar a la

empresa internacional.

Armando por su parte aporta el know how
y el conocimiento de los mercados internacio-
nales con el requerimiento de cada pais para la
implementacién de tecnologias. Todo eso da
un punto de partida para atacar esos mercados.

Se cuenta con muchas marcas importantes
para equipos nuevos como Pico Macom,
Multicom, Perfect Vision y Safeview para las
cabeceras digitales y con focoen OTT e IPTV.Es
importante que el equpo de ingenierfa de ICC
se pas6 a ICS y que muchas de sus instalaciones
las han hecho ellos.

También se continda con la oferta de rema-
nufacturados en el almacen y centro de servicio
de El Doralen Miami. Hay una ventaja costo-

Dl MUST DIE

productos que estard integrando a su portafolio
de soluciones son los equipamientos activos
y pasivos para redes FTTH para lo cual cerré
acuerdos con fabricantes coreanos como Dasan
Networks y norteamericanos que permitieron
armar soluciones para redes Epon y Gepon y que
préximamente estardn a disposicién de los cable

operadores peruanos y a precios competitivos.

Armando Garcia y Fermin Lombana
con Fernando Ruano de Safeview

eficiente y una estructura 6ptima para trasladar
los mejores costos alos consumidores. Elnegocio
parte con un 70% de venta de productos nuevos
y un 30% en remanufacturados.

Ademads, cuenta con un nuevo laboratorio en
Bogota de parte de Cableservicios, con un drea
de 500 metros cuadrados. Se trata de Cableser-
vicios division LAB que comenz0 a trabajar en
marzo. Incluye un proyecto interesante de Te-
lefénica para trabajar con 8000 cajas mensuales
de DTH, SD y HD.

EI SDI no ha muerto aun, pero sin duda le queda poco tiempo. Cinegy tiene todas las herramientas
para que puedas migrar a una infraestructura enteramente basada en IP o un entorno hibrido SDI/IP.
Inférmate sobre los beneficios operacionales y de costos al cambiar a IP con nuestra gama de
productos: Cinegy Capture, Cinegy Gateway, Cinegy Multiviewer, Cinegy Router y muchos més.

Descarga la version gratuita desde nuestra pagina web.

Para més informacion visita www.cinegy.com o contacta alguna.desnuestras oficinas:
Cinegy LLC - 1101 Pennsylvania Ave, Washln - 16l efono +1202-621-2350
Cinegy GmbH - Muellerstr.27, 80469 Nlumch Germany - te\efono +49 -89-2388 5360
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PERFECTVISION CONSOLIDA PRESENCIA

EN BrasiL Y MExico

Fernando Meza y Joel Quiiiones de Perfect,
junto a Juliana Ariza de Andina Link

PerfectVision Manufacturing

marzo; estableciendo un gran paso
en la distribucién de cables coaxiales,
conectores de compresion, Taps y
Splitters como productos principales.
Las perspectivas son las mejores
posibles. Con base en la demanda
interna, PerfectVision Manufacturing
do Brasil tiene el 2014 como el afo
de consolidacién de sus actividades
comerciales con gran expectativa de
resultados excelentes, que deben ser
expandidos en los

préximos afios.

do Brasil concret6 importantes FER_FECT@M PerfectVision

proyectos desde su lanzamiento M A N U F A C T U R I N G B Manufacturing

en ese pais, en 2012. En su pri-
mer afio se crearon las bases del
trabajo mediante obtencién de licencias y
homologaciones de productos ante la agencia
reguladora nacional de telecomunicaciones,
Anatel, asi como también toda la infraes-
tructura necesaria, oficinas y bodegas junto a
recursos contables, legales y humanos.
En2013,seiniciaronlasactividades comer-
ciales a través de transacciones FOB y EXW.
Actualmente, PerfectVision do Brasil esta

importandoynacionalizando productos desde

do Brasil sabe que
para tener los re-
sultados deseados no puede ser simplemente
un proveedor; sino que debe
‘reconocer las necesidades y
carencias del mercado’, intro-
duciendo las mejores soluciones

para sus cliente.

REFUERZA ESTRUCTURA
EN MExico
En la dltima edicién de Andi-

TeECNOLOGIA O

\
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EZ-RJ45-CT

R

na Link Cartagena, Joel Barradas confirmé
a PrReENsARIO que Perfect Vision acaba de
sumar a Gerardo Zamorano en México para
robustecer atin mds su estructura regional.
Es una manera de consolidar la entrada en
México donde se empez6 con herramientas
a la espera de poder entrar ya con el cable
fabricado en Argentina. Ya se estan haciendo
nuevos embarques de insumos y se hacen los

ajustes de maquinas en la flamante fibrica de

Buenos Aires.

Horacio Orozco, Sales Manager, y Danilo DaSilva, Office
Manager, ambos de PerfectVision do Brasil

WELL PLAYED

Si tu emision es automatizada, de estudio o de noticias, Cinegy Air te tiene cubierto. El sistema mas
innovador del mercado, Cinegy Air, redefine la emision. Utilizalo en tu propio servidor/ PC o consigue
una solucién llave en mano a través de un distribuidor local. Emite desde una maquina virtual o entorno
de nube. Cinegy Air soporta SDI y la emision basada en IP es estandar. Descubre como Cinegy Air
puede beneficiarte tanto si tienes una pequefa estacion de television o cientos de canales de emision.

Descarga la version gratuita desde nuestra pagina web.
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NETWORES

°
; . Para mas informacion visita www.cinegy.com o contacta alguna.de-nuestras oficinas:
Chms@ ] AL Cinegy LLC - 1101 Pennsylvania Ave, WashingtonB6-2000%, USA - teléfono: +1 202-621-2350
Cinegy GmbH --Muellerstr-27,-80469 Munich, Germany - teléfono: +49 -89-2388 5360
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SEMINARIOS

TALLERES

WORKSHOPS WORKSHOPS

Encuentro Regional
de Telecomunicaciones

ROSARIO 2014

Ros Tower Hotel Spa & Convention Center

CAPACITACIONES CONFIRMADAS A LA FECHA!

tagmas.com

MULTICOM LANZA NUEVA LINEA

DE CABLE COAXIAL PREMIUM

EN CUMPLIMIENTO CON ESTANDARES SCTE

Multicom lanz6 su nueva linea de producto de
cable coaxial dealto rendimiento, desarrollado bajo
losesténdares dela SCTE, incluyendo cable de caida
RG-6'y cable troncal .500.

Elnuevo RG-6 M660T-BVSbrinda el desempefio
excepcional del SCTE 74 premium, al mismo precio
competitivo que siempre tiene Multicom. Por su

m
MULTICOM
=

productos coaxiales premium de alto rendimiento.
Ademds, la marcaestd en el proceso de desarrollo
eincremento gradual de producciéon de uninnova-
dor spray resistente a la sal y la humedad para las
empresas ubicadas en zonas costeras e islas.
Elinventario de Multicom,empresa con més de 30
anos en el mercado y oficinas centrales en Orlando

A 4 . »
Gilberto Caicedo, VP de ventas internacionales
de Multicom

econémicos modelos multi-unidades MDU, op-
ciones para Wi-fi en cada ONT y mds. Los modelos
OLT proveen opciones econémicas para pequenos
desarrollos entre construcciones individuales en
todas sus formas, del ancho de ciudades o paises.

| &
EST AN N U ESTR AS H ED E S P H E P',.& H,JE'I.'D AS . REPOR TV parteytambiénabuen precio,elnuevo cabletroncal Florida, cuenta conmésde 13.000 productos demds La marca es conocida por su calidad y valor a
P AR A DD cs I s 3 1 ) METALURGICA PINO & .500 M500-JCAM109-S provee el desempeno del de 270 fabricantes de los mds grandes del mundo. precios imbatibles. La linea de productos HFC
ol GOLD DREAMS @ SCTE 15 premium. - Esta tecnologia es utilizada para adquirir, procesar incluye cable de caida y troncal en una amplia va-
La linea de productos de cable coaxial premium y distribuir audio, video datos y sefiales de control riedad de configuraciones,conectorestroncales, taps
Disertante: Ing. Juan Ramon (Garcia Bish, DISNEY & ESPN & cumple con todos los requerimientos establecidos de trafico sobre fibra 6ptica, cobre y cable coaxial. parainterioresy exteriores, 4 nodos portuarios, etc.
CYBERCOM & por la SCTE. Los cables de caida y troncal han pa- En Latinoamérica, la compafiia continda su De su cartera de clientes, se destacan los princi-
TECNOUS @ sado exitosamente todas las evaluaciones de testeo expansion en lineas de productos, mercados y  pales MSOs y operadores del mundo. En Latino-
C O CT O C ON C O N D SCTE 74 y 15 en un laboratorio ISO/IEC 17025 servicios. Para reforzar su presencia, Multicom estd américa, trabaja con empresas como Une EPM,
N E R IZA ] Y M ED| | E TECNORED & independiente y acreditado de los Estados Unidos. presente en las ferias del trade en Latinoamérica. DirecTV y Dish, entre otros. Provee a sus clientes
F.D: THE REM AKE VIDEOSWITCH & Estos exdmenes incluyeron pruebas extensivas Este mes, se presenta en APTC y ya confirmé su ventajas competitivas, al entregar una combinacién
FIBROMARKET @ mecdnicas, eléctricas y ambientales. Los productos presencia para la SCTE, Centroamérica, Canitec, de foco en el cliente, stock de productos, ingenieria
3 . = ] han sido también exitosamente evaluados en los Tepal, ABTA y Jornadas Internacionales. y disefio de servicios, flexibilidad y experiencia
Disertantes: Pablo A. Vicino - Nahuet GH[HVEQHE DISCAMP ABGENTINA & laboratorios internos de muchas de las grandes Enlosultimosafios, Multicom ha consolidado su profunda en distintas dreas.
Damian Brazionis AN ,D, LISYS INFORM ﬁkTI CA @ compaiiias de telecomunicaciones. posicién como fabricante y distribuidor full stock Las dreas de experiencia incluyen:
Estos productos que Multicom saca al mercado de FTTH, Datacom, CATV e industria de sefiales Andlisis, ingenierfa y disefio de servicios CAD
LATPOWER han estado en desarrollo por algtin tiempo para de transito, ademads de haber lanzado una compre- para cabeceras de video y audio, redes de distri-
C; VE NT Ak J AS DE AUT O M ATl ZAR QE[{[ AL E S FOX Intemational Channels completaryoptimizar el disefio,ingenierfay manu- hensiva linea de productos y accesorios para fibra bucién, etc.
I Ar. i Latin America ¥ factura, para asegurar la més alta calidad mientras 6pticadealtadurabilidad. Estosincluyen transmisor Despliegue de mds de 3000 cabeceras y upgrades
CUN SUFTW ARE H Ac ID N AL o se cuidaban sus precios para volverlos extrema- 6ptico 1310nm, 1550nm, receptor 6ptico,mininodo para distintos tipos de clientes y aplicaciones como
TURNER damente competitivos incluso para las mayores de alta potencia CATV,y otros productos que serdn estadios, hoteles, resorts, bases militares, universida-
: DISCOVERY &= empresas de telecomunicaciones. Un gran niimero anunciados proximamente. des, operadores de TV por cable, telcos, etc.
Disertante: Ing. Jorge Collazo LATINO TCA @ de pequefias, medianas y grandes empresas en el Ademds, la empresa se ha asociado a Dasan para Configuraciones adaptadas a las necesidades
sector han desplegado los productos de Multicom proveer soluciones GPON end-to-end, queincluyen del cliente, rack y balanceo, ensamble, software,
ﬁ? 3 FIBERTOP & y ahora estdn iniciando el despliegue de la linea de ONTs con modelos para exteriores e interiores, testeo, etc.
FIBRA OPTICA SUBTERRANEA ‘SOPLA CON NoeE s
; INTERLINK &
SOPLADORA'Y AL FINAL DEL TRITUBO LLEGARAS" ek E ; l |
el N\ COMUNITEL @ A
L
e, . : CARBI SISTEMAS o
Ay " Disertante; Nestor Edgardo Pino
- ".. ' T , ) )
J ¥ & [ TN L e Una base de datos no es un vertedero de contenidos; es una mina de oro que debe ser explotada.
Sin importar qué tipo de contenido manejes: noticias, reality, drama o simplemente un gestor de
Snonenr Plating Snoneors Plata Au spician contenidos empresarial, Cinegy Archive es la solucion que estas buscando.
ke Asequible, escalable y confiable.
—— f'*w, e S i Encuentra tu tesoro y descarga la version gratuita.
Bianta InterLink w755 Ooter ol ) i ACEY B ot
DISCAMP Y = =R 2
L]
\eda Partners . - . -
Lian Para més informacion visita www.cinegy.com o contacta alguna.desnuestras oficinas:
_ cimggl) Arthive Cinegy LLC - 1101 Pennsylvania Ave, WashingtomsD@20004 USA - teléfono: +1 202-621-2350
Prensario  ogoanencs RTA _‘;:'7 =1L m TVMAS FReErorr IMPULSO Cinegy GmbH - Muellerstr:27, 80469 Munich, Germany - teléfono: +49 -89-2388 5360
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La palabra sinergia proviene del griego

synergos”. Significa “colaborar conjuntamente
0 “trabajaren conjunto

en modernas estructuras de conocimiento e
innovacion tecnologica trabajamos de manera

permanente para consolidar a nuestras empresas

En Red Intercable, organizacion que nuclea a mas como operaciones multiservicio

de 220 pymes y alcanza con su plataforma de
servicios a mas de 500 localidades, distribuidas
en 20 provincias del territorio nacional, con redes

que cubren mas de 610.000 hogares, creemos

Asi hemos dado origen a desarrollos exclusivos
f=) ]
profundamente en el valor de lasinergia

que en la actualidad contribuyen de manera
protagénica en la creacion de valor de las
empresas asociadas abriendo caminos para

incursionar en nuevas prestaciones con
competitividad y rentabilidad

Cableoperadores pymes independientes, unidos
por objetivos y realidades comunes, sustentados

Red Intercable, Pymes, Repiblica Argentina.

conexion

‘- red

Intercable

Domingo French 831 - Villa Martelli - Pcia. de Bu'e'nus Aires

Prysrman
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Cahezales de CATV, Analdgicos y Digitales
Redes de Fibra Optica
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22 La tecnologla
de avanzada
permite localizar
y medir
directamente
los canales
QAM gue se
filtran de la red

P A hunTrpr)>

2> MOBILE WEBVIEW

= CHANGE THE WAY YOU
MAINTAIN YOUR NETWORK

> Hunter usa Radar Technology
ara encontrar exactamente
a causa y la localizacién del
Brnhlema, sea Analog CPD,
igital CPD, acceso, 0
impulso de ruido.

wess 01 Encontrando el error

t ok s, Hunter identifica

5 .u_z'_’,...-lamdelareddnm'e
= s& encuentra el error,

“.__ 02 Pinpoint la fuente
il

tcneos

* Jocalizar e punto exicto

del CPD.

. 03 Solucionando el problema

= ! Con localizachin precisa del
7 CPD, los técnicos disminuyen,
A sustancialmente, & tiempa de
sohueciin del problema,
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www.arcomlabs.com
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W T VISION LLEVA SOLUCIONES
DE ENTRETENIMIENTO MAS ALLA

DE PORTUGAL

wTVision proporcioné soluciones graficas
para programas de entretenimiento para
Estados Unidos y Portugal, algunos de ellos
con estructuras interactivas para los especta-
dores. Builder CG permite crear programas de
television personalizados, ya que es posible la
integracién con medios sociales, sistemas de
votacién, concursos interactivos.

Million’s Poet es uno de los programas mads
exitosos en Arabia, es este concurso de poesfa
que ahora presenta una nueva imagen, creada
por los disefiadores de wT Vision. Los gréaficos
han sido manejados por operadores del cliente
que han recibido formacién de wT Vision. Este
programa de televisién producido en HD por
primera vez, incluye integraciéon con Twitter,
permitiendo al operador lanzar los graficos
con tweets para los espectadores. Million’s Poet
estd ahora en la 6ta edicion y wT Vision ha pro-
porcionado los servicios graficos, desde 2012.

e R LT T

9. €

¥ \h(

7601015 10

Festival da Cancio

Losprogramadores de wT Vision implemen-
taron el disefio de los graficos, mientras que
los operadores de la empresa gestionaron la
emision de gréficos, para la final y semi-final
de Festival da Cangdo. La compafiia se asegurd
de que todos los datos oficiales de los sistemas
de votacion, incluyendo los votos por mensaje
de texto y los puntajes de los miembros del
jurado, estuvieran integrados con el sistema
de gréficos de wTVision.

\WORLDWIDE SUPPLY DESIGNA

NUEVO PRESIDENTE

Worldwide Supply anuncié elnombramien-
to de Francisco Rodriguez, actual director
de tecnologia, como nuevo presidente de la
empresa proveedora de equipos y servicios de
ingenieria para redes cableadas e inaldmbricas.

Jim Smith, fundador de WWS, expresé:
‘Francisco tiene muy merecido este ascenso
y este nuevo cargo se relaciona mejor con el
papel que desempefa en la organizacién. El
ha obtenido resultados sobresalientes desde
que comenzo a trabajar en la organizacién. Me
impresiona mucho su capacidad de innovar y
su destreza tecnologica’

Antes de trabajaren WWS, Rodriguez ocup6
el cargo de VP de Ingenieria en Ubee Interacti-
ve/Ambit. También ocupé cargos similares en
Motorola, Arris/Lancity, BANG y River Delta.
Ademas dela presidencia, Francisco Rodriguez
conservard su cargo en la direccion de tecno-
logia. Serd responsable de supervisar todas las
operaciones con bases en México, Colombia,
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WORLDWIDE
SUPPLY

Francisco Rodriguez

Chile, ademads de California e Illinois en los
Estados Unidos.

‘Estoy ansioso por acometer el desafio de
hacer crecer la empresa en el mercado del Ca-
ribe y Latinoamérica. Tenemos un fantédstico
equipo que entiende las distintas culturas y
continuaremos prestando un servicio excelente
a nuestros clientes’, afladié.

I Cost effective innovations are the hallmark of every Antronix design. More than 30 years of

expertise in designing and engineering are in every product we build, whether It's our industry leading
splitter designs, advanced MoCA and VoIP optimized residential amplifiers, or our Reverse Conditioning

E-Option Taps and Faceplates.

Qur "Design for Manufacturing” philosophy ensures high yield production at minimal  costs.
Froven field reliability and excellent reputation for quality positions Antronix as a leader in developing

industnyleading  products that meet the challenges of today's and [omorrow's HFC Networks

A Anronix creating value is just part of the package.

ANTROM:X

CORNECTING THE WORLD OF COLLPSCATIONS.

140 Forsaate Drive, Cranbury, NJ 08512 » 609-860-0160 « wwwwantronix.cor
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H ilton B uenos A i res + Monitoreo de dispositivos avanzado. “ Con mas de 16 afios de experiencia en el sector
» Portal cautivo y autoprovisioning. y nuestra especial atencidn, podemos brindar

Al'g entina + Integracion con Radius soluciones concretas, basadas en las necesidades y kg
LAcs e ¢l presupuesto e cada uno de nuestros clientes.
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CONFIABILIDAD, ESCALABILIDAD
Y SIMPLICIDAD OPERACIONAL

La Beneficios

« DOCSIS 3.0 Full, Packet(able 1.5

El gran encuentro anual que reune a la industria
de la TV por Cable de Argentina, Latinoameérica,
Estados Unidos, Europa y Asia. Las Jornadas son

el ambito propicio para conocer una completa
exposicion comercial y participar de conferencias
técnicas y de interés general.

+ Midulos independientes de Downstream y Upstream.
« Licenciamiento por software, para sumar canales.

+ Fuente redundante. Placas intercambiables.

« Confiabilidad, escalabilidad y simplicidad operacional.

‘ ‘ Los nuevos (MTS de (asa Systems, permiten a
los operadores de cable ofrecer de manera rentable
servicios de banda ancha altamente escalables como
acceso a servicios VoIP y banda ancha tradicional.
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CACHE DE CONTENIDOS

+ Mejora |a experiencia de los usuarios sobre contenidos

multimedia y web.

+ Reduce costos y ahorra entre un 20% y 60% de
ancho de banda.

+ Prolonga la vida dtil de su RED.

« Permite filtrar contenidos.

« Dptimizado para Video.

+ Reportes grificos y estadisticas avan
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CALENDARIO

Mavo

® | A ScreeninGs, (15-23), Los ANGELes, USA

o NexTV Sout America Summir 2014 (21-24),
Buenos AIRES, ARGENTINA

o Expo CANITEC (28-30), AcapuLco, Mexico

Junio

o FerniteL. Ec 2014 (3-4), Quito, Ecuapor

o TV Connect Latin America 2014 (3-4),

SAN PaBLO, BrasiL

o Expocing, Vipeo, TV (3-6), WTC, Ciupap pe Mexico
© Forum BRrasiL MERCADO INTERNACIONAL

DE TELEVISAO (4-5) SAo Pauto, BraziL

o Narpe Europe 2014 (23-26), Bubapest, HungarY

Juio

o EncuenTro ReclonaL De TeLecom. 2014 (2-3),
RosarI0, ARGENTINA

o Bropcast & Caste, (29-31) Centro

DE CONVENCOES IMIGRANTES, SA0 PauLo

AcosTo

o ABTA 2014 Feira £ CongResso (5-7),

SAo PauLo, BraziL

® Expo-conVENCION TepaL 2014 (13-15),
WEsTIN Paya BonitA DE PANAMA

® SET 2014 Feira E CoNGREsso, (24-27)
Exro CenTer NorTE, Sao Pauto

o ExpoCasLe 2014 (26-28), Guatemata Ciry,
GUATEMALA

® BraziL SpeciaL EpiTioN

SEPTIEMBRE

o Anpina Link C.A. (2-4), San Jost , Costa Rica

* |BC (13-18) Amsterpam, Hotanba

o Feria ComuTV (16-w), MepeLtin, CoLomsia

SCTE THe CasLe-Tec Expo (22-25), Denver, CoLoraDO
o JornADAS INTERNACIONALES (17-19), Hitron HoreL.
Buenos AIRES, ARGENTINA

OcTuBRE

® NexTv Summit - 3Puay Mexico & C.A.(1-2),
Ciupap DE MExico, MExico

o Mipcom (4-9), CANNES, FRANCE

o SporTeL Monaco (*), Grimatbr Forum, Monaco
o NexTv Summi - 3Peay Brasi (28),

Sao PaBLo, BraziL

o CAPER (23-25), Costa SALGUERO, Bs. As.,
ARGENTINA

o Chite Mepia SHow (*), Via e Mar, CHILE

(*) LA FECHA NO SE HA CONFIRMADO HASTA EL MOMENTO

PRENSARIO INTERNACIONAL

\WoRrksHOP DE OPTERTEK EN
ENCUENTROS REGIONALES

La organizacion de Encuentros Regionales,
expo de cable y telecomunicaciones que se
realizard en Rosario, Argentina, el 2 y 3 dejulio,
present6 un nuevo workshop sobre automa-
tizacién de sefales con software nacional, que
tendrd lugar en la expo convencién de.

Bajo el titulo “Las ventajas de automatizar
seflales con software nacional”, se ensefiard
cémo la existencia de productos fabricados en
Argentina promueve el acceso a equipamiento
basado en tecnologia de dltima generacién,
adecudndose a las necesidades de costos y
funcionalidades locales.

El taller estard a cargo de Jorge Collazo,
ingeniero en sistemas de informacién y fun-
dador de OpterTek, empresa desarrolladora
de software para la industria audiovisual
focalizada en radio y television.

Los participantes podrdn informarse sobre

las nuevas tendencias a nivel internacional,
y observar en funcionamiento tres de los
softwares nacionales mds importantes de la
firma: un servidor de video, un recorder y un
generador de caracteres HD.

Los responsables del drea académica del
evento recordaron que todos aquellos que es-
tén interesados, podran asistir a esta actividad
sin abonar ningun costo, bastara tan solo con
presentar su acreditacion de visitante.

ExPo-cABLE GUATEMALA:
DEL 26 AL 28 DE AGOSTO

La gremial de cableoperadores de televisién
por cable de Guatemala realizard la cuarta
edicién de la expo centroamericana de tele-
comunicaciones, Expo-cable, del 26 al 28 de
agosto en el Hotel Westin Camino Real Ciudad
de Guatemala.

Este evento nacié de la necesidad de la
Gremial de capacitar al personal técnico de
todas las empresas de cable agremiadas y no
agremiadas que no han tenido la oportunidad
dehacerlo en otras ferias internacionales de te-
lecomunicaciones. También,buscaactualizara
los propietariosy administradores de empresas
en las dltimas tendencias e innovaciones con
tecnologia de punta de ésta creciente industria.

Expo-cable Guatemala estd ganando sulugar
de relevancia entre las ferias de la industria de
la regién. En los dltimos eventos, ha contado
con la participacién de empresas no sélo de
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Inauguracién de Expo-Cable 2013

Centroamérica, Colombia, Venezuela, México,
Brasil y Estados Unidos entre otros.

El evento convoca a proveedores de mate-
riales y equipo, empresas de telefonia y solu-
ciones relacionadas con la industria, y canales
de televisiéon de paga conocidos y los nuevos,
que han ido surgiendo en el mercado regional.

YOUR BEST DEAL BEGINS WITH ACE!

913-888-5100

Magnavox, Motorola &
SA, 1 Gig, 870 & 750MHz

Headend, Encoders, Modulators, § 4 N

Receivers, Transport Systems

Converters - New & Refurbished
DCX, DCH, & DCT's.

Modems - New and Refurbished
Magnavox, Motorola, SMC & ADB
SA EMTA, VOIP & WIRELESS

% acc

9635 Widmer Rd
Lenexa, KS 66219
ph: 913-888-5100

NOW OWNED BY ADAMS CABLE EQUIPMENT
adamscableequipment.com



