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The NAB 2017 convention being held this
month in Las Vegas has evolved through
its history from a rather focused dialogue
between broadcasters —-both radio and
television— in the Nineties to an endless
variety of issues to be discussed around the
production, storage, transmission and legal
protection of content, resulting this year in
the treatment of more than fifty topics often
not directly related to the core business of
the National Association of Broadcasters,
and some twenty-two that are of essence to
its core activity.

For many of the participants, however,
the main attraction is housed not in the
conferenceareas of the Las Vegas Convention
Center but at the hundreds of booths where
hardware and software for the different as-
pects of the business is being exhibited. The
Latin American attendees have been present
at the NAB show for decades because —as
it happens with IBC in Europe— because it
remains the most efficient way to become
aware of the latest developments in the in-
dustry inafew —yet hectic— days. The vendor
expects their Latam clients to attend in spite
of the fluid relationship they may have with
them at their home countries; Spanish- and
Portuguese-speaking personnel is readily
available for demonstrations, resulting in a

fulfilling experienceif the meetingshavebeen

properly scheduled. In addition, the vendor
representatives from each country are also
briefed on the strategies of the company,
and are able to watch by themselves the
innovations, at no extra cost to the exhibitor.

These practices have allowed the NAB
show to remain a must-visit convention
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despite the many and frequent crises that
have attacked the LatAm economies, in
many cases resulting in restrictions to
hard-currency access or budgets slashed by
advertising income slowdowns. The surge
of the pay TV industry has helped reduce
the overall impact of these downturns and
the progress of DTH and digital platforms
may also be helpful in this sense. The time
gap between technical developments in the
U.S. and their correlation in Latin America
has traditionally allowed the buyers of the
region to avoid mistakes such as investing
intechnologies that fade away in short time,
as it happened with 3D television.

This year, both the Mexican and the Bra-
zilian economies are facing an uncertain
future for different reasons, while Venezuela
remains in the deep crisis started years ago.
Colombia and Argentina appear to be on
the verge of strong investments, both in
the digital television and broadband fields,
while Chile is bracing with some tricky
fundamentals. Peru is another interroga-
tion mark, with several Chilean companies
investing in its infrastructure. Paraguay and
Bolivia, for many years considered backyard
markets, are closing the gap through the
action of Millicom, an European telco that
is competing against powerhouses Spanish
Telefonica and Mexican América Mévil by
gaining market share in these two nations,
as well as in Colombia. In Argentina, Mexi-
can entrepreneur David Martinez has seized
control of local telco Telecom and appears
to be planning to give its competitors a ride
for their money, perhaps in connection with
local Grupo Clarin, which includes broadcast
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TV stations, a newspaper, ISP Fibertel, and
the control of MSO Cablevision, the largest
in the country. Mr. Martinez holds 40% of
Cablevision, which has obtained a mobile
telephony license in addition to a longtime
wireline telephonylicense it could not execute
because the former government blocked it
through administrative practices.

Digital TV, the major issue

While Mexico has fully migrated --with
some consequences-- to digital television
signals and Brazil is slowly shifting to this
transmission technology, --despite having
once been the regional pioneer in this field- -
most Latin Americaremainsintheanalogside
of the business, with some inroads reaching
limited audiences.

On the other hand, the internal operation,
image gathering and image storage at most
outlets have been digitized years ago; some
broadcasters have installed robotic studios.
The explanation to this apparent contradic-
tion mustbe sought in the comparatively slow
development of high-speed telecommunica-
tions within the region and the ignorance or
soft-pedaling, by many regulation bodies, of
the decisions needed to jumpstart the transi-
tion. The low purchasing power of a sizable
part of the population is also to be blamed:
while broadcast television penetration is
high in most nations, more than half Latin
American households claim they lack the
money to purchase the flat screen sets that
would make adifference when watching their
favorite telenovelas or shows.

Politics often interfere with the process: in
Mexico, the Pefia Nieto administration, fresh
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& NAB 2017: Digital TV still a promise for most Latin American countries

in office in 2012, decided it would give away
TV sets instead of decoders to the families
included in several social aid programs.
Budget restraints affected the distribution of
some three million sets on top of the close to
ten million given away, resulting in a sizable
amount of dwellings that had to move to pay
television or manage somehow to avoid being
switched-off. The cable industry grew by
more than 10% a year and Mexico is currently
the LatAm countrywith thelargest subscriber
base, close to 20 million, surpassing Brazil,
which hasapopulation exceeding 210 million
vs. 112 million in Mexico.

Argentina

In Argentina, the former government
opened years ago abidding process for digital
television channels but most of the spectrum
slots remained uncalled because there was
no potential audience in a nation where pay
TV reaches about 85% of the population.
The same administration also developed a
free terrestrial digital television distribu-
tion network with twenty-some channels
that reached 8% of the total of households,
in most cases low-income individuals that
cannot afford a cable or satellite subscription.
The new administration has assured that
the network will be completed in the near
future, but it appears that efforts are more
focused now on the expansion of Internet
availability in smaller cities and remote areas
of the territory, than on expanding by a few
additional percentage points thereach of free
multichannel television.

Brazil

In Brazil, the government is currently
switching-off analog television signals in
Sao Paulo, the largest demographic area
in that nation, after reaching close to 90%
reach for digital signals. The telcos are
eager to occupy the spectrum blocks they
purchased years ago, but it seems that to-
tal spectrum availability is not around the
corner; the government has been providing
set-top boxes to low-income households,

and satellite-delivered analog signals will
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probably remain active for several years.
Allin all, the process is being less traumatic
than in Mexico but its development has not
been even close to fulfill the expectations set
in 2008, when former president Luiz Inacio
Lula da Silva claimed this country would
become the leader of a region-wide process;
though the South America nations (with the
exception of Colombia, which chose DVB)
admitted the Japanese standard ISDB-TV
with some alterations proposed by Brazil,
the migration remains halfway and will
probable not be completed until 2020 or so.

One of the side effects in Brazil and in
Chile is that the broadcasters in these two
nations expect toreceive retransmission fees
from the pay television systems. A similar
conflict arose in Colombia, but its govern-
ment decreed that the cable operators and
DTH systems in that country were enabled to
deliver the broadcast signals without paying
a fee. Since about 75% of watching time pay
at Latin American TV systems is usually
devoted to watch local broadcast channels,
subscribers are unhappy when they have to
switch from cable to an aerial antenna, for
instance, even when the process is not that
complicated.

Chile

Chileisanother country mired in dilemmas
about the implementation of digital TV. As
explained in former reports, the nation has
a Law that tried to solve an array of aspects
instead of focusing on a technical migration.
This has caused a series of debates that de-
layed the enactment of the law during six
years and still are a matter of interpretation
and lawsuits. In addition to this, the local
broadcast industry is highly dependent on
advertising revenues, and these revenues are
particularly volatile according to the rating
figures obtained by each of the three major
private networks. This affects also public
broadcaster TVN, which must as well obtain
a sizable part of its budget from ad sales.
A collateral effect is that foreign investors,
among them pay TV powerhouses Turner and
Discovery, have purchased control o equity at

some of the players, amove recently followed
by Viacom in Argentina, where it acquired
broadcaster Telefe from Spanish Telefonica,
its former owner.

Coverageacross the extensive Chilean geo-
graphy has been equally tricky. The private
broadcasters have recently agreed to a joint
DTH system thatwill help deliver their signals
to remote parts of the country, a move in part
forced by coverage requirements included in
the Television Law.

Colombia

Colombia has two major private broadcast
networks and will see a third one arise this
year, in addition to public broadcasting and
several regional channels. The point in this
nation is that, by design, private broadcas-
ting and pay television systems must pay for
the public television system, a scheme that
has resulted in a demanding tax structure
that is different from what Internet-related
activities (including IPTV) must deal with.
The number of commercial networks results
from studies commissioned by the regulators,
concerning the advertising market. Another
consequence is that there are several hun-
dred “community cable systems” which are
supposedly non-profit (in practice this is not
necessarily true) but are allowed to carry up
to six “scrambled” channels, the local way
of naming commercial pay TV signals from
abroad.

The counterpart to this conundrum is that
Colombia is currently one of the most active
content producers for the entire region and
the Hispanic US market. The fact that the
Colombian version of how the Spanish lan-
guageis spokeniswidely accepted throughout
the region has also helped; all in all, this has
resulted in several production companies
actively purchasing hardware equipment
and software in order to remain competitive
with what is turned out in Mexico and the
States, while Brazil struggles with the lan-
guage problem (Portuguese is spoken there)
and Argentina has fallen into a distant third
place due to a rise in costs related to internal
inflation and other reasons.
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SUPER'SESSIONS

Monday, April 24, 2017

® 10:30am to 11:30 am

Ultra HD Broadcasting Comes of Age

Hear from experts at the forefront of
deployment as Ultra HD television bro-
adcasting takes off around the world. The
session will include leaders from various
sectors of the TV ecosystem, presenting
their recommendations on managing tran-
sition to the next generation of audio and
video content creation and delivery.
Moderator: Gary Arlen, Arlen Communi-
cations LLC; Panelist: Hanno Basse, 20th
Century Fox Film Corporation; Madeleine
Noland, LG Electronics; Pete Sockett, Capi-
tol Broadcasting Company

© 2:00 pm to 3:00 pm

Content at the Center of Media Transformation
Consumers are driving changes to the

TV landscape through streaming, binge
viewing, time-shifting, social sharing,
and creating their own content packa-
ges. In turn, technology advancements,
investment in content production, and the
conversational economy are colliding to
dramatically impact consumer choice.
Moderator: Vicki Lins, CTAM; Panelist:
Thomas Hughes, Lionsgate; James “JB”
Brown, REVOLT MEDIA & TV; Jamia Biga-
low, Fox Networks

(O 3:15 pmto 4:15 pm

Making It In the Major Leagues: How A Viral
Video on Funny Or Die Became the IFC Series
“Brockmire”

Join Hank Azaria, Executive Producer
and Star of IFC’s Brockmire, with co-star
Amanda Peet and IFC President Jennifer
Caserta as they discuss the making of the
critically acclaimed new series. Featured
Speakers: Hank Azaria; Amanda Peet and
Jennifer Caserta

(® 3:30 pmto 4:00 pm

The Real Story: A Take on Syndicated Enter-
tainment News with FOX TV’s Frank Cicha and
TMZ’s Harvey Levin

Get the real story behind the FOX TV/TMZ
relationship from two executives who

helped create it. Discover how TMZ evolved
from a web brand about celebrities into a
leading syndicated entertainment property.
Speaker: Frank Cicha, FOX Television Sta-
tions; Harvey Levin, TMZ; Paige Albiniak;
Contributing Editor, Broadcasting & Cable

(® 4:15 pmto 5:00 pm | N249 - N251
Celebrity Executive Officers: How These CEOs
Manage Reality

Listen in on an interview with entre-
preneurs and corporate CEOs who have
transitioned their business successes into
hit television series. Has their celebrity
stature helped or hindered their corporate
enterprises?

Tuesday, April 25, 2017

(® 10:30 am to 11:30 am

Next Generation Image Making — Taking Con-
tent Creation to Unknown Places

Light field, volumetric capture, computa-
tional photography and generative imaging
have the potential to transform image
making for all forms of content, including
feature films, TV, video games, VR, MR
and AR.

Speaker: Jon Karafin, Light Field Lab, Inc.;
Gavin Miller, Adobe; Andrew Shulkind, Di-
rector of Photography, Technologist; Steve
Sullivan, Microsoft; Michael Chambliss,
International Cinematographers Guild

® 2:15 pmto 3:15 pm

The Intriguing Tale of Amazon Prime Video’s
“The Man In The High Castle”

In this exclusive NAB Show session, exe-
cutive producer Daniel Percival and cast
member Joel de la Fuente (as Chief Ins-
pector Kido), will discuss the production of
“The Man In The High Castle,” what made
it such a success and OTT series changing
the television landscape.

Featured Speakers: Joel de la Fuente, Ama-
zon Prime Video’s The Man In The High
Castle; Daniel Percival, Amazon Prime
Video’s The Man In The High Castle.

© 4:15 pm to 5:00 pm

Video Platforms of the Future

This panel will convene content experts
from young and established media entities
to discuss the next frontier of video con-
tent production, distribution and con-
sumption.

Speakers: Dwayne Benefield, Sony Interac-
tive Entertainment America; Rich Calacci,
Bleacher Report; Pete Cashmore, Mashable;
Steve Shannon, Roku; Josh Golden

Wednesday, April 26, 2017

(® 10:30amto 11:30 am

Reaching for the Stars: Connecting to the Future
with NASA and Hollywood

A panel discussion between astronauts,
filmmakers, and technology leaders takes
you behind the scenes of the advanced
video and cloud workflows that power deep
space research, create the foundation for
space commerce, and ignite our imagina-
tion about the future.

Featured Speakers: Tracy Caldwell-Dyson,
NASA; Rodney Grubbs, NASA Marshall
Space Flight Center; Bernadette McDaid,
Bau Entertainment; Khawaja Shams, AWS
Elemental; Sam Blackman, Elemental
Technologies; Dr. Dave McQueeney, IBM
Watson Group; Peggy A. Whitson (Ph.D.),
NASA Astronaut

® 2:00 pm to 3:00 pm

The Force Returns: “Rogue One: A Star Wars
Story” Super Session

Learn how ILM and Skywalker Sound
balanced the new with the classic through
such technical innovations as virtual pro-
duction, their proprietary “Flux” software,
an innovative production pipeline and
more. See some great behind the scenes
footage and glimpse how sound and visual
effects worked together to produce another
box-office hit for Lucasfilm.

Featured Speakers: Carolyn Giardina, The
Hollywood Reporter; Moderator: John
Knoll, Industrial Light & Magic, Speakers:
Hal Hickel, Industrial Light & Magic; and
Matt Wood; Skywalker Sound
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TV Globo investe em UHD, 4K e HDR

Estuda a tecnologia IP

Raymundo Barros, diretor de tecnologia
de TV Globo, comentou a Prensario: ‘Estamos
atualmente no Brasil passando pelo processo
dedesligamentodosinal analégicoeaTVGlobo
temacompanhado, incentivadoeinvestidona
implantagdo do sinal digital no pais desde o
seu inicio. Hoje ja pensamos no futuro da TV,
cominvestimentoemtecnologias de UltraAlta
Definicdo (UHD), como o 4K, o 8K e 0o HDR’.

‘Um exemplo sdo nossas cinco unidades
moveis, todas capazes de produzir contetido
em HD, em que dos destas ja equipadas para
producdo em 4K, sendo que uma delas foi
construida com conectividade IP. Alids, nossa
UM7 foi a primeira unidade mével do mundo
construida com tecnologia 4K/IP. Apenas
para o esporte, dispomos de 5 controles de
produgdo, 5 estudios e 24 ilhas de edi¢do,
para produgdo de contetido em HD’.

‘Nosso compromisso também
é de sempre ampliar o alcance do

nosso sinal para chegar cada vez
mais perto do nosso telespectador,
seja pelo sinal terrestre (via ar), via
satélite ou via internet. Nossa cobertura do
sinal terrestre (via ar) segue seu processo de
expansao, com o objetivo de alcancgar cada vez
mais pessoas e melhorar o sinal recebido pelos
nossos telespectadores. Investimos pesado
em novas estacOes de TV Digital para que a
coberturado sinal nao sejaapenas equivalente
aanaldgica, mas sim ainda mais abrangente e
com mais qualidade’, detalhou Barros.

E agregou: ‘Para usudrios do Globo Play,
nosso produto OTT, disponibilizamos em 4K
e 4K HDR minisséries e eventos esportivos
quefinalizamos com essas tecnologias. Nosso
objetivo é disponibilizar mais trés produgoes
em UHD ainda em 2017. Além disso, todas as
nossas atragdes da dramaturgia ja contam
com cameras em 4K na captagdo’.

NAB 2017

Raymundo Barros confirmou sua presenca
no show das Vegas neste ano. ‘Desta forma,
nos interessam as tecnologias que garantam
maior imersdo e qualidade de dudio e video’,

afirmou.

S, g [

‘Nosso interesse envolve equipamentos
para producdo ao vivo em 4K/HDR, cameras
especiais para uso em esportes, solucoes
para insercdo ao vivo de grafismo virtual
em eventos, solu¢des para producao remota
e aplicagdes para automacao de processos.
Buscaremos também novas tecnologias
para estidio, novos formatos de captagdo e
pds-produgdo high-end, novos workflows e
novas técnicas de iluminagdo’.

‘Em termos de distribuicdo e transmissao
de sinal, temos interesse em solugdes para
futuras geragdes de TV Digital, evolugdes de
codecs, HEVC (SHVC), sistemas de contribui-
¢do sem fio, novas experiéncias UHD e novas
tecnologias de transmissdo via satélite’.

E completou: ‘Temas ligados a cloud tam-
bém estardonanossalista: virtualizagdo de

playout e de processamento de sinais
e codificacdo, uso da nuvem para
recepcdo edistribui¢do de contetido,
render para grafismo na nuvem e
uso da nuvem para otimizacdo de

infraestrutura’.

4KHDReIP

‘Temos interesse em evoluir na producaoao
vivo de contetido 4K HDR, pelo grande dife-
rencial de qualidade técnica que nos oferece, e
tambémem inser¢des de grafismovirtual, para
surpreender o nosso telespectador’, detalhou
Raymundo Barros.

‘Estudamos bastante a tecnologia IP, ja
implantada na nossa UM7 e na nova sede de
Recife. A escolha desta tecnologia é para que
possamos estar preparados para 0s Novos
formatos como o préprio 4K e 8K, para os
novos modelos de negdcios digitais e para que
possamos ter uma infraestrutura escalavel e
flexivel. 0 4K HDR também é um tema impor-
tante, onde ja fizemos uma producdo piloto
no Carnaval desse ano. Apostamos muito no
HDR como diferencial de tecnologia para os
nossos produtos’.

Tecnologias incorporadas
‘A experimentacdo mais recente que fize-
mos em ultra-alta defini¢ao foi a captacdo do

Raimundo Barros, de TV Globo

Carnaval em 4K HDR, usando uma tecnologia
especifica para produgdes ao vivo. Esta é uma
experiéncia que ainda ndo disponibilizaremos
para o publico, mas se soma a tantos outros
investimentos que fazemos nabuscadamelhor
experiéncia de TV para o espectador’.

‘Também estamos realizando experiéncias
de transmissdo por streaming live em 4K para
conteudos ao vivo, como esportes, no Globo
Play. De modo experimental, estamos, ainda,
fazendo transmissdes em UHD pelo ar em TV
aberta, utilizando um canal temporario via-
bilizado pelo MCTIC e Anatel, para entender
o potencial dos novos padrdes para TV aberta
em UHD’.

‘Nossa unidade médvel UM7 é motivo de
orgulho para nds, totalmente baseada em
tecnologia 4K e conectividade IP. Incorpo-
ramos também cameras super slow motion
com captacdo nativa em 4K e baseadas em
large sensors e com shallow depht of focus, para
replay de jogadas de futebol’.

‘Incorporamos também sistemas que cap-
turam movimentos de um ator e transferem
para um ator virtual (Avatar), permitindo
recriar jogadas de futebol em estidio e fazer
simulagGes. Estamos usando também ferra-
mentas de Analytics para conhecer melhor
audiéncia e ajudar nas tomadas de decisdo,
além de explorarmos muito as possibilidades
de cloud’.

‘Nos ultimos anos comegamos a utilizar
a tecnologia de distribui¢do de contetido via
IP, softwares de acelera¢do de transferéncia
de arquivos, aplica¢des de processamento de
arquivos de codificacdo e controle de qualidade
eletronico’, finalizou o diretor de tecnologia
da Globo.
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SBT

Raimundo Lima, diretor técnico e de ope-
racdes daSBT, adiantou: ‘Estaremos presentes
com um time significativo em NAB’.

Sobre o estado atual das operag¢des do canal
brasileiro, disse: ‘O SBT, teve no ano de 2016,
importantesimplementac¢6es quevieramaso-
mar no processode transformacdo operacional
da emissora. Por exemplo, o Departamento de
Criacdo Visual/Chamadas, comecou a
operar numsistema totalmente novo.
Foiadquiridomais umservidor Avid/

Isis com as estagoes de edi¢Oes que
possibilitou o livre fluxo de material
entreas producdes deentretenimento,
dramaturgia e jornalismo e o Depar-
tamento de Chamadas. Ganhamos tempo e
produtividade com umanovarotinadetrabalho
possibilitada com a entrada do sistema’.

e
Globosat

Lourenco Carvano, diretor deengenhariada
Globosat, confirmou a presenca da produtora
em NAB, onde se focard em a tecnologia para
a evolugdo a IP.

Sobre os principais investimentos
no ultimo ano, o executivo co-

‘O seguimento infantil da nossa progra-
magdo, passou a ser atendido por um esttidio
HD o que nos fez completar o ciclo de captagdao
de100% da produgdo propriaem HD. Comisso,
muitoembreve podemos ter mais tranquilidade
paraas primeiras captagoes dadramaturgiaem
£K’, completou.

Sobre sua participagdo em Las Vegas,
Lima comentou: ‘Sempre buscamos

tecnologias que complementem os
projetos ja instalados na emissora

e novidades que podem melhorar
tanto a qualidade quanto ao fluxo

de produgdo de contetido. Durante a
NAB de 2017, um dos nossos focos serdao
a tecnologia de iluminacdo em LED para os
estiidios e captagdes externas e sistemas que
nos atendam na digitalizacdo dos nossos acer-

‘Continuamos de olho na evolugdo da tec-
nologia IP, e principalmente na consolidagao
de um padrdo para a industria, que parece

convergir para 0 2110. Estamos também in-

vestigandosolu¢des paraarquivamento
de contetdo, incluindo armazena-

mentou: ‘Por conta da Olimpiada, WBOSAT mento na nuvem, producdo remota

fizemos um investimento recente
emautomacdodacadeiadeproducao
e infraestrutura IP’.

SHOW

Where Content Comes fo Life”

e 4K também estdo no nosso radar’.
Finalmente, mencionou as marcas
que tém incorporado ultimamente.

RFS

—

¢LISTO PARA EL REPACK?
NOSOTROS ESTAMOS.

www.rfsworld.com

Raimundo Lima

vos de dudio e video, acervos de contrarregra,
acervos historicos e documentais’.

Por dltimo, referiu-se a tecnologia incor-
porada no ultimo ano. ‘Demos continuidade
ao parque técnico ja instalado de servidores
AVID para suporte das edi¢des; cameras Sony
paraas captagoes externas do Departamentode
Jornalismo; Transmissores Rhode & Schwarz
na ampliagdo dos sites de transmissdo do sinal
digital; NoBreaks da Eaton para os novos sites de
reforco do sinal digital, estdo entre os nossos

principais destaques’.

Lourenco Carvano

‘Investimos em infra IP (Imagine, Lawo, Em-
brionix, Arista, Tektronix, Evertz, Harmonic,
Elemental), automacdoda produgdo (Vizrt,com
0 Mozart e o Opus), entre outras’.
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Televisa: Automatizacion e IP

Elias Rodriguez Perales, director general
de operaciones técnicas del Grupo Televisa,
viajara alaNAB con un reducido grupo
de colegas. ‘Como siempre, en una
convencion de este tipo veremos
qué tanto han madurado algunas
tecnologias, principalmente lo que
refiereaautomatizacion, robotizacion,
dispositivos de captura, tanto de la mas
alta calidad como en mdviles (camaras, lentes,
etc.), sistemas preparados para tecnologia IP,
entre otros’.

T_—
—
—]
—
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Televisa

Si bien aclar6 que no ha completado la
agenda, si adelant6 que visitard a Vizrt,
Sony, Panasonic, Oracle, Cisco, Ross,
Tedial, Avid, Bdn, Quantum, Ca-
non, Fuji, Arri, Shotoku, Imagine
Communications, EVS y Filmlight.
Finalmentehabl6sobrelos proyec-

tos en los que trabajara la cadena este
aflo. ‘Seguiremos implementando flujos de
trabajo mas eficientes, tenemos proyectos de
automatizar y robotizar en cabina de noticias y
deportes, automatizacién de flujo de trabajo de

TV Azteca: Tecnologia para 4K

Pedro Carmona, director de tecno-
logia de TV Azteca, concurrird junto
a su equipo de ingenieros a la NAB
para seguir
estando ala
vanguardia
y con tecnologia
para 4K. Esto para la
parte de producciénde
todo el Grupo Salinas,

que esta encarando

Rubén Centineo,
gerente de proyectos )
especiales de Azteca internacionalizacion

una nueva etapa de

tvazrteca

del contenido del grupo como dijo a
Prensario el CEO, Benjamin Salinas
en enero en Natpe Miami.
Pero también para la parte de
distribucion, tras haber realizado
la primera transmisién de un partido
de la seleccién mexicana en 4K parala TV
pagaconsuoperador Totalplay, abriendo mu-
chas ventanas a este medio. Por eso Carmona
fue premiado en la Expo Cine, Video yTelevi-
si6n junto a Eduardo Kuri, CEO del operador,
quetienedisponibleel 4K en 30 ciudades abajo
costo. Carmona por su parte destacé mucho

Elias Rodriguez

drama e incrementar nuestra ancho de banda
y conectividad para la produccién encaminada
al concepto IP’.

Pedro Carmona de TV Azteca y Eduardo Kuri, CEO
de Totalplay

el incentivo del corporativo de TV Azteca para
todas estas grandes innovaciones.

Multimedios implementa nuevas
estaciones de radio

Multimedios de México estara en Las Vegas
con diez ingenieros de distintas dreas, como
television, radio, transmisién e IT, segin
confirmé a Prensario su director general,
Guillermo Franco.

‘Iremos a ver equipamiento y tecnologia
paranewsroom, video, bonded cellular, siste-
masdeenlaces IP, transmisores de FMyTDT’,
detall6 el ejecutivo y agregd que se reunira
con proveedores como Rohde, Dalet, Ross,

LiveU, VizRT, SAM, Grass Valley,
Octopus, Elemental y Harmonic.

Sobre los proyectos que se
desarrollaran este afio en el mul-
timedios mexicano, Franco adelanto:
‘Estamos trabajando en la implemen-
tacion de seis nuevas estaciones de radio, la
actualizacién de control rooms de canales de
TV regionales, dos nuevos estudios de TV, y la
actualizacion de la plataforma de newsroom’.

MULTIMEDIOS.

Guillermo Franco

@prensario
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Fox Networks

Daniel Borovsky, director ejecutivo de
ingenieria en Fox Networks Group Latin
America, estard en NAB junto al equipo de
operaciones y online. ‘Estamos trabajando
en la migracion de nuestro MAM a nivel
panregional para mejorar todos los flujos
de trabajo en nuestras oficinas de toda la
region’.

‘También nos abocamos a la optimizacién
de nuestros feeds en relacion al espacio
satelital que utilizan para aprovechar mejor
el mismo y robustecer las transmisiones’.
Respectoa 4K, dijo: ‘Comenzamos a proyectar
los préximos pasos para estar preparados
cuando aparezca la necesidad de manejar
este tipo de materiales’.

Daniel Borovsky

AFISMO

UALIZACAO DE

DOS
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TyC Sports

Adrian Toscano, jefe de operaciones y
técnica de TyC Sports, estara en NAB con
dos personas de operaciones y técnicas.
‘Tenemos cuatro estudios en HD, nuestro
workflow comprende ingesta con servidores
GVK2, Avid en postproduccién, con MAM y
archiving Tedial’.

‘EnNAB, nos juntaremos con los represen-
tantes de las marcas, veremos las novedades
y tendencias del mercado. Nos abocaremos a
LK, conectividad via IP y multiplataforma’.

Finalmente, destac6: ‘Reemplazamos la
automatizacion de aire por Aveco y estamos
implementandolainstalaciéon de dos Switcher
Master de Evertz, soportados por nuestro
router EQX’.

Adrian Toscano

L

Turner

El equipo técnico de Turner Chile junto
con VGL, con su representacion de Avid,
trasladaron el equipo de prensa a las nuevas
oficinas. Se renové el sistema de noticias
basado en la solucién completa de Avid y su
plataforma Media Central.

En meses de trabajo, instalaron el sistema
y capacitaron a la gente con en los mddulos
de Media Central aplicacién para periodistas,
editores y directores que permite visualizar,
editar y publicar el material al web desde
cualquier computador con un browser, ha-
ciendo seguimiento a la historia incluso en
forma remota.

Eneltercer trimestre del afio se migré CNN
Chile, también con Avid y Media Central UX.

Nuevas oficinas

NAB 2017
Booth SL1210
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thear

Eduardo Bayo, gerente técnico de Artear,
estara en NAB con seis profesionales. Dijo:
‘El analisis e implementacion de nuevas las
tecnologias siempre estan entre los objetivos
del grupo’, remarcé Bayo.

‘Estamos construyendo nuevos estu-
dios, lanzamos contenidos pararedes
de todo tipo y nuevas producciones

Entre los elementos que incorporard la
empresa, menciond camaras, sistemas de
almacenamiento, procesos y equipos de
edicion, sistemas de iluminacion, sistemas
de distribucién, enrutamiento, elementos

de producciodn, etc.
‘Artear utiliza soluciones de las
mejores y mds variadas marcas

paradiferentes medios dedistribu- a rte ar del mercado; incluso contamos en

cién por lo que no queda tecnologia
quepuedaserdejadadeladoparauna
posible implementacién’, dijo.

Telefe

Telefe confirmé su partici-
pacién en NAB, donde el canal
argentinoirarepresentado por
cuatro ejecutivos del area de
tecnologia: Gustavo Capua,
Santiago Guimerans, Adrian
Costoya y Andrés Amaya.

simultaneo con equipamiento de
marcas que compiten entre si. Esto

se da tanto en infraestructura de IT

Canal 9

Fernando Banus, res-

ponsable regional de téc-
nica operaciones y fa-
cilidades de Albavision,
confirmésupresenciaenla
NAB junto a dos ejecutivos
yadelantdlos proyectos de

Eduardo Bayo
como en proyectos de broadcast. Son marcas
tipicas que cumplen el rol de socios estraté-
gicos Dell, EMC, Cisco, Sony, GVG/Miranda,
SAM, Avid, Canon, Fujinon, Ericsson, y mas’.

‘Estamos en plena insta-

Santiago Guimerans

lacién de la nueva facilidad
de noticias en Martinez (CABA) que se pondra en marcha durante el
segundo semestre de 2017’, destac6 Santiago Guimerans, gerente de
tecnologia, a Prensario. Y agreg6 que en Las Vegas el
equipo estara buscando tecnologias para flujos de
trabajo de ingesta 4K, grafica interactiva, video

$8@|telefe & graphic tracking, entre otras.
Por tltimo, sefial6 las marcas con las que Telefe
ha trabajado durante el tltimo afio: Grass Valley,
Harmonic, Evertz, Aveco, Cisco, IBM, Dalet, Aveco, EMC.

Canal 9 de Argentina.
‘La estacién ya estd in- Fernando Banus
tegramente en HD y emitimos en esa tecnologia. Este aflo, vamos
a Las Vegas en busca de equipos IP para ir incorporando a nuestro
flujo de trabajo, y evaluar sistemas 4K para el area
de promociones’, detallé Banus.
Ademads, comenté que en el ultimo afio,
el canal ha incorporado soluciones MAM de
produccién de Front Porch Digital, archiving elnueve
de noticias de XenData y encoders ISDBTb de
Rohde & Schwartz, entre otros.

Erom TV

Prom TV estard en NAB representada
por cuatro ejecutivos, que se enfocaran en
la bisqueda de herramientas y soluciones
para IP y 4K.

Bruno Gerbasi, gerente de proyectos, y
Santiago Vila, gerente de ingenieria,
comentaron que la empresa cuenta
con dos centros de produccion, en

con un workflow equipado integramente con
tecnologia HD, tres estudios de TV con sus
respectivos controles, dos estudios de radio,
una granredaccién digital, numerosasislasde
post produccion de video y audio, un area de
recepcion satelital. También tiene tres
unidades méviles HDy, en 2016 sumao

ocho camaras 4K paraimplementar

SanIsidroyCapital Federal. ‘EnSan prum t"n" esta tecnologia en las OB vans’.

Isidro, desde Mediacenter, damos
operacion aESPN. Lafacilidad cuenta

‘En Palermo, llevamos adelante
todala operacion de NBC Universal.

La operacion de PromTV para ESPN en San Isidro,
Buenos Aires

Realizamos las autopromociones “On Air”
de sus sefiales en Latinoamérica, y se alojan
también las dreas de gerencia, administracién
y contenidos de la compaiiia’.
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TVN: Implementacion de DTH gratuito en Chile

Mario Sepilveda, gerente técnico de
TVN de Chile, dijo: ‘Este aflo, visitaremos
la NAB para ver los avances en produccion
de noticias y contenidos, y para revisar los
productos de los diferentes fabricantes de
transmisores digitales ennorma ISDTb, dado
que la television digital por fin se activé en
Chile, con la publicacién en agosto de 2016
del plan de frecuencias para la migracién. E1
proceso consideraba cinco afios para migrar
a digital, vence en 2020’.

‘En este tema, ya tenemos implementada
ladistribucion delos contenidos HD hastalos
lugares de transmision, para lo cual hemos
empleado un satélite en banda Ku que trans-
porta las sefiales de los canales nacionales
a todo Chile continental, utilizando una
implementacién del tipo DTH, permitiendo
que los hogares interesados adelanten la
recepcion de los canales HD nacionales’.

-

Septlveda explicé que la solucion DTH
permite que en localidades donde hay pocos
o0 ningun canal, puedan recibir en HD y con
la mejor calidad las televisoras nacionales
(TVN, Mega, C13, Telecanal y La Red).

‘Creo que hay un consenso en la

industria de que la competencia m
esta en los contenidos, en la pan-

talla y no en la implementacién
técnica de la transmision. Ademas,
hay eficiencias econdmicas, ya que si
sumas la demanda por ancho de banda ne-
cesario paradistribuir las sefiales en formato
HD, resulta conveniente agregarlas todas en
un mismo satélite, pues se reduce el tamafio
de las antenas receptoras, se comparte la
infraestructura de transmision y se utiliza
de mejor forma la capacidad satelital, lo
cual no existe cuando se realiza el mismo
esfuerzo en forma individual’.

Mario Sepulveda

Ademas de las mencionadas, sefialé que
se ha sumado la sefial de la Camara de Di-
putados y que todavia queda espacio para
sumar mas. ‘Ello dependera de los canales
que estén interesados en distribuir sus se-
fiales a través de este sistema, hay nuevas
frecuencias en concurso y podria ser que
alguno de esos nuevos canales se sume, pero
no lo podemos aseverar’.

Canal 13: TDT, IP y automatizacion

Rodrigo Lara, gerente de ingenieria de
Canal 13 de Chile, dijo a Prensario que estara
en la NAB junto a cuatro ejecutivo. ‘Nuestra
visita estara orientada a la TDT, tecnologias
[Py sistemas de automatizacién de contenidos
denoticias. Paraesto tltimo estaremos en una
pequeiia gira pre NAB por estaciones que ya
tengan incorporados estos procesos’, detalld.

‘En lo que respecta a la producciéon de
contenidos, continuaremos trabajando en
cinematografia digital en el area de ficcion,
lo cual ha resultado un éxito en look y logros

eficientes en el proceso de captura. En IP,
contamos con distribucién de nuestra
sefial internacional mediante esta

tecnologia, obteniendo ahorros m
significativos en el transporte de
o

sefial. Esteaflo, experimentaremos
en profundidad con IP en procesos
productivos de generacion de conteni-
dos propios con el fin de incorporarla en el
mediano plazo’.

‘En operaciones de prensa seguimos tra-
bajando con tecnologias que nos permitan

Rodrigo Lara

conectividad instantdnea ya sea para vivos o
despacho de contenidos. Es relevante contar
con medios y dispositivos de interconectivi-
dad en toda situacion y en lugares extremos’.

www.masstech.com

M A s s T EC H Gestion de Contenidos de Medios -

Archivo - Noticias

Los flujos de trabajo de Masstech potencian a muchas companias lideres de la industria de medios y entretenimiento
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Luis Silva, Chilevision

Luis Silva es consultor en diferentes ca-
nales de television de Chile, pero se destaca
por ser responsable del proyecto de TV
digital en Chilevision, donde se
desempefi6 durante muchos afios
como gerente técnico. El ejecutivo
confirmé su presencia en la NAB
donde vera los avances en equi-
pamiento paraIP, 4Ky transmision.

‘Estaré enfocado en equipos para dis-
tribucion y conmutacién IP; generacion,
monitoreo, grabacién con puertos IP; avan-

-

Mega

Satl Ureta Medina, gerente de ingenieria y
operaciones técnicas de Mega, estardenlaNAB
junto al CTO, Alexis Collao. ‘Queremos
ver como esta evolucionando el 4K
e IP. La NAB es una buena ventana
para ver y conocer de nuevas ten-
dencias, y productos emergentes
que pueden ser utiles en nuestro
flujo’, afirmé Ureta.

‘Seguimos trabajando en la produccién de
teleseries en nuestros estudios y las loca-
ciones exteriores definidas para cada una de
las producciones; estamos trabajando todo
nuestro flujo en HD y planeando ver cdmo
estd de maduro el mercado con la tecnologia

MECA

ces en técnicas de compresion aplicadas a
transmision y grabacién; equipamiento y

disponibilidad en 4K con HDR y equi-
pamiento de transmision’, detalld.
En cuanto a Chilevision, Silva

c V ha participado en la migracién
’ del canal a su nuevo edificio y
= estudios, ha integrado el pro-

yecto de CNN-Chile al edificio de
Chilevisiéon-Turner. Todo esto implicé el
trabajo con marcas como Sony, Avid, Evertz,
NEC, Imagine Communications, Nevion,

IPy el desarrollo 4K asociado’.
‘Veremos qué novedades presenta la NAB
este afio respecto al IP y 4K; para no-
sotros es fundamental pensar en el
flujo completo respecto del 4K e IP,
no nos basta con pensar en solo un
dispositivo que sea capaz de hacer
4K, hoy estamos inmersos en pro-
ducciones que nos obligan a pensar en
flujo completo en 4K, ingesta, edicién, post
produccién y almacenamiento. Estamos tra-
bajando enladefinicién delos requerimientos
para el nuevo sistema de redaccion y edicion
de noticias, proyecto que se debe concretar
este afio’.

Luis Silva, consultor de CHV

ChyronHego, Image Video, ClearCom, VizRt,
Ericsson y Vislink, entre otras.

Saul Ureta

En el ltimo afio, la empresa adquirié equi-
pos como enlaces de MMOO Vislink, racks de
la alemana Rittal, almacenamiento Isilon,
router MADI Studer, generador de caracteres
Vizrt, entre otros, segtiin confirmo Satil Ureta.
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Caracol

Caracol estard nuevamente en la NAB,
representada por cuatro ingenieros, entre
ellos Yesid Guerra, director técnico de la
cadena, quien este afio se despide de la expo
de Las Vegas, porque deja su cargo a la Ing.
Johanna Rueda.

Contodas sus producciones completamente
en HD desde hace dos afos, Caracol trabaja
en algunos productos 4K. ‘En cuanto a la

o
Venevision

Eduardo Ortega, director de ingenieria de
Venevision estardenlaNABrepresentandoala
cadenade Caracas, donde estanlos estudios de
produccion y transmision, junto con Gustavo
Cores, por Cisneros Studios Miami, donde
estan los estudios para produccion.

‘Venevison no invertira transmisores HD
porque el Estado venezolano se encargaria del
transporte y difusion de la sefial de todos los
canales de television’, explico.

tecnologia IP, todavia no hemos dado @

ningun paso, aunque seguimos en el CAHA l]L
procesode capacitacion paraentender TELEMISEAN

los aportes y desafios de este cambio.
Como ya tenemos un estandar en la puerta,
es claro que esto nos va ayudar a todos para
tomar decisiones al respecto’, explic Guerra.
‘Seguimos explorando la VR (Realidad Vir-
tual), buscando la mejor tecnologia para las

‘Cisneros Studios ha cam-
biado su modelo de negocio
y ahora opera como una pro-
ductora independiente donde se
pueden realizar producciones exclusivas,
coproducciones e incluso renta de espacios
y servicios de produccién y distribucién de
contenidos’, afiadid.

‘Este afio en NAB estaremos revisando
ciertas opciones especificamente en el area

Yesid Guerra

transmisiones en vivo utilizando las redes de
celulares o Internet y de alguna manera, al
mejor partner para este cambio de como el
nuevo consumidor ve televisién’, resumio.

Eduardo Ortega, Gustavo Cores y German Landaeta

de switchers de video, consolas de audio y
matrices de enrutamiento, tomando en cuenta
principalmente la eficacia y el bajo coste que
demandan las inversiones hoy en dia’.

La marca de mayor confianza y mejor
desempeno en la industria para TV
'UHF/VHF y radio DAB
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Medcom, camino al IP

AntonioPérez, gerente senior deingenieriay
tecnologiade Medcom Panama, viajaraalaNAB
junto a Gustavo McVay, gerente de tecnologia.
‘Nuestra operacion es completamente HD en
los siete canales que producimos en el edificio
Medcom. Estamos dando los primeros pasos
en camino a incorporar IP’, comento.

Y anticipé: ‘El IP no sera una adopcion
inmediata sino mas bien, iremos afiadiendo
piezas a la operacion donde tiene sentido con
miras a amortizar los equipos que tenemos
en la operacién. Estamos en estos momentos
utilizando la nube exclusivamente para nues-
tra operacién de OTT pero vemos con buenos
ojos la adopcién de la nube para procesos de
Broadcast, que hoy son dependientes de fondos
de inversion y espacio en nuestro edificio’.

‘Inclusollegamos arealizar pruebas de emi-
sion con varios sistemas de Master Control en
lanube el afio pasado. El tema de 4K 1o vamos a
irincorporando también ya que tenemos plena
intenciéndeirnosal mercadointernacional con
las producciones que hacemos localmente y
este es un mercado muy exigente en cuantoala
calidadylaresoluciéndelaproduccion’, agregé.

Sobre su objetivo en la NAB, destaco: ‘Vamos
a enfocarnos en hacer investigacion de todo lo
concerniente con el desarrollo de una infraes-
tructura IP, qué aplicaciones estan surgiendo,
cudl es la mejor y mds costo-efectiva forma de
incorporar esta tecnologiaenunaoperacion que
hoy dia es SDI. También estamos interesados

en indagar mas sobre técnicas, flujos, equipos
y sistemas disponibles para 4K. Queremos
averiguar sobre HDR y los estandares que
estan surgiendo y como seran aplicados en
otros lares y como mejor sacarle provecho en
nuestra operacion’.

‘Vamos a estar buscando cosas especificas
como sistemas de edicién/captacién para el
accesoy envio de material de forma inmediata
hacia OTT; estamos interesados en ver cima-
ras de campo y como se estd incorporando
la tecnologia de IP en su uso; queremos ver
tecnologias de apoyo como lo son los Drones,
VRy camaras 360; queremos ver soluciones de
controldeestudiotipo “todo-en-uno” quesean
robustas ya sea para uso en radio, Internet o
producciones para TV, vamos a estar buscando
encoders (mpeg//HEVC) para uso satelital e
IRD’sdecalidad paramejorarlainfraestructura
conlaque contamos en estos momentos. Como
siempre, queremos ver opciones de bajo costo
deenlacesinalambricos de cdmaras, servidores
confiables y por dltimo, estamos investigando
sistemas de traficoy sistemas de MAM’.

Ademads, Antonio Pérez coment6
las inversiones del dltimo afio. ‘He-
mos incurrido en tecnologias como
MPLS para el envio de sefiales de
video por IP (Vislink), se haelaborado
infraestructura de IP para OTT (Ele-
mental) y para TV digital (Harmonic), hemos
abierto los Estudios Medcom Ancon donde

Antonio Peérez

hacemos nuestras producciones de gran ta-
mafio (switchersy equipo de distribucion Ross
Video, infraestructura de fibra 6ptica Evertz,
enlaces de microondas Vislink, servidores 360
Systems, matriz y sistemas inalambricos de
intercom Clear-Com, cables SMPTE Furukawa,
camaras de estudio Hitachi, y los servicios de
la empresa de integracién Solotech)’.

‘Afiadimos un par de canales de produccién
local adicionales para nuestra empresa de ca-
ble (cadenas de aire utilizando procesador de
audio Linear Acoustic, equipos de distribucién
Evertz, sistemas de patcheo AMP, cableadoBel -
den), seguimos ampliando el uso de tecnologia
de transmision por enlaces celular (Aviwest),
cambiamos nuestro sistema de Master Contol
hacia Evertz, reemplazamos el servidor de
produccion Media Grid de Harmonic con uno
de tecnologia mds reciente y de mayor
capacidad, hemos iniciado el proceso

de reemplazar el sistema financiero
i |2d com de la empresa por el de Netsuite de

Oracley por ultimo hemos desarro-

lladolainfraestructuranecesariapara

el OTT de Medcom y se han reformulado

las aplicaciones de noticias y deportes (todos
con Applicaster)’, finalizo.

| don't have time
to lose track of
where my files and
business processes are.

| need all my
media processing
applications to work
together seamlessly.

Vantage Does [hat.

Vantage intelligent media processing automates time consuming
manual tasks, which reduces errors and saves time.

Vantage customers enjoy large productivity increases, enhanced quality,

bigger audiences and reduced operating costs. Business is transformed
as more delivery partners, formats, and packaging requirements can be
added, without compromising creativity, quality, or time.

S DVN Entregando de soluciones IP completas
10 GhE — 25 GbE — 100 GhE iy

IP. Aqui y ahora.

Learn more!

Vantage
Vwww.telestream.net/Vantage

www.avartz.com Y 1-877-995-3700

> W
telestream

Visit us at NAB | Booth SL3316
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Ecuavisa

Leonardo Cumba, gerente de estacion en Ademads, dijo: ‘Evaluaremos también sis-

Ecuavisa, confirmé que ira a la NAB temas de automatizacion y herramientas

juntoaotroejecutivodel areatécnica. que nos permitan monitorear de

‘Evaluaremos los equipos en 4K mejor manera nuestros flujos de
parair analizando los pasos nece- trabajoypoder detectar problemas
sarios para producir en este nuevo de manera previsiva y mejorar los
formato en el futuro, y estamos tiemposderespuestadeingenieria’.
evaluando la tecnologia IP paraeste Las operaciones de Ecuavisa operan
proposito y revisar los flujos de trabajo totalmente en HD y la cadena ecuato-

para producir en 4K’, expreso. riana ya transmite en digital sus contenidos
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LA CASA SIEMPRE GANA

CONGUISTE LA TV DE PAGA, COMSTRUYA SU PROPIA TV CDN.
ENCUENTRANDS EN HAE, EN EL STAND SU9&02CM.

Leonardo Cumba

en dos ciudades principales, Guayaquil y
Quito. ‘Toda nuestra programacion esta en
HD, tanto la produccién nacional como lo que
recibimos del exterior,aunque aveces nos en-
vian en formato SD, pero nosotros realizamos
el Up convertion a HD’.

‘Estamos evaluando toda la nueva tec-
nologia IP en routing switchers y switcers
de produccién. Para preparar la transicién a
esta tecnologia en el mediano plazo. Ademas,
estamos evaluandolas seguridades necesarias
en la planta tanto en las redes como en los
contenidos paraincorporar estatecnologiaIP’.

Yfinalizé sobrelas incorporaciones del tilti-
mo afio: ‘Hemos reemplazado las consolas de
audio analdgicas que quedaban en la estacion
por consolas de audio digitales. Todavia nos
queda una que sera reemplazada el préximo
afio. Hemos incorporado equipos de trans-

misién IP’.

! « L)
Andres Lapi, gerente tecnico y de operaciones
en Teledoce, Uruguay

Jose Vidal, jefe de ingenieria en Latina, Peru
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Rohde & Schwarz optimiza
el consumo de energia

Rohde & Schwarz lanzd la nueva sonda de
alimentacién multicanal RT-ZVCo2/04, que
permite medir a través de grandes rangos de
corriente y voltaje sin tener que alternar los
rangos, haciendo posible la monitorizacién
del consumo de energia en chipsets, médulos
de radio y otros dispositivos como relojes
inteligentes.

Cuando se utiliza en combinacién con un
RTE o un osciloscopio RTO de R&S, el flujo
de corriente puede ser claramente correla-
cionado con las sefiales de control analégicas
ydigitales, permitiendo alos desarrolladores
optimizar la vida util de la bateria o de los
dispositivos inaldmbricos en una etapa tem-

pranadel ciclo de desarrollo. La sonda de ali-

Evertz: Transicionde SDIa IP

En esta NAB, Evertz se enfocard enla tran-
siciénaIP con soluciones que proveen flexibi-
lidad, escalabilidad yagilidad. Suherramienta
Software Defined Video Networking (SDVN)
provee una solucién a prueba de futuro IP
para atender alas crecientes tendencias en la
industria, que incluyen produccién remotay
desdeelhogar, UHD, con HDR, playout basado
en la nubey analitica big data. SDVN permite
a las instalaciones satisfacer las necesidades

de hoy y las de dentro de tres afios.

Una de las soluciones que exhibira sera
Facility 2020 basada en la plataforma Evedge,
paraayudaralaspequefiasinstalacionesaen-
contrar laformamas costo-efectivade migrar
alP, mientras permitealas grandes empresas
expandirse utilizando un ambiente distribui-
do. Otro producto sera el DreamCatcher, un
sistemarobusto, escalable y moderno basado
en IP para captura, plaout, ejecucion, edicién

b
ROHDE&SCHWARE

mentacion multicanal de R&S, RT-ZVCo2/04
permite la medicién simultdnea de hasta
cuatro corrientes y cuatro voltajes sobre un
amplio rango dindmico. Los valores medidos
son transmitidos al RTE o al osciloscopio RTO
a través de la interfaz ldogica digital y luego
son desplegados de manera sincronizada
con los canales analégicos del osciloscopio.

y empaquetamiento.

La plataforma mejora E‘VE'!‘  F4
el flujo de produccién

impulsando Magnumysu

arquitectura de red 10GbE.

Estos y otros productos tendra Evertz en
su stand y presentara como adelanto en su
conferencia de prensa, que tendra lugar el
domingo 23 deabrilalas 9am en el Las Vegas
Convention Center.

tech mome

at the reach ofa touch

Techdhome is a key player inremole conlrol devices & lechnologies.

Techd4home designs, develops and delivers intuifive and innovative
infegraled wireless remole conlrol solulions.

Cutstanding cool designs and excellent user experence enabling
intuifive interface confrol, Is the result of more than 19 years of
experience in Remole Conirol Business, 3

Tech4home offers a wide range of Products and Selufions to IPTV,
Cable, Satellite, OTT and interactive TV Services Providers. | 3

Techdhome welcomes you fo visit our boolh SUSE26 - NAR emi:ilim

Nex! Exhibition: IBC 2017 {Stand 3.C46) in Amsferdam - Netherlands.

Conlact Us:

Graga Candido, commercial manager, gracacandido@lechdhome pl

www techdhome pt

IR BLE RF4CE WIFI DIRECT VOICE SEARCH TOUCHPAD BACKLIGHT PROXIMITY SENSOR AR MOUSE WIRELESS CHARGING
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NETWORK.
AUDIO.
VIDEQ.
CONTROL.

Bienvenido a

Broadcast 3°

Broadcast 3.0 es un concepto
basado en los pilares del
transporte 1P; La definicion

del procesado por software, a
organizacion y el control sin
fisuras de todos los recursos

de la red y los flujes de trabajo
automatizados. Esta tercera
generacion y las soluciones para
infraestructuras broadcast elevan
las capacidades de produccion

a un nueve nivel, permitiendo a
utilizacion de recursos de una
forma mads eficientes y la creacidn
de contenido mas inteligente.

Broadcast 3°

te a nosotros;

MNAB, Las 1424

Avid vuelve a realizar
el Avid Connect

Ratificando su liderazgo en el mercado,
Avid vuelve al Wynn Hotel de Las Vegas para
realizar una nueva edicién de su evento Avid
Connect en el marco de la NAB que. Después
del éxito de los ultimos afios, espera superar
las 1200 personas y 600 empresas, el sdbado
22 de abril, previo a la apertura de la expo.
Segtin las encuestas realizadas, hubo mas
de un 90% de satisfaccién e incluso muchos
asistentes que no fueron la NAB.

Durante la presentacion, Avid dara a
conocer sus planes y direccién que tomara
en este contexto de la industria en general,
seglin comentd a Prensario Angel Ilisastigui,
director de marketing. También se anunciara

AVID

el roadmap para todo el afio y los planes a
futuro. La novedad de este afio es que el pt-
blico podra votarlos productos que quieraque
Avid desarrolle para resolver sus problemas
de flujo de trabajo actuales. ‘Es una forma de
planear de manera conjunta los productos
futuros para todo el mundo’, afirmé.

Mas alla del Avid Connect, lamarca tendra
su stand en el South Hall con todo el equipo
de Latinoamérica para recibir a sus clien-
tes. En el stand habra mucho énfasis en las
soluciones de graficos, de almacenamiento
compartidoydealmacenamientointeligen-
te, como en todas las soluciones de cloud,
que es la direccién que va la industria.

Harmonic: Gran presencia

en laregion

Otra marca que se presentd en la expo de
Cartagena fue Harmonic, continuando con
su expansion en Latinoamérica. En su stand
estuvo el director regional, Alvaro Martin
que, mas alla de estar en los shows, destacé
la actividad formativa con seminarios de
capacitacién en Argentina, Chile y pronto
Colombia. Se trata de roadshows enfocados
envirtualizacion, cloud y CMTS virtualizados
alrededor de una agenda de OTT y play out
para players interesantes.

Alejo Smirnoff, Alvaro Martin y Guillermo Ramirez

Respectoalaregion, pesealas pocas expec-
tativas el afio pasado, tuvo mucha actividad
en todos los paises, incluyendo México, con
el cambio de paradigma pero con toda su
capacidad y Brasil que se estd recuperando.

Comrex crece con Liveshot

Raull Hun, gerente de ventas de Comrex,
destacé: ‘Estamos abriendo el mercado
de televisién de a poco; nuestro producto
Liveshot se esta posicionado muy bien en la
industria, la gente estd impresionado con
la calidad que trabaja y con sélo uno o dos
modems. También la posibilidad de retorno
de tres audios y un video nos posiciona muy
bien para remotos’.

La empresa lleva afios en Latinoamérica,
con productos esenciales para las estaciones

de radio desde
/

1961. ‘Lo que - 3
masvendemos :

en la region es
el Access y el
Bric Link’. El |
principal obje-
tivodelamar- Raul Hun

ca para este

afio es crecer en el mercado de la TV con su
solucién Liveshot.
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LiveU: Gran reunion de
distribuidores en Cancun

Del 25 al 27 de enero, LiveU convocé a
susdistribuidores yvendedores, socios

miento de metas propuestas, excepcional
desempeiio en eventos especiales,

del negocio, en el Hotel Krystal de la L%VE U cantidady calidad de entrenamientos

ciudad de Cancuin, México.

En el evento se discutieron las es-
trategias a seguir, planes de negocios,
implementaciénylanzamiento delos nuevos
productos y tecnologias, asi como los nuevos
procedimientos de soporte avanzado para el
area que incluye Meéxico, Caribe, Brasil y el
resto de Centro y Sudamérica.

En el marco de la reunion, se entregaron
reconocimientos alos resellers por el cumpli-

Armando Ujueta, Ludwyng Cuervo y Erasmo
Suarez, de Istronyc, con José Luis Reyes

Proudiy Engineered

BOOTH N3308

dados a usuarios finales, y ejecucion
deproyectos complejos, como destac
el director regional, José Luis Reyes.

Junto con LiveU, Magnum Soluciones
Digitales fue el anfitridn, y encargado de re-
unir a sus mayores clientes mexicanos como
Televisa, Multimedios y Fox Sports. Estu-
vieron también directivos de los headquarters

tanto de Israel como de Hackensack, NJ, como
Mike Savello.

Allen Maldonado recibe Danilo Bautista, por
el premio de Cocatel Broadcast Depot

INTE

Elanfitrion, Jorge Camacho con José Luis Reyes 'y
Mike Savello, de Magnum

Reconocimiento a Pablo Cortizo, de Live
UCAN, recibe Eldad Media, de Argentina,
Eitelberg, de Brasil recibe el premio

Todos los representantes de LiveU, en Cancun
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Imagine Communications: Movil 4K de

Gearhouse fue equipado con IP3

Imagine Communications anuncié quela
casa de servicios de produccién en EE.UU.,
Gearhouse Broadcast, adquirié su solucion
Platinum IP3 para equipar su nueva unidad
movil 4K/UHD, conocida como Columbus.

Platinum IP3 es un elemento clave en la
infraestructura central del mévil, prove-
yendo capacidades de distribucion de sefial
multiformato, soporte para HD, 3G y 4K/
UHD. El router listo para IP también estd
disefiado para proveer a Gearhouse con la
capacidad de pasar sin inconvenientes, a
operaciones IP en el futuro.

Lanueva unidad, junto con los ingenieros

de Gearhouse, esta disponible para
sualquiler en todo tipo de produc-
ciones en vivo en Norteamérica.

Mathias Eckert, VP EMEA en
Imagine Communications, dijo:

‘Gearhouse estd abriendo un

— .
)
Entre las mas avanzadas y xflmagm_e nuevo camino en produccién 4K

versatiles unidades de produccién
operativas, Columbus esta equipada

con 16 camaras Sony HDC-4300 4K/HD,

y seis entradas adicionales para camaras
RF. Una funcién critica del router IP3 28RU
de Imagine es manejar el Unico panel de
monitores, que consiste en 24 monitores 4K
configurados como Quad Splits o monitores
4K de entrada simple, dando al camién una
flexibilidad total en HD o 4K.

e Imagine se complace de proveer

la tecnologia critica para dar vida a

su proyecto Columbus. El Platinum IP3

es un caballo de trabajo para la produccién

movil, cada vez mas reconocido por suversa-

tilidad y confiabilidad, ademas de dar soporte

en los ambientes de produccién hibridos,

ayudando a empresas innovadoras como

Gearhouse a satisfacer los requerimientos
de los clientes’.

GatesAir gana proyecto de TV digital en Rusia

GatesAir cerré un proyecto con la ca-
dena rusa de TV digital, RTRN, a través
de su distribuidor Trade House Svyaz
Engineering, para el despliegue de

llaran en un periodo de mas de tres afios.
GatesAir gand el contrato por
su capacidad de proveer un

2= rapido envio de sus ulti-

2
1076 transmisores Maxiva ULXTE EﬂTE§ﬁ|R mos transmisores de alta

refrigerados por liquido, y UAXTE
refrigerados por aire. También se
destaca la distribuci’'n de los tultimos
excitadores XTE de GatesAir para el pro-
cesamiento de DTV multicanal definidos
por software.

El acuerdo comienza inmediatamente y
abarca el despliegue de TV digital en mul-
tiples ciudades y regiones que se desarro-

s = e .
eficiencia, debido en parte

al disefio altamente modu-

lar del transmisor Maxiva que

acelera la produccién y distribucién

del centro de produccion de la empresa en
Quincy, Illinois.

El contrato que tiene Trade House Svyaz

Engineering con RTRN (Russian Television

and Radio Broadcasting Network) tam-

bién incluye equi-
pamiento llave en
mano, servicios de
instalaciéon y comi-
sionado. El socio de
GatesAir asistira al
equipo regional de
GatesAir con todas
las iniciativas de
servicio y soporte
relacionadas.

Maxiva ULXTE

New

- HDR in all formats
- HLG, PQ and ICtCp
- Desktop playback

ClearView Extreme 4K

ClearView 4K - The Solution for Your Quality Tests

Video|Clarity
o “a"m

Tools for Video Analysis

A L ESAFIR T Company

EL PRINCIPAL PROVEEDOR
DEL MUNDO DE LAS PANTALLAS

Serie
PLANAR® DIRECTLIGHT"

Puede ser visto desde cortas distancias. Instalacion y mantenimiento
delantero. Fuente de alimentacicn remota (RPS). Excelente calidad
de imagen. Sisterna de montaje Leyard® EasyAlign™ incluido.

Disponible en 0.9, 1.2, 1.5y 1.8 mm

Serie
LEYARD® TWA

Puede ser visto desde cortas distancias. Proporciona beneficios
de un solo design de pantalla plana de 54 *. Excelente calidad
de imagen. Design avanzado para la confiabilidad vy facilidad
de instalacion. Proporciona la eficiencia energética.

Disponible en 0.9, 1.2, 1.4, 1.8y 25 mm

Serie
LEYARD® TWS

Puede ser visto desde cortas distancias. Excelente calidad
de imagen. Design avanzado para la confiabilidad y facilidad
de instalacion. Ligero, gabinete en aleacion de magnesio.
Proporcicn de 16: 8. resolucion de alta definicion, 4K y 8K.

Disponibleen 0.9, 1.2, 1.5y 1.8 mm

+55 {41) 3059-5100 - sales.brazil@leyardgroup.com
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Primestream simplifica los workflows 4Ky VR

Primestream presentarda en NAB la
nueva version de su plataforma Dy-
namicMediaManagement,queincluye
poderosas funcionalidades de facil )
uso para manejar incluso los flujos
de trabajo mds complejos, desde la
captura hasta la distribucién.

EnLasVegas, destacardlas nuevas versio-
nes de Fork y 1a suite Xchange, equipada con
una experiencia de usuario mejorada, flujo

imestream

de trabajo 4K/UHD, VR/360-
Asset Management, tagueo
de metadata basada en web,
un panel de extensién Adobe
Premiere Pro actualizado con
flujos de trabajo centrados en
los proyectos y mas.

Claudio Lisman, presidente y CEO de
Primestream, dijo: ‘Nos complace dar a
los usuarios un camino facil al flujo de tra-

bajo para 4K/
UHD y VR/360
mientras nos
dirigimos a las
necesidades
de los equipos
para colaborar
en proyectos

desde cualquier Claudio Lisman, CEO de

lugar’. Primestream

Tech4home trae sus controles a Latinoameérica

Tech4home es un nuevo protagonista
para el mercado de controles remotos de
Latinoamérica, como empresa de Portugal
que se present6 por primera vez con un
stand para nuestra region en Andina Link
y confirmo su presencia en la NAB y la IBC.
Ya con algunos negocios en Latinaomérica,
tiene clientes en Argentina (Supercanal),
Brasil (Tim) y Uruguay (Nuevo Siglo y
Multisenal).

e

Nueva serie TLWH7900 :

Techs4Home disefia, desarrolla y sumi-
nistra soluciones intuitivas e innovadoras
integradas de mandos a distancia para
IPTV, cable, satélite, OTT y proveedores de
servicios de television interactiva.

Sus productos van desde controles remo-
tos interactivos y teclados remotos, hasta
productos especificos del mercado de nicho,
como nifos y adultos mayores. Tech4home
tiene mucha experiencia en la implemen-

L

—

Transmlsnres de TV de alta _potencla

nsmitters

me—s= Maxima densidad de potencia
====""Eficiencia y calidad de sefial optimizadas

iVisitenos!
stand SU9810

Graca Candido, Miguel Olivera y Andreia Duarte de
Techghome

tacion de RF, RF4CE, BLE, WiFi Directa, de
buisqueda porvozy de tecnologia Touch-pad.
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Streann, el socio ideal para

.
e
o
streann

estrategias online

Creada por Antonio Calderén y Gio Pun-
zo, Streann es la compaiiia que apunta al
desarrollo de todas las plataformas de video
disponibles en el mercado, que ya recibié
numerosos premios y se consagré como la
“primera Startup innovadora” en Florida,
EE.UU.

Ahora esta creciendo mucho; ya atiende a
920 canales en vivo, 454 radios online, 1998
titulos de video on demanda, hace streaming
para141paises —tiene estaciones en Panama,
El Salvador, Honduras, Guatemala, Nigeria,
Colombia, Venezuela, Argentina, Uruguay,
Chile, Italia, USA- y ha implementado mas
de 118 apps de OTT.

En México, firm6 un acuerdo con Ra-
diorama para atender algunas de las 150
estaciones, empezando con @FM. También
trabaja en television con Albavisién, Disneyy
Exa de México. Streann ofrece servicios OTT
con estrategia digital donde las radios, TVy
creadores de contenidos puedan finalmente
monetizar.

En NAB 2017 estard lanzando realidad au-
mentada (AR) en B2B, que es unacombinacién
de streaming con publicidad programatica
para acercar las marcas a los usuarios fi-
nales atreves de streaming. Los ejecutivos
comentaron que se ha fortalecido la parte
de analitica de video y la nueva plataforma
de monetizacion de video con PPV (pago
por evento).

Trabaja también con resellers de telcos
MVNO para ofrecer sus soluciones de marca
blanca, yendo atrds de grandes operadores
mdviles con millones de suscriptores que ya
integraron soluciones suyas, como T-Mobile,
Verizon y AT&T.

También integré a mas de 40 agencias de
publicidad paralas soluciones de advertising.
Sus partners son Akamai, Wowza, LiveU,
DVEO entre otros de primer nivel.

Antonio y Gio dijeron que ‘el secreto es
ofrecer la solucién completa y mucha fle-
xibilidad para los proyectos de los clientes,
como grupo de emprendimiento que se
puede adaptar mucho a ellos’. También esta
haciendo roadshows, que sirven para crear

nuevas soluciones.

Afirmaron que el nexo con el mercado es
una gran ventaja en la creacién de productos.
‘Laindustria migrando tecnologias; todos ne-
cesitan unaestrategia online con aplicaciones
que generan locuras en los jévenes, mucho
mas profundo que Facebook Live.

Streann lanzara’ 3 nuevas herramientas
digitales innovadoras para Radio y TV en
NAB 2017, los ejecutivos confirmaron que

'v."‘».'llh intuit

Antonio Calderon y Gio Punzo con el Captain Streann,
que trae todas las soluciones para monetizar en digital

seran soluciones que cambiaran la industria
de la publicidad digital y nos comentan que
ya tienen demanda de algunos clientes.

Audio & Video
Monitoring Solutions
For An Evolving Industry

@prensario
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Comparacao de velocidade do encoder

u | Tecnologia

Parametros de teste

Insput file: B0 minutos Video/Audio . mky

O servico de encoder da Bitmovin é entre 4 a 30
vezes mais rapido que os dos concorrentes! s RO

VSN provee flujo de trabajo automatizado s Eecews

Bitrate: 1.20 Mbps
Codec: h164 Bitrate: BOO khps
Bitrate: 500 kbps

Formatz 1920 x 1080
Format: 1780 x 720
Format: 854 1 B0
Format: B40 1 360
Formatz 426 x 240
Bitrate: 128 kbps

para Imagen Television de México | ruwrys e

VSN anuncié que su software de automa-
tizacién y optimizacion de flujo de trabajo ha
sido adquirido por la nueva cadena mexicana
Imagen Television, que forma parte del Grupo
Imagen, uno de los mayores conglomerados
de medios en ese pais, para automatizar,
optimizar y gestionar todo su flujo de trabajo
para Broadcast.

Aaron Lépez, COO de VSN, dijo: ‘Estamos
honrados de jugar este rol clave para ayudar
a Imagen Televisién a convertirse en una
nueva opcién medidtica para las audiencias
mexicanas. Nuestros confiables sistemas de
software estan conduciendo la innovacién y
eficiencia en una empresa que se encuentra
en la misi6n de conectar con los espectadores

ASh. HA
NVERZION

Nuevos avances técnicos en
AUTOMATIZACION Y SERVIDORES DE VIDEO

- .
Consiga nuevos niveles de eficiencia
en el flujo de trabajo de su control maestro

Libérese de las limitadas soluciones de

automatizacion con un pac

te de video servidor

inteligente y de automatizacion hibrida de NVerzion

www.nverzion.com

sales@nverzion.com - +1 (801) 293-8420

Instalaciones de Imagen Television

y crear nuevas posibilidades’.

Cumpliendo con la visién estratégica de
la empresa asociada a Grupo Imagen, Grupo
Empresarial Angeles, Imagen Television
fue lanzada en octubre de 2016 y ahora esta
transmitiendo en 60 ciudades a través de 123
estaciones. VSN ha dado soporte a Imagen
con cuatro de sus productos: VSNMulticom,
VSNCreatv, VSNExplorer MAM y VSNBroadrec.

El lanzamiento del canal requiri6é un com-
pleto flujo de trabajo automatizado Master
Control Room (MCR), integrado con todos los
equipos de terceros disponibles. Para eso, VSN
despleg6 exitosamente dos sistemas VSNMul-
ticom, que permiten asegurar la transmision
ininterrumpida, y conecté VSNCreatv para el
trafico de TVy el armado de la programacion.

VSN también integré VSNMulticom y VS-
NExplorer MAM para manegar los flujos de
trabajo con los servidores de media Harmonic
Spectrum y WideOrbit para venta de trafico
de media. El despliegue permite a Imagen
Television tener un flujo de trabajo MCR total-
mente automatizado para exportar videoclips
a los servidores Broadcast. El sistema puede
invocar servidores de video cuando un clip o
show programado no esté listo para emitirse,
proveyendo seguridad y eficiencia a la red.

Nuevo editor de video web para NAB

En la NAB, VSN presentara el nuevo editor
devideo web, VSN Wedit, que ha sido integrado
en la solucion de Media & Business Process
Management, VSNExplorer. Esta herramien-
ta, desarrollada en HTML5 para potenciar
su rapidez y facilidad de uso, permite a los
periodistas y editores de video preparar las
piezas audiovisuales para su emision desde la
propia interfaz de VSNExplorer, sin tener que
cambiar a otro sistema para ello.
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Zencoder

Tempo total T -
de encoding: 1'26'4'?

360°e VR

Arquivos grandes demoram
muito tempo para encodar. O
VR e 360° sdo ainda mais
pesados e demoram ainda
muito mais que um video
standard.

Devido a rapidez e
performance do nosso
encoder, temos baixo delay no
live streaming e menos tempo
entre a edicao, publicacao do
VOD e contetdo OTT.

Visite bitmovin.com

Encoding.com

Amazon Elastic
Transcoder
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1800
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Bitmovin
Enterprise

Bitmovin

Seja o primeiro a maximizar receita

Rapidez no setup
das bibliotecas

VOD EOTT

Se vocé esta comegando com VOD
ou OTT, o primeiro trabalho é
converter sua biblioteca de videos
para streamings adaptativos.

Dependendo do tamanho da sua
biblioteca, com o nosso servico de
cloud encoder, vocé ganhara muitos
dias e semanas na fase inicial do seu
projeto e consecutivamente na sua
operacao.

Seja o primeiro
a transmitir

Uma coisa que nuncamuda éa
inddstria jornalisticae a
necessidade de ser o primeiro a
publicar noticias urgentes.

A velocidade do encoder tem um
impacto direto na sua publicacao.

Com o encoder da Bitmovin vocé
ganhara em rapidez e eficiéncia,
apos a saida do contetido da
edicdo, em questdo de minutos, o
conteldo estara disponivel no seu
portal de noticias.

» BITMOVIN
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SAM y Masstech: flujos de trabajo para

produccion de noticias y archivo

Snell Advanced Media (SAM) y Masstech
anunciaron un acuerdo para acelerar y sim-
plificarlaformaenlaquelassalas denoticias
de television y multiplataformas manejan y
mueven el contenido entre los procesos de
produccion, archivoy distribucién. Debutan-
doenlaproximaNAB, laintegracion entrelas

soluciones de noticias SAMVIBEy el software

&

de gestion de media y archivos de Masstech
permitira a los usuarios de SAM realizar fa-
cilmente las funciones de archivo, locacion,
recuperaciony comparticién de contenido de
noticias entre diferentes lugares.

Mike Palmer, VP de estrategia de negocios
de Masstech, comento: ‘En el escenario me-

diaticoactual, fragmentado e hiper competi-
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Dielectric.com

@) /oietectricisaz
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MASSTECH
LY -
tivo, las salas de noticias ne-
cesitan operar en una paz
sin precedentes. Nuestra Snell
. 2 Advanced
integracion conlas solu- Media

ciones paraproducciénde

noticias multiplataforma

da alos editores y periodistas

acceso a nuestros beneficios para gestién de
media directamente dentro de la interfaz de
SAM y su familiar sistema computacional
para la sala de noticias, eliminando las ba-
rreras de productividad del flujo de tragbajo
mientras se mejora el descubrimiento y la
comparticion de contenidos’.

Impulsando la nueva interoperabilidad
de SAM a través de la integracion con las
soluciones NRCS, incluyendo AP ENPSy Avid
iNEWS, el software de Masstech permite a
los contenidos de noticias ser archivados
automaticamente al final de cada espacio
noticiario. Para cada historia en curso, los
correspondientes archivos de media son co-
piados automaticamente desde los servidores
de produccién y playout SAM sQ, dentro del
archivo manejado de Masstech y almacena-
do a lo largo de los guiones de noticias y la
metadata. El contenido también puede ser
archivado en el sistema de Masstech directa-
mente desde el software de interfaz de SAM,
independientemente del NRCS.

Los beneficios de la nueva integracién
se amplian ain mas cuando encuentran y
recuperan contenido desde el archivo. Los
usuarios puede ubicar historias y clips con
las capacidades de bisqueda nativas de su
software NRCS o a través de las nuevas he-
rramientas de Masstech, embebidas dentro
delainterfaz deusuario de SAM. A diferencia
de las soluciones de gestién de almacena-
miento, lacombinacién Masstech-SAM toma
total ventaja de los guiones asociados de
noticias durante lasbtisquedas, acelerandoy
facilitando lalocalizacion y reutilizacion del
contenidovalioso yrelevante. Los videoclips
archivados pueden ser previsualizados
dentro de la interfaz SAM o NRCS, y luego
completa o parcialmente restaurados a los
servidores SAM con s6lo unos pocos clicks.

P - 38 | Prensario Internacional | NAB 2017

Www.prensario.net

FLEXIBLE. INTUITIVO. EFECTIVO.

NUEVO SOFTWARE YA DISPONIBLE

VISITENOS EN EL STAND SL 8130 DEL NAB SHOW

wiiZision wwisioncom - S48




n | Integradores

¢

Teletec: Sistemas a la medida de los clientes

Teletec continda con grandes logros en la
estrategia de ofrecer soluciones a la medida
de sus partners mas importantes. Esto, se-
gun explic6 su director comercial, Alfonso
Vazquez, ‘lo hacemos pensando siempre en
la evolucion del consumo de video y hacia
donde vemos el futuro, maximizando
las ganancias mediante la segmen-
tacion de audiencias

eficienciadelastelevisoras’, agregé Vazquez.
Siete personas de Teletec estaran en la NAB
presentando los nuevos productos de marcas
clave como Harmonic, VSN y Fluotec. Dijo: ‘De
Harmonicseguimos contodalaparte satelital,
vienennuevos productos en NAB, en particular
el SpectrumXE que es estamos empujan-

do porque permite el “ad insertion”

i6 iencias’. . a nivel de transport stream aho-
‘Elbroadcaster estapensandoen & I J TELETEC rrando latencia. Estamos tratando

c6mo llegar a la persona correcta y
con el anunciante correcto. El con-
sumidor busca satisfaccion inmediata
en los contenidos que permite la multiplata-
forma en los aparatos méviles como laptops,
smartphonesytablets. Mientras tanto, elusode
televisoresy smarTVshabajaun26%’, destacd.
‘Con esavision multiplataforma, laestrate-
gia de Teletec es apostar a la automatizacién
de procesos para bajar el Capex. Ya tenemos
casos de clientes que automatizaron 30 pro-
cesos que hubieran sido manuales con gran

1 K VM p fesmnalﬁ

de evolucionar a eso para que los

broadcasters tengan una interaccién

en tiempos mas rapidos’. VSN tiene uno

de los productos mas sélidos del mercado y

Fluotec como marca lider en iluminacién con
integraciones s6lo a base de led.

En términos de integracién, Teletec ha
sumado lamarca ROB que agregdé al portafolio
soluciones para broadcasts robdticas. Eso
sin olvidarse de de los clasicos Panasonic y
JVC ‘como nuestras marcas lideres habitua-
les’, complet6.

Alfonso Vazquez

Para finalizar, Alfonso reflexioné sobre
el mercado mexicano. ‘Las inversiones y
las tendencias en general se enfocan hacia
sistemas hibridos, porque si bien en México
todavia le tenemos reservas con respecto a la
nube, yalos grandes la estan utilizando. Esto
permite un costo menor de infraestructura,
versatilidad y actualizacion. Es muy dificil
pensar hoy en un modelo que sirva para todo
elmundoylassolucionestienen queadaptarse
al flujo de cada uno’.

--—'_“‘r_"l""

' rendimiento para la distribucion completa de sefiales
de video, audio y datos de alta definicion sobre par de cobre
trenzado, fibra multimodo o fibra monomaodo. Cada trama se
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compatibles con las tarjetas de E / 5 de alta velocidad UNI-IO
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Encoding, cloud playout, filebased workflows, media
datacenters de media o alta densidad, ad insertion, OTT.
Todo esto y mas utilizando la tecnologia mas
vanguardista en el mercado.

En Promexar somos especialistas en integraciones,
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Promexar: Workflows glass to glass

Christian Fragoso, de Promexar, comento:
‘El 2016 fue un buen afio, de mucha diver-
sificacion de mercados. El broadcast publico
y privado tuvieron la consolidacion de la
TDT, pero también tuvimos mucha accién
con las telcos y MSOs, que representan una
gran inversion de capital y talento humano.

‘Ha crecido mucho nuestra oferta tecno-
légica; estamos desarrollando proyectos con
Quintech, Witbe, AppearTVy las marcas que
hemos desarrollado en el pais como Imagine
Communications. Todo esto pesealaincer-
tidumbre econémica, donde el peor efecto
es la vulnerabilidad del tipo de cambio, que
genera especulaciony retrasalos proyectos’.

)

Sinembargo, agreg6: ‘El mercado mexica-
no estamadurando rapido, se vuelve exigente
y requiere de mucha creatividad y esfuerzo
para poder competir. Por eso estamos enfo-
cados al workflow glassto glass; estamos
muy comprometidos con servicios
profesionales y las diferentes ver-
tientes de virtualizacion’.

‘Ennuestra estructurade servicio,
también hemos crecido de manera
saludable; este afio estrenamos edificio; se
ha sumado gente talentosa y creemos estar
fuertes para enfrentar los desafios y conti-
nuar con el crecimiento de afios anteriores’

Finalmente, adelanté que en Las Vegas

B

Christian Fragoso

‘estaremos activos y cerca de los clientes;
siempre demostramos conocimiento y
aplicacion correcta de la técnica. Estaremos
hablando mucho de flujo de trabajo y efi-
ciencia de procesos’.

Amtec, con los cambios del mercado

Andrés Martinez Rios, de Amtec, afirmo:
‘Esta edicion de NAB es particular por la
economia del pais, la relacién con Estados
Unidos y la posibilidad de un reajuste en el
tratadodelibre comercio, aunque no estamos
temerosos. Cuando mi padreinicié laempre-
sa, no existia el tratado de libre comercio’.

‘Si muchos clientes no viajan a Las Ve-
gas tenemos que recabar mas informacion
para Telemundo en un mercado cada vez
mas atomizado por la oferta tecnoldgica y
dependiendo del enfoque de cada cliente.
Vemos la parte de postproduccién hacia
series, peliculas o contenidos al HDR o una
alternativadistintaatravés de 4K de archivos

¢

mas grandes con un requerimiento mayor
de discos de almacenaje. También se
estan buscando herramientas
que permitan producir mas
econémicamente; hoy los re-
porteros van con un iPhone y
retomamos la distribucién de
Sennheiser con accesorios para
este tipo de camaras como micréfonos de
alta calidad para entrevistas’.

‘Las grandes cadenas, como Televisa o
Azteca, necesitan unaautomatizacion mucho
mayor; compran equipamiento muy costoso
queles dacertezaconun grado cero de error.
El reto que nos hemos puesto es, sin descui-

Comtelsat: Exito con S-A-M en
Canal del Congreso

Israel Gomez, director general de la di-
vision broadcast de Comtelsat de México,
destacd lareciente implementacion delaso-
lucién de Noticias SQ de S-A-M en el Canal
del Congreso y la instalacién de la primera
consola de audio Lawo en Fox Sports México.

Coment6 que en la era Trump ‘el mercado
esta contraido, hay una gran expectativa
de lo que va a pasar con el tipo de cambio
durante estos meses. Parece que hay una
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pequefia recuperacién pero

muchos de los presupuestos se fantie
realizaron con tipos de cambio
distintos’.

Para la NAB agregd: ‘Hemos incluido
nuevas marcas en nuestro portafolio para
atender mejor anuestros clientes. Sumamos
recientemente a ABonAir para transmi-
sién inalambrica. Alld iremos a ver temas de

virtualizacién y multiplataforma’.

AMTEC
L=

Andrés Martinez-Rios

dar a los grandes, cubrir a un publico més
amplio y brindar el mismo nivel de soporte
personalizadoy asi combatir ladiferencia de
precio que esto pueda ocasionar’.

Israel Gomez
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Magnum Digital: ‘LiveU es clave en la era Trump’

Proyeccion con Yamaha, Elemental, Sony, Video Devices y Ooyala

Magnum participard en la NAB de Las
Vegas con seis de sus ejecutivos, vendedores
e ingenieros. David Camacho, responsable
de ventas del integrador mexicano, destac
sobre sus marcas: ‘LiveU se ha renovado.
El primer trimestre del afio, clientes como
Televisa, Milenio y Multimedios
actualizaron sus plataformas a los
equipos listos para transmitir en
H265, con menor ancho de banda
y mejor calidad’.

‘Ademas del LU6oo, tenemos
nuevos productos que ayudan a bajar
los costos operativos de una forma significa-
tiva, primero ofreciendo una red de alquiler
de equipos a nivel mundial para transmitir
instantaneamente usando la red local y
hasta compartir la sefial entre usuarios como
sucedi6 con TV Azteca y Voice of America
para compartir su feed de noticias’.

Otras tres marcas pilares de Magnum Di-
gital son Yamaha, Elemental Technologies

IEICNLLMN

y Sony. Agreg6 Camacho: ‘El afio pasado,
fuimos los primeros en el mundo en vender
una consola PMiod de Yamaha, a Televisa.
Hoy estamos hablando de consolas de alto
rango, vamos de la PM1D hasta la PM1od que
hatenido una gran aceptacion en México, ya
enun mundo totalmente IPaplicado al
audio. En la NAB vamos a mostrar
lanuevaconsolade Yamaha PMi1od
small y las lineas QL y serie CL’.
Sobre Elemental Technologies,
remarco: ‘Hemos crecido mucho con
proyectos de streaming 24/7 con Mul-
timedios, hasta la integracion de encoders
para transmisiones de 4K por Internet con
Televisa. Elemental tienen equipos robustos
y su soporte técnico es muy bueno’.
Coment6: ‘Sony sigue siendo primordial,
en un mercado donde hay mas necesidad
de grabar en 4K; las camaras FC7 y FC5 son
las mejores en la relacion costo beneficio y
permiten hacer un muy buen slow motion’.

David Camacho

Para completar, destacé que trabaja con
Kramer en proyectos de instalaciones bien
robustas y que esta introduciendo marcas
como Video Devices para 4K. ‘Son unos
pequefios monitores grabadores de buena
aceptacion’, afirmd.

Finalmente, Camacho mencioné la nueva
alianza con Ooyala, para transmitir por Fa-
cebook Live, YouTube, Twitter, Periscope y
CDN privadas como Akamai.

Simplemente: ‘Se puede hacer mas con menos’

‘El 2016 fue un buen afio para la empresa
debido, en gran parte, ala relacion sélida que
tenemos con las marcas que comercializa-
mos, pero también a los afios que llevamos
desarrollando soluciones que integran los
mejores productos’, expresé Monica Reina,
CEO de Simplemente.

‘Somos aliados y hemos crecido

cumple la maxima de hacer mds con menos
recursos; se puede realizar un programa de
TV, una pelicula o un videoclip en la maxima
calidad de la industria con fierros mas eco-
ndémicos cada vez. Las opciones son muchas
y creemos hoy mas que nunca que el gran
diferencial es la creatividad’.
El foco del integrador mexicano

junto a marcas que hoy son mons- . . estaenlos flujos de postproduccién
simplemente

truos en la industria. Cada afio S A —

agregamos cuidadosa y estratégi-

camente nuevas propuestas porque

mas que el nimero nos importa que nos

ayuden mejorar nuestras soluciones’, agrego.
Sobre la actualidad dijo: ‘Hay un clima

econdémico complicado y hay que dar pasos

sélidos. Es un excelente momento si hablamos

desde el punto de vista tecnoldgico, donde se

compartidos. ‘Sinembargo, hemos
abierto brechas en nuestralineade
soluciones, como la reciente alianza
con Zero Density y Mo-Sys. Ya tene-
mos algunos proyectos implementados con
grandes resultados’, remarcé Reina.
‘Nuestro objetivo para 2017 es mantener
la capacidad para mutar como compaiiia y
anticiparnos a las tendencias de la indus-

Monica Reina CEO

tria como lo hemos hecho hasta hoy’, dijo
y concluyd: ‘A NAB vamos a buscar nuevas
marcas, ver los lanzamientos y observar de
cerca las tendencias del mercado, creo que
es un aflo de consolidacion de las tecnologias
que se han venido observando desde hace un
par de afios’.
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Tecsys: ¢Por qué monitorear las redes

de TV digital?

Los beneficios de las TV digital frente a
la TV analégica son claros. Destacan por un
lado una mayor eficiencia espectral y en
consecuenciala capacidad de transmitir mas
programas en el mismo rango de frecuencias,
y por otro lado una notable mejora en la
calidad de visionado para los espectadores.

A diferencia de lo que sucede en la
recepcion analdgica, donde en muchas
situaciones es posible continuar visuali-
zando el contenido aun cuando se encuentre
degradado por ciertas interferencias, en la
recepcion digital existe un salto mucho mas
abrupto entre visualizar el contenido y no
visualizarlo, esto es, entre lo admisible o lo
no admisible por el espectador. Ello implica
que las redes de TV digital han de encon-
trarse mucho mas ajustadas en cuanto a la
calidad de la sefial transmitida.

Existen dos aspectos fundamentales que
estan presentes enla TV digital terrestre en
relacion a la analdgica que conducen a una
mayor necesidad de control y monitoreo en
el mundo digital:

- Por un lado, en un sistema de TV digital
existe una cadena mas compleja de equipa-
miento desde la captura de la sefial hasta su
recepcion en los STB o receptores de TV. En
esta cadena que comprende distintos ele-
mentos como codificadores, multiplexores,
enlaces de distribucién, moduladores, etc. si
por cualquier motivo, se producen errores
en su funcionamiento, es probable que se
vea afectada la senal recibida por el usuario

hasta el punto de no poder visualizar el
contenido correctamente.

« Por otro lado, en el caso particular de las
redes de TV digital terrestre, se afiade la pro-
blematica causada por las condiciones cam-
biantes del medio de transmisién (condiciones
climaticas, construcciones, etc.) que conllevan
degradacion y ecos en la sefial. Especialmente
critico es el escenario de redes SFN, en las
cuales hay que lidiar con un escenario posible
de mdltiples sefiales de diferentes estaciones
transmisoras en el mismo canal en una de-
terminada drea o zona de cobertura, que exige
una correcta sefializacién y sincronizacion de
la red en todo momento.

Garantizar la calidad de servicio en
una red de TV digital exige disponer
de herramientas automadticas de
monitorizacién y alerta. Estas

herramientas han de trabajar de ﬁTEC &

un modo proactivo y desatendido,
de forma que los operadores de red
reciban alertas tempranas de fallos
para su diagnoéstico y solucién antes de que
puedan convertirse en un problema mayor
que cause un impacto a los telespectadores.
Lamonitorizacion de unared de TV digital
puede situarse en distintos escenarios, tipi-
camente en cabecera, sites de transmision o
sobre el terreno, siendo la suma de los tres
la que aporta la mayor capacidad de alerta
y diagndstico temprano.
En la etapa de transmision es importante

disponer de informacién en tiempo real de la

Esquema solucion monitorizacion

oL, R

g I —MI“FJIum )
e A =

-
=i

(@)

HEAMND

= , 1un
161, —
: “a e i 3
Y,

] =, D"

seflal que alimenta el transmisor para verifi-
car quela senal distribuida desde cabecerano
contiene errores, asi como dela sefial enviada
al aire para verificar que se emite conforme
a los parametros estipulados. De este modo
se validan dos etapas simultdneamente, por
un lado que todos los elementos funcionan
correctamente desde la cabecera hasta el
site, y por otro lado que el transmisor esta

trabajando acorde a su configuracion.
Tipicamente a un despliegue inicial de
monitorizacidn en los sites de transmision,
suele seguirle un despliegue adicional en
determinadas zonas del territorio, al me-
nos en aquellas que por sus caracteristicas
geograficas o de confluencia de multiples
transmisores se prevén de antemano

mas problemadticas.

Tanto la medida y analisis pre-

ciso de la sefial en radiofrecuencia
(RF) como un profundo andlisis
del Transport Stream (TS) son
funcionalidades importantes en una
solucion de monitorizacién, y por tanto
ambos aspectos han de ser abarcados por la
herramienta del modo mas intuitivo posible,
facilitando al usuario la explotacion de la
informacion, bien desde el propio dispo-
sitivo, bien desde un NMS que proporcione
una gestién centralizada la informacién
reportada por varios dispositivos.
Endefinitiva, se tratade disponer de “ojos”
en la red, para garantizar la mayor dispo-
nibilidad de servicio a los usuarios finales
mediante unaanticipaciénafallos gravesyla
posibilidad deanalisisy diagndstico temprano
de incidencias cuando éstas ocurren.
Gsertel, compaiiia especializada en el
desarrollo de equipamiento de medida y
monitorizacion en el campo del broadcast,
dispone de soluciones profesionales para
la supervision avanzada de redes de TV. En
concreto la gama RCS constituye una he-
rramienta perfecta para la monitorizacién
proactiva de sefal de TV, con importantes
y destacadas funcionalidades en la medida
RF y el andlisis de TS.
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Por Jose Elias, Broadcast Consultant

IF Telecom: Soluciones para TV digital
y migracion AM/FM en Brasil

IF Telecom, fabricante de antenas y compo-
nentes para radiodifusores de FM y TV digital
desde 2009, viene abarcando los proyectos
mas complexos con calidad y precision. Con
su personal especializado en actividades de
mantenimiento y pos-ventas, la empresa
viene ganando mercado afo a afio.

Igualmente, mantiene su paceria /-\
tecnoldgica con Dielectric LLC (de lF

positivocombinador paralos dos transmisores.
IF Telecom ofrece solucionesalos radiodifu-

sores en todo Latinoamérica (FMy TV Digital),

en complemento al apoyo internacional que

Dielectrictienedesdelos Estados Unidos, conla
ventajadetener productos nacionalizados en

Brasil que pueden tener menores costos
deimportacion, especialmente en los
paises del Mercosur.

TELECOM

EUA) desde 2013, representando
localmente los productos hechos en

Estados Unidos, y también fabricando,
bajolicencia, ciertos modelos de Dielectric. Es-
tos incluyen antenas especiales, como paneles
UHF conamplio ancho debanda como también
las antenas UHF Superturnstile de banda ancha,
teniendo dos entradas sin la necesidad de dis-

)

CIS Group

Guilherme Silva, CEO y presidente de CIS
Group, sustentou: ‘A CIS sempre leva
engenheiros e profissionais de venda
a NAB. Sinceramente nao existe a
posicdo de executivos na CIS. Irao
apenas quatro pessoas do Brasil’.

Respeito do trabalho nas Vegas,

wierw.eitvcloud.com

Todos los productos hechos en
nuestra fabrica son probados y tienen
controlabsolutode calidad, conregistros
delosresultados para garantizar el desempetio,
teniendo en cuenta las especificaciones mds
exigentes en términos operativos.
Ademas de nuestra fabrica, IF Telecom tiene
un area de pruebas con los mas avanzados

Silva mencionou: ‘Representamos Avid,
Harmonic, Glookast, SGL, Object
Matrix, Emotion, Calrec, Nevion e
outras. E um ano dificil vamos sem
expectativas dada crise politica e
econdmica no Brasil. O mercado

de midia estd totalmente parado.

Las instalaciones de IF Telecom en Brasil
equipos de medicion y personal experto en
sistemas radiantes. Nuestra area de pruebas
esta preparada a evaluar las caracteristicas de
antenas en condiciones reales de operacion.

La infraestructura de nuestra empresa, in-
cluyendo los ingenieros mas cualificados del
sector de radiodifusién, trae la tranquilidad y
confiablidad que el mercado requiere, con las
soluciones mas completas en radiodifusion.

ry
»h

Muito poucos clientes tém confirmado sua

Guilherme Silva

participac¢do ou tém marcado uma cita’.

1T+ 1=

Sumamos dos empresas para ofrecer

la solucion completa en ISDB-T.

Recepcion DVBS/S2 e ISDB-T - Transmision - Monitorizacion
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Transmisores Digitales — ISDB-T 10W hasta 2kW
Ultra Wide Band Doherty 350W hasta 2kW

Monitorizacién remota proactiva
y en tiempo real de Tv Digital.

Hexylon

»EiTVCLOUD

Streaming and TV Everywhere Flatform

MONETIZE YOUR
DIGITAL CONTENT

CUSTOMIZE YOUR APPLICATION WITH THE EITV CLOUD.

_ Hacer medidas nunca habia sido tan facil.
Muevo medidor portatil multistandard de alta precision

Proporcione lo mejor de la experiencia digital, con seguridad vy
monitorizacion en tiempo real.
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EITV expande las posibilidades
de visualizacion de video

Elmayor evento de broadcasting del mun-
do es también una garantia para las grandes
inversiones en el sector. Es durante el NAB
Show que muchos empresarios deciden por
la compra de equipos y servicios para sus
proyectos. Después de todo, es la principal
vitrina tecnolégicao de la TV en el planeta.

Conlallegada de “DNA digital” enlatele-
vision llegd una gran familia de tecnologias
similares parala grabaci6n, almacenamiento
y difusién de imdagenes.

Sistemas como EITVCLOUD, integrado con
EITV PLAY ya estan operando a clientes de
Estados Unidos y de otros paises, a partir
de ofertas cerradas durante las ediciones
anteriores de NAB Show. La plataforma de
EITV esta expandiendo las posibilidades de
visualizacién de videos a un costo escalable
segun las necesidades de cada cliente.

Otros productos destacados de EITV este
afio en NAB Show estdn mds orientados al

mercado ISDB-T. EITV CCBox Decoder es
la herramienta mas practica para las
emisoras que estan a punto de

hacer el cierre de la radiodi- BTV :
fusién analdgica. La pequefia

caja decodifica la sefial digital
y coloca la informaciéon de
cierre, una vez que establece los
horarios de insercidn, el suministro de la
sefial analdgica a los antiguos transmisores
que estdn en el proceso de ser desactivado.
EiTVInspectorahoraviene en dos versiones.
Para las emisoras el equipo es completo,
monitoriza la sefial de RF (nivel, CNR y
BER) y analiza el flujo de transporte con
decodificacién de las tablas y descriptores
ISDB-Tb. Escribe los BTS / TS de hasta 30
dias sin compresién y todos los servicios
para 3 meses con compresion. Destacando
la practicidad en la operacién y verificacién
de la calidad del sefial que va al aire.

Fernando Rodriguez Muller, gestor comercial
para Latinoameérica de EiTV

Y, por ultimo la version EITV Inspector
Box, una herramienta fundamental para
la asistencia técnica. Ella hace pequeiias
grabaciones de sefial y realiza el andlisis de
la sefial en base a la norma TR 101 290. Se
puede identificar, visualmente o de forma
automatica, los errores de sincronizacion,
continuidad, tablas o PID se repiten. Todo
esto se puede enviar directamente al fabri-
cante a través de Internet.

Integradores | n

e
Phase

Carlos Capelldo confirmou que serdo
quatro profissionais da Phase no NAB neste
2017: Capelldo, Guilherme Castelo Branco,
Leonardo Ribeiro e Pedro Capelldo. ‘Es-
taremos trabalhando no atendimento dos
nossos clientes nos estandes de todas as
nossas representadas’.

Quanto as expectativas para a feira Ca-
pelldo destacou: ‘O mercado brasileiro de
equipamentos para TV estd atravessando

e
Merlin

Edson Marion, sdcio diretor, e Valdiney
Marcelino, gerente do canal de distribuicao
da Merlin estaram presentes na NAB deste
ano. ‘Como distribuidores no Brasil e Miami
da Sony, Panasonic, Newtek, Datavideo, AJA,
Fujinon e Libec esses sdo o0 nosso principal
foco’, destacou Marion.

‘Temos as melhores expectativas possivel
nomomento, jaqueagora temos também uma
unidade da Merlin em Miami com opera¢dao

uma fase dificil, mas estamos con-

fiantes que nos préximos meses

PHASE

haverd uma progressiva melhora.
Queremos aproveitar este tempo para
explorar as possibilidades de negdcios do
futuro proximo e nos prepararmos para
atender as novas demandas que certamente
surgirdo em breve’.

‘Estamos agendando reunides em Las
Vegas com todos 0s nossos principais clien-

de exportagdo para Brasil e América
Latinawww.merlindistributor.com
em Miami, e www.merlinvideo.com.
br em Brasil, grandes acordos a serem
firmados com fabricantes naNAB emreunioes
agendadas’ confirmou para Prensario.

‘Ja temos agendadas reunides agendadas
com vdrias emissoras de TV, universidades,
revendedores e fabricantes. Hoje ja repre-
sentamos as principais marcas no mercado

Carlos Capellao

tes’. Apesar da crise e de que se esperam
menos participantes brasileiros neste ano,
os principais clientes ja tém confirmado sua
assisténcia a mostra’.

Edson Marion e seu time

de video produgdo e Broadcast, mas temos
mais alguns alvos que temos interesse em
representar no Brasil, com certeza faremos
grandes negdcios na NAB 2017’.

Simplifying the remote acquisition, cloud management,

La empresa que tiene soluciones mas completas en productos

y sistemas radiantes de transmision Broadcast, incluyendo los and multiscreen distribution of professional live video over IP

componentes y accesorios para radiofusion y TV Digital, con

Central Hall
Booth C1307

N/yBSHOW

Z

Where Content Comes to Life
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ARRI cumple 100 anos apoyando
a la industria del cine

Mirada retrospectiva de una marca que hizo historia

Se cumplen 100 anos desde que ARRI dio
sus primeros pasos en laindustria cinemato-
grafica, allanando un camino paraconvertirse
hoy en una de las marcas mds representativas
en lo que a camaras e iluminacion se refiere,
expandiendo su presencia en todo el mundo
y, desde los tltimos 60 afios, pisando fuerte
en Latinoameérica con alternativas para todo
tipo de producciones.

La historia de ARRI se remonta a la pri-
mera década del siglo XX, cuando los j6venes
amigos August Arnold y Robert Richter
alquilaran un viejo comercio de zapatero en
Miinich e instalaron un comercio de tecnolo-
gia cinematografica que s6lo contaba con un
producto: unamaquina copiadora construida
por ellos mismos con un torno que Richter
habia recibido como regalo navidefio de sus
padres. Fueron esos los inicios de la empresa
cuyo nombre formaron con las primeras dos
letras de sus apellidos, ARRI.

Hoy, las oficinas centrales se encuentran en
esa misma direccién en calle Tiirkenstrasse,
aunque las instalaciones se han ampliado
hasta cubrir unamanzanaenteray es sélouna
de sus numerosas instalaciones en el mundo
entero. Como un auténtico y activo actor
global en todoslos mercados internacionales,
ARRI tiene sus filiales mds importantes en
Europa, las Américas y Asia.

De muchas formas ARRI representa lo que
en aleman se denomina “Mittelstand”, que
consiste en medianas empresas alemanas
lideres en su area, que han

logrado permanecer en el
tiempo gracias a su adhesion
asolidos valores. Aligual que

1016

Arnold y Richter
establecen
oficialmente su
empresa en 1917y la
nombran ARRI a partir
de las primeras letras
de sus nombres

o

ARRI, se encuentran empresas familiares
que pasan de generacién en generacion y
que son supervisadas por albaceas y con un
componente afectivo en esa marca.

A pesar de sus afios, ARRI es una com-
paiiiaque da granimportanciaalaju-
ventudyaladedicacion apasionada.
‘Adn hoy me parece asombroso que
esta compaiiia fuera fundada por
dos adolescentes; eran tan jévenes
que sus padres debieron firmar los
documentos de incorporacién. Lo
primero y mds importante es que
eran apasionados por las pelicu-
las, empujados por el amor por la
narrativa visual y la tecnologia. Si
caminas por ARRI hoy en dia veras el
mismo entusiasmo y pasion que definen lo
que somos y lo que hacemos’, expresé Jorg
Pohlman, uno delos dos miembros del Comité
Ejecutivo de ARRI AG.

Arnold y Richter eran operadores de ca-
mara, productores de peliculas y un local de
alquiler de equipamientoyaantes de producir
una camara ARRI. Desde el inicio trabajaron
directamente conlos cineastasyla percepcion
y conocimiento que adquirieron los ayudé
a desarrollar equipamiento que cumpliera
con los requerimientos reales del trabajo en
set. En la industria actual, con tecnologia
que el marketing hace avanzar a un ritmo
vertiginoso, esta filosofia de escuchar lo
que los realizadores necesitan —mds que
indicarselo— es mas importante que nunca.

Franz Kraus, miembro del Comité Ejecu-
tivo, dijo: ‘ARRI se enor-

1924

Kinarri 35 es la
primera camara
desarrollada; una
camara a manivela
de 35 mm capaz de
alojar 30 metros de
pelicula estandar

ARRI

2017

gullece de ser una contraparte profesional
de la industria filmica global de larga data.
Nunca nos hemos alejado, al contrario,
siempre hemos enfrentado los tiempos
dificiles redoblando nuestros esfuerzos

y aumentando la inversién en R&D.
El hecho de que ofrezcamos tanta
variedad de productos y servicios
que cubren todas las dreas de la
industria nos da una perspectiva
Unica y permite a cada departamento
aprovecharlaexperienciadelosotros.
Por ejemplo, fue nuestro trabajo en
postproduccién digital lo que nos
ayudo allevar a cabo una transicién

tan exitosa de camaras de pelicula a
camaras digitales’.

Lacalidad ylaconfiabilidad porlas que ARRI
estanreconocidasiguensiendo sus caracteris-
ticas mas esencialmente relevantes. En todos
los niveles de la industria sigue existiendo la
necesidad de herramientas durables para sus
usos especificos y que son redituables en el
tiempo. Hoy en dia eso significa mas que solo
construir calidad y durabilidad: implica una
arquitecturade sistemas flexible paracamaras
y luces que son esencialmente ordenadores.
Significa actualizaciones de software que
respondan a las necesidades en constante
evolucion y que continuamente transforman
la funcionalidad del software.

La larga historia de ARRI se ubica predo-
minantemente en la era del celuloide y es un
maravilloso legado hacia el que volver a mirar.
Pero ahora, en la era digital, la
compaiifaesmasgrandedelo
que jamas ha sido, con mas

1946

Elnegocio se reconstruye
despues de la guerra con
Arriflex 35 1
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empleados, mas productos y mas participacion
en el mercado internacional que nunca antes.

ARRI en Latinoameérica

Fue hace algo mas de 60 afios que ARRI hizo
suincursion en Latinoamérica, enlaépocaenla
que los directores de fotografialocales apren-
diansobre calidad yrobustez del equipamiento
a partir de sus trabajos en Europa o Estados
Unidosy traian ala region las camarasy luces.
Fue pionero el cameraman Fucho Musitelli,
en la utilizacion de las camaras Arriflex en
Uruguay y Argentina en las décadas de 1960 y
1970.Eltambién se convirtié en representante
de ARRI por un tiempo. En aquellos dias el
equipamiento debia ser comprado eimportado
directamente desde Miinich. Ahora, sus nietos
dirigen un negocio de alquiler de equipos de
primer nivel en Montevideo con ARRI como
su marca insignia.

RobertBreitenstein, representante deven-
tas y markegint de ARRI para Latinoamérica,
explicé que hubo luego mas emprendedores
que viajaron a Alemania en busca de luces y
camaras de esta marca de segunda mano para
alquilarlas en Sudamérica. ‘No importaba que
elequipo fuera usado, el mercado estaba avido
de tenerlo y era muy dificil de encontrar’.

Las producciones extranjeras también
venian a grabar los escenarios exoticos que
ofrecia la region. El director de cine alemdn,

1965

Arriflex 16SR es la
primera camara
profesional autodirigible

Robert Richter y August, fundadores de ARRI

Franz Eichhorn, viajo a Brasil a fines de 1950
con su equipo y camaras Arriflex para rodar
en el Amazonas. Unos pocos afios mas tarde,
fundé Eurobras, la empresa que todavia hoy
representa a ARRI en Brasil.

Llegaria el afio 1985 y una produccién ar-
gentina ganaria el premio Oscar ala mejor pe-
licula extranjera. Dirigida por Luis Puenzo, La
Historia Oficial fue rodada con
camaras ARRIy conté conel re-
conocido director de fotografia
FélixMonti. ‘Lentamente, ARRI

Ofrecemos productos y
servicios para todas las

Franz Kraus y Joerg Pohlman, miembros del Comite Ejecutivo de ARRI

integrada por los mejores y mas respetados
representantes en la region. ‘Ellos reflejan las
mismas caracteristicas de la marca’.
‘Nuestras capacidades de servicio también
han mejorado; en Brasil, ARRI ha estado
trabajando con nuestro socio en iluminacién
Oficitec desde 2014. El Centro de Servicio de
Iluminacion de ARRI en Oficitec esta certifi-
cado para las reparaciones de
las luminarias ARRI. Hemos
entrenado técnicos utilizando
las herramientas ARRI para

estaba ayudando a la industria  greas de la industria, lo que — realizar todo el servicio’.

cinematografica latinoameri-
cana a crecer. Y hoy, todavia
sentimos que continuamos la
tradicién’, afirmo Breitenstein.

En los tltimos afios ARRI ha
atravesado algunos cambios positivos, inclu-
yendo laincorporacion de unnuevodirector de
ventas, Wilson Zeferino, y nuevos miembros
del equipo paradiferentes funciones. ‘Nuestro
equipo ahora engloba representantes de ven-
tas, marketing y relaciones con los clientes. Y
también noshemos mudadoaunaoficinamas
grande. Ahora estamos mucho mejor equipa-
dos para dar el soporte apropiado a nuestros
amigos en la regi6n’, destacd.

En 2015, finalizé la nueva estructura de
distribuidores en Latinoamérica, que esta

1994

Se lanza la Arriflex 435y se
convierte rapidamente en
el caballo de fuerza de la

industria del cine

nos da una perspectiva
unica del mercado

Franz Kraus

Maés aun, la filial ARRI Brasil
inaugur6 en 2015 el Servicio de
Cémara de ARRI en San Pablo,
convirtiéndose en el primer
ARRI Service Center ubicado
en Latinoamérica. ‘Estamos muy orgullosos
de eso. Desde aqui, podemos dar soporte a los
paises de toda la region, y hemos lanzado los
websites en portugués y en espatfiol para in-
formar mejor y dar soporte anuestros clientes
de toda Latinoamérica y el Caribe’.

Aunque el aniversario de ARRI es en se-
tiembre de 2017, las celebraciones tendran
lugar durante todo el afio y contara con la
participaciéon de los 1300 empleados de la
empresa en todo el mundo que ayudardn a
hacerlo especial. El IBC Show en Amsterdam,
que también tendra lugar en setiembre, cons-
tituira el foco de las celebraciones y alli tendra
lugar la fiesta mas importante.

2011

Elsistema Alexa se
desarrolla rapidamente
con nuevos modelos
en elmercado e im-
portantes acuerdos se
forman para maximizar
las opciones de flujo de
trabajo para los clientes

@prensario
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Edgeware se unié a la
Alianza de Streaming
de Video

Edgeware anuncié su incorporacién a la Streaming Video
Alliance, una asociacién de miembros de la industria abocada a
desarrollar, publicar y publicitar estandares abiertos, politicas
y las mejores practicas que fomenten la colaboracion dentro del
ecosistema de streaming de video y apoyen la continua adopcién
del consumidor.

A través de esta membrecia, Edgeware se estard integrando a
los lideres en media como SKky, IBM y Cisco para ayudar a crear
las mejores practicas para el avance del video online.

El TV CDN de Edgeware posibilita la distribucién

de IPTV y OTT con una combinacién de ser-

vicios incluyendo el VOD en vivo, catch-up,

edg Wwarel start-overy pausaen vivo, DVR en la nube,

TV Everywhere, insercién de comerciales,

rapido cambio de canales y TV 4K desde

una plataforma compartida. La empresa ha

construido mas de 100 TV CDNs para propieta-

rios de contenidos de todo el mundo, incluyendo cadenas de TV

como Televisa de México y operadores de red como KPN, Telia
Company, Cincinnati Bell y Vodafone.

Lawo presenta
nueva consola

Lawo lanzara en NAB
la nueva consola para
produccién de audio
totalmente basada en
IP y especialmente di-
sefiada para proveer
una performance op-
timizada dentro de los

entornos de produccién
de video. Dirigido a las Elstand de Lawo en NAB Show
aplicaciones que requieren una gran combinacién de formatos y
funcionalidades de ruteo, el escritorio ofrece una variedad de sis-
temas para asistencia en el mezclado que permiten a los ingenieros
focalizarse en la creacion de presentaciones de audio sofisticadas
de alto impacto para espectadores.

Lawo también demostrard su solucién para infraestructura de
ruteo y procesamiento de video nativa IP V__matrix, con funciona-
lidad definida en software que se adapta para soportar los nuevos
requerimientos y flujos de trabajo en minutos. Ademads, el flujo de
trabajo y solucién de orquestacion VSM ha sido aumentada para
recolectar los beneficios de las instalaciones Broadcast basadas en
IP y producciones remotas.
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Aveco: Herramientas de automatizacion
para las necesidades mas exigentes

Aveco es una empresa enfocada
en el desarrollo de soluciones de

automatizacion de playout y es- ﬁ[ﬂ

tudios, ademas de otros productos
derivados de estos principales
como laautomatizacién dead inser-

Gran proyecto con Telefe

Aveco fue elegida por Telefe para el
equipamiento delas nuevasinstalaciones
de la cadena argentina en Buenos Aires,
que esta al aire desde diciembre de 2016.
El canal eligié el set de herramientas Astra
para transmitir sus canales y proveer un
sistema de recuperacion de accidentes.

Astra esta integrado con dispositivos
de otras marcas, incluyendo Harmonic,
StorNext, Dalet, Publife, Ross, Evertz,
Grass Valley, Vizrt, TC Electronic y mds.
Losingenieros de Avecoy junto conlos de
Telefe trabajaron juntos para introducir
muchos flujos de trabajo que provean el
maximo de flexibilidad y simplificacion
a la operacion. Las mas importantes de
estas cualidades son: recuperacién dina-
mica de accidentes, integracién de trafico

bidireccional con Publilife
y espejado de playout
- dinamico. Todos los
OOO flujos son manejados
con el MAM manos

libres de Aveco.

SES: Soluciones

tion remoto en diferentes regiones.
‘Nuestras soluciones pueden ser
in-a-rack, in-the-box, in-a-cloud.

N Algo que hace un par de afios no

eramuy popular en Latinoamérica

es la automatizacién de estudios o

PCR (Production Control Room); tiltima-

mente estamos recibiendo muchos pedidos

de demo y cotizacién para este producto

luego de haber instalado algunos sistemas

enlaregionen el iltimo afio’, dijo Alejandro
Paludi, EVP para Latinoamérica.

‘Nuestro trabajo de medio siglo en el
mercado delaautomatizaciéonnos dalaexpe-
riencia necesaria para desarrollar productos
altamente complejos que brindan las facili-
dades que el cliente requiere en el momento
de salir al aire. Esto sucede con nuestro sis-
tema de automatizacién de estudios, donde
podemos soportar cualquier flujo de trabajo
y todos los equipos que deseen controlar
permitiendo una transmisioén tranquila sin
estrés y libre de errores’, agrego.

Respecto a las perspectivas para el 2017,
Paludi explico: ‘Si bien este afio esta un poco
mas lento en cantidad de nuevos proyectos
duranteel primer trimestreenrelaciénal 2016,
sehatrabajadomuchoenlainstalacién, puesta
en marcha y ajuste de varios de los proyectos
del afio pasado. Ademads, varios de nuestros
actuales clientes estan haciendo ampliaciones
y upgrades de sus sistemas. Esto es algo que
Aveco valora muchisimo y es la fidelidad de

de distribucion

para Verizon en EE.UU.

SES anunci6 un acuerdo de colaboracién con
Verizon para conducir el desarrollo general de
las soluciones de distribuciéon UHD para los
suscriptores de Verizon Fios en Estados Unidos.

Verizon esta dentro de la reciente ola de
distribuidores de programacion de video
multicanal que estan evaluando la solu-
cién basada en satélite de SES durante sus
pruebas fundamentales que apuntan a ace-

lerar la distribuciéon de Ultra HD al hogar.
Como parte de su colaboracién, Verizon re-
cibird y testeard contenido pre-empaquetado
de la plataforma UHD de SES, que combina
una creciente linea de canales en esa defini-
cién con equipos de recepcion en un servicio
costo-efectivo distribuido sobre la capacidad
satelital escalable.

La plataforma de SES es distribuida sobre

UHD

Alejandro Paludi

nuestros clientes. En la regién no conozco de
clientes que hayan migrado de Aveco hacia
otras plataformas y muchos de los clientes
estan con nosotros desde hace diez afios’.

Esto, remarcd Paludi, se debe al valor agre-
gado que ofrece Aveco a diferencia de otras
compailias. ‘Este valor es la personalizacion
de cada uno de los sistemas adaptandonos
a las necesidades y a los flujos de trabajo
especifico de cada cliente. Normalmente, los
clientes se tienen que adaptar al producto,
pero con Aveco existe la facilidad de que el
producto se puede adaptar en gran medida
a las necesidades del cliente’.

‘Aveco tiene como politica presentarse
en la mayoria de los shows a nivel mundial.
Particularmente en Latinoamérica acudimos
connuestros dealers ala mayoriadelas expo-
siciones como Expo Cine, Videoy Televisién de
Meéxico, SET en Brasil, o Caper en Argentina,
ademas de otros’, dijoy agreg6: ‘NABnoesla
excepcion y es el show mas importante para
laregionyaque tenemos visitas de lamayoria
de nuestros actuales y potenciales clientes’.

un ancho de banda satelital
dedicado, que provee una cali-

dad superior de la experiencia de visualizacion
comparadaconlasactuales ofertas de 4K distri-
buido por Internet, que pueden ser susceptibles
de cuellos de botella, buffering y congestion
en la red. Con nueve canales lineales UHD,
la plataforma provee la mds amplia oferta de
programacion UHDdisponible en Norteamérica.
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Eutelsat: SPI lanza senales HD en Latam

SPIInternational/FilmboxChannelsGroup  distribuir los canales en Estados Unidos y La-

cerrd un acuerdo con Eutelsat Americas para  tinoaméricahispanoparlante, mientras quela

la distribucidn, en toda la region, de diez coberturadel nuevo satélite Eutelsat 65 West
sefiales HD y uno UHD. Aseaprovecharaparallevar contenido
A partir del 1 de marzo, SPI In- regionalizado a Brasil. Los servicios

ternational emplea dos satélites de é.__- eutelsat deplay-outytransmision,asicomo

Eutelsat para llevar sus canales a
una amplia audiencia en la region.

Eutelsat 113 West A serd usado para

Eutelsat en Punta Show

Alejandro Neri, director comercial
senior para el Cono Sur de Eutelsat,
estuvo en Punta Show el mes pasado en
Montevideo, Uruguay, donde describid
las actividades de la empresa y se enfoco
en el lanzamiento de servicios en banda
Ka, que ha permitido gran capilaridad en
los servicios y una solucién a bajo costo y
ofertadetraficoen el orden delos10 Mbps.

EN VIVO & LOCAL

la gestion técnica de la plataforma
correranacargo de United Teleports
en Miami.

La oferta de SPI incluird muchos de sus
canales de referencia, incluyendo DocuBox
HD, 360Tunebox HD y FashionBox HD. Ahora
aprovechara su fortaleza competitiva como
uno de los mayores agregadores de contenido
Ultra HD nativo para ofrecer FunBox UHD,
uno de los primeros canales Ultra HD de
Latinoamérica.

Loni Farhi, presidente de SPI Internatio-
nal, dijo: ‘Esperamos seguir colaborando
con Eutelsat y enriquecer sus comunidades
de video con canales SPI / Filmbox HD,
al mismo tiempo que ofrecemos la mejor
calidad de Ultra HD nativo a los hogares

Patricio Northland, director general
de Eutelsat Americas
de las Américas a través de nuestro canal
FunBox UHD’.

Por su parte, Patricio Northland, director
general de Eutelsat Americas, afiadi6: ‘Eutelsat
haacompafiadoaSPIensucrecimiento estelar
enmultiples mercadosyestamos orgullososde
trabajar delamano paraacelerarla penetracion
de contenido HD y Ultra HD en las Américas.
Este nuevo paquete de canales reitera nuestro
compromiso por promover las nuevas tecno-
logias para llevar mas lejos los contenidos de
calidad en todo el mundo.”

LIVESHOT

TRANSMISION
INALAMBRICA EN VIVO
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Disefiado  especialmente.  para
trabajar en lugares desafiantes,
Liveshat &s |a nueva generacion de
mandar, video al estudio.  Liveshot
monitores v ajusta constantementa
tu red para que |a data llegue
comectamenta en tiempo real.

WWW.COmrex.com

Snell
Advanced
Media

E‘VIOH

tedial €)

Media IT

|EH‘AIN5TDRM

L@ LianTronics

Advantech

Wireless

HAMLET

EXCELLENCE IN VISION

Jungegr

TELEPROMPTERS

(]
i Q Image Engineering

Eurotek

@ Broadcast Solutions

)\"‘ﬁ.i;;,
broadpeaR

#2HiTech

Ultra

ELECTROMICS Glga Sat

:CARTONI:

| Masterclock’

THOMSON BROADCAST

==

EXPERIENCIA // ASESORAMIENTO // DISPONIBILIDAD // SOPORTE POST VENTA // INSTALACIONES LLAVE EN MANO

FDM BROADCAST S.R.L.
EMPRESA LIDER EN EQUIPAMIENTO BROADCAST

raul@comrex.com
1 217 607 3483
1 978 784 1776

commEx ©
‘ -

=+ iy .

111 ¥ i na e
LT T g v

P - 58| Prensario Internacional | NAB 2017 www.prensario.net

Pavdn 3521- (C1253AAG) - Buenos Aires - Argentina - Tel: (54-11) 4921-9500 - Fax: (54-11) 4925-3000
info@fdmbroadcast.com - www.fdmbroadcast.com



n | Integradores | Tecnologia

-
u -
Viditec: 4Ky HDR
[ ]

Elintegradorargentino Viditec tendraasus Las novedades de la industria, respecto a
especialistas de ventas, marketingy preventa  tecnologia en imagen tanto de produccidn,
enlaNABdeLasVegas,dondeatenderaa post-producciény distribucién estaran
los principales clientes de broadcast, dadasenel 4Ky HDR. Eninfraestruc-

telcos, proveedores de sefiales de tura estara ligada al IP y su estan-

Vidi tec darizacién. Otro tema que también

sera de amplio interés en el show

cable y servicios satelitales.
Confirmaron reuniones con

marcas como Sony, Elemental, Vizrt, sera, la posibilidad de virtualizacién

Quantum, Imagine, EVS, Tektronix, We- enlanube,lacual permite tanto trabajar

llav, Sencor, Skyline, Zixi, Riedel, entre otras.  en una plataforma propia como publica.

Workshops de Sony e Imagine

En sus oficinas de Buenos Aires, Viditec,
distribuidor local de Sony e Imagnie Com-
munications, realiz6 encuentros donde se
pudo conocer un poco mas sobre la transicion
a cloud e IP que esta viviendo la industria.
Por un lado hubo un seminario de dos dias
de Imagine y otro de Sony PSLA donde se
mostraron las dltimas cdmaras lanzadas al
mercado.

Operadores de TV paga confian en Mediamorph

Mediamorph destac6 su plata- premiado software empresarial

forma basada en la nube que per- permite a los clientes tomar el
mite alos operadores de TV paga E_-j mediamorph  control del caos; los procesos

gestionar y optimizar su cadena manuales a través de sistemas

nuevas ofertas y promociones’, explicaron
desde la empresa. Las soluciones de Me-
diamorph permiten mejorar la visibilidad
del contenido, analizar y automatizar los

de suministro digital. ‘Nuestro dispares que pueden retrasar  procesos.
Visitenos en
Where Content Comes fo Life
Booth SU-10817,

Siganos en YouTube, en el
B3 ctookcommamiden | (twitercommanieo (D) coral e Ay St

South Hall (upper side]

www.dway.com.ar | info@3way.com.ar

g, Fivadkaaa 2431 Dot 4 0L % | Cap. Fed. | Aupenting
Ted; 4541621 7-3330 1 Fax: +54-11-4863-6313

o

- 60 | Prensario Internacional | NAB 2017

www.prensario.net

Integradores | n

()
Excelencia: Soluciones
para bajar costos

Excelencia en Telecomu-
nicaciones estara en la NAB,
representada por un equipo
de ventas e ingenieria, segiin
confirmo su director general,
Marco Rabadan. ‘Las dificul -
tades por el tipo de cambio se
reflejaran en la concurrencia
al show’, afirm.

‘Esta ademds el desafio

de presentar soluciones que
ayuden a los clientes a bajar Marco Rabadan

sus costos operativos; por eso tomamos marcas como Embrio-
nics, que permite migrar a IP a través de SFP, sin la necesidad
de un gateway de otra marca’, agrego.

Ademas, se refirid a sus tradicionales representadas, Teles-
tream, que crecié mucho con su producto Vantage en la misma
linea, y TVU, que permite hacer produccion remota de sistemas
via Ethernet y hacer el switicheo en estacion central. ‘Ambas
marcas permiten organizar flujos de trabajo mas rapidamente,
automatizados y con muy buena calidad y eficiencia’.

)
Sistemas Digitales
apuesta al IP

Sistemas Digitales con-
firmé la participaciéon de
cinco personas en la NAB
para ver temas de IP, el
cambio del Closed Caption
y mas. Jorge Pérez dijo: ‘La
tecnologia IP esta creciendo

para los nuevos formatos de

Jorge Perez

TV, compresiones yancho de
banda diferentes, pero no ha quedado bien establecido qué es y los
clientes tienen que probarla’.

‘Nuestra estrategia es traer soluciones basadas en formatos an-
teriores para proveer a clientes ya existentes, pero ya no quieren
solamente la parte de mediana produccién y van por el streaming
con algo basico de VOD o su propio OTT a muy baja escala’, explicd
Pérez. ‘El segmento gobierno no termina de digitalizar; ya tenemos la
transmision pero faltala parte de producciéon, que hay que pasara HD’.

Se refirié al contexto: ‘Los préximos dos afios van a ser deter-
minantes, con mas posibilidades de producir contenidos desde un
celular, el crecimiento de los drones y herramientas para redes

sociales que no existian para noticias y reportes’.

SGL tiene una larga trayectoria
atendiendo las necesidades de
archivo de las instalaciones
Broadcast de todo el mundo.

Acompafienos en Las Vegas durante
el NAB 2017 para descubrir mas
acerca de nuestra nueva y elegante
suite de herramientas FlashNet
Infinity, nuestra nueva solucién de
bajo costo FlashNet Lite, nuestras

soluciones de archivo en la nube y
mucho mas.

W in o

@prensario
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IplusB crece con Dalet
Ademas de Aja, Adobe y Ateme

Juan Carlos Madeo, uno de los titulares de
iPlusB, afirmd: ‘En 2016, tuvimos un creci-
miento en la facturaciéon de 35%. Ademas,
empezamos a trabajar en proyectos del sector
privado que seguimos desarrollando este afio,
principalmenteenrelaciénasolucionesCloud’.

‘Seguimos desarrollando a Dalet como
una de nuestras principales marcas. Ademas,
trabajamos con otros fabricantes clave para la
industriacomoAja,Adobe, Ateme, Interra Sys-
tems, XenData, Empress, Front Porch y mas’.

Madeo adelant6 que en la NAB estara con
los clientes actuales y potenciales usuarios

de soluciones de digitalizacién y gestion de
contenido. ‘Esta instancia sera una excelente
oportunidad para revisar proyectos concretos
y ver como la tecnologia de nuestros partners
puede impactar positivamente en sus flujos
de trabajo’.

‘Desde que anunciamos el desarrollo de IWO
a fines del afio pasado hemos trabajado
junto a algunos clientes que quieren

hibridos. En este momento estamos

trabajar consolucionesenambientes I

en etapa de implementacion en
algunos de ellos, ya que ven un valor

Juan Carlos Madeo

agregado en lo que nuestra solucion ofrece ala

hora de encarar este tipo de desafios’.
Como todos los afios, esta la invitacién a
ver una obra de teatro de Las Vegas a
algunos clientes el dltimo jueves de
NAB. ‘Queremos generar un espacio
de distension para nuestros clientes
y socios de negocio luego de tantas

jornadas de trabajo’.

Getterson Centenial: Buenas expectativas para NAB

Eduardo Lacerra, director de ventas Broad-
cast de Getterson Centennial, el representante
oficial de Panasonic en Argentina, hablo
con Prensario sobre la actualidad del
mercadoylasexpectativasdecaraala
nueva edicion de NAB en Las Vegas.

‘A pesar de la actualidad de la
economiaargentina, nuestrasventas
han sido buenas, quiza no tanto como
uno esperaba, pero en nuimeros relativos
estuvimos por encimadelamedia. Entiendoque
en gran medida por las decisiones comerciales
que ha tomado la empresa’, destacé Lacerra.

‘Por ejemplo, parareactivar el mercado, lan-
zamos un plan canje que tuvo una muy buena
aceptacion, esonos permitid rotarequipamien-
to manteniendo a la industria actualizada. Los

LGETTERSON

clientes entienden nuestro esfuerzo y confian
no sélo en nuestros productos, sino también
enelservicio postventaquebrindamos, con
stock permanente y hasta con présta-
mos en aquellos casos que necesiten
un trato especial’, explicd.
Otro mercado que viene funcio-
nando bien es el de drones, asi como
los de switchersy monitores 4K, ‘Esun
mercado en el que cuando uno compara las
lineas profesionales con las Broadcast hay un
salto de calidad importante y Panasonic tiene
un diferencial’, afirmé Eduardo Lacerra.

‘El sector gobierno también esta comen-
zando a moverse nuevamente y cerramos
algunos contratos importantes con cdmaras
legislativas. En el sector privado seguimos

~—. —

Eduardo Lacerra de Getterson y

Adrian Corna de Panasonic
siendo el proveedor elegido por los realities
paracapturar todas lasimagenes con nuestras
camaras robotizadas. Y tratamos de ayudar
a las nuevas necesidades de los clientes, por
ejemplo, con un conversor para camaras que
permite transmitir por fibra. Son pequefios
detalles que ayudan al mercado y nos posi-
cionan muy bien’, defini6 Lacerra.
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SVC crece y se especializaen IP

Tiene proyectos de 4K

‘Estamos empezando a ver un poco mas
de movimiento en el mercado, y creemos
que va a continuar asi’, afirmé Domingo
Simonetta, presidente de SVC, previo a la
NAB. ‘Si bien normalmente el afio
de trabajo fuerte comienza en
marzo, luego de las vacaciones,
SVC viene trabajando fuerte-
mente desde comienzos de aflo,
en algunos casos con proyectos
que iniciados el afio pasado, y en
otros con proyectos nuevos’.

El ejecutivo destac que ‘algunas em-
presas grandes estan volviendo al camino
de la inversién’, y menciond entre ellas
la reactivacién de proyectos del gobier-
no, que de a poco esta incorporando mas
equipamiento. ‘Por otra parte, seguimos
trabajando en el montaje del primer estu-
dio full 4K, y también hemos completado

SVC

laimplementacion del primer estudio full
IP; estamos ala vanguardia de la tecnolo-
gia y seguimos especializando a nuestro
equipo en todo lo referido a tecnologia IP
que es una de las areas por la cual
nos estan consultando’.
‘Si bien la tecnologia IP cobra
mas sentido en empresas faci-
lidades, hoy hay empresas mas
pequefias que ya se estan inte-
resando en las ventajas de trabajar
con IP. Nuestra industria es dindmica y
debemos estar muy atentos a los cambios e
innovaciones; en este sentido, el video IP y
los servicios asociados a la distribucién por
Internet que vienen creciendo dia a dia, asi
como los servicios OTT, canales digitales, etc.
Todo esto implica una nueva manera de ver
y entender el negocio, y los proveedores de
equipamiento y soluciones no pueden estar

Domingo Simonetta

ajenos a ello, por eso nos estamos capaci-
tando constantemente’, agregé Simonetta.

‘En NAB, podremos ver mas novedades
de este cambio de paradigma y somos op-
timistas de cara al futuro, por eso viajamos
diez personas de la empresa que estaran
atendiendo a nuestros clientes, pero que
a su vez estudiardn los avance y tenden-
cias del mercado para poder ofrecerles
lo dltimo y mds conveniente a nuestros
clientes’, resumid.

Telestream ayuda a monetizar el video

Telestream presentard en NAB una linea
completa de herramientas para trasladar el
video desde laingesta hacia cualquier pantalla:
el manejo eficiente de todos los formatos y
estandares, incluyendo HDR, IMF, 4K y UHD,
integrandolas redes sociales dentrodel flujode
trabajo y monetizando el contenido a través de
loseventosenvivoy el streaminglinel yenvivo.

Durante el show, los visitantes podran ver
cémolaplataformade procesamiento de media

Vantagelleva a cabo operaciones y crea nuevos
streams a partir de la discreta orquestacién
de las funcionalidades. Vantage permite a los
usuarios ingestar, editar, transcodificar, QC,
empaquetar, monetizar y distribuir su media.
Actualmente, soporta HDR, UltraHDy 4Ky IMF.

Paul Turner, VP Enterprise Products,
expreso: ‘Mientras estabamos desarrollando
el soporte total para formatos de video UHD,
4K y HDR, los consumidores se han fami-

o
. , Lelestrean
liarizado y ya estan

haciendo crecer la

adopcién del HDR en

particular. Silos visitantes

de NAB necesitan mover el video HDR a sus
flujos de trabajo existentes, transcodificarlo
para su uso en ambientes no HDR, insertar
QC o manejar Closed Caption y subtitulos,
Telestream tiene soluciones testeadas y
probadas para manejarlo’.

Sumavision: 10 anos en Latinoameérica

Sumavisién tuvo una presencia muy positiva
en Andina Link, con un stand mejor ubicado
y espacioso, segun destacé Frey Feng. Sigue
asi una larga carrera en la region que
ya lleva diez afios, no sélo en Brasil,
donde Net usa sus productos desde
hace mas de cuatro afios.

Sumavision vende en mas de
100 paises y esta claro como se
diferencia de otras compafiias asia-
ticas que vienen con el producto a vender

en una feria de manera puntual. A nivel
local, tiene distribuidores pero no exclusivos
como Interlink en el Cono Sur, y en Colombia
estd también dentro de la solucion de
Full Solution. Tiene otros grandes
clientes como Claro y Telefénica.
La marca estuvo en Cartagena
para recibir a los diversos ISPs
y mostrar su plataforma de OTT,
para cuya promocion se designé
especialmente a Sherry Li. Eso ademas

Frey y el equipo de Sumavision,
ahora con Sherry Li para OTTs

de puntualizar su headend digital basado en
Docsis que es muy conocido en el mercado y
el CAS como solucién integral.
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éocatel

Allen Maldonado

‘Por parte de Cocatel (Honduras), viajaran
tresingenieros, por parte de Protelca (Nica-
ragua), viajara un ejecutivo, otro de Atelsa
(Guatemala) y por parte de IVC (Miami), uno
mas’, afirmé Allen Maldonado, propietario
delintegrador hondurefio. ‘Siempre aprove-
chamos parallevar a nuestros clientes a ver
las marcas que representamos como Sony,
Newtek, Ross, Evertz, LiveU, VSN, BMD,
Sennheiser, Elber, RVR, HARMONIC, Libec,
Datavideoy Axel, entre otras. Esperamos ver
losavances en tecnologia IP para Broadcast,
asi como la producciéon en 4K, equipos de
contribuciony transmisores de TVISDBTD’.
Y agreg6: ‘Hay aproximadamente unas 25
empresas que han confirmado su partici-
pacion al NAB, de los tres paises en donde
tenemos presencia’.

‘Actualmente estamos bien conlas marcas
que representamos, pues cubrimos toda la
gama de productos que podrian necesitarse

en una estacién de TV y de

radio. Pero veremos qué

productos innovadores

CcocsTel  salen al mercado y su
aplicacién para infor-

marle a nuestros clien-

tes’, finaliz6 Maldonado.

o
Videoelec

o
Corporacion
de Video

José Cadavieco

José Cadavieco, presidente de Corporacién de
Video de Venezuela, confirmé que dos personas
de Caracas asistiran ala NAB. ‘Pensamos actua-
lizarnos con nuestros representadosy ensefiarle
sus novedades a nuestros clientes en Las Vegas.
Bésicamente de Sony, Imagine, Vizrt, Vitec
Group, Volicon, DPA y Vidiexco, entre otras’.

‘Queremos mantenernos actualizados,
para ofrecerle a nuestros clientes las mejores
soluciones para sus procesos de actualizacién
tecnoldgica, los cuales se han venido atrasando
por las circunstancia especificas de nuestro
mercado’, agregé Cadavieco.

‘Todaviano sehaclarificado quiénes asistiran
por parte de nuestros clientes, pero suponemos
que el numero no debe bajar de unas 40 o 50
personas, tanto de las dreas de produccién de
contenidos, como de redes y transmisién’.

‘En las actuales circunstancias priorizamos el

mantener las capacidades de

soporte y apoyo a nuestras
marcas y clientes, aunque

cp.::-..ﬂm.-..-. L. siempre mantenemos una
actitud de apertura hacia

nuevas tecnologias y nuevos
productos’, resumié el ejecutivo.

Jesiis Lozano, gerente general ~ VIDEOEL EC)5  Harman, Izotope y Zaxcom.

de Videoelec de Colombia, con-

firmé la participacion de un grupo

de cinco ejecutivos del integrador

en la NAB, donde veran las novedades y
lanzamientos de sus marcas representadas,
destacando aAvid, Masstech, S-A-M, Ooya-
la, TVLogic, Lawo, Glookast, The Foundry,

‘El objetivo es mostrar a los

clientes colombianos las bondades

y ventajas de los productos de nues-

tros representados. Visitaran a nuestros
representados alrededor de 15 clientes tanto
Broadcasters, como generadoresde contenido’.
Y concluyé: ‘También buscaremos nuevas

S
La Curacao

Carlos Cuadros

Carlos Cuadros, director de proyectos &
Broadcast de Compafiia Comercial Cura-
cao, dijo que tres ejecutivos del integrador
colombiano visitaran la NAB. ‘Nuestro fin
es atender a todos nuestros clientes como
asunto prioritario. Por otro lado, estamos
muy a la expectativa si SMTE sacara algtin
mensaje sobre los avances reales de estan-
darizar el protocolo de IP paralaproduccién
en vivo de 4K, ademas de observar la ten-
dencia tecnologia para la industria que ha
estado muy quieta en los tres tiltimos afios,
enparalelolareaccion devarios fabricantes
como connovedadesy estrategia de precios
para nuestro mercado’.

Cuadros comentd que el objetivo es
‘conocer de primera mano cémo estan
las cosas en otros mercados broadcast
y la fuerte incidencia de plataformas
digitales sobre la TV abierta’. Dijo que
cerca de 60 clientes han confirmado su

participacion en el mercado
y completé: ‘Estamos

siempre buscando
opciones de renovar
y/o ampliar nuestro
portafolio de marcas
representadas’.

Jesus Lozano

marcas que complementen el flujo de trabajo
de los productos de nuestros representados’.
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Intervideo

Carlos Contreras, gerente general de In-
tervideo de Chile, estara en la NAB junto a
los otros dos socios del integrador chileno,
para ver en primer lugar a sus marcas
representadas: Ikegami, EVS, SAM,
Riedel, Studer, Sapec, Vinten, AEQ,
Simply y Genelec.

‘También veremos otras nuevas
marcas que estamos en conversa-
ciény que esperamos concretar durante

-
[ 4 [ 4

Rios & Cia.

Felipe Rios, CEO de Rios & Cia., va a la
NAB ‘paraver qué novedades tienen nuestras
marcasrepresentadasyverladireccion hacia
doénde va la industria en general, ya que no
necesariamente nuestro mercado va para el
mismo lado’. Viajara junto a su padre y
Julio Diaz, ingeniero de preventaIT.

‘Nuestraindustrialocalhaesta-
domuy comprimida enlos tiltimos
dos afos y las expectativas van
mas por el lado de ver y escuchar

=

v

Advicom

Paul Rojas Vargas, gerente
general de Advicom de Ecua-
dor, viajard a Las Vegas para
ver las nuevas tendencias en
cloud, virtualizacién y OTT
con la expectativa de ‘entender

Skyworth crece en México y Brasil

Lainstalacion de una nueva fabrica
deproduccién en Guadalajara, Mé-
xico, le ha permitido a Skyworth
incrementar su trabajo en La-
tinoamérica al cerrar acuerdos
con grandes proveedores como
MegacableyDish. Darrell Haber, VP de
marketingyalianzasestratégicas de Skyworth,
serefirid aldesempefiodel negocioenlaregion.

Skyworth

laferia, yalgunos competidores, para ver sus
novedades’, agregé. En cuanto a los com-
pradores de tecnologia, adelanté: ‘Creo que
casitodos los canales abiertos viajaran,

asi como productoras, prestadoras

de servicio como ChileFilms, CDF,

I o e .
’ canales de cable y regionales’.

Por ultimo, sobre la planifi-
cacion a futuro, Contreras opiné:
‘Esperamos que haya mas claridad

la actualidad y los planes de inversion de
nuestros clientes principales y que asistirdn
a la feria’, agrego.

‘Siempre van cinco de los canales mas
importantes de Chile, mas unos cinco a ocho
clientes adicionales y nuestro plan es
agendarlos a todos, mas los clientes

de Boliviaque podamos agendar (el
afio pasado anduvimos con tres)’.
‘Este afio no tenemos planes de
seguir tomando representaciones;

mas de los nuevos negocios para el
broadcast’. La empresa confirmad
citas con varios de sus clientes y
uno de los objetivos sera buscar
nuevos productos y marcas para
representar.

‘Esperamos ver, para fines de este afio,

losresultados de producciéndelanueva

fabrica instalada en México, que tiene

establecidas dos lineas de produccion

y la posibilidad de ampliar a una ter-

cera a medida se expanda el negocio

en el pais. Ya estamos iniciamos negocios
con Dish y Megacable’.

Ademads, de Meéxico, el ejecutivo destacd

Carlos Contreras

sobre el tema IP en el area de video que ain

no tiene una norma estandarizada’.

Felipe Rios
las condiciones actuales del mercado nos
hacen muy complejo poder cumplirles a los

actuales’, finalizo6 Rios.

Paul Rojas Vargas

Darrell Haber

a Brasil como otro mercado de crecimiento,
donde también tiene una fabrica de produccién
de Set-Top-Boxes. Otros mercados que estan
en su radar son Colombia y Centroamérica.
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Francisco Jaramillo

FranciscoJaramillo, gerente comercial de VGL
de Chile, dijo que ira a las vegas junto a cuatro
ejecutivos para ver a sus marcas representadas
tier1ylas novedades que mostraran, destacando
Avid, Rohde & Schwarz, Lawo, Grass Valley y
Harmonic, entre otras.

Dijo que cerca de diez clientes entre canales
de TV, gobierno y educacién tendran cita en Las
Vegas. ‘Uno de los objetivos de participar en
estas ferias es estar pendiente de los avances

enlatecnologia, tendencias, y

buscar socios tecnoldgicos

con los cuales podamos

‘ Vg | desarrollar sus solucio-

nes en el mercado local’,
resumio Jaramillo.

Arze Asocioos S.RL.

-
-

Arze Asociados

=\

Luis Fernando Arze Chave

Elintegradorboliviano Arze Asociados estard
presente en la NAB de Las Vegas representado
por su gerente general, Luis Fernando Arze
Chavez, y el director de ventas y marketing,
donde ya confirmo el encuentro con algunos
clientes. ‘Sabemos que estando ahi, aparecen
muchos mas’, afirmé Arze.

‘Como siempre vamos a ver las nuevas
tecnologias de a industria y sus bondades.
Esperamos tener nuevos contactos y negocios

paraampliar nuestra carpeta

de representaciones para

beneficio de los clientes.

La idea es seguir cre-

ciendoydiversificandola
empresa’, resumio.

-
-

Sonotec Latin

Carlos Rojas

Carlos Rojas, Sonotec Latin Group (SLG) de
Bolivia, ira a la NAB junto a tres ejecutivos del
integrador para ver todos los productos en ilu-
minacién, transmisién, streaming, video, audio,
camaras, etc. ‘La intencién es acompaiiar a los
clientes y ayudar en decisiones de productos
para sus proyectos y buscar nuevos productos
para representacion en el pais; tenemos al

momento como diez clientes

confirmados de Bolivia’.
Ademas, Rojas aprove-

charaparabuscar nuevos
productos y marcas para
representar.

Somos proveedores e integradores de soluciones end to end para sistemas de
noticias, archivo, post produccion, automatizacién, entre otros.
Contamos con expertos certificados para apoyar el servicio post venta.

Bvel

El Gobernador 020, oficina 301 - Providencia, Santiago - Chile | wianw.vglel

contacto@wvgl.cl

@prensario
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Cobalt Digital: Nuevos productos en Las Vegas Bitmovin: Mas de 250

Robert P. McAlpine, CEO de Cobalt Digital,
dijoquelaempresaes ‘dominante enlas Amé-
ricas conlamayor participacién de mercado’ y
agregé: ‘Somos uno de los mayores desarro-
lladoresy fabricantes de soluciones openGear.
Tenemos muchas soluciones tinicas openGear
incluyendo aquellas para procesamiento de
ruido, downconversion, switchers de ruteo,
marcos paralaadecuadainsercion SCTE104/35
con streaming mejorado HLS SCTE 35 en
una Unica plataforma’.

Sobrelared dedistribucién global,

buidores, Cobalt ha estado involucrada en la
region por al menos diez afios. Como empresa
estadounidense celebrandoahorasus 20 afios,
se hace mas lento ganar nuevos territorios
fuera de los EE.UU. Nuestra participacion de
mercado ha crecido significativamente en
los dltimos cinco afios, y ahora tenemos un
gerente de ventas de habla hispana cubrien-
do México, y nuestro VP de ventas para las
Américas de habla portuguesa e hispana’.
En la region, Cobalt Digital se esta
enfocando en los requerimientos

McAlpineafirmé: ‘Cobaltesunpro-  (_{JE/MLT  Broadcast, escuchando lo que los

veedor global apoyado en su VP de
ventasinternacionales con oficinaen
ReinoUnidoyunared dedistribuidores.
La empresa ha estado activa en Asia y suele
exhibir en Broadcast Asia, en Singapore, y
recientemente en BIRT, Beijing. Ademas, ha
participado en IBC durante los tltimos diez
afios. Lasventas en Latinoameéricaestan ahora
apoyadas en el VP de ventas para las Américas
con oficina en Estados Unidos’.

Yagreg6: ‘Através de nuestrared de distri-

clientes necesitan y tratando de
adaptarlo. ‘Descubrimos que nuestro
portfoliode productos es muy requerido,
desde los mini Blue Box Group (BBG) hasta
los mas grandes BBG-1000 y las cientos de
soluciones en la plataforma openGear’.
‘Tenemos una pequefia densidad para
impresion con calidad superior y la habilidad
de licenciar opciones que son descargables.
También proveemos soluciones para el

procesamiento de ruido una vez mas con el

Robert McAlpine, CEO de Cobalt

procesamiento de Dolby que puede ser agre-
gado como un archivo descargable’, explicd
McAlpine.

Por ultimo, se refirié a las expectativas
con la NAB: ‘El stand de Cobalt de este afio
tendra el lanzamiento de muchos productos
que estan en nuestro website en la parte de
“noticias”, junto con el soporte y referencia
de nuestros socios distribuidores. Cerramos
una adquisicion a fines del afio pasado para
tecnologia de compresion, especificamente
codificadores, decodificadores y transcodifi-
cadores tanto para el formato openGear como
para los stand alone con los que nos gustaria
alcanzar a nuestra base de clientes’.

X20
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Ultra High-Speed Video Networking

clientes en todo el mundo

Abel Honigsblum lo maneja para Latinoamerica

Bitmovin es la empresa creada en
2013 por Stefan Ledere, CEO, y
Christopher Miiller, CTO, luego de
que ambos se unieran para crear
el software de referencia MPEG
Dash. La empresa ofrece tecnologia
de infraestructura de video que incluye
codificacion, HTML5, analiticas, almace-
namiento en la nube e integraciones de
distribucién. Mas de 250 empresas en todos
los continentes han adquirido sus produc-
tos, y es parte del top 100 de empresas de
StreamingMedia.com. En Latinoamérica,
la marca cuenta con la representaciéon de
Abel Honigsblum como director comercial.

Entre sus objetivos principales se encuen-
tran mantener el liderazgo en tecnologia e
innovacién, siendo el mas rapido servicio
de codificacién en la nube, ademas de ser
mas poderoso y flexible y un jugador de

streaming adaptativo de la mas alta
calidad.

Bitmovin busca ofrecer soporte
parasus estrategias principales de
monetizacion —DRM, SSAI-alavez

que ser el primero en crecimiento
en VR, optimizacién de costo y calidad.
Laempresa se preocupa por ofrecer un ex-
celente soporte a sus clientes, ayudandolos a
cumplir sus metas, minimizar el tiempo de
integracion técnica y formar una creciente
comunidad a través del apoyo adicional.
Problemas de video online como el
buffering, la baja calidad, el retraso en la
inicializacion, los plug-ins, complejidades
en la integracidn, falta de flexibilidad y
la dificultad para diagnosticar problemas
pueden ser resueltos con las soluciones
de Bitmovin.
En cuanto a la baja calidad, la marca

ol

Abel Honigsblum, director comercial

ofrece el corregidor de video mds rapido
del mercado y varias patentes sobre adap-
tacion de bitrate. El abordaje del buffering
incluye la prevencion inteligente de este
tiempo de esperas, basado en las decisiones
de adaptacion.

Bitmovin tiene un software de punta a
punta e integraciones que ayudan a los
clientes a ofrecer soluciones de avanzada
con mas confianza. Entre sus productos, se
destacan el HTML5 Video Player, el servicio
de codificacién en la nube, la insercién
de anuncios del lado del servidor, API de
Bitmovin, codificacién gerenciada, calidad
optimizada de streaming, analisis de video,
transmision en vivo y mas.

Appear TV launches its monumental X20 hardware video networking platform at NAB.
Taking IP contribution to another level, the feature-rich solution differs substantially from
industry standards setting a new precedent for ultra-low UHD delay.

Come by our stand, SU3602 for a complete presentation and see how AppearTV is

redefining video delivery.

AN

Appear TV
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Verizon y Pontis: Soluciones OTT y CDN
para los medios de Latinoameérica

Verizon Digital Media Services y Pontis
Technologies anunciaron una alianza

que pondra los servicios de transmi-  Verizon’
degeial media services

si6n libre (OTT) y red de distribucién
de contenido (CDN) de las principales
plataformas integrales de medios digi-
tales de Verizon Digital Media Services
a disposicion de canales y editores de
contenido en toda Latinoamérica.

Los servicios de Uplynk Video Strea-
mingy EdgecastContent Delivery Network
deVerizon seintegraranapartir deahora
en la plataforma de television en la nube de
Pontis, con el fin de permitir que la audiencia
delaregion puedadisfrutar de transmisiones
en vivo, lineales y bajo demanda (VOD) en
alta calidad similar ala dela television, tanto
en dispositivos méviles como conectados.

Ralf Jacob, presidente de Verizon Digital
Media Services, expresé: ‘Con la reciente-
mente mejorada plataforma de television
CloudTV de Pontis, los canales, redes y

Pontis internacional en los cinco

creadores de contenido de
Latinoamérica dispondran a
partir deahorade unaopcion
simplificada para crear y
distribuir videos en linea. Y
no solo eso: también tendran
acceso a la mejor red (que se-
guimos expandiendo a nivel

continentes) para distribuir
a escala y de manera confiable los
medios digitales’.

La alianza estratégica permitira a los
canales y editores de contenido recibir un
nivel destacado de ofertas de productos y
servicios. ‘Trabajar con Verizon Digital Media
Services nos permite continuar innovando y
afiadiendovalor anuestrasimplementaciones
regionales, ampliando nuestro equipo de
profesionales en Latinoamérica y, a partir
de ahora, ofrecer una cartera completa de
servicios de videos en la nube a través de

Innovating in digital TV
technology since 2000

24-27 April, don’t miss us at

N{,)BSHOW

e Conen! Comes b Life

Las Vegas Convention Center

Booth

Ralf Jacob, presidente de Veri- Leonardo Gioino, presidente
zon Digital Media Services

de Pontis Technologies

una CDN global tnica y un lider mundial en
capacidad de transmision de video’, afirmé
Leonardo Gioino, presidente de Pontis Te-
chnologies. ‘El interés por el contenido OTT
continda en auge en la region y con la ayuda
deVerizon, garantizaremos que estademanda
se satisfaga, sin afectar la calidad ni el costo’.

El servicio Uplynk Video Streaming junto con
Edgecast Content Delivery Network garantizan
la transmisién de video de la mas alta calidad
a cualquier dispositivo mévil o conectado a
escala global.
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GOSPELL

Technology Serves People

IHSE presenta nuevo
Drako KVM Extender en NAB

Entre los principales productos que IHSE
USA destacard en la NAB Show sobresale
la nueva unidad de Draco KVM Extender con
OPS+, que simplificalainstalacion, operacion
y control de displays remotos, brindando
conexion single-wire desde media players
y dispositivos a cualquier pantalla a la cual
esté alojada.

Este extensor permite transmitir sefales
de video hasta 4K/60 hertz con resolucién
4:4:4 adistancias de hasta 10 kildmetros con
una fibrasimple, obteniendo como resultado
interactividad completa e instantanea libre
de artefactos y sin delay en la transmision
de sefiales.

Con la incorporacién de una matriz KVM,
los usuarios pueden controlar networks de
pantallasy transmitir contenidos apropiados
a cada dispositivo cuando y como se requie-
ra, simplemente con cambiar de fuente. La

Omnitek lanzoé solucion Ultra TQ

Omnitek estard presente en la NAB con
el objetivo de promover sus novedades en
equipamiento para broadcasting asi
como sus sistemas de OTM y OTR.

OPS+- suporta USB data, permitiendo
alosclientes agregar un tecladolocal

Finalmente, la empresa sigue pro-
mocionado el board Matrix Grid,

y un mouse cuando el monitoresta 1SS E=_ que simplifica la intercionexién
=—H

equipado apropiadamente.

Otradelasnovedadeses el switch-
and-preview para Draco tera tool, uno
de los softwares Java mas potentes de IHSE
parala configuracién, control, actualizacién
y mantenimiento de la matriz Draco tera
KVM. La nueva extension agrega image-
nes previas de video en vivo presentadas
en configuraciones individuales y con un
dual-stream H.264 IP encoder conectado a
dos consolas Draco vario HDMI.

Mientras que el extensor Draco vario
SDI, la mas reciente adicién de la empresa
a los servicios Draco vario KVM, convierte
seflales 3G-SDI para compartir video digital
y permite extensiones de hasta10 kildmetros
con una sola fibra.

y vertical completo; y Vectorscopes, para el
trabajo con gama normal de colores. Ade-
mds cuenta con medidores de gama e
histogramas que complementan el

Basandose enlos resultados obte- . servicio; monitoreo full audio con
= Omnitek ’

nidosatravés delaplataforma Ultra,
la empresa lanzara durante la feria
el Ultra TQ, totalmente equipado con
rasterizador de waveform para el mercado
de broadcast. El nuevo servicio hereda la
funcionalidad dela cajade herramientas Ultra
4Ky los productos Ultra XR con el objetivo de
proporcionar un conjunto completodeherra-
mientas para la produccién de HDR y WCG.
El Ultra TQ brinda andlisis y generacién
para todos los formatos de SD, HD y 3G-SDI
como standard con un upgrade a 4K/UHD en
caso de que sea necesario; y apunta a la pro-
duccién de broadcast, ingenieria, broadcast
externo, operaciones y cuartos de control.
El analizador dentro del mismo incluye
Imagen, que proporciona una pantalladealta
calidad; monitores Waveform, con pantallas
YCbCr o YRGBy proporcionazoom horizontal

16 canales y escalas dBFS, DIN,

BBC, EBU, VU y Nordic; y medicién

de volumen, video timing, y estado de
video y audio, entre otras funciones.

El registro es una parte importante del
programa QC y Compliance, y el Ultra TQ
proporciona registro completo de todos los
parametros fisicos y funcionales dela sefial de
video. Los eventos se pueden registrar contra
VITC, ATC VITC 1, VITC 2 y ATC LTC, lo que
permite que cualquier problema pueda ras-

entre Draco tera y KVM, una nueva
tecnologia plug-and-play que re-
duce costos y esfuerzos de conexidn,
especialmente comparada con CWDM. Y el
Draco ultra DP, el primer puerto-display 4K
con un rate de 60 hertz refrescado, a todo
color. El dispositivo constituye la nueva
generacion de sefiales de extension KVM
usando decodificadores Lightweight Image
(LICI), desarrollados en cooperacién con el
Fraunhofer Institute for Integrated Circuits.
ElDracoultra DP permite a usuarios operar
CPUs from desde dispositivos alojados en
estaciones de trabajo con una fibra single
duplex, y transferir videos en resolucion 4K
de hasta 4096 x 2160 y 3840 x 2160, a 60
hertz (30 bit, 4:4:4).

cionada permite la creacion de 38 patrones,
actualizables a un generador de prueba com-
pleto con una gama de placas de zona estdtica
y en movimiento y secuencias de prueba, asi
como la capacidad de importar imdgenes de
prueba definidas por el usuario.

La interfaz puede visualizarse en monito-
res HDMI o SDI y de forma remota a través
de un navegador web, mostrando hasta 9
instrumentos a la vez o instrumentos in-
dividuales a tamafio completo. Los presets
globales permiten quelas configuraciones del
sistema sean almacenadas y recuperadas para
reconfigurar completamente la unidad para
diferentes tipos de programas, instalaciones
y aplicaciones.

trearse de nuevo al

iy £ Vo @ar

marco especifico,
dondequieraque se
cred en el proceso
de produccién.
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NVerzion: Soluciones flexibles,
adaptables a las necesidades del cliente

Lleva su experiencia en automatizacion a Latinoameérica

Con una trayectoria de 25 afios en el
mercado Broadcast de Estados Unidos, tras
haber atendido a todo tipo de clientes desde
estaciones de baja potencia, hasta entidades
gubernamentales, educacionalesy cadenasde
television, NVerzion se esta enfocando
conmayor fuerzaen Latinoamérica,
principalmenteenArgentinay Bra-
sil, dondeyatrabajaenoperaciones
de gran magnitud, como la de TV
Globo en Belo Horizonte.

‘NVerzion tiene un fuerte bagaje
y experiencia en el mercado Broadcast. El
amplio espectro de instalaciones que tene-
mos en todo el mundo prueba que podemos
proveer soluciones sin importar la magnitud
del sistema, su locacién o requerimientos.
Ademas de los productos de calidad superior,
incluyendo automatizacion de la mds sim-
ple a la mas compleja, archivo y servidores
de video, otra cualidad importante cuando
elegimos un vendor es la historia real de la
compaiiiay cuanbien se desempefia’, expresé
Reed Haslam, director de ventas.

Con el fin de crecer en la region, NVer-
zion estara participando de las principales
ferias, entre ellas SET de Brasil, donde ya
estuvo el afio pasado, y esta considerando
Expo Cine, Video y TV de México, Caper de
Argentina e IBC de Amsterdam.

‘NVerzion hadisefiadoy provisto soluciones
paralaindustria Broadcast por mas de 25 afios.

Nohemossido cotizados publicamente yhemos
operado bajo nuestro propio flujo de cajadesde
la existencia de la empresa y por eso somos
mucho mas flexibles y tenemos el control de
nuestros propios objetivos de empresa’.
Elejecutivoremarcélahabilidad dela
empresa para adaptar sus sistemas
segun las necesidades del cliente,
con la flexibilidad para actualizar-
los sin restriccion. ‘Laarquitectura
desistemaestadesarrolladaconuna
aproximacién modular, que permite
proveer sistemas basados en las necesidades
de los clientes, seguin sus presupuestos y con
capacidades de expansion ilimitadas’.
Otrade sus cualidades son un soporte perso-
nalalcliente, que permite que cuandorequieren
asistencia técnica, la obtengan de una persona
real, que trata a cada cliente como un socio. ‘Su
éxito es nuestro éxito’, afirmé Haslam.

Reed Haslam, director de ventas de NVerzion

‘Tenemos clientes utilizando nuestras
soluciones desde hace 20 afios, que todavia
les damos soporte hoy, y también han po-
dido expandir aquellos sistemas, mientras
mantenemos la integridad y habilidad de
continuar usando el software heredado. Una
buena mayoria de nuestros clientes actuales
son clientes preexistentes que tienen sus
sistemas anteriores NVerzion actualizados, o
simplemente expandidos’, resumio.

NVerzion presenta CloudNine Video Server en NAB

En esta edicion de NAB Show Las Vegas,
NVerzion presentara el servidor de video de
altapotencia, CloudNineVideoServer. El paquete
multisefial HD/SD estd disefiado para respon-
deralos requerimientos mas complejos de los
flujos de trabajo basados en archivo; incluye
el CloudNine Video Server con automatizacion
incorporada, graficos, programador de regis-
tros, registro manual y mucho mas, asi como

un plan de soporte al cliente comprehensivo.

NVerzion también anunci6 un adelanto de
su nueva generacion de servidores de video.
El nuevo NFinity utiliza la mas avanzada
tecnologia para gestionar todos los requeri-
mientos de las estaciones de TV con un precio
accesible y competitivo. Del 24 al 27 de abril,
NVerzion estard en el Las Vegas Convention
Center, stand N5631.
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Toolbox, un facilitador
tecnolégico en expansion

Toolbox, proveedor de tecnologia para la
implementacion de servicios TVE y OTT,
cerré en el primer trimestre de 2017 seis
acuerdos de peso en Latinoamérica:
CableOnda (Panamad), Dishy Megacable
(México), Cabletica (Costa Rica) y Tele-
centro y Supercanal (Argentina).

Su mas reciente solucion, Unity, facilita la
integracién entre proveedores de contenidos
yoperadores. Segin suCTOy partner, Mauro
Peluso, ‘simplifica el proceso de distribucién
de contenidos en la nueva era de TV donde el
mundo tradicional y el mundo online buscan
fusionarse’. Con la llegada de Macarena
Dellazuana se mont6 una direccién comer-
cial, marketing y prensa con el objetivo de
incrementar su presencia en los mercados.

Dellazuana afiadié: ‘Lasventajas de dinero
yplanificacion de elegir la plataforma tecno-
légica correcta son muchas’. Peluso resalté:
‘Hoy el operador recibe mas contenidos que

antes, pero en distintos forma-
tos y condiciones. Necesita
“traducir” esa entrega para

@ Tfoolbox sea compatible con sus sis-

temas. UNITY simplifica el

proceso al reinterpretar esos

“lenguajes” en los que viene

codificado el contenido para entregarlos de
manera segura’.

‘Somos un facilitador tecnoldgico: nos
tomamos el tiempo de entender los proble-
mas a ambos lados del mostrador y hacerlos
convergentes. Connuestras soluciones, Cloud
PASS, Cloud Experience y Unity, ya trabajamos
con mds de 100 en toda la region’, resaltaron
Peluso y Dellazuana.

Todo este esfuerzo replica en un gran
presente dela compaiiia, que acaba de mudar
sus oficinas a un espacio mas grande. Ocupa
todo el ultimo piso de una de las naves al
comienzo del barrio de Puerto Madero: mas

RFS: Nueva estructura de
servicios en Latinoamerica

Radio Frequency Systemas (RFS) for-
malizé su nueva estructura de servicios en
Latinoameérica, teniendo en los broadcasters
algunos de sus principales clientes. Ademds
de ofrecer sus soluciones de antenas debanda
ancha (Slot, STA y paneles), cables de lineas
de transmision Cellflex y Heliflex y 1a familia
de filtros y combinadores Peak Power+, RFS
adoptd un nuevo concepto: soluciones end-
to-end incluyendo la parte de servicios.

Renato Franca, director de ventas de RFS

Televés en NAB

Juan Molezin de Televés tuvo
un stand muy bien ubicado en
Andina Link y destac a Prensario
la concurrencia que recibié de
los diversos paises. También el
hecho que ya tiene bien armada y
con buena relacion toda la estructura

para América Latina, comenté: ‘Antes, con
la venta de una antena ofreciamos también
el servicio de supervisiéon de campo. Con el
tiempo pasamos aidentificar en mas detalles
las necesidades de muchos radiodifusores y
creamos una estructura regional ubicada en
Brasil, desde la que podemos dar soporte a
proyectos complejos llave de mano, inclu-
yendo productos y servicios’.

El resultado de la expansion del concepto
adoptado por RFS fue tan positivo que los

comercial para Latinoamérica, in-

cluso en el sur donde tiene a Raiil

Escobar de Cable Profesional.

Ahora lo siguiente es la NAB,

a donde asistiran como todo el

grupo de empresas para recibir
clientes de todos los paises.

Luciano Cavalieri, Mauro Peluso, Macarena Dellazuana
y Sebastian Galia, en las nuevas oficinas de Toolbox

de 1.000 metros cuadrados, divididos en tres
alas. No solo es de superficie el crecimiento,
sino también del recurso humano: hay apro-
ximadamente dos nuevos ingresos por mes
en las areas de desarrollo.

Peluso asistira a la NAB para reunirse con
los fabricantes de STBs y analizar posibles
alianzas para pre-integrar sus soluciones.
‘Es un paso arriesgado pero entendemos
que es nuestro futuro. Los operadores siguen
pensando en “cajas” y para nosotros tiene
légica poder estar en cada uno de los espacios
donde el operador se siente cémodo. Para
los fabricantes el mensaje sera: si tu caja
tiene Unity, va a ser mas fécil vendérsela a
los operadores, que ya nos conocen y saben
cémo trabajamos’, finalizo.

IE

contractos se expan-
dieron rapidamente,
no solamente para los
sistemas de la empresa, como también para
lainfraestructura de terceros einstalacién de
transmisores. ‘La personalizacion nos torna
mas competitivos. En estaforma, disefiamos
un nuevo modelo de trabajo con vistas a
la oportunidad de mercado y necesidad de
nuestros clientes’, finalizo Wilson Conti,
gerente general & ventas LatAm de RFS.

Juan Molezun y Jose Penado
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ONEtastic: 5000 transmisores en todo el mundo

Fundada en 2010 por un grupo de inge-
nierosy gerentes especializados en teleco-
municaciones con mas de 30 afios de expe-
riencia en el drea, ONEtastic retne todo el
conocimiento ganado a partir de muchos
logros técnicos que han contribuido a que
la empresa se convierta en lider para el
sector broadcast en poco tiempo. ‘Onetastic
ha provisto e instalado exitosamente un
gran nimero de estaciones de TV y
radio digitales en todo el mundo.

empresas, las cuales evolucionan tanto en
inversiones importantes como en nuevas
oportunidades’, agrego.

‘En este negocio de nicho, creemos en la
ingenieria. Cada nuevo disefio, cada nuevo
desarrollo deberia ser reinventado. Deberia-
mos pensar siempre en como rehacer las cosas
mas simples para nuestros clientes. Creemos
en la belleza de nuestros disefios. Nuestros

clientes no siempre lo veran porque la
mayorianoabrelos dispositivos para

Hasta ahora, hay en operacion Qq_ contemplar la ingenieria interna.
t

masde 5000 transmisores en mas
de 40 paises en todo el mundo’,
expres6 Luca Saleri.

Los mercados broadcast estdn en
continua evolucion y buscando productos
innovadores para satisfacer las demandas
de los clientes. ‘Los broadcasters no sélo
buscan equipamiento, sino también ideas
y soluciones que los ayuden a encarar los
nuevos desafios planteados por la era de la
transmisién digital que los fuerza a apli-
car nuevos modelos de negocio para sus

astic Pero aun asi, esa es la forma en

la que queremos hacer las cosas’.
Y completd: ‘En 2013, creamos
el concepto “Mds energia, menor
consumo”, lanzando los transmisores de
alta eficiencia Doherty DTV al mercado. Este
producto no sélo permitia el ahorro de
energiasino quedabalalibertad al cliente de
operar la frecuencia de sus transmisores sin
la necesidad de re-sintonizarlos o sustituir
cualquier parte para optimizar los ampli-
ficadores Doherti en determinado canal’.

Oficinas centrales de ONEtastic en Italia

En Latinoamérica ONEtastic vende trans-
misores en muchos paises y opera en todos
los estandares disponibles. ‘Trabajamos con
distribuidores locales e incluso vendiendo
directamente desdeItalia, segtinla preferencia
denuestros clientes. En Brasil, hemosiniciado
una exitosa colaboracion con Screen Service
do Brasil, lo que resulté en la adquisicion
por parte de ellos de ciertas tecnologias y su
incorporacion a su portfolio de productos’.

La empresa estard este afio en NAB y luego
en la Expo Cine, Video y TV de México, SET de
Brasil y Caper de Argentina, mientras evalda
estarenTecné de Chiley TecnoTV de Colombia.

Jump: Saltando a la nueva fase del video

Jeronimo Macands, protagonista de la
disruptiva consolidacion de Accedo para
TV Everywhere en la region, acaba de crear
Jump junto al experto de la industria Jesis
Herrero que venia de 24i y John Patter. Las
operaciones iniciaron en febrero pero desde
el afio pasado ha venido invirtiendo en el
desarrollo de sus productos.

‘Venimos deayudar durante seis afiosaem-
presas como Fox, NBC, Telefénica o América
Movil a construir servicios de video. Ahora
traemos la siguiente fase de la industria, el
uso efectivo de los datos, Big Data, que cree-
mos sera la nueva ventaja competitiva en la
industria de video’, afirmé Macands.

Netflix, Google o Amazon tra-

de los usuarios. Asi han podido aumentar
la conversion, retener a los usuarios o
incluso disminuir el churn.

Tres médulos de productos
La plataforma de Jump tiene tres médulos
de servicios de Data; la parte de Insigths,
para conocer todos los aspectos relativos al
usuario; la parte de Conversion paraencontrar
por ejemplo, el mejor modelo de suscripcién
alapégina, acceder al contenido o ala prueba
gratuita, incluir nuevas formas de pago y
entender si son efectivas. Finalmente, estd el
madulo de Artificial Intelligence, que permite
prevenir el proceso de Churn y qué
probabilidad de abandonar el ser-

bajan con big data desde hace \'11 vicio tiene un usuario, por ejemplo.
anos para competir en la indus- JUMP

tria del video, con herramientas
deinteligenciaartificial queles han
permitido ahorrarse millones de d6la-

res gracias a la prediccién de la conducta

Para todos los jugadores
A nivel comercial, la plataforma
se ofrece en la nube con tres ediciones
(Gold, Platinum y Diamond) que permite

Jeronimo Macanas

acceso a todos los mddulos en los tres casos.
Paratodoslos operadores de TV, TV Networks,
broadasters e ISPs, sin rango de cantidad de
usuarios, tiene sentido que puedan medir y
entender asus clientes. Aveces los mds chicos
empiezan con la parte de Insigths, y al crecer
vanalA. Pero pequefios, medianos o grandes,
ya pueden empezar a interacturar con todo
estoy sacar lo mejor de los datos que generan
de manera que puedan impactar de manera
significativa su ROI de video.

EnNAB estard ofreciendo demos con varios
partners en sus diferentes booths, y ya en
IBC tendra su propio stand.
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Provys: Gold Standard para gestion
de transmisiones

Con el objetivo de satisfacer la creciente
demanda de nuevos sistemas de automa-
tizaciéon mas sofisticados, tanto por parte
de usuarios profesionales como nuevos, en
un contexto mas y mas complejo, Provys ha
creado un portfolio de funciones de ventas
de anuncio “gold Standard”.

Junto con una herramienta analitica que
provee informacion sobre el comportam-
iento de los usuarios, el médulo de
ventas de anuncios busca mejorar
la eficacia de la programacién de
publicidades, laasignacion deslots,
la colocacién de productos, incluso
las subastas de horarios en prime time
y las reservas de espacio en linea, entre
otras funciones.

‘Hay un importante conjunto de carac-
teristicas destacables que hacen a Provys
destacar, incluyendo una amplia gama de
funciones e interfaces, todas que pueden
ser conectadas a una misma plataforma in-
tegrada con los sistemas de standard global.
Hemos implementado un workflow completo
promocional y muchas novedades en nuestro
sistema que estan disponibles para dispos-
itivos a través de la web’, comentd Karel

G&D destacara

Guntermann & Drunck (G&D) participara
en la NAB de Las Vegas, donde presentara sus
soluciones para broadcasters y profesionales
delos medios digitales, con un stand dedicado
al 4K que tendra un rango de sistemas KVM
que permiten extender y alternar las
sefiales de video 4K incluso en largas
distancias.

El sistema DisplayPort KVM con-
siste en un médulo de computacion
(transmisor) y mddulo de usuario
(receptor), y extiende las seflales de
computadora a través de fibra éptica a tra-
vés de distancias de hasta 10.000 millas. La
transmision dedicada por fibra dptica ofrece
un ancho de banda suficiente para la trans-
misién perfecta de pixeles para videos 4K y
8K en 60 Hz.

Microscheduling en una sala de playout

Votroubek, director comercial
De acuerdo con el ejecutivo, es-
tas caracteristicas, ademas de ser
muy importantes para las grandes

Ml i S fiwssrs Sobrlions

estaciones de TV establecidas,
‘son también de importancia critica
para los broadcasters mas pequefios
que pueden beneficiarse de la experiencia
considerable de los desarrolladores de soft-
ware especializados que han cosechado sus
conocimientos de los grandes’.
‘Laautomatizacién debe ser tan sofisticada
quedebe permitir que los usuarios puedande-
pender de la autoinsercion basada en GRP de
autopromos alolargo de todoslos momentos
del programay que seaautomaticamente ver-
ificado por el sistema para detectar cualquier
error antes delareproduccion. Es evidente que
todos los broadcasters del mundo tienen que

soluciones 4K
Otro producto destacado en KVM

LasVegas seranlos sistemas de I P
|over

compresion, que ahora incluy-
enlatecnologiamejorada HDIP

desarrollada inhouse en su til-  © g ™
. =z
tima etapa de desarrollo, .
Level 3. El modo de KVM over IP

& compresion permite
D disminuir la pérdida de transmision

de sefiales de video con resolucién
de 4K en 60Hz.

Siguiendo la politica de G&D de me-
zclar y combinar, todos los productos, asi
como sus variantes son compatibles y pueden
ser combinadas entre si. El extensor KVM
DPI1.2-Vision puede integrarse facilmente
dentro de los sistemas de matriz de G&D,
tales como el ControlCenter-Compact o el Con-

Karel Votroubek

garantizar un control eficiente de los flujos
de trabajo complejos, lo cual es un requisito
nonegociable de cualquier sistema de gestién
de radiodifusion, de acuerdo con investiga-
ciones recientes realizadas en la industria de
la radiodifusion’, enfatizo.

Y finalizé Votroubek: ‘Lo que ofrecemos
no es solo una solucién de back office de
valor para los broadcasters experimentados
sino sistemas intuitivos y automatizados
para que los recién llegados puedan crecer
directamente y operar su flujo de trabajo
desde el principio. Estos sistemas garantizan
que los usuarios profesionales estaran ple-
namente satisfechos y los nuevos usuarios,
incluidos los nuevos organismos de radiod-
ifusién, estaran inmediatamente cémodos
con el sistema y podran crecer junto con sus
ambiciones’.
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DP1.2 VisionXG Fiber MC4 ARU2

trolCenter-Digital.
BasadoenlasestructurasIP, elnuevo exten-
sor KVMDP-Vision-IPcomplementael portfolio
de G&D y rompe con cualquier limitacién de
distancias puentes que ya existian. El sistema
soporta resoluciones de video DisplayPort de
hasta 2560 x 1600 en 60 Hz 0 3840 X 2160 en
30 Hz. Las combinaciones con otros sistemas
de G&D también son posibles, autorizando
instalaciones complejas conaccesoworldwide.
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Elemental: Soluciones definidas por software
para operadores de TV paga

Los proveedores de video estan
operando en un ecosistema de

tiempo real para formatos de trans-
misién tradicional y multipantalla.

rapida evolucién. Con el compor- Asilos operadores pueden unificar
ELEMEMNTAL @

tamiento del usuario final de video
moviéndose paraabarcar opciones
de streaming, como adjuntos o
reemplazos al Broadcast de television
lineal tradicional, la competencia se esta
incrementando en el espacio de TV paga.
Elemental ofrece muchas soluciones diri-
gidas alos desafios que los operadores de TV
pagaindependientes tienen que enfrentar en
la region. Elemental Live procesa video en

Verimatrix expande el concepto

los flujos de video y reducir la
infraestructura requerida.
Elemental Live permite tener
disponible contenido en vivo y locali-
zado como deportes, noticias o el clima para
los consumidores en cualquier dispositivo
y ofrece una funcionalidad de playout de
canal en vivo, ademds de proveer medios
para alcanzar a los clientes con anchos de
bandamas ajustados. Por su parte, Elemental

de Revenue Security

Verimatrix esta expandiendo la flexibilidad
de la seguridad de ingresos para satisfacer las
cambiantes necesidades técnicas ymodelosde
negocio de los proveedores de servicios y se
podraver enlaNAB, dondelaempresapresen-
tara sus ofertas para mejorar las plataformas
de seguridad conectada. También exhibird un
nuevo programa, “El futuro de la seguridad
conectada”, que ilustra como la empresa esta
profundizando sufoco en seguridad basadaen
IP y software para proteger y monetizar los
servicios de proxima generacion.

Tom Munro, CEO de Verimatrix, dijo: ‘He-

mos estado conversando sobre el cambiante
escenario técnicoy de negocio paralos provee-
dores de servicios de préxima generacionylas
implicancias de seguridad asociadas. Siempre
nos hemos enfocado en proveer tecnologiaque
sealo suficientemente agil para soportar alos
proveedores de servicios mientras naveganen
las transiciones de la industria y crean nuevas
ventajas competitivas. Nuestras ofertas ex-
pandidasy presencia en la NAB refuerzan esta
posicion ala par que los operadores redefinen
sus estrategias de seguridad’.

Verimatrix presentara una gama de so-

ENEY

W] e

Elflujo de trabajo para el procesamiento de los operado-
res independientes de TV paga genera grandes desafios

Server procesa video basado en archivo para
crear cualidades VOD y procesa contenido
de manera mas rapida que en tiempo real.

D
verimatrix

luciones para marcas

de agua en video que

permitan encajar en los

diferentes escenarios de distribucién. El
producto VideoMark estara disponible para
los clientes como una opcion de marca de
aguaque permitalaméxima flexibilidad para
los operadores que construyan sus platafor-
mas para todo tipo de contenidos Premium.
Ademads, exhibird el StreamMark para generar
marcas de agua dentro de la arquitectura
del lado del servidor, especificamente para
la distribucion de streaming ABR.

Wohler: Herramientas de monitoreo y meétrica

Wohler Technologies presentard el
monitor de audio AMP1-8-M dual input SDI
8-channel sobre moédulos IP, incluyendo
Dante y Ravenna /AES67, para su serie de
monitores de audio AMP2-16V en la NAB.

‘Los clientes de Wohler han estado pi-
diendo una solucién de monitoreo
queseaintuitivayaccesible. Hemos

meter nuestrareconocidacalidad’, dijo Craig
Newbury, VP de ventas de Wohler.

La empresa ha trabajado consistentemente
en ampliar sus capacidades para satisfacer la
creciente demandade soluciones de monitoreo
quepuedan dar soportealastltimas tendencias

en las industrias de Broadcast y pro-
duccién. ‘Continuamos invirtiendo

escuchadoydesarrollado el AMP1- enlapopular plataforma AMP2-16V
W Wohler

8-My el AMP1-2SDA para proveer
alos usuarios con una seleccion de
opciones en este precio sin compro-

agregando nuevos médulos que son
mas utiles para nuestros clientes.
Ultimamente, se trata todo de otorgar

mas valor, mejorando las cualidades del pro-
ducto disponibles para los usuarios existentes,
ysimplificandola transicion hacianuevostipos
de sefiales’, resumio el ejecutivo.

Nuevos monitores de audio
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Leyard: Lider en
pantallas de video LED

Con los resultados de sus marcas y
empresas, incluida la subsidiaria ins-
talada en Curitiba, Leyard llegd al 14%
delmercado global dedisplaysdevideo
LED. El grupo gané por primera vez la
primera posicion en cuota de mercado
en el sector de las pantallas de video
LED, con USD 3500 millones genera-

Orlando Custodio

dos en los negocios en este segmento.
Futuresource Consulting realizé un andlisis que posiciona a la empresa
en el primer lugar en el “Informe Global de consumo de Pantallas LED”.

En 2016, Leyard fue considerado el lider del mercado en todos los
segmentos de pantallas LED, después de afios de liderazgo en categorias
como la del pequerio tamafio de pixel (PNP) o Fine Pitch, en el que la
compaiiia fue pionera. Asi crecié y gand terreno también en el mayor
mercado de pantallas de video LED.

‘En 2014, se estimé que el Grupo Leyard estaba en el cuarto lugar
con una cuota de mercado del 5%, pero ya en 2015 se subi6 al segundo
lugar con una cuota de mercado del 11%. Es decir, Leyard es la marca de
mayor crecimiento en la categoria, saltando mas de un 30% en 2016’,
comentd Orlando Custddio, CEO de Leyard Brasil y América Latina, una
subsidiaria con sede en Curitiba.

Entre las novedades de la empresa, el ejecutivo destacé las nuevas
paredes DirectLight (el sistema de video de LED de Leyard), fue honrado
recientemente en los Paises Bajos como una de las pantallas LED mds
innovadoras del evento. El equipo fue galardonado como Best of Show
en Integrated Systems Europe (ISE) 2017 en la categoria de instalacion.

CriptoGuard: Calidad
sueca con precio chino

CryptoGuard estuvo en Andina Link, donde ademds de su represen-
tante para la region Tobias Nystrom, se destaco la presencia del CEO,
Kijell Carlswird, quien remarcé el posicionamiento internacional que
ha alcanzado la compafifa con oficinas de ventas en Polonia, Africa,
Nueva Delhi y Paris.

Sobre el diferencial de CryptoGuard, sostuvo que su CAS tiene calidad
sueca pero con precio chino, lo cual le permite trabajar con todo target de
clientes y operadores. En
elecosistemade producto,
ha tenido una buena coo-
peracidénconotras marcas
europeas lideres como
EKT o Teleste, y a nivel
local ha trabajado con
grandes partners como

TCA o SIBA en México. Kiell Carlsward y Tobias Nystrém de CriptoGuard
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‘=) mediamorph

www.mediamorph.com

Los principal operadores de TV paga dependen en la plataforma, basada
en la nube, de Mediamorph para gestionar y optimizar su cadena de
surninistro digital. Nuestro software empresarial premiado permite a los
clientes tomar el control del caos; los procesos manuales a través de
sisternas dispares que pueden retrasar nuevas ofertas y promociones. Para
mejorar la visibilidad en su contenido, verificado contra sus contratos,
pongase en contacto con Mediamorph Maximiza la rentabilidad y elimine
los errores costosos.

jCONSIGA MEDIAMORPH HOY!

Visitenos en el NAB Show, p numero N5711
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*OQOYALA

CONFIA TU ESTRATEGIA OTT
EN LAS MEJORES MANOS

Ooyala: El potencial de las
soluciones integradas

Unifico las areas de ventas y servicios en la region

Ooyala unificé las dreas de servicios y
ventas en una sola bajo el liderazgo del
VP regional, Patricio Cummins,
quien afirmé: ‘La gran ventaja

tenido, hasta su monetizacién, todo en

una orquestacién aceitada y eficiente’,
explic6 Cummins.

Y dijo sobre OTT: ‘La barrera

es encontrar sinergias entre de entrada ha bajado; tres afios
8 +. OOYALA Jacos

entidades que tradicionalmen-

te se oponen. Creemos que si
logramos encontrar esa dinamica
colaborativa, no s6lo nuestra entidad
interna se robustecera, sino que también
se fortalecera la oferta a clientes’.

Laempresa ha estado en Latinoamérica
por ocho afios. ‘Enlos ultimos afios hemos
crecido principalmente en los estratos
superiores del mercado de media tradi-
cional que esta dando el salto a entrega
via IP. Ooyala siempre sobresali6 por su
foco en innovacién y lo confirmamos al
consolidar nuestras herramientas rela-
cionadas al video en linea en una plata-
forma integrada (IVP) que resuelve tanto
las demandas bésicas de un OVP (online
video platform), como las de produccion,
distribucién y monetizaciéon. Cubrimos
muy bien todos estos segmentos con Flex
(manejo de workflows), Asset Manager,
App Studio (OVP / OTT) y Pulse (Adtech)’.

La empresa cuenta con oficinas en Ciu-
dad de Méxicoy Guadalajara, donde esta el
centro de desarrollo y soporte. ‘Tenemos
dos tipos de socios: estratégicos, como
Microsoft o Adobe, con quienes tenemos
planes de go-to-market regionales, y
locales como Brasvideo en Brasil, Mag-
num y Videointegra en México, Videotec
en Colombia, Novadevices en Ecuador, y
Viditec en Argentina’.

‘Veo potencial en acercar soluciones
integradas. Ya no hay tanto espacio en
el 4rea tradicional de OVP, siendo un
espacio cada vez mas comoditizado y que
encierra poco atractivo para empresas que
quieren crecer en alcance y mercado. Hay
oportunidades para quienes entiendan los
flujos complejos de publicacién, desde la
produccién o post produccién de con-

atras hacia falta un desarrollo
a medida para cualquier tienda
del tamafio necesario para un
operador; hoy esa misma tienda se
compone de piezas pre integradas, y si
el operador elige modelos templatizados,
el costo baja aiin mas. Esto ha permitido
que jugadores que antes no seimaginaban
tener una oferta OTT, como ser operadores
de telefonia, u otras empresas vinculadas
a masas de clientes finales, se animen a
entrar, ya que el costo reducido hace mas
viables sus modelos de ingresos’.

Ventajas de Flex

‘Flexes nuestroorquestador deworkflows,
que permite automatizar y eficientizar ta-
reas desde antes del punto de publicacién.
Esto trae enormes beneficios a empresas
con grandes volimenes, o broadcasters
con flujos internos complejos que quieran
reducir costos y reducir los tiempos para
publicacién de material. A nivel OVP creo
que casi todas las empresas ofrecemos
caracteristicas similares, aunque Ooyala
siempre se destaco, y se sigue destacando
por sus analiticas. Creo que seguimos siendo
quienes mejor informacién relevante de
audiencia entregamos’.

‘Flex es una solucién versatil y perso-
nalizable para agilizar flujos de trabajo de
produccién de video y gestion de activos,
disefiadalanzar contenido al mercado mas
rapido. Esto se ha vuelto cada vez mas
critico ya que los sistemas heredados de
software y hardware de produccién tienen
muchos componentes que no estan vincu-
lados, lo que complica el acceso alos conte-
nidos, disminuye el tiempo de produccion,
aumenta los errores humanos y hace que
muchos procesos sean redundantes’.

Patricio Cummins, VP regional de Ooyala

‘Ooyala Flex actia como un concentrador
que conecta todas los sistemas y equipos
necesarios para producir, revisar, aprobary
gestionar todos los aspectos de la creacién
y entrega de contenido de video, desde el
guién a la pantalla. Con la conexién de
silos y la automatizacién de procesos y
flujos de trabajo, los clientes de Ooyala
Flex obtienen visibilidad en tiempo real
en toda la cadena de suministro de video,
permitiéndoles identificar y resolver cue-
llos de botella, aumentar la colaboracién
entre equipos y regiones, y gestionar mas
facilmente los procesos’.

Ooyala en NAB

Patricio Cummins adelanté: ‘En Las
Vegas presentaremos nuestra propuesta
para una plataforma de video integrada
de punta a punta, con demos funcionales
a medida de problemas reales. El men-
saje esta acorde con los tiempos; que la
tecnologia exponencial da beneficios bien
tangibles en ciclos cada vez mds cortos.
Desde Ooyala estamos muy en linea con
esta propuesta y nuestra apuesta es a estar
siempre a la vanguardia’.

Por ultimo, se refirié a los objetivos
del afio en Latinoamérica: ‘En términos
de mercado, esperamos sumar cada vez
mas adeptos y seguir dejando conformes
a nuestros clientes con nuestra visién
unificada de la TV del futuro’.
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Produce, distribuye y monetiza con Ooyala.

Nuestros productos te permitiran darle vida a tu
estrategia OTT para incrementar tu audiencia y

maximizar tus ingresos.

El poder del big data a tu alcance.
Solo con QOoyala.
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Screen Systems busca distribuidores

en Sudamerica

Para sus sistemas de subtitulado y CC

Fundada en 1976, Screen Systems es
pionera en sistemas de subtitulado y CC,
proveyendo el primer generador de carac-
teres digital a la BBC en Reino Unido. En
los afios 70’ y 80’, continué liderando el
mercado, desarrollando nuevas tecnolo-
gias de subtitulado incluyendo timecodes
de transmisién automatizados, el primer
sistema para preparaciéon de susbtitulos
basado en PC y los primeros sistemas de
subtitulado multicanal y multiseial.

Dean Wales, responsable de marketing
de Screen Systems, explicd: ‘Debido a los
rapidos cambios, hemos modificado nues-
tras ofertas de producto para satisfacer
las nuevas caracteristicas del mercado. Un
primer foco ha estado en proveer un sistema
central para la transmision del subtitulo de
maneras mas accesibles, incluyendo VM

(Virtual Machine) y COTS (Commercial Off-
The-Shelf), que permitieron a los clientes
ejecutar nuestra soluciéon Premium en

su hardware local’.

‘Hemos reposicionado otros
productos para mejorar la acce-
sibilidad mejorando las licencias
para proveer suscripcion online y
descarga instantanea, asi como la
creaciéon de subtitulos, codificacion, ex-
traccién, manipulacién y conversion, todo
dentro de este ambito’, agrego.

Entre sus principales acuerdos, Screen
destaca las relaciones establecidas con
Telestream, Dalet y PixelPower, como las
masrelevantes. ‘Screenbuscadistribuidores
y revendedores en Sudamérica’, completo.

Laempresa ha experimentado casitodos
los cambios en su oferta, desde el SD al

SCRE:N

WV ACTRaAYRIBTIE IV

HD incluso el paso del analdgico al digital.
‘También hemos estado ahi para los bro-
adcasters de todo el mundo durante la
llegada de la nueva legislacién en
closed caption para hipoactusicos,
ofreciendo consejos y solucio-
nes’, destacd Wales.

Y concluyé: ‘Como especialistas
en subtitulado en vivo y de noticias,
somos conscientes de los desafios que las
cadenas de TV afectadas por la nueva legis-
lacién en Latinoamérica deben enfrentar.
Esto ha resultado en que modifiquemos y
adaptemos nuestros productos especifi-
camente para el mercado sudamericano’.

La empresa estard en la NAB de Las
Vegas, Broadcast Asia de Singapore e IBC
en Amsterdam, asi como SET Expo en San
Pablo este afio.

wTVision lanza ChannelMaker-in-the-Cloud
con el apoyo de Ateme

wTVision, en asociacién con Ateme, acaba
dedemostrar un sistemade playout totalmente
alojado en la nube, basado en Amazon Web
Services Infrastructure. ChannelMaker-in-the-
Cloud sebasaen la ultima version dela solucién
de automatizacion de playout de wTVision y
abrirda un conjunto de posibilidades nuevas
para las emisoras de todo el mundo.

Esta configuracién toma una contribucién
real de las instalaciones locales, lo codifica
con KYRION CM5000 de ATEME y transmite
el contenido, como una fuente de entrada
en vivo a ChannelMaker-in-the-Cloud, que
esta completamente alojado en Amazon Web
Services. ChannelMaker secuenciay reproduce
videos previamente cargadosal Amazon Simple
Storage Service, mezclandolos conlotltimode
la técnica de superposiciones de graficos 3D y
codificando todo un flujo de salida que se envia
a un centro de distribucién de canales y que
es decodificado a través de KYRION DR5000
de ATEME, donde sigue un camino tradicional

hacia la distribucion. DR5000 puede recibir
sefiales de dos entradas IP (ademads de 4 entra-
das RF y 2 entradas ASI), permitiendo pasar
automdticamente a la copia de seguridad
en caso de fallo en la transmisién de datos.
Las exitosas pruebas mostraron el poder
de las herramientas de entorno mixto de
wTVision donde los medios de comunicacién
locales pueden ser detectados automatica-
mente por los Agentes de Media de wTVi-
sion y subidos a Amazon sin intervencién
del usuario, haciéndolos inmediatamente
disponibles para la secuenciacion.
Unaversiénennube dewTVision Media Ma-
nager, que permite la secuenciacién de medios
que atin no estan disponibles en la nube pero
que estan presentes en una instalacién local,
también es parte de la configuracion. Cuando
estosucede, ChannelMaker-in-the-Cloudau-
tomaticamente solicita los medios que faltany
los Agentes de Medios, instalados localmente,
transferiran los videos requeridos a tiempo

ChannelMaker-in-the-Cloud

para la reproduccion. wTVision se centra en
la transicion de flujos de trabajo tradicionales
a la nube en un proceso sencillo y sin friccion.
AlexFraser, CTOy socio fundador dewTVi-
sion, dijo: ‘Esta solucion basada en la nube es
el siguiente paso en la capacidad de las emi-
soras para descargar la complejidad técnica.
Ahora pueden acabar con las arquitecturas
de inversién alta y cambiar a una plataforma
probada, que se aloja en una infraestructura
altamente disponible y altamente confiable,
creando una extension en la nube para el
negocio existente o comenzando, con el pie
derecho, con un enfoque en el contenido’.
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ChyronHego: Camio Universe transforma
las operaciones de noticias

Hace un afio, ChyronHego lanzé al
mercado la solucion Camio Universe
que ha cambiado la operacién de las Oc
noticias, mientras los broadcasters
siguen migrando hacia entornos de
software y tecnologias IT estandariza-
das, incluyendo ambientes con servidores
virtualizados.

En esta NAB, la marca exhibira los ul-
timos desarrollos de producto impulsados
por la adopcién global de Camio Universe,
destacando la Gltima version de LyricX, so-
lucién para creacion de graficos y playout,
asi como el Prime Graphics Ecosystems y los
graficos Metacast para el clima. Ademas,
ChyronHego mostrara sus herramientas
para gréaficos aumentados y sets virtuales,
todo bajo el control de la automatizacién

de playout.
A partir de la adquisicién

weco  de Click Effects in 2016,

la empresa demostrara

también en Las Vegas las

soluciones mds poderosas de

laindustrias parala producciony tecnologia

paralaexperienciaenellugar, todas basadas

ensoftware, flujo de trabajo unificado dentro
de una infraestructura estandar IT.

Camio Universe es un ecosistema de pro-
duccion de noticias basado en software que
permite una aproximacién guiada por un
productor a la creacién de contenido de
noticias y playout. En NAB, se introduciran
sus ultimas innovaciones, incluyendo un
flujo de trabajo mejorado para la creacién
de plantillas y la habilidad de ejecutar las

Prime de ChyronHego

NewsTickerSports de
ChyronHego

soluciones dentro de unambiente de servidor
IT virtualizado para bajar dramaticamente
el costo total de la propiedad y con la opciéon
de escalar a demanda.

Para la transmisién de deportes en vivo,
ChyronHego exhibird un flujo de trabajo para
produccion en 4K basado en soluciones de
andlisis y en LyricX. Ademas, la empresa
tendrd la nueva generacion de la familia de
productos Virtual Placement, incluyendo el
lanzamiento del nuevo Virtual 1st.

Enensys lanzo Campaign Manager for AdsEdge

Enensys anuncié el lanzamiento
de su tltima tecnologia, Campaign

Manager for AdsEdge, que permitea  ® pp=M

operadores de TDT, redes de cable
y broadcasters, incrementar sus
ingresos a través de la insercién de
contenido local costo-efectivo.

Campaign Manager for AdsEdge se integra al
rango AdsEdge, que provee insercion de con-

Macom

Macom de Paraguay es otro de los integra-
dores sudamericanos que estara en Las Vegas,
representado por sus dos socios, Luis Aquino
y Orlando Invernizzi. ‘Somos proveedores
de los canales locales de Paraguay, asi como
de las productoras de TV. Nuestra intencién
es siempre investigar soluciones para todos
ellos, con el fin de que, ademas de acceder
a productos confiables, puedan contar con
el soporte local de las marcas con las que
trabajamos’.

‘Vamos en busqueda de novedades en
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tenido local enfocado en TDT'y cable,
mayormente avisos publicitarios,
noticias y clima. AdsEdge es una
combinacion de servidor y montaje
ysecolocaenlosbordes delasredes

para proveer insercién de contenido
dedicado, basado enlalocacién geogrifica.
Campaign Manager es el elemento faltante
que simplifica y asegura una operacion suave

el sector IT de la industria,
asi como equipamiento que
nos permita una integracién para
nuestros clientes, tanto en audio, video y
demas areas. Siempre nuestras expectativas
son altas con relacion a actualizar nuestros
conocimientos de los productos con que tra-
bajamos, ademas de la necesidad de perma-
nente actualizacion. Entendemos que la NAB
esunadelasferias que cumple acabadamente
con esta finalidad’.

‘Normalmente, no son muchos los clien-

de todo el proceso de distribucién de conte-
nido. Es una aplicacion de servidor central
que trabaja interconectando el sistema de
automatizacion, la cadena de distribucién de
Broadcast, los servidores de contenido exter-
nos o internos y con AdsEdge para asegurar
que el contenido adecuado sea recibido co-
rrectamente y provisto al sistema de montaje
en el momento correcto.

Luis Aquino y Orlando Invernizzi

tes que confirman su participacion en la
feria, pero estimamos alrededor de diez’, y
agregd: ‘Nuestro compromiso con nuestros
clientes no nos permite ser estdticos por lo
que siempre debemos estar en la bisqueda
de productos y/o marcas que puedan cumplir
con estos objetivos’.
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Roberto Salermo, presidente de Latinoamérica Technicolor Connected Home, explica como Technicolor
Connected Home esta aumentando su cuota de mercado desarrollando profundas relaciones con los
proveedores de servicios de banda ancha de la region para entender sus problemas y prioridades
proporcionando soluciones que permitan la entrega confiable de video en el hogar.

Roberto, estamos celebrando el co-
mienzo de un nuevo afio y después de
la integracion del negocio de Cisco con
Technicolor Connected Home, queria
conocer sus pensamientos. ;Qué aporta
el nuevo Technicolor Connected Home
2.0 al mercado latinoamericano tras esta
fusiéon? ¢Qué podemos que esperar?

Salermo: Como sabes, yo comencé en
Technicolor después de que se iniciara la
integracién, pero he tenidola oportunidad
de formar parte de equipos de integracion
enotrasempresasy, paraser honesto, esta
es una de las integraciones mas suaves
que he tenido. Nunca habia visto algo asi.

Vi cémo el equipo comenzd a llevarse
bien, trabajando juntos y centrandonos
en nuestro negocio y nuestros clientes,
que para mi era lo mas importante. Ahora
nos estamos enfocando en desarrollar
nuestras relaciones de negocios con todos
esos clientes y en buscar nuevas oportu-
nidades para que entreguemos no sélo
decodificadores, sino también dispositivos
de banda ancha y para desarrollar otras
oportunidades de crecimiento enlaregion.

Uno de los rasgos distintivos de la aso-
ciacién de Ciscoy Technicolor en esta ca-
tegoriahasidolaintegracién derecursos,
particularmente algunos de los recursos
técnicos. ¢Qué impacto tiene eso en su
negocio mientras miralas oportunidades
de obtener traccién en el mercado actual?

Salermo: Este mercado es un desafio
pero hemos traido una gran cantidad de
buen talento. Las personas que trajimos
son inteligentes y capaces, entienden el
mercado y los productos, y tienen una
cantidad excepcional de agilidad, por lo
que podria encajar en la gente facilmente.
Como resultado, fue una experiencia per-
fecta, no s6lo dentro de Technicolor, sino
también para nuestros socios.

Como usted sefiald, estamos en un
mercado dificil en América Latina. ;Qué
significa esto para el compromiso de
Technicolor con la region y como estan
respondiendo ante el dificil momento eco-
némico, estando al mando de Connected
Home Latin America?

Salermo: Es dificil para algunas per-
sonas. Me gusta llamarlo desafiante. Veo
esto como una oportunidad para demos-
trar nuestro compromiso no sélo con
el mercado, sino también con nuestros
clientes. Nuestros clientes buscan socios,
no proveedores. Los proveedores vienen
y van. Hemos demostrado que somos un
verdadero socio, no sélo proporcionando-
les servicios y productos, sino siendo su
socio enlasbuenasy enlas menosbuenas.

Estamos empezando a ver muchos
comentarios, y los resultados positivos lo
demuestran. Nuestra cuota de mercadoha
crecido en la regién y el compromiso de
nuestros clientes de trabajar con nosotros

ha crecido. Forjar un futuro préspero es
lo que estamos haciendo ahora mismo:
plantar las semillas para ese futuro con
nuestros socios.

Hablemos de algunas de esas semillas.
Algunas tecnologias y servicios espe-
cificos estan surgiendo. Sabemos, por
ejemplo, que el entorno inalambrico en
el hogar es importante en otros merca-
dos alrededor del mundo. ¢Qué estamos
haciendo para conectar los puntos entre
los servicios de video, los servicios de
bandaanchayesaexperienciaen el hogar
a través de Wi-Fi? ¢Qué tan importante
es eso para el mercado latinoamericano?

Salermo: Wi-Fi es extremadamente
importante. La forma en que se constru-
yen los hogares en América Latina es muy
diferente dela forma en que se construyen
en Estados Unidos. Los materiales son
diferentes. Utilizamos mucho concreto
y acero y eso crea una gran cantidad de
obstrucciones, especialmente para Wi-Fi.

Por lo tanto, si nuestros clientes de pro-
veedores de servicios desean ofrecer una
gran experiencia de usuario final, deben
ser creativos. Necesitan proporcionar el
equipo adecuado. Como resultado, hemos
pasado de vender productos a ofrecer
soluciones a nuestros clientes, sentarnos
con ellos y educarlos no sélo en los dis-
positivos, sino en el rendimiento de esos
dispositivos.

Technicolor Connected Home, el socio
del cliente en la busqueda de soluciones creativas

Roberto Salerno habla del futuro, luego de la exitosa integracion con Cisco

Hemos explorado la experiencia que
desean proporcionar a sus audiencias, y
ha sido esclarecedor ver cémo han reac-
cionado. Estamos empezando a establecer
esa base ahora, y veremos los resultados
muy pronto.

Hemos tenido retos econdémicos aqui
en América Latina que nos impulsaron a
ser creativos en nuestras soluciones. Pero
estas soluciones ahora estan sentando
las bases para lo que esperamos sea un
futuro muy brillante cuando se trata de
ofrecer video de alta calidad en el hogar
sin importar el dispositivo. Esas redes y
relaciones se estan creando hoy.

El mercado latinoamericano tiene
una clase media en expansion. ;Qué ve
usted en el frente del consumidor que
esta impulsando los servicios que los
usuarios demandan de la comunidad de
proveedores de servicios?

Salermo: La gente empieza a consumir
el video de manera diferente. Ya no se
trata de la television, sino del dispositivo
en el hogar y el que van a utilizar para ver
ese video. Se trata de un iPad, una tableta
Samsung o un iPhone, todavia quieren
obtener una gran experiencia cuando se
conectan a un sitio de video.

Asi que estamos trabajando con nuestros
clientes proveedores de servicios para
identificar exactamente qué equipo de
cliente-local (CPE) necesitan parainstalar
dentro de la casa. Queremos asegurarnos
de que el software adecuado esta en esos
dispositivos y que los proveedores tienen
maneras de medir y ser proactivos con su
servicio al cliente.

En este momento, alrededor del 95 por
ciento de las llamadas a sus centros de
llamadas estan relacionadas con Wi-Fi.
Asi que si usted habla con los proveedores
de servicios de hoy y le pregunta que les
mantiene despiertos durante la noche,
aparte de la situaciéon econdmica, es Wi-
Fi, Wi-Fi, Wi-Fi.

Independientemente de si sus clientes
estanviendo unvideo de Netflix o unvideo
deYouTube o transmitiendo un servicio de
contenido over-the-top (OTT), los provee-
dores de servicios son responsables de ese
servicio OTT, porque el cliente los llamara
eventualmente preguntara sobre esto.

Usted menciono los servicios Netflix y
OTT. Esestaunatendenciacrecienteenla
region, y eso representa una oportunidad
para nuestros socios y para Technicolor?

Salermo: El consumo de video esta cam-
biando. OTT esta creciendo mas que nunca
en Latinoamérica. Vemos que Netflix esta
creciendo fuertemente en Latinoameérica.
Vemos a nuestros clientes integrar Netflix
y YouTube y otros servicios OTT en sus
decodificadores. Creo que han saltado a
los Estados Unidos. Sé que Comcast ha
comenzado a hacer algo, pero nuestros
socios lo han estado haciendo por mas
de un aflo.

Estamos empezando a ver que el
compromiso de nuestros socios con sus
usuarios finales. Ellos estan tratando de
mantenerse en el medio, poseer la ex-
periencia y la relacién con sus usuarios
finalesy tener todo esevideo de streaming
que viene a través de su CPE.

¢Cémo les ayudamos? Nos aseguramos

technicolor

de que tienen los planes correctos, los
productos adecuados y los servicios ade-
cuados para que puedan proporcionar las
experiencias adecuadas a sus audiencias.

Usted ha logrado crecer cuota de mer-
cado en América Latina, a pesar de la
dificil situacion. Veo en sus comentarios
que estamos actualizando la tecnologia
y ayudando a nuestros clientes de pro-
veedores de servicios a mantenerse en la
cima. ;Quéviene después? ;Qué podemos
esperar en términos de planes que tenga,
ya sea para profundizar las relaciones o
para ayudar a nuestros clientes a dar el
siguiente paso? ;Cual es el plan para2017?

Salermo: Creo que tenemos que empezar
aampliar y profundizar nuestras relacio-
nes con nuestros clientes utilizando los
activos que tenemos en Technicolor, como
nuestro Jefe de Tecnologia y su personal,
y nuestra gente de productos e ingenieria.

Necesitamos profundizar nuestras con-
versaciones con nuestros clientes acerca
de sus planes para el futuro, preguntar si
quieren proporcionar resoluciéon 4K, High
Dynamic Range (HDR), LTE (Long-Term
Evolution), ademas de otros servicios y
tecnologias que les permitiran crecer sus
negocios y asegurar a sus clientes.

Churn es un problema enorme ahora
en muchos de estos paises, por lo que
mantener a sus usuarios finales y man-
tenerlos felices es un gran negocio para
los proveedores de servicios. Esto hace
primordial que Technicolor se asegure de
que nuestros socios puedan diferenciarse,
proporcionar un gran servicio y reducir
ese churn.

Para mds informacion sobre Technicolor y sus diferentes soluciones se pueden comunicar con

Omar Ramirez, Head of Marketing, a través de su correo electrénico omar.ramirez2@technicolor.com
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Lindsay Broadband: Pequenas celdas LTE,

desplegadas con energia HFC

Lindsay Broadband anuncié que un MSO
inicio el despliegue a gran escala de pequeiias
celdas LTE energizadas con la red HFC uti-
lizando los gateways de Lindsay Broadband
para convertir el voltaje de la red HFC y
entregarselo a la celda LTE.

David Atman, presidente de Lindsay Bro-
adband, dijo: ‘Este es el primero de muchos
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AT GED, WE DON'T JUST BUILD THE
BEST KVM SYSTEMS. BY WORKING
CLOSELY TOGETHER, WE'LL BUILD
THE BEST SYSTEM FOR YOU.

G&D
IFIT'S KVM
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MSO conlos cuales Lindsay Broad-
band se ha asociado para hacer
pruebas y ahora despliegues | _|[~][])
reales. Esperamos que este

operador tenga mucho éxito y

que pronto otros se sumen a este

tipo de despliegues LTE’.

Los MSOs quieren ofrecer mas soluciones
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Productividad, rapidez y eficiencia a su alcance

David Atman, presidente de Lindsay

denegociorentables utilizando el Strand HFC
y Lindsay ha estado trabajando con muchos
de ellos para que puedan utilizar la infraes-
tructura existente con nuevas soluciones
que requieran energia con voltaje (AC o DC)
y/o Backhaul (DOCSIS u Optico) como en el
caso de las pequeiias celdas LTE, WiFi, IoT o
tecnologias futuras. La solucién de Gateways
para pequefias celdas, desarrollada por Lind-

say Broadband en los Gltimos tres afios, tiene ; I"¥ BT

oy “ po— r‘m'f'h: -',‘I*' j

o

diversas opciones de instalacion (Strand,
Boveda, Poste o Pared) y puede entregar hasta

400 Vatios de potencia a la pequefia celda
WL ) oy
Mg

de preferencia. Esto permite al MSO mayor
flexibilidad a la hora de instalar los equipos
aprobados por el operador de servicios méviles
(MNO). Al utilizar la infraestructura HFC,
los MSOs tienen la capacidad de ofrecer una

Desarrollamos innovadoras soluciones para el sector Broadcast que responden a los
requerimientos y a los desafios de cada cliente del mercado latinoamericano.

solucién muy competitiva en comparacion
con las empresas comerciales de energia
eléctrica ya que puede ofrecer voltaje AC o

DCestabley con el tipico respaldo de 8 horas 25 anos de trayectoria y mas de 1000 clientes nos validan:

due se utilza en Jas redes HEC. compartimos la misma cultura, hablamos el mismo idioma.

Para completar esta solucion Lindsay em-
pareja sus Gateway conlos “Power Inserters”
para pequefias celdas los cuales incorporan

filtros de avanzada permitiendo tener un

GESTION DE MEDIA Y PROCESOS DE NEGOCIO
NOTICIAS Y PRODUCCION DE DIRECTOS
AUTOMATIZACION DE MCR Y DISTRIBUCION

aislamiento de frecuencia adecuado hastalos
1.22 GHz. Esto garantiza que los despliegues
de pequeiias celdas no causaran interferencia
en las redes DOCSIS 3.0 y 3.1 del MSO. Ade-
mas los gateways pueden ofrecer multiples
puertos de salida lo cual permite conectar
mas de una pequefia celda a un solo Gateway.
Las primeras celdas han sido desplegadas a
finales del 2016 y el MSO continuara con un

NAB

despliegue muy agresivo durante el 2017. Where Comes to Life

Mas informacion en www.vsn-tv.com/nab
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Wisycom presenta sus novedades en la NAB

Wisycom, fabricante de soluciones RF para  mads costo-efectiva. En la muestra, también
Broadcast, cine y producciones en vivo, estara el equipo MPR50-IEM de Wisycom y
estara en la NAB presentando su otros productos conocidos.
nuevocombinador programable RF, Massimo Polo, director de ventas

MAT244,unasolucidnenversionde  — wanewcoas Y Marketing de Wisycom, afirmo:

cuatro canales de su popular pro-
ducto MAT288. Ademas de expandir
subasede clientes parallegarausua-

‘Nos complace presentar el MAT244
por primera vez en Las Vegas. Nos
enorgullece ofrecer un rango de pro-
rios que no requieren un mayor nimero ductos que satisfaga las necesidades de

de areas controladas, esta solucion resultara  todos nuestros clientes, desde los amateurs

hasta los profesionales. Este nuevo combina-
dor RF trabaja con la tecnologia de ancho de
banda de Wisycom en un paquete condensado.
Idealmente creado para producciones mas pe-
quefiasy transmisiones, el MAT244 esun gran
complemento en cualquier flujo de trabajo’.

« AEEEBOED

o s 88800800

El nuevo MAT244 de Wisycom

Asensetek lanzo nuevas soluciones

La firma taiwanesa Asensetek creé las  requeridaparaelegirlasluminariasadecuadas,
soluciones Lighting Passport y Spectrum Genius ~ sino que también tiene una funcién especial

Studio, dos piezas separadas de hard- llamadafiltrointeligente, queayudaalos

ware con su propio sensor y motor
-
espectral patentado. &;

gaffersaelegirel gel defiltro correcto.
Por su parte, Spectrum Genius Stu-

Lighting Passport permite medir dio (version iPhone SGS) contiene

ASENSEIN

todo tipo de elementos clave, como un mayor nimero de funciones de

la temperatura color, indice de ren- medicién practicas para fotografia.
derizacién del color, iluminacién y mas Permite a los usuarios establecer su
parametros. Noséloproveenel TLCIcompleto  CCT target, y también provee el cuadro de

necesario y la informacion de lasalidadeluz  color para el usuario ajustando la foto-

VIKING

Su fuente confiable en equipamiento satelital

Sistema de antenas motorizadas de doble eje.

Viking Satcom puede actualizar sistemas de antenas
preinstalados Prodelin y Skyware de 1.8m y 2.4m

Caracteristicas

* Doble eje motorizado Az/El con montura Navigator
= Acimut extendido y elevacion para viajes

« Capacidad de seguimiento de orbita inclinada

* Monturas en 6 y 5/8" OD Mast

* Incluye motor, actuador ¥ controlador

Accesorios

+ Sistema Alimentador Motorizado C y Ku
antrolador de seguimiento de orbita inclinada

grafia y la imagen a los colores neutrales
o especificos.

Para Asensetek estos dispositivos no son
herramientas sino toda una plataforma. Su
intencién es ayudar a los profesionales en
fotografia, television y la industria del cine
a elegir de mejor forma las luminarias LED
mas adecuadas, asi como la combinacién de
un dispositivo inteligente para que todos en la
industriatengan un estandar de comunicacién
en comun.

vikingsatcom.com sales@vikingsatcom.com Teléfono: 517-629-3000 Fax: 517-629-2379
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EL QUE USTED HA ESTADO ESPERANDO.
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TriCaster

TriCaster® TC1 es el unico sistema que usted
necesita para tener exito en el escenario cambiante
de hoy en dia.

Potenciado con switcheo de 16 entradas, streaming
y grabacion en HD, 3Gy 4K UHD hasta 60fps.
Equipado con cientos de capacidades de
produccién avanzadas incluyendo cuatro M/E’s,
llamadas por video Skype integradas, dos servidores
de video, cuatro canales de grabacidn ISO y mucho
mas.

El sistema de produccion mas completo del planeta
- para los productores, editores y creadores de
contenido de hoy - esta aqui.

Mas informacion en newtek.com
Vea el TriCaster TC1

y otras soluciones de NewTek
en NAB Booth SL5016

Q NewTek





