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seguimos siendo lideres, innovadores e inigualables. Seguimos
siendo el unico grupo de canales que ofrece entretenimisnto
en constante evolucion, inteligents, personalizado. y accesibie

a fravés de todas las platatormas. Fuimos, somos v seguiremos
sencin, HBO Latin America Group
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Bolivia Media Show 2019 vuelve
el 27 de junio a Santa Cruz de la Sierra

El evento que convoca a un mercado protagonizado por las cooperativas

Grupo Isos organiza una nueva edicién de
Bolivia Media Show el 27 de junio en el Hotel
Camino Real de Santa Cruz de la Sierra, donde
buscara reunir nuevamente a los operadores
de un mercado dominado por Tigo, donde
las cooperativas tienen un importante lugar.

Tigo Bolivia, de Millicom tiene el 41% de
participacion de mercado, seguido por Cotas
con el 15%, Cotel con el 11,3%, Entel Bolivia
con el 10,2% y Comteco con el 6,2%.

Como en sus tultimas ediciones, BMS re-
petira el formato de Screenshots para que
las empresas de programacion presenten de
sus proximos lanzamientos en contenidos, y
los técnicos sus nuevos productos o servicios.

Pablo Scotellaro, de Canal U; Roberto Gar-
cia, de Fecotel; Federico Canodnigo, de FNG;
y Mario Bossolasco

Florencia Geoghegan y Damian Frezza, de
AMC Networks; con el equipo de Cotap

Sergio Cuevas, Jorge Gonzalez y Getzy
Caceres, de Comteco, con Marcelo Bresca y
Diego Torregrosa, de Frida Media

P - 4 | Prensario Internacional | 2019

Por otra parte, el contard con un espacio
comercial y las renovadas conferencias y
workshops enfocados en las atencién perso-
nalizada delos clientes y contenidos a exponer
con las necesidades y tematicas que afectan la
region. Instaldndose por tercera vez en Santa
Cruz de la Sierra, este evento buscara generar
el relacionamiento mas cercano y productivo
entre cableoperadores, sefiales, agencias,
productoras y participantes a las mismas.

‘Bolivia continta creciendo en materia de
productosyserviciosaudiovisuales yhatenido
una gran mejora en la calidad e innovacion de
los mismos que hoy superan ampliamente
las expectativas regionales’, dijo Maria Soto,
presidente del Grupo Isos.

‘El ritmo v la solidez de este crecimiento
hacen necesario un espacio de encuentro
para las empresas, instituciones y agencias
gubernamentales del pais y la regi6n, donde
puedan encontrar la oportunidad de relacio-
namientoycomunicacion entre todaslasareas
vinculadas al presente y futuro de la industria
audiovisual’.

Bolivia Media Show les permitird acercarse
masatodoslosactores politicos, broadcasters,
operadores y altos ejecutivos de medios, asi
como con los principales reguladores y téc-
nicos de la region.

‘Nuestra propuesta, a diferencia de los
stands tradicionales, atraerd las miradas
del piblico en forma notoria. Presentando
sus contenidos de manera mas interactiva
y en contacto directo, le permitira llegar a
su publico objetivo de manera mas activa,

Milena Celis, de Signal; y Sergio Cuevas,
de Comteco

dindmica y personalizada, logrando captar
rapidayeficazmentelaatencion delvisitante’,
agregd Soto.

Marcelo Bresca, de Frida; Roberto Garcia, de
Fecotel: Samuel Caceres, de ATT; Alberto
Borja, de Sonotec; Maria Soto, de Isos; y
Pablo Scotellaro, de Canal U

Jorge Vespa, Maria Cristina Paz Cuéllar y
German Moreno Cirbian, de Cotas

Omar Ortiz, de Cotap, y Carlos Cabrera,
de Ve Plus TV

Alberto Borja y Kevin Trujillo, de Sonotec;
Juan Carlos Ortolan, de OM Systems; Jorge
4221 Velasco Vargas, de Sonotec; y Jorge

Sobenes, de Ross, en el espacio de Sonotec
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=Y JUEGA LIMPIO
Bolivia Media Show 2019 € EN TODAS LAs
PANTALLAS

Jueves, 27 de Junio

Salon Marayau - Hotel Camino Real

> 08:30 am:
Acreditaciones

> 09:00 am:
Apertura: con presencia de autoridades nacionales e internacionales

> 09:30 am:

Mesa: “Contenidos y nuevas plataformas de distribucion”.

Oleg Vyazmitinov: Director Regional de Sputnik, Rusia

Federico Candnigo: VP Affiliate Sales, Southern Cone Region, FOX Network Group Latin
America

Alejandro Neri: Sr. Commercial Director, Latin America South, SES Video

Mauricio Gutiérrez: Gerente General de Red Bolivision

>10:00 am a 18:00 am..:
Mesas de Negocios.

> 11:00 am: o FimdaEmdndndn _'..' EEEmE R
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Coffee Break
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> 11:30 am:

Mesa de las Camaras de Cable de Latinoamérica: “Desafios, amenazas y oportunidades”
- Roberto Garcia: Gerente de FECOTEL, Bolivia

- Paul Santos: Encargado de Producto Cotel TV, Bolivia
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>12:00 am:
Almuerzo

> 2:00 pm:
Workshops: compaiiias regionales de tecnologia

> 3:30 pm:

Mesa: “Desafios Regulatorios para Bolivia y la Regién”

Monica Rivero: Abogada de Cervieri Monsuarez & Asociados, Bolivia
Gardenia Revollo: Abogada de Cervieri Monsuarez & Asociados, Bolivia
Boris Urquizo: Responsable Regional de Convergencia Digital

> 4:30 pm: Coffee Break

> 6:00 pm: Cocktail de Cierre

P - 6 | Prensario Internacional | 2019 WWW.prensario.tv
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RTVE: Nueva edicion del showcase en Madrid

Bajo el lema “Un mundo de emociones’

Bajo el lema “Un mundo de emo-
ciones”, RTVE organizé del 26 al
28 de mayo, una nueva edicion de
sushowcase en Madrid, Espaia. Se
trata de un encuentro profesional
dirigido a los directores de conte-
nidos y adquisiciones del mercado
audiovisual internacional, asi como
a distribuidores y socios comer-
ciales de la corporacion.
RTVE presentd sus novedades de
programacion y organizé mesas de
debate con creadores, técnicos, actores,
productores y programadores sobre cuestio-
nes como las claves del éxito televisivo, la
proyeccion internacional o el consumo global.
La tercera temporada de Estoy Vivo y la
nuevaserie Malaka fueronlas grandes prota-
gonistas enla primerajornada del showcase,
en la que también se debatid sobre el reto de
crear ficcidn para su consumo global.
Malaka, la nueva ficcién que llegard a las
pantallas de TVE después del verano, ofrecera
‘el retrato de una Malaga que nadie conoce’,
seglin describid su creador, Daniel Corpas.
Por su parte, Javier Olivares, coproductor
ejecutivodelaserie, manifestd: ‘Es unthriller
de television ptiblica europea que habla de la
sociedad en la que vivimos; esa es la ficcién

HBO estreno la

HBO estrend la nueva serie dramatica
Euphoria el 16 de junio en toda Latinoamé-
rica, cuya primera temporada tendra
ocho episodios.

que hoy dia se necesita’.

Javier Garcia Diaz, productor
ejecutivo de TVE, destacé que la
sefial ha apostado por este thriller
porque ‘es como las buenas series

de este tipo, en las que la ciudad es

fundamental. Combina situaciones

y personajes muy potentes en un
contexto muy real’.

En su segunda edicién, el show-
casede RTVE

Patricia Uribe en el showcase de RTVE 2019

¥

buscécompar- UE CIVIUGTUNES

tir de forma amena
qué produce y hacia
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empresa en un mundo L

audiovisual global, . n
incrementar la venta

productos, dar un im-
pulsoasuimagenenel
exterior comodinami-
zador de la industria audiovisual espafiola y
estrechar vinculos conlos principales actores
del panorama internacional.

Patricia Uribe, representante en Perd y
Bolivia de TVE Internacional, Star TVE,
Clan y 24Horas, las seiales internacionales
de RTVE, estuvo presente en este evento y

Smith y Sydney Sweeney.
Todos los episodios fueron creados y es-
critos por Sam Levinson, quien también
fue el productor ejecutivo. Otros

El programa sigue a un grupo s Dproductores ejecutivos incluyen
de chicos de secundaria mientras m a Drake, Future the Prince, Ravi

viven entre tematicas comoladro-

gas, sexo, su identidad, traumas,

medios sociales, amor y amistad.
Zendaya lidera el elenco que incluye a Mau-
de Apatow, Angus Cloud, Eric Dane, Alexa
Demie, Jacob Elordi, Barbie Ferreira, Nika
King, Storm Reid, Hunter Schafer, Algee
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Nandan, Kevin Turen, Hadas

Mozes Lichtenstein, Ron Leshem,

Daphna Levin, Tmira Yardeni, Mirit

Toovi, Yoram Mokady, Gary Lennon y Jim
Kleverweis.

Euphoria fue producida en asociaciéon

con A24 y basado sobre la serie homénima
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Todos los representantes de RTVE en el evento de Madrid

adelant6 que tras este evento vendran gran-
des producciones de ficcién con foco en las
emociones del espectador. ‘Podremos ver
series con gran contenido emotivo, series en
las que todo el mundo se reconocera y ello
hard que se enganche a nuestras sefiales’,

remarco.

nueva serie de drama Euphoria

WIS »
M 220
r—"
Z

4

Zendaya protagoniza Euphoria

israeli creada por Ron Leshem y Daphna
Levin de HOT.

WwWw.prensario.tv
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Frida Media Group celebra su primer aino

Con alianzas y acuerdos importantes

Aun aino de sulanzamiento, Frida Media
Group logré posicionarse como una de las
principales comercializadoras de sefiales
independientes mas importantes
de la region.

‘Solo tenemos palabras de
agradecimiento para Artear,
Blue Ant Media, DHE, Thema
TV, PX Sports, Trace Global, IB
Broadcasting, Mediaset de Espaiia y Sun
Channel por confiar en nuestro trabajo y
dejarnos desarrollar sus negocios con los
operadores de TV de paga’, destacaron sus
directivos Diego Torregrosa y Marcelo
Bresca.

Frida Media Group nacié a mediados
del 2018 con la mision de cubrir una ne-
cesidad tanto de los distribuidores como
de los operadores de TV paga de la region
para poder alcanzar nuevos negocios,

optimizando los contenidos y generando
mayores utilidades.
‘Sabemos que las empresas de nuestra
industria buscan y tienen la nece-
sidad de contenidos alternativos.
Para ello innovamos y construi-
mos paquetes de contenidos de
calidad, atractivos y viables parala
insercién en sus grillas’, agregaron.
Frida Media tiene un porfolio sélido de
seflales que otorgan frescura, diversidad
y robustez en sus contenidos. Se destacan
entre ellas Love Nature 4K, ZooMoo, Px
Sports, CincoMAS, Morbido TV, DHE, el
trece Internacional, Quiero Musica en mi
Idioma, Todo Noticias, Kanal D Drama, Sun
Channel, Trace Sport Stars y Trace Latina.

Acuerdo en el primer aiio
Entre los principales acuerdos cerrados

Diego Torregrosa y Marcelo Bresca,
de Frida Media

enlaregidn, se destacan Millicom, Movis-
tar, Supercanal, Entel Chile, Cable Onda,
Mundo Pacifico, TCC, Gigared, Union De
Compras Del Peri, Teledifusora Rosario,
Cotel La Paz, Entel Bolivia, Cable Plus,
Megavision, Comteco, Decoteve, Best Cable,
TV Cable de Chile, Econocable y mas de 80
acuerdos vigentes.

TuVes expande su oferta de servicios
en Latinoameérica

TuVes, con mas de diez afios
brindando servicios de TV satelital
en Latinoamérica, cuenta con 11
operaciones DTH distribuidas en
nueve paises, dos delas cuales son
operaciones propias (Chile y Boli-
via) ynueve de clientes corporativos que
han confiado en sus servicios mayoristas.

El servicio principal de TuVes es DTH;
para esto cuenta con su propio telepuerto
en Chile, infraestructura altamente segura
y con mas de 200 canales digitales (SD y
HD) que los operadores pueden elegir para
su propia grilla, previo acuerdo con los
programadores o proveedor de contenido.

En el inicio, la empresa enfocé su ofer-
ta en el DTH marca blanca para grandes
operadores de la regién. Hoy, cuenta con
una oferta DTH a la medida que puede
ser regional o cubrir una zona menor de
cobertura. Esto lo define el operador local,

TUVES

pagando por la plataforma satelital
y el uso de los canales disponibles
en TuVes (previo acuerdo con
los programadores), un servicio
mensual variable, monto que
dependera del nimero de abonados
que tenga instalado el operador en el
servicio de TV satelital. Esta oferta esta
dirigida a:

Las empresas de TV por cable que tienen
actualmente sistemas andlogos y desean
tener servicios digitales, sin necesidad
de migrar todos sus clientes a digital.
Operadores de TV por cable (analégico o
digital) que desean expandir la cobertura
sin invertir en planta externa, pudiendo
operar en forma simultdnea con ambas
tecnologias (cable y satelital).

Nuevos inversionistas que desean par-
ticipar de la industria de la TV de pago, tal
es el caso de los ISP, que hoy desean contar

Erika Tapia, VP Comercial Mayorista

con una oferta de TV digital, sin tener que
ocupar ancho de banda de la internet.

TuVes cuenta con un area mayorista
especializada en la atencién de clientes
corporativos, desde donde se evalta la
situacion de cada cable operador o nuevo
operador, flexibilizando la oferta, para
entregar una solucién a la medida de cada
cliente, con soporte 24/7 y equipamiento
de cliente a muy bajo costo.
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Total Media: Fuerte trabajo con Televisa

en Bolivia, Colombia y Paraguay

Ya cerr6 acuerdos con Tigo y TuVes

Presentada en el mercado este afio en el
marcodeAndinaLink Cartagena, Total Media
eslaempresaderepresentacién desefiales
que trabaja con Televisa en Bolivia,
Colombia y Paraguay, donde ya tra-
baja con muchos clientes contando
operadores panregionales como
Tigo y TuVes.

Satl Argueta, director general de
Total Media, comenté: ‘Hemos iniciado
operaciones enestos mercados, donde estamos
trabajando con los diferentes operadores para
conocer sus necesidades y al mismo tiempo,
continuar el trabajo que Televisa venia ha-
ciendo. Préximamente, estaremos llegando
también a Panama’.

‘Los paises en donde actualmente operamos
vienen con un crecimiento importante en los

ultimos afios, y nuestro objetivo es ofrecer un
excelente producto para colaborar de forma
oportuna con nuestros clientes’, agrego.

El equipo de Total Media cuenta

con muchos afios de experiencia

total en el mercado y esto, aunado a un
\'| media

gran soporte delos accionistas dela
compaiiia, genera una ecuacién de
valor importante para la ejecucion de
los planes y objetivos de los programadores.
‘La ubicacién de nuestra oficina central en
Bogota nos genera unaexcelente oportunidad
para la atencién puntual de los diferentes
mercados donde estamos operando’.
‘Tenemos una gran disposicién a seguir
creciendo en estos mercados, no sin antes
consolidar a Total Media como una opcién
confiable y de valor para los participantes del

o
of I\

#N. W

Saul Argueta, director general de Total Media

mercado’, agregd.

‘Cada operador tiene un distinto nivel de
desarrollo, asi como una realidad diferente
para cada mercado. Nuestro trabajo es ofrecer
soluciones y respuestas para cada uno de ellos
siendo congruentes con nuestros objetivos,
el valor las compariias que representamos y
generando opciones parasatisfacerlosreque-
rimientos de cadaoperador’, resumi6 Argueta.

AZ TV de Paga suma senal infantil
y distribucion de contenidos

Mientras amplia su llegada a los grandes operadores de la region

AZ TV de Paga tiene una nueva
propuesta para cableoperadores y
plataformas OTT que incluye una
quinta sefial con programacién in-
fantil animada yla incorporacion de
un catalogo de contenidos a su oferta.

Jorge Gutierrez, director de ventas
internacionales en AZ TV dePaga, dijo: ‘Nues-
tro portafolio de sefiales crece; acabamos de
incorporar canal FunBox, un canal infantil
(3 a 11 afios). Es una propuesta que cumplié
con todos los requerimientos de Azteca para
integrarse a nuestro portafolio’, agrego.

La segunda novedad es que, ademas de la
oferta de canales lineales, AZ ahora incorpor6
la venta de contenidos. ‘Azteca es un gran ge-
nerador de contenido. Traemos peliculas mexi-
canas, telenovelas, unitarios, series, deportes,
para que los clientes robustezcan su oferta en

OTTy de canales propios locales, en el
caso de algunos cableoperadores’,

7' destacé Jorge Gutiérrez.

Gutiérrezcomentd quelassefiales

de Azteca cuentan con una gran

distribuciéon en Colombia. ‘Estamos

fuertemente con AZ Mundo y entrando

AZ Corazén; son los dos canales con los

que tenemos mayor distribuciéon aqui. Estd

entrando también AZ Cinema con algunas

operaciones y muchos clientes ya tienen el
portafolio completo’.

‘Acabamos de cerrar un acuerdo de distri-
bucién del portafolio completo con Telefénica
México. Estamos muy contentos de llevar este
acuerdo, es un player muy importante en el
pais, es una operacion totalmente nueva. Va a
entrar con los canales de aire y los tematicos.

También estamos en negociaciones con

i jrm

Jorge Gutierrez

Amazon para la plataforma Prime primero
en México, y de ahi se desprenderan algunas
otras operaciones a futuro’.

‘Seguimos conlas operaciones grandes, con-
quistando mas territorios con Tigo, entrando
con Claro que tenemos planes para distribuir
AZ Click en Argentina, en fin, creciendo con
los operadores tradicionales’, completo.
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Expertos en el area

de distribuciony
comercializacion de derechos de
senales de television de paga.

‘Contamos con la representacion de Televisa Networks en
Colombia, Balivia y Paraguay.
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Turner y Disney presentaron Monzon en Argentina

La serie se estreno en junio por Space

TurneryDisney Latin America presen-
taron en Argentina labiopic Monzdn, serie
se puede ver en la region el 17 de junio
por Space y que sigue la historia de uno
de los mayores boxeadores de la historia.

Producida por Pampa Films y con el
apoyo del INCAA, a lo largo de sus 13
episodios Monzén repasara la historia del
boxeador argentino Carlos Mon-
z6n, una celebridad deportiva
marcada por un tragico final.

La serie coloca en el centro

de la escena a una figura Iul IIEI los Monzon.

controvertida y de complejas
aristas como la del exboxeador,
poniendo foco en la investiga-
cién del femicidio por el cual
fue condenado: la muerte de
Alicia Muiiiz, Gltima parejay .
madre de su hijo menor.

Jorge Roman y Mauricio

Jorge Roman y Mauricio Paniagua
representaran a Carlos Monzon en sus
diferentes etapas de la vida

Mariana Pérez, Lider de General
Entertainment Production de Disney, Ralph
Haiek, presidente del INCAA, y Pablo Bossi,

de Patagonik

1: N, T

Paniagua interpretan al
boxeador enlas distintas
etapas de su vida. Jun-
to a ellos, Celeste Cid,
Soledad Silveyra, Die-
go Cremonesi, Gustavo
Garzo6n, Florencia Raggi
y Carla Quevedo, entre §
otros artistas, encar-
naran los personajes
mds importantes

LO MEJOR
DEL DEPORTE
ESTA EN
TyC SPORTS

en la vida de Car-

De acuerdo con
Mariano César, VP
de contenidos y por-
tafolio de marca de
Turner, unodelos
ejes centrales de

la historia radica
en ‘poder ver como

un suceso asi fue vis-  Fernando Barbosa, General Manager de Media Networks de Dis-
to en esa época (1988) ney Latin America; Mariano Cesar, VP de contenido y portafolio de
marca de Turner, Pablo Bossi, de Patagonik; Agustin y Paul Bossi,

y como serla visto en de Pampa Film; y Ralph Haiek, presidente del INCAA

esta época, pero también
cémo la sociedad trata a los idolos y la
impunidad’.

‘Creo que es una gran serie, y uno de
los principales logros es plantear esas
preguntas a la audiencia, mientras nos
planteamos el desafio de construir un
gran personaje de ficcion sin perder el
rigor histérico’, agregé César.

También estuvo presente Fernando Bar-
bosa, General Manager de Media Networks
de Disney Latin America, quien identificé
por unladolaalianza que mantienen hace
tiempo con Turner, y por otro la apuesta
en los ultimos afios por el género de las
biopics, donde han logrado destacar. De
ellas, dos ya fueron emitidas con buenos
resultados en la seflal de TV paga en la
region: Hasta que te conoci (TNT) y Chdvez
(Space).

‘Creo que se trata de historias fuertes
que relatan un drama especifico. Por un
lado, una gran gloria, por el otro, una
gran vida llena de controversia, lo que

se vuelve una formula muy comercial’,
enfatiz6 Barbosay destac6 que Monzén fue
la Unica serie latina en exponer en Series
Mania, en Francia.

Finalmente, Agustin y Paul Bossi, de
Pampa Films, remarcaron que si bien
contar cualquier historia es un desafio,
‘cuando se trata de la vida de una perso-
na real, lo es ain mas’. ‘Llevamos dias,
meses debatiendo por el enfoque que darle
al proyecto. Si hacer foco en la gloria, en
su final... y llegamos a la conclusién que
hay que contar todo’.

‘Monzén es una vida llena de contra-
dicciones, desde su infancia en la cual
fue diagnosticado por desnutricién por
sus manos fragiles, a hacer de ellas su
principal arma. Contamos la historia con
mucha responsabilidad, tanto con la fa-
milia de cada persona, pero también con
la sociedad. Buscamos poner en evidencia
como la sociedad avanzé en tratar casos

como éste’, finalizaron.
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Hace 25 anos somos el canal N° 1del deporte argentino
Porque llegamos & millones de hogares de Argentina y el resto de América con |a transmision de los principales even-
tos deportives, Porque tenemaos una programadcion Unica con mas de 15 horas diarias en vivo, Porque somos lideres an
la produccion de contenidos multiplataforma y en la creacion de productos de actualidad y entretenimiento digital.
Porque entendemos mejor que nadie la pasion, la emocion y & color del fitbol argentino.
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Cisneros Media: VePlus estrena
nuevos contenidos en junio

Cisneros Mediaanunciélaincorpo-
racion de nuevos shows a la oferta

con un toque de picardia, humor y
agudeza que caracteriza a La Celis

de programacién de VePlus, su esgEmeys  quien también es presentadora

sefial de TV por suscripcién, que de Portadas, el Magazine diario de

podran verse desde junio en toda VePlus.

Latinoamérica. El Chateo viene renovado en su
Entre ellos, destacé El Show de la segunda temporada con temas in-

DraNancy, CaraaCalay EnTuCamao V teresantes, los mejores panelistas

EnLaMia. Ademas, anuncid nuevas E’ y un renovado set para estar cada

temporadas de El Chateo y Mds Alld

de la Belleza, mientras que la teleno-
vela Secreto de Amor reforzara la oferta de
dramadticos de VePlus.

El show de la Dra. Nancy es un nuevo talk
show conducido por la sexéloga Nancy Al-
varez producido por Cisneros Studios desde
Miami. Cara a Cala es un ciclo de entrevistas
conducido por periodista Ismael Cala donde
se conoceran casos de gente interesante con
vidas extraordinarias.

EnTuCamaoEnLaMiaesunshowconducido
por Mariela Celis con divertidas entrevistas

vez mas conectado con la audiencia
de VePlus y los seguidores en redes
sociales.
MdsAlld delaBelleza aumenta la experiencia
y el alcance del Miss Venezuela llevando a los
televidentes a un recorrido mas cercano de
todos los detalles y pormenores del magno
evento de la belleza. Para la temporada 2019,
estaraconducido por IsabellaRodriguez (Miss
Venezuela 2018) y Dave Capella.
Finalmente, se anuncié el estreno de Se-
creto de Amor, una de las novelas con mayor
aceptacion internacional protagonizada por

El Show de la Dra Nancy

Cara a Cala

Scarlet Ortiz y Jorge Aravena.

Jonathan Blum, Presidente de Cisneros
Media, coment6: ‘Estamos muy contentos con
todas las novedades que podemos anunciar
para VePlus. El refrescamiento constante
y la variedad en la oferta de contenido que
presentamos en la sefial nos han permitido
disfrutar de altos niveles de audiencia que
estamos seguros continuaran creciendo conla
incorporacién de estas nuevas producciones’.

Uispaliata 3578 (€143 705 Buenos Afres, Argenting
+54.011) 4970 8551 = wwolh VideoSwich iv

VideoSwitch

DIGITAL INNOVATION

Nuevos Distribuidores
Analdgicps de Audio
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APTC 2019: El encuentro obligado para llegar
al cable de Peru

Del 24 al 26 de abril, tuvo lugar una nueva
edicién de la Cumbre APTC en el centro de
convenciones Jockey Club de Lima, con la
participacién de mas de 600 representantes
de empresas de cable de todo Perd.

El evento, que naci6 hace 11 afios como una
formadereunir alas empresas de cable del pais
andino, hoy esta totalmente consolidado como
el unico espacio donde los programadores y
proveedores de tecnologia pueden encontrary
hacer negocios con los cientos de operadores
de todo el pais. Porque afio tras afio, tiene el
meérito de incrementar la cantidad de visitan-
tes y sobre todo de atraer a los tomadores de
decision dentro de cada una de las empresas,
que mantienen suapoyo ala expo convencion.

Enelacto inaugural, se destacd la presencia
de la vicepresidente de la nacién, Mercedes
Ardoz, quien acompaiié a las autoridades
de la Asociacién Peruana de Television por
Cable: su presidente Deméstenes Terrones, el
VP Ysrael Acuiia, y el gerente general, Emilio
Rossi. También participé Omar Castro, gerente
general del grupo multimedios peruano Cor-
poracion Universal.

‘Es importante avanzar con la tecnologia y
que eso se haga a la par de la ley. Las sefiales
abiertas nos ponen condiciones; el afio pasado,
la sefial Latina quitd la transmision del Mun-
dial de todos los cableoperadores’, dijo Acuiia.

También reclamo el acceso a la red dorsal.
‘Queremos beneficiarnos de la red como
empresarios. Ahora se esta haciendo un pro-
yecto donde se exige que debemos dar el 80%
del ancho de banda garantizado; eso traera
informalidad y retroceso. Con esta norma,
los pequefios operadores nos salimos del
mercado’, completd.

Por su parte, Mercedes Ardoz comenté que
trabaja desde hace tres afios con la APTC. ‘Co-
nozco la implicancia de esta organizacion en
Peru y el trabajo que hacen entre los cientos
de asociados que son empresas formales. Es
una industria que da servicio a las localidades
y a la nacién’.

‘Estamos proponiendo unaley de publicidad
estatal junto a los actores involucrados, entre
ellos APTC. Esta ley busca optimizar la distri-
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bucién de la publicidad
estatal. Es importante
una publicidad que
conecte con la pobla-
cién local y promueva
la formalidad, que sea
inclusiva’, agrego.

Evolucién y
aprendizaje

Panel inaugural: Miguel del Castillo, hijo del congresista Jorge Castillo;

. Ysrael Acuna, VP de APTC; Demostenes Terrones, presidente de
Estamos muy conten- APTC; Mercedes Araoz, vicepresidente de la Republica; Emilio
tos con esta edicibn dela Ross, gerente general de APTC; y Omar Castro, gerente general de

feria que cada afio se va
perfeccionando segtin lo que nos piden los
expositores y operadores’, dijo Demostenes
Terrones a Prensario. La Cumbre APTC ha ido
cambiando y adaptandose a las necesidades
de los expositores y visitantes.

Respecto a la renovacion de autoridades de
la asociacién, Terrones se mostrd abierto a
continuar en el cargo por pedido de sus colegas,
aunque no se presentara a elecciones para fa-
vorecer el recambio. ‘Estoy muy conforme con
lo que se ha hecho durante mi gestion. Hemos
logradoafiliaraal menos 15 nuevos operadores

Catalina Holguin, Milena Celis y Hortensia
Espitaletta, de Signal

Marcelo Bresca, de Frida Media; Jorge Var-
gas, de Econocable; y Juan Isuiza, de Union
de Compras del Peru

Corporacion Universal

Mauro Zamora, Henry Okumura y Jorge
Vargas, de Pert, con Daniel Llewelyn-jones

Marlon Granda, nuevo representante de
Televisa Networks en Peru, con Juan Carlos
Rojas Garibay y Maria Cristina Velazquez, de

Televisa Networks

Kathia Zagastizabal, de MIC, junto a todo
SuU equipo y los personajes de epoca en su
stand

WwWw.prensario.tv
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APTC 2019: El encuentro obligado para llegar al cable de Peru

y logramos tener una oficina propia para la
asociacién. Hemos podido cambiar la forma
de trabajo porque empezamos a movernos
para resolver los problemas que teniamos de
manera compartida’, agrego.

Sobre la situacion actual, destacé la perma-
nente discusion conlos programadores einstd
a las empresas de contenidos a diferenciar a
los operadores formales de los informales y
llamé laatencion sobre el problema del subre-
porte. Ademads, dijo que Perd es un mercado
que avanza constantemente. Quizas no todos
estén ya pensando en soluciones OTT, pero
estan terminando de digitalizarse y muchos
ya ofrecen Internet.

La Internet de las Cosas

Juan Garcia Bish, ingeniero de Gigared de
Argentina y uno de los responsables del te-
mario académico de APTC, hablé sobre “la
Internet del todo”, despertando ala audiencia
de que ya la conectividad estd en todos lados
y el futuro de los trabajos, las ciudades y las
cosas sera en Internet.

‘Nosotros, como cableoperadores, debemos
tener la capacidad de imaginar el futuro, qué
le puede llegar a gustar a los clientes, y de-
bemos tener capacidad de adaptacién. A los
operadores pequefios les toca competir con
las grandes empresas. La clave no esta en el
tamafio ni en el dinero disponible, sino en
adaptarse mejor al cambio’, dijo.

‘Hoy, Internet esta revolucionando cémo
nos comunicamos. Los cambios en las teleco-
municaciones se han acelerado enormemente
en los dltimos afios, y esto gracias a la digi-
talizacion de los servicios y apoyado en esto,
la Internet’.

‘Deben dejar de ser operadores de television
paraconvertirse en operadores de telecomuni-
caciones. La gente vive sin television, pero no
puede vivir sin Internet. Es muy importante
que nuestra plataforma pueda ofrecer un ser-
vicio confiable y seguro’, agregd Garcia Bish.

Dijo que los clientes piden velocidad, pri-
vacidad y seguridad. ‘En los tltimos 20 afios,
la velocidad se multiplicé por 1000 y con ella,
el trafico. El trafico de video es lo que mas
ha crecido. Netflix, Google y Facebook ins-
talaron servidores en nuestras cabeceras

de cable, ayudando a reducir la capacidad
de Internet que necesitamos comprar. Pero
también permitié levantar peliculas con perfil
de calidad superior, quizas 4K, y eso pone al
borde del colapso nuestra red de acceso. Estos
tres operadores sumados representan el 70%
del tréafico de Internet’, completo.

‘El IOT llegara a diferentes areas de la
vida. Desde los relojes, al hogar, incluyendo
los vehiculos y la agricultura y las ciudades
inteligentes. Atras de todo esto, lo que esta
subyacente es la conectividad’.

La expo comercial

La expo comercial tuvo una gran concu-
rrencia que fue apreciada por los expositores.
En linea con lo que ocurre en todas las ferias
de la industria, las empresas de tecnologia
fueron muy numerosas, aunque a diferencia
de esos casos, las sefiales y sus distribuidores
siguen apostando al stand, reuniéndose con
los clientes y con mucho movimiento durante
todo el dia.

Entre ellas, se destacaron Televisa Net-
works, que acaba de confirmar a Marlon
Granda como representante de sus sefiales
paraPert, ademds de Ecuador, quelomanejara
desdelaoficinade Mas TV en Miami. Discovery
Networks estuvo con Claudio Isolani y Ser-
gio Canavese presentando la segunda sefial
de Scripps para Latinoamérica (después de
la exitosa Food Network), HGTV de hogar
y jardin.

Effective Brands, la nueva empresa de
representacion de Patricia Uribe, anunci6 un
nuevo acuerdo de distribucion para Star HD
y Clan HD en Entel de Bolivia, mientras que
Global Media, que celebr6 sus 15 afios en la
industria, anunci6 las primeras producciones
de TV Agro en 4K.

MIC se destacé con un stand central y su
gran catalogo de sefiales para el mercado
peruanoy destacando especialmente los con-
tenidos de Atresmedia con personajes de época
evocando series como El tiempo entre costuras.
El miércoles previo a la cumbre, ofrecié un
upfront en Lima sobre los principales conte-
nidos del grupo enalianza con MBA Networks,
donde también se exhibieron las sefiales Inti
Network y DHE.

Tomas Delgado, Diego Tanco, de Wellav
Sencore, con el CEO de la empresa Jeff Zhu,
y José Cedeno, de Conax

lvan Chavez, Patricia Uribe y Olenka Sulca,

de Effective Brands, que acaba de cerrar la

distribucion de Star HD y Clan HD en Entel
de Bolivia

Claudio Isolani, Natalia Gomez, Yne Gon-
zalez y Sergio Canavese, de Discovery
Networks

Frida Media, la nueva empresa de repre-
sentaciéon de Marcelo Bresca, fue a la cumbre
con su portfolio de marcas consolidadas para
Perti. También estuvieron Disney ESPN, AMC
Networks y HBO. Azteca estuvo presente
con Signal, de Hortensia Espitaletta que ce-
lebr6 20 afios de trabajo junto alos operadores
de la region. Dentro de su oferta, presentd la
nuevaincorporacién al catdlogo, Fun Box, que
apunta a un publico infantil.
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VideoSwitch presenta ‘la evolucion
del multiplexor’

VideoSwitch estuvo una vez mas con
stand propio en NAB Show Las Vegas donde
presentd una gran novedad para el mercado
Broadcast, el Remultiplexor DMUX-3000i,
que se muestra como la evolucién de su ya
reconocido multiplexor.

Este producto llega con mejoras,
fabricacién ademanday capacidad
modular. ‘Las versiones 1000 y
2000 son super conocidas asi
que es una gran noticia para el
mercado. Estd en espaiiol, lo que
es unaventaja para Latinoamérica. Es
facil de entender y amigable’, dijo Roberto
Maury, CEO de VideoSwitch.

El remultiplexor DMUX-3000i permi-
te multiples configuraciones e incluye
entradas ASI e IP activas y redundantes,
con hasta cuatro BTS por equipo. Ademas,
tiene un limitador de bit rate por servicio
y el EWBS (Emergency Warning Broadcast

System). Ademads, es un equipo integrable
con cualquier transmisor que cumpla con
la norma ISDB-Tb.

En Las Vegas, la empresa también estuvo
destacando el nuevo OCR-1000, un trans-
coder de subtitulos para OTT. Este sistema

convierte subtitulos de DVB-SUB
a DVB-TXT por reconocimiento
optico de caracteres (OCR). ‘Estd

ses=====  instalado en la plataforma OTT

mas grande de Argentina. Esta
tecnologia ver contenidos de se-
fiales satelitales con subtitulos, con
la capacidad para poner y sacarlos a libre
demanda’, agregé Maury. ‘Tenemos gran-
des expectativas para todos los operadores
conservicios OTT. Nos estamos anticipando
con las necesidades que tiene el mercado’,
agrego.
VideoSwitch esta teniendo un gran de-
sarrollo en Chile y Bolivia. Ademads, esta

Roberto Maury, Carlos Blazquiz y Esteban
Erize, de VideoSwitch, en NAB

contribuyendo con Japén en el desarrollo de
la norma ISDBt que incluird la sefializaciéon
EWBS de la empresa, que permite enviar
un alerta por parte de los gobiernos ante la
posibilidad de catastrofes naturales, como
terremotos, enviando la sefial una uUnica
vez con diferentes retransmisores. Para
esto, concretd una reunion el miércoles de
la NAB, donde se ultimaron los detalles de
esta contribucidn.
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BVS: Gran desarrollo para Torneos
en la transmision del Mundial de Rusia 2018

Recibio un reconocimiento durante la NAB 2019

El integrador argentino BVS realiz6 un
despliegue para la productora Torneos
y Competencias durante el Mundial de
Futbol de Rusia 2018, trabajo que le vali6
un reconocimiento en la tltima NAB de
Las Vegas.

El caso fue galardonado con un PRODU
Awards Tecnologia 2019 como mejor
proyecto tecnoldgico del afio. Torneos y
Competencias implementé un importante
sistema de intercom basado en IP cum-
pliendo con las necesidades de diversos
canales con programacién dedicada las
24hs en vivo al Mundial.

Dicho sistema fue disefiado e imple-
mentado en Argentina a través de
BVS con equipos y soluciones e
de Clear-Com. El sistema de I
comunicacién utilizado se basé

producciones au-
diovisuales, obras
de teatro, etc.
Para este pro-
yecto se utilizaron
paneles v-series
con conexién IP
y paneles virtua-
les Agent-IC, que
consiste en una

Alberto Larraburu, Julian Petrina, Diego Tanoira, Roberto Favelukes,

app que brinda  pjeqo prosdocimi, Federico Bruckly José Lobo, de BVS en NAB 2019

la posibilidad de
acceder a la ma-
triz de comunicaciones con un dispositivo
movil inteligente desde cualquier parte
del mundo.
‘La posibilidad de transportar
canales de audio independientes
por la misma conexién IP del

R FRRRLNAY L. .
en una sola matriz y diversos USACuiEnmE panel nos fue muy util para enviar

puntos remotos en Rusia.

La eficiencia y versatilidad de los
productos de Clear Com y el soporte de
BVSlograron que la cobertura completa del
encuentro se desarrollara de forma sencilla
en un evento de grandes dimensiones.

El proyecto fue encabezado por Guiller-
mo Romano, subgerente de operaciones
en Torneos, con la asistencia de Diego
Prosdocimi, gerente de preventas de BVS,
y Joquebed Colin, gerente de ventas para
América Latina de Clear-Com.

La actualizacion del sistema de comu-
nicacion Eclipse HX sucedi6é a la par de
los preparativos de la productora para el
Mundial desde 2014. En 2018, Torneos y
Competencias afiadié algunas licencias mas
asi como paneles v-series IP para comple-
mentar el equipo y asegurar el correcto
funcionamiento del sistema de acuerdo a
los requerimientos de la produccién. Todo
esto con el soporte de BVS.

El sistema de intercom basado en la
matriz Eclipse HX es una plataforma hibrida
disefiada para facilitar la coordinacién de
la produccién de programas de television,

retorno de audio a las diferentes
locaciones. El audio se inyectaba a la
matriz en Buenos Aires y se enrutaba in-
ternamente al panel de destino. Ese mismo
panel sirvi6 de intercom con su Central y
con los periodistas para generar su propio
Interrupted Foldback (IFB)’, dijo Romano.

De esta manera los multiples canales de
audio del panel permitieron transmitir los
audios de la produccién y del programa
en vivo en simultaneo. ‘La flexibilidad de
trabajar por IP hace que el sistema sea
maleable de acuerdo a las necesidades del
momento’, agrego.

La operacion se concentré en los estu-
dios de Torneos en Argentina como punto
geografico base. La sencillez y agilidad en
el funcionamiento permitié que no fuera
necesario trasladar todo el equipo técnico a
Moscu para brindar un servicio de calidad.
La capacidad multicanal de los paneles
ayudé a optimizar costos y simplificar la
infraestructura.

‘Es muy gratificante poder contribuir a
que los proyectos y eventos de nuestros
clientes se concreten de forma exitosa al

Roberto Favelukes, de BVS, recibe el Pre-
mio Produ en la NAB

mismo tiempo que ayudamos a simplificar
su operacion. Torneos siempre ha estado
a la vanguardia implementando nuevas
tecnologias al servicio de su personal
operativo, fueron una de las primeras
empresas en el mundo en utilizar paneles
remotos conectados por IP desde hace por
lo menos 5 afios’, agreg6 Joquebed Colin.

Por otra parte, la ejecutiva agregd que
‘lafuncionalidad de los paneles multicanal
esta dando muchas mas ventajas a usua-
rios al poder enlazar no sélo el panel de
intercom sino también 2 canales mas de
audio bidireccional y de forma totalmente
independiente, todos con la misma calidad
de audio y con un ancho de banda muy
reducido. Con menos de 200 Kb/s prac-
ticamente cualquier conexién de internet
por muy bdsica que sea permite la conexion
desde cualquier parte del mundo. Esta
misma conexién funciona de igual manera
para Agent-IC’.
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Canon presento las nuevas lentes Sumire Prime

en NAB Show 2019

Excelente repercusion de la industria

Canon tuvo una excelente par-
ticipacion en NAB Show Las Vegas,
donde present6 a toda laindustria
del cine y la television la nueva
linea de lentes con montura PL,
Sumire Prime.

Compuesta por siete lentes diferen-
tes, la linea Sumire Prime provee bokeh
artistico en su maxima apertura Gnico en
el mercado, que da a los cineastas la po-
sibilidad de captar las hermosas imagenes
que anhelan contar en sus historias.

La respuesta inicial a las lentes Sumire
Prime fue incluso mejor de lo que se habia
anticipado. La demanda ha estado creci-
endo en los ultimos afios, y ahora que han
llegado, nuestros clientes respondieron con

una aceptaciéon unanime.

Mientras el anuncio atrajo la atencién de

Canon

laindustria, ver las imagenes es

lo que causé verdaderamente

el mejor impacto en los

clientes potenciales. Todos

los que acudieron al stand

en la NAB y vieron de primera

mano lo que estas lentes podian

hacer, ansiaban poder tocarlas y empezar
a usarlas.

Mercado latinoamericano

El mercado latino ha visto una explosién
de contenido visualmente dramdtico y
de aspecto cinematografico, tanto para
television como para la pantalla grande.
Las nuevas lentes Sumire Prime de Canon
proveeran bellisimas imagenes para esas
producciones a un precio competitivoy son

compatibles con las cdmaras lideres de cine.

La tecnologia mas avanzada para
pruebas funcionales y actualizacion
de firmware en terminales
de Datos, Voz y Video

CFE ATLAS Mini

]

Takeshi [demura, General Manager ICB
Optical PD, Kazumasa Yoshikawa, Senior
General Manager Image SB, Takafumi
Maruyama, Business Planning Specialist
de Canon

L
-
-

.
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STBTP:

Banco de pruebas para Set-Top Box
Procasa decodificadores de TV digital, para muoltiples sistemas de video

CPE ATLAS:

Banco de pruebas para terminales de Datos y Voz
Para terminales Cable Modem - EMTA - ONT - D5L - Enrutadores WiFi - AP

La nueva linea de lentes cinematograficas
Sumire Prime se presento en NAB

CPE ATLAS Mini: Version reducida del CPE ATLAS

La opcion adecuada para produccion de bajo volumen, certificacion y
homologacian de equipos CPE

Promptlink: proveedor lider de soluciones automaticas en alto volumen de produccian, para legistica
reversa y recuperacion de terminales.

Promptlink Communications
4005 Avenida de la Plata, Oceanside, CA 92056, USA
+1 760 GEB 4022 ext. 726
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Merlin recibié el premio a la excelencia

de Sony PSLA

Se encuentra en Orlando para participar de Infocomm 2019

En el marco del inicio de Infocomm 2019
enOrlando, Florida el integrador brasilefio

Merlin Distributor recibié
un reconocimiento de
Sony PSLA.

Merlin participé de la
reunion de distribuidores
e integradores que rea-

liz6 Sony PSLA en dicha |

ciudad, donde recibié el
premio a la Excelencia en
Performance dentro de la
categoria Network Camera

Business (PTZ) por el |

trabajo realizado en 2018.
Edson Marion, presi-
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‘Continuaremos los esfuerzos para apro-
vechar cada vez mas los negocios con

nuestros revendedores e
integradores para Latino-
américa. Muchas gracias
al equipo de Sony PSLA y
Sony Brasil’.

Ademas, el integrador
participd en una cena es-
pecial con el equipo Sony
PSLA representada por su
presidente Luiz Padilha
y con Hiroshi Kamano,
presidente de Sony Japén.
‘Nuestro agradecimientoa
lacordial cenaytodoelre-

El premio de Sony a Merlin por la

excelencia en performance

dente de Merlin, sefial6: conocimiento de nuestra

Megaservice presenta el nuevo
Encoder NVS-33 de Datavideo

Para Broadcast profesional

Megaservice, distribuidor oficial de Da-  que el nuevo Encoder

tavideo en Argentina, presento al profesional NVS-33
viene con entradas
de video HD-SDI

o HDMI.

Ademas,

mercadode Broadcast profesio-
nal el nuevo encoder NVS-33
que la marca trae para esta
industria.

JuanAgra, gerente deventas acepta sefiales de
entrada HD hasta

1080p60 y permite la

y CEO de Megaservice, explicd

emision de streaming
utilizando protocolos
RTMP (a platafor-
mas de distribucién)
0 RTSP (punto a punto
hacia un decoder compatible). El equipo
también permite la grabacion de la sefial de
video entrante contra una tarjeta SD.

‘En Megaservice trabajamos con el objetivo
de atender las necesidades del mercado pro-

Ricardo Santos de Datavideo, y Juan Agra,

de Megaservice fesional y Broadcast. La prioridad de proveer
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El nuevo encoder NVS-33 de Datavideo
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SVC y AVID presentaron el nuevo
Media Composer en el Cono Sur

En un evento realizado en Buenos Aires,
AVID y su representante en Argentina, SVC,
realizaron el lanzamiento del nuevo Media
Composer como parte del roadshow de pre-
sentacion que esta realizando la en la
region. Los dias previos se efectuaron
unaserie de presentaciones privadas

entregas a OTT (paquetes de SMPTE standard
2067-21IMF) paradistribuir distintos opera-
dores, un nuevo motor devideo, renderizacion
y transcodificacién, nuevainterfaz de usuario
basada en paneles, workspaces orien-
tados a tareas y personalizacién de
herramientas segtin ROIL.

para clientes en las oficinas de SVC, “ I b ‘Este es un Media Composer to-

y el jueves 13 se repitio en Sinergia
Cowork en Montevideo, Uruguay.

Imanol Zubizarreta, especialista
sénior de AVID, Master Instructor
certificado por AVID Technology
en Media Composer y coordinador
técnico de las certificaciones MC,
quien lleva mds de 20 afios certi-
ficando estudiantes y empresas de la
industria audiovisual, fue el encargado de
mostrar el producto.

‘La forma de ver television cambi6 drasti-
camente en los dltimos afios y hoy estamos
todos conectadosaplataformas OTT por medio
de distintos dispositivos. Avid ha respondido
a esta demanda y ha redisefiado totalmente
el Media Composer’, coment6 Domingo Si-
monetta, presidente de SVC.

Sedestacaron los nuevos flujos de trabajoen
laeradelasOTT (UHD, 4K, 8K, HDR, OpenEXR,
ACES GPU, CPU, OP1A y DNxUncompressed.
El temario incluyé: nuevos formatos para

talmente nuevo, reescritodesde0’,

afirmaron Imanol y José Calles, de

AVID Technology. ‘Esta nueva versién

estara disponible desde el 20 de Junio

y significa mucho para la empresa

porque mds que nada se tratd de

volcar en ella todas las necesidades

que nos planteaban nuestros clien-

tes. Aun quedan algunas cosas mas

que incorporar o mejorar y este tipo de

presentaciones y la interaccion con los usua-

rios es lo que nos permite volver a la fabrica

con sus inquietudes y tratar de incorporarlas
en la préxima version’ resumieron.

Mariano y Domingo Simonetta de SVC

remarcaron el éxito de la visita de la marca,

no solo por las 140 personas que estuvieron

en el evento sino que también las presenta-

ciones privadas a los clientes han sido muy

satisfactorias.
‘Estuvimos reunidos con los principales
clientes y todos nos destacaron las ventajas

Imanol durante la presentacion
en el teatro Sony

L

Mariano Simonetta, de SVC, junto al ganador
de una licencia de Media Composery los
ejecutivos de AVID

de estanuevaversion. Algunos yahabian visto
un preview en la NAB pero esta presentacion
con un producto acabado les permitié poder
interactuar con la herramienta y ver en pro-
fundidad las mejoras que se incorporaron’,
concluy6 Simonetta.

Mach Electronics crece en Sudameérica

Nicolas Bloise, presidente de Mach
Electronics, dijo que pese a la situacion del
pais el balance de del afio anterior ha sido
positivo, porque siguié demostrando la
enorme capacidad de los integradores.
Este 2019 sera importante para ver
la evolucién del mercado; hay
alarmas de la industria audiovi-

para seguir en esa linea.

Bloise destacé que, desde hace varios afios,
esta en Uruguay, Bolivia y ahora potencial-
mente en Paraguay con varios proyectos.

Eso le da ingresos extras que compen-
san la caida del mercado interno,
y permite aprovechar el capital

uch humano con mucha experiencia

sual en materia en distribucion ""m en la Argentina.

de contenidos, aunque si se toma

el ejemplo de los paises centrales, la
distribucién convencional seguira vigente
por diez afios. La ventaja de Argentina es
alcanzar una penetracion de cable del 80%
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El agregado de producto de fibra

optica con cableado indoor y exterior

esta creciendo. En FTTH hay bastante foco,
con la intencién de sumar electrénica del
lado del cliente e incluso salir con lineas de
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Juan Carlos Ruiz y Nicolas Bloise, de Mach

financiacién. Apuesta ademads a instrumen-
tos de medicion, cajas de herramientas y el
tendido para FTTH.
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Viditec: Streaming de video
a bajo costo con 3Way

Nuevo orquestador para el mercado broadcast

El integrador argentino Viditec tador con encoders y un conjunto

estd presentando junto a 3 Way
Solutions un sistema de distri- -Vi-a_ que reciben los streams a través
bucion de TV versatil, seguro y ;d’ fE{.’ de internet bajo protocolo HLS.

El IRD o decodificador, puede
reproducir streams en vivo, playlist

de receptores decodificadores

econdmico.

Lasolucién constade un orques-

= DIVISION/

Guillermo Massucco y Ezequiel Garcia,
de 3Way, en NAB 2019

de archivos o videos de emergencia.
Posee salida de HD en HDMI y SD para
video compuesto. La co-

nexion que utiliza es a
través de Ethernet o
WiFi. El orquestador
permite realizar una
configuracién rapida
para trabajar individual -
mente o por grupos de reproduccién sec-
torizados por calidad o contenido.
Elorquestador también puede funcionar
con flujos desde CDNs o desde cualquier
encoder de terceras partes que generen
un HLS estandar. Resumiendo el sistema
permite codificar sefiales en vivo y playlist
dereproducciény distribuirlos abajo costo
através de Internet. Cortando expensas de
satélite conla seguridad necesariay conti-
nuidad operativa de un sistema profesional.

[t g e dm LY
LRy o= B o

Sistema de distribucion de TV de 3Way
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Encuentro Regional 2019 prepara -

una gran edicion en Parana

El Encuentro Regional de Telecomunica-
ciones, que se realiza el 26 y 27 de junio en
el Maran Suites & Towers de Parand, Entre
Rios, cuenta con su capacidad completa, con
todos los stands ocupados y con un gran nii-
mero de charlas y workshops programados.

Aligual que afios anteriores se espera con-
tar con alrededor de unos 500 visitantes, en
sumayoriaempresas de telecomunicaciones
y operadores de cable de provincias vecinas,
pero también de rincones mas alejados del
pais y por qué no de paises vecinos, como ha
sucedido en las ultimas ediciones.

Las diferentes actividades de capacitacion
y divulgacién de nuevas tendencias de la in-
dustria delas telecomunicaciones, sellevaran
acaboenunpredioescogido estratégicamente
por su ubicacién y amplias instalaciones.

Con el auspicio de las cimaras: AET (Aso-
ciacion Entrerriana de Television), CABASE
(Cédmara Argentina de Internet) y CACPY
(Cémara Argentina de Cableoperadores e
Internet PyMES), hoy el Encuentro cuenta
con el apoyo como sponsor Diamante de
Tecnous y Sponsors plata a BVS e Internexa.

Capacitaciones

Asegure la Salud de su Red. Mediciones en
DOCSIS & FTTH, fue una de las primeras ca-
pacitaciones confirmadas del Encuentroy la
dictalaempresaTecnous. El temario incluird
el Bloque 1: DOCSIS 3.1: Decodificando la
sefial OFDM, dénde se abordara el analisis
de la transmisién en DOCSIS 3.1, PLC - PHY
control de enlace, mediciones a nivel de
las portadoras de OFDM y perfiles segin la
carga variable de bits, entre sus puntos mas
destacados. El Bloque 2 versara sobre FTTH:
Mediciones Redes GPON y se realizaran
actividades practicas concernientes a los
criterios de despliegue y las mediciones en
la etapa de construccion y aceptacion de la
Red, asi como los célculos para dar de alta
un abonado en forma correcta y solucionar
posibles problemas.

El taller estd a cargo de Marcelo Ruggiero
y Damian N Brazionis de la empresa dedi-
cada a proveer soluciones Instrumentos de

Medicidn, Sistemas de
Gestion y Monitoreo,
y Software y Servicios
Profesionales relacio-
nados conlamedicién,
prueba y gestion de
redes de telecomuni-
caciones.

La segunda capa-
citacién en la Agenda
2019 incluye el taller:
Digitalice en HD sin Set
Top Box, aproveche lasventajas delISDB-Tb over
Cableyestdacargo deVideoSwitch, empresa
dedicada al disefio, desarrollo, fabricacién
y venta de equipamiento y soluciones para
Television Digital. Estaactividad tendralugar
el jueves 27 de junio de 10 a 14.

Laagenda se completa con el foro Paqueti-
zaciény Convergencia de Serviciosy Operadores,
el Jueves 27/06/19 a las 15:00 hs con el Ing.
Ariel Graizer, el Cdor. Herndn Seoane y Er-
nesto Golomb como disertantes. Elmiércoles
26 a las 10.30 estd el Talkshow: Hacia una
Argentinamds Conectadaa cargo de Ratil Mar-
tinez y se suma a las 16.30 la charla a cargo
de Jorge Ernesto Peroni sobre Produccién de
TV: una experiencia con 25 afios de éxito.

ElJueves 27 de 12:30 a13:30 hs tiene lugar
el talkshow Produccién Multiplataforma para
Radio Online Nativa, con Marcos Serrao G6-
mez como disertante; para darle paso a las
16.00 a la charla: La Instalacién Domiciliaria,
el Eslabén mds Débil, a cargo del Ing. Juan
Ramoén Garcia Bish.

Otras charlas como Manejo Inteligente del
Trdfico, La Fibra Optica como Facilitador de la
Convergencia; y Evolucion de la Tecnologia HFC
hacia Arquitecturas Distribuidas, también se
realizaran en el marco de la muestra y sin

o

Corte de cinta en el acto inaugural de
Encuentro Regional 2018

Ricardo Solari, Marcelo Tulissi, Alejandro
Pereyra, Ariel Graizer y Jorge Jacobi

Juan Garcia Bish, Juan Carlos Perez Bello,
Alejandro Pereyra y Rodrigo Benzaquen

a cargo de Carlos Reyes y Gustavo Mdnaco
respectivamente.

Workshops
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costo alguno para los visitantes Dentro de la agenda de capacitacion los

Marcelo TulissiyDr. Agustin Garzonhardn ~ organizadores del evento este afio disefiaron

un foro de discusion con los participantes  una agenda de workshops pensado en las

donde se discutira la Necesidad de un Marco  redes de telecomunicaciones con el workshop

Regulatorio acorde a la Evolucién Tecnoldgicay ~ Activos de tiltima generacién, adaptativos, mo-

exmor B e (I

este afio ademas se discutiran temas como  dularesy preparados a los cambios a cargo del

Tecnologias de Acceso Inaldmbricoy La Guerra  Ing. Danny Chiquito; que se suma al antes sLas imagenes mosirsdas son 8 mado ifusfrativa

mencionado de Salud de la Red. [y Humberio 1° 2885 -Ba As |-||JI i
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de los Servicios OTT: se vienen nuevas Batallas,

P - 36 | Prensario Internacional | 2019

ﬂ viditec 1,-;-:;- viditec. oo

@ Eviditec

Wil 'IEII LOm.ar

‘ Viditec

WwWw.prensario.tv



n | Encuentro Regional de Telecomunicaciones 2019

Conferencias |

Encuentro Regional 2019

>10:00 Asegure la Salud de su Red. Mediciones en DOCSIS & FTTH. Marcelo Ruggiero y Damidn Brazionis / Taller
>10:30 ARSAT: Hacia una Argentina mds Conectada Rail Martinez / Talkshow /

> 14:30 La Internet del Todo Juan Ramoén Garcia Bish / Talkshow

> 15:30 La Guerra de los Servicios OTT: Se vienen nuevas batallas Gustavo Mdnaco / Talkshow

>16:30 Produccion de TV: una experiencia con 25 afios de éxitoJorge Ernesto Peroni / Talkshow

> 17:30 Tecnologias de Acceso Inaldmbrico Carlos Reyes / Talkshow

> 18:30 Necesidad de un Marco Regulatorio acorde a la Evolucidon Tecnolégica Marcelo Tulissi y Agustin Garzén / Foro

JUEVES, 27 DE JUNIO

> 10:00 Digitalice en HD sin Set Top Box, aproveche las ventajas del ISDB-Tb over Cable Marcelo Indarramendi

> 10:00 Evolucion de la Tecnologia HFC hacia Arquitecturas Distribuidas Juan Ramén Garcia Bish / Talkshow

> 11:00 La fibra dptica como Facilitador de la Convergencia Eduardo Jedruch / Talkshow

> 12:30 Produccién Multiplataforma para Radio Online NativaMarcos Serrao Gomez / Talkshow

> 14:00 Activos de ultima generacion, adaptativos, modulares y preparados a los cambios Danny Chiquito / Workshop
> 15:00 Manejo Inteligente del Trafico Diégenes Pastori / Talkshow

> 15:00 Proyecto TV — CABASE Ariel Graizer - Cdor. Hernan Seoane - Ernesto Golomb / Foro

>16:00 La Instalacién Domiciliaria, el Eslabén mas Débiling. Juan Ramén Garcia Bish / Talkshow

-
Megﬂ ASDA S.R.L

Soluciones Integrales
en Audio y Video Profesional & Broadcast

Equipomiente pora Video Profesional /Laboratorio Tecnico espedializada
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Gestione sus redes
con meétricas fables.
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La vista rapida que nos faltaba.

Comprender las atenuaciones en el momento,
consultar las graficas luego.
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Carlos Case y su equipo, de Industrias KC Carlos Romo y Agustin Gustavo Cetera, Daniel Valcarcely Hernan

Pérez, de Wiretech de Neotronix Mansilla, de Anixter

Lf,_,

Sharon Domanico, José Claudio Ventriciy Miguel Rodriguez, de Nicolas Yano, de Syncom
Gonzalo Alvarado, de Setetec Argentina Comunitel

Juan Pablo Ferreccio y Nicolas
Crespo, de Fibromarket
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LatinoTCA y Phantom se orientan al futuro
de las gestiones de red

Presentan un nuevo modulo de soporte

Phantom, la marca de LatinoTCA para la
gestion y administracién de redes, esta en
constante innovacion y creando valor para
sus usuarios mediante el desarrollo de so-
luciones, mejoras y cambios para facilitar y
beneficiar el negocio de los operadores.

de instalaciones para cada

técnico, facilitando la tarea

de armado de hoja de ruta.
Encasoqueseregistre una

incidencia, se puede asig-

nar el ticket a cualquier
q L

¥

Este afio, present6 un nuevo mo- técnico, el sistema
dulode soporte que facilitalatarea a-’:" — permite previa-
técnica y de atencion al cliente. ",F' = mente verificar la
Integrando el modulo CRM, con cantidad de tickets
solo cargar los datos del cliente abiertos y cerrados
puede verse el historial de soportes que tiene cada técnico
que sehanrealizado oiniciar un nuevo para facilitar la asignacién de tickets.
ticket de soporte. Unavez asignado se le envia un mail
Los tickets tienen una prioridad al técnico con toda la informacion
y vencimiento que puede mo- #E=t=rrom el cliente, detallando no solo el

dificarse segtn el parametro de

cada operador, generando alertas

cuando este se hayavencido. Almismo
tiempo, permite generar un cronograma

problema sino también la infor-

macién del cliente y un listado de

los parametros esenciales de la ONU
como potencia 6ptica, tiempo de conexion,

%
\

i

Maximo Retaino, Marcelo Romero Lopez e Israel Rodriguez,

de Latino TCA

pérdida de paquetes, etc.

Este nuevo modulo estd incluido de for-
ma gratuita cuando el cliente adquiere el
software de Phantom clasico. Y también
esta disponible la actualizacién sin cargo
para todos aquellos clientes que ya lo hayan
adquirido y tengan contratado el servicio
mensual o anual de Phantom.

La Copa América llega a la plataforma
deportiva de Reportv

Reportv anuncié que en el marco de la
préxima Copa América de futbol de Brasil
2019, ofrecera la mas completa informacioén
relacionada con todas las selecciones en su
plataforma Reportv+ deportes.

Alli, se podran encontrar toda la in-
formacion relacionada a las selecciones
participantes, incluyendo sus plantillas,
formaciones iniciales y cualquier cambio
de ultimo momento que pueda surgir
antes del inicio de cada partido.
Ademas, el televidente podra

Wl Teig
o

dinamica e innovadora que faci-
lita la busqueda de toda la pro-

Lir fis=rrain

' IE}

gramacién de los torneos mas
importantes de fitbol, basquet
ybéisbol, entre otras disciplinas
de trascendencia global. Es asi
como el usuario encontrara
calendarios, estadisticas y
formaciones, ademas de poder
consultar la ficha de cada
encuentro, la cual incluird unabreve
descripcion del enfrentamiento

encontrar facilmente las sefiales REFI[][' ® v el detalle de las sefiales que lo

encargadas de transmitir los
encuentros que son de su interés,
y conocer también los relatores y
comentaristas que formaran parte de la
transmision.

Reportv+ deportes presenta una interfaz

transmiten, con sus relatores y
comentaristas correspondientes.
A su vez, el operador de cable
podra elegir qué partido va a destacare en
la pagina principal del Finder deportivo y
como ordenar las ligas dentro del inicio.

(TR T T

i Tt my GCHAMPIONS

LEAGUE

Reportv+ deportes busca convertirse en
la plataforma mas confiable y precisa del
entretenimiento deportivo de la television
latinoamericana. La pasién que el fdtbol,
el basquet y otras disciplinas despierta en
los fanaticos es la que nos motiva a seguir
trabajando en Reportv, para que la expe-
riencia de disfrutar un evento deportivo sea
mucho mas completa y dindmica.
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Network Broadcast contribuyoé con Hispasat para
la demostracion de su huevo VOD via satélite

Network Broadcast particip6 en un impor-
tante desarrollo junto a Hispasat, por el que
permitié al operador espafiol satelital
presentar una demostracion de su
nuevo servicio de video bajo de-

deo bajo demanda via satélite (Push VoD),
permitiendo a los radiodifusores que operen
con dicha solucién ofrecer a sus clientes
una experiencia de usuario completa

al combinar los contenidos bajo

manda via satélite en la reciente ." e demanda con la television lineal.

edicion de NAB Show Las Vegas.

Durante el evento, los visitan-
tes del stand de Hispasat pudieron
presenciar una demostracion de television
hibrida que proporcionaba servicios de vi-

De esta forma, los suscriptores a

las plataformas de DTH que cuenten

con este servicio podran disfrutar

de sus contenidos favoritos en cualquier
momento, sin necesidad de una conexion a

Alejandro Cubino, de Network Broadcast
Internet. Network Broadcast realizd esta cola-
boracién para Hispasat junto con Panaccess.

Domus se potencia con marca propia
en Latinoameérica

Ademas de Lumicore

Daniel Umansky, que ya venia dandole
buena forma al proyecto de distribucién de
Lumicore en Latinoameérica, present6
su nueva marca propia internacio-
nal Domus, que ofrece una linea

esta muy centralizado y es bueno tener una

opcion. Estd sumando gente en los diferen-
tes paises.

Domus serd laempresa paraguas

.= queincluird sumarca y las demas

completa de coaxiles, cables UTP d 0 m u como Lumicore para competir con

y fibra fabricados en China y Brasil
paracompetir con marcas de calidad.

Laidea es estar en las ferias comer-
ciales del Cono Sur y México presentandola
todo este afio. En México ve que el mercado

opciones que no se pisen entre si.

También esta iniciando el trabajo

con dos representaciones nuevas en

linea de borseteria, planta externa y fibra
que son ATN y ATK de Brasil.

Daniel Umansky y Pedro Konstantynowsky,
de Domus

Sonotec: Gran proyecto de iluminacion LED
con Red Uno de Bolivia

EnNAB Show de Las Vegas, seconocid el gran
proyecto de integracién que Sonotec ha reali-
zado en los nuevos estudios con iluminacién
LED de Red Uno de Bolivia. Se trata del mayor
estudio del pais, que esta ubicado en Santa
Cruz de la Sierra y ya fue inaugurado para una
produccién de Endemol, segtin comenté Angel
Valda, gerente técnico de Canal Uno, a PReNsaRIo.

Mas de 250 equipos de iluminacién de LED
Fluotec fueron empleados en el proyecto que
conformo el set de television mas grande del

pais confiado al integrador, quien estuvo a
cargo de todo el disefio y la implementacién
de los sistemas.

Por ultimo, agregd: ‘Hemos tenido el
honor de hacernos cargo del disefio y la im-
plementacion del sistema de iluminacién de
dos proyectos muy importantes para Red Uno
de Bolivia, quienes renovaron el estudio de su
Revista Nocturna Nacional Que No me pierda,
programa que ha tenido un sin fin de elogios
por el nuevo set’.

Alberto Borja y Kevin Truijillo, de Sonotec,
en la NAB
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Hay un dicho popular sobre la percepcién
de un problema que dice “A la persona
con un martillo en la mano, todo le parece
un clavo”. Y es importante para entender
muchas cosas que ocurren cuando alguien
asume que su posicién o condicién actual
(tener el martillo en la mano) es ideal para
todo lo que se le presenta.

Pensar entonces en soluciones inadecua-
das, sdlo porque son faciles o convenientes
de ejecutar, es un error que a veces pudiera
parecer absurdo. Conspira en contra de la
innovacién, de crear nuevos modos

Por Eduardo Malisani, gerente general de Interlink

Interlink: Cmo crear mayor valor
para los operadores

No podiamos intentar crear mayor valor
para los operadores de redes sin pensar en
la usabilidad, en proveer ese contexto bajo
el cual podemos organizar una parte de la
red, lo que nos ayudara luego a diagramar
automatizaciones el futuro.

Por ello, un String es una unidad de
equipos. Puedo crear un String y ponerle
el nombre de un cliente, por ejemplo. Esto
me permite aislar lacomplejidad de unared
en términos que se condicen con el aspecto
comercial, y que segmenta las estadisti-

cas para comprender los problemas

de hacer algo. de forma adecuada y con mayor
Asumir que lo hecho en el pa- @) eficiencia.
sado se adapta de igual manera Una vez conseguido eso, ya que

a los desafios actuales, también
seriaunerror grave de percepcion.
En Interlink no quisimos hacer esto,
y por eso en la tltima edicién de Encuen-
tros Regionales de Telecomunicaciones,
anunciamos Strings. Strings es un sistema
para la gestion y monitoreo de redes que
incorpora lo mejor de estos 16 afios que
tenemos vendiendo sistemas similares,
todos desarrollados “en casa”. Pero la
diferencia con esta solucién y todo lo que
hicimos antes, es que decidimos romper el
martillo, o al menos olvidarnos del mismo.
Cuando comenzamos con el desarrollo de
Strings en enero de 2018, el desafio principal
era realizar un producto moderno, escala-
ble y con tecnologias robustas. Queriamos
hacerlo parabrindar unalégica de negocios
por encima de la obviedad de ofrecer de-
talles de dispositivos de red, estadisticas,

aprovisionamiento, etc.

Equipo completo interlink

i tink

el producto cuenta con un API

(Application Programming Inter-
face) eincorporalas mejores practicas
de ingenieria de estos tiempos, teniamos
dos opciones: Volver a “hablarnos” con
dispositivos de red con el mismo método
de siempre, o buscar algo superador.

Al revaluar decisiones pasadas en la
ingenierfa de nuestros productos, vimos
muchas oportunidades de cambios y me-
joras. Resulta que cuando existen muchos
dispositivos de red de distintas marcas, en
distintos tipos de red, todo es un poco mas
complejo. Lo que no queriamos era realizar
todo este camino y que luego la ingenieria
de base para obtener estadisticas sea igual
a lo que hemos hecho en el pasado.

Ahora es tiempo de pensar en sistemas
que soporten un nivel de carga mucho mas
grande que lo que hemos visto anterior-
mente. Entonces, el objetivo era el de poder

proveer esa comunicacion
% con equipos de red, pero con
mejores tiempos de respuesta,
que no generen inconvenien-
tes, y que requieran casi nada
de poder de procesamiento
comparado con nuestros
productos anteriores.

Eso lo hemos conseguido y
paraello tuvimos que cambiar
mucho nuestra manera de

Eduardo Malisani

trabajar. Lo fuimos documentando en [Hy-
perConnect](https://es.interlinkconnect.
me), nuestro espacio mas intimo sobre
como trabajamos y en qué valores creemos
como empresa.

Lo que hoy existe, gracias al esfuerzo
de nuestro departamento de investigacion
y desarrollo, es un sistema de analisis de
red que permite entender el rendimiento
de equipos en una red HFC. Lo que vendra
pronto es soporte para FTTH, y add-ons
(Agregados) para aprovisionamiento en
ambas.

Enestanuevaedicion 2019 de Encuentros
Regionales de Telecomunicaciones, podre-
mos compartir con todos el comienzo de la
disponibilidad oficial de Strings, donde una
empresa podrd solicitar acceso gratuito por
30 dias en una instancia privada.

Sin dudalos mas interesados seran nues-
tros clientes actuales, ya que la mayoria
posee redes HFC. A partir de este 26 de
Junio, cualquier empresa que posee una red
HFC podrd agregar a su instancia privada
un CMTS, y ver como aparecen sus cable-
modems asociados, con estadisticas utiles
que facilitan la gestion.

Para el resto de las modalidades de redes,
incluyendo un plan de desarrollo en torno a
redes 5G dondelavirtualizacién de recursos
es clave, tendremos pronto mayores nove-
dades. Es un camino que recién comienzay
que esperamos se consolide definitivamente
hacia el aprovisionamiento de prdéxima
generacion en 2020.
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Lindsay Broadband presenta nueva linea
de cablemoédems

Abre mercado en Brasil

Lindsay Broadband esta destacando toda
sulineade productos de cablemddems endu-
recidos, que ha sido disefiada para soportar
las mas extremas condiciones atmosféricas
tipicas de los despliegues en redes HFC.

Temperaturas desde -40 hasta 60 grados
centigrados, interferencias electromagné-
ticas y picos elevados de voltajes son solo

il

La linea de cable modems endurecidos
de Lindsay

Caper Show adjudico los stands
para su edicion 2019

Caper realizo el acto de adjudicacion de

stands de Caper Show 2019, que serealizara
del 29 de octubre al 1 de noviembre en el
Centro Costa Salguero de la Ciudad
de Buenos Aires, y ya cuenta con
un alto porcentaje de stands
confirmados.

Pilar Orge Sanchez, gerente
general de Caper, destacd: ‘Estamos
muy contentos con los resultados hasta
la fecha y ya tenemos varias empresas que
sin haber reservado espacio en el primer
turno, nos estan solicitando espacio y
seguimos reacomodando algunos stands.
Esperamos en los proximos dias y semanas
poder confirmar la participacién de nuevas
compaiiias con las que estamos hablando’.

Este afio a diferencia de las ediciones
anteriores, el evento se realizard en los

P - 48 | Prensario Internacional | 2019

SAPER L)

algunas de las condiciones para las que
estan preparados los equipos de Lindsay,
garantizando un servicio de calidad y sin
interrupciones.

Esta linea de productos permite a las
operadoras de TV por cable sacar un maximo
provecho de sus redes HFC ofreciendo ser-
vicios de valor agregado como Wi-fi, CCTV,
monitoreo del transito, publicidad digital, y
control fronterizo entre otros.

Certificacion de Anatel

Lindsay Broadband acaba de
obtener la certificacion de la
Agencia Nacional de Telecomu-
nicaciones (Anatel) de Brasil para
el HDCM 3.0, abriendo las puertas al
mercado brasileiio.

Con estanueva certificacion, las operado-
ras de este pais podran obtener los beneficios

pabellones 2y 3 del centro costa sal-
guero, con un espacio exclusivo para
las demos de sonido al aire libre, y
algunas novedades mas, como
food trucks, nuevos audito-
rios, y algunos detalles que
se iran agregando con el
correr de los meses.
Aligual que el afio pasado,
la exposicion serd de tres dias y
se agregara un dia previo de confe-
rencias y workshops para empresas
que quieren organizar estos encuentros en
el marco de la muestra. Las empresas que
estén interesadas en participar en la 27°
edicién de Caper Show pueden contactar-
se directamente con la organizacién del
evento para conocer y reservar los espacios
disponibles.

Dave Atman, presidente
de Lindsay Broadband

que habilitan sus productos en sus

redes, lo que permitird explorar

nuevos mercados y/o emprender

nuevos proyectos con nuevos

clientes. Despliegues de LTE, 5G

sobre HFC, camaras de seguridad

para control fronterizo o internos enlas

ciudades y Wi-fi sobre HFC son s6lo algunas

de las aplicaciones que estan disponibles
ahora para el mercado latinoamericano.

Pilar Orge Sanchez, gerente general de Caper, en el

acto de adjudicacion

WwWw.prensario.tv
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Promptlink revoluciona el mercado

con su PL Noise Finder

Promptlink Communications presentd
esteafio suultimo producto de software, el PL
Noise Finder. Segtin Foad Towfiq, presidente
y CEO de Promptlink, este nuevo producto
completa la evolucién del monitoreo
integral de redes HFC.

Towfiq explic6 como el moni-
toreo tradicional basado en el
protocolo SNMP, que ha existido
durante varios afios, siempre estuvo
limitado por la falta de capacidades pre-
dictivas. La tecnologia de Mantenimiento
Proactivo de Red (PNM) de CableLabs pro-
porcioné una forma de predecir dénde se
producirian los problemas de la red al usar
cada cable médem como una sonda para
encontrar deficiencias. Entonces, se pudo
agregar al sistema Cable Plant Monitoring
(CPM) de Promptlink, que siempre se basé
en censados de SNMP e IPDR, el médulo con
la aplicacién de PNM.

Promptlink y sus clientes pronto se dieron
cuentade que estas dos tecnologias no podian
funcionar aisladamente, sino que debian
fusionarse pararealizar un analisis completo
de los datos histéricos, la informacién en
tiempo real, y los aspectos predictivos, para
administrar las redes de manera efectiva.
Promptlink comenzd entonces a integrar
datos y correlacionar informaciones para

Provmpbiimb

hacer que su herramienta de monitoreo se
vuelva aun mas til, culminando en una
nueva version que utiliza datos de PNM y de
SNMP, para brindar una herramienta de
diagnostico de red ain mas completa.
Si bien éste fue un gran avance
para muchos de los usuarios de

CPM, otros explicaron a Promptlink

que un problema muy importante
seguia siendo dificil de detectar y

localizar. Este problema eracémo localizar
el ruido en el Upstream en sus dos formas:
Ingreso de ruido desde un componente de la
planta dafiado, y el ruido generado por un
cable médem defectuoso.

Si bien los detectores de fugas basados en
hardware pueden ubicar el ingreso de ruido
en la planta externa, el ruido de un compo-
nente de RF defectuoso en un cable médem
o en la planta interna (la casa del cliente),
es de dificil localizacién: lo que hace que
la deteccién por hardware no sea practica.
Aqui es donde los 15 afios de experiencia de
Promptlink, probando millones de médems
en sus bancos automaticos, brindaron algo
que ningun otro proveedor poseia: visibili-
dad de la ‘firma’ que poseian estos médems
ruidosos. Combinando esta experiencia con
el extenso conjunto de datos de red censados
porel CPM, Promptlinkdesarrolld unaseriede

Tecnored lanzé nueva unidad
de negocios, On Demand

Tecnored anunci6 el lanzamiento de una
nueva unidad de negocios denominada On
Demand, un sistema que ofrece finan-
ciamiento a los operadores para el
tendido deredes. Juan Dominguez,
presidente de Tecnored, explico
que esta propuesta apunta a clien-
tes que logren garantizar el flujo de
cajanecesario paracubrirlainstalacion
de al menos ocho manzanas, y con ese flujo
la empresa financia otras ocho.

‘Este modelo permite establecer el equi-

3 Tecnor ed

librio entre la demanda y el proveedor. Con
on demand el pago de la red se realiza con el
flujo de caja, se pide un minimo de venta
de servicios con un pago a diez afios
y 20% de financiamiento adelanto
por médulo’, agregé.
Proveedora de soluciones para
implementacién de redes FTTH,
Tecnored busca diversificar sus fun-
ciones y aportar un valor agregado teniendo
encuentalas necesidades de sus clientes. Este
sistema ya esta funcionando en Argentina y

SUMITOMO
ELECTRIC

GAMA COMPLETA
DE CABLES OPTICOS

SUMITOMO ELECTRIC DESARROLLA Y FABRICA
FIBRAS Y CABLES OPTICOS

PARA TELECOMUNICACIONES

DESDE 1974

David Mosquera, Foad y Neda Towfiq

algoritmos que no sélo detectan la presencia
del ruido en el upstream sino que también
pueden identificar los posibles médems que
originan ruido y localizarlos en un mapa,
junto con las fuentes de ingreso.

Esta solucién no requiere de ningtin hard-
ware adicional, como detectores de fugas o
analizadores de espectro. El nuevo médulo
de software PL Noise Finder permite a los
operadores diagnosticar y localizar rdpida y
facilmente ambos tipos de fuentes de ruido CABLES GPTICOS DE LARGO ALCANC E. TROMNCALES
Y DE DISTRIBUCION AUTOSOPORTADOS
¥ PARA LSO SUBTERRANEC DESDE 6 HASTA 2B8 FIBRAS

que han causado estragos en las plantas
de cable HFC durante afios. El monitoreo
integral CPM de Promptlink es ahora una
fuente completa de informacion de la red
paraadministrar proactivamente las plantas
de cable, analizar informacién histéricay en

CABLES Y ACCESORIOS PARAFTTH
CABLES DE DROP OPTICO DE EXTERIOR Y LOW FRICTION
CONECTORES OPTICOS DE MONTAJE EN CAMPO

CAJAS ESTAMCAS DE DISTRIBUCION QPTICA TIPO DOMO
PARA SPLITTEC ¥ EMPALMES

CAJAS TERMINALES CONECTORIZADAS PARA FTTH

tiempo real, y ademas, encontrar las fuentes
de ruido evasivas.

| STOCK PERMANENTE |

Ricardo Meneses, de Furukawa, y Juan
Dominguez, de Tecnored
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donde la problematica del financiamiento es
un punto en comun entre los operadores.
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NexTV Series Argentina: Satisfacer al cliente
garantizando rentabilidad

El 14 y 15 de mayo en el hotel Interconti-
nental de Buenos Aires, tuvo lugar unanueva
edicién de NexTV Series Argentina, donde
cerca de 90 profesionales de la industria
participaron enlos mas diversos paneles para
discutir el presentey el futuro delaindustria.

La convocatoria fue amplia, desde coo-
perativas del interior y cableoperadores
independientes, hasta las grandes telcos
argentinasydelos paises limitrofes, cadenas
de TV abierta, sefiales de TV por suscripcion,
productoras y medios digitales. Sin dudas, la
participacion de Telecom, conlayatradicio-
nal entrevista a su siempre clarisimo COO,
Gonzalo Hita al final de la primera jornada,
volvié a ser uno de los grandes momentos.

Ademas, fue muy valioso el trabajo de
Dataxis de incorporar a Movistar y Claro,
que en el dltimo afio incursionaron en el
servicio de video en el pais, y como siempre,
de convocaralos cables delinterior y de otros
paises como Bolivia, Uruguay y Paraguay.

El contexto en el que se desarrollaron las
dosjornadas, y sobre el que se apoyaron gran
parte de los temas de discusion fue una TV
pagarelativamente estable en el pais, con una
penetracion de mercado quebajalentamente,
mientras el ARPU (ingreso promedio por
abonado) se mantiene relativamente alto.

Como es tendencia en toda Latinoamérica,
el servicio de banda ancha sigue creciendoy
esto acompaiia la tendencia hacia las plata-
formas OTT. Sin embargo, esto ha cambiado,
segun las cifras compartidas por Carlos

Panel de programadores: Veronica Ron-
dinoni, de AMC Networks, Sergio Cana-
vese, de Discovery; Laura Lozes, de A+E
Networks; Charlie Deane, de WildMoka; y
la moderadora, Marina del Rivero

Blanco, director de Research en Dataxis, ya
que, mientras en un principio los operadores
fueron presentando sus propuestas, hoy
son los programadores los que empiezan a
apostar en este segmento.

Partiendo de estos conceptos, en los
paneles se llegé a varias conclusiones
relacionadas con el futuro del OTT y la TV
Everywhere, el momento para la produc-
cién y los programadores, el lugar de los
operadores independientes, el despliegue
deredes FTTH y HFC, la personalizacion de
contenidos, el 5G, el futuro de la TV lineal,
y las plataformas como “supermercados de
entretenimiento”.

OTT o fuera del mercado

Enuncontexto de estancamiento dela TV
paga en Latinoamérica, los cableoperadores
deben buscar nuevos servicios de valor
agregado para mantener a sus clientes.
Existen plataformas de rapida implemen-
taciéon con ofertas segmentadas que van
directamente al consumidor sin pasar por
los operadores y en esto los lideres son
Fox-Disney, Turner-HBO, Netflix, Dis-
covery y Viacom, aunque es Netflix el que
esta mostrando el mayor crecimiento y se
puede predecir que superard a los demas.

Fabiana Orlotti, gerente general de
Montecable (Uruguay): ‘Es dificil seguir
aumentando la penetracién de la TV paga
en estos paises; en Estados Unidos, que
es una referencia para nosotros, los cord

Panel de Cooperativas: Gustavo Lerner, de Verimatrix;
Dario Oliver, de Telpin; Edgar Balbastro, de TelVGG; Ariel
Fernandez, de Telviso; y el moderador, Algjo Smirnoff,

de Prensario

Gonzalo Hita, COO de Telecom, y
Ariel Barlaro, organizador de NexTV Series

Panel de tecnologia: Daniel Borovsky, de Fox
Networks Group; Gustavo Marra, de Sea-
Change, Eduardo Bayo, de Artear; y Mariano
D'Ortona, de Turner

cutter estan optando por OTT puro. Hoy,
el modelo lineal pareceria ser antiguo, los
operadores seran los menos beneficiados
y habra que ver como competir’.

Asi, se planted que los operadores debe-
ran avanzar hacia la oferta de movilidad y
portabilidad para que los usuarios puedan
continuar viendo en movimiento, pasando
de red a red. ‘Es importante la inversion
en OTT porque sino, nos quedamos afuera
del mercado’, manifest6 Rodrigo Aliaga,
director de Digital TV (Bolivia). Coincidié
Victor Cantero, presidente de la Camara de
Cableoperadores del Paraguay: ‘E1 OTT da
mas beneficios al cliente, valora su tiempo
y permite ver television en cualquier lugar
y momento’.

‘Vivimos una revolucién en el consumo
de contenidos audiovisuales, donde no
dependemos de agendas nilugares, vemos
en multiples plataformas y dispositivos.
El cambio ya esta los operadores tenemos
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NexTV Series Argentina: Satisfacer al cliente garantizando rentabilidad

que adaptarnos o nos quedamos afuera del
negocio. Tenemos que invertir en nuevas
tecnologias y adaptarnos a esas demandas’,
resumio Carlos Wilson, director de Wiltel
(Argentina).

Ast, quedd claro que se estd dando una trans-
formacién y como dijo Laura Lozes, directora
sénior de desarrollo de producto einnovacion
para las plataformas digitales de A+E Net-
works, ‘el contenido se esta consumiendo de
manera no lineal’, y agregé que en Latino-
ameérica hay muchos usuarios de TV paga y
la TV Everywhere tiene sentido porque rige
el modelo por suscripcién y los usuarios
acceden mediante la plataforma del opera-
dor a los contenidos de los programadores.

HEFC vs. FTTH

En NexTV hubo plena coincidencia en que
para las nuevas areas aun no conectadas, lo
mas conveniente es el despliegue de fibra
al hogar (FTTH). Los cableoperadores que
deben invertir en una red por primera vez,

sin dudas deben ir directo al FTTH ya que los

Panel de FTTH: Arnault Lannuzel, de
Broadpeak; Adrian Oberto, de Boiero;
Sergio Aprea, de San Juan Cable Color,
Mario Carranza, de Davitel, y el moderador,
Horacio Martinez, de Grupo Datco

Diego Raffaela, Ariel Cuadrado,
Andrea Pierotti y Angel Padula, de TeleRed

costos lo permiten y la red tendrd una vida
utillarga considerandola creciente demanda
de conectividad por parte de los usuarios.

Rolando Barja, director de redes coaxiales
de Cotas (Bolivia): ‘Nacimos con cable y
avanzamos a nuevas plataformas de acceso.
Ahora estamos invirtiendo en FTTH, pero se
requieren diferentes puntos de vista para
decidir con qué tecnologia avanzar. Para ser
lider en telecomunicaciones tuvimos que
invertir en FTTH, pero eso no significa que
hagamos todo con esa tecnologia’.

En el caso de Telecom, hoy el principal
mercado de telecomunicaciones de Argen-
tina, con TV paga, banda ancha, telefonia
movil y la plataforma Flow, las inversiones
en redes aumentan afio a aflo. Dijo Gonzalo
Hita: ‘Lared hibridade fibray coaxil lahemos
ampliado con inversiones. Hoy la red HFC
esta a la altura de la fibra dptica y seguira
compitiendo por muchos afios mas pero
las redes que requieren reconstruccion van
a ir al FTTH. Cada afio tenemos que hacer
un upgrade para soportar un 50% mas de
trafico de Internet. Esto ha permitido crecer
en infraestructura de redes. Son millones de
ddlares en inversion’, agrego.

Miguel Fernandez, CTO de Telecom:
‘Docsis tiene un gran camino por recorrer.
Los operadores invertimos afio a afio en esta
direccién. La fibra 6ptica permite que la red
vaya creciendo y ampliando su capacidad y
tiene para muchos afios por delante. Cuando
hay que construir una red nueva, hay que
optar por fibra dptica, porque el costo es el
mismo. Cuando el despliegue es masivo, nos
planteamos seguir invirtiendo en Docsis’.

Desde el punto devistade Mike Bachmann,
CTOdeClaro (Argentina), actualizar las redes
vaa generar un costo operativo muy grande,
‘hay que reemplazar por GPON (FTTH)’,
dijo aunque coincidi6 que en la magnitud
de empresas como Telecom, es necesario
aprovechar las redes HFC vigentes y pensar
en el FTTH para las areas nuevas.

La TV lineal no muere

Con todos los cambios en el consumo,
el gran dilema es qué pasara con la TV li-
neal, y hubo varias opiniones y realidades

expuestas. ‘En television, el 95% de los
ingresos son de ad sales. Hay que definir
qué pasa con esto en otras plataformas.
La TV no tiene futuro en VOD ni OTT, que
tienen que estar presentes pero no seran la
del negocio, que seguira siendo lineal’, dijo
Pablo Massi, CEO de América TV (Peri). ‘La
television es parte del hogar, acompaiia a
las personas en muchos casos’.

Verénica Rondinoni, de AMC Networks:
‘Nuestra sefial El Gourmet creci 20% anual,
esova contra todos los prondsticos, perona-
die va a soltar un negocio en alza. No vamos
a soltar la produccién para TV lineal, pero al
mismo tiempo combinamos las necesidades
de todas las areas. Veo a los canales lineales
como una curaduria de contenidos. El es-
pectador deposita su confianza en dejarse
llevar y en esa seleccion’.

En el caso de A+E Networks, ‘estamos
adelantando contenido a los cables para que
llevenasus OTTyeso calientapantallaytiene
granresultado. La TV va a existir siempre, el
tema es qué definimos que es television. La
industria nos desafia a generar nuevos for-
matos, es un cambio para construir’, definié
Laura Lozes. ‘Netflix puso la vara muy alta
con el binge watching, el download to go y
el cambio de imdgenes para cada contenido
seglin el dispositivo y el usuario’.

Respecto al mercado de la TV paga lineal,
dijo Hita: ‘Particularmente en Telecom, no
hay una pérdida neta de abonados en TV
paga porque los usuarios que dejan el cable
se estan compensando con los de Internet
que lo agregan. Sin embargo, el problema
esta en el futuro con los cord never, las
proximas generaciones que nunca tendran
cable. Eso si existe y buscamos revertirlo,
encontrando nuevas soluciones para esas
generaciones: innovar. Los paradigmas
cambian a pasos agigantados’.

Asiytodo, hubo un acuerdo generalizado
en que hay que buscar nuevas audiencias
y satisfacer las demandas de los consu-
midores, entender qué audiencia va a qué
plataforma y sus formas de consumo. El
futuro es on demand, pero en el presente la
television lineal sigue generando ingresos,
y en algunos casos, hasta creciendo.
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