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*Terrace 1200
Terrace 600 Gateway Digital a Analogico

El Terrace 1200 & Terrace 600/600HF son unidades
compactas y economicas que permiten recibir Servicios
QAM Encriptados, estos son Des-Encriptados utilizando
CableCards, hasta un total de 72 servicios analogicos
en RF en el Terrace 1200 y un total de 36 servicios en
RF analogico para el Terrace 600. El modelo Terrace
600HF ofrece una expansion adicional para 36 servicios
extra al operario en conjunto con el Terrace 600.

* Terrace QAM - Edge QAM

El Terrace QAM es ideal para operadores que requieran
recibir servicios QAM Encriptados y entregar QAM
Des-Encriptados utilizando CableCards™8e ofrecen dos
versiones para 24 6 60 servicios en.SD 6 HD.

* Concierge IP a QAM Gateway

El convertidor de alta densidad. Concierge IP a QAM
es ideal para operaciones donde se necesiten entregar
servicios Free to Guest, mmodulacion QAM tradicional o
servicios VOD ya sea SD'6HD.

* CableVista - Edge Decoder

El CableVista IP ajAndlogico o Banda Base provea
decodificacion MPEG2Z, modulacion ¥ conversion
hasta 24 canales NTSC en un chasis-de una unidad
de rack. Cuenta con varias opciones como modulos

para redupdancia. Visit us at IBC - Hall 1,
Stand 1.D61
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a una fraccioén del costo de la competencia

PAT - TH x
Los sistemas de camara lanta y repeticion instantanea 3Play de MewTek |le permiten brindar una cobertura al estilo de la
Copa del Mundo, yva sea que esté creando un momento o examinando una jugada controvertida, la tecnologla de camara
lenta interpolada de NewTek le ofrece una repelicion fresca, con precision v flexibilidad durante lodo el proceso de
coberfura,

# Sarvidor de repeticién instantanea con 6 canales que soporta grabacidn simultdnea de hasta 4 fuentes y 2 canales
completamente independientes para reproduccidn.

# Upconvert y downconverl en cada canal

# Grabacién an 100 Mbit full HD.

= Soporte completo para wdeo progresivo en lodos sus frame rates incluyendo 24fps

= Timcode Linear (LTC) para una caplura perfectamente sincronizada de todas las fuentes

» Importacion y exportacion de clips en una gran vanedad de formatos

¢ Listas de reproduccicn maltiples

# 2 unidades de rack.

NewTek
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Pam mmula ardormacasn 80 B ddaima: Waw iewlak com lanam

IBC be AMSTERDAM, ANDINA
Link CENTROAMERICA Y
ComuTV pe CoLomBIA

Esta edicién de PRENsARIO reproduce el importante logro alcanzado
un ano atrds, en nuestra cobertura regional del mercado de broadcast &
cable, la edicién de la IBC de Amsterdam.

Se trata de un evento que atrae cada vez la atencién de los broadcasters
y operadores de Latinoamérica en su objetivo de ver lo nuevo que estd
ocurriendo en el mercado y de conversar con los que toman las decisiones
en las marcas. Muchos fabricantes de origen europeo tienen mds presencia
en Amsterdam que en la NAB; sus ejecutivos tienen mds tiempo para las
reuniones y todo se hace en un clima més distendido que en Las Vegas. El
ano pasado fue muybuenala concurrencia de Latinoamérica con jugadores
e integradores de primer nivel, y se espera lo mismo para esta edicién con
los motivos que se exponen en el informe de las paginas siguientes.

Un objetivo de esta edicion es que las marcas conozcan més lo que pasa
en los paises de Latinoamérica y apuesten todavia mds a la region.

Los mismos dias esta edicion se distribuye en San Pedro Sula, Hondu-
ras, en una nueva realizaciéon de Andina Link Centroamérica, el evento
que se ha consolidado para los operadores independientes de Guatemala,
Honduras, El Salvador y Nicaragua, entre otros paises donde las nuevas
tecnologias facilitan el acceso a Internet y a la era digital.

Finalmente, por tercer afio consecutivo PRENSARIO estard en ComuTV
en Medellin, Colombia, para atender al entusiasta mercado de la televi-
siéon comunitaria, que mds alld de la concentraciéon conserva su fuerza e
identidad. Ademds, también a ellos las nuevas tecnologias, a la par de los
cambios regulatorios con laampliacién del limite de suscriptores, les abren

muchas posibilidades.

IN THIS ISSUE

Thisissueof PRENSARIOINTERNATIONALfollowsoneofour
achievements last year: once again we feature coverage of
the IBC Convention in Amsterdam, as always focused on
its influence on the Latin America Markets.

That’s because IBC attracts an increasing number of
broadcasters and telecommunications operators from the
region, willing to watch the market evolution and see whats
new from the most important brands. Many European
manufacturers keep a higher profile at IBC than at NAB,
their top executives have more time to discuss issues and
the environmentis more relaxed than in Las Vegas.In 2011
there was a strong Latin American crowd in Amsterdam
and everything points to an even larger presence this year.
Our goal with this issue is to help the bands to know more
the Latin American markets and conduct better business
within the region.

More or less at the same time, this issue is also being dis-
tributed in San Pedro Sula, Honduras, to the participants at
the Andina Link Central America convention, which gathers
cable operators from Guatemala, Honduras, El Salvadorand
Nicaragua, among other nations where new technology is
easing the access to Internet and digital platforms.

Inaddition, for the third time PRENSARIO is attending the
ComuTYV convention in Medellin, Colombia,a true opportu-
nity towatch the emergence of the enthusiastic“community
systems” TV market. New technologies are equally relevant
to these operators, now allowed to serve more subscribers

by the new regulation in their home country.
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EUROPE TO COMPETE FOR LATIN AMERICAN
MARKETS AT IBC 2012

The European companies providing
telecommunications and software will
have a new opportunity to meet pro-
spective Latin American buyers at IBC
2012, this month in Amsterdam. The
challenge is to offer products competitive
both with their U.S. competitors’and what
Asian --and especially Chinese-- vendorsare
proposing as alternatives.

Latin America is currently immersed in a
deep process of upgrading its telecommu-
nications infrastructure, in part due to the
need of additional bandwidth to comply with
increasing mobile Internet access demand,
but also as a result of the acceleration of the
migration of television to digital, after several
years when the issue was considered a distant
one by most governments.

Economy reasons influence this process,
too: the region as a whole has been little
affected by the worldwide economy crisis
of 2008-2009 and its recent aftershocks in
Greece, Spain, Italy and, to a lesser extent,
the United States. The decline in the value of
the euro may help to obtain sales of products
and services that a year or two ago met steep
competition from other parts of the world.

Several Latin American nations appear to
beinahurryto free spectrum that maybe sold
to the telecommunications companies. This
is speeding up the transition from analog to
digital TV, with a strong demand for all types
of equipment related to this migration.

Here is a nation-by nation overview of the
most relevant markets within the region:

Francis Tellier, CEO, Host Broadcast Services
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Fernando Bittencourt, Engineering Director,
Globo (Brazil)

BrazIL

Brazil is the major Latin American
market at this time, both concerning
Broadcast television and Pay televi-
sion;accordingtolocal sources, itis the
fifth largestin the world. Manufacturers,
such as Harris, have established factories
there and most major equipment suppliers
have their Southern Cone --a geographical
definition thatincludes Argentina, Paraguay,
Uruguay and Chile, in addition to Brazil--
headquarters there. The nation has enjoyed
unprecedented growth in the past nine years
and faces at least four more years of guaran-
teed expansion (concerning communication
media) in view of the World Soccer Cup of
2014, and the Olympic Games of 2016.

The major telcos in this nation are com-
mitted to investing upwards of R$ 30 bil-
lion (some € 12.5 billion) in upgrading
their networks. And, the nation schedules
its analog TV blackout for 2016, meaning

Kalled Adib, Superintendent of Operations,
RedeTV! (Brazil)
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José Marcelo Amaral, CTO, Rede Record (Brazil)

Raimundo Lima, CTO, SBT (Brazil)

thousands of TV outlets are investing or will
have to invest in the new technology in the
next three years.

The nation is also committed to increasing
broadband penetration through the Plano
Nacional de Banda Larga (National Broad-
band Plan), which may represent additional
investments in the order of R$10 billion
(some € 5 billion) in one to two years. The
Communications Minister announced at
the ABTA 2012 convention last month, that

the 50% penetration goal established for

2015 would be fulfilled by 2014. Brazil is
ranked second in the region concern-
ingresidential Internet average speed
access, after Chile.

Pay television is growingin the order
of 30% per year, having exceeded 15
million in July and expecting to reach 25
millionsubscribersby2015. Six new satellite
slots were auctioned to various international
companies, including U.S.-based EchoStar,
which appears to be planning a joint venture
with Spanish Telefénica.

To ensure telecommunications services
quality, local watchdog Anatel has been
closely following complaints in several parts
of Brazil, banning three of the telcos (Oi,
TIM and Claro) in July from selling new
chips until they came forward with plans
to upgrade their infrastructure in the states
where anomalies have been detected. Ad-
ditional legislation ensures the provision of
basic telephony services and 1 Mbps Internet
access to thelow-income population, despite
theincrease of mobile telephony penetration
to some 128%.

Elias Rodriguez, General Director of Operations,
Televisa (Mexico)

Mexico

The Cofetel (Comisién Federal de Tele-
comunicaciones) plans to license two new
nationwide digital television networks and
to reduce interconnection fees among tele-
communications providers have advanced
slowly in the past twelve months, due in
part to the presidential elections held in

Roman Gomez, Engineering Director, TV
Azteca (Mexico)
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IV AZTECA

Carlos Miranda, Technical Director,
Dish / MVS (Mexico)

July, with the new President to take office
in December. The digital TV plan is closely
related to the analog TV blackout planned
for 2015 after the Mexican Supreme Court
upheld a presidential decree moving this date
ahead from 2021.

The broadcasters are not enthusiastic
about these developments, considering
that, on the one hand, there is no advertis-
ing billings volume to support additional
television outlets and, on the other hand,
the investment required to migrate to digital
willnotbe counterbalanced by additional
advertising.

Some ideas to sweeten the move
by offering subsidies to households
purchasing converters have been
thwarted by the Parliament arguing
that they would induce the population
to vote for the political party in power.
A fresh approach will have to be applied
for 2013.

All in all, the Mexican market remains
growing: Pay television has exceeded 12

million subscribers, with DTH customer
bases expanding at a faster pace than
cable (about 15% vs. 6%). Mobile te-
lephony has exceeded 80 million lines

and will keep growing in the future.
The production of TV programming
is expanding too, with new markets
opening in Central and Eastern Europe,
Asia and now Africa.

ARGENTINA
The Government plans to put in place a
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nationwide Digital Terrestrial Television

network offering up to 24 channels
| and a Nationwide Connectivity Plan
to offer Internet access to places that
still lack adequate connections have
continued setting the pace for a trans-
formation of the television and telecom-
munications industry in that nation.
The DTT plan offers a no-cost alternative
inacountry where multichannel penetration
ranges between 85% and 90% (including an
undisclosed amount of FTA boxes download-
ing scrambled channels). So far, some 1.3
million decoders have been distributed free
of charge to low-income households; the
authorities claim that 75% of the population
is already covered by this system, currently
carrying 16 channels.

Another major drive, consisting in the
establishment of 220 new digital broadcast
TV stations has not been able to arise inter-
est among potential players and is to be

Eduardo Bayo, Technical Manager, Artear
(Argentina)

Mauricio Franco, Technology & Transmission
Manager, Telefe (Argentina)
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Fernando Banus, Technical Manager, Canal 9
(Argentina)
probably lowering entry barriers such as
cost of the documentation, which has been
considered too steep by non-government
organizations interested in controlling a
TV channel.

CHILE

After some four years of debate, the
Digital Television Law appears closer to be-
ing enacted, with the Senate reviewing its

Mario Sepiilveda, Technical Subdirector, TUN
(Chile)

text paragraph-by-paragraph and seeking
consensus on some of its aspects that exceed
the technology migration. The nation is in
a hurry to deploy digital television and HD
by 2014, with an eye on the World Soccer
Cup where the Chilean team expects to
participate.

Being Chile the Latin American nation
best fit to test new technologies and products
(due to its market size, legislation and easy
attitude towards imports) it doesn’t come
as a surprise that it leads the pack concern-
ing Internet access residential speed and is
already deploying 4G telecommunications
networks. The pay TV market is somewhat

stalled, in part as a result of leading cable

PRENSARIO INTERNACIONAL

MSO VTR’s strategy to sell more products
to its existing customers rather than
trying to gain new clients. Concerning
mobile telephony, Chile has licensed
several MVNOs (among them retailer
giant Falabella and British Virgin
Mobile) and is moving towards the
elimination of national roaming, among
other drives.

CoLomsiA

Colombia introduced in 2012 a major
change in its television regulation struc-
ture, replacing the Comisién Nacional
de Television (CNTV) by the Autori-
dad Nacional de Television (ANTV),

a body without protection by the
Constitution, as CNTV enjoyed.

The new entity is trying to succeed
at some issues where CNTYV failed: one of
them is the licensing of the third nation-
wide television network, to compete against
incumbents Caracol and RCN. The process
held by CNTV in 2009-2010 was finally ob-
jected when only one bidder, Spanish Grupo
Planeta, remained under consideration. The
ANTYV is expected to attract more interested
parties next year.

The relationship with the commercial pay
TV licensees remains another sore point.
Thought officially there are about 4 million
multichannel households and some 130,000
households wired to “community” (suppos-
edly non-profit) systems, surveys reveal mul-
tichannel TV to be exceeding 75%, or more
than 7.5 million households. All in all, some
2 million households remain unaccounted;
the ANTV has announced audits at the pay
TV companies without acknowledging the
scope of the problem and has changed the
fee they must pay to a fixed rate (about

Luis Chanillo, Engineering, Frecuencia Latina
(Peru)
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Yesid Guerra, Electronic Engineer, Caracol TV
(Colombia)

Andrés Galeano, Technical VP, RCN (Colombia)

one U.S. dollar per subscriber) plus 10% on
advertising gross billings.

Concerning telecommunications, a Mexi-
can concern related to TV Azteca has ben
awarded a concession to connect a large
number of Colombian counties through
fiberoptics networks,adevelopment expected
to increase the nation’s comparatively low
average Internet access speed.

Peru
Considered the best-performing Latin
America nation at this time in terms of GNP
expansion, Peruisnonetheless below average
in terms of pay TV penetration and Internet
access residential speed, a situation that will
require attention by the authorities and
probably massive investments by various

parties to revert the situation.

There are 17 broadcast television
networks and hundreds of free-to-
air stations, but at the same time

geographical barriers to a nationwide
telecommunications system. It is advanc-
ing towards digital TV but, as it happens
in Mexico and other countries, there is little
incentive for both the broadcasters and view-
ers to migrate to digital.

The government has an interesting or-
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zation called Osiptel, which deals
with private companies investing
in telecommunications. Peru is ex-
tremely friendly to investors (open

CROH TR

earth mining is an exception due to
resistance from the population) and

new deals are welcome. As in Chile, the
government may subsidize rural telecom-
munications projects and other infrastruc-
ture investments that would not be cost-
effective under market circumstances. Pay
television data, as in Colombia, is sketchy;
there could be many thousands of FTA
dishes with software modified to download
poorly-scrambled contents. All in all, Peru
is one of the most fascinating nations in the
world to invest today.

 VENEZUELA

A vibrant market with strong
restrictions to send money abroad,
Venezuela has more than 3 million
pay TV subscribers, 50% Internet access
penetration (one the highest in the region,
after Chile, Uruguay and Argentina) and

further growth potential.

Presidential elections will be held soon,
with incumbent president Hugo Chavez
hoping to win by a landslide, a feeling his
opponents do not share. Concerns about
president Chavez’ health have been frequent
but during his campaign he has insisted in
denying any outstanding problem.

State-controlled telco CANTV has
launched a DTH pay TV service that should
be coupled with high-speed fiberoptics in
some parts of the nation. The service --at
subsidized rates-- should compete against
DirecTV’sand a DTH venture by cable MSO
Inter in partnership with Chilean wholesale
satellite services provider TuVesHD that
seeks to expand its reach beyond its physi-

cal network.

e | URUGUAY

|~ Uruguay as an unusual market:

wireline telephony and Internet Access
remain a monopoly in the hands of State-
owned telco Antel, while there is competition
on mobile telephony and Antel is laying a
fiberoptics network that would allow it to
compete with the local cable operators con-
cerning pay TV distribution. For the time

PRENSARIO INTERNACIONAL

Juan Pablo Alviz, CTO, Albavisién

being, it has refrained from such announce-
ments, but has started high-speed FTH
Internet access and is charging for data

Antonio Pérez, Engineering Manager, Medcom
(Panama)

consumption, instead of speed.
Another distinction is that there

are three private broadcasters in
Montevideo City, a few additional sta-
tions in the interior and no “must carry”
provision. There is a State-owned network,
headed by Channel 5 in Montevideo City,
unrelated to Antel.

Each of the private broadcasters (Channel
4,10and 12) have a cable license in Montevi-
deo, but all of them share the same technical
infrastructure and they have influence in
part of the cable operators in the interior
of the nation.

There are also “independent” cable opera-
tors, represented by trade association CUTA,
while Andebu represents the broadcasters
and the cable operators related to them. A
subsidiary of Argentine cable MSO Cablevi-
sion is licensed to offer wireless service in

Leonardo Cumba, Technical Manager,
Ecuavisa (Ecuador)

82 radio stations, many of them indirectly
owned within Latin America). Therefore,
being able to deal with Mr. Gonzalez may
be of interest to any broadcast radio and
television equipment provider.

Pay TV is being increasingly controlled
by the telcos and especially América Mévil,
with Millicom competing in several mar-
kets and remaining cable MSOs in Panama

several parts of Uruguay. The broadcast- ~mm==\. (CableOnda) and Costa Rica (Cabletica),
ers jointly own an MMDS system in linked to TV broadcasters Medcom and
Montevideo City. 4 Teletica

A  The independent cable operators have

CENTRAL AMERICA

A block of six nations (Costa Rica, El
Salvador, Guatemala, Honduras, Nicara-
gua and Panama) with different regula-
tions concerning broadcasting, Central
Americahas seen strong telecommunica-

tions growthinresponse to deregulation | *

Q

&)

reacted to these changes by joining trade
associations that represent them when
dealing with hardware and program-
ming providers. This simplifies the task
of getting touch with them and sheds
some light over markets that, considered

« * 1pindividually, may be too small for large
by several of its governments, while ')industry standards. Part of the dealing
broadcast TV remains in the hands of . with hardware and software providers
local entrepreneurs (with alow-profiled A is held at the Andina Link (Colombia),

-

presence of Albavision, a supranational
network headquartered in Miami and

Andina Link Central America and Tepal
conventions, attended by the cable opera-

headed by Remigio Angel Gonzalez, (X tors to become acquainted with the latest
which may have up to 26 television and *‘news in their field. The Canitec conven-
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Multiviewer SDI-a-HDMI cuadruple para 3G/HD/SD

Matrox MicroQuad | permile usar un socesible monitor HOMI para visualins hasta cualro
senales de video S0 y mosirar u ooultar etiquetas y medidones V. 5u podenoso motor di
escalamienio A 10bits con algoitmos de ilrado avanzado be asegura una experiencia de
monitoren nifida y Sbre da fallas. Esie pequeho, v facll de usar dispositivo es ideal para
camiones de axbarnones, producciones en al el i evenbas an vivo, Todaos bas controles estan
presantes on la misma unidad, no 58 requiene de computadors. ARemativaments, usted
puede usar ta aplicacaon basada én Windows “Mabrox Microluad Remole”™ para comfrok
I3 unidad a detanca

Mini Conversor Dual SDI a HDMI para 3G/3D/HD/SD
Matrox MC-100 pérmile & ks ingenieros de Broadcas! y a los protesionales de AV satistacer
s diversas nedesidades cuando S traka de [a gestion de sefales 501, Esta sof unidad
portatl puede ser ullizada como un swilcher HO-501, un amplificador de dstribucidn, un
multipliexacor, y una unidad de processamiento 30, Ya no &5 necesane comprar disfntos
dispositivas para redlizar estas tareas, Matrox MC-100 ke parmite hacero fodo con un mini
conversar de bajo costo y tacil de uiiizar. Deberia ser parle de |3 caja de hemamientas de
tocos bos profesionalss di video

Conversores de barrido HD-SDI con Genlock

L0s conversores de barmioo Matrox Corvert DV |2 permiten a l0s mgenieros de: Broadcast
incorporar de manera facd y econdmica contensdo desde computadoras, iPads, v iPhones
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para crear video de calidad Broadcasi desde aplicaciones de computadora tales coma
Skoype, YouTwbe, GoogleEarth, FaceTime, reproduciones de mbdias, aplicaciones para
presentaciones, y navegadores wel

Para mayor informaciin
liama al 1 954 BF4-1675 en Estados Unidos

www.matrox.com/video/es

Digital Video Solutions



® CARTELERA DE NAB Y TeLemunpo A IBC

Luis Fishbank, Sony, y Francisco Valencia,
EPTV Brasil

Luiz Padilha, VP Sony PSLA

Harris: Nahuel Villegas, VP de la division
broadcast de Harris para América Latina, y
Harris Morris, presidente de la misma unidad

Alfonso Castro y Jorge Castafieda, Giovani Punz6, LiveU, y Alvaro Barros,
Excelencia en Comunicaciones, México Globo, Brasil

Elias Rodriguez, Televisa, y Pablo
Goldszfest, Vizrt
—

. Ross Video: Miguel Declerck, Juan Carlos
Domingo Simonetta, SVC, Carlos ~ Ortoldn y Jorge Sobenes con Alfonso Infante,
Rojas y Hugo Pérraga, Unitel, Bolivia  Chilefilms, Chile

Francesco de Ambrogio, Marcelo Carrillo, Mauricio
Rojo, TVN, y Rodrick Smith, Evertz

l.

| )
| wof
Steve Ellis, Ralph Messana, Ricardo Ldpez y
Wohler Telestream Marfa Claudia Torres, Newtek

German Landaeta, VP Engineering
& Operations, Venevision, y José
Cadavieco, presidente, Vidiexco

Simon Frostad, Bridge
Technologies

LRl

="

Christopher Stone y Philip Storey, George Gonos, Masahiro Sawa y |
XenData Rafael Minaya, Leader Broadcast ‘]'k

Paul Lara,
Broadcast Pix

Chris Exelby, TSL

Enrique Gutiérrez, Jests Sanchez y Eduardo Centineo,
TV Azteca

Radl Rivera, Ateme  Jiri Janiga, Provus

X

Isabelle Michoux, —Matthew Rosenstein, Alan Richards, Wasp3D, y Jaime
Netia Globecast Tovar, Artec

Alejandro Rios y Benjamin Marriage,
EVS

P

. 5 Adriano Bedoya, Fujifilm, Keiko Watson, Shotoku,
Eduardo Aguilar y José Alvarado, Canon  Carlos Turati y Yukio Ito, Fujifilm

Néstor Schpaliansky y Marco
Rabadén, Miranda
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Una evolucion en la tecnologia.
Una revolucion en las posibilidades de negocios.

Selenio. Una evolucion en la tecnologia. Una revolucion en las posibilidades de negocios

broadcast.harris.comfselenia
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HitacHI KokusAl LINEAR:
COMPANIA GLOBAL CON FOCO LOCAL

Yasutoshi Miyoshi, director general comer-
cial de Hitachi KokusaiLinear, destac6aunafo
delafusién dela multinacional japonesa conla
empresa brasilena, que las la nueva compania
ya estd enfocada en el cliente.

Para 2015 la meta es cuadruplicar las ventas
actuales y se espera que el mercado pueda
soportarlo.

Miyoshi comenté que al hacerse la fusion
habia dudas en los clientes respecto como iba
a continuar Linear y si iba a haber aumento de
precios,lo que no se dio, y ademds ya se amplié
lalinea de productos a cdmaras y muchas otras

lineas con una base mundial de negocios.

En los headquarters de Japon se considera
a Hitachi Kokusai Linear como una compania
brasilefa de exportacién. Por eso el slogan es
‘llevar la imagen y comunicacién de Brasil a
todo el mundo..

En el mercado doméstico se ha mantenido
el market share y la empresa es la que mds
transmisores y sistemas digitales vende. En
el plano internacional el objetivo, remarcé
el Miyoshi, es ‘ser una compania global pero
con foco local), con representantes locales que
puedan realizar bien el soporte técnico en la

Yasutoshi Miyoshi y Carlos Henrique Ferreira,
con la operacion internacional detras

mayor cantidad de paises.

Lapartedeexportacion estd muy consolidada
yyacuenta con 18 representantes en diferentes
paises de Latinoamérica. Hay mucha coordina-
cién con el gobierno brasilefio para el desarrollo
en esos paises, que ya tiene mercados maduros
tras legislar e implementar la TV digital como
Argentina, Perd, Chile y Ecuador.

Ahora la nueva regién para desarrollar
fuertemente es Asia, y comenz6 participando
en la feria Broadcast Asia.

TSL: GRAN APUESTA A BRrAsIL

Chris Exelby de TSL particip6 con un

competitivos. Por eso estd invirtiendo mucho

stand en el Broadcast & Cable de Sdo Paulo en Brasil a la par de China, que es el otro mer- a® e
. . o . ]
en Brasil. Alli, tras la ajetreada etapa de los cado de gran crecimiento en el exterior, que -...' ) &, o®
Juegos Olimpicos de Londres donde, prove-  ya representa el 50% de su venta total. En Sdo Enterprise a? End-to-£nd Solutions "" a?
y6 soporte a Globosat UK, destacé que son  Paulo presenté ademas el medidor de audio =  Antenna =
excelentes sus ventas en ese pais. Los clientes Loudness Pam Pico. Para IBC espera hacer un &
valoran el ‘producto de calidad’yapreciosmuy ~ gran anuncio. Chris Exelby o
..o;g;‘:;?-..
errninal (l: t ‘})
& CAPTURANDO ~ ) A
; - ] L] 5
| '--L EL MOMENTO | N e = |
P ra iy
Supen Compact TT Lavm AMTTE e RBDD roasisr Saper Compact TT Sarkn T8l "
G SPABLC GaN SEPABLIC OVE-ACS VSAT Fasb Blcacean s
o
La produccion de video en vivo es emocionante, -4
pero usted no.cuenta con muchas sequndas )
oportunidades. Su solucion de Replay tiene que -
ser rapida, confiable y fdcil de usar. Y K2 Dyno™ . ] s e -
es exactamente eso. Es el resultado de conectar a Advantech Wireless is a worid leader in Satedlite Communications and H
experiencia de éxito mundial que tiene Grass Valley™ systems for over 20 years. {{ t :])
en servidores hasados en archivos.

We sohme real-world problems  with solutions that provide: Alays-on,
broadband connectivity, cost-affectve content distribution and sharing,
rapid deployment, reliability and guality of sarvice, single platform
solution for all neads, flexbility and scalabdity,

LA L e

mds informacion en: www.grassvalley.com/products/k2_dyno

Con soporte total para camaras slow-motion
2X y 3X, operaciones multicamara, key y
fill, y clientes K2 Summit/Solo autdnomos

o conectados a SAN, el Sistema de Replay
K2 Dyno estd idealmente adaptado para
instalaciones de estudio y camiones de
produccion de departes SD, HD; e incluso 3D.

www.AdvantechWireless.com
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HARMONIC: NUEVAS INCORPORACIONES

EN EQUIPO EJECUTIVO Y DIRECTORIO

Harmonic anuncié nombramientos en su
equipo ejecutivo y en la cipula directiva, des-
tacando a Peter Alexander, que serd el nuevo
SVP y Chief Marketing Officer, y Krishnan
Padmanabhan, nuevo SVP de Productos de
Video, ambos reportando al CEO, Patrick
Harshman.

)
Mitzi Reaugh se

Nimrod Ben-Natan,
suma al directorio de responsable de Edge
Harmonic and Access

Peter Alexander, con 15 anos de experiencia
en Cisco Systems, serd encargado de conducir las
iniciativas globales de marketing corporativo.
Krishnan Padmanabhan, que anteriormente
trabajaba en NetApp, gestionara el portfolio
de productos y soluciones de video. Ambos
apuntardn a acelerar el desarrollo de la marca
en broadcast y produccién de video basado en
IP, ademds del servicio de entrega.

Ademds, se incorpora al directorio de la
compaiiia Mitzi Reaugh, SVP de estrategia y
desarrollo de negocio de Miramax, un estudio
independiente de cine y televisién. Anterior-
mente se desempenaba en The Nielsen Com-
pany, como SVP de Soluciones a Clientes.

Otradesignacion esladeNimrod Ben-Natan
que serd responsable de la unidad de negocios
Edgeand Access dela compania, conla funcién
de supervisar las actividades de R&D, con foco

i f Y

Peter Alexander, SYPy _Krishnan Padmanabhan,
Chief Marketing Officer SVP de Productos de Video

en los productos, para impulsar la vanguardia
y accesibilidad de la compania en el mercado.
Anteriormente, Ben-Natan lideraba el seg-
mento de marketing de productos, soluciones
y estrategia.

Patrick Harshman, presidente y CEO de Har-
monic, dijo: ‘Estamos enfocados en el desarrollo
y elincremento de la escala de nuestro negocio,
creando iniciativas para crecer, sobre todo en
nuevos medios y en infraestructuras basadas
en IP y aplicaciones. El nuevo equipo Senior
Management tiene experiencia en negocios tec-
noldgicos, asi como en ingenierfa, marketing y
ventas,combinado conla perspectiva que Mitzi
Reaugh trae a nuestro directorio en medios y
entretenimiento’.

ELEMENTAL: STREAMING DE LOS JUEGOS OLiMPICOS

Sam Blackman, es el CEO y cofundador de
Elemental, empresa de soluciones de video
multiscreen. Estuvo en la expo ABTA de Brasil
dentro de un viaje de negocios relacionado con
suapuestaaLatinoaméricaylarecienteapertu-
ra de sus oficinas en San Pablo en julio.

Esta inversion estd fundamentada en su
aporte para el stream de los Juegos Olimpicos
deLondresylaaccion con clientes como Globo.

com y Terra en Brasil.

La empresa tiene seis afios de existencia,
sus headquarters estdn en Portland y tiene ya
40 clientes dentro y fuera de Estados Unidos.
Entre ellos se destacan ABC, ESPN, CBS,HBO
y Comcast para sus servicios de VOD.

Laclavedesus productos, remarcé Blackman,
estdenlaparte de gréfica,combinacién de GPUs
yun procesamiento de video mds eficiente para

una velocidad de
stream mas con-
fiable. Hay mu-
chas expectativas | :
con el mercado
para el transco-
ding multiscreen

paralos préximos Sam Blackman,
afios. CEO y cofundador

FORK 3.5

Xchange™ Suite 1.5

MEDIA ASSET MANAGEMENT » SOCIAL MEDIA » LOGGING » PLAYOUT » SOCIAL
MEDIA PUBLISHING » ARCHIVING » AUTOMATION » CRAFT EDITOR INTEGRATION

YES, FORK DOES IT.
T g

Integration

Adobe® Premiere Pro®
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S

Harmonic® MediaGrid™
Integration

primestream
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Visit us at IBC 2012 on booth # 10.A21

AXON Cortex

Take control, make life easier
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In modern broadcasting, the multi-platform delivery and multi-purpose
repackaging of materials demand that you master a diversity of workflows.
AXON's Cortex software application makes the control and monitoring

of multiple videoand audio signal paths easier, more efficient and cost-
effective than ever.

Originally designed for the complete range of Synapse products, Cortex also
provides comprehensive tools to configure, monitor and maintain products
from other manufacturers within and beyond the broadcasting industry.
The result is that multiple users can take total control over multiple and
complex routines.

www.axon.tv

/ZAXON

Celebrating our 25" anniversary
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NuUEvAs TECNOLOGIAS DE NAGRA

TELEFONICA MIGRA A UN NUEVO CAS

Thierry Martin de Nagra/Kudelski dio
una conferencia de prensa en ABTA, sobre
los lanzamientos que Nagra estd trayendo a
Sudamérica en materia de serviciosavanzados,
que también mostrardenlaIBCy conunstand
en Jornadas en Argentina en septiembre.

Posteriormente y ante la pregunta de
PRENSARIO sobre uno de los temas
que mds importan en la region,
Thierry comenté que estd
apoyando a Telefénica en lo
que definid, no como una ac-
tualizacién de su tecnologia de
CAS (susistema de acceso condi-
cionado), sino como la migracién
a una nueva tecnologia para evitar la
pirateria. ‘Siempre aconsejamos cada dos o
tres anos una migracién de las tecnologias en

softwareysmartcards del CAS, especialmente

KUDELSKI

en clientes que tienen tanto volumen. No se
trata de un paso de Nagra 2 aNagra 3, pues eso
es lo que les gusta creer a los piratas como si
fuera un cambio de grado. Es algo totalmente
diferente’, explicé Martin.
Entre las nuevas soluciones presentadas,
se destaca el Nagra Medialive, como la
nueva generaciéon de soluciones de
multiscreen, ‘algo Gnico y muy
accesible’. Dijo que hay que
tener claro que lo que viene
les la convergencia entre los
decodificadores y la tecnologia
delnternet,y que esperaque para
los préximos dos afios, los nuevos
STBssean de un giga con el OpenTV5.
Mientras el OpenTV2 era de arquitectura
horizontal, ahora ya es modular y permitird

seguir creciendo con masrecursos en IP. Tiene

Thierry Martin

aplicacioneslocales comolachance de mandar
fotos desde el celular o usar las redes sociales
para la television.

Otro foco dentro de la misma tendencia
para multiscrean estd puesto en la solucién
particular para tablets, considerando que
son los dispositivos que mds estdn creciendo
detras de los smartphones, y en tercer lugar
destacé la nueva bateria de soluciones para
que los operadores puedan ofrecer y expandir

sus servicios de DTV avanzada.

HARRIS CERRO UN

TELEFONICA MIGRA A UN NUEVO CAS

En la reciente convencién SET Broadcast
& Cable, Harris Broadcast brindé una con-
ferencia de prensa donde su director para
Latinoamérica, Nahuel Villegas y Felipe
Luna, country Manager para Brasil, comen-
taron la actualidad y futuro de la empresa,
ya que desde el anuncio de la venta de la
divisidn, tanto a clientes como al mercado
en general, se ha dedicado a especular sobre
posibles compradores.

Villegas destacé: ‘Atin queda un tiempo por
delante para definir quién serd el comprador’.
Sibienla primeraetapa deandlisis de oferentes
ya se hizo, todavia falta un dltimo proceso de
presentacion de informes, como para poder
definir cudl de todos los postulantes hace la
mejor oferta por la empresa. Lo que remarca-
ron Villegas y Luna es que la empresa se va a
quedar con elnombre,al menos por un tiempo,
pero la marca Harris Broadcast seguird luego

PRENSARIO INTERNACIONAL

del proceso de venta.

Sobre la actualidad de la empresa, Luna
destacé que siguen trabajando a un ‘ritmo
frenético las ventas siguen muy fuertes en el
paisysigueampliandolainversién enlaregion
y la fuerza de ventas y técnica para atender a
Latinoamérica.

‘Cerramos el ejercicio el 30 de junio y ha
sido un ano fantdstico, hemos crecido el
40% en la region inclusive expandiéndonos a
nuevos mercados como telecomunicaciones,
educacion y gobierno. Crecimos en todas las
areas de la compaiifa y nuestra region ha sido
laestrella con el mayor crecimiento interanual’
destacé Villegas.

Luna destacé que éste ha sido un afio ‘muy
dificil’ paralaindustriaa nivelmundial. La crisis
europea y la meseta por la que estd pasando
el mercado estadounidense hacen que todo

el mundo miré a Latinoamérica con muchas
<16>

EJERCICIO MUY BUENO

Nahuel Villegas y Felipe Luna

expectativas. Nosotros nos ponemos objetivos
muyaltoslo que nos permite obtener losbuenos
resultados que estamos obteniendo’

‘Brasil este ultimo ano crecié un 35% vy
hoy representa el 40% de nuestro negocio
en la regién, México representa el 30%, pero
no son los tnicos mercados en los que nos
ha ido bien, por ejemplo en Argentina este
ultimo afo hemos crecido el 40%. Se podria
decir que hoy tenemos el 50% del mercado
de television digital de la region’, finalizaron

Villegas y Luna.
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Conozca mas de
las Soluciones de ARRIS en
IBC, Stand D41, el 7-11
de Septiembre de 2012
RAI Amsterdam
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CONVERGENCE ENABLED

www.arrisi.com

Desplieque servicios bidireccionales avanzados

tales como video-on-demand, datos de alta

velocidad y VolF, utilizando la tecnologia de

multiples longitudes de onda y las soluciones
+4 digitales de ARRIS.
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Su acceso a la mas amplia
Viaccess ORCA: REBRANDING Y comunidad de video

NUEVO EQUIPO PARA LATINOAMERICA

Viaccess Orca estuvo presente en ABTA los alcances de la expan-

-

&

de Brasil, donde present6 por primera vez en siéon como de la nueva

Latinoamérica, la fusién de las dos marcas compania fusionada que

del Grupo France Telecom, y dio a conocer une también todos los Nouredine Handame

al nuevo equipo liderado por Ricardo Pirola, servicios de préxima VIBCCESS-0rCa y Ricardo Pirola en ABTA

especial para encarar esta nueva etapa. generacion. que, a la hora de buscar una gran fuerza
Nouredine Handame, director de Comu- Con respecto ala contra- - local, lo ideal era alguien ‘que no tuviera

nicaciones y Estrategia, recibi6 a PRENSARIO tacion de Ricardo Pirola, que que aprender ni conocer nada del mercado’. Y

junto a Pirola en su stand, para precisar tanto se desempenaba en Conax, Handame dijo comenté que como ya se conocian, la apuesta

surgi6 de manera ‘muy natural’

Sobre la fusién de las dos compaiias,
explicaron que responde a una ‘busqueda
de sinergias internas’, pero no implica que la
plataforma de Orca para OTT haya dejado
de ser abierta y se convierta en propietaria,
aunque si generard nuevos productos.

‘Sabemos que hay muchos jugadores en
el mercado, pero estamos seguros de tener
el mejor equipo y en el momento indicado’,
comenté Handame, a lo que Pirola agreg6:
‘Me tent6 del desafio de contar con el me-
jor producto, siendo uno de los principales
jugadores del mundo, con resultados pro-
bados en millones de suscriptores de IPTV y

soluciones multiscreen end to end, marcando

tendencia en seguridad’. Viaccess acaba de
ganar premios internacionales por la calidad
de sus productos, en el IPTV World Forum,

y otros eventos.

La gran inversién en el equipo para Lati- _ Obtenga la mejor solucion para la distribucion de su contenido.
noamérica responde a una estrategia de ex- \ Cuando se trata de llegar a nuevas avdienicias, no hay mepor socio gue INTELSAT, Nuestras
pansién mundial, que viene acompafiada con i comunidades de video y plathtormas de trandmsidn MOPC distribuyen vuestra programadcon
la nueva dimensién dada a Europa del Este, ' exclusivamente a satélies que son las comunidades de video preferidas por los principales
India y Asia del Pacifico, que apunta a llevar [ programadaores y operadores de sefiales de televisidn a nivel mundial, INTELSAT opera
ala marca al mismo nivel de reconocimiento comunidades de video en satéhves espedilicos para cada regidn ofreciendo una solucidn

Take your business to the next level With Dalet Galaxy, propel your program ane ti.ene - E.uropa. . . verdaderamente global. Aumente eficazmente su visibilidad entre sistemas de cable y
with Dalet’s advanced, fully integrated preparation, promo production, archives, news, Latinoamérica es ‘muy atractiva;, con creci- platatformas de DTH lleganda a mas hogares a ba vez
Media Asset Management platform. sports and radio workflows to new heights. mientos como el de Brasil con el Mundial de
Fuatbol 2014 y los ]uegos Olimpicos 2016. La Visitenos durante IBC 2012, Hall 1, Stand 1.CF1.
D DALET | GG“G‘JC} i ?,::iﬂ:j::;lth,s,alzﬁysi;‘:ds;; estrategiaactual espromoverunasolucion con Para mas informacedn consulte www intelsat.com o escribanos a sales.lac@intelsat.com
S Ty vy Hall 8 @ IBC 2012 ' mds producto, seguridad de contenido y una

plataforma mds eficiente y completa.

La idea es ahora estar en IBC y luego se
Find out more on www.dalet.com/galaxy tiene un importante stand en Argentina ‘J I N T E L SAT
para demostrar otro tipo de relacién con el Closar by §

mercado.
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MaTtrox: Quap SDI to HDMI
MULTIVIEWER FOR 3G/HD/SD

Matrox presents its new Matrox MicroQuad, addressed to broadcast
engineers and A/V professionals, to monitor multiple 3G-, HD-, or
SD-SDI feeds. This solution allows an affordable use of HDMI display
to view your video signals.

Ideal for OB vans, on-set productions and live events, Matrox Micro-
Quadisasmall, easy-to-use device. Simply connect power and up to four
SDI inputs, all controls are on the unit itself, no computer is required.
Alternatively, the Windows-based Matrox MicroQuad Remote applica-
tion can be used to control the unit from a distance.

MoniTor up To FOUuR SDI FeEDS

On a single HDMI display in quadrant view, Matrox MicroQuad al-
lows the monitoring of up to four SDI inputs that can be 3G or HD or
SD. Show or hide labels and VU meters.

SCALE USING THE POWERFUL 10-BIT ENGINE

Matrox MicroQuad always ensures a crisp, artifact-free monitoring
experience thanks to its state-of-the-art scaling algorithms with ad-
vanced filtering.

TOGGLE TO FULL SCREEN VIEW
At the touch of a button, Matrox MicroQuad lets you toggle to a full
screen view of any one of your inputs and its associated audio. Show or

hide the label and VU meters.

SYNCHRONIZE YOUR INPUTS
Matrox MicroQuad will take non-genlocked SDI signals and synchro-
nize both video and audio on the HDMI output.

MoniTor Aubio
Use the selection border in quadrant view to select the audio source
to send to the HDMI display.

CONTROL FROM A DISTANCE

Matrox MicroQuad can be controlled remotely using the Windows-
based Matrox MicroQuad Remote application via a standard mini USB
Type B cable. The application allows toggling between full screen and
quadrant view, selecting the input channel, picking audio channels, as
well as hiding labels and the red selection box. It is also possible to create
custom labels of up to 10 characters, which will be retained even when
the unit is disconnected from the computer.

INTEGRATE MIATROX MICROQUAD FUNCTIONALITY INTO YOUR OWN APPLICATION

All the features of the Matrox MicroQuad Remote application are avail-
able in a DLL and header file to easily trigger MicroQuad from within the
user’s own software.

MicroQuad de Matrox

Prepare your network for the next
generatlon of media delivery
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Inspiration Without Boundaries™

Hitachi Kokusai Linear provides broadcasting,
image and communication solutions globally
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HITACHI

Inspire the Next

Hitgchi K nkimas Lirsarn

Blebo Hesieoile, MO=-Bratl Sakes Offics

Bba Pinbe, SP-Braml: Ssled Difics

Our integrated solutions for managed IP networking and optical ~ See us at IBC 2012 stand 8.B70.

transport are preparing our customers for the next generation

of media content delivery - over any network and any distance. ~ '/St WWw:nevion.com or contact

us on ussales@nevion.com or

Learn how to make your video network smarter, more efficient +1 805 247 8560

and more profitable.

Make your move to intelligent managed video services with Nevion. § 5 n eVI O n
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ARTEC Y DVS: SEMINARIO DE CINE DIGITAL EN MEXico

Artec y DVS realizaran un seminario para
debatir los mitos y realidades del cine digital,
DCP (Digital Cinema Package) y VPF (Virtual
Print Fee), el préximo 3 de agosto en el Hotel
Condesa, México DE.

El seminario de Artec y DVS presentara dos
paneles principales. En el primero, un grupo
de expertos en cine digital tratara los nuevos

formatos del cine en México yla transicién del

o L
Maricarmen Cerda de Artec

film al digital en el segmento D-Cinema.

En el segmento Only One Time, se indagard
en las tecnologias que permiten la migracién a
un entorno 100% digital en cine, television y
video. Se hablard sobre las plataformas Venice,
Clipster y Spycerbox, que permiten afrontar
los retos de los nuevos formatos, administrar
contenidos en alta resolucién, incrementar la
velocidad detodoslos procesos, transwrapping,
tener sistemas de video ready-to-use, persona-
lizados, flexiblesy de alto rendimiento. Realizar
todos los pasos de un flujo de trabajo DI en
un solo equipo: ediciéon online, conversién a
varios formatos de salida, correccion de color
e incluso restauracién de peliculas.

Only One Time pone a su alcance las nuevas
ideas estratégicas y flujos de trabajo que han
transformadolaindustriadel broadcastylapost

Carlos Alberto Rojano con Addy Marenco
y Lucia Vivas ambas de ventas en Artec

produccién, proporcionando una plataforma
basada en tecnologias IT y de video en HD
mediante el cuallas televisorasylos especialistas
en post produccion pueden optimizar flujos de
trabajo basados en archivos de alta definicién
usando tecnologias y soluciones de DVS.

AJA VIDEO SYSTEMS

Paul Weiser, VP de Ventas y Marketing, y
BryceButton, product marketing manager de
AjaVideo Systems, hablaron con PRENSARIO
dando continuidad a la gran exposicién que
estateniendolamarcaenlaindustriabroadcast
de Estados Unidos, Europa y Latinoamérica.

En particular sobre nuestra region, expre-
saron que estdn invirtiendo cada vez mds
recursos en Latinoamérica, junto a resellers

como Simplemente en México, o a nivel

Latinoamérica con Videoscope, con quien
tiene un excelente acuerdo. También apuesta
a Brasil, con el mismo concepto de localizar
soporte y didlogo local. Estuvo también en
SET (Broadcast & Cable) a fines de agosto
con Manny Rosado.

Esta exposicion viene de la NAB, donde
organizaron un desayuno y la principal fiesta
de la Expo de Las Vegas. Dijeron que la em-

presa sigue creciendo y que es una manera

Paul Wiser y Bryce Button

de capitalizar el tiempo de trabajo. En la IBC
también estard organizando un desayuno la

mafana del viernes.

PeErcoON PRESENTA SERIES ENH+ pARA HD, eN IBC

Perconanuncié el lanzamiento de sus nuevos
cables de video HD 3G, en la préxima edicién
deIBCen Amsterdam. Laserie ENH+mejorael
rendimiento delos modelos existentes entre un
15y un 20 % en situaciones criticas, optimiza
las transmisiones hasta un 15% aumentando
drésticamente su calidad.

Esta nueva linea de productos puede con-
siderarse un paso adelante en el campo de la
alta definici6n gracias a las avanzadas técnicas
de fabricacion y a los materiales utilizados. La
serie ENH+ de Percon, en combinacién con
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los excepcionales conectores BNC 6 Ghz que
ofrecen una excelente ROE de 1.06 a 3 Ghz,
representa una enorme mejora en cuanto a
prestaciones técnicas y respuesta profesional
para hacer frente a los retos de la cada vez mds
exigente industria del broadcast.
Continuando en su linea de expansién
global, Percon anuncia la creacién de Perco-
nAsia Distributions en Kuala Lumpur con el
fin de incrementar la presencia de la marca
en el Sudeste Asiatico. TH Lim y su equipo de

profesionales, con una larga experiencia en el
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campo del broadcast, disponen de la pericia y
los conocimientos necesarios para impulsar la
expansién delnegocio, siempre comprometidos
a ofrecer el mejor y mas répido servicio a los

clientes de la zona.

ENH* SERIES'

FORHD

ENH+ series, de Percon
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PRIMESTREAM: LIiDER EN MEDIA AsSET MIANAGEMENT

SE AFIANZA EN LATINOAMERICA

Claudio Lisman es presidente y CEO de
Primestream, compania que fundé6 en 2000,
luego de desempenarse durante mas de 30 afios
como consultor en el campo del broadcast y
las telecomunicaciones.

En 2010, Primestream adquirié Building-
4Media (B4M), compaiia de desarrollo de
software, que con su sistema Fork realizé
instalaciones en CBS Sports, Nascar, CNN,
Reuters, TVN, Sun TV, Disney Corporation
y Discovery Channel, entre otras.

Lisman conté a PRENsaRIO: ‘Seguimos
creciendo mundialmente y ganando cada vez
mas proyectos de alta envergadura, como es el
caso de Viasat en Dinamarca, Formulal Mun-
dial, los estudios de America Online, Disney,
Discovery, los estudios de Yahoo Studios en
Santa Monica, Sunnyvale y New York, todos
estos clientes tienen la posibilidad de adquirir
cualquier producto del mercado.

Y aclaré: ‘El precio no es el punto que define
alos clientes, sino la calidad y funcionalidad de
producto, y esto es una demostracién préictica
de que en producto somos los lideres del mer-
cado de Media Asset Management.

Lacompania trabajaen Latinoamérica desde
2006.‘Contamos con instalaciones en casitodos

Peirre Jaspar y su equipo de B4M reciben de
manos de Olimpio Franco la estatuilla

los paises de la region, incluyendo Canal 9 de
Argentina, SNT, Bolivision, Telesur, VIV, An-
dina de Television, RIC Brazil, RTS Ecuador,
RTVG Guatemala y Cadena 3 México.

FORK PARA BROADCASTERS

Sobrela situacién actual de los broadcasters,
Claudio Lisman explicé: ‘La transicién a am-
bientes sin video tape y en HD estd en pleno
movimiento y esirreversible. La “videoteca”ha
perdido totalmente su practicidad, la utilizacién
de video en el Internet esta revolucionando las
comunicaciones y la forma en que los broad-
casters funcionan. Mientras que en el pasado
todo se producia para una sola pantalla, hoy
se produce para varias, tales como teléfonos,
tablets, computadores, etc.

‘Esto requiere de flujos de trabajo distintos
al pasado comenzando por las grabaciones que
ya se comienzan a realizar en nuevos medios
como discos portdtiles o Hard Drives de estado
solido. Alli es donde comienzan los nuevos
procesos, que se benefician de metadatos
y archivos digitales, permitiendo la rdpida
busqueda de contenido y aumentando la ve-
locidad de produccidn, asi como la eficiencia
operativa), completd.

Primestream, ofrece a través de su producto
B4M/FORK una suite completa de aplicacio-
nes que cubren todos los aspectos requeridos
para la produccién, manejo y puesta al aire
de contenido.

‘Antiguamente competiamos conlos grandes
nombresdelaindustria,basadosen el branding
que estas empresas tenian y su antigiiedad en el
mercado. Ahora que contamos con 15 afios en
el mercado y un producto excepcional, hemos

COMTELSAT: PROYECTOS LLAVE EN MANO

Israel Gémez, de Comtelsat, contd a PREN-
sAr1O: ‘Hemos diversificado nuestras dreas.
Tenemos claro que la migracién ala TDT vaa
detonar la inversién del mercado mexicano en
los préximos afios. Vemos que la produccién
en HD inici6 antes que la transmisién y sumar
experiencia es clave para los proyectos llave en
mano que hacemos’

‘Tenemos tres o cuatro proyectos llave en
mano endesarrollo,conrecursosasignados como

hacemos con Fox Sports. En cuanto a las inte-
graciones,hemosreforzado el dreainternacional
con Abel Tamayo, que se incorpor6 con sede en
Miami para encarar proyectos OTT’, completo.

Comtelsat tiene tres tiersbdsicos de clientesa
los que atiende en forma sostenida y desarrolla
en materia de servicio. Primero los networks
grandes nacionales mexicanos como Grupo
Televisa, TV Azteca y Grupo Milenio por los
productos que genera.

Claudio Lisman, presidente y CEQ de Primestream

notado que cadavez mdslos grandes operadores
debroadcasting y productoras de primeralinea
adoptan nuestros productos’

Y enumerd, como casos de éxito, los trabajos
desarrollados para Disney, Telesur, Venezolanade
Television, Canal 9 de Argentina y RIC Brazil.

ESTRUCTURA ACTUAL

Sobre el funcionamiento de Primestream
en Latinoamérica, Lisman indicé que se ha
establecido una red de partners en la mayorfa
de los paises de la regién y cuenta con soporte
local en México, Brasil, Argentina y Venezuela.
‘Sobre nuestro departamento de soporte, recibo
un buen feedback. Brinda un servicio rapido
de respuesta y asistencia 24/7’.

‘Dado que nuestros productos estdn basados
ensoftwareyoperamosenarquitecturaabierta
en computadoras Windows y Mac, se facilita
muchisimo el soporte, pues accedemos remo-
tamente a los sistemas y podemos interactuar
con las aplicaciones como si estuviéramos en
frente del computador. Esto esalgo que nuestros
clientes aprecian muchoyen comparacién con
soluciones basadas en arquitecturas cerradas o
cajas propietarias, nuestra solucién es mas ficil
de mantener y soportar’, concluyo6.

En segundo lugar apa-
recen los grupos regiona-
les como Fox Sports, y las
televisoras del gobierno o
el sector publico. Israel Gomez

Y como tercera franja de clientes, cuenta con
los productores independientes, empresas de
video y algunas escuelas con la estrategia de go
to the market, con atencién desde las oficinas
de México, Monterrey y Mérida.

PRENSARIO INTERNACIONAL
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Cloud-based services continue to develop and make their mark as a key differentiator for service providers.
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RGB NETWORKS: SOLUCIONES PARA LA PROXIMA

ETAPA DE DESPLIEGUE MULTIPANTALLA

|.AS PRESENTARA EN LA IBC pE AMSTERDAM 2012

Con la eolucién del consumo de contenido
premium de video a través de cualquier dispo-
sitivo, en cualquier momento y en cualquier
lugar, los suscriptores de TV paga esperan
cada vez una mejor experiencia de acceso, con
mayor calidad, capacidad de opcién y variedad
de servicios. Por lo tanto, los proveedores de
los servicios de video (VSP) necesitan innovar
constantemente, o searriesgana perder terreno
contra competidores mds innovadores.

En IBC 2012, RGB Networks exhibird
su tecnologia de avanzada, que
permite a los VSPs navegar en
los desafios de este nuevo
mundo IP, expandir sus

servicios, y subsecuente-

2:rgb
mente, cosechar los benefi- ® 8" g

cios de la rapida evolucién
multipantalla. El siguiente
despliegue de productosresalta

la innovacion que prepara a los
proveedores para la préxima etapa,
y completa el ecosistema de distribucion de
video everywhere.

TransAct Encoder/Transcoder: Agregando
las nuevas capacidades de input SDI al Tran-
sAct Transcoder de RGB, el nuevo TransAct
Encoder/Transcorder permite la ingesta de
contenido en vivo de origen SDI para la de-
manda en vivo, o la distribucién de video IP
bajo demanda a dispositivos mdviles, PCs y
televisores conectados,asi como también enlos
tradicionales set-top-boxes. El nuevo sistema
mejorado ofrece versatilidad con una variedad
de modos de input/output, incluyendo: input
y output SDI, en MPEG-2 TS (vivo), formatos
empaquetados (como Apple HLS, Microsoft
Smooth Streaming, Adobe HDS,MPEG DASH
o RTMP), o formatos para empaquetamiento
just-in-time (justo a tiempo).

El nuevo TransAct Encoder/Transcoder es-
calable ofrece ala industria hasta cuatro inputs
HD-SDI con audio PCM mejorado para plata-
forma 1RU,y calidad superior de video,ademds

de numerosas capacidades de audio y facilidad

PRENSARIO INTERNACIONAL

de integracién. Distribuido en
la plataforma AMS (Applica-
tion Media Server) de RGB, el
producto ofrece confiabilidad
carrier class, con fuentes de |
alimentacion intercambiables !'l
y ventiladores, Ethernet I/O %
extras,yredundanciade niveles
de chasis N:M con el TransAct &
Commander de RGB.
El TransAct Encoder/
Transcoder es un componente clave
del eVIA (Video Intelligence
Architecture) de RGB para la
\ distribucién multipantalla y

la monetizacion. La codifi-

cacion SDI agregada expan-
NETWORKS .
de las capacidades de este
sistema altamente flexible,
complementa las capacidades
de transcodificacién robustas del
VMG (Multiprocessing Gateway), y
provee VSPs con una solucién multipantalla
IP end-to-end que los llevard a la préxima fase
de la distribucién multipantalla.

Automatic Loudness Correction: Creado
paracumplir conlos préximos requerimientos
regulatorios y para proveer una calidad de
experiencia més alta en nivelacién de audio,
RGB anuncia una solucién que permite a los
VSPs distribuir audio con volumen corregido
para la amplia variedad de dispositivos que
se utilizan para el consumo de contenido de
video actualmente. En cumplimiento con los
estandares ITU BS.1770 de volumen de so-
nido, el TransAct Encoder/Transcoder podra
llevar esta capacidad a través de numerosas
aplicaciones, incluyendo la transcodificacién
stream-to-stream (vivo), la codificacién SDI-
input, el procesamiento streaming de audio
comprimido, y la transcodificacién de archivo
a archivo (file-to-file).

Esta solucién de compresién de alta densi-
dad no requiere decodificaciones costosas o

recodificaciones de audio y video; y su avan-

Henrique Hidalgo y Rasmin Farafat, de RGB Networks, con Joao
Padilha, Hugo Amaral y Carmelo Laria de Net

zada tecnologia permite una amplia gama de
correcciones imperceptibles en tiempo real,
aplicaciones en vivo.

On-demand Multiscreen: Complementando
con sus capacidades de procesamiento de video
envivo,RGB también demostrard en Amsterdam
c6mo su eVIA (Video Intelligence Architecture
mejorado) permite el despliegue de servicios de
video bajo demanda. Se destacard también la
ultima tecnologia de RGB, Just-in-Time Packa-
ging (JITP), que permite a los VSPs ahorrarse el
almacenamiento costoso, y probar a futuro sus
despliegues multipantalla bajo demanda.

Distribuido a través del TransAct Packager,
JITP entrega una tasa de bits VOD adaptable,
y servicios nPVR para multiples pantallas sin
un pre-empaquetado de sus activos de video.
Ademds, JITP provee una fécil entrada en la dis-
tribucion de nuevos formatos, asi como MPEG
DASH, atn con un pequefio nimero de disposi-
tivos por cliente para un protocolo dado.

La soluciéon multipantalla bajo demanda
de RGB también incluye tanscodificacién de
archivo a archivo con el TransAct Encoder\
Transcoder y la captura en vivo de la TV con
horarios predeterminados, con el VMG vy el
TransAct Packager, haciéndola compatible con
los estandares.

Enelstand de RGB enlaIBC de Amsterdam,
se podra conocer el eVIA, que consiste en un
conjunto de productos y tecnologia tnicos,
incluyendo el Video Multiprocessing Gateway
(VMG), el TransAct Packager y el TransAct

Encoder/Transcoder.
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Todo Lo Usted Necesita Para Su
Sistema De Television Por Cable

* Digital TV Solutions * Fiber Optic Systems « IPTV
 Signal Meters * Cable, Connectors & Amplifiers
*And So Much More.. ..

Providing Top Quality Products & Service

For Over 40 Years

Toner Cable Equipment UK Ltd.
Unit B, Barinafeld Busness Fark

U K & Tower Indusirial Estate, Fane Drive
Berinsfield, Codordshiee 010 TLM England

EI.I rﬂpE Tel: (44) 0186 534 1222

sales@tonercable.co.uk

www.tonercable.co.uk

cable equipment, inc.

Toner Cable Equipment, Inc.
BED Horsham Rosd

US &
Horsham, Pennsybsania 18044 LISA

LHINOGPERDEN US: 800-523-5047
America Worldwide: (01) 215-675-2053
info@tonarcable.com

www.tonercable.com



® TecNnoLOGiA

SATELLITE INNOVATIONS HELP
BROADCASTERS THRIVE

By CARMEN GONzALEZ-SANFELIU, REGIONAL VP

Latin AMERICA & CARIBBEAN, INTELSAT

AsLatin America’slargest broadcasters strive
to maintain their loyal customer base, they are
faced with several distinct challenges. They
must meet the growing demand for HD pro-
gramming. They mustalso offer the maximum
amount of programming from other parts of
the world. Finally, they must ensure maximum
viewership for their content worldwide.

To meet these challenges, broadcasters turn
to major satellite operators such as Intelsat.
Satellite operators must continually provide
broadcasters with fresh satellite capacity,
innovative satellite designs, and effective
distribution infrastructure for global video
transmissions.

Intelsathasestablished preeminencein Latin
America and around the globe by offering the
most satellite capacity, the largest network
of teleports and fiber connections through
the IntelsatONESM network, and now --with
its next-generation Intelsat EpicN¢ satellite
platform-- an improved model for content
delivery.

MEETING BROADCASTERS’ DEMANDS

With more than 50 satellites, seven tele-
ports and over 36,000 miles of fiber connec-
tions, Intelsat supports over 400 global HD
channels, more than 30 DTH platforms and
serves customers in over 200 countries and
territories. Eighteen Intelsat satellites in prime
orbital locations serve Latin America and the
Caribbean.

Latin America is home to six of Intelsat’s
premier video neighborhoods, providing a
combination of Ku-band and C-band capacity
to meet the demanding requirements of more
than 300 of the region’s leading broadcasters
and telcos.

Our premier video neighborhoods in Latin
America and the Caribbean offer unparalleled
cable distribution and geographical coverage,
reaching millions of homes. By joining these
neighborhoods, broadcasters can rely on su-
perior redundancy, reach and connectivity for
program distribution.

PRENSARIO INTERNACIONAL

To expand their audience, broadcasters
must distribute programming to the
maximum number of cableand DBS
providers worldwide. Intelsat’s
customers have a global reach to
thousandsof cable headendsand
DTH platforms.

FresH CapaciTY MEETS
STRONG DEMAND

Aspartofthelargest fleetinvestmentin Intel-
sat history, we are launching new satellites that
will help meet the demands of Latin American
broadcasters. The expected launches of the
Intelsat 21 satellite in 2012 and the Intelsat 27
satellite in 2013 will bring important capacity
to the video community.

Programmers also are looking for specially
designed DTH beams to provide maximum
broadcasting power into their native coun-
tries.

That trend is illustrated by Intelsat’s recent
agreement withlong-time customer DIRECTV
Latin America (DTVLA) to provide Ku-band
capacity for DTH services in the region. In-
telsat will provide these services on two new
hybrid C- and Ku-band satellites, Intelsat 30
and Intelsat 31, which are scheduled forlaunch
in 2014 and 2015.

Intelsatand DTVLA strategically designed a
Ku-band payload to optimize the available fre-
quencies to maximize DTVLA channel capacity
in Spanish-speaking South America by using
both local and pan-regional beams. This long-
term agreement will enable DTVLA to offer
enhanced services to all of its Latin American
customers, along with restoration services to

guarantee uninterrupted delivery.

New SATeLLITE PLATFORM WiLL
CHANGE CONTENT DELIVERY
Assumingaleadership position in the satellite
industry means Intelsat must continually exa-
mine current business models and determine
how they can be improved.
Today’s model for satellite content delivery

< 26>

=i INTELSAT
Epic-

makes customization of channel
content economically impractical.
The cost of bandwidth drives the
requirement for more generic platform
content, while current beams are designed for
wide coverage — meaning all channels go to
all locations.

These are some of the factors thatled Intelsat
to introduce the new Intelsat Epic™¢ platform.
This is an innovative approach to satellite ar-
chitecture utilizing C-,Ku- and Ka-bands, wide
beams, spotbeamsand frequency-reuse techno-
logytoachieveamajor design breakthrough for
increased throughput and performance.

With the new Intelsat EpicN platform, chan-
nels can be customized for a specific region
and beam. Spot beams and frequency reuse
provide greater throughput and drive lower
cost per Mbit/s, changing the economic model
for delivering localized content.

Working as an overlay to our existing fleet,
Intelsat EpicN¢ will offer customers the freedom
to tailor content delivery to serve as large, or as
small, of an audience as needed.

Intelsat Epic™© also provides transmission to
cableheadends,as well as point-to-point routes,
with scalability and cost-effective contribution
links for occasional use video applications.

Initially, the Intelsat Epic™© platform will
feature two satellites. Intelsat 29¢, scheduled
for launch in 2015, will serve the Americas as
wellas mobility customersin the North Atlantic.
Intelsat 33eis set to follow in 2016. Combined,
the Intelsat EpicN¢ satellites will serve every
populated region in the world.

By working closely with the leaders of the
Latin American broadcastingindustry, Intelsat
will continue to deploy the latest technologies
to help improve the viewing experience for
valuable customers worldwide.
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Luis Padilha, VP, Sony

Johan Lieffers and Jean-Pierre Nouws, Axon

Rick Fernandez, Rodrick Smith and Mo

Fujifilms: Wilson Zeferino, Gordon Tubbs and
Goyal, Evertz

Adriano Bedoya

Luis Piniesky, Orad, and team, at its first
booth in Sao Paulo

Daniel Diniz and Kristian Mets, Net
Insight

Ray Heineman and Steve Graeber, Guillermo Alvarez, Spinner, and
Spectra team at their stand in Sao Paulo

.--"ff Emilio, Wang, Audrey y Necy Xu, Prevail

Dino Mufioz, Stéphane Gloirec and
Ezio Sanchez, Thomson

Dheeraj Pulluru, Emanuel Bonanomi and
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LivEU: TRANSMISION DE VIDEO EN
VIVO EN LONDRES 2012

LiveUanunci6 quelas principales senales de
Latinoamérica utilizaron sus sistemas uplink
para la transmisién de video en vivo de los
Juegos Olimpicos de Londres, las que
estard exhibiendo en la IBC de
Amsterdam 2012.

Clientes como Fox Sports,
Caracol TV, RCN, Globo-
sat, Terra, TVN, TV Record,

con los backpacks moviles
LU70 para realizar entrevistas en
vivo con los atletas y sus familias,
capturar los escenarios de Londres y los
juegos en si.
Augusto Cardona, News Chief Engineer de

NEwTEK APUESTA AL MERCADO BRASILENO

Evs

‘ =47

El equipo completo de Newtek para Larinoamérica

Jim Ball, VP de generacién de demanda
de NewTek, estuvo presente por primera vez
en Broadcast & Cable de Brasil, apoyando
el trabajo que viene realizando en la regién
Ralph Messana.

‘Es la primera vez que vengo a Brasil, y real-

CINEGY

Cinegy was selected by IBC to present three
customer case studies at the IBC 2012 Workflow
Solutions Village,anewvisitor attraction in hall
9 aimed at discussing the issue of workflow and
interoperability in the 21st century.

Cinegy will present case studies on innovative
workflow solutions for live sports, post produc-
tion and news. Each 45 minute presentation
will detail the workflows that customers have
in place in the above scenarios along with the

PRENSARIO INTERNACIONAL

Televisa y Uno TV, contaron Partable Ligli

Caracol TV, comenté: ‘LiveU nos permitié ser
realmente moéviles y seguir alos atletas colom-
bianosatodas partes, pudiendo compartir con
laaudiencialaexperiencia delos Juegos
Olimpicos’
LiveU proveyé mds de 100
unidades de su LU70 de tercera
generacion, para su base global
declientes, con casi 20 unidades
transmitiendo en vivo a toda
horadesde Londres. Se grabaron
mésde2500horas de transmision
durante los Juegos. Esta tecnologia
se empled en transmisiones en vivo,
transferencia de archivos de notas editadas y
almacenamiento.

mente mellevo una muybuenaimpresiéndela
region. Sabiamos que este mercado,asicomoel
latinoamericano, tenfan un gran potencial pero
no sabia que nuestros productos se amoldaban
tan bien a las necesidades de la regién’, destacé
Ball a PRENSARIO.

‘Con el Tricaster 40 que presentamos aqui,
estamos seguros que vamos a revolucionar el
mercado ya que con una muy pequefia inver-
sién, se puede tener un canal de television al
aire, con calidad profesional; estamos hablando
que por 10.000 délares uno puede contralar 4
cdmaras, hacer efectos, controlar un generador
de caracteres, logos, etc’.

Y concluyé: ‘Creemos que para la segunda

end customer’s experience of the installation
process, and the benefits of a software based
Workflow solution.

In the commercial exhibition, Cinegy will
have two booths in hall 7, on stands 7.A30
and 7.A41, where it will be presenting its end
to end collaborative workflow and digital as-
set management solution, Cinegy Workflow.
Also, theaward winning broadcastautomation
and playout server solution, Cinegy Air, and
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Eldad Eitelberg y Giovani Punzo, en el
SET de Sao Paulo

Giovanni Punzo, director de Ventas para La-
tinoamérica de LiveU, afirmé: ‘Hay diferentes
aplicaciones para el backpack de LiveU. En los
Juegos Olimpicos tuvimos a los broadcasters
top de Brasil, México, Chile y Colombia, y a
los principales canales deportivos dela region,
transmitiendo en vivo con nuestro sistema.

Junto con su partner en UK, Garland
Partners Limited, la tecnologia fue mejorada
utilizando las tarjetas SIM QoS. Los servicios
permitieron a los clientes entregar una buena
calidad de transmisién y video online.

etapa de la digitalizacién, pequenios canales,

THE

BORGIAS

EL CRIMEN ESTA EN SU SANGRE.
PRIMERA Y SEGUNDA TEMPORADA.

universidades, entidades religiosas y hasta em-
presas, podrdn tener una solucién profesional
por muy bajo costo’ enfatizé Ball.

Jim Ball

the IP Signal Distribution and
Monitoring solution, Cinegy

LI

Broadcast Automation, Playout and

Streaming Suite.
Thirty minute presentations on

Branding will be taking place on the hour and
thirty minute presentations of MAM, Archive

& Production workflow will be taking place
at half past the hour in the Cinegy theatre on
booth 7.A30.

TNTLA.COM
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ADVANTECH VWIRELESS POSIBILITA PEQUENAS

REDES PRIVADAS SATELITALES
CoMBINA TECNoLoGIAS SCPC vy TDMA

Paul Sandoval, VP Sales Americas de Ad- embargo, Advantech ha introdu-
vantech Wireless, destac6 a PRENSARIO en su cido la linea Discovery, que en su g
segundo stand de Broadcast & Cable cémo modelo mds sencillo Discovery &

la empresa ha logrado unir, con la dltima 100, soporta 500 remotos, en el 200

s P . N
generacion dela tecnologia wireless que viene 1500 remotos y en el 300 decenas ‘ L

trabajando, las tecnologias SCPC y TDMA.
Hay una percepcién en el medio que los desarrollando esta tecnologiayen el
hobs son muy costosos y s6lo accesibles para ultimo ano halogrado productos que ademads

los operadores telefénicos o satelitales. Sin son muy accesibles.

FACILITY CONTROL SIMPLIFIED

Easily control every component of your facility using MA G LJM)]

Evertz’ MAGNUM Control System and VUE clients address the ever-growing challenges
that broadcasters face as facilities are becoming larger and more complex.

MAGNUM is a unified control system that seamlessly manages multiple components of
the broadcast chain from production switching to routing to master control and
multi-viewing.

VUE's user friendly and customizable interface provides flexible and reliable control
across all broadcast operations from content creation to distribution. The VUE clients help
to reduce operating costs and increase efficiency throughout the facility by presenting a
single interface tailored to the specific tasks or workflow required by the users.

Visit us at IBC - Booth 8.840
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de miles. Hace 12 afos que viene David y Stella Gelerman, Paul Sandoval y Raiil Germano

‘Ahora es posible tener pequenas redes
privadas satelitales via satélite’, destac6 Paul.
Ademds, combinando las tecnologias SCPCy
TDMA estos productos eliminan el dilema de
cual esmejor;la primera es mejor pero requie-
re un canal para cada estacidn, y la segunda
conviene para transacciones de bajo trafico.La
linea Discovery selecciona automaticamente
una u otra segun el tipo de tréfico, ademads de
ofrecer monitoreo y control.

Son accesibles, ya que se puede partir desde
de una capacidad pequena de 50.000 délares
en el hob, y luego es escalable via software,
con lo cual no es necesario instalar ningtin
equipo o tarjeta mas.

Junto con esa noticia, se refiri6 en particular
alasestaciones remotas. Ofrece médems tanto
TDMA e IP como un tercer tipo que recibe IP
y video en su fase primaria, lo cual es impor-
tante paraaplicativos de distribucién de video
combinados. Permite dos vias para insercion
de comerciales o distribucién de video, una
novedad para este tipo de equipos.

En tercer lugar, Sandoval comentd la parte
de contribucién de video. Hoy, al pasar a HD,
se necesita mds potenciay capacidad. Sus moé-
demsyamplificadores vienen justamente mds
pequeiios, livianos, confiables y mas eficientes
que cualquier tecnologia de estados s6lido o
TWTA (Tube) en modulaciones para 16 o 32
APSK. Permiten mds informacion (megabits)
por menos Megaherz como unidad de pago
satelital.

Finalmente, paralaindustrianaviera, se pro-
mueve latecnologia de antenas satelitales Gan,

probada en las condiciones mas extremas.

CON EL PAQUETE ADULTOS DE CLAXSON,
TIENES MAS BENEFICIOS PARA TUS CLIENTES.

www.hotgo.tv

> 00:05/00:42 =« === [

Ahora contratando el paquete adultos de Claxson tus clientes podran acceder a HOT GO: la exclusiva
plataforma que les permitira disfrutar cuando y donde lo deseen, los mejores contenidos para adultos
a través de internet sin costo adicional.

Descubre la manera de ofrecerle mas a tus clientes y asi aumentar el ARPU.

B TR SELTREME PENTHOUSE

CONTACTOS COMERCIALES
ARGENTIMA, URUGUAY ¥ PARAGUAY: OMAR FIGLIOLLA: afigliclia@claxson.com
MEXICO, CENTROAM F—*_l:f. &, CARIBE. PERU, ECUADOR , COLOMBIA ¥ VENEZUELA: ESTEBAN BORREAS: eborrasi@claxson.com
ESPAMA, PORTUGAL, CHILE ¥ BOLIVIA: FEDERICO CARBOMELL: fecarbonell@claxson.com
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ARRIS: LIDER JUNTO A LOS OPERADORES DE CABLE

German laryczower y Dan Whalen en ABTA

German Iaryczower destacd para Arris que
en Latinoaméricalas cosas ‘siguen mejorando,
sobre todo con los clientes de la industria
latina en crecimiento, lo que no se ve en otras
partes del mundo.

‘Lasinversionesen tecnologiaylaeficienciade
las operaciones estdn dando unsalto de calidad y

UEIC: mAs RECURSOS

UEICesta volcando recursosalaregion, se-
gun confirmé a PRENsARIO Giselle Borgo.
Ya sumé una persona permanente en
Brasil, Leandro Coelho, quien atiende a
ese mercado y el resto de Sudamérica. En

enlos proximos afios ese crecimiento va a seguir.
Un ejemplo es el de Net, que duplic sus suscrip-
tores en Brasil. Hoy se ve que la competencia se
incrementa, nuevas companias entranal mercado
y mds que nunca la industria de cable tiene que
liderarlatendencia en comunicacionesyentregar
soluciones acordes con eso, comento.

En lo que respecta a Arris, afirmé que se
reinvierte una gran parte de los ingresos en el
desarrollo delas nuevas tecnologias especificas
para operadores de cable.

Y agregé sobre el reconocimiento de los
clientes: ‘El nombre y la percepcién sobre
nuestra compaiia han cambiado mucho enlos
ultimos afios. La industria nos tiene como una
empresa innovadora y de alta calidad. Somos

PARA LA REGION

estas semanas la empresa hace lo propio
en México con Tania Cordero, para ese
pais y Centroamérica. También empieza
a tener mds presencia en los eventos de la
industria.

reconocidos por nuestras soluciones de voz y
datos pero aportamos mucho mas’

‘Es el caso de nuestras soluciones de avan-
zada de HFC, dptica, voz y nodos, fruto de
una historia de muchas adquisiciones que
viene desde 1950. En video hacemos muchas
inversiones como fue la compra de BigBand,
EGT vy otras companfas de video. Crecemos
asi en el mundo de video y la préxima etapa
es ser tan fuertes como somos en voz y datos),
complet6 Taryczower.

Finalmente, explic: ‘Para este mes ya supe-
ramos las ventas del afio pasado y en ingresos
obtuvimos un trimestre récord en Latinoaméri-
cay esperamos terminar el afio de igual modo.

Estamos presentes en casi todos los paises’

VIKING

SATCOM

PRENSARIO INTERNACIONAL

Motorized Dual Axis Navigator
MMount Antennas and Motorized Feeds
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Comercializacion de Senales
America TV 5.A.

Fabian Casella

Tel: + 54 11 4110 5155 Int:7TB44
Cel: + 549 11 3107 4577
fcasellafdamericaZ.com.ar

Adriana Molina

Tel: + 54 11 4110 5155 Int: 7845
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SVC, TRANSMISION EN 3D EN TIEMPO REAL

Sistemas de Video Comunicaciéon (SVC)
efectud,del24 al 27 dejulio, una serie de demos
de generacién y transmisién de programas en
vivo en 3D, que permitié a los asistentes ver
y operar los equipos con los que se harédn las
transmisiones en vivo en 3D.

Durante el evento se realizaron tomas de
cdmara, enrutamiento, inserciéon de gréfica,
monitoreo y emision de senales 3D para tomas
envivo en HD. Parala produccién se utilizé un
kit de dos cdmaras Ikegami de toma y gene-
raciéon en HD-SDI con un RIG Musashi para
el montaje de las dos cdmaras en paralelo. Las
senales 3D se procesaron con la placa 3D 3DX-
3901 de Miranda,la que fue monitoreada desde

¥ & i
Denis Desinger de Ikegami durante la explicacion

de las tomas de 3D con las camaras HDK-55 y el
sistema de control 3D.

un monitor JVC de 3D, ademds se generaron
otrassefiales 3D desde sefiales HD normales pre
grabadas en servers modulares Miranda.

Paralademostracién se efectué unacompre-
sion delas senales resultantes en el cédec H.264
y se transmitieron a distancia con tecnologia
nacional. Las sefales 3D generadas fueron
insertadas en un proyector de cine estereos-
cépico para la audiencia que pudo apreciar las
imdgenes en 3D en otro lugar de la ciudad. A
su vez, la emision de grabé en discos rigidos
apropiados para este fin.

Este evento cont6 con la presencia de Denis
Desinger, ingeniero de campo de Ikegami;
Nestor Schpaliansky, director de ventas para

T

Néstor Schpalliansky de Miranda durante la
explicacion del funcionamiento y los ajustes del
procesador de 3D de Miranda — 3DX-3901

Ing. Guillermo Gilles (SVC), Nestor Schpaliansky
(Miranda), Robert Winsor (Miranda), Ing.
Alejandro Isnardi (SVC), Denis Desinger

(Ikegami) y el Ing. Domingo Simonetta (SVC)

Latino America y el Caribe; y Robert Winsor,
ingeniero de campo,ambos miembros del equi-
po de Miranda Technologies. La presentacién
estuvo a cargo del Ing. Domingo Simonetta,
presidente de SVC.

Durantelasjornadas de pruebasen SVCasis-
tieron importantes representantes de canales y
productoras privadas y del sector publico. El
ciclo concluyé con una webinar online, con
transmisién para todo el pais y la regién de
esta exclusiva prueba, con el objetivo de que
clientes de todo el pafs pudieran participar y
realizar consultas en tiempo real, sobre lo que
se estaba mostrando.

HAIVISION APUNTA AL DESARROLLO

EN LATINOAMERICA

Anna Kozel coment6 que Haivision se
especializa en la distribucion de video y ve a
Latinoamérica como un mercado en el que
tiene todo para desarrollarse, y al que se ha
enfocado desde el afio pasado empezando a
buscar partners en México y otros paises.

Como compaiia de video con hardware

y software cubre varias industrias, no sé6lo
broadcast. Estd trabajando en streamingen HD
y también para los servicios OTT totalmente
integrados yautomatizados. Con 3000 ddlares
se puede tener una solucién completa. Su
producto mds vendido es la linea de encoders

para HD, Makito, pero también se destaca

su Content So-
lution con 120
clientes en todo
elmundo. Chris
Jackseocupade
las ventas a la
region. Anna Kozel

TONER, EN EUROPA Y AMERICA

Toner Cable Equipment, distribuidora
presidida por BJ Toner con mds de 40 afios de
trayectoria ofreciendo productos y servicios
para los operadores de cable, estard presente
nuevamente enlaexpo IBC de Amsterdam des-
de su oficina europea con sede en Inglaterra.

Yalo hizo el afio pasado y es un ejemplo de su

expansion de los ultimos afios, como también

PRENSARIO INTERNACIONAL

lo fue la mayor llegada a todos los shows de
Latinoamérica, a cuyos operadores también
espera en Holanda.

Vale recordar que actualmente se ofrecen
mds de 10.000 productos en inventario con sus
nuevas grandes soluciones de TV digital que
hantenido granacogidaenlos clientes, sistemas

defibra éptica, entraron enlaIPTV, medidores
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desenal, cablesy
los tradiciona-
les conectores y
amplificadores
con los que ya
se viene tra-
bajando en el

mercado.

BJ Toner

f /puntocomedy [B @puntocomedy

LLEGA EL CANAL QUE HIZO QUE EL 50%
DE LOS ESTADOUNIDENSES PERDIERAN
EL CONTROL DE SUS FUNCIONES
CORPORALES.
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ANDINA LiINk CENTROAMERICA 2012:

PARA QUE LOS INDEPENDIENTES TERMINEN DE CRECER

SERA EN SAN PEDRO SuLa, HONDURAS

Del 4 al 6 de septiembre se realiza en San
Pedro Sula, Honduras, la edicion 2012 de An-
dinaLink Centroamérica, conla organizacion
de TDCEventsInternational, de LuzMarina
Arango. Se trata de unadelas principales ferias
de la industria de la TV paga y las telecomu-
nicaciones para Guatemala, Nicaragua, Costa
Rica, El Salvador, y el pais anfitrion.

Después de su satisfactoria edicién 2011,
que tuvo a Costa Rica como sede después de
varios afios de solicitar una convencién en el
pais, y beneficiado por la coyuntura econé-
mica local y de la region, este ano se esperan
nuevamente buenos resultados en cuanto a
cantidad de operadoresindependientes que es
el factor diferencial del evento. Vale recordar
que son operadores que en su mayoria no
concurren a otros eventos y que también, por
su nimero y tamano, han requerido que se
los atienda a través de empresas e interme-
diarios locales.

Otravez el avance de la TV digital ocupard
unlugar destacado enlos forosy conferencias.
Los operadores de cable podrdn acceder a las
actualizaciones sobre la digitalizacion de sus
principales activos, las redes, y continuar con
sus objetivos de generar nuevos espacios de
negocios, y diversificar sus operaciones para
comenczar air hacia el Triple Play. Hay que ver
como siguen agrupdndose y haciendo coope-
rativas parallegar a esos objetivos. Ayudarlos
a crecer siempre fue un foco de Andina Link
y este es el momento adecuado para que lo
terminen de hacer ante la llegada de tantos
nuevos jugadores a Centroamérica.

CONFERENCIAS Y PONENTES

Todas las conferencias de Andina Link en-
trardn bajo el programa del foro del Centro
Americano de TV Digital, Convergencia y
Nuevas Tecnologfas. La primera jornada ten-
drafoco enlosnuevos escenarios delas teleco-
municaciones y los desafios regulatorios, con
la participacion de Gabriel Levy, subgerente
de Canal Clicky Canal de Ciencia, Tecnologia
e Innovacion, y del ingeniero Miguel Vélez,
representante de Conatel. Como ponente
principal, Levy disertard sobre los desafios de
lastecnologias delainformaciény comunica-
cién en un escenario global, hiperconectado,

PRENSARIO INTERNACIONAL
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convergente y multipantalla.

Porlatarde, se hablard del cambio de para-
digma, y nuevos escenarios de las telecomu-
nicaciones paralos operadoreslocales,donde
Joel Quifiones y Jorge Carrasco de Perfect
Vision disertardn sobre la convergencia de
serviciosde triple play en México. Por su parte,
Erick Barahona, de Alcatel-Lucent, hablara
sobre los paradigmas de la innovacién en la
industria de la comunicacién e informética.

El segundo dia de Andina Link Centro-
américa, el foro apuntard al cambio de para-
digma, y los nuevos negocios en la era digital
convergente, con la participacién de Sergio
Sicard, de Cisco, quien dard una ponencia
titulada “Vamos a reinventar la experiencia
de la television: Juntos”.

Finalmente, José Cedeno, de Conax,
hablaréd de la evolucién de las redes de TV
paga,dela transmision unidireccional aredes
bidireccionales hibridas y OTT.

Paralelamente al foro y como ya es una
costumbre se realizardn los seminarios de
Introduccién a la TV Digital a cargo del Ing.
Juan Garcia Bish y Tomés Delgado, quienes
abordardn temas relacionados a la conver-
gencia y la digitalizacion, cabeceras digitales
y TV Digital en la casa del cliente.

FERIA COMERCIAL

Laexposicién comercial contard con mds de
40 expositores y patrocinadores, y este afio se
esperavolver atener el buen clima de negocios
deafosanteriores. La estabilidad econémica,
la consolidacién de grupos inversores de la
region, y la necesidad de digitalizacién de los
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sistemas, hace cada vez haya mds empresas
interesadas en invertir en la region.

Porotraparte, el gran niumero de operadores
pequenos con distintas necesidades también
agudiza los sentidos de los proveedores de
equipamiento que deben llegar con una oferta
acorde, no solo por calidad sino también por
financiaciénysoporte,ya que estamos hablan-
do de operaciones que hasta ahora han sido
relegadas pero que tienen un buen potencial
de crecimiento.

Comercializado par :

Fo International
Channels
LATIMN AMERICA
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ESPN 3 superA Los 10 MILLONES

DE SUSCRIPTORES

Sebastian Lopez destacé a PRENSARIO que
ESPN 3, sefial que lanzaron en noviembre
pasado, ya estd en los 10 millones de suscrip-
tores en América Latina. ‘Se superaron las
expectativas de penetracion y el feedback de
mercado es de la necesidad de un contenido
que les permita a los operadores y afiliados
poder agregar valor a los servicios digitales),
remarco.

‘Habia una necesidad de producto para el
servicio digital, de manera que el suscriptor
esté dispuesto a pagar un servicio diferencial.
Estimo estar en 15 millones de suscriptores
en los préximos meses’

El canal, ademds de estar disponible en SD,
estd en HD. Suma el concepto de multiplata-
forma que llega a todas las pantallas una vez
compatibilizados los procesos de acceso para

que los suscriptores de video accedan al con-

PRENSARIO INTERNACIONAL

tenido viabandaancha,

sean clientes de ese I S —
servicios del afiliado ==
o de un tercero.

Lépeztambién desta-
cblapenetraciéon del canal
HD. ‘La Alta Definicién sigue
creciendo enlaregion con unritmointeresante
ysibien estd en un 7% del total de suscriptores,
se espera llegar al 10% en breve, siempre que
los afiliados de algunos paises con problemas
de importacién puedan acceder a las cajas. El
HD es un diferencial y la gente una vez que lo
tiene no vuelve atrés’.

Sobrelaindustria, comenté: ‘Estoy conven-
cido que la TV paga es de los servicios mds
baratos para el publico. Los beneficios que
da en informacidén y diversion son tinicos. El

valor del abono deberia tender a subir y no
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Sebastian Lopez en Tepal

a bajar, salvo en servicios minibdsicos, que
deben hacerse con mucho cuidado paraevitar
la canibalizacion’.

Y concluyé. ‘Hubo mercados en donde se
hizo bien por demanda eldsticaal precio como
México y Chile, pero no creo que funcione
igual en paises de penetracion alta, pues el
riesgo alli de canibalizaciéon es més alto. En
Venezuela, Ecuador y Peru es posible pero
hay que tener cuidado. Otros mercados mds
especiales como Colombia conlas antenas que
hay ahi requiere ser stiper cuidadoso, aunque

puede funcionar igual’

GLOBAL MEDIA
TELECOMUNICACIONES

Canales exclusivos
con programacion24 horas
dedicados a la informacion,
entretenimiento, educacion y
el esparcimiento.

CABLE
N@TICIAS
TWgro

‘EF’IE‘" & DOCUMENTALES |

EVENTOS EN VIVO |

DONDE QUIERAS, CUANDO QUIERAS

| LO MEJOR, RESUMIDO |

COMPACT




@ SeRALES

MBA: LIDERAZGO EN REPRESENTACION DE SENALES

MBA volvié a tener una destacada presencia
en Tepal y sigue ocupando un rol de liderazgo
en la representacion de sefales para la region
andina, siendo una empresa dnica en su tipo
en Latinoamérica.

Enunmomento donde muchasempresas de
representacion han desaparecido o se vuelven
unipersonales, MBA sigui6 creciendo en canti-
dad de sefiales y en su cartera de negocios.

Logr¢ capitalizar el nombre y la experiencia
desu presidente, Matilde de Boshell, para con-
formar, con el aporte de su hijo Carlos y otros
ejecutivos jovenes, una empresa con muchos
recursos que ha demostrado capacidad para

aportarleresultadosalas sefiales. Nos ven como
un socio tanto el operador como el programa-
dor’, remarcaron a PRENsARIO. Sus clientes son
ambos y les dan resultados a los dos por igual,
en una verdadera alianza estratégica.

Elmercadolo tiene claro ylos hanaceptado
por variasrazones. No hay conflicto entre unas
sefialesy otras, ya que al mismo tiempo captan
el espiritu de colaboracién y crecimiento en
conjunto que se les quiere dar.

Con Hola TV, la ultima gran incorpora-
cién, ya son 15 sefiales en la oferta total que
también incluye venta de publicidad, en las
que siempre han sido muy selectivos. Ahora

Carlos Boshel, JorgeTatto, Maria Arias,
Roderick Arosemena y Matilde de Boshel

todo esto se proyecta a las préximas ferias de
la regién como Andina Link Centroamérica,
ComuTV y Jornadas de Argentina.

RT: NUEVA CORRESPONSAL EN ARGENTINA

PRODUCTIVA SEGUNDA PARTICIPACION EN TEPAL

El canal ruso RT particip6 por segunda vez
de la expo Tepal, donde Victoria Vorontsova
y Karina Melikyan remarcaron: ‘En general
la exposicién es interesante, con la presencia
operadores nacionalesyabiertos dela Republica
Dominicana y la junta directiva de Tepal. En
este caso ya hubo mds reuniones con empresas
y se notd el trabajo del afio pasado con mds
presencia en nuestro stand. Muchos volvieron
para expresar sus palabras con un feedback de

Fox SPORTS 2, DESDE ENERO EN BRASIL

Santiago de Carolis viajé6 a ABTA para
acompanar a Gustavo Leme y Eduardo Ze-
bini en la primera ronda de reuniones para
el lanzamiento de Fox Sports 2 en Brasil, que
estd programado para enero, justo a un ano de
la salida de la primera sefial que ya tiene 7,5
millones de suscriptores en el pais.

Dijo queahoraes‘un poco mas sencillo’, pues

la senal. Estan tomando en cuenta el interés de
nuestros turistas por Reptblica Dominicana’

En Argentina ya se cuenta con una nueva co-
rresponsalyestard en Jornadas paratodo el Cono
Sur.‘Cadaano sesiente que trabajar los mercados
latinoamericanos es mas facil con el canal en
inglés como el en espanol. Estamos abiertos a
todo tipo de acuerdos con canales o cables con
la sefial abiertay sin costo. No hay problema con
el tipo de los servicios y nos interesan tanto los

los afiliados ya vieron que la marca ‘cumple lo
que promete’ y que tuvo ‘muy buenos resul-
tados’ con la Copa Libertadores, que tuvo a
Corinthians campeén.

Ahoratiene paraelmercadola Serie A deIta-
lia en exclusiva para Brasil y mas de 10 partidos
de la Premier League de Inglaterra, que junto
a la Copa Sudamericana donde juegan ocho

ALLTV ReLANzA FASHIONTV

Adriana Demjen confirmé a Prensario
que ATV distribuird para Latinoamérica,
salvo Brasil, el relanzamiento de la sefal
FashionTV, que es la misma que se vera en

PRENSARIO INTERNACIONAL

Estados Unidos.

La idea es sumar pronto produccién local en
Argentina, Pert, Colombia, Venezuela y Brasil.
En este dltimo pais habrd un fee individual

El equipo comercial de RT: Karina Melikyan,
Victoria Vorontsova y Alpina Cipolat

operadores chicos como los grandes. Nos gusta
mucho que la gente tenga acceso libre a todo
tipo de informacion, finalizaron.

Eduardo Zebini, VP de Fox Sports Brasil,
Gustavo Leme y Santiago de Carolis en ABTA

equipos brasilefos, requieren mds espacio. Ya
hubo que emitir algunos partidos por FXy eso
seguird hasta la salida de la segunda senal.

producido por The Box.
Se considera que la marca
es muy fuerte y que son
muchas las posibilidades.
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AMERICA INTERNACIONAL APUESTA A LA
PROGRAMACION EN VIVO

AméricalInternacional,lasenal de Argen-
tina para la regién que cuenta con el apoyo
de Uno Medios, participé nuevamente con
unstand enlaexpo Tepal. Con programacion
en la mayor parte de su grilla, la sefial hace
una interesante apuesta en un momento

del mercado donde la digitalizacién ha in-
crementado las oportunidades y hay mayor
apertura de los paquetes internacionales.
Estd presente en Uruguay, Chile, Perd y
Bolivia, y estd entrando en Estados Unidos
y Venezuela.

Adriana Molina y Fabian Casella

TV AGRO DE COLOMBIA LANZA
REMATES DE GANADO EN TELEVISION

Globalmedia Telecomunicaciones anuncié
un acuerdo con la Federacion de Ganaderos
(Fedegan) de Colombia, parala transmision de
los remates de ganados, que se emiten a través
de la senal TV Agro, en su franja TVGAN.

Fedegan es un gremio econdémico con més de
500.000 afiliados. Mds de 400 animales en prome-
dio vienen siendo rematados en los eventos televi-
sadossemanalmentepor TV Agro desde Colombia
para el mercado hispano, que puede participar
directamente en la compra en vivo de animales de

prestigiosas ganaderias de todo el pais.

Juan Gonzalo Angel, CEO de Globalmedia,
coment6: ‘Esta modalidad de comercial-
izacion deganadoenesunestimulo paraelsector
agroindustrial colombiano, al que se le ofrecen
lasbondadesde poderhacer transacciones desde
la comodidad de sus casas frente ala pantalla de
sus televisores, sin necesidad de trasladarse a
los tradicionales recintos rurales de remates. La
otra ventaja es para los ganaderos propietarios
de los animales que pueden hacer la venta de

los mismos
desde sus fin- ‘
cas y hacien-  Juan Gonzalo Angel Restrepo
das evitando el costo del transporte de sus
animales con las consabidas perdidas de peso’

TV Agro contintia su posicionamiento
en las parrillas de los cableoperadores de la
regién, en particular en los paises andinos y
centroamericanos conuna programacioén que
mezclatemas delossectoresagricolaypecuario
de una manera pedagdgica y recreativa.

PeERU MAGICO CELEBRO ANIVERSARIO

PATRIO CON PERUANOS EN USA

Perii Magico, en el corso que recorrid
diferentes condados de USA

Peru Magico, senal de Media Networks di-
rigida a los peruanos que residen en el exterior,
celebréjuntoalacomunidad peruanaen Estados
Unidos,elaniversario delaindependencia nacio-
nal del pais andino, el pasado 28 de julio.

La senal estuvo presente en los festivales
realizados en New Jersey, Los Angeles y
San Francisco, que movilizaron a mds de
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100.000 peruanos en coloridos pasacalles y
celebraciones. Especialmente vibrante fue el
corso que recorri6 los condados de Patterson,
Clifton y Passaic, en New Jersey, donde la
peruanidad se desborda cada mes de julio.
Perd Mégico emite informacion, cultura, en-
tretenimiento y deporte. De lunes a viernes,
privilegia contenidos informativos que se
complementan con espacios de gastronomia,
viajes, conversacion y estilo de vida. Los fines
de semana presenta una gran cobertura de la
liga peruana de fatbol, ya que cuenta con los
derechos de todos los partidos.

‘Para nosotros es muy importante estar
junto a la comunidad peruana, que encuentra
en Perti Mdgico la mejor ventana para estar
siempre cerca del paisa través de contenidos de
calidad que marcan la diferencia’, afirmé Carla
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Carla Toguchi, jefa de Distribucion de
Contenidos de Media Networks

Toguchi, jefa de Distribucién de Contenidos
de Media Networks.

En Estados Unidos, la senal llega a mas de
720.000 hogaresatravésdelafrecuencia431 de
DirecTV, que incluye al canal en sus paquetes
Optimo Méds, Mas Ultra y Lo Maximo. La
sefial estd también disponible en otros paises
de la regién.

Media Networks es una unidad B2B de Tele-
fénica Digital que presta servicios mayoristas
de TV paga e internet satelital, soluciones
audiovisuales, produccién de contenidos y ad
salesaempresasyoperadores de Espana, Brasil,
México, Chile, Colombia, Argentina, Ecuador,
Bolivia, Venezuela, Centroaméricay Pert,don-
de se encuentra su telepuerto regional.

- Lo mejor de Hollywood las 24 horas
- Programacion doblada af esparniol o sublitulada para foda la familia
- Estrenos cada semana
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SEMINARIO DE VERIMATRIX,
NeTwORK, SAMURAI Y MINERVA

La manana del segundo dia de ABTA se hizo
en el hotel Transamérica, el seminario “Solu-
ciones Reales paraun Mundo Real”, organizado
por Verimatrix con su CAS, el integrador
local Samurai, Minerva como aportador del
middleware, y Network Broadast, como em-
presa de soluciones regional.

Carlos Rocha de Samurai destacé las
perspectivas del mercado brasilefio con una
participacién deratingen TV abierta, que sigue
siendo muy alta, de 50 puntos de promedio,
donde Globo suele mantener 34 puntos, SBT
6, Record 5, Band 4 y RedeTV un punto. Pese

PrRoO ELECTRONIC:

FOCO EN EXPORTACION

Alexandre Nunes, director de ventas de Pro
Electronic, destacé a PRENSaRIO que ha sido
un ‘muy buen ano’ de exportacién de marca y
de apertura de mercados no sélo de TV paga,
sino también en TV abierta en varios paises,
como Chile.

Tiene ya un representante en Argentina y
a Mixsa como distribuidora, y estd tomando
otro tanto en Colombia, al mismo tiempo que
un distribuidor.

Esté realizando una gran inversi6n en tecno-
logfaparatodoslos segmentos,con nuevoshead
ends para TV digital de baja potencia, nuevos
productos para Internet con nuevos CPE y en

telefonia tiene novedades para repetidores de celular de baja potencia.

a eso, en un afio espera que el 49% de
la gente tenga smartphones y un 27%
tablets, con el Twitter como gran pro-
tagonista de la TV brasilefia, donde el
59% de los televidentes lo usa mientras
Ve sus programas.

Javier Lorenzo de Network Broadcast co-
menté que la compania tiene 50 integraciones
en Latinoamérica, y que ya encara proyectos
concretos de OTT con todas las soluciones de
transcoding y CDN, protegiendo el contenido
con Verimatrix y con middleware de Minerva.
De lo actual del mercado brasilefio sobresale

Steve Christian, Carlos Rocha, Rodrigo Godoi y Javier Lorenzo

Algar Telecom.

También hablaron Rodrigo Godoi por
Minerva, destacando que promueve una
experiencia sinérgica para multiples redes de
acceso, donde todos empiezan a buscar una
solucién centralizada con STB hibridos, y
Steve Christian de Verimatrix, que coment6 la
nueva fronteradela Broadvision, con soluciones
integradas para la fundacién del DVB.

Power & TELEPHONE

Marcelo Zamo-
ra de Power & Te-
lephone coment6
sobre su partici-
paciéon en ABTA
de Brasil, donde
tuvo un stand mds
grande y con mads
equipamiento.

P&T mostro
las nuevas fuentes

Alexandre Nunes

NUEVAMENTE EN ABTA

Marcelo Zamora y Marcelo Vaisman (extremos) de
P&T, junto a Dave Atman de Lidnsay, Antonio Galvez

de Alpha, y Paul Wagler de Viking

XM3 de Alpha Technologies, junto a sus nuevos gabinetes. Volvid a estar

con Lindsay, ATX y las antenas de Viking. Fue una presencia mucho

PEErRAPP EN TEPAL, CON APOYO
DE TVVC LATINOAMERICA

Javier Jiménez de PeerApp participé con
una conferencia en Tepal, auspiciada por TVC
Latinoamérica. Se refiri6 primero al tema
central de OTT y pregunté como un jugador
como Netflix pudo usar las redes de los ca-
bleoperadores para cobrar 8 délares. Luego
menciond que Apple estd tomandoladelantera,
y otros servicios como Love Film de Amazon
en muchos paises. Sobre tendencias dijo que

los servicios de datos mdviles van a crecer un
70% para el 2016.
Dijo que es un ecosistema fuera de balance,

PRENSARIO INTERNACIONAL

ya que la demanda de consumo de capacidad
sigue. Habl6 de Caching, la tecnologia para
almacenar el contenido mds popularenlanube
y disponerlo para el usuario. Hay diferentes
clases: Content specific (manejar el de Google
o Netflix), Commercial CDN Chaching con
motivos mds concretos y Transparent Caching
(informacién general para capturar el 80% del
trafico de la red).

Coment6 quelosoperadores tienen que tener
mayor visibilidad del trafico de sured sobre cual
es el sitio mds visitado, que porcentaje de P2P
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mas completa ratificando su compromiso con este mercado.

Javier Jiménez y Raiil Soto
tienenydatosasi,que eslo que permite PeerApp,
ademds de hacer reducir sus costos.

Tiene 60 clientes en diferentes paises, como
el grupo Orange de Francia, y trabaja con
Telmex, Une, Millicom, el CNT de Ecuador, y
otras empresas en Latinoamérica. Se adapta a
cualquier CDN.

UN CANAL.

TODO EL DEPORTE.

Los eventos deportivos mids relevantes y la mejor y mds amplia propuesta

\a gran variedad de programas de produccion propia en diferentes

TyCSports
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Acuerpo AMT/INvIsO

Vladimir Velickovich y José Luis Reyes
expresarona PRENSARIO que, tras cinco afios de
provechosa alianza, decidieron formalizar un
acuerdo de cooperaciéon mutua donde Inviso
se suma con los productos de Miranda Tech-
nologies para que AMT atienda de la mejor
manera a los broadcasters, y a la inversa AMT
ayude a Inviso con sus clientes de cable.

La formalizacion del acuerdo permite hacer

publicidad en la web de la otra parte, entre
otrasventajas. Como ejemplo, AMT preparaun
upgrade de la plataforma de DarTV y lo hard
con la ultima tecnologia filebase de Miranda
que distribuye Inviso.

AMT también acaba de celebrar un acuer-
do de distribucién con Lindsay Broadband,
siempre manejado en Latinoamérica por
Dave Atman.

Vladimir Velickovich, José Luis Reyes y Dave
Atman de Lindsay Broadband

PERFECT VISION: APUESTA A

TRONCALES

Joel Quifiones expresda PREN-
sarIO en Tepal que cuenta con
muchos clientes en Republica
Dominicana, y destacé que la
marca se estd expandiendo a
muchos productos de la linea
de troncales.

Perfect Vision: Fabian Meza, David Lord, Joel
Quifiones, Horacio Orozco y Emilio Aguirre, de
SVC de Uberlandia

(GOSPELL: CAJAS CON
HD v DVR

IdanKesell, de Gospel/Comcast, destac6 a PRENSARIO
en Tepal,dondela marca fuelocal y tuvo uno delos stands
mads concurridos, la nueva generacion de cajas NGB con
HD y DVR que cuestan menos de 100 délares.

Uno de sus clientes es Radhamés Hilario de Cable
del Norte de Puerto Plata, Reptblica Dominicana, quien
coment6 que su sistema estd digitalizando su cabeceray
poniendo Internet con tecnologia de Gospell.

TV FrRANCE INTERNATIONAL: LE RENDEZ-VOUS,
CONTENT MARKET ON 9-13 SEPTEMBER

TV France International organizes Le
Rendez-Vous, the French TV screenings and
market, which takes place on 9-13 September
2012, in Paris.

It is an opportunity for French exporters
that are members of TV France International
to show their latest slate of programs to in-
ternational acquisition executives. The event
targets television channels and other media:
DVD, VoD, IPTYV, airlines, etc.

In this edition, are expected 251 buyers from
57 different countries, representing over 175 ac-
quisition companies, 64 exhibitors,all members
of TV France International, represented by over
110sales persons. Moreover, 1,353 programsare
available for screening, 56% of which arebrand
new and 73% in HD. With more programs to
screen (+1.59% from 2011), the video library
offers alarger panorama of French production

in all genres: documentary, animation, fiction,
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feature films, performing arts, format, light
entertainment, etc.

This convention has two main assets: A digital
video library with over 150 screening stations,
allowing buyers to watch via VoD the very
best and latest French television production.
This year, 1,353 programs will be available for
screening, most of them never presented before
and available in HD.

Every year, 9,000 programs are screened by
buyers over the course of Le Rendez-Vous.
Meetings with the French distributors and
producers of these programs in fully equipped
professional meeting spaces.

Several events will occur during these 4 days
in Biarritz:

+ The semi-final round of Judging of the
International Emmy Awards for pre-school
programs a sensory evening around the docu-

mentary series Through your Eyes, distributed
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° \
ZRendez
by Upside Tele-

vision. vo U s

* A press con- TV France International

ference on French

TV programexports
in2011,in collaboration
with the CNC.

+ A panel discussion on Factual Entertain-
ment vs. traditional documentary: the pers-
pectives for French production.

This year, Le Rendez-Vous is partnering
with the Cartoon Forum, which takes place in
Toulouse from 11-14 September. Since 1990, the
Forum has given an opportunity to European
producers to pitch their animation project in
front of decision-makers, buyers and inves-
tors in order to speed up financing and find
cross-border partners. A shuttle service from
Le Rendez-Vous to the Cartoon Forum will be

available to buyers and French producers.

100%
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INTERNATIONAL CABLE CONSOLIDA
SUS SERVICIOS EN LATINOAMERICA

Armando Garcia, director general para Lati-
noamérica de International Cable, destac6 que
la compania estd en un ‘momento saludable’,
y que apunta a consolidar sus servicios en la
regién. En particular, en lo que respecta a dise-
o, asesoria y desarrollo de proyectos. Preciso:
‘Miramos muchoalos que no tienen un equipo
técnico parahacer desarrollosylosasesoramos,
optimizamos sus redes y les mostramos como
hacer mas dinero con ellas’

En este momento tienen oficinas en México,

Colombia, Panama y préximamente se recu-
perard Bolivia para apoyar todo el Cono Sur.
En Colombia hay un centro importante, con
toda la operacion de refurbished dedicado,
con lo que se manejan 220 personas en la
capital colombiana. En México el proyecto es
totalmente nuevo y por eso la empresa tuvo
stand en Canitec.

Garcia coordina todo con sede en Bogotd,
mantiene el posicionamiento de la compania
y dentro de eso ve la presencia en las ferias.

< i Ha.
Armando Garcia

Ahora les toca estar en Andina Link y la SCTE
de Orlando.

Respecto a las marcas, estd concretando
nuevas alianzas, como la que mantiene con
Casa Systems, con un trabajo especial para ser
distribuidores exclusivos, Evertzy Safeview de
cooperacion especial.

TyC SPORTS: DESTACADA COBERTURA

DE LOS JUEGOS OLiMPICOS

ALCANZO UN PROMEDIO DE 3,13 PUNTOS DE RATING

TyC Sports alcanz6 en Argentina un pro-
medio de 3,13 puntos de rating en la franja de
7-24 horas durante los diez primeros dias de
cobertura de los Juegos Olimpicos de Londres,
segtin datos de Ibope.

Segtin las mediciones registradas entre el

Gonzalo Bonadeo

27 de julio y el 5 de agosto, la senal deportiva
de TV paga mostr6 picos de 9,90 puntos en
el triunfo por el bronce de Juan Martin del
Potro, 9,48 enla Ceremonia Inaugural, 9,42 en
el partido debédsquet entre Argentinay Nigeria,
y 7,71 en la final de lanzamiento de bala con la
participacion de Germén Lauro.

TyC Sports realiz6 la quinta co-
bertura consecutiva del evento,
liderada por el periodista depor-
tivo Gonzalo Bonadeo, y con
50 enviados especiales. Toda la
programacion diaria estuvo dedi-
cada a la cita de Londres en vivo y
en HD, anclada principalmente en la
participacion de los deportistas argentinos, y
con toda la actividad de la Villa Olimpica, con

e Al
Juan Wade

cdmaras propias e imdgenes exclusivas.

Junto a Bonadeo estuvieron especialistas
en todas las disciplinas como Sergio Vigil en
hockey, Martiniano Molina en handball, José

Montesano en basquet y véley, Juan
MartinRinaldi en tenis y atletismo,

y Norberto Garcia en deportes
acudticos, entre otros, quienes

T'_-Ic spﬂ'l'l's brindaron relatosy comentarios

delas competenciasindividuales

y por equipos, ademds de entre-

vistas exclusivas con las figuras del

deporte mundial y todo el color y la

pasién del evento deportivo masimportante
del planeta.

CoLomBIA: GLOBALMEDIA LANZA SENAL Nova TV
PARA MERCADEO Y VENTAS ONLINE

Globalmedia, el grupo de telecomunicaciones
de Juan Gonzalo Angel, lanzard Nova TV, un
canal exclusivo paraelmercadeoyventasonline
las 24 horas con emisién desde Colombia para
atender el mercado consumidor hispano, que
estara disponible a través del satélite NS 806.

PRENSARIO INTERNACIONAL

El publico podrd comprar desde su hogar, a
partir de un catdlogo de productos exclusivos,
y a mejores precios que los de los mercados
tradicionales.

Esteemprendimiento cuentaconunaredlogis-
ticaque permitelatomadepedidosylardpidaen-
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tregadelascomprasen todoslos paises conlaga-
rantia,seriedad yrespald6 del grupo Televentas.
Juan Gonzalo Angel se ha destacado en la
produccion de contenidos audiovisuales con
canales satelitales temdticos, como TV Agro y
Cablenoticias.

lco DIGITAL.
Soluciones /niegrales
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SVT Series | Multi-Format HD/SD, MPEG2/H.264 Transcoder

The SVT Multi-Format Transcoder is one of the most widely used transcoders in the world today
Processing thousands of channels, 24 hours a day, the SVT's proven performance and reliability meets or
exceeds the demands of major broadcasters and service providers.

Real time transcoding
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AFD, CC, DVB table pass-through
Available in 2, 4, 6 or 8 channels models
Front panel and Web Browser control
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Y NUEVA LEY PARA COMUNITARIOS .

ComuTV REALIZA sU ExpPo EN UN ANO DE CAMBIOS PARA TV EN COLOMBIA

La quinta edicién de la Expo ComuTV se realizard del 18 al 20 de
septiembre en Medellin,en un marco deimportantes cambios tanto en el
interior de la feria, como en el mercado de la TV paga de Colombia.

Se trata de un espacio destinado para que los operadores comunita-
rios y parabolicos nacionales se encuentren a lo largo de tres jornadas
para discutir la actualidad del sector y puedan acceder a las tltimas
novedades en cuanto a programacién y tecnologia.

Organizada por SRV Eventos para la Cooperativa Multiactivade TV
Comunitaria presidida por Sergio Restrepo,la expo viene creciendo afio
a afo, con mds de 1.400 visitantes en su edicién de 2011, por lo que este
afio se muda a Plaza Mayor, el centro ferial més grande de la ciudad.

En esta edicidn, la muestra comercial estard abierta sin cargo a todo
el publico, y dispondra de 80 stands ocupados por empresas nacionales
e internacionales. Las charlas comerciales, brindadas por expertos de-
dicados a TV Digital, nuevos modelos de negocios, legislaciéon laboral,
marketing y muchos otros temas, estardn reservadas exclusivamente
para los comunitarios.

La inauguracién contard con la presencia de Diego Molano, ministro
TIC, y de altos funcionarios de la Autoridad Nacional de Television
(ANTV),junto con gerentes de Teleantioquia, Telemedellin ylos canales

5tu FESTIVAL DE TELEVISION

COMUNITARIA

MUESTRA COMERCIAL

TALLERES EN:
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Uy Click, entre otros.

Como siempre, Co-
muTV finalizard con
entrega de premios
del Festival de Tele-
visién Comunitaria,
que con el auspicio de
los canales Mi Gente
y Cinema+ de Royal
Net, distinguird a las
mejores producciones
en 16 categorias.

2012, ANo DE
CAMBIOS PARA LA TV

La TV comunitaria, como la TV paga en general, estd viviendo un
afio de grandes cambios en Colombia: por un lado, por la liquidacién
de la Comisién Nacional de Television (CNTV) y su reemplazo por la
ANTYV, y por el otro, por la obtencién de los derechos de transmisién
del futbol profesional colombiano para los comunitarios.

Respectoalos cambios generadosa partir delanueva Ley de Television
sancionada a principios de 2012, lo mas importante fue la creacion de
un nuevo ente rector para la TV, la ANTV, que entre otras cuestiones,
estd trabajando desde abril en un proyecto que pretende cambiar la
legislacién de la TV comunitaria.

Sergio Restrepo explicé a PRENSARIO que se trata de una iniciativa
publicada por la CNTV dias antes de su liquidacién, y que ‘para sor-
presa de los comunitarios) la nueva autoridad retomé apenas entré
en funciones.

Entre las 41 propuestas que recibié la ANTV (entre ellas de UNE,
Claro y DirecTV), se encuentra la de ComuTV, que sefialé cada uno
de los articulos que conformardn la nueva reglamentacién que a su
juicio violan la Constitucién de Colombia y leyes vigentes.

Uno de los puntos que vienen reclamando desde 2011 los comu-
nitarios, y que forma parte del proyecto, es la elevaciéon del tope de
suscriptores -hoy en 15.000- impuesto a los sistemas para seguir siendo
considerados comunitarios. Si bien hasta su liquidacién no han tenido
respuesta favorable de la CNTYV, con la creacion de la ANTV esperan
que las autoridades se hagan eco de este reclamo.

Otranovedad fue que este ano, gracias al cambio de comercializaciéon
de derechos del futbol profesional colombiano que ahora esta abierto
a todos los operadores que lo quieran transmitir, los comunitarios
lograron un acuerdo con Dimayor (propietario de estos derechos)
para tener los partidos de los torneos nacionales en sus grillas, en una
negociacién en la que ‘ComuTV, como gremial, representé en bloque
al sector frente a Dimayor, para que cualquier sistema comunitario,
sea o no asociado, pueda tener al futbol profesional en sus grillas’,
dijo Restrepo.
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SigNAL TV, 13 ANOS EN LATINOAMERICA

Signal TV, la empresa de representacién
de senales de Hortensia Espitaletta, se ha
posicionado en la industria de la televisién por
Suscripcion. Cuenta con 13 anos de experiencia
enlosmercadosde Colombia, Venezuela, Ecua-
dor, Pert, Bolivia, Centroamérica y el Caribe.
Su infraestructura permite tener una pro-
puesta solida y variada en un mercado tan
variable y competitivo que la requiere. ‘Somos

un socio estratégico en el negocio, ofrecemos
oportunidades en la distribucién de senales
logrando ser una buena opcidén para los cable
operadores y los anunciantes’, dijo Espitaletta.
‘Las sefnales que representamos cubren
una gran variedad de géneros como mu-
sica, cine, cine independiente, accién, va-
riedades, noticias, deportes, agricultura,
novela , familiar, entre otros, completd.

Susgruposdese-

nalesrepresenta- |

dos actualmente

son TV Azteca  Hortensia Espitaletta
con Azteca In-

ternacional, Azteca Novelas y Azteca HD;
Xtime; Global Media (TV Agro, Cablenoticias,
Tele Nostalgia, Tumba TV, Nova TV), TVE y
24 horas; Cinema+, Cine Click, y Mediaset.

SIGNAL GRoOuP Y MATT: INTERNET INALAMBRICA
PARA SISTEMAS COMUNITARIOS

Signal Group, a través de una alianza con
Matt Telecomunicaciones de Colombia, provee
alos sistemas de cable pequefios y medianos el
servicio de Internet Inaldmbrica, y consultorfa
en este campo.

‘Matt se dedicaala comercializacion, diseno
e implementacién para los sistemas de teleco-
municaciones y sus aplicaciones, con foco en
la tecnologia inaldmbrica), explic6 Hortensia
Espitaletta, presidente de Signal Group.

La compania nacié de la necesidad de las
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empresas de orientar sus recursos al desarrollo
de las telecomunicaciones y la conectividad.
Genera soluciones sencillas para sus clientes,
con tecnologia Wlan Mikrotik.

‘La experiencia adquirida y el incremento
de las actividades y requerimientos presen-
tados por la industria colombiana llevan a
visionar proyectos con alto beneficio social
donde se logre la mayor conectividad posible
de las localidades acceso a Internet, remarcod
Espitaletta.
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CooPerRATIVA EL VIBORAL: FOCO EN TV DIGITAL,

HD E INTERNET

Hortensia Espitaletta y
William Galindo

La Cooperativa Multiactiva Viboral Televi-
sion de Colombia provee, desde hace un afio,
el servicio de TV por cable parala comunidad
del municipio del Carmen de Viboral.

Desde 2007, y en el marco de la ejecucién
de un proyecto de Cooperacion Internacional
con una agencia canadiense, los directivos y la
gerenciadela Cooperativa Viboral Television,
con el apoyo de la Universidad de Antioquia'y
elacompanamiento del parque del emprendi-
miento, desarrollaron su plan de empresa, en el

® TecnoLoaia

Fyco TELECOMUNICACIONES: FIBRA EXPRESS

que por primera vez se empezaba a hablar de
implementar como una estrategia competiti-
va, lainclusion de nuevos y mejores servicios
como Internet y television digital.

En continuidad con dicho plan, William
Galindo Muiioz, gerente de la cooperativa
Viboral, ha participado en las diferentes ferias
delaindustriadela TV en Sudamérica, pasan-
do por Pert, Argentina y Uruguay. Con estos
elementos finalmente decidi6 implementar la
television digital con Network Broadcast de
Argentina, empresa que ofreci6 su sistema
Robusta que se adapta a las necesidades la
organizacion.

Hoy, los asociados a Viboral Television,
cuentan con canales en HD como Fox Sport
HD, ESPN HD, Nat Geo y Fox Series HD,
Nat Geo Wild HD, Universal Channel HD,
y el Futbol Profesional Colombiano. Ademds,
dentro desu grilla de programacién, la comu-
nidad puede acceder a la programacién en
Standar Definition paralos canales nacionales

PARA CENTROAMERICA

Edwar Juarez, director comercial de Fyco

Fyco Telecomunicaciones lanzé Fibra
Express, una solucién express en el suminis-
tro de cables de fibra 6ptica para el mercado
Centroamericano. Su ubicacién estratégica
en el puerto de Colén de Panama, y el equipo
logistico encabezado por Rafael Vargas, gerente
comercial para la regién, permiten entregar
sus productos CIF con un méximo de cinco

PRENSARIO INTERNACIONAL

dias para Costa Rica, Nicaragua, Honduras,
Guatemala y el Salvador.

‘El stock de cables de Fyco Centro América
supera los 3000 km, siendo el mds grande de la
region. Nuestra alianza con la fabrica de fibra
6pticade Corea de Sur, Taihan Fiber Optics nos
convierteenlamejoropcién del mercado,yaque
ademads de ofrecer un excelente producto que se
producen conISO9001,1SOy 14001, hacen que
nuestro cables sean homologados porlasmejores
empresasdelaindustriayaque Telcordiaavalasu
calidad’,afirmé Edwar Juarez, director comercial
de FYCO Telecomunicaciones.

Taihan Fiber Optics estd posicionada entrelas
principales fébricas de cables de fibra 6ptica.‘Su
ingenierfaincide de manera directa en que Co-
rea del Sur sea el lider mundial en banda ancha
al tener la mejor red de fibra éptica del planeta
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El Viboral
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y algunos internacionales, 16 en total.

Ademas del desarrollo tecnoldgico, Viboral
estdapuntandoal desarrollo de un canal comu-
nitario, que producird y emitird programacién
local en HD, cuyo lanzamiento se prevé para
noviembre de este afio.

AcUErDO cON SIGNAL Group-MATT

Signal Group, en alianza con el proveedor
de soluciones Wi-fi para sistemas medianos
y pequenos Matt, mantiene un acuerdo con
Cooperativa El Viboral por el que brinda
dicho servicio. A partir de esta experiencia,
se estd expandiendo el sistema a nivel na-
cional en Colombia y Venezuela, y se espera
llegar a Peru.

con soluciones FTTH’, completé Judrez.

El stock de cables de fibra 6ptica de Taihan
Fyco tiene en su bodega de la zona franca de
Coldn en Panamd, esta conformado por dife-
rentes tipos de cables de fibras épticas como
ADSS o Armados, de 12-24-48-96 Hilos.

Actualmente Fyco Telecomunicaciones tiene
sede en México, Centro América, Venezuela,
Colombia y Pert, los demds paises los atiende
desde el puerto de Col6én en Panama. ‘Nuestra
fibra express para las Américas ha colaborado
con laindustria y sabemos que nuestros cables
benefician a los pueblos ya que a través de los
clientes, estos pueden acceder a las teleco-
municaciones. Nos diferencia el esfuerzo por
tener productos en stock y de esta manera lo
proyectos no tengan que esperar mas de 150
dias en ejecutarse’, concluy6é Edwar Judrez.

OL=4

Es facil reconocer quien utiliza antenas

Mt’_'

Detalle
Conector

o

subar

UHF Digital HDTV

-

UHF Yagi Digital =

o
o

Eagriter LSF
Duobtds Volrege
Al P 1 4=AB

Mokl pder Adjbienie 19" Amglificadar da Linas

T EE

Conemares "F" Compeeshin

www.proeletronic.com.br @ @proeletronic

Diwtage e 1CHE Solder Back

ﬂ Proeletronkc

Antenas para TOT [Televisdo Digital Terrestre}

I

riG

Ti_.LLi Fi

Eximrnor da
Larel Ri-suado Hd il

e

Finrs de ompiessin
ECse e RGE Farag Pelacabis Rpistabie
Fertamanio 30 3men BT & AGH &junitined

ELETROMNIG

Fabsion |2 FR41003



® TecnoLOGiA

ERICSSON DRIVES MULTI-SCREEN TV EXPERIENCES
TO EXPAND REVENUE OPPORTUNITIES FOR SPORT
AND NEWS COVERAGE

By AL Nuinez, HEAD oF AMERIcAs, BusiNess LINE ComPRESSION, ERICSsON

Multi-screen television is radically chan-
ging the way consumers watch TV. As today’s
consumers demand more mobile and more
personalized viewing experiences, the arrival
of multi-screen is taking the TV industry ever
closer to anage where all consumers can access
any type of content when they want, at any
time and from any location.

Viewers are getting used to a wider choice
of content and the convenience of accessing
it through multiple devices, using services
such as catch-up TV and on-demand catalo-
gs, through offerings served by their pay TV
operator or over-the-top (OTT).

However, this trend is severely testing
consumer loyalty. Coverage of major spor-
ting events, such as the World Cup and the
upcoming Olympic Games are often used to
protect and even enhance viewing figures.
Sports programming can also be seen to drive
technology adoption as consumers choose
the highest quality coverage of their favorite
events. Thisis true for contribution technolo-
gies such as 4:2:2 sampling, High-Definition,
10-bit precision, 3D TV coverage and, in the
future, 1080p50/60 and 4K TV.

All of these advances increase bandwidth
requirements throughout the chain. Video
compression algorithmicimprovements have
helped to reduce their impact and ensure that
higher value services become viable. At the

same time, with a growing number of major
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venues fibered up with high capacity IP links,
bandwidth availability has sharply risen allo-
wing deployment of less efficient - but more
cost effective - compression such
as JPEG 2000.

However, JPEG 2000 can
require in excess of 120
Mbit/sfor HD contribution
and with the advent of 3D
TV, 1080p50/60 resolution
and 4K TV, the pressure on
distribution networks, especially
satellite, will continue to mount. There are
also new technologies on the horizon that
promise to increase compression efficiency
significantly and others that are expected to
improve networks’ bandwidth further. All
these developments will ensure that the bar
for high-quality video continues to rise.

Consumers are increasingly integrating
their television viewing with their onlinelives,
as they expect every device they own to form
part of their entertainment experience. As
more consumers embrace the ‘TV anywhere’
experience, TV operators and broadcasters
need to respond to these new challenges by
building platformarchitecture that will enable
viewers to consume, share and discover con-
tent on all devices. We are helping operators
to evolve their linear and on-demand TV
services into a hybrid multi-screen strategy
that unites traditional fixed TV delivery
networks with bro-
adband fixed and
wireless IP, which
in turn will drive
greater usageacross
devices and provi-
de further revenue

opportunities.

SPR1200
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Ericsson’s Multiscreen Video pro-
cessing solution provides the most po-
werful and flexible approach to the growing
multi-screen market, enabling high quality
and cost effective processing of hundreds
of channels into the thousands of adaptive
streaming profiles necessary for a true ‘TV
anywhere experience. The solution consists
of the Ericsson SPR1200 and the Ericsson
NPR1200, with the two units combining to
make one highly scalable solution that solves
the present and future challenges facing mul-
ti-screen TV. These products will be among
those showcased at IBC 2012 at the Ericsson
stand in Hall 1.D61.

Potentially there are further lateral revenue
opportunities that other new technology
trends can provide. For example, recent
broadcasters and content owners have been
investigating ways to expand coverage of
premium events to offer a more personalized
experience to viewers. There is scope to go
even further beyond this point and effectively
connect consumers with any event, increasing
choice, convenience and overall experience
value. Coupled with new social and interac-
tivity trends, this has the potential to vastly
expand revenue streams.

Discover more about Ericsson’s TV offe-
ring and industry insights at the Ericsson
TV site.

Innovation and technology applied
to our products allow us to offer
top quality solutions with best price.
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CoLomBIA

Losresultadosdelaquintaedicién del Congreso
TecnoTelevision, realizado en Bogotd, Colom-
bia del 25 al 26 de julio, del fueron positivos al
reunir a clientes y principales fabricantes de la
industria broadcast de la regién, Estados Unidos
y Europa.

Este afo el evento cont6 con la participacién
comercial de 24 compaiias, entre ellas Harris,
Seel, Sony, Newtek, Curacao, VCR, Vitec
Group, Arrow, Kramer, AV Tech, JVC, Pana-
sonic, muchas de ellas a través de sus canales de

A N
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Carlos Arango, director de tecnologia, de
Teleantioquia y Edgar Gonzalez, gerente, de
Compricel

Harris: Manuel Martinez, director comercial,
Diego Gilles, gerente comercial regional,
Mariem Areco, marketing manager, John

Pinheros, Ing. de servicios, Guillermo Mon
Avalle, Ing. de propuestas

José Cadavieco Jr, presidente de Vidiexco
José Urena, Vicepresidente de Videocom

PRENSARIO INTERNACIONAL

TECNOTELEVISIC)N, LA INDUSTRIA
BROADCAST REUNIDA EN BOGOTA

representacion.

Hubo también un pabellén para
Brasil, en el que cinco firmas espe-
cializadas en productos eléctricos y
electrénicos para este sector, estuvie-
ron presentes.

El lugar elegido para la expo fue el
Centro de Ferias y Exposiciones Cor-
ferias, con una ubicacién estratégica,
y que volvera a ser sede de la sexta
version del evento, confirmado para
el 31 de julio de 2013.

SebastianFerndndez, vicepresiden-
te de Ventas y Operaciones de Latin
Press, empresa organizadora, dijo: ‘El evento
ha venido creciendo entre 30 y 40% cada afio,
y para el 2013 estaremos en el mismo lugar con
algo mds amplio; pasaremos de un pabellén de
1.200 metros cuadrados a uno de 2.500, lo que
demuestra una necesidad clara en el mercado de
broadcast en este pais.

Variosdelosfabricantes presentaron susmdsre-
cientesinnovaciones tecnolégicasentrelas cuales
sedestacaron: el switcher digital TriCaster 8000 de

Newtek: Jorge Dighero, gerente Ventas Latam
Maria Claudia Torres, directora marketing Latam

Hernan Dominguez, gerente general, Mayra
Martinez, ejecutiva de cuenta, y Camilo Correal,
gerente comercial, todos de Misica Link
(representante directo de fabrica Senheiser)
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Alfredo Baggath, miembro de Haz Wray, gerente Ventas
la Junta Directiva de ANTV USAy Latam de Clear Com

Newtek, el sistemade correccion de colorllamado
Pablo de Quantel, la plataforma multiformato
Selenio de Harris, asi como toda la tecnologfa de
iluminaci6n Led en sistemas Fresnel.

Carlos Fernandez, gerente de Seel, aseguré:
‘El balance es muy positivo, pues esta es una
feria especializada a la que asisten ejecutivos con
poder de decisién y personal técnico para evaluar
nuevas tecnologias, por lo que hemos visto que
todoslos fabricantes han hecho un buen esfuerzo
por traer mas equipo.

Rafael Pérez, director comercial, de Quantel, y
Juan Carlos Mejia, presidente de Arrow

José Cadavieco Jr, presidente de Vidiexco
William Ocampo, representante ventas de Telvue
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DMP900 One stop video delivery platform
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Less space, less connection, less power consumption, more capacity,
more flexibility and more customer satisfaction - this is what Wellav
DMP900 brings to you.

DMPS00 1s a new generation scalable headend platform that can handle any inpul and outpul of video
streams. By centralizing the processing (multiplexing) capacity (6 Gigabit data) and equipped with
redundant power supply, each DMP can house six modules to support different video/audio processing
needs such as receiving, decoding, encoding, transcoding, scrambling and modulation for network
operators. All modules can be hot-swapped and back-up for each other to minimize the service outage.
DMP900 is ideal equipment for SD&HD video service headend, encoding/transcoding solution,
transmaodulation, SMATV and video/audio transmission via IP
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Juan Pachoén, ing. ventas de Rohde&Schwarz
Carlos Yhama, director técnico de La Curagcao

José Rodriguez, gerente, de Inner Consulting y
José Rojano, gerente, de Av Tech

Yanic Aroca, asistente comercial de Q Parts
Javier Acosta, gerente general de Q Parts

f':]!e | oY

. Aharon Yablon, director Latam de Kramer
Oscar Rosero, gerente de Contacto Audiovisuales

PRENSARIO INTERNACIONAL

TECNOTELEVISION, LA INDUSTRIA
BROADCAST REUNIDA EN BOGOTA
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Alfredo Cabrera, director ventas de FOR-A Latam,y  Pedro Luis Mees, director de
Johan Lieffers, director ventas Américas de Axon ventas de JVC division Latam

CoLomsiA N HD

TecnoTelevision fue escenario de distintas
temdticas como las tendencias de distribucién
de contenidos en multiplataformas, desafios de
la TDT, estandares, entre otros.

Colombia, junto con Panamd, adopté el
sistema de transmision DVB-T2, mientras los
demds paises latinoamericanos se quedaron en el
DVB-T.Estadecisién es paramuchosempresarios
consultadosporPRENSARIO, unbuensintoma’pues
genera un atractivo potencial para fabricantes e
integradores,quienesven unmercadoaudiovisual
en expansion.

Juan Carlos Mejia, presidente de Arrow en
Colombia,destact: Laindustriadelatelevisionen
el pais crece muy rdpido. La calidad se ha ubicado
anivelinternacional,siendobastante competitiva
yesorepercuteen el crecimientointerno. Creo que
todo va a depender del manejo de la economia
y de las nuevas decisiones del gobierno para la
apertura de una tercera cadena’

Lospasosseestin dandoyelambiente estd muy
dindmico, en especial por decisiones necesarias
como la liquidacién de la Comisién Nacional
de Television (CNTV), que venia sobrellevando
escandalos de corrupcién y malos manejos.

Ensureemplazosecredla Autoridad Nacional
de Television (ANTV), el nuevo ente de control
que a partir del pasado 10 de abril asumio6 las
funciones de su antecesora. Alfredo Baggath,
miembro de la Junta Directiva asegurd: ‘Esta es
una entidad austera en sus gastos de funciona-
miento y enfocada bajo un esquema mas técnico
y gerencia de proyectos. Esto permite gestionar
mejor las partidas asignadas que estin en el
orden de los 197.000 millones de pesos (USD
109 millones), para tres grandes temas durante
este ano: cubrimiento del servicio al 100% del
pais, fortalecimiento de la television publica y
disminucion de barreras regulatorias”
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Teniendo en cuentaque el apagénanaldgico en
Colombia se realizard en 2018, Baggath explic6:
‘Es necesario ampliar la cobertura. Actualmente,
220 municipios del pais no tienen servicio de te-
levision, esto significa casi un 8% dela poblacién
colombiana’

La entidad estructur6 un proyecto llamado
DTH Social quebuscasubirlassenalesde televisén
abierta al satélite para que, por medio de equipos
decodificadores (incluso con posibilidad de ser
subsidiados),las personasaccedan inicialmentea
16 canalesenestaszonas. Este proyectolo coordina
laproductoraestatal RTVCy cuenta con una par-
tidade5.000 millonesdepesos (USD 2,7 millones)
en una primera fase. El escoger DVB-T2 —aclaré
el funcionario-- ayuda a llegar a estas regiones
y prepara al pais para nuevas oportunidades
como adquirir una ventaja en el conocimiento
de ingenieria de esta tecnologia, en desarrollo de
contenidos y prestacién de servicios.

Baggath explic6 que el grueso de las partidas
destinadas, son para proyectos de infraestructu-
ra, cuyos recursos ascienden a cerca de 70.000
millones de pesos (USD 39 millones). Para el
fortalecimiento de la television publica, tienen
apropiados recursos por cerca de 141.000 millo-
nes de pesos (USD 78 millones) para 2012 de los
cuales, hasta la fecha, se han girado un poco més
de 23.000 millones (USD 12 millones).

Frente al tema del tercer canal,la ANTV tiene
listo un pliegolicitatorio yunabanca deinversién
para hacer un nuevo estudio que determine las
condiciones con las cuales se podria dar este
proceso. Alfredo Baggath concluy6: ‘Indiscutible-
mentelaentradade unnuevojugadorenlaoferta
es buena para todos pero con un diferencial. No
ganamos nada si la oferta sigue siendo la misma,
la diversificacién de canales permite lo mismo
para los contenidos especializados y en eso se
debe pensar de aqui a unos anos.

Los Expertos en Redes Quieren Saber Mas

Proveyendo

infraestructura

/7 Standards-basad
EPON / Provisioning and
'Management Solution

#

Support I
for legacy Comprehensive

set top /, selection of ONTs
RF Return

/ Video

.para la industria

Consolidado como uno da ks lidenas i plonanos an tecnalogia dplica de banda ancha, y ahora aun mas fortalacido por la
adauisicion del portafolio de TridemT™, Aurora Nebworks ha dissfado, creado ¥ comercializado soluciones de Flora hasta las
Framisas que parmilan la antraga de sanvicios basados an astandaras 1anto para clientas résidenciales como para paguanos y
medianos negocios, Muestro sistema FTTP permite proveser sericios de voz. datos v video (IP Video y transmision de RF
Analogo/Digital para redes de banda ancha). Escoja Aurora Networks hoy mismo.

aurora

@l v ETwoRKsS A whole new light, growing brighter!

www. Burora.com | 408 235, 7000




® TecnoLOGiA

NoveL-SuperTV: DRM

UNIFORM PLATFORM

HYBRID NETWORK CONTENT SECURITY SOLUTION

With therapid development of the triple play,
securityapplication formin the hybrid network
environment gradually diversified. Inaddition
to the traditional broadcasting conditional
access system (CAS), IPTV and OTT solution
gradually occupy the main market. Undersucha
condition, productintegrationand deployment
become the key issue of the operators.

Each product has its own characteristics
and running style, so that the operators face a
variety of products at the same time. How to
make the solution much more cost-effective
andavoid repeated devotion? How to realize the
authorization to one user withlots of terminals?
Novel-SuperTV gives the answer.

Novel-SuperTV DRM uniform platform
integrates the CAS (DVB-C/ S/ T, Mobile),
the DRM (OTT, IPTV,) and other products.
In our solution, the uniform platform system
will deploy all the security products with
“plug-in” module characters. Based on the

same operating system (linux-suse), data-
base software, peripheral interface (BOSS
interface, NMS interface, CMS interface,
SMS interfaces, etc.), the underlying mod-
ule (security management, communication
modules, etc.) and other Novel-SuperTV
self-developed product modules; we could
manage the system with your most flexibility.
We can reuse the existing utility modules such
as interfaces, database, and deployment of
business modules to reduce the cost of opera-
tors. Meanwhile, under the form of payment
authorized,a user can bind multiple hardware
platforms and the paymentauthorization is-
sued by user ID. We could help our customer
to get the perfect experience by sharing of
an authorized terminal, reducing the time
of authorization and enjoying the terminal
screen interactive services.

Seeyouin the Amsterdam; ourbooth number
is B51 in Hall 4.

VOLICON: NUEVA
ASOCIACION EN
BRASIL

[

Russell Wise, VP Global Sales, y Ken Rubin

en B&C de Sao Paulo

Volicon se asoci6 con el fabricante paulista
Accept para poder entregar a nivel local su
exitoso sistema Observer a un costo signi-
ficativamente mds bajo a los broadcasters
brasilenos.

Esto, a partir de una reduccién de tarifa y
de importantes impuestos que hay que pagar
en el pais. Ademds, se tiene la ventaja de tener
soportedesoftwarelocal,siempre manteniendo
la certificacién ISO 9001.

Coyhaigue # 1513, San Miguel Santiago, Chila

Ted.:

[oE-2) /91122 » 3121379

info@ pittelecom. cl | www. pittelecom.cl
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(Promptlink

Plataforma de Pruebas Masivas para
Cable Médems y EMTAs
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' Cable Modem
Test Platform

& Solucidn completamente escalable para probar CPEs en el
depdsito, ya 58a en pequeiias o grandes operaciones

@ Diagnostica cualquier tipo de cable médem, EMTA, o mddem
router de cualquier marca y modelo
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# Realiza pruebas automatizadas en lotes de hasta 48 unidades
® Efectia pruebas telefénicas completas para los EMTAs
@ Permite una operacidon sencilla por personal no-técnico

& Genera reportes completos para control de imventarnos y
proceso de RMA

# Reduce los costos de reciclaje v devolucién de CPEs

CMTF es el equipo de prueba lider en el mercado, y el dnico
capaz de probar mddems hasta DOCSIS 3.0.

Soluciones para datos, voz y video sobre cable

Promptlink Communications

4005 Avenida de La Plata, Oceanside, California 92056, LISA
+1 760 688 4022 ext. 726

wanw. promiptlink.com
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NoveLisima ES VEPLUSTV

La senal internacional de Venevision dio
un salto generalista para pasar de llamarse
Novelisima a VePlusTV en todos los paises
delaregion. Esto reflejala gran repercusion,
no so6lo de las novelas sino también de los

Talk Shows y otros géneros que tienen éxito

en Venezuela y los demds paises a donde
se apost6 con una produccién local, como
ocurrié en Republica Dominicana. El obje-
tivo es generar ahora una merca regional y
seguir sumando paises, como puede ser en

breve Paraguay.

NHK sumMA PARTICIPACION EN

LATINOAMERICA

NHK tuvo una buena asistencia en su
stand de Tepal en Reptblica Dominicana,
donde sumo 13 clientes nuevosala senal. Una
novedad fue su ingreso en Tricom y Aster de
Republica Dominicana, con acuerdos para
la senal de HD.

Desde su lanzamiento, hace dos afios,

NHK ha progresado en la regién y ya es
conocida por todos los operadores. En
todo el mundo tiene mas de 160 millones
de clientes, y en Estados Unidos trabaja
con Comcast y Time Warner, entre otros.
Particip6 en ABTA de Brasil, y estard en

Jornadas de Argentina.

AGROTENDENCIA LLEVA LO MEJOR
DEL AGRO A LATINOAMERICA

Agrotendencia es una nueva sefial co-
lombiana de contenido agropecuario, pero
conacuerdos de programaci6n internacio-
nal, que empieza a ganarse un lugar en la
regiéon Andina y Centroamérica, que es el
primer objetivo.

Le estd yendo muy bien en Venezuela,

donde su director generak, Luis Eduardo

|'u'

{endenc

Palacios, que ya estd presente ‘en casi todos
los pequefios’.

La grilla de programacién incluye pro-
ducciones con temdtica agropecuaria de
distintos canales de Venezuela, Colombia,
Paraguay, Brasil, Guatemala, e incluso EE.UU.
y Canadd. Ademads, Agrotendencia tiene un

acuerdo con el canal Rural de Argentina, por

iiiii
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Rafael Melo de Tricom, con Elba
Mora y Cosme Lopez

Mima Komori, Yuri Sato y Miyuki
Nomura en la Expo Tepal 2012

|
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Connector de
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Maria Eugenia Ugueto y Luis Eduardo Palacios

el que transmite un resumen de sus progra-
mas mds solicitados en un ciclo llamado Lo
Mejor del Rural.

Estomas libres en o sofelile NS5 806
hostn Dicenbers 7017,

Levs imdervsaden en Recoplores y Tarifo

promocional 2013 contnciamos en el
Stond 33 de Anding Link

0 comuniquese
P58 212 9TERT0 S O5A5405 / SRTIETY
lpodocios @ogrotesdencio.com
ogrofendesdaly Egmal com
www.ogrotendendn. b
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de fibra optica, cobre y coaxial,
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Cahble de fibra optica
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Multicorn mantiene en stock mas de 13000 productos provenientes de los 270 fabricantes principales del la industria. Estos
productos se utilcen para adquirir, procesar, vy distribuir senales de television, data, voz, seguridad y senales inalambricas , atravez

www.multicominc.com 407-331-7779

Multicom: una explosion de calidad y valor

Limea de componentes activos
2 Y & pasivos. Ademas fibfa Dpthﬂ
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MoCA: PERFORMANCE Y FIABILIDAD

EN LOS HOGARES CONECTADOS

ALIANZA TECNOLOGICA COMPUESTA POR OPERADORES
Y PROVEEDORES DE TECNOLOGIA

Multimedia over Coax Alliance (MoCA)
es una alianza tecnoldgica compuesta por
mds de 60 miembros en todo el mundo, en-
tre operadores y proveedores de tecnologia,
que tiene por objeto promover los hogares
conectados.

MoCA posee mas de 110 productos cer-
tificados (STBs, ONTSs, gateways, routers,
adaptadores de TV a Internet, DVRs, etc.),
promoviendo un estindar universal para
hogares conectados, no importa el tipo de
proveedor, IPTV, satelite o cable.

Las especificaciones actuales de la alianza
soportan diferentes streams de video HD,
entregando mds de 175 Mbps y proveyendo
una experienciasin paralelosatravés de PQoS.
Entrelasaplicaciones, estdn elbackbone, la ex-

tension de la red inaldmbrica, M c A

DVR y compartir contenidos | *fmesa e Com Allarcs

en todas las habitaciones, TV
Conectadas, Internet de alta
velocidad, etc.

Rob Gelphman, VP Marketing & Mem-
ber Relation, dijo a PRENsARIO: ‘Ofrecemos
performance y fiabilidad, dos caracteristicas
imprescindibles paralos operadores que quie-
ran ofrecer servicios parahogares conectados.
En Estados Unidos el 95% de los operadores
grandes, y algunas pequeiias telcos, tiene
usan MoCA.

‘Todos los MSOs de cable de Canada tra-
bajan con nosotros. Ademads, tenemos socios
en Sudafrica (Multi Choice), Europa y ahora
apuntamos a Brasil, donde nuestra presencia

Rob Gelphman, VP Marketing & Member
Relation

en ABTA fue clave,y Latinoamérica en general’,
explicé Gelphman.

Los directores del board son Broadcom,
Cisco, Comcast, Cox, Echostar y Entropic,
mientras que los miembros que contribuyen
son Alcatel-Lucent, ComplexIQ, DirecTV,
Intel, ST, Sigma Designs, Time Warner Cable,
Technicolor, TiVo y VIXS.

Entre los asociados, estin NDS, Arris,
JDSU, Pace, Samsung, Huawei, Hitron Te-
chnologies, ADB, Funai, ZTE, Prime, LG,
Macom, Holland, D-Link, Astri y Channel
Master, etc.

Soluciones de Codificacion
con Salida IP... en paquetes disponibles para TODAS las aplicaciones

IDEALES PARA:

Codificacién Costo-eficiente, Multiplexacion y
Transmision IP en Cabeceras y Hubs

Consolidaciéon de Cabeceras: Backhaul IP de
Contenido Local

Backhaul IP de Contenido PEG

Insercién de Contenido Local en Ambientes
Basados en IPTV

+506-8850-2379
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bcastro@atxnetworks.com

Codificacion SD/HD,
MPEG-2/H.264

Escalabilidad por medio de
plug-ins (1-2, 1-4, 1-8 programas)

Montajes de pared y rack

www.atxnetworks.com/IPc
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Facil de mantener y administrar
(VLAN de administracion de
dispositivos en una misma red
de distribucion de contenidos)

Opciones para red de cobre y/o
transmision éptica (SFP)
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AsuNciON MEeDpiA SHow,

FOCO EN PIRATERIA

29 v 30 DE AGOSTO EN PARAGUAY

Con enfoque principal en la pirateria, que
afecta en forma considerable al mercado de
TV paga paraguayo, se realizard Asuncién
Media Show los dias 29 y 30 de agosto en la
capital de ese pais.

La conferencia se realizard en el hotel
Crowne Plaza y contard en la apertura con la
participacién del Vicepresidente de Paraguay,
Oscar Denis, junto al Licenciado Pablo Sco-
tellaro, director general de Certal, el Centro
de Estudios para el Desarrollo de las Comu-
nicaciones en América Latina.

A continuacién, el primer panel sobre “La
Pirateria como Barrera para el Desarrollo”
contard con el ministro de Industrias de
Paraguay, Francisco José Rivas Almada, y la
participacién de representantes de Cablevi-
sion de Argentina y Andebu de Uruguay, con
moderacién de Carmelo Ruggilo, presidente
del capitulo paraguayo de Certal.

En el segundo panel de la mafiana, se ha-
blard de la Situacién Juridica en Paraguay y su
comparacién con los paises del Mercosur, con
participacion de Carlos Diaz por Millicom, un
representante del Poder Judicial de Paraguay,
el fiscal Ricardo Séenz, de Argentina, y el Dr.
Agustin Mayer, de Paraguay, con moderacién
del Dr.Juan Carlos Caiiiza, asesor juridico de
Certal Paraguay.

La exposicién comercial de productos y

Pablo Scotellaro, director de Certal

servicios contard con la participaciéon de la
Comisién Nacional de Comunicaciones de
Paraguay y las empresas Fox, Turner, Tu-
VesHD, Cablevision, Millicom, TyC Sports,
Televisa, MariaVisién, EWTN, Claro, Artear,
Global Media, Data Factory, DB Electréni-
ca, Network Broadcast, Copaco, Canal 13 y
Servinfo.

El mercado de TV paga en Paraguay estd
estimado en unos 250.000 suscriptores a
sistemas registrados, pero existirfa un nd-
mero semejante de aparatos para recepcion
de senales satelitales gratuitas que han sido
modificados por software para bajar sefiales
codificadas del satélite. En los demds paises
del Cono Sur existe un problema similar,
aunque de menor escala frente a los sistemas
oficialmente reconocidos.

PROGRAMA

MIERCOLES, 29 DE AGOSTO

09:00 APERTURA

APERTURA A CARGO DE LOS SENADORES JORGE ANTO-
N0 Oviepo MatTo Y MiGueL CaARRIZosA GALIANO,
PRESIDENTE DE CERTAL, JORGE NAVARRETE IMIARTINEZ,
Y DIRECTOR GENERAL DE CERTAL, PABLO SCOTELLARO

10:00 CoNFERENCIA
LA PIRATERIA COMO BARRERA PARA EL DESARROLLO

12:30 CoNFERENCIA
COMO ACTUAR DESDE LO TECNOLOGICO Y LO CULTURAL
FRENTE A LA PIRATERIA

15:30 CoNFERENCIA
TDT- TeLEviSION DIGITAL TERRESTRE

<68 >

14.00 A 19:00 Expo MEepia SHow - Foros

21:00 Fiesta APERTURA
OFRECIDA POR LA UNION DE RADIODIFUSORES DEL
PArAGUAY Y Fox LATINOAMERICAN CHANNELS

JUEVES 30 DE AGOSTO
08:00 CoNFERENCIA
BARRERA CULTURAL DE LA LUCHA CONTRA LA PIRATERIA

09:30: CONFERENCIA
LoS CAMINOS A SEGUIR FRENTE A LA PIRATERIA

12:00: CLAUSURA
ENTREGA DE RECONOCIMIENTOS Y BRINDIS

0os: rgb

NETWORKS

em—
:. . i “
i wo gy -
. ¢ &~

Fil |

"‘-.,_H_‘_‘_'_._'_,_,..r"'

Entre%a de Video

IP MU

Packagina.

No importa si necesitas entregar video a smartphones,
lalvez a todos, RGB Networks puede ayudar a dejar tu
nas sencillo minimizando posibles dolores de cabeza o

Visitenos en IBC booth #4.C78.
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ViDITEC: WORKFLOW DE SONY F65
Y VIDEus AubpiTor TS be 3Way

Viditec presenté el pasado 2 de agosto en
Buenos Aires, el Workflow de la cdmara de
cine digital Sony F 65, y exhibi6 el nuevo
videoclip de Fuerza Bruta grabado con dicha
cdmara en 4K.

La apertura del evento estuvo a cargo de
Daniel Testani, Marketing Broadcast de Viditec,
Alejandro Reyes, Marketing Manager de Cine
Alta de Sony PSLA, y Andrew Nelles, gerente
de Marketing de la misma empresa, quienes se
focalizaron en el Workflow del equipo,ya quela
cdmara brinda un maximo rendimiento y una
auténtica produccién 4K logrando ademas el
“look” de pelicula de 35 mm.

Ademds compartieron su experienciade uso
delaF65 durantela filmacion y edicién del clip
de Fuerza Bruta en Argentina, el DF y director
Leo Aramburu, la colorista Luisa Cavanagh de
Videocolor, y el asistente Javier Hick.

VIDeus Aupitor TS, DE
3Way

Viditec anunci6 el lanza- I—“

miento del ViDeus Auditor

TS, la nueva familia de

productos de 3Way, enfocada

alandlisis de parametros técnicos

de transmisién y transporte de sefiales, relacio-
nados con el monitoreo de capas fisicas (RF),
capasdetransporte (Transport Stream) y capas
de contenido, sin perder las funcionalidades de
gestiénaudiovisual quele danel valoragregado
caracteristico a los productos 3WAY.

Este equipo de monitoreo y andlisis de
Transport Stream es ideal para Headends de
TV por Cable, Satélite y TV Digital Terrestre,
entre otros.

El nuevo ViDeus Auditor TS es un produc-
to que permite monitorear televisién digital

] iy i
Andrew Nelles, Gerente de Marketing de Sony
PSLA, Daniel Testani Marketing Broadcast
de VIDITEC SA, Alejandro Reyes, Marketing
Manager de Cine Alta de SONY con la camara
Sony F65

transmitida por aire, compartida en redes IP

o satelitales, para resolver las necesidades de

contenidos y de supervision de parametros
de transmision.

El equipo cuenta con la capacidad de copia
legal y de distribucién y administracién del
audio y video registrado en forma digital.

En sus diferentes versiones, ViDeus Auditor
TS permite grabar y monitorear parimetros
en todos los servicios contenidos en un trans-
port stream, diferenciando criterios para los
diferentes formatos transportados dentro del
mismo TS, asi como también la informacién
de datos asociada. De esta manera, un mismo
equipo puede realizar dichas tareas en hasta 4
canales RF (en la versién ISDB-T) o0 200 Mbps
para versiones con entradas IP o ASI.

CaPER 2012 cONFIRMO 67 EXPOSITORES

Pedro Pascual, Maria Pilar Orge, Norma Trinchitella y Ricardo Solari
en la dltima adjudicacion de stands de la muestra.

La 21° Exposicién de CAPER, que este aio
serealizard del 24 al 26 de octubre en el Centro
Costa Salguero de la Ciudad de Buenos Aires,
cuenta ya con 67 empresas expositoras, y casi
2.400 m2 netos de stands.

Maria del Pilar Orge Sanchez, gerente
general de Caper, coment6: ‘Aunque este afio
se plantearon muchos desafios a la industria
audiovisual, generados por las nuevas nor-
mativas relacionadas con la importacién, la
exposicion marcha muy bien. De hecho, este
afio tenemos varias empresas que expondran

PRENSARIO INTERNACIONAL

con nosotros por prime-
ra vez, tanto nacionales
como del exterior. De
modo que estamos muy
agradecidos por la con-
fianza que las empresas
nos brindan, sobre todo
en un afio que empezo
muy mal y que recién
ahoracomienzaaencami-
narse nuevamente’.

La convencién es visi-
tada cada afio por gran cantidad de publico
de Latinoamérica. ‘El expositor extranjero
sabe que en Caper podrd tomar contacto
con visitantes de todas las provincias del
pais asi como con profesionales del cono sur.
Hace afios que es un referente para los paises
limitrofes, pero los dltimos tres a cuatro afios
hemos comenzado a recibir la visita de pro-
fesionales de otros paises latinoamericanos
como Colombia, Ecuador, Pert y Venezuela
por ejemplo’, anadié Orge Sédnchez.

<70 >

PRESENTACIONES

Los directores de fotografia Juan Pablo Za-
ramella, Sergio Pineyro y el productor Mario
Rulloni, realizadores del corto de animacién
Luminaris,ganador del Festival ANNECY 2011,
dardn una conferencia sobre Stop Motion.

Otra de las conferencias serd la del mezcla-
dor de sonido Diego Gat, (Agua, La Antena,
Igualita A Mi, El Gato Desaparece), hard una
presentacion sobre edicién de sonido para cine
enla que expondrdlos métodosy criterios para
editar pensando en la mezcla, como preparar
una edicién de sonido para facilitar una mez-
cla rdpida y eficiente dejando espacio para la
creatividad en el momento justo.

También participardn como disertantes el
director de fotografia Martin Siccardi y los
titulares de Sinsistema, Sebastian Toro y
Lucas Sambade. La Asociacion de Directores
de Fotografia (ADF) también participard en
Caper 2012 con una conferencia sobre 3D, a
cargo de Matias Mesa y Gabriel Pomeraniec,
ambos socios.

Ultimo en Generacion de

ENERGIA

N
El PODER de la Inteligencia

El XM3-HP CableUPS de Alpha combina los productos de energia de Alpha que son muy robustos,
confiables y probados a través del tiempo con la inteligencia interna requerida por las redes interactivas de
comunicacitn de alta capacidad y alta velocidad.

Energia Lista e Inteligente para Optimizar el Rendimiento
Monitoreo Lider en la Industria para Reducir los Gastos de Operacidn
Dizeno Avanzado & Innovador para Maximizar la ERciencia
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ORE OF THE TOP TEN MATIOMAL BRANDS INRAIDO AND TELEVISION INDUSTRY IN CHINA
CATY HFC - DIGITAL ECAAPMENT - EPON-EQOC LARGE MANUFACTURERS
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High-power multi-output EDFA

1. Adopts Er-Yb co-doped double-clad fiber bechnology;
2, Oulput ports: 432 opbonal; Maamurm culpul total power up bo 2V
3, Low noisa figure: kow than 5.0 9B when input is OdBm;
4, Hol-phuggable backup power supply. can mix use 2200WAC and -48\VAC power supply;
5. Built-innational standard || class nebwork mansgement iranspondes
suppoit the Ethemeat interface and RS-232 commurecation interfaca
&, Inbeligent lemperatura control Syshem make thi power consumpon mong lower ;
7, Ouitput power; 0-308 adjusiable:

perFecTVision. SEMINARIOS | 2012

MANUFACTURING

FORTALEZCA

su ventaja
COMPETITIVA

(QUIENES SOMOS? NUESTROS PRODUCTOS NUESTRA ASOCIACON

Return burst bi-directional optical receiverWR8601-RFOG

_Iwﬁ—

1, Adopd advanced RFOG iechnology, the retum lasesworks on “tursi™ mode, effectivehy reduced the uplnk ' COMVEIPEncE Nose
2. Adopd advanced RF powear dabection echnology; accurately conbrol S “burst” stiate of the retum laser.
3, Adopl rarsmil-recense nlegraled opleal desices with bulli-in oplical iscéabor, realize single fiber bi-drecbonal transmission, affectively sayve the fiber resounca

4, Doremiink lowest receing opfical power up o -GdBm

Remote network management controlintelligent opticalreceiver WR1001JL

1. Advanced opcal AGC control technigue, wien the npat optical power range i — 7—-+2dBm,
the outpul leved remain unchanged, CTH and C50 basically unchanged,
2, Dovniink working frequency exdended io 1GHZ.
RF armplfier pan adopis the hgh perforrmance low power consumplion Gadés chip,
the highesl output keved up io 104 dBuy;
3, EQrand ATT both use the professional electnic conirol ciiout,
makis the conirol mone accurale, operation mone conmvenent
4, Busit-in the ratonal standard | class network management ransponder,
sUpport remote network managemeant,
5, Compact stuchse, convanient instaliabon = the frst cholca equipment of FTTB CATV network;
i, [Busit-im high redkabdity low powes consurmplon power sapphy;

Low-power high output bi-directional optical receiver WR1001ML

1. Advanced opfical AGC controd technigue, whean the input opfical power range is. = T= +2dBm,
The output level rernain unchanged, CTEB and CS0 basically unchanged.

2, Downlink working frequency exiended to 1GHz,
RF ampfier part adopls the high performancs ow power consumpiion Gads chp,
The highesst output leved up o 104 dBuy;

3. Canbe configured retumn optical ransmither component. open Bhe upink neluim senvices,;

4. Compact struciure, convenient instaliation, i the frst chows equipment of FTTB CATV nebwor;
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FORTALEZCA SU VENTAJA COMPETITIVA es un seminario totalmente GRATIS de un dia disefiado
especificamente para abordar los desafios que enfrentan nuestros clientes con los obstaculos econdmicos
de hoy dia. Podra conocer como las soluciones de Perfect Vision Manufacturing proporcionan resultados
comprobados y confiables. Aparte, conoceran quienes somos como empresa, cuales son nuestros
productos, y como nuestra asociacion en el mercado le tragra beneficios a su negocio.

I = ..

TEMAS QUE CONSIDAREMOS DURANTE EL SEMINARIO Comuniquese hﬂ}’ dia para

inscribirse en uno de nuestros
proximos seminarios;

- Nuestras Fabricas « Connectores de
» Nuestras Oficinas Compresion

Corporativas « Herramientas

+1.501.626.5940
+52 1 (35) 5030.0240

» Nuestros Centros - Cables Coaxiales
de Distribucion - Medidores de

« Nuestras Oficinas Campo
Internacionales » Equipos de Planta

TeamLA@perfect-vision.com
= Nuestros Planes Externa
de 2012 en « Fibra Optica

Visitenos en IBC y
Andina Link Centroamérica
adelante. - Pasivos

Vision. Focus. Leadership. | 2012



&35 el unico lugar donde las estrellas se ainean en favor de sunegocko. Los creadores
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La edicién 22 de la Expo Tepal, que se realizé
por segunda vez consecutiva en el imponente
Hard Rock de Punta Cana, Republica Domini-
cana, del 18 al 20 de julio, volvié a distinguirse
por su clima apropiado para contactar a los eje-
cutivos mds altos de la industria, especialmente
los socios de la entidad de la regién Andina,
Centroamérica y el Caribe.

Este ano aumenté un 10% el espacio para la
muestra comercial, a diferencia de otras ferias
que lo han reducido significativamente, segtin
remarcé Humberto Garcia, secretario general de
Tepal. Nicolds Gonzalez Revilla, presidente de
laentidad, agregé que hubo 135 cableopradores
y mds de 500 participantes.

La eleccién de lugares paradisiacos para la
expo, algo que se le suele criticar a la organi-
zacién, parece haber sido un factor a favor, ya
que muchos de los asistentes que el afio pasado
pudieron conocer el Hotel Hard Rock de Punta
Cana, vinieron en esta oportunidad con mds
ganas e incluso acompafniados con familiares.

OPERADORES PROTAGONISTAS

Ademds de Revilla, presidente de Cable
Onda de Panamd, se destac6 la presencia de
Guillermo Soto de Tricom como grananfitrién,
Jorge Schwartz de TV Cable Ecuador, Jorge
Garro de Cable Tica, Eduardo Stigol de Inter,
quien habl6 sobre el lanzamiento de su DTH,
una tendencia en alza, y José Florentino del
segundo operador local Aster, ademas de los
independientes dominicanos.

Delas camarasindependientes de otros paises
estuvieron Asotel, que con siete representantes
confirmo su propia feria, Conexion TV, en el
Eurobildingde Caracasdel 12al 14 denoviembre.
También asisti6 la asociacién de Costa Rica de
RoySalazar,que con 12 sociosvinoaver temasde
digitalizacion pero con tecnologias abiertas.

William Parra, Juan Carlos Bolivar y Agustin
Becerra de Asotel de Venezuela

PRENSARIO INTERNACIONAL

Guillermo Soto, presidente de
Tricom y director de Tepal

Ademis,como el afio pasado,los CEOs, direc-
toresde programaciény técnicos no seapartaron
de la muestra, estuvieron en los eventos sociales
y en el hall de exposicion. Se notd la ausencia de
lossocios de México, Argentinay Chile--CUTA,
de Uruguay, estuvo presente,al igual que Gabriel
Ferrer de TVPC, de Colombia--.

Se realizé un encuentro en asamblea cerrada,
donde se priorizé el pedido de los operadores a
los programadores por ofertas de programacién
mas flexibley menosempaquetadas. Otroavance
importante para este afio es un mayor apoyo de
las senalesauspiciantes,como el caso de Televisa
Networks que auspici6 el cdctel de bienvenida,
y Turner con el almuerzo de apertura y la fiesta
en la playa junto a Tricom.

INAUGURACION

La muestra comercial comenzé con un al-
muerzo, donde Nicolds Gonzalez Revilla y Gui-
llermo Soto. Revillaremarcé que Latinoamérica
es un ‘lugar de estabilidad y oportunidad’ pese
a las crisis mundiales. Soto agregd sobre la
importancia de las discusiones en relacién a la
pirateria, con la presencia de Indotel.

Del ente regulador, Yoneidi Castillo no se
refirié a la pirateria, pero dijo que se trabaja en
laimplementacién de TDT, con ATSCy puso el
2015 como afio para el apagén digital. También
trabaja en la capilaridad de fibra 6ptica, una
nueva red a nivel nacional para multiservicios.

—

Fernando Muhiz de Televisa y Humberto
Garcia de Tepal
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Los miembros de Tepal, junto a Yoneidi Castillo de
Indotel, en la inauguracion de la Expo 2012

MucHo OTT EN LAS CONFERENCIAS

Entre las conferencias se destacé el foro de
negocios moderado por PRENSARIO, que se
destaca aparte. Tricom fue protagonista ademds
con la conferencia brindada por su director de
marketing Rafael Melo, siguiendo la postura de
los dltimos afios que los operadores también
den conferencias.

Melo remarcé que el consumo de video online
estd creciendo y que hay que monetizarlo y no
dejarselo a otros, incluso sobre tabletas y mo-
viles, pues los operadores son fuente confiable
de contenido para el publico. Se refiri6 a los
cambios de hébitos y que se apunta hacia un
consumo individual.

El resto de las conferencias respondieron
al perfil de vanguardia, con acento en el OTT.
Josh Hizon comenzé con una conferencia sobre
el estudio Karl Sagan, que es ya un cldsico de
Tepal. Mencioné que la digitalizacion estd hoy
en un 20% de penetracién en América Latina y
quelaTV paga en Latinoamérica llegard al 40%
para el 2016. Para ese afio espera (como en afios
anteriores) que la penetracién del DTH llegue
casi a igualarse con la TV por cable en un 45%
contra un 47%.

Sigui6 la charla de Motorola con Roberto
Muiioz sobre como masificar la digitalizacion,
que se ubicard en el 36,6% para el 2013. La com-
pafiia se prepara para liderar con la nueva caja
DTA-101, acompanada de la HD DTA. De sus
decos actuales la DCT 700 es la tinica que sigue
siendo en MPEG2. La exposicién la completd
Karl Misling de Rovi por las gufas interactivas.

También se destacé Javier Jiménez de PeerA-
pp através de TVC con una conferencia sobre el
tema de tendencias de OTT. Habl6 de caching,
la tecnologfa para almacenar el contenido mas
popular y disponerlo para el usuario.

Otras conferencias fueron las de Cisco yla de
Verimatrix con su CAS y las oportunidades de
DVB/OTT a cargo de Christophe Perini.

3G / 4G SUMAVISION-VEAS
SOLUCION DIGITAL INTEGRAL - ¥ &
AIRWAVE-ADAS RADIO-ESTUDIO D

SUMAVISION

—

i

3111111

i |
=
]

3|

HeapEwp DisiTaL soBre IP - MoobuLapores QAM
45 MuLTiMepia Router = MuLTi-ENconer-MuLTIPLEXER
CAS SISTEMA DE ACCESD CONDICIOMAL DE 35 IP

EPG - NMS Guia INTERACTIVA
Ser Ur Box HD f SD f IPTV

VEAS

MuLTicHasner Dicrrar AD InserTion Surte 48796 HD/SD

Seavinores peE Vieeo HD / 5D - CG HDYSD

Deway Dicmmal Muiticanar HD J SD 48/96 CanaLes
Vioeo Ox Demano Dicitar HD f SD 48/96 CamaLes

Vipeo Log

ADAS

GER 4 CAMALES coM ENTRADA AmMaLoca) Dicrma
CueTome BroapcasT 192 CaMALES

NEW AmnWave Estupio Disimal VirTuaL oE BROADCASTING
ApasEV - ApasOwne - ApasEV AJV Avoio para VIDEo

ApasMuLtipLaver S0 Canaves

ApasMNews - ApasLocGER - ApasPHONE

VELONET / MAXTEL

Repes LAM, W Fi, WVDSL, ADSL,
Teweronia PueLica & IP,CATV,
SOLUCIONES DE PLANTA EXTERMA, REpEs FTTX,
EQUIPAHIENTD
Fiers pana Repes ¥ Metro Repes, InTEGRACION, COMECTIVIDAD

ARGENTINA

BERMUDEZ 12131
BUENDOS AIRES 1407

+54 11 4567 3727
WAAW.DBDAUDIOD.COM

DBD

ConsoLas pE BROADCASTING
PROCESADORES DE AUDIO

Detecrores o CueTome 249 CanaLes
TransuIsores 0 FM Dicimal
Teansursores pE TV DicmaL ISDBT

MEXICO

GABIND ORTIZ 30 - INT. 2, COL CENTRO,
JNQUILPAN - MICHOACAN 59510

+52 353 533 5785 - +52 555 563 1702
WWW VEAS, COM, MY

JITHHTT




TepaL / TECNOLOGIA

EbuarDO STiGoL Y NicoLAs GONzALEZ REVILLA,
CON MODERACION DE PRENSARIO

El Foro de Negocios de Crecimiento fue la
conferenciacentral delaexpo Tepal,donde Alejo
Smirnoff de PRENSARIO, moder la participa-
cién de Eduardo Stigol de Inter de Venezuela, y
Nicolas Gonzalez Revilla de Cable Onda.

El tema fue el creciente interés de los MSOs
latinos por lanzar servicios de DTHs, en res-
puesta al crecimiento de estos operadores y de
los servicios minibdsicos que generaron millo-
nes de suscriptores en varios mercados.

Eduardo Stigol comunicé ellanzamiento del
servicio de DTH, Inter Satelital, y remarcé que
‘no tiene sentido ofrecer un servicio con menos
canales, pueslos costos sonlos mismos’. Ahadi6
que, tras convencerse durante muchos afios de
que el cable era mejor y bromear sobre que el
satélite se cortaba con lluvia, vio la posibilidad
de TuVesHD, que brinda un servicio mayorista
permitiendo compartir costos de satélite. Esto
hizo el proyecto ‘muy atractivo, con un Capex

casinulo,yaqueseaprovechatodalaestructura,
la marca Inter ya instalada, y su lugar como
comprador de programacion.

Inter tiene 2 millones de casas pasadasy puede
crecer en400.000,en cambio conel DTH puede
llegar al resto de los 5 millones de hogares de
Venezuela, de los cuéles s6lo un 25% tiene TV
paga. Destacé entre las claves, que el DTH no
‘canibalice’ a sus suscriptores de cable, por lo
quedisefié una oferta menor pero diferenciada,
con todos los canales infantiles que no estdn
en la competencia, un deco que graba y pausa
més barato que el de los demds y la posibilidad
de tener HD, ya que DirecTV o Movistar sélo
permiten en el segundo nivel de kits.

La otra gran caracteristica es el prepago, al
que recurrirdn segun espera el 90% de estos
clientes. Lo hizo en alianza con Digitel con
40.000 puntos de venta. También menciond que
se hicieron muchos tutoriales para informar al

Alejo Smirnoff, de Prensario, Eduardo Stigol
de Inter, Nico Gonzélez Revilla de Cableonda y
Humberto Garcia, de Tepal

publicoy que no seaconsejalaautoinstalacion,
sino valerse de instaladores profesionales inde-
pendientes --incluso que trabajen parala com-
petencia-- que también puedan ser el primer
soporte. Es el primer MSO de Latinoamérica
en hacer algo asi.

Por su parte, Nicolds Gonzilez Revilla
coincidié con el crecimiento explosivo de los
minibésicos en México y Brasil, con servicios
de 40 o 34 canales. Estableci6 estandares de
canales, velocidad de Internet --10 a 30 Mbps,
4a7y1a3Mbps--y servicio para los estratos
alto, medio y bajo, donde también el gasto de
atenciéntiene queseracordealo que se ganapor
cliente. De todas maneras siguié destacando las
oportunidadesysuapuestaal Call Center,calidad
de servicio, al mercado corporativo (busca que
genere el 50% de los ingresos) y en definitiva
seguir superandoala creciente competencia que
le ha surgido en estos afios en Panama.

Fernando Ruano, Oscar Apezteguia, José
Florentino y Pablo Maglione

José Florentino, presidente de Aster,comen-
t6 a PRENsARIO que es definitiva la operacién
de compra de Cepen, el consorcio energético
Punta Cana y Macao, que cubre 50.000 hoteles
y 20.000 clientes residenciales, y que el traspaso
durard 60 dias.

Hay un plan de inversion definido para poner
la empresa en condiciones de ser un jugador
importante desde lo tecnolégico. José Florenti-
no considera que Aster estd en el momento de
despegar y destacé que sigue siendo el tinico

cableopeador con cobertura a nivel nacional.

‘Se mueven los competidores pero nosotros
ya estamos establecidos y debemos defender
lo que tenemos. Estamos en 13 comunidades
en el norte, centro y este. El sur sigue cubierto
por operadores pequefios que en su momento
deberan consolidarse’, remarcé Florentino.

Y completd: ‘Se va a trabajar en completar la
digitalizacion, hacer las redes de doble via y dar
redundanciaalasredesdefibraqueunenlascomu-
nidades. Eso ademas de desarrollar la Internet’

Pedro Jiménez de Cooptelca sigue siendo la
figura independiente més representativa entre
los operadores de Reptiblica Dominicana.

La cooperativa incluye a 24 empresas y em-
piezaa comprar programacién en conjunto por
40.000 suscriptores. En tecnologia ya lograron
exonerar de impuestos de importacion a los
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equipos que trae.

En su sistema Telecasa ya tiene su cabecera
digital y aplicé para Internet y telefonia, cuyas
licencias saliana fin de julio. Ya hizo un ensayo
con 50 megas y espera extenderse en agosto
hasta lo necesario para ofrecer VoIP.

Jiménez es ademds representante de la ca-
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mara Adocasa, que
tiene 55 compaiiias
asociadas, y es la
unica que perdura

Pedro Jiménez

en el tiempo, més
alld de que se formaron otras con el resto de
las 164 que existen en el pais.
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CONFERENCIA DE KONRAD BURCHARDT EN TEPAL

Konrad Burchardt, presidente de TuVes
HD, fue uno de los protagonistas de Tepal
como mayorista de DTH para que los ope-
radores puedan tener su sistema satelital y
expandir su negocio. Es muy atractivo para
este momento del mercado y en particular
para los MSOs.

TuVes HD se ubica como aliado de los
MSOs para que puedan competirle a Claro y
Movistar. En esa linea estd lanzando el ser-
vicio en Venezuela con Inter, y busca socios
en Ecuador --hay charlas informales con
TV Cable--, Panamd, Uruguay y Colombia.
Sobre este mercado dijo que las licencias
estan saliendo ‘a precio muy razonable’, de
25.000 ddlares.

Setratadeunservicioen HDycon PVR,ya
que ‘hay que apostar alo que viene’, remarcéd

Burchardt. ‘Hoy el DTH llega al 42% y
para que subiral 51% superando
al cable, que no vende menos
sino que el crecimiento se

lo lleva la otra modali-

dad’. En Brasil y México

el DTH vya lo superé. En

Chile también hubo un
crecimiento dispar.

Su mensaje es que eso lo
aprovechen los cableros y que
no dejen que se lo saquen las telcos.
Remarcé que el cable no llega a todos lados,
que el crecimiento estd en los hogares de
menores ingresos, y que ‘hay que imitar a la
industria mévil’

Junto con lo anterior, el motivo de su charla
fue la pirateria satelital. TuVes tiene el CAS

Konrad Burchardt con Nicolas Gonzalez
Revilla y Jorge Schwartz

de Verimatrix, con tarjetas un poco mds ca-
ras pero ‘hay cosas donde no conviene
ahorrar’, afirmoé.

Hablé sobrela utilizaciéon delas
AZboxes (FTA) como ocurre en
Ecuador, donde Jorge Schwartz
agreg6 que la pirateria satelital
yaes el segundo operador de TV

pagadel pais. Ocurrelo mismo en
Paraguay, cuyas cajas van a Brasil.
El 80% se trata de CAS vulnerados, y

destac6 que Telefénica en octubre cambiard
las tarjetas de Nagra2 vulneradas. Pero afirmé
que empezaron a vulnerar el Nagra3. Propuso
individualizar y mostrarla cara delos grandes
piratas que estdn detrds de estos negocios,
pues para los nuevos Nagra vulnerados hay
un entregador de clave por Internet.

.
Mike Adams y José Flores

José Flores, responsable de Ventas para
Latinoamérica de Adams Cable Equipment
(ACE), comenté que la compania ha intensi-
ficado su presencia en las exposiciones de la
industria. Particip6 dela CCTA en el Caribe,
Andina Link, Canitec, Tepal y Republica
Dominicana, donde su gran stand logré una
buena concurrencia.

Antesde 2012 concretd una gran inversion
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en calidad de los equipos para sistemas de
monitoreo de cajas y cablemédems. Flores
expresé que en el mercado de refurbished
paralaregion hubo una malainterpretacién
dela oferta, y que desde la compania se llevd
a cabo ese cambio para que ‘la gente sepa
que se puede ofrecer un equipo de calidad’.
Incluso se invita a todos los clientes que
vean los procesos que se realizan y se estd
certificando con la norma ISO 9000.

De la misma manera, ya se estd expandiendo
alaparte de HFC y empezando a ADSL,IPTV'y
DVB.Tambiénsehadiversificadola ofertaaequi-
pos nuevos de Motorola, Cisco y otras marcas.
La idea es tener una participacién mucho mds
grande y expandir la cartera de equipos todavia
mas. ‘Todo esto llevé mucho tiempo, esfuerzo y
dinero, pero la meta es que la gente sepa que hay
un servicio de alta calidad’, completé.
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En materia de estructura,
tiene tres almacenes que en total abarcan
100.000 pies cuadrados para captar todo
el mercado de refurbished, habiendo tri-
plicado los recursos en los tltimos meses.
Nadie estd haciendo lo mismo con este nivel
de calidad para América Latina. El nivel
de eficiencia estd en un 97% y ‘eso es muy
bueno’, remarcd.

ACE trabaja con equipos de audio, video, ca-
blemodemsy se destaca porlaextensa garantia
que entrega, que va de seis meses a un afo.

Laidea es estar ahora en Andina Link Cen-
troaméricay en la Expo SCTE. El ano pasado
tuvo uno de los stand mds grandes de la expo
que se hizo en Atlanta y se espera repetir este
afo con un equipo de cerca de 12 gerentes de
cuenta. De ellos ya se abrié una divisién de
Telcos de IPTV y ADSL que se verd alli.
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CALENDARIO

SEPTIEMBRE

o Anpina Link C.A. (4-6), San Pepro Suta, Honburas
o |BC (7-11) AmsterDAm, HoLanDA

o Feria ComuTV (18-20), MepeLLin, CoLomsIA

© JornADAS INTERNACIONALES (26-28), HoreL Hitron,

BueNos AIRes, ARGENTINA

OcTuBRE

® NexTv Summit - 3PLay Mexico & CENTRAL AMERICA
(3-4), Ciupap pe Mexico, México

o Mipcom (8-11), CaNNES, FRANCE
o SporreL Monaco (15-18), GriMALbl Forum, Monaco

® SCTE THe Caste-Tec Expo (17-19), OrLanpo,
FLoriDA

o CAPER (24-26) , Costa SaLGUERO, Bs. As.,
ARGENTINA

NoviEmBRE
o DiGITAL Figer (7-9), MERIDA VENEZUELA

o CHiLE Mepia Srow (*), SanTiaco, CHILE

DiciEmBRE
o Asia TV Forum (5-7), Sanps Expo AND CONVENTION
CENTER, MARINA BY SANDS, SINGAPORE

o U.S. Hispanic MARKET SPECIAL RepoRT

© AD SALES VENEZUELA

2013

Enero

o Narpe 2013 (28-30) FountainesLEAU REsORT,
Miami Beach, FLoriDA

o CCTA 2013 Annuat Meenine (*)

FEBRERO
o RioCoNTENTMARKET (20-22), Rio DE JaNERO, BrAZIL

© ANDINA Link (26-28), CartaGena, CoLoMBIA

Marzo

o Punta Sow (*), Coronia, UruGuay

o Discop Istansut (5-7), INTERCONTINENTAL CEYLAN
HoreL, IstanBuL, TURKEY

o SporteL Rio, (11-13), Sorirer HoteL, Rio DE JANEIRO,
BraziL

ABRIL
o MIP TV (8-11), Cannes , FRANCE

o NAB (6-11) Las VeGas Convention Center, USA

(*) LA FECHA NO SE HA CONFIRMADO HASTA EL MOMENTO
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® TecnoLOGiA

RICHARD GRIFFIN: LA ESTRATEGIA
DE AVID EN LA REGION

Foco EN Los PARTNERS

Tras los cambios ocurridos en su equipo de
ventas, Avid volvi6 a pisar fuerte con una confe-
rencia de prensa en su gran stand de Broadcast
& Cable en Sdo Paulo, realizado por el SET,
donde hablé por primera vez para los medios
especializados su nuevo director de ventas para
toda Latinoamérica, Richard Griffin.

También habl6 su responsable para Brasil,
Danilo Garcia, y de sus Partners locales, Cis
(Guilherme Silva) y Quanta Brasil (Alexan-
dre Baroni).

Previamente, Griffin charlé con PRENsARIO Y
adelant6 que su estrategia tendrd foco en cons-
tituirse en sola compaiiia, y no dos diferentes de
audio yvideo, con propuestas integradas como

Milton Lehmann y Alexandre Baroni, de Quanta
Brasil, Danillo Garcia, de Avid, Guilherme Silva,
de Cis y Richard Griffin,de Avid

nuncaantes se hizo. También, destacé un mayor
foco en los Partnerslocales, y que toda su gente
esté fundamentalmente en Latinoamérica. La
mayoria estd en México con Eduardo Solana,
y siete personas en Brasil con Garcia.

DALET sHOWCASES DALET GALAXY,
MEDIA ASSET MANAGEMENT TECHNOLOGY

AT IBC IN AMSTERDAM

Dalet Digital Media Systems will showcase
Dalet Galaxy, the latest and most advanced
version of the company’s enterprise Media
Asset Management (MAM) platform at the
IBC Exhibition in Amsterdam.

Dalet Galaxy includes a BPMN 2.0-compli-
ant workflow engine that has been specially
tailored to media workflowsin order toimprove
productivitywhileadding operational and busi-
ness visibility across the enterprise. Additional
new featuresin Dalet Galaxyinclude Dalet One
Cut, a multitrack video editing framework; a
modern graphical user interface; more custom-
izable datamodels; advanced tools for searching
and indexing; increased interoperability with
NLEs; and support for upcoming industry
standards such as AS-02 and FIMS.

Dalet Galaxy will become the foundation for
the company’s enterprise MAM solutions, which
include the purpose-built workgroup packages:
DaletMedia Lifefor program prep andarchiving,
Dalet News Suite for news production and
distribution, Dalet Sports Factory for live event
and sports production,and Dalet Radio Suite for
multiplatform news and music programming.

The new, industry-standard BPM workflow
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The Dalet Task Manager helps users to he more
efficient and to meet deadlines

engine in Dalet Galaxy meets the specific
workflow needs of broadcasters and media
companies and makes all of the operational
and business processes fully visible. Managers
can see the workflow in total as well as at the
granular level. They can monitor the internal
progress of each workflow step and pinpoint the
status of assets in the workflow so prioritiesand
tasks can be adjusted and reassigned to ensure
that deadlines are met. The BPM workflow
engineincludes easy-to-use tools for designing
and modelingworkflows,and for orchestrating
human tasks as well as automated processes
(transcoding, file transfers, etc.). It’s also pos-
sible to create contextual “To Do” lists which
simplify the workflow for operatorsand ensure
compliance to established procedures.
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