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) SENALES

20 ANos DE CARTOON NETW«

PILARES. EXCELENTE CONTENIDO, VISION INNOVADORA Y MENSAJE PARA EL TARGET INFANTIL

No es menor para la industria del cable en
la region que una de sus sefiales referentes,
Cartoon Network, esté cumpliendo 20 afios. Se
considera que todo el afio es de festejo, pero se
tomaen cuentael 28 de abril como aniversario,
yaqueese diaen 1992 lasefial sali6 por primera
en México, antes del Dia del Nifio.

Prensario hablé con Pablo Zuccarino,
vicepresidentey gerente general, quien remarco
que ‘el espiritu vanguardista de los inicios llega
hasta hoy"

IRRUPCION EN LA INDUSTRIA

‘Cartoon Network comenz0 en Latinoamé-
rica un afio después de su partida en Estados
Unidos. Lo fundamental fue la irrupcion, ya
que Ted Turner entendi6 que habia un nicho
revolucionario para 24 horas de cartoons. Lo
natural eraunespacio reducido por diaparalos
nifios, en general por la mafiana, y a veces sélo
los sabados, por lo que hubo mucha polémica
con eso’, expresé Zuccarino.

Asi,al igual que Turner hizo con el segmento
de noticias, vio que habia un futuro con car-
toons y lanz6 la primera sefial de su tipo en
Latinoamérica.‘Invirtiéen lalibreriade Warner
Brothersy Hannah Barbera,y hubo gente muy
profesional que desarrollé una marca con una
personalidad muy fuerte’, afiadio el ejecutivo.

PRENSARIO INTERNACIONAL

LA PERSONALIDAD DE CN

‘Esapersonalidad tiene que ver con loinespe-
rado,conelhumoryseraudaz,enunapropuesta
conunavoz Unica. Desde el nacimiento lasefial
dijo algo que nadie se atrevia a decir y luego lo
tradujoatodo lo que hacemos. Siempre fuimos
los primerosentomar riesgos,en movernosalo
digital, cambiar el perfil cuando fue necesario
y comunicarnos con los nifios como nadie lo
hacia. Otroslos miraban desde el punto devista
adulto y CN les habl6 de igual a igual’.

La marca estd construida como los nifios,
mira las cosas de otra manera, se atreve a
preguntar todo, conserva esa frescura y mira
la vida con ojos de diversion. ‘Nuestra postura
es ser fullplay y el slogan interno siempre es Be
a kid. Cartoon Network es entonces una gran
combinacion de contenido, visién innovadora
y mensaje atinado), sintetizo.

ADAPTACION A LOS CAMBIOS
GENERACIONALES

Dijo Pablo Zuccarino: ‘En 20 afios pasaron
muchas cosas Y la region, a pesar de ser homo-
génea, ha tenido muchos cambios y vaivenes.
CN ha sabido mantener el liderazgo y buscé
innovar desde el punto de vista del negocio.
Los cambios que se realizaron siempre fueron
para expandir’.

El més importante seguramente fue cuando
muchos cartoons clasicos pasaron a la ventana
de Boomerang, pero era tan extenso el con-
tenido que ‘valié la pena desdoblar la oferta 'y
generar una segunda ventana’

‘Tenemos fans de todas los edades, pero mas
alla de eso siempre nos focalizamos en nifios
de 4 a 11 afios. Tenfamos que asegurarnos
de siempre estar a la vanguardia y para eso
habia que descargar contenidos nuevos. Pero
habia una demanda por los més clasicos y por
eso Boomerang recibié esos cartoons. Hoy el
mercado es mas agresivo, con mas players, mas
segmentacion, nifios mas grandes, pero adn asi
CN sigue cumpliendo en todos los mercados,
condiferentesaudiencias. Aprendimosaservir
adiferentesaudiencias desde unamismaplata-
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Pablo Zuccarino, VP y Gerente General

forma. Cualquiera puede entender ladiferencia
entre CN y otro canal’, completo.

HiTos DEL CANAL

Pablo Zuccarino recorri6 los diferentes
hitos de CN: ‘En ese primer momento fue la
libreria mégica con Don Gato, Los Picapiedras,
Looney Tones y Buggs Bunny. Las leyendas de
la animacion fueron la piedra basal y siempre
lo recordamos.

Elsegundo hito fueron los dibujosanimados
originales del canal. A los tres afios de fundado
se vieron los primeros y a los cinco afios se
consolidé la nueva generacion de cartoons
con Las Chicas Superpoderas, Dexter, Billie &
Mandy y Jonnhy Bravo. ‘Capturo la audiencia
con fanatismo y redefinié la animacion con
un éxito casi masivo. Como eran propios ya
teniamostodoslos derechos de licencias, digital
y merchandising’.

CARTOON NETWORK.

Jonnhy Bravo

Todas las etapas son incrementales y asf
vino el tercer hito del canal que fue Benl0.
Retransformad el negocio de propiedades para
varones desde los ratings, lo digital y demostro
que ‘el negocio de las licencias en la regién es
enorme’. Volvié a patear el tablero como el
primer cartoon totalmente multiplataforma.
‘Fue mas versatil que ninguno para estar
presente en todos lados. Tuvo hasta peliculas
y desplegamos todos los tentaculos’ Ben10 ya
lleva més de 200 episodios.

Finalmente llegé a la generacion de CN més
reciente, con cuatro o cinco shows que hoy
mueven la aguja, como La hora de la aventu-
ra, Un show mas, Amazing World of... entre
otros. Se lanzaron en 2011 y todos tienen una
propuestadiferentey representanaunagenera-
cién. ‘Como si fueran pintores que forman un
movimiento’ Volvieron a definir la voz de CN
como menos lineal, con un nivel de exigencia
muy diferente.‘CN Studios volvi6 a encontrar
un nicho y llenarlo de la mejor manera. Nos
dieron cifras de enero super sélidas, con la
sefial nimero 1 en México y Brasil en nifios’,
remarcé Zuccarino.

UNO DEL LOS MEJORES MOMENTOS

‘Los 20 afios eran un riesgo de dar un men-
saje de algo antiguo. Pero al medio del cable
le queremos mostrar cdmo mantuvimos el
liderazgo y lo que CN siempre supo que
hacer. Ante la audiencia hablamos de
nuestro cumpleafios y permitimos
que los nifios se puedan conectar y
celebrar también’, comento.

‘Este afio nos toma en uno de los
mejores momentos. En distribucion
el canal es el mayor en el portafolio de Turner

superando los 48 millones de suscriptores
en Latinoamérica. A nivel publicitario es un
momento bueno mas alla de la complejidad
que involucran las regulaciones’. ‘Trabajamos
mucho a la vanguardia con las formas mas
segurasy correctas para venderle a nifios, pero
més alla de eso nunca hubo una necesidad tan
grande y en nifios el cable es a veces mas eficaz
que la TV abierta con conexion y relacion real
con la audiencia’

Completo: ‘Como multiplataforma somos
lideres en la conversion de relaciones a nego-
cios. Nuestros mejores clientes como Mattel
(Barbie, Max Steel), Lego (Star Wars) o Hasbro
(Trasnformers) se volcaron a la produccion
de contenidos. Tienen una aproximacion al
negocio que tiene que ver con contendido y
trabajar sus marcas 360°.

MAS MULTIPLATAFORMA QUE NADIE

‘En el negocio multiplataforma, fuimos
el primer canal que desplegd un sitio web,
el primero en hacerlo 2.0 y luego entender
la importancia del gaming, lo que continGa.
También fuimos el primero que se movi6 a
mobile como rubro estratégico. Incluso lo
mobile desafia nuestro foco web, sumando la
adopcién de plataformas dobles con tabletas,
a la cabeza de lo digital.

Vengo del equipo digital y hoy me encuen-
tro responsable de la estrategia completa y lo
influyente que es. El modelo nuestro lo define
no como un canal sino como experiencia de
entretenimiento y muchas decisiones parten
de eso’, comentd Pablo Zuccarino.

Las Chicas Superpoderosas
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Bilie & Mandy

‘Vemos que aumentd el consumo de me-
dios y que hay mas gente comunicandose con
nuestros personajes. No notamos un efecto de
canibalizacion con la TV lineal sino una am-
plificacion. Generamos mejores experiencias
que son beneficiosas para todos..

Ademas, explico que la regién ‘todavia esta
en expansion con la TV paga, con niveles de
suscriptores no tan maduros’,y que por eso los
numeros digitales no son mas significativos
en el total. ‘Igual se van generando cambios
constantes y estamos muy despiertos a como
se redefine el negocio para CN’, afiadio.

Lo QUE SE VIENE

‘Ya estamos trabajando en los planes de
2014, con lo nuevo de Teen Titanes, La hora de
la aventura, y Un show més, y un 2013 activo
con Copa Toon’, enumero.

Dentro de los objetivos futuros, uno seguro
es mayor produccion original, con Turba Mé-
nica en Brasil y La CQ en coproduccion con
Televisa, ‘que esta dando sus primeros pasos
solidos y muy exitosos, y la incorporacion de
Live Action’, destaco.

‘Buscamos no ser 100% animados con dos
o0 tres programas como La CQ y la idea de
incorporar otros géneros. Ahora sumamos a
Lazy Town como ejemplo de seguir apuntando
anifios pequefios. Mantenemosel focode4a
11afios, mésallade lasbuenas mediciones
de 12 a
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y mas.
Pero no
nos des-

viamos', con-  =apTooN NETWORK.

cluy6 Pablo.
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PARA TERMINAR DE DEFINIR EL LUGAR DEL SECTOR

El25y26deabrilsellevaraacaboen Tarapoto
lanuevaediciondelaCumbredelaAsociacion
Peruanade la TV por Cable.

En estos cinco afios, la Cumbre se ha conso-
lidadoen el calendario regional de laindustria,
ala par de otros eventos con muchos mas afios
de realizacion. Esto lo consigui6 primero con
lagestion vanguardistade Daniel Segovia, que
gano un lugar inédito tiempo antes donde se
distinguié unasegundalineade operadorescon
varias cabeceras y buena proyeccion al doble y
triple play,aprovechando las nuevastecnologias
y empresas que abordaron por primera vez al
mercado peruano. Entre ellos figuran, ademas
de Segovia, los hermanos Jorge y Mario Za-
mora, Ananias Escamilo y otros. Y después,
con la gestion de Ovidio Rueda, con un perfil
de mayor apertura a muchos mas operadores,
aunque pudieran mas pequefiosy lidiando mas
cotidianamente con laformalizacién definitiva
del mercado, ayudando a que todo el sector
fuera mas armdnico en su mensaje hacia las
programadoras.

JesUs Angulo, Humberto Garcia de
Tepal y Daniel Segovia

Carlos Huaman, Daniel Segovia, Saul Leal y
Jorge Zamora

PRENSARIO INTERNACIONAL

Miguel Arce, representante del Ministerio de
Transporte y Telecomunicaciones de Per(

TARAPOTO: VENTAJAS Y DESVENTAIAS

La union de ambos segmentos de clientes
hace muy interesante aestaquintacumbre, que
al ir a Tarapoto, en la zona selvatica, asume un
desafio no sencillo por los costos de transporte
incluso para los mismos socios de la APTC y
empresas de tecnologia. De todas maneras,
coincide con el objetivo de acercarse al interior
para operadores que puedan no estar en con-
tacto directo con la industria y, de paso, tiene
un atractivo turistico que nunca se descartaen
nuestras ferias.

Valeagregar que lascumbres siempre fueron
un evento muy agradable, donde la organiza-
cion cubre los almuerzos, coffee breaks y Cena
Showagasajandosiemprealosparticipantes.En
adiciénaeso, desde los tiempos de Daniel Sego-
via se separ6 en dos blogues a las conferencias
de la expo comercial, para no compitan ambas
actividades entre si, como suele ocurrir. Aqui
la divisién es todavia mayor, pues las primeras
seranen el Hotel y Centro de Convenciones Rio
Shilcayo, incluidoslosalmuerzos,y luego habra
quetrasladarseal Centro de ConvencionesAqua
para los stands.

EL LUGAR DEL SECTOR INDEPENDIENTE

Las conferencias técnicas que aparecen en
la agenda a continuacion buscan capacitar a
los operadores independientes en temas claves
como digitalizacién y acceso a Internet, para
gue en conjunto como sector terminen de dar
un salto de calidad en cuanto a tecnologia.

Paraello vienen ayudando mucho los socios
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Corte de cinta inaugural: Fernando Pefia Vidalon
junto a Ovidio Rueda, dejan inaugurada la Cumbre
APTC anterior

Demdstenes Terrones, Ovidio Rueda y
Jesus Angulo

estratégicos del mercado como Scientific Sa-
tellite de Edgar y Rosa Carrasco, que vienen
empujando la digitalizacion desde muchos
afios atras, con lacompetenciaen particular de
Corpetel --propiedad de Demdstenes Terro-
nes, de Best Cable y VP de APTC-- y Kroton
de Carlos Cruz.En conjunto seapuntaadarles
a conocer las nuevas posibilidades en materia
de digitalizacion, fibra optica --ya se hablo
en afios anteriores del FTTH-- y triple play,
con soluciones como que se implementaron
de caracter pionero con Daniel Segovia en
Econocable y otros sistemas lideres del sector.

De todas maneras, el sector independiente
en su conjunto tiene que ganar todavia mas
fuerza, capitalizando en abonados y negocios
mas importantes la penetracion en provincias,
lejos de la fuerza de Telefonica/Movistar. Eso
evitaria acuerdos como los que estan denun-
ciando en otras paginas de esta edicion entre
el operador lider y GolTV para la transmision
del fatbol peruano.

Scientific
Satellite

>We make the difference in digital Technology <

4 LO ULTIMO EN TECNOLOGIA ..
EN SOLUCIONES INTEGRALES

tllllllll mu
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(511) 436 7200 / 436 7500 / 428 0413 / 426 3887
819*9225 / *067711 #943136082 #949482738 #983619950

venitas@scientificsatellite.com
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-  PROGRAMA DE CONFERENCIAS

25 DE ABRIL DE 2013

HORA EVENTO RESPONSABLE / TEMA [ , N
9:30 am - 10:00 am CONFERENCIA: "'El papel de la relevision  Direccién General de Tecnologias ag MODOIPARA m m SATELRIGE & E]m m
or Cable en la Educacion Peruana™ Educativas DIGITE Del Ministerio de
10:00 am - 10:30 am CONFERENCIA: " Soluciones Ubiquiti BN AT . PR
oara Internet Inalambrico” Expositor : Augusto Marroquin © Antenas Parabolicas de fibra de Vidrio (Homologadas por el MTC.)
11:00 am - 12:00 am CONFERENCIA TECNICA: Ing. Tomas Delgado © Moduladores A/V
"Digitalizacion de la tv*' - -
* © Combinadores Pasivos
12:00 am - 1:00 pm CONFERENCIA TECNICA: "Acceso a in- Ing. Juan Garcia Bish [Picu Macum}
ternet & transmision de datos en redes
de cable" © Receptores de Sateéelite MPG4
26 DE ABRIL DE 2013 © Amplificadores ACI, Motorola y FTD Networks
HORA EVENTO RESPONSABLE / TEMA } © FTD POWER SUPPLY 14 A ——
9:30 am - 10:30 am CONFERENCIA: "“El papel de la relevision Ing. Tomas Delgado . A s
por Cable en la Educacion Peruana™ © Transmisores Opticos
10:30 am - 11:00 am CONFERENCIA: “Soluciones hfc” BY€® felecomunicaciones Ing. © Nodos Opticos
SeRdieRamiez o Plataformas Opticas
11:30 am - 12:30 am CONFERENCIA TECNICA: ""Acceso a in- Ing. Juan Garcia Bish o ODF 1 2, 24, 48 \'} 96 hilos
ternet & transmision de datos en redes
de cable” © Proyectos llave en mano (Head end y planta externa)
12:30 am - 1:00 pm CONFERENCIA: FTTH - Negocios en la Furukawa - Expositor : Edmond
Era Digital Ayvazian Corpetel cuenta con un Staff de Ingenieros y Tecnicos especialistas
1:00 pm - 1:30 pm CONFERENCIA: Latinoamericana TCA Expositor : Ing. en redes HFC que garanilzun su inversion
WellAV Technologies Diego Tanco

Ing. Radl Escobar; Miguel Arce, representante del Ministerio de Transporte y Comunicaciones de Ing. Tomés Delgado, a cargo de la Edmond Ayvazian de Furukawa
Perd; Ovidio Rueda, presidente de APTC; Edmond Ayvazian, Ventas FTTH de Furukawa; Gabriel Larios conferencia Digitalizacion defos ~— HS- R . L——n . AR 000 G S B | e
de Arcom; y Humberto Garcia, presidente de Tepal, en la inauguracion de la cumbre 2012 sistemas de TV paga, el afio pasado

Brindamos Plataformas llave en mano para servicios de telecomunicaciones
integrales Triple Play. Desarrollamos proyectos y suministramos la
Ingenieria para soluciones de Telefonia IP, Internet y CATV.

SOLUCION INTEGRAL EN TELECOMUNICACIONES

Instalacion y configuracion de nodos de telefonia IP e Internet S———
Softswitch multiservicio integrado a Provisioning y Billing s
Facilmente escalable en tamafo y aplicaciones

www.corpetel.com.pe

Bv. Chacabuco m!&ﬂnbaa' &0351] mmm.-* bbelgip-ulmnar

ml«th Tienda: JR. PARURO 1401 TDA. 108 —_ 428 3002/ 426 1251
wwwip-elcomar Ofcing Cmemial:“FﬁRURﬂ SHOPPING CENTER an"l # 315274

AV. NICOLAS DE PIEROLA 1717 DPTO. 502 Nextel 817%3978
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APTC: FOCO EN DIGITALIZACION
Y ACCESO A INTERNET

FUERTE LABOR CONTRA LA PIRATERIA

Ovidio Rueda, presidente de la Asociacion
Peruana de Televisién por Cable (APTC),
remarcO a PRENsARIO que esta quinta cumbre
en Tarapoto tendra como temas principales la
digitalizacién, el accesoa Internety latransmi-
sién de datos en redes de cable. Este afio, laen-
tidad espera cerca de 500 visitantes y mantener
el crecimiento que viene logrando afio a afio.

Unodelosprincipalesobjetivosde laentidad
continua siendo la ‘formacion a empresarios,
ingenierosytécnicos, paraestaralavanguardia
con los adelantos tecnoldgicos de la industria
de TV paga.

‘Muchos cableoperadores peruanos migra-
ron de la red coaxial a la red con fibra dptica
y ahora buscan conocer e informarse sobre la
digitalizacién de cabeceras, que es el proximo
paso a darse en Per0. Por ello, este afio hemos
traido para esta V Cumbre a dos ingenieros

internacionales, especialistas en temas de co-
muninterésentre loscableoperadores’, afiadio.

Entre los principales temas que preocupan
a la industria, Rueda menciond: ‘La pirateria
afecta directamente a la industria, y lamenta-
blemente va en crecimiento. Por esto, en las
Jornadas Internaciones de 2011, propuso a los
proveedores de contenido ser representante
en nuestro pais para ayudar a combatirla. No
hemos recibido ninguna respuesta de ellos’.

Por otra parte, remarc6 que la gestion de la
APTCseguiratrabajandoenlaorganizaciénde
lacumbre cadaafioy en las charlas académicas
que permitan la integracién de mas cableope-
radores en nuestra institucion’

Sobre los objetivos para este afio, mencion6
que la institucién continuara afrontando la
pirateriay, si es necesario, ‘pediremos apoyo de
autoridades mayores' Y completo:‘Seguiremos

Ovidio Rueda

creciendo comoinstitucion, paradarle todaslas
herramientas necesariasanuestrosagremiados
para que combatan contra este mal que crece’.

En relacion al mercado de TV paga en Perd,
Ovidio Rueda afirmé que ‘sigue en aumento’y
manifesto: ‘Nuestrosagremiados cableoperado-
res de Peru llegan a los lugares mas apartados de
nuestro territorio,adonde lasgrandesempresas
transnacionales como Claro y Movistar no lle-
gan. Cuentan ademascon precios masaccesibles
al consumidor, con lo que ademas desplegamos
el tema de inclusion social ya que el uso de este
servicio no es exclusivo de las grandes ciudades,
loque nos permite desarrollarnosy crecer como
industria y asociacion’

BusiNESS BUREAU 2,4 MILLONES DE SUSCRIPTORES
DE TV PAGA EN PERU

Pertialcanzélos 2,4 millonesdeabonadosa
TV paga en marzo de 2013, lo que representa
un 32% de penetracién, donde el 85% (2
millones) corresponde a cable, mientras que
el restante 15% (373.000) cuenta con DTH,
de acuerdo con los datos publicados por

Business Bureau en marzo 2013.

El 34% de abonados en Peru son digitales,
sumando untotal de mas de 825.000, mientras
que 1,58 millones son anal6gicos.

En lo que respecta a pirateria, el mercado
peruano registra 423.000 abonados ilega-
les, un 18% del total,
mientras que el 17%

PErRU: MARKET SHARE DE TV PAGA POR TECNOLOGIA i
(342.000 suscriptores)

Cable Digital

85% 34%

(2.039.000) (825.000)

DTH

15%

(373.000)

Total: 2.412.000 abonados

correspondeausuarios
no declarados.
Business Bureau, a
través del ForEsTV, un
modelo predictivo de
prondsticos de mer-
cado y market share,
determina una Tasa
de Crecimiento Anual
Compuesta (CAGR)

, del 10,05% estimado
Fuente: Business Bureau

PRENSARIO INTERNACIONAL
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PERU: PIRATERIA Y
SUB-REPORTE EN TV PAGA

Pirateria
Abonados 18%

35% (423.000)

(1.647.000)

Fuente: Business Bureau

para el periodo 2011-2016, y prevé para el
2016 una penetracién del 40,5%, con un total
de 3,16 millones de suscriptores.

El mercado de TV paga en Per0 supera las
600 sefiales de television, de las cuales 51 son
en alta definicién.
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) OPERADORES APTC

BesT CABLE. NUEVAS CABECERAS DIGITALES Y PLANES

PARA SUMAR INTERNET

Demostenes Terrones, gerentegeneral de Best
Cable de Per(, destacd que suempresahasido la
primera en contar con sefial digital, a partir del
proyecto desarrollado con laempresa argentina
Safeview. ‘Contamos con 50 canales digitales
en HD, lo cual nos permite ofrecer multiples
serviciosdecanalesPremiumy luegosumaremos
Full HD de acuerdo a la necesidad del cliente’.

Ademas, adelanté que préximamente Best
Cable inaugurara una nueva cabecera analogo-
digital que estara ubicada en el nuevo edificio
corporativo.‘Alliinstalaremosantenas profesio-
nales de la marca Occhi Vision asi como toda
la cabecera digital’

Sobre la Cumbre APTC, Terrones sefiald
que asistira un grupo numeroso de ingenieros,
administrativos y técnicos para ‘aprovechar la
tecnologia que se mostrara en la feria.

En lo que respecta a las charlas técnicas,
Terrones dijo: ‘Esperamos que hablen de sefial
digital y lo que es fibra, que esta de moda hoy

aquien Pertiyaquetodaslasempresas
estan migrando poco a poco a esa
tecnologia’

Y remarc6: ‘Conversaremos con
todos los proveedores de sefial para
pedir que pongan énfasisen combatir
la pirateria porque no puede ser posi-
ble que aBest Cablelohayanasfixiado
econémicamenteyaloscompetidores,

Y [ UO\J

Demdstenes Terrones (der.) junto a Lucio Chuquilin Teran
(izq.), jefe de proyectos de Corpetel; Carlos Granzotto, CEO
para Latinoamérica de Safeview

como Cable Mundo en San Juan de
Lurigancho, y GC Multicable en Ventanilla, le
cobran cifras irrisorias. Daria la impresion de
ser formal pero a la larga este operador, como
otros, son informales. Solicitaremos a estas
empresas que sean justas con Best Cable y que
comiencen reajustando sus tarifas con todos
estos operadores informales’.
Explic6 que hasido unaimportantedificultad
el hecho de ‘competir con empresas informales
gue cobran montos que no alcanzan para sos-
tener unaprogramacion legalmente contratada’

Sobre los principales desafios para este afio,
Demadstenes Terrones destaco ‘consolidarnos
vendiendo sefial digital e incorporando el In-
ternet a nuestra red con equipos de alta calidad
comosonel CMTSC-4quenosaportacapacidad
para 50.000 clientes de Internet.

Yenloqueserefiereal crecimiento Best Cable,
estd apostando a incorporar tecnologia en sus
redes. ‘Esperamos contar con el apoyo de los
programadores para incorporar programacion
Full HD’, concluyé.

TVSAM BuUsCA SUMAR INTERNET Y
EXPANDIRSE EN EL INTERIOR DE PERU

Sandro Rivero, gerente general del grupo
TVSAM de Perd, contd a PrRexsario que la
empresa se encuentra en plena transicion de
susantiguos cables coaxiales por una‘red mas
moderna, paraloque utilizafibradpticay.500.

Actualmente, el grupo brinda a sus abo-
nados el servicio de TV por cable y cuenta
con una tarjeta de descuentos en distintas
tiendas comerciales. Sobre los servicios a
incorporar, Rivero afirmo: ‘Queremos entrar
al negocio de Internet, asi como expandirnos
haciaotrasciudadesdel interior, peroconuna
tarifa muy reducida ya que en la actualidad
son cables muy pequefios que no pueden
tener una programacion legal y recurren a
la pirateria. Pensamos que podemos llegar a
estos lugares y legalizar esa programacion a
través de nuestra empresa.

Sobre laV Cumbre APTC que tendra lugar
en Tarapoto, Rivero manifestd que espera
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poder reunirse con los cableoperadores de
todo Per( y Latinoamérica, y afiadié: ‘Todos
estamos interesados en las charlas técnicas
y esperamos saber un poco mas sobre di-
gitalizacion, asi como el manejo de la fibra
y también qué otros productos se podrian
vender a nuestros abonados’.

Ademas, el ejecutivo manifesto la preocu-
pacion de los operadores respecto de la tarifa
delosprogramadores.‘Esperamos que bajeno
al menos mantengan la tarifa, yaque ahoraes
maés facil que ingresen nuevos competidores.
A veces pienso que hasta tienen mas ventajas
gue nosotros los que apostamos por la TV
por cable ya que, cuando nuestros equipos
e insumos eran mucho mas caros que en la
actualidad, tuvimos que soportar otro tipo de
economia y con el agregado del terrorismo.

Y agregd que entre las mayores dificul-
tades para los operadores, se encuentra la
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Sandro Rivero, gerente general
de TVSAM

‘competencia desleal, que vende el servicio
de cable por debajo de los 12 doblares con
unaprogramaciénsuperioralos 100 canales’.
Sandro Rivero opin6 que la industria de
TV por cable deberia ‘legalizarse mas’, y los
programadores darles ‘mayor apoyo en la
lucha contra la pirateria y esto no tendra
una solucién mientras compren sefiales y no
compran los decodificadores, compran unas
cuantas sefiales legales para ciertas cabeceras
y el resto lo distribuyen en otras localidades

Y concluy6: ‘Deberiamos tener mayor
apoyo y lograr vencer a la pirateria, ya que si
no nos veremos obligados a hacer lo mismo,
lo cual no es la idea’.
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) OrerADORES APTC

Manuel Escamilo Morales, gerente administrativo il FuCH R EaiEee & @firiel (LTS s
de Cable Vision Per(, y Ananias Escamilo Florentino, - e socio honorario de APTC
gerente general de Cable Vision Pert = i

Camilo Abuhadba Altamirano, gerente general de Cable
Sistemas Andahuaylas; Miguel Arce; y Ramiro Rodri-
guez, gerente general de Tuyo (Ceneto Holding Group)

\
S
i -
Eusebio Chipana Aguilar, gerente general
Ely Napoleon Nalvarte Loya, titular gerente de de Cable América de Perd y Canal Lima o
Tecnocable y Canal Azul de Santa Lucia Tocache, Norte; Ysabel Drone de Cablered; y Fabio  Star Global: Renan Chalco Monroy,

. o César Ricardo Oblitas Mufioz y Mario : : P : subgerente de Internet, Jaime Vasi
unto a Alfonso Ramos de Empresa de Television Lépez Torres, director ejecutivo de Via g ) quez 'y
Jy Radiodifusién Bahia EIRN ' Reynoso, de Best Cable CoFr)wsuIton'a y Negocios Jde Pert Daniel Imata, subgerente de operaciones
1
Juan Eduardo del Pino (derecha) de Cable
Latino, junto a Nicolas Casas y Angel Para-
do, de Via Consultorfa y Negocios

=

Rigoberto Picon, gerente general de Magno Saenz Bernabé (CATV Full Imagen  Jorge Uzategui, gerente general de
Cable Sur, junto a Wilder Willian Rueda SAC), Alfredo Huaman (Cable América), Elvin  Soluciones y Aplicaciones Informa-
Morales, gerente técnico de Cable Sur, y Lucio Manrique Paredes (Cable Netword) e ticas, junto a Gonzalo Aguilar, de
Jorge Luis Zevallos, de Cable Sur Nasca Israel Acufia (Forcatel) Best Cable

SOFTWARE
DE GESTION
SOFTWARE PARA EMPRESA

Reducir - Optimizar - Gestionar i

orar la calidad de su servicio CUENTE CON INFORMACION
COMNFIABLE EN EL MOMENTO
¥ LUGAR QUE LD NECESITE

Prevenir la morosidad de sus
clientes.

' Software configurable a la

. T Conocer mas de sus clientes y
evitar los fraudes miscdle da s smpresa
. ~ Servicio Post-Yenta
o Controlar los ingres - garantizado 7 x 24,
Tﬂﬂﬂmﬂs LA SOLUCION que realizan sus colabora ct; ~ Facilidades de pago hasta

Con SCORD usted podrﬁ: Sabe el uso de los 12 meses

matenales que realizan sus tecnicos., ~ Integracidn CAS y CMTS

O S EMPREGABEAERGIENTE)  1e/sfono: +51 1637 5977 - Celular: +51 968 005 005 / +51 968 654 142

?ﬁ APET! informes@4dmasbusiness.com ww. dmasbusiness.com

PRENSARIO INTERNACIONAL

HBO GO ofrece la programacion exclusiva de HBO,
sin costo adicional, donde quiera que el suscriptor
se encuentre, a solo un click.

mt\ )

ES HBO DONDE QUIERAS.

HBOGOLA.COM

HBO GO esta disponible Unicamenta en algunas zonas de Amérca Latina que disponen de una determinada conexion de banda ancha de alta velocidad o wi-fi
Para poder visualizar la programacion en las computadoras, se requiens una conexion minima de 500 kbps. 2012 Home Box Office, inc. Todos los derechos
estan reservados, HBO' v lodas las marcas de canales v senvicios relacionados son propiedad de Home Box Office Inc, Senvicio disponible para suscriptores del
paguete HBO MAX y dependiendo de la disponibiidad del senicio a través de su operador. Pueden aplicar ciertas resiriccianes



Solicitada de la Asociacion Peruana de Television por Cable:

APTC denuncia que GOL TV engaio |__J|""} B
a los cableros independientes del Peru | isf

ﬂ \
Frente a la indiferencia injustificada por parte de la empresa proveedora de sefal deportiva GOL
TV LATIN AMERICA S.A.C. para entablar conversaciones sobre nuestra propuesta de negociar, la APTC
asume el imperioso deber de dirigirnos al publico y a la industria de la televisién paga a efectos de
comunicar lo siguiente:
Siendo la APTC la Asociacién que agrupa a 62 empresas de cable operadoras con un total de 101
cabeceras, y como institucion representativa, denunciamos a GOL TV LATIN AMERICA de su posicion

REPRESENTANTES DE SENALES DE TELEVISION POR CABLE "

soberbia y anti dialogante, toda vez que manifestarnos en diversas publicaciones e incluso hacer
llegar a la empresa la Carta N° 001-2013/PRESIDENCIA APTC, con el objeto de proponerles una mu-
tua cooperacién a fin de que su programacién deportiva sea provista a aquellas localidades del pais
donde nuestros asociados realizan sus actividades ya que existe la expectativa por parte de nuestros
suscriptores de que los espectaculos deportivos sean difundidos a nivel nacional. ,

Hasta el momento dicha empresa no se ha pronunciado en extremo alguno sobre nuestra pro- ‘ @
puesta, contraviniendo con ello la libre competencia, facilitando asi la concentracién en el mercado R
y abusando de la posicién de dominio, tal como lo establece la Constitucién Politica del Peru y la Ley

de Represién de Conductas Anticompetitivas (D.Leg. N° 1034), en el mercado del servicio publico ) _ Teke ..
de radiodifusién por cable debido a que la Unica empresa que en la actualidad tiene el derecho de ' v m
transmitir la sefial de GOL TV LATIN AMERICA es Telefénica Multimedia S.A., promoviendo con ello L G S Sy

que se excluya del mercado a las empresas de radiodifusién por cable que operan dentro del pais.
Debemos sefalar que el sefor Francisco Casal, uno de los fundadores de GOL TV, en una entrevista
otorgada a El Comercio y publicada el 01 de enero del 2013, afirmé:‘Pert, debo decirlo, me motiva
desde la televisién por una cantidad de factores. Lo digo en serio. [; Cudles?] Por la historia que tiene
y por una inclusiéon social que hoy no la percibo. De 30 millones de habitantes de Per(, no es posible
que solo tres millones puedan ver este popular deporte por cable. Las grandes empresas tienen que
hacer su negocio, pero ese negocio tiene que estar pactado en un tema de inclusién. Apuesto por
un proyecto deportivo. [...].

Siendo asi, hacemos nuestras las palabras de uno de los fundadores de la propia empresa GOLTV
LATIN AMERICA y le exigimos el respeto irrestricto a libre mercado, conforme sefiala nuestra Carta
Magna del Estado Peruano, el mismo que estimula la libertad de empresay prohibe taxativamente
el monopolio; de no ser escuchados promoveremos en nuestro pais la inclusién social del deporte
peruano y solicitaremos al Estado Peruano que se aperture un programa similar a nuestro pais her-
mano de Argentina, el mismo que tiene Futbol Para Todos, por seial abierta de la Televisién Nacional
Argentina, no descansaremos hasta que se cumpla con el respeto irrestricto de la ley peruana.jNO A
LA POSICION MONOPOLICA DE PARTE DE TELEFONICA
DEL PERU (Movistar TV)! NO A LOS CONTRATOS DE

|
EXCLUSIVIDAD PROMOVIDA tcﬁsm' " PORGOLTV Y MOVISTARTV!
p Television por Cable

Siguenos ennuestrasredes sociales:

? Signaltv u signaltveu
Ovidio Rueda Curimanea Demostenes Terrones Fernandez

Presidente APTC Vicepresidente APTC ! HORTENSIA ESPITALETTA s Av.15 No: 104 - 30:0f:506/Bagota Calombia
{ PBX COL: (571) 6113907 Ext. 108 » Cel: (57) 3124488536 » PBX VEN: (58) 212 770 8390
Email: hmespita@signaltveu.com comercial@signaltveu.com = www.signaltveu.com

Lima, 01 DE ABRIL DEL 2013.
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' Scientific
ape' Satellite

SCIENTIFIC SATELLITE: NUEVAMENTE cON LA APTC

El afio pasado, Scientific Satellite comenzd
operaciones en su nuevo local ubicado en La
Molina, desde donde atiende a sus clientes de
formadirectay con despachosanivel nacional.
Actualmente, la empresa proyecta la inaugu-
racion de su nuestro nuevo show room, que
comenzaraafuncionar amediados de este afio.

En septiembre pasado, organizé un evento
enlaCamarade Comerciosobre Demo Cinebox
Cabecera Digital, con una exposicion a cargo
del Ing. Walmer Valverde, de Pico Digital,
quien presentod soluciones digitales.

En la APTC, la marca estard presentando
el Demo Cinebox Cabecera Digital, ademas de
otras soluciones digitales para cabeceras como
IPQT-12: IP a QAM, SQT: DTH a QAM, XTC:
DTH a QAM para MDU, SVT: Transcoder
A/V- MPEQ-2/4.

‘Con ladireccion de Pico Macom, el objetivo
esdarleal cableoperador unaherramientapara
que pueda ofrecer a sus abonados paquetes de
peliculas desde un disco duro en canales digi-
tales, con una minima inversion inicial y bajo
costo mensual’,explicd Rosa Carrasco, gerente

general de Scientific Satellite a PREnsarIO.

Y completd: ‘Este afio deseamos realizar
la inauguracion de nuestro nuevo local y
aprovecharemos la oportunidad para realizar
un seminario magistral dictado por nuestro
amigo y colaborador el Ing. Tomas Delgado y
otrosasesores de las marcas que representamos,
proyectando lainauguracion de nuestro nuevo
show room para mediados del afio 2013..

Sobre la empresa, la ejecutiva afirmo:
‘Nuestro capital humano esta integrado por
profesionales que han ido perfeccionando los
productos que nuestros clientes usan en apli-
caciones, predios, cabeceras, edificios y redes
de fibra dptica a través de ciudades y paises. Es
lo que los clientes estan pidiendo’.

Enrelacién alatransicion de los operadores
hacia la era digital, explicd que la marca ha
‘perfeccionado los productos digitales, brin-
dando las herramientas necesarias para que los
cableoperadores cuenten con equipos y acce-
sorios que demanda la era digital y sequiremos
actualizandonos con todas las nuevas marcas’.

Y destacé sobre Internet: ‘Cada vez més

Rosa Carrasco, gerente general de Scientific

Satellite, Edgar Carrasco, presidente, y Moisés

Mieses, presidente de la Conaco, en la entrega

del Premio Internacional a la Excelencia
Empresarial 2012

clientesestanaccediendoabrindarelserviciode
Internet. Scientific Satellite, siempre apoyando
el crecimiento, ofrece unasolucion dptica pasiva
completa para el desarrollo de este medio de
transmision:.

El afio pasado, la compariia fue galardonada
con el Premio Internacional a la Excelencia Em-
presarial 2012, otorgado por la Confederacién
nacional de Comercio (Conaco)yel Congreso
de la Republica.

FYCO TELECOMUNICACIONES:

SOLUCION COMPLETA PARA REDES HFC

FYCO Telecomunicaciones incorporé a
Luis Ramirez Cano para desempefiarse como
gerentegeneral en Pert,como parte del proyecto
de consolidacion de la empresa en el dicho
mercado para aportar sus conocimientos y
relaciones con los operadores.

Entre las estrategias de la empresa se cuenta
la implementacion de nuevas lineas de pro-
ductos para CATV de primera calidad y para
la cual se debia de contar con un ejecutivo de
experiencia y conocimientos en la tecnologia
y de los productores.

Asi, se optd por la contratacion de Ramirez
Cano,quientrabajéanteriormenteen Uniénde
Comprasy en la organizacion de las cumbres
de la Asociacidn Peruana de Television por
Cable (APTC).

Entre la primeras acciones ejecutadas su
cuentan los convenios de distribucion y re-
presentacion de las marcas Rayvert, Holland,
Thomas & Betts, Band-It que se suma a las
marcasyarepresentadasen Perd, Taihany VTK.

Esta incorporacion ha permitido una rela-
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cién cercana con la APTC, lo que hizo posible
un convenio con los operadores socios para
adquirir el equipamiento necesario para sus
redes,con buenascondicionesde pagoy conlas
garantias que las marcas ofrecen. FYCO lanz6
recientemente una solucion total para redes
HFC con el equipamiento de planta externa,
cabecera y drop a precio competitivo, ideal
para los operadores independientes de Per(.

FYCO Peru es el primer importador y dis-
tribuidor de fibra en el pais y con la solucion
reciénimplementadase afianzaraenelmercado
peruano como unas de las primeras empresas
proveedoras de tecnologia por la cual estaraen
condicionesensuministrar losrequerimientos
que se soliciten las empresas que postulan en
las licitaciones en la gran red dorsal de fibra
Opticaque en éste afio llevara a cabo y también
podra responder con todas las exigencias que
se requiere en cuanto a calidad y tecnologias
para los proyectos de telecomunicaciones que
se estan desarrollando en empresas carrier y
operadores de gran envergadura.
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‘e) FUCO

telecomunicaciones

El Grupo FYCO Telecomunicaciones tiene
su principal almacén en Colon, Panama y
desde alli suministra todos los requerimientos
de fibra Optica y cable coaxiales con el cual
obtiene una rapida respuesta a las 6rdenes de
éstos productos cuandosusfilialeslo requieran
y a la vez cada pais cuenta en sus depdsitos de
productos un stock que le permite responder
con eficacia todas los pedidos internos; los
paises en operaciones son Panama, Venezuela,
Colombia, Pert y México y atendemos paises
como Guatemala, Argentina, Haiti, Costa Rica
desde su almacén principal de Panama.

NHIK WORLD

As tltimas noticias do Japao, da Asia e do mundo

Seus olhos na Asia

NHK, a emissora publica de TV do Japao, abre uma
janela para a Asia com o seu servico em idioma Inglés,
oferecendo noticias e uma variedade de programas
sobre tecnologia, arte, negocios, cultura e aspectos da
vida cotidiana.

.

"

O fenémeno “KA Ali"

Mais informagoes em:
www.nhk.or.jp/nhkworld/

Contato: Miyuki Nomura
Representante da NHK WORLD para a América Latina
mail@miyukinomura.com




Carlos Granzotto, CEO de
Safeview para Latinoamérica

Y TECNOLOGIA

CORPETEL SIGUE CRECIENDO EN
EL MERCADO PERUANO

oy

Gerardo Rodriguez Carranza

Corporacién Peruana de Telecomuni-
caciones (Corpetel), empresa dirigida por
Demostenes Terrones Fernandez, anuncid la
contratacion de GerardoRodriguez Carranza,
especialista en telecomunicaciones, para llegar
con ‘mayor énfasis’ a sus clientes.

‘Visitaremos a cada uno de nuestros clientes
en sus respectivas localidades para darles a
conocer nuestros productos’, afirmé Terrones.

Demostenes Terrones Fernandez

Entre sus productos, se destacan las antenas
parabdlicas, equipos de alta calidad como am-
plificadores Motorola, ACI, Alpha 'y su marca
propia FTD Network.

Cabe resaltar que Corpetel atiende a sus
clientesensulocal comercialenJr.Paruro,Lima.

Pico DicITAL AVANZA cON CINEBOX

SCIENTIFIC SATELLITE DISTRIBUYE EN PERU

Pico Digital sigue promoviendo su sistema
Cineboxen Latinoaméricacomo proveedor de
tecnologia que pone un primer pié en la parte
de programacién. Cinebox es una particular
solucién con un equipo que permite ofrecer
200 peliculasen ocho canales linealesy ademas
brinda una guia, todo para sistemas de menos
de 1500suscriptores. Esdigital pero con canales
lineales. Emite peliculasamericanas, mexicanas
y también se incorporan canales espafioles o

argentinos. El ofrecimiento parael operador es
desde una décima o una 50va parte de lo que
le saldrian los canales. El paquete basico es un
costo pequefio para el operador.

En breve se podra ofrecer como segundo
paso el Premium, con la oportunidad de tener
dos canales HD con una inversion impensada
para los pequerios operadores. La caja es HD,
MPG4 y ya incluye la licencia del CAS con
acceso condicionado. Este segundo servicio

Hugo Valenzuela con Rosa, Edgar
y Giselle Carrasco
trae ademas 100 peliculas de adultos.

El Cinebox ya esta metido en México con
Non Stop, Centroamérica y en Colombia
con Cableservicios. Ahora parte en Pert con
Scientific Satellite de Rosa Carrasco.

SAFEVIEW:. GRAN PROYECTO

DE CAS EN INDIA

MIENTRAS SIGUE EL CRECIMIENTO EN SUDAMERICA

Fernando Ruano,
CEO de Safeview, des-
tacO a PRENsSARIO qque
la compafiia gané un
gran proyecto en la In-
diacon CNC Network,
un operador de Delhi,
parasuministrarle CAS,
con uncompromiso de
700.000 set-top-boxes.

El CAS de Safeview fue seleccionado como
sistemade proteccion de contenido audiovisual
dealtaseguridad ensussolucionesde TV paga,
tanto en modalidad broadcasty broadband, asi
como en OTT (Over-The-Top).
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CNC Network planea migrar a la tecnolo-
gia de TV digital a mas de 700.000 hogares
en el estado de Delhi, utilizando la solucién
de Safeview para Broadcast e IPTV de sus
STB. La oferta de servicios de television de
CNC contara con mas de 400 canales en alta
definicién, asi como una guia electrénica
de programacion que incluira espacios de
publicidad dirigida.

Safeview presentd en Andina Link la solu-
cion hibrida de IPTV/OTT a 50 operadores
ecuatorianos, colombianos y venezolanos. A
Venezuela se le vende la solucién broadcast
pura tanto en SD como HD.

La importacion de cajas venia bien pero
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Alberto Pico, de Cable Ser de Colombia, y
Fernando Ruano, CEO de Safeview

surgieron problemas quese estan solucionando.
Una idea es ensamblar cajas en Buenos Aires
con lafilial local de Safeview y traerlas a través
del Cadivi.Yacuentacon operadores de Asotel,
Multitely otrosindependientes paraabastecer.
En Pert se destacan las dos cabeceras de Best
Cable, de Demostenes Terrones, que se digi-
talizaron para HD.

Agreg6: ‘En Colombia estamos trabajando
con los 17 nuevos concesionarios ofreciendo la
soluciénbroadcastde SDyHD (lascajassonun
40% maés caras). Tenemos ademas la solucion
de Push VOD que no exige canal de retorna’.

conoce las reglas de
branding, comunicacic
y diferenciacion.
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PiT TELECOM APUESTA A LA FIBRA

APOYO A HANSEN, SUMAVISION Y OTRAS MARCAS

Jorge y Mariana Boza de Pit Telecom
estuvieron en Andina Link y des-
tacaron a Prensario que hubo

mas clientes reales. También
dijeron que si bien hubo en el P I I
eventogran cantidad de stands

chinos,consuconocimientode TELECOM

ese mercado sostuvieron que no
son las marcas mas reconocidas
en Asia las que estan llegando. Eso
aumenta el cuidado que deberian tener los
clientes sobre las ofertas que reciben.

Pit Telecom contintiaconunaprogresién po-

sitiva con Hansen en toda la region, marca
lider chinaqueinclusoacabadeabrir

una fabrica nueva en Zuhai para

"\ sumar a las més de diez queya
tenia.Aellaselebrindasoporte
yestructuracomercial entodos
nuestros paises. Ahora estan
apostando a introducir toda la
fibraenel mercado pueseseltema
de moda: hasta los mas pequefios
desean poner fibra. Se va a apostar mucho a
es0, ademas de empezar a trabajar de lamisma
manera otras marcas como Sumavision, que

Jorge y Mariana Boza

serd una nueva prioridad.

Pit Telecom cuenta con unaplantade mas de
1.000 metros cuadrados en Santiago y se han
sumado dos personas al area comercial: David
Marileo y Solange Zufiiga. Ahora Jorge Boza
vaairaAPTC de Per(, donde se estd haciendo
un acuerdo con Krotén.

AURORA NETWORKS: ACUERDO CON
POR SEGMENTO DE CABLE

COMPRO EL NEGOCIO DE EQUIPAMIENTO

PARA TRANSMISIONES OPTICAS

Aurora Networks cerré un acuerdo con
Harmonic por el que adquirié su segmento
de negocio dedicado al equipamiento para
transmisiones Gpticas, fortaleciendo su lugar
en la industria de la TV por cable, por 46
millones de dolares.

La compraincremen-
tard el market share de
Aurora Networks en el
mercado de transmi-
siones dpticas, ya que
aumentard su base de
clientes ya instalada
para la provision de productos y servicios
de avanzada y creando oportunidades de
crecimiento a largo plazo.

La adquisicion ubica a Aurora en unasé-
lida posicion paraenfrentar los cambios que
seesperanen laindustriaparael 2014. Como
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los competidores han hecho movimientos

para ampliar el espectro de sus productos

y servicios, Aurora continuara enfocandose

en la estrategia de producto, proveyendo a

los cableoperadores tecnologiabien recibida

por sus clientes, permitiéndoles dar solu-
ciones a los problemas
especificos.

Y aurura Patrick Harshman,

H NETWORKS

CEO y presidente de
Harmonic, dijo: ‘Hemos
cerrado este acuerdo
porque Aurora Networks
esta establecido como un jugador confiable
y respetado en la industria. La direccion
de Harmonic ha evolucionado alejandose
del acceso a cable, y hemos elegido a dicha
compafiia para comprar nuestro segmento
de negocio dedicado al accesoacable porque
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HARMONIC

Guy Sucharczuk

su escala, foco estratégicoy compromiso con
el cliente nos importan’.

Por su parte, Guy Sucharczuk, Chairman,
presidente y CEO de Aurora Networks,
afirmd: ‘La adquisicion de este segmento
de negocios extiende nuestra posicidn de
liderazgo afiadiendo anuestramarcala parte
orientada al cable. Nos hemos dedicado a la
evoluciondelainfraestructuradel cable. Este
movimiento estratégico esunaoportunidad
para nosotros de acelerar nuestras innova-
ciones, continuar creciendo y asegurar que
lasredesde clientesactualesy base de clientes
expandida de Harmonic puedan enfrentar
los desafios de hoy y del futuro’.

Departamento Venta Senales Internacionales
5411 4370 1351 | 5411 43391541

www.artear.com

NUESTRAS SEMALES TRANSMITEN
MUCHO MAS QUE PROGRAMAS

) Lﬁ;ar
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NHK WorLD TV:
NUEVOS ACUERDOS Y PROGRAMACION

NHK anunci6 un acuerdo con All TV para
incrementar la distribucion de de la sefial NHK
World en Latinoamérica.

Desde su lanzamiento en 2009, NHK World
TV ha incluido la dltima informacion sobre
Japon, Asia y el resto del mundo en su progra-
macion, asi como también unaamplia variedad
decontenidolas24 horas. Lared dedistribucion
ha crecido de manera répida y sostenida en
los Gltimos cuatro afios hasta llegar a la actual
cobertura de 162 millones de hogares en 130
paises y regiones.

El crecimiento en Latinoamérica ha sido
dréstico, particularmente en 2012. De cerrarse
los contratos con los que la sefial se encuentra

Artisan X Designer

ennegociacion,ladistribucidnalcanzaral,2 mi-
llonesdesuscriptores,comparado con el mismo
periodoen 2011, cuando el marketing intensivo
de NHK World fue iniciado en la region.

Conelacuerdo recientemente cerradoconAll
TV, NHK World TV apunta a la distribucion
completa en Latinoamérica en 2013. Esto favo-
recerd un mayor entendimiento entre oriente
y occidente.

All TV Communications es una compafiia
establecida que maneja diferentes areas de la
industria del entretenimiento y medios de co-
municacion masiva, con base en Montevideo,
Uruguay. En los dltimos 16 afios, All TV ha
crecido hasta convertirse en un distribuidor
lider de sefiales internacionales y contenidos
deportivos en el continente.

NUEVA PROGRAMACION
En abril, NHK World TV estren6 nuevos
programas de géneros como arte, naturaleza,
viajes, comida, noticias y documentales.
Algunos de sus principales programas son
Core Kyoto, que lleva al espectador al corazén

Adriana Demijen, de All TV (centro), junto a Yuri Sato (izq.)
y Miyuki Nomura (der.), de NHK World

de la antigua capital, Kyoto y sus 1200 afios de
historia. Lunch On! muestra la comida que las
personas en Japon eligen para almorzar. Great
Nature muestra los miles de millones de afios de
historia, sudinamismoy fenémenos misteriosos
de la naturaleza.

Ademas, Artisan x Designer presenta a un
equipo de artesanos y disefiadores japoneses
exhibiendo sus productos.

En contenido noticioso, NHK World estren6
J-Tech Innovation & Evolution, una mirada
cercana a los desarrollos y produccién de los
fabricantes japoneses para revelar los secretos
de la supremacia que alcanzan los productos
“Made in Japan”

Otros programas son Go, Kitchen, Go!, Design
Talks, J-Architect, Asia This Week, Tomorrow y
Wild Life.

PRENSARIO INTERNACIONAL

WKD Cable TV Consultants, Coxp. [’f%

Necesita Amplificadores?... Taps?...Cahlemodems? +Jﬁ| i

Nuevo surplus y remafacturado de marcas conocidas en la industria de TV por cable.
Gl/Motoroa; Pilps/Aris; Scentifc AWMWM@G -.
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NUEVA DIRECCION:
2615 Douglas Ave., Unit 4
Pensacola, Florida 32504
Tel: 850-479-8333

Fax: 850-479-8339
Celular: 850-232-1772

La divertida
vida de un
grupo de
taxistas en la
comedia mas
exitosa de la
television
ecuatoriana.

@ ecuavisa

Un simpdtico
panadero se
debate entre el
amor de su
vida y proteger
su verdadera
identidad.

Telenovela
150 x 1hr

El|lider en entretenimiento del Ecuador,
sus'4 producciones de mas alto)vuelo

El destino lleva
a una taxista
indigena a los
brazos de un
empresario,
en una historia
de enredos e
intrigas.

Telenovela
105 x 1hr

Un actor de
teatro es
contratado par
asumir la
identidad de u
famoso
reportero, y co
ella, todos sus
problemas .

Telenovela
130 x Thr

Contacto: Kattia Bal



Y SENALES

TeLEVISA NETWORKS AGRANDA LA FAMILIA GOLDEN
CON EL PAQUETE PREMIER

PrENsARIO Se reuni6é con Fernando Mufiiz
para delinear el afio de Televisa Networks: ‘A
diferencia de otros networks, tenemos nuestro
ingreso principal en afiliados, pero es menor en
AdSales, porloque tenemosqueactualizarnos.Por
eso, ascendimos a José Elizalde como director de
ventas de publicidad, que se viene a reposicionar
como ejecutivo de mucha garra y fuerza para el
area, lo cual nos complace’

Porsu parte,explicd, Daniel Picassose ocupara
de los territorios de México, Centroamérica y
el Caribe, mientras Carlos Cabrera y Marcelo
Bresca siguen en la region Andina y Cono Sur.
Todos reportando a mufiiz.

Junto con la ampliacion de la familia Golden,

marca que ahora tiene seis canales identificados
con calidad en toda la regién, una innovacion es
el lanzamiento del paquete Golden Premier, en
sus fees este y oeste. Ambos canales vienen con
formato full HD, tiene audio interno con idioma
original y doblado al espafiol. Se va a distribuir
a la carta con programas de series y de peliculas.
‘La idea es ganar un mercado nuevo, donde un
operador puede contratar un paquete de dos
sefiales de manera sencillay obtener un revenue
adicional. Podemos hacerlo porque tenemos
primeras ventanas a esos contenidos. Muchas
peliculas, series especificas y eventos.

Para este afio también dijo: ‘Tenemos que
posicionar ademas el Distrito Comedia (lo que

Fernando Mufiiz

era Clasico TV), ganar mas mercados para TDN,
TLnovelas y TLN, sefial en portugués que se ha
difundido mucho en canales africanos. En Brasil
seguimosynoshaidobienconalgunosoperadores.
Confirm6 ademaés que daran la fiesta de bien-
venida en Canitec, para lo que estan buscando el
lugar ideal. ‘Para nosotros en temas de logistica
es muy positivo que sea en Ciudad de México’

SieNAL SUMA A CINE CLick

14 DE TRAYECTORIA EN LA REPRESENTACION DE SENALES

HortensiaEspitalettasigue con untrabajo
de vanguardia en su empresa de represen-
tacion de sefiales, Signal, que ya dejo hace
tiempo de ser unaempresa unipersonal para
trabajar con un equipo que incluso ha ido
nutriendo a empresas de venta de canales en
Latinoamérica.

No es menor que justo en este mes de abril,
en el marco de la vV Cumbre de la APTC de
Per(, esta cumpliendo 14 afios de trayectoria
en el mercado andino, Centroamérica y de-
mas paises. El trabajo de vanguardia para sus
representadas también se vio en la apuesta

que ha venido realizando fuertemente a las
redes sociales.

Hace poco se sumdasu portafolio de canales
Cine Click, un canal de series en espafiol que
es una buena apuesta de los mismos duefios
de XTime, que puede implicar un alto valor
agregado a los cableoperadores ya que trae
de regreso las mas exitosas series de los Ulti-
mos afios: True blood, Bones, Grey’s anatomy,
Mumb3rs, Charmed, Nikitay Ally McBeal. Son
las mejores series en espafiol de cada pais de
habla hispanacomo asi como también del cine
americano e internacional con componentes

Hortensia Espitaletta

de intriga, accién y romance, dirigidas a un
publico masivo y multitarget, ideal para dar
una alternativa a los operadores del Pera.

Hortensia Espitaletta afirm6: ‘Con XTime
tenemos muy buena distribucién en Perdy es-
peramosque losoperadores puedanempaquetar
lasefial con Cine Clik para una oferta adecuada
a su publico, de alta calidad y muy accesible’.

TV5 MONDE: FUERTE EN LATINOAMERICA

Jean Luc Cronel, director de distribucién in-
ternacional de TV5 Monde, estuvo por primera
vezenAndinaLinkjuntoaFredericGrol-Bourel
y la representante local Matilde de Boshell.

Cronel destac6a Prensarioel alcance regional
de la feria y el stand de MBA. Acept6 que hay
algunasdificultadesendiversospaises,comoVene-
zuela,y que‘esdificil’ paralos canalesindividuales
crecer conlagran ofertaque haytantoen SD como
HD. Expres6 que esto ‘no ocurre Gnicamente en
Latinoamérica’ sino que en todo el mundo es
igual. Recordo la frase “The content is the King,

PRENSARIO INTERNACIONAL

but distribution is the Queen” (“el contenido es
el rey, pero la distribucion es la reina”), como
buena descripcién de los que ocurre alos canales.

En ese panorama dice que el primer objetivo
para este 2013 es mantener su ‘buena posicion
en el mercado’ En Paris se innova mucho, se
editaran 10 canales en HD, pero la estrategia se
ajusta a lo que puede dar cada mercado. No es
imposible brindar el canal en HD paralaregion,
pero se esta esperando que seael momento justo
y lo mismo ocurre, como dijo antes, en otros
continentes. También hay un proyecto para un
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canal infantil internacional, pero hay mucha
competencia en estos paises.

De la misma manera, se espera mantener la
misma calidad de eventos que tiene TV5y que
son muy dificiles de conseguir, como la Liga
Francesa, el Torneode las Seis Nacionesde Rugby
o el Tour de France. Frederic agregd que se van
a hacer ‘muchas acciones promocionales’ con
los operadores para esos eventos.

Tras 18 afios en la region, la apuesta con 12
horas de subtitulos es importante y lo mismo
la presencia en los eventos de toda la region.

TIME |
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En Latinoamérica,la mejor opcion de TV Paga

en Telenovelas, Talk Show y Variedades...
A&E OLE NETWORKS LANZA SENAL

En el marco del lanzamiento de H2 en
Latinoamérica, Eduardo Ruiz, presidente y
gerente general de A&E Ole Networks, hablé
con Prensario sobre la sefial y la actualidad de
la compafiia, que en mayo inaugurara oficinas
en Brasil para atender ‘mas de cerca’ el mercado
de mayor crecimiento de la region.

La sefial H2 retoma las teméticas de historia
que el canal History tuvo originalmente y que
apuntan a un publico masculino mayor de 35
afios. En abril, hizo su lanzamiento en el sistema
de Dish en México y ahora apunta a ampliar su
distribucion a través de la plataforma de HBO
Latin America Group, que ya estd en negocia-
ciones con otros operadores.

“Tomamos la marca History y desarrollamos
un canal documental basado en la historia, la
tecnologia y el universo. Surge como una reac-
cion a que History se fue orientando al publico
joven con programacion menos tipica como El
precio de la historia, Cazadores de tesoros, Rutas
Mortales o Locos por los autos’, expreso Ruiz.

‘Los hombres mayores de 35 afios no tenian
una programacion especialmente dedicada, y a
ellos se enfoca H2 con contenido documental
sobre guerras, inventos de la antigiiedad y temas
que complementan a History"

Durante el primer afio, H2 transmitira pro-
gramacion doblada al espafiol como Maravillas

Modernas, la principal franquicia de History. El
resto de la programacion estara conformada
por producciones que se han visto en
algiin momento por History, como Los
Archivos Perdidos de la 2da. Guerra,
Humanidad decodificada, El libro
secreto del presidente, Roma: Constru-
yendo un imperio, Batallas A.C.

En cuanto a las ventas publicitarias,
Eduardo Ruiz explico que el canal esta
dirigidoaunde niveleconémicoyeducativo
ABC+, con un fuerte potencial de consumo.
‘Hasta que su distribucion no sea masiva, la
publicidad no serd nuestra prioridad. El foco
estaraen hacer llegar el canal alamayor cantidad
de publico posible’.

En cuanto a los préximos estrenos de las
sefiales, el ejecutivo anuncio el lanzamiento de
O Infiltrado, una produccion original que, desde
el 7 de mayo podré verse en History Brasil. Se
trata de una serie de nueve episodios donde
el reconocido periodista brasilefio Fred Mello
Paiva se infiltra y muestra paso a paso cdmo
involucrarse en diferentes rubros.

El 4 de mayo lanzara en History Latinoamé-
rica el especial de dos horas, Vida eterna sobre
las leyendas de personas que han buscado la
inmortalidad. Ademas, en el mismo mes estrena
elshow Gran Colombiano,unformatodelaBBC,

Eduardo Ruiz

donde los usuarios podran ele-
gir quién es el colombiano que
mejor representa la historia del pais
en todos los rubros.

Novebabes be A&E

Eduardo Ruizanunci6 que A&E Olé Networks
abriraunaoficinaen Brasil que,desdeel 1 de mayo,
producira contenido para ese pais por talento
local. ‘Brasil es el mercado de mayor crecimiento
y mayor cantidad de hogares. Hay que producir
para los brasilefios, y tener una comunicacion
mas directa con el piblico de ese pais.

Ademas, el gerente general de la empresa
adelant6 que se encuentra definiendo y bus-
cando proveedores para lanzar el servicio de
TV Everywhere. ‘Buscamos la tecnologia que
nos permita dar este paso. Por supuesto, en Es-
tados Unidos ya se ha avanzado en este aspecto
Y NOS apoyamos en su experiencia para tomar
decisiones al respecto’

WosBI TV PRESENTO AD FACTORY,
PRODUCCION ORIGINAL

Wobi TV, el canal dedicado al mundo de
los negocios, lanzé una nueva temporada de
la serie original Ad Factory.

Ad Factory es un show para entender cémo
piensan los creativos las publicidades y cuales
».son los desafios que se

| de crear una campafia.
De forma divertida y
dinamica cuenta todos

s aclamadasy reconocidas
el del mundo. El detras de
Ad Factory escenade lasproduccio-
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nes publicitarias mas entretenidas y creativas
paradescubrir los detalles de como se llevan las
ideas masextravaganteseingeniosasalaaccion.
Luz Landa, productora de la serie, viajé a
New York para visitar a las agencias que estan
marcando tendencia. Estuvo en Interbrand,
McCann, Framestorey JWT,dondeentrevistd
a los CEQ’s, directores creativos y buscadores
de tendencias.
‘CualquierexcusaparaviajaraNueva York es
buena, perocadavez queviajo por laproduccion
de Ad Factory, me doy cuentade que meencanta
mi trabajo. Son semanas de trabajo intenso,
dondeestoy expuestacadaminutoapersonajes
creativos llenos de pasion, una fuente de inspi-
<26 >

Luz Landa

racion constante. Nuncadejade sorprenderme
lacreatividad que manejalaindustria, laforma
en la que cada una de las agencias va cambian-
do para adaptarse a las nuevas exigencias del
mercado Y las reglas que impone a diario el
consumidor, cada vez mas involucrado en el
mundo de las marcas’, expreso la productora.
AdFactory invitaadescubrir laformaen quese
piensan eimplementan campafiasinnovadoras
que desafian lo convencional paramarcascomo
Coca-Cola,Nissan,AmericanAirlines,Macy’s
y General Electric, entre otras.

todos los gustos!
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) DE ANDINA LiNk A APTC

ANDINA LINK: BUEN BALANCE DE LA FERIA COMERCIAL

ENTUSIASTA PARTICIPACION DE OPERADORES MEDIANOS

Jaime Vélez, de la Universidad de Antioquia, Carlos Filippi, viceministro Sicom Paraguay, Santiago Vazquez,
ministro Setic Paraguay, lvan Sanchez de la CRC de Colombia y Luz Marina Arango

AndinaLink Cartagenacerrésuedicionnimero
20 con un muy buen balance de su feria comercial
en el centro de Convenciones de Cartagena de
Indias, reafirmando que volvié a ser el principal
evento para la industria en Colombia y la regién
andina. Fue una edicion superadora porque hubo
mas volumen de operadores independientes, me-
dianosynopequefios,contemasimportantespara
resolver, por lo que participaron con entusiasmao.

Un buen ejemplo a remarcar fue el de Henry
Reyes, que convoc una reunién de Asotic con la
mayoria de los 26 socios presentes. Este clima se
vio reforzado por la presencia, tanto el miércoles

como el jueves, de los principales ejecutivos de
los grandes operadores de Colombia como Une
y Claro, junto a Juan Gonzalo Angel que fue
participante permanente. También se destacaron
los ejecutivos de Telefonica, Peter Kothe, Loreto
Gaetey Gonzalo Arrisuefio, y Manuel Acosta de
Cabletica de Costa Rica.

PRESENCIA DE OTROS PAISES

Junto a los colombianos, fue notorio el movi-
miento de los independientes venezolanos, que
recorrieron todos los stands, aunque sea pidiendo
rebaja por la reciente devaluacion del pais.

y Johana Jaramillo Palacios, gerente de Canal
Click, firman acuerdo de cooperacion de la sefial
colombiana y el Gobierno de Paraguay
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Juntoconellos,tambiénsehizoverel contingente
independiente peruano, que tuvo a los hermanos
Zamora, Ananias Escamilo y a Demdstenes
Terrones como figuras mas destacadas.

Por su parte, fue grande y muy valioso para la
muestrael contingente de operadores de Ecuador,
quienes afirmaron que ‘hay 22 cables pequefios’
con intenciones de organizar su propio evento,
con la ayuda organizativa de Sergio Restrepo, de
ComuTV de Colombia. Se haria a fines de junio
y la primera prueba seria con 15 stands. También
se quejaron del otorgamiento de la licencia para
DTH a Claro.

Por otra parte, se distribuy6 un folleto para un
evento en Guatemala a mediados de afio. Por su
parte, Andina Link Centroamérica se confirmé
para volver a Costa Rica la segunda semana de
septiembre.

STANDS Y COCTELES

Respectoalos stands, sobresalieron los espacios
de las sefiales que crecieron en altura. Del lado de
tecnologia, se notd una muy buena concurrencia.
Nuevamente llamé la atencion la cantidad de
empresas chinas, que incluso superaron la del
afio pasado, ofreciendo soluciones completas.
En general todos los comentarios recabados por

Peter Kothe, Loreto Gaethe y Gonzalo Arrizuefio de
Telefénica
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Carfagena

e

Maria Carolina Hoyos Turbay, viceministra general
de Mintic

Prensario fueron positivos.

En referencia a los cocteles, se distinguié el de
Chello Latin America que tuvo lugar en el Hotel
Santa Clara, donde Alejandro Kember mencion6
todo el potencial de la nueva empresa de Liberty
Global, que tiene muchas sefiales y recursos, y que
en Latinoamérica es la sumatoria de las sefiales
de MGM y Pramer. Asistieron los ejecutivos de
Telefonica, Peter Kothe, Loreto Gaete y Gonzalo
Avrrisuefio.

Jeff Fruman de International Cable volvi6 a
hacer su agasajo para clientes y amigos en la casa
Suefio de Cartagenatrasvariosariosde no hacerlo,
que mostrd unaexcelente concurrencia. Se realizé
ademés el tradicional coctel de bienvenida en el
Baluarte frente al hotel Santa Teresa, ofrecido por
\erimatrixy MediaNetwork Latin America, cada
Vez mas protagonista en estos eventos.

Alexandra Villegas, Claudina Penagos, Shirley
Gallego de UNE-EPM, con Carlos Boshell de MBA'y
Juan Toth de TyC Sports
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COLOMBIA: EXPECTATIVAS POR LA APUESTA
AL DTH Y LAS NUEVAS LICENCIAS

Juan Gonzalo Angel de Global TV, y Konrad
Burchardt de TuVes HD

El futuro del mercado colombiano de TV
genera muchas expectativas. Sin duda seguira
creciendo, pues tiene campo con el subreporte
de 4 a 8 millones, la alianza ETB-Emcali, las 18
nuevas concesiones comerciales nacionales, la
conversion de otras licencias a nivel nacional,
la de los comunitarios y diferentes apuestas al
DTH, modalidad que hasta ahora sélo lleva
a cabo con éxito DirecTV con algo menos de
600.000 suscriptores y Movistar con 300.000.

La TV directa al hogar es incentivada por
MediaNetworksy TuvesHD.Global TV deJuan
Gonzalo Angel lo sumara este afio para llegar
a los pueblos desatendidos, en un acuerdo que
compartiriacon Henry Reyes de HV de Soacha.
En agosto parte el DTH Social del gobierno con
13 canales regionales y 7 mas.

El DTH seria una de las partes a sumar tam-
bién de la alianza en curso de Une con Tigo,
que podria complementarle zonas no cubiertas
con el IPTV. Si todo esto funciona, habra que
ver cémo la reaccion de Telmex/Claro y de
TV Azteca/Total Play, con su nueva licencia y

flamante red de fibra.

Pero los independientes no se quedan quie-
tos. Henry Reyes podria completar su control
de Cable Bello. Reyes es presidente ademas de
Asotic con 26 miembros, que hizo unaasamblea
dentro del hall de exposiciones.

NUEVOS LICENCIATARIOS, NUEVO CONSORCIO

Aparte de TV Azteca, 17 empresas han conse-
guido las primeras nuevas licencias en diez afios,
en mayoria ex comunitarios. Diez de ellas ya
tomaron la decision de conformar un consorcio
parapoder hacer compras colectivas, de equipos
y sefiales, para cumprir sus compromisos con
la ANTV, algunos muy dificiles de concretar.
La tendencia va a lo digital y la politica del
Consorcio es digitalizar de entrada el mayor
namero de cabeceras. Esto no se aplica para
los NBI (Municipios con Necesidades Basicas
Insatisfechas) que les impuso la ANTV y que
no son viables econémicamente. Por ahora ar-
maron un comité directivo con Gabriel Puerta
de Cable Telco, Santiago Forero y Javier Rojas
comotitulares. Comosuplentesaparecen Alberto
Pico y Gonzalo Osorio.

Matilde de Boshell (medio) de MBA con Ricardo
Guzman y Carla Toguchi de Media Networks

Otros nuevos concesionarios son: Rosita
Osorio (Barranca Bermejo), Gloria Restrepo,
Augusto Hoyos, Jairo Gémez, Jesus Uriel
Gonzalez (Multivisién) y Luis Alfonso Guz-
man (exHV de Soacha). La idea es no formar
un gremio, por lo cual la Gnica alternativa para
esto sigue siendo Asotic, de los denominados
operadores ‘viejos' del mercado.

Porsu parte, Sergio Restrepo dijo que,consus
sociosde ComuTV,vaporunalicencianacional
Unicaparaser competitivoscon 100 localidades.
Si logran obtener la licencia, cancelaran las
comunitarias. Remarc6 que el gobiernonodice
que quiere acabar con los comunitarios, pero
que cada vez les ‘es mas dificil seguir.

El nuevo acuerdo TLC no permite canales
incidentales; tener solo siete pagos es inviable
comercialmente y, ademas, en agosto viene la
competencia del mencionado DTH social que
s6lo compite con los comunitarios.

De todas formas no son pocos los que dicen
que van a mantener su funcién comunitaria.
Javier Rojas de Antenas Estrella confirmé
que no se pasara al espectro de fines de lucro
y que nadie los puede obligar a perder su lugar.
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Javier y Belarmino Rojas, de Antenas Estrella

ComMUTV BUSCARA GARANTIZAR LA

CONTINUIDAD DEL SECTOR
PresiDENCIA DE WiLLIAM GALINDO

William Galindo, presidente de ComuTV
desde febrero, dijoa PRENsARIO que se seguiran
tres lineas de trabajo: el area administrativa, la
técnicay del area de produccion de programas.
En cada una se buscara dar asesoramiento y
acompafiamiento a todas las afiliadas. Una
falenciagrandeeslafaltadegerenciayse quiere
PRENSARIO INTERNACIONAL

ayudar a compensar.

En la parte de Lobby, trabaja de la mano
del senador Eugenio Prieto, presidente de la
comision de telecomunicaciones del Senado.
De alli saldra la propuesta para la nueva ley de
televisidn. Se buscara garantizar continuidad

del sector.
<30>
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William Galindo y Sergio Restrepo

‘La television comunitaria ahora tiene una
figuralegal conlaLey 1507. Todoeso quieredecir
quese podraaccederarecursoscomofondosala
TV publica para que los sistemas puedan hacer
a nuevos y mejores recursos, remarco.

= ._ .

Ty

Visitanos en el stand N* 31 de APTC 2013.
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ALBERTO Pico: CABLE SER Y
LOS COMUNITARIOS EN CoLOMBIA

AlbertoPicoestaen laindustriade la TV desde
1973. Viene de la television abierta, fue socio ori-
ginal de sistemas como Cable Pacifico y comenzd
la TV comunitaria, donde armé cuatro sistemas
en Barranquilla.

Ahora,peseaqueesunodelosnuevoslicenciata-
riosconfinesde lucro con Cable Ser,no reniegade
loque siempre defendi.‘Estoy convencido de que
el comunitario es un modelo de impulsién social.
Es un atentado que a los usuarios les cambien las
reglas con las nuevas concesiones. La Ley 182 '95
que establecid que podian dar sefiales incidentales
internacionalesestavigente. Elmercado colombia-
Nno esta capturado en un 80% por los operadores
grandes, pero los comunitarios tienen también su

lugar. Hay que trabajar con la ANTV para seguir
ordenando latelevisiony establecer lugares claros.
Sobre lo que hacen los nuevos concesionarios,
dijo: ‘Propicié una reunién el martes con diez
de los 18 nuevos licenciatarios. Podemos sumar
cuatromasy hacer un colectivo paraeconomias de
escala para que podamos ordenar y recuperar los
suscriptores que nos quitaron los monopolios de
ClaroyUne.Valetantoparalosconcesionariosque
hoyson nacionalescomoparaloscomunitarios.Se
harélobbyanteautoridadesycompradetecnologia
y programacion. Igualmente, la idea no es formar
un gremio y por eso asocié Cable Ser a Asotic’
‘Con Cable Ser nos presentamos para 37 muni-
cipiosy laideaescubrir 200 en el futuro. Con todo

VENEZUELA. NEGOCIACIONES
TRAS LA DEVALUACION

PARTICIPACION EN ANDINA LINK

Agustin Becerra de Asotel destacO que
viajaron a Cartagena entre 30 y 40 personas
de Venezuela, casi el 80% de los socios de la
asociacion, pues la situacion con la devaluacion
lo ameritaba. ‘Tenemos el inconveniente del
pedido del ente regulador de no mover la tarifa.
Lo estamos viendo con los programadores que
lo entienden pues ya ocurri6 en el 2010. Otro
problema es que la véalvula de escape para la
adquisicion de divisas estd todavia mas cerrada.

RED SERVITEL

Nelson Martinez, Hortensia Espitaletta
y Willam Galindo

PRENSARIO INTERNACIONAL

Hay acuerdos como el Sucre, moneda comun
con Argentina, Ecuador, Per, Brasil y Bolivia,
junto a algiin pais de Centroamérica. ALADI es
otro convenio de integracion para solucionar el
problema de divisas.

Asotel tiene 52 empresas, la mas grande de
Venezuela de operadores con licencia, que es
una condicion fundamental para ser parte. Hay
en total 162 habilitados. Dentro de la propuesta
propia, se han unido para ofrecer canales HD y

Nelson Martinez de Red Servitel también
conversd con PrRENsARIO remarcando su
preocupacién por la devaluacion. Que los
programadores lo escuchan pero todavia no
tiene respuesta. Red Servitel retine 180 socios
y negocia por 120.000 suscriptores con las
sefiales. Estd también viendo solucionescomo
la del Sucre para la falta de délares.

Alberto Pico

elconsorciovamosadigitalizar deentradael mayor
ndmero de cabeceras. Dejaremos en SD los NBI
(Municipiosde Necesidades Basicos Insatisfechas)
que nos impuso la ANTV. Son una carga por no
ser viables econdmicamente’

Y concluyé: ‘No somos partidarios del DTH
social que quiere hacer el gobierno. Vemos que
nos imponen cargas y el DTH social atenta en
todas las ciudades que tenemos con repercusiones
impensadas.

Agustin Becerra

siguen confiando en la fuerza del local.

También viajaron a Cartagena para el tema
tecnoldgico con mucha gente de Asotel en los
seminarios, con foco en cabeceras digitales y
tecnologias PON. Con la posteria volvieron a
trabajar con Conatel y Corpoelec.

Respecto al éxito del afio pasado de su evento
propio Conexion TV, ya se esta organizando
en el mismo hotel Eurobuilding, nuevamente
para el 13 y 14 de noviembre. Se comenzara a
integrar a las demas camaras y se va a mantener
el concepto estanteria barata. ‘No nos interesa
tener ganancia, sino hablar de nuestros temas
en Venezuela.

Otra problematica del mercado es el cre-
cimiento de CanTV , que pasaron de 75.000
a 120.000 suscriptores en seis meses por que
regalan el servicio. En cambio, no les haafectado
la alianza Inter Digital, pues va a territorios sin
cable. Tampocoel lanzamientodelaTDT porque
hay mucha desinformacion.

SERVICIO MAYORISTA DE
TELEVISION SATELITAL DTH
MARCA BLANCA

SERVICIO DE DIGITALIZACION
DE CABECERAS ANALOGAS

TRANSPORTE SATELITAL DE
SENALES DE AUDIO Y VIDEO

Toves

Con tecnologia 100% digital de dltima gene
cion, TuVesHD entrega servicios mayoristas
televisibn a cable operadores y empresas
telecomunicaciones que deseen entrar
negocio de la TV paga en Latinoamérica.
Incremente sus ingresos, aumente su carte
de clientes y mejore su oferta, digitalizando
tecnologia con una minima inversion.
Conviértase en nuestro socio y lleve a s

clientes la mejor television digital.

Oficina Central
Av. deal Valle 614 of. 52 Ciudad Empresarial

Huechuraba, Santiago, Chile




) DE ANDINA LiNkK A APTC

MULTIVISION:
DIGITALIZACION Y
TENDIDO DE FIBRA

Rodolfo Remon junto a Sergio Renteria,
de Appear TV

Rodolfo Remdn, tradicional operador
de Multivision de Maracaibo, Venezuela y
miembro de Asotel, destacd que de sus cuatro
cabeceras, yadigitalizd unayllegaconfibraalas
otras,atravésde untendido de 180 kildmetros.

Ladigitalizacion fue concretada con tecno-
logia de Safeview, integrando a AppearTV.
Ve con entusiasmo soluciones que les ofrecen
de conseguir equipos en Argentina y pagar
en bolivares.

ENGITEC

Engitec es una nueva compafiia de servicios
que se suma para el mercado latinoamericano.
Tiene su bodega en Austin, Texas, y provee
STB y equipos reconstruidos (refurbished),
cosmética, venta de partes y servicio técnico
a toda la region. Cuenta con més de 60 afios
de experiencia en CPE y equipos de cabecera.

Las instalaciones en el sur de Texas cuentan
con 4500 sq ft de bodega, 3500 de lugar de
reparaciones y 1200 de oficinas, mas 8 acres
para futuros crecimientos.

Wisi

Miguel Angel Mar-
tinez estuvo en Carta-
gena de Indias con el
primer stand de Wisi .
en I_a region. Es u_n Miguel Angel
fabricante de Alemania Martinez
con mas 80 afios de trayectoria que en Europa
es un referente como proveedor de cabeceras y
éstaessu primeraentradaen Latinoamérica. En
India ya cuenta con un gran posicionamiento,
con mas de 300 cableoperadores como clientes.
Su core business esta en las cabeceras y transmi-
sién tanto en coaxial como fibra.
PRENSARIO INTERNACIONAL

TV CaBLE CoLomBia SA

Luis Alfonso Guzman con todo el equipo: Alejan-
dro Pefia, German Pefia, Ricardo Medina, Ricardo
Villanueva y Ernesto Rivera

Luis Alfonso Guzman, antiguo duefio de
HV Television de Soacha, esta de vuelta en la
industria con una de las nuevas 18 licencias
en Colombia. Mientras mantiene su vocacion
periodistica para programas relacionados con
sus comunidades, asumié todos los nuevos
retos del cable y se comprometio a llegar con
internet y TV digital. Es una licencia nacional
y van a comenzar con 12 plazas. Entre ellas
Bogota, Chocota, Granada, Puente del Oro,
Purificacion y San José del Guaviare.

ANTRONIX

Luis Felipe Ulloa, de TVC, junto a
Milton Ula, de Antronix

Milton Ulua de Antronix remarcé a PReN-
sARIO que la empresa ‘sigue bien en la region’,
mientras continda posicionada en el mercado
doméstico de Estados Unidoscon TimeWarner,
Comcast y otras grandes cableras. Estd muy
fuerte en el tema de los splitters.

En Latinoamérica, mantiene su posicion
con Telefénica, que tiene un 90% de equipos
Antronix en sus pasivos, y hay muy buenas
expectativas con Net en Brasil.

SiscoAX

Tras Andina Link y de caraa APTC, Andrés
Rios destacd que ‘quiere crecer mucho’ en ese
mercado con Siscoax,como tambiénen Ecuador
y Guatemala. Vale recordar que el fabricante
colombiano instalé una bodega en Miami para
atender la venta a toda la region en su proceso
de internacionalizacion y que cuenta con socios
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VistA LANZO ConDo TV

CarlosFaria, de Vista, destac6 a PRENSARIO
en Cartagenasu nuevo CondoTV,ungenerador
decanal de TV paracondominiosconinforma-
cion de lacomunidad y cdmaras de seguridad.
La informacion esta en la nube pero llega a los
clientes a través de los cableoperadores. Lleva
un afio de instalado en Tricom.

Vale mencionar que Vista tiene sus oficinas
centralesen Miamiy una base operativaen Re-
publica Dominicana. Tiene también negocios
en Colombia, Argentina y Espafia.

gl TN

Carlos Faria y Oscar Sanoja

Tony Cameron y Daniel Torres

Adams Global Communications, distri-
buidor de Tulsat para la region, recuperd aun
ejecutivo como Tony Cameron para sumar su
esfuerzo a Daniel Torres en la cobertura. Con
esto tiene un equipo fuerte para atender a los
cableoperadores.

AGC esta siempre a la vanguardia en la dis-
tribucion,conentregainmediatayelanunciado
mejor servicio post venta de plaza. Cuentacon
muchasexpectativasen el mercado colombiano
y de otros paises por las nuevas licencias y la
necesidad de la extension de la planta externa
para el triple play.

Rafael Salazar, Carlos Cruz de Krotén, y Andrés Rios

comerciales y tecnoldgicos como FyCO para
seguir creciendo. Volvera a estar en APTC.

"MUsica Anglo las 24 horas del dia




ALPHA TECHNOLOGIES

Ray Lucero, Carlos Rubio y Lyle Myers

AlphaTechnologiestuvounagran presencia
con stand doble en el pabellon principal de
AndinaLink, contando ademas con un equipo
destacado de varios ejecutivos. Carlos Rubio,

) DE ANDINA LINK A APTC

PERFECT VISION: NUEVO CENTRO DE DISTRIBUCION

PerfectVisionabridel5deeneroen Orlando
el centro de distribucién para Latinoamérica,
seguin destaco su director para la region, Joel
Quifones. Mide 50.000 pies cuadrados de
almacén y el 80% del producto que maneja es
para la region.

Tiene un grupo 12 personas trabajando de
los cuales la mitad se dedica a estos paises. En
enero también abri6 oficialmente la oficina de
Brasil con Horacio Orozco y esta en proceso
la autorizacion de Anatel. Ahora ya tiene todo
establecido como empresa oficial en Brasil.

Ademas, ya estd en la segunda fase de la
fabrica en Argentina, para estar seguro de que
tenga las mismas especificaciones de su cable

internacional. Es
un proyecto de
325.000 bovinas
de cables. Ahi la
idea ademas de ,
vender local es
distribuir alos de-
mas paises. Espera
llegar a seis lineas

de produccion.

Con respecto a los proximos shows, Fabian
Meza va a Punta Show, Joel Quifiones va a
APTC vy luego tendran stand en Canitec de
Ciudad de México como el afio pasado, de
dimensiones grandes.

Joel Quifiones

LO MEJOR DEL ENTRETENIMIENTO
EN ALTA DEFINICION

azteca

responsable de la oficinaen Lima, que secunda
al Ing. Antonio Galvez en la regién, expreso
que en Cartagena Alpha tuvo ‘muy buena
concurrencia de operadores.

Desperté mucho interés el cable UPS XM2
junto con el TriPower X33 para el tema de co-
bertura de energia en edificios de zonas como
Bogota con el modular. El tema de paneles
solares también interesa progresivamente con
la tecnologia Outhack Power. Rubio va a estar
presente en APTC.

ALTERNA TV

Pablo Mancuso co-
mentd a PRENSARIO
sobre su entrada en
Latinoaméricaparala
ventade las sefiales de
AlternaTV, division
de sefiales de Satmex.

En Estados Unidos tiene mas de diez pero
para esta region se han elegido tres: Planet
X (deportes extremos), Inti Networks (so-
bre creencias y mitos latinos) y LAS, Latin
American Sports (dedicado el beisbol cubano
y de Puerto Rico). Cuenta con oficinas en
Miami y México.

SD/HD MPEG-2 = H.264
Alta definicién en video con minimas tasas de bits

Orientado inherentemente a adaptacién
de streaming

Soluciones costo-eficientes, flexibles, escalables

Amplia rama de opciones en entradas/salidas
(Banda Base, SDI, IR QAM)

Licenciamiento simple & costo-eficiente
pay-as-you-grow

Administracién: basada en web GUI, SNMP, API
& servidor administrativo centralizado en cluster

SOLUCIONES DE CODIFICACION/TRANSCODIFICACION « (TRADICIONAL & MULTI-PANTALLA)

+506-8850-2379 bcastro@atxnetworks.com www.atxnetworks.com/VersAtive c

aztecainternacional.tv aztecanovelas.tv sales@comarex.tv (52) 55 5251.1410

PRENSARIO INTERNACIONAL
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ABSNSS EXTIENDE PRESENCIA DEL
SOFTWARE SCORD EN LATAM

4bsnss,empresa peruanade exportacion espe-
cializadaensoftware paraempresasoperadoresde
cable,sigue introduciendo mejorarensuproducto
principal Scord, que ya es conocido en América
Latina, como destacd Javier Rios, consulting
manager, 8 PRENSARIO.

‘4bsnss ya es conocido en la region, gracias al
arduotrabajo que hemosvenidorealizandoenlos
Ultimos afios para presentarle alos operadores de
cadamercado losbeneficiosqueasusservicios po-
diadarleslaadopcion de Scord’ sefiald el ejecutivo.

Se trata de un software de operacién y gestion
dirigidoaempresasdecomunicacionesquedesean
mayor eficiencia en el manejo de sus actividades,
en términos de procesamiento de informacion,
control de procesos criticos y toma de decisiones
estratégicas.

Por todo ello, ‘brinda beneficios tangibles en la
cadena de valor de nuestros clientes, impactando
positivamente en procesos de afiliaciones, com-
pras, almacenes, facturacion, cobranza, ventas,
tesoreria, servicio técnico, entre otros.

Para que siga siendo un producto atractivo
parasusclientes, Rios resaltd que constantemente
estan aplicando desarrollos al software, lo que en
los Gltimos meses de tradujo en la incorporacion
de mejoras que posibilitan a cada abonado ‘poder

consultar a través de un smartphone el estado de
cuenta, lo que redunda para el operador en un
importante ahorro operativo en sus servicios de
valor agregado’

También incorporé ‘otras funcionalidades
como el hecho de integracion con los CAS, para
que puedan tener mayor control sobre la sefial
que le estan brindando a sus abonados.

Estolespermiteactualmenteestaren 60sistemas
en todo el continente, principalmente en Perd
(son 47), pero también en Colombia, Venezuela
y Panamg, y ‘ya hemos cerrado trato con dos
empresas de Republica Dominicana, y existe la
posibilidad de entrar en Ecuador’.

Enfebrero,Riosestuvoparticipandoen Cartage-
nadelas Indiasde AndinaLink, haciendocontactos
con ejecutivos de las 18 nuevas empresas conce-
sionarias de TV paga otorgadas por la Autoridad
Nacional de Television (ANTV) de Colombia,
buscando reafirmar la presencia de 4bsnss.

“Ya teniamos contacto de los meses anteriores
con tres o cuatro de los nuevos operadores, y en
febrero logramos iniciar conversaciones con siete
mas, que en todos los casos son empresas que
realmente tienen la necesidad de contar con un
software como Scord’, sefial6 Rios.

Adicionalmente, el viajeal Caribe colombianole

Javier Rios (der.) con Ricardo Chavarria
Peralta de Cable Perd

permitiéalejecutivo peruano‘dar mantenimiento
de cuentaalos 11 operadores que ya usan nuestro
sistema, mostrandoleslasinnovacionesquehemos
realizado en los Ultimos meses a nuestro software
que les permiten brindarles un mejor servicio de
comunicacion a sus suscriptores.

Ahoraviene laCumbre de TV pagaorganizada
por la Asociacién Peruana de TV por Cable en
la ciudad de Tarapoto, donde 4bsnss estara par-
ticipando paraapoyar a los 47 operadores locales
con los que estan trabajando desde hace tiempo.
‘Se trata de un mercado que todavia tiene mucha
potencialidad, y queremos ayudar a concretarla,
concluyo Rios.

Basicamente, estas mejoras en el producto
consisten en la posibilidad para cada abonado
de ‘poder consultar a través de un smartphone el
estado de cuenta, lo que redunda parael operador
enunimportanteahorrooperativoensusservicios
de valor agregado’

También Scord incorpord ‘otras funcionalida-
des como el hecho de integracion con los CAS,
paraque puedantener mayor control sobre lasefial
que le estan brindando a sus abonados.

PROMAX: SOLUCIONES DE MEDIDA
PARA LA INDUSTRIA DE LA TV

Promax Electronica, empresa espafiola con
mas de 40 afios de experiencia en el sector de
las telecomunicaciones, esta aplicando este afio
un plan de intensificacion de sus inversiones en
Latinoaméricaparaconsolidarsupresenciaenel
sector de broadcast de la region, con unaamplia
gama de equipos de medida para television.

Xavier Radaban, responsable de ventas de la
compafiia para la region, dijo a PReNsARIO que
estaestrategiaes unacontinuidad delo ocurrido
en 2012, cuando increment6 ‘el esfuerzo y las
inversiones parapoder tener lamaximapresencia
en todos los paises de Latinoamérica, mediante
publicidad, participacion directa en convencio-
nesy ferias de la industria, y el afianzamiento de
nuestra relacion con empresas locales distribui-
doras del sector del broadcast.

PRENSARIO INTERNACIONAL

Durante Andina Link Cartagena, Promax
volvidadestacarse conunstand montadojuntoa
sudistribuidor colombiano Producel,conel que
tiene desde hace afios‘unaalianzaestratégica’ por
la que se encargan de suministrar ‘instrumenta-
ciéneintegracionde nuestrossistemasamultitud
de empresas del sector de la television digital, sea
por aire o cable, a partir de que disponen de una
red de ingenieros comerciales y de delegaciones
propias repartidas por todo el pais.

Parte del esfuerzo de Rabadan en los Gltimos
meses esta enfocado a replicar el este modelo de
alianza con distribuidores de otros paises, a los
que ‘queremos llegar con nuestros equipos, para
ayudar a los operadores de cable, compafiias de
TV terrestre o satelital e instaladores del sector
del Broadcast, a adaptarse a la evolucién que

<38>

Xavier Rabadan de Promax, junto a Yolima
Hernandez y Jennifer Lépez Castillo de Producel

esta teniendo la television en todo el continente’

Esta segunda experiencia con stand en lacon-
vencién de Cartagena, le reporto a la compariia
muy buenos resultados, ‘porque hemos recibido
muchosclientes,entre cableoperadoresy compa-
fiias dedicadasal segmento de laradiofrecuenciay
defibradptica,ynoshemos podidodaraconocer
en los mercados de la region.

Respecto a las necesidades que le plantearon
los operadores, Rabadan sefialé que ‘este afio,
noshemosencontrado que losclientesseacercan
buscando sobre todo lo que es la parte de equi-
pamiento de medida de cable, y en especial de
medidores,analisisy certificacion defibradptica.

Siguenos en:

@canal dhe

www.canaldhe.com

HABLADAS EN ESPANOL

_f /canaldhe
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DHE HD TRAE SU PROPUESTA DE
CINE A LOS OPERADORES PERUANOS

Julio César Gémez, CEO de DHE Group,
junto a su equipo comercial encabezado por
Alejandra Rico Pineda, Sales Manager para
Centroameéricay el Caribe, y Carlos Camargo
Magin, Sales Manager paraSudamérica, partici-
paran porprimeravez delaCumbrede TV Paga
organizada por la APTC presentando la sefial
DHE HD, lanzada a mediados de diciembre
pasado en Latinoamérica.

La construccion de la sefial, definida por
Gomez como ‘una nueva alternativa de en-
tretenimiento dirigida a toda la audiencia de
habla hispana en Latinoamérica, interesada
en experimentar las mejores emaociones que
despierta el cine de Hollywood, acompafiado
por un toque de cine independiente’, como
unaalternativaatractivaparalosclientes, DHE
inicio el 2013 asistiendo a laferia de Natpe para
adquirir nuevos contenidos para su pantalla.

Y a partir de alli, esta diciendo presente en
las convenciones de TV paga de laregion, para
presentar DHE HD alos operadores. Enfebrero,

Y LEGOOCOM

‘AndinaLink Cartagenafueunescenariodonde
mostramos en la region a DHE HD como un
nuevo canal de cine en alta definicién. Lagente
comenzoareconocer quiénessomos personal-
mente luego de contactos que mantuvimos
via email y telefénicamente, lo que nos estéa
permitiendo iniciar las relaciones comerciales
con operadores de cada unos de los paises de
la region’, sefial6 Gomez.

Uno de esos acercamientos fue con UNE-
EPM de Colombia, que luego de mostrarse
‘muy interesados en nuestrapropuestadurante
Cartagena,, incorpor6 DHE HD a su grilla de
canales de alta definicién en su sistema de
alcance nacional desde el 1ro de abril pasado.

GAmez resaltd que este acuerdo es muy im-
portante para la sefial, que luego de iniciar el
afiocon presenciaamodo de pruebaendistintos
operadoresde TV pagade 12 paises de América
Latina,comenzéatener distribucion comercial
oficialmente en Colombia, con acuerdos a
cerrarse pronto paraingresar a sistemas de Re-

Oscar Camargo, Mariluz Rubiano, Julio César G6-

mez, Viviana Gdmez y Carlos Camargo de DHE HD

publicaDominicana, El Salvador y Guatemala,
ademas de avanzar con negociaciones en Perd,
Chile, Colombia y casi toda la region.

Para continuar el camino iniciado en Carta-
gena, el equipo comercial del Grupo particip6
en Punta Show de Montevideo y realiz6 una
gira por los mercados del Cono Sur, lo que
continuaré ahora en la Cumbre de TV Paga
organizada por la APTC en Tarapoto a fines
de abril.

‘Dia a dia nuestro equipo comercial se co-
munica con operadores de todos los paises de
América Latina para que vean que DHE esuna
muy buena alternativa que vale lapena llevarle
a sus suscriptores y que tiene todos los estan-
dares de calidad de los canales internacionales’,
concluyé Gémez.

DESDE 1999 PROVEEDOR INTEGRAL
PARA EMPRESAS DE TELECOMUNICACIONES

-0
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E LEGOOCD

1- Aetiro y Desconexion desde

el domicilio del cliente
2- Logistica de recepclon
3- Diagnostico
4- Reparacién Electrénica
5- Reparacién Cosmética
6- Empagque (Kitting)
7- Logistica de despacho
B- Instalacion de Serviclo y
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Y
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@ MOTOROLA @E

Av. Einstein 1143, Recoleta, Chile

+56 2 455 9100/ 2 244 7030

fsanchez@legoocom.com - www.legoocom.com

PRENSARIO INTERNACIONAL

SAFE
VIEW

TECNOLOGIAS PARA LA CONVERGENCIA DE TELEVISION DIGITAL

Hoy, mas de 100 operadores en Europa, Asia y Ameérica Latina confian su crecimiento
en la solucion integral para digitalizacion mas utilizada en la industria de TV CABLE,
SATELITE, TERRESTRE, IPTV, VOD y OTT.

[ Clientes y Agentes de Venta I:] Centros de Desarrollo @ Centros de Servici

EEUU - MEXICO - REPUBLICA DOMINICANA - VENEZUELA - ECUADOR - PERU - BOLIVIA - PARAGUAY
ARGENTINA - ESPANA - POLONIA - RUMANIA - RUSIA - CHINA - PAKISTAN - INDIA - FILIPINAS

Safeview America Latina
Av. Mayo 749 - Piso 2 Oficina 5 - CP: C1084AAC - CA.B.A.
Tel.:[(+549) 2616511925
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Mas de 30 anos de diseno innovador e ingenieria de cahles, conectores y accesorios superiores
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Disponibilidad de producto y logistica globalmente

Utilizando nuestra experiencia para crear capacitaciones lécnicas

Riguroso control de calidad para mantener producto de alta uniformidad
Productos certificado y superando normas:

« |IEC « ISO « RoHS

« ULCSA « ANATEL

« YSCTE
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i MANUFACTURING, INC.

V

ANTENAS | CABLE | MONTAJES | CONECTORES | MEDIDORES | Y MA}

WEYINR , SRRFERAA KPHONE , BEI=RBEFH B , ST RS RSRA
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Piedad Martinez, de Global Media, communicatio
junto a Carlos y Javier Nufiez

Constanza Guzman y Ricardo Gilberto Caicedo y HugoValenzuela, de
Segura, de Mi Cinema Pico Digital

' _____________

Ricardo Chavarria y Javier Rios

Giovanna Gonzélez, Lourdes Jaross y Ralph Messana, de Newtek, Enrique Rojano, de AV
Jimmy Ontiveros Tech, y Ricardo Martin, de Techex

.mﬂm“w“ . I Alberto Mascaro, Oscar Barcelo y Cesar Castro, de Voice of America | | y o8 .-‘-:“::‘: —:-'; - i : . Pla ta forma de Pruebas Masiv
Vs B : ' para Cable Modems y EMTAs

@ Banco automatico para pruebas y diagndstico en lote
de hasta 48 modems o EMTAs

Soporta todas las marcas y modelos de equipos
Prueba todas las versiones DOCSIS, hasta 3.0
Actualiza automaticamente el firmware de los equipc

El equipo de ventas de Rincon Technologies

Carlos Faria y Oscar Sanoja, de Vista

el

Efectia pruebas completas de telefonia en los EMTAS
incluyendo calidad de linea

' ® Permite una operacién rapida y sencilla por personal
Sergio Pérez y Jorge Salazar, de Amauri Fernandez y Alex Acevedo de no-técnico

Hitron Pro Electronic @ Posee un completo médulo de reportes con

Jimmy Caro y Willy Rivera, de Eduardo Estela Lee y Alejandra Zulua- posibilidad de exportar resultados

Megatrax ga, de Commscope
RYCRLRTIRL=IELS p\:ET.‘I.F.'r"

® Optimiza la logistica inversa, aumentando la
productividad y confiabilidad de las pruebas

=== (3ble Modem Test Platforn

Promptlink Communications
4005 Avenida de La Plata. Oceanside, California 92056, USA

Alberto Nowisinsky, Daniel Villaviencio, Guillermo Ramirez de +1 760 688 4022 ext. 726
Harmonic, con Nicolas y Roman Becerra de NYL WWW.prom ptlink,-::rarn

German Miller y Abel Tamayo, de
Aerodoc

Fernando Ldpez y Andrés Herrera, de
Sistemas Globales de Comunicacion

Carlos Dellocchio, Lucila Maldonado, José
Ferrentino y Alejandro Kember en la presentacion
de Chello Latin America

PRENSARIO INTERNACIONAL <44 >

Soluciones para datos, voz y video sobre cable
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PROMPTLINK CONSOLIDA SU PRESENCIA EN PERU
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David Mosquera, director de ventas
para Latinoamérica de Promptlink

Promptlink Communications anunci6
un acuerdo con Advanced Networks EIRL
de Lima para la representacion técnica y
comercial de sus productos de software en
el mercado peruano de television por cable.

De esta manera, Promtlink, empresa con
base en Oceanside, California, contaré ahora
con distribucién y soporte local para sus
soluciones de software para el monitoreo,
aprovisionamiento y gestion de firmware
para operaciones de cable.

La serie de herramientas de software de

grated Provisioning System) que facilita un
eficiente aprovisionamiento con integracion
sistémica de CPEs, enlazando la informacion
de abonados con el estado general de la red.

También ofrece eficientes bancos de prue-
bas para equipos terminales en produccidn
masiva. Las plataformas Cable Modem Test
Platform (CMTP) y Set-Top-Box Test Plat-
form (STBTP) constituyen poderosos bancos
de diagnéstico masivo para probar Cable
Modems, EMTAs, CM-Routersinalambricos
y Set-Top-Boxes digitales.

Estos productos han sido adoptados por
las principales cable operadoras en todo el
continente para optimizar sus procesos de

n i i e

Promptlink incluye el CPM < ———

-CablePlantMonitoring-para |
elmonitoreo de cable médems,
EMTASs, Set Top Boxes y otros
dispositivosde red. También, el
médulo CMU (Cable Modem
Upgrade) permite la gestion
remota de firmware de mo-
demsy EMTASs, y el IPS (Inte-

-J

logistica inversa.

Promptlink sigue consolidando su presen-
cia mundial. Particularmente en Latinoamé-
rica, la intencion para el 2013 en la region es
continuar incrementando su base de clientes
globalesy regionales, que actualmente incluye
las principales cable operadoras de servicios
multiples de video, voz y datos en México,
Brasil, Argentina, Chile y Colombia.

J La serie de herramientas de software de Promptlink para el
monitoreo de cable mddems y otros dispositivos de red

INTERLINK RECIBE CERTIFICACIONES
INTERNACIONALES DE CALIDAD

Interlink,empresaargentina de telecomu-
nicaciones basada en la ciudad de Rosario,
Argentina, recibid las certificaciones de
calidad 1SO 9001/2008 e IQNET, por solu-
ciones desarrolladas con el apoyo del Polo
Tecnoldgico de Rosario.

Este logro de nivel internacional fue obtenido
porel‘disefioy desarrollo de solucionesy servi-
cios de infraestructura de telecomunicaciones
mayoristas paralaprovision deserviciosbanda
ancha, incluyendo ‘andlisis, disefio, desarrollo,
PRENSARIO INTERNACIONAL

testing, implementaciony mante-

nimiento de software aplicado a
lagestion técnicay monitoreode (;nterl‘.ink sri

abonados banda ancha
El ingeniero Emiliano Bo-
nansea, ClIO de Interlink, destaco
que, ‘mediante el cumplimiento de las
normascertificadas, Interlink SRL garantizasu
compromiso de calidad sobre los procesos que
lleva a cabo, continuando con la politica de
mejora continua en los productos y servicios
<46 >

Raul Malisani, presidente de Interlink

que presta’

Entre sus principales productos se
destacan Flowdat, software para provisio-
ning y gestion de abonados banda ancha y
la representacion nacional de Casa Systems,
empresa lider mundial en la fabricacion de
CMTS DOCSIS 3.0.

Telecommunications
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Supply Chain
Management
Experts
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Global
Distribution
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Las grandes marcas que nos respalda

CATY
Alpha Technologles
Arcom
Arris /Regal /Motorola
ATX Networks
Belden /Thomas & Batls
Cable AML
CISCO /Scientific Atlanta
Gilbert
Harmonics
Holland Electronics
IBBS
iNovo
Lindsay Broadband
Opterna (AM Networks)
Plco Digital
AGE Networks
oleren Electronics
Telelynx
Viewteqg

Viking Satcom /CalAmp/Patriot

ELECTRONICS AND
TELECOMMUNICATIONS
Adtran
Amino
Camtrend
CxH Larus
Dotix
Enensys
Fjitsu
GarrettCom
Hai-Vision
iNovo
MikraTik
Netoear
Sitelle
Telco Systems
TEH Security
Transition Networks
Ubiquiti

WIRE AND CABLE
AFL
Belden
Corning
General Cable
0CC
Perfect Vision
PPC
Prysmian /Draka
Submarine Cables
Sumitomo
Superior Essex

Times Fiber Communication (TFC)

Vericom

Inventario permanente: una manera de
mostrarle que trabajamos donde Usted trabaja.

HARDWARE AND
MISCELLANEOUS
AB. Chance
Allied Balt
Canusa
Ceantral Wire
Dura-Line
HellermannTylon
Louisville Ladder
Maclean Power Systems /S¢
National Strand
Preformed Line Products (F
Starline
Telecrafter Producis
ISA Band
Werner Ladder
Wire World

OSP AND INFRASTRUC
aMm
Alpha Technologies
Argus
Bourns
Channell
CGharles Industries
Glearfield
Caorning
Electric Motion
Enersys
Erico
Haze Battery
L-Com
Multitink
Newton
Opterna
PLP
Rettal
Sieman
Suttle
TE Cannectivity
Telect
T Network / Porta Syste
Transition Networks

TEST EQUIPMENT
AND TOOLS
AFL
Anritsu
Fitel
Fuke
GMP
Greeniee Communicatiol
JOSU
Klein Tools
Lemco Toal Corporation
Ripley
sumitomo
Sunrise
Trilithic

+1 901 866 5116 | www.ptsupply.com | export@ptsuppy.com | Your Supply Chain Partner
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GLoBAaL MEeDpiA: CanAL TV
AGRO SE EXPANDE EN PERU

El Grupo Global Media Telecomunicacio-
nes, liderado de Juan GonzaloAngeI Restrepo,
anunci6 que su sefial TV Agro de Colombia
contindiasu proceso de expansiénen el mercado
peruano de television por suscripcion, donde

Piedad Martinez y Alejandro Angel Echeverri, de TV Agro

ya esta presente en mas de 120 sistemas.

TV Agro el primer canal tematico con con-
tenidos de agropecuaria tropical, que se ha
convertido en una herramienta para el cono-
cimiento y la instruccion de la gente del agro
negocio. Su variada tematica que comprende
toda la cadena productiva animal y agricola,
desde explotaciones artesanales hasta la gran
industria tecnificada con los ltimos adelantos
del sector, hasta donde TV Agro transporta
virtualmente a los telespectadores las 24 horas
del dia.

El contenido de TV Agro se adapta a los
intereses agropecuarios de los televidentes
peruanos por las similitudes con el mismo
sector colombiano desde donde se origina la
sefial satelital.

ijfi\j l's

. L
» r

El portafolio | = =% ,-'r
de contenidos \\ ¥
satelitales del
grupo Global-
media incluye canales tematicos musicales que
explotan los diversos géneros musicales, desde
la musica de siempre en Telenostalgia hasta el
sonido envolvente de los ritmos latinoameri-
canos con Rumba TV.

Piedad Martinez, gerente de distribucion,
comento a Prensario que los televidentes los
ven como canales que los ayudan porque son
muy educativos, ‘como en el caso de TV Agro,
que aporta a las diferentes regiones en como
hacer crecer sus producciones. Ya estamos
produciendo todo en alta definicién y parael
proximo afio vamos a lanzar la version HD”.

Juan Gonzalo Angel Restrepo

ESPN: COBERTURA MULTIPLATAFORMA
Foz po lcuacu

DE LOS X GAMES

La sefial deportiva ESPN transmitid, entre
el 18 y el 21 de abril, una nueva edicion de los
X Games, esta vez desde Parque Infraeroy Par-
que Nacional de Iguaz(, en Brasil, que estuvo
disponible a través de las distintas plataformas
de la empresa.

Una amplia gama del contenido de los X
Games Foz do Iguagu fue distribuida en vivoy
ensimultaneo envarias plataformas digitales y
en lasefial ESPN. Los usuarios pudieron seguir
al detalle toda la accién del evento y establecer
una conversacion social interactiva con ESPN,
los atletas y otros espectadores.

En television, ESPN3 ofrecié 23 horas de
programacion original y en alta definicion de
los X Games Foz do Iguagu 2013 durante los
cuatro dias de competencia, mientras que ESP-
NPlay.com brindé lacoberturapor Interneten
Latinoamérica, con transmision de eventos en
exclusiva. En ESPN los programas se emiten del
22 al 26 de abril, mientras que en ESPN HD los
programas se repiten entre el 22y el 28 de abrril.

Ademas, los X Games Foz do Iguagu se trans-

PRENSARIOI TERNACIONAL . R ,
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millones de hogares, incluyendo Africa, Europa,
Estados Unidos, Canada y Medio Oriente. El
evento también fue emitido simultdneamente
en las plataformas internacionales de banda
ancha de ESPN en Australia y 40 paises de
Europa y Latinoamérica.

A través de la plataforma XGames.com/
REALSURF, ocho de los mejores surfistas del
mundo presentaron videos de 90 segundos
con un maximo de ocho maniobras que fue-
ron juzgados por un comité de profesionales
respetados del surf.

XGames.com, recientemente relanzado,
proporciond una cobertura integral del sitio
desde Foz do lguagu, con resultados en vivo,
videos de la placa de lideres en tiempo real y
elementos de game-cast.

Otros servicios son los Webcasts de musica
en vivo— X Games MUSIC Presents, con una
serie de conciertos en el sitio durante los X
Games Foz do Iguagu.

La nueva y realzada app de los X Games
hace facil el acceso alos momentos destacados,
revisar laprogramacion, resultadosy lasnoticias

<48 >

maés candentes de Foz do Iguacu.

Ademas, los fanaticos de los juegos pudieron
seguirtodaslasnovedadesatravés de Facebook,
Twitter, Google + y Tumblr.

Los X Games Foz de Iguagu 2013 inauguraron
los juegos de verano, convocando a mas de 200
atletas para competir por medallas y premios
monetarios en los deportes de Skateboard,
BMX, RallyCross y Motocross.

owvaca tranformmacor

da lecrnologia maximEa su

El ¥M3-HP Alpha CablelUPS, |a linea de baterias AlphaCell-HP v el nuevo gabinete HP de alta seguridad comparten un elemento de
diseno comun: optimizacion de energia. La linea HP de alto rendimiento de energia reprasenta con vision a futuro, solucionas par;
los desafios cada vez mayores que enfrentan los operadores de la red.

1 a5y e

Pestanas soldadas

Gabinete Alpha HP: Mejoras de seguridar

[t=efio de tapa termica

Puarta empolrada

AlphaCell HP: Exclusiva lamina
ll‘_'il.J_F'Jl.'lEJ O De0ImI0 pUnD qua
miaxnmeza B vida ol «

CGng LUn gran resp

PRODUCTS

www.alpha.com

Perno de sequridad con

Alpha Technologies Inc.

SERVICES REPAIRS

Carradura de enganche

de alta sequridad



PoOWER & TELEPHONE: BUENAS
EXPECTATIVAS PARA EL 2013

Marcelo Zamora, de ATX, destaco la con-
currencia de Venezuela y Ecuador en Andina
Link. Afirmé que‘hubo mucho
interés por los productos digi-
tales’,en particular parareducir :
espacioen lascabecerasy tener
mas densidad, para lo que son
muy adecuados los productos
de la empresa.

Hubo ademés demanda por cablemodems
que integren el Wi-fi y muchos preguntaron
por el Docsis 3.0, algo que no ocurria el afio

pasado. En herramientas para HFC y fibra

también ha ido bien. Querian comprarlas

en la feria, porque hay

mucho requerimiento de

r herramientas de calidad

EI que simplifiquen el trabajo
del instalador.

Respecto al afio que
comienza, dijo Zamora: ‘Pensamos que este
afio serd mejor que el pasado, que tuvo el
problema del movimiento negativo en Brasil
y los problemas de aduana en Argentina. Se

We work whers you work

Pablo Adames, de ATX junto a Marcelo Zamora, y
Hugh Quifiones, de Ripley

acerca el mundial y se ve mas movimiento
e interés por soluciones nuevas, por lo que
considero que este afio el ABTA serd un éxito.
Soy optimista para los demaseventos también’.

Como novedad, ATX cuenta con la marca
Inovo con sus modems y el regreso de Suttle
manejada por Roberto Vargas. Hay 100 mar-
cas que se manejan mayormente.

ATX

ATX tiene cada vez maés clientes
en la region, que los va sumando
tanto desde el sector de cable como
de broadcastingy compafiias de te-
lecomunicaciones. En Andina Link

presentd una nueva plataforma de

procesamiento de video, el Versa-

tive, que codifica y transcodifica

por un precio escalable para una
gestion saper facil.

Wi

Pablo Adames

LEGOOCOM: CENTRO DE SERVICIO PARA SUDAMERICA

£
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Federico Sanchez

Federico Sdnchez es el CEO de Legoocom,
compafiia chilena que hainstalado un centro
de servicio para atender a todo el Cono Sur
y Sudamérica con 2.200 metros cuadrados

www.Latin

PRENSARIO INTERNACIONAL

de planta. Con ese objetivo estuvo en

AndinaLink. Existe desde 1999y repara "

componentes DCT, Cable Médems,
MTAS, Fuente Alpha, HFC Line Gear,
DTHy Set Top Boxes (STB), conlo cual
se abastece y atiende a todos los sectores de la
industria de las telecomunicaciones.
Cuentaconinfraestructurade Kitting, pro-
ceso por el cual re-empacan equipos en caja
de carton con imagen corporativa, accesorios
y manual de usuario.
Ya es centro de servicio autorizado de Mo-
torola, esta por cerrar con Pace y también
mantiene un acuerdo para los paises del sur

LEGOOCOM

con Fyco y todas sus marcas. Lo interesante
es que repara equipos dentro y fuera de ga-
rantia, y una vez realizado el trabajo ofrece
seis meses mas.

Legoocom es especialista en soluciones de
logistica de reversa, moldeamiento y gestion
de procesos operacionales. Se proveen ademas
equiposdomiciliarios, plantaexternay planta
interna. La reparacion es de equipos analogos
y digitales.

com El encuentro de la TV por suscripcién con la Publicidad

Véalo en accién en www.LatinAdSales.com
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Modems que zumban -

001 oot

Con menos aleteo

Encienda su presupuesto con grandes resultados

Tal{galalys E-Gptiun e |a solucion mas economica v eficiente en el mercado de la senal de retorno acondicionado
Hoy dia

La Mexidildad en nuestros enchufies v el intercamblo en las @apas permiten mingar el ruido en su orngen,
cbteniendo asi niveles optimos de la senal, mejora de C/N v una respuestia plana sin necesidad de interrupir |:
red o redisenos costosos, Ya sea con el legado de retorno en banda o cambios en el manana, E-Option ofrece
LUNa gama de soluciones para mantener sus modems Zumbando ahora v en el futurg, con menos aleteo de su
equIpo de campo

Porgue los retormos felices hacen abonados de datos felices. Y 1os abonados de datos felices hacen retornos

«ices. QuUe dulzura e ee——
ANTROMX

COMMECTIG THE WORLD OF COMULRSCATIONS

[-901-409-3324 = |-409-860-01560 » ventas@antronixnet = wawaw.antronix.net




CANITEC :
2013

29 - 31 de mayo
Ciudad de México
Centro Banamex

TVC Ofrece Soluciones
de Negocios Integrales
De Acuerdo a sus Necesidades

Soluciones IP

Proyectos para Cabecera Digital , oF H.-:'.-.,-,-_ :

Soluciones de Distribucién y Soporte Algunos Suplidores
Servicio de Diseno Profesional i
/| Servicios End-to-End Q) moromoLa Peerlipp | PERFTECH| = SeaChange 'csc
. - NS Gestion de Materiales COMMSCLSPE: E[ﬁ:ﬂl' e A‘"O' A censa
. o0 U 0ol ﬂ 0o e Instalacién en sitio B |
Adiestramiento en Sitio Marcas TVC
e CISEo.

Patrocinadores Oficiales

bio . A& D=rm o MMie @ @ O

Soporte Tecnico Post-Venta AT e ' Ma@(:gﬂ WE
Alianza con Suplidores de Clase Mundial — |

2105 N.W. 102nd Ave. Miami, FL 33172-—salescala@tvcinc.com www.tvclatinamerica.com
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PICO DIGITAL.

Integrated Solutions
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. CINEBOX — —

[, 'le.n- FPICO DIGITAL
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PICO DIGITAL
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CONOCEMOS
. LOS DESAFIOS DE
® AMERICA LATINA
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Features Package  Poc
* No Set Top Box Required L]
* 200 Digital Movie Titles In 8 TV Channels L]
* 25 HD Movie Titles in 2 TV Channels

* 100 Adult Movies in 2 TV Channels

* Movie Grid L]

Provisioning y Gestion Integrada de Todos los Servicios

» 24 MHz for Entire Package (Equivalent to 4 Analog Channels) L]

| (f-}) - . | [ e N
. ﬁ @ ' V@ i 'a s . ‘ N\ . k- * Availalble in Latin America Only ®
; — = . e S s TN — & *Pramium Package: Requires a Set Tog

Visite nuestra pagina web para mas informacion.

Visitenos hﬂv mismo en www'intrawa\ft'cnm www. PICODIGITAL .com Liamanos al 858-546-5050
sales@picodigital.com Numero Gratuito 1-800-421-6511
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El valor dela sinergia
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Y lamas Redes delFibra Opti -

: o ptica "
completalinea  — 7 Wy |\ R
Redes Coaxiles'y todo su equipamiento
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La palabra sinergia proviene del griego en modernas estructuras de conocimiento e IlE Eﬂﬂlﬂamm“m
“synergos”. Significa “colaborar conjuntamente” innovacion tecnoldgica trabajamos de manera mﬂla'_ Instalaciones domiciliarias
0 “trabajar en conjunto”. permanente para consolidar a nuestras empresas -

En Red Intercable, organizacion que nuclea a mas como operaciones multiservicio. 2=, s Internet”

de 220 pymes y alcanza con su plataforma de Asi hemos dado origen a desarrollos exclusivos 1 7 ' TAB

servicios a mas de 500 localidades, distribuidas que en la actualidad contribuyen de manera ; - - ‘,’é??

en 20 provincias del territorio nacional, con redes protagonica en la creacion de valor de las g 010

que cubren mas de 610.000 hogares, creemos empresas asociadas abriendo caminos para

profundamente en el valor de lasinergia. incursionar en nuevas prestaciones con BEL@EN LASK’-\ M MOTOROLA
Cableoperadores pymes independientes, unidos competitividad y rentabilidad. Hr T

por objetivos y realidades comunes, sustentados ~ Red Intercable, Pymes, Repiiblica Argentina. _ TELLON T (Ceblematic.

L |
|
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7~ red Sucursal Cordoba: Casa Central: ! Wire Tech International Inc
vV Boulevard Los Granaderos 2722 Domingo French 831 - Villa Martelli \Ventas FOB
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conexiéneducat dibl:‘x Intercable Cordoba Pcia. de Buenos Aires vmarcanaﬂ@wuetechsa com

i W

Tel.: +54 0351 598 0084 . Tel.: +54 11 4709 6650 W Te $54 114709 6650
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) f/qam erare
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== La tecnologia
de avanzada
permite localizar
y medir
directamente
los canales
QAM gue se
filtran de |a red
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> MOBILE WEBVIEW

CHANGE THE WAY YOU
MAINTMN YOUR NETWORK
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-2 Hunter usa Radar Technology
para encontrar exactamente
la causa vy la localizacion del
problema, sea Analog CPD,
Digital CPD, acceso, o
impulso de ruido.

ST | o 01 Encontrando ¢l error
N ., Hunter wentifica
F gl lazona de la red donde
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02 Pinpoint la fuente

Ltilizando la Quiver mdwil,
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. E-E-'I . Iocalizar el punto exicto
del CPD,

.‘:-'::; . 03 Solucionando problema

SRS L Con bocalizacidn precisa del
Ly

wlf=" - CPD, los técnicos disminuyen,
\="  sustancialmente, el tiempo de
soluea del problema
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BROADBAND |INTERNATIONAL
PRESENTA SU SOLUCION FASTPAC

PARA SACAR EL MAYOR PROVECHO A LA RED EXISTENTE

DEL CABLEOPERADOR

Broadband International presenta su solu-
cién Fastpac, pensada paraoptimizaral méximo
la inversion realizada en las redes existentes del
cableoperador.

Setratade médulosamplificadoresfabricados
con la dltima tecnologia en amplificacion y
compatibles con las carcasas (housing) de los
amplificadores ya instalados en la red. Pueden
usarse para remplazo de los médulos existentes
por mantenimiento o para hacer unaactualiza-
cion de lared paraaumentar suancho de banda,
mejora tecnoldgica e incrementar su vida Gtil.

‘Cada vez mas clientes adoptan nuestra solu-
cion debido a todos los beneficios que brinda.
De fécil instalacion, rapido, sin redisefios, sin
cortesy reconexiones de cablesy conectores, sin
reubicacion deamplificadores, Fastpac facilitala
labor de mantenimiento o el proyecto deactuali-
zaciondelared (upgrade)’explicé Fidoll David
Moreno, Sales Manager para Latinoaméricayel
Caribe de BroadBand International.

Fastpac posee un disefio con hibridos plug in
que permiten hacer su remplazo en campo en
caso de requerirse, a diferencia de otros equipos
enlosqueloshibridos son soldadosal méduloy
es necesario hacer la reparacion en laboratorio.

Se trata de una opcion alternativa para los
clientes que actualmente usan amplificado-
res Cisco/Scientific Atlanta, Motorola/Gl/

Jerrold o Arris/
CCOR/Phillips/
Magnavox ya que
poseen similares o
superiores especi-
ficaciones técnicas
y desempefio. ’

Morenoremarco: Fidoll David Moreno

‘Siempre es impor-
tante tener un fabricante alternativo en caso de
que el fabricante principal falle en sus plazos de
entrega, servicio, calidad o decida descontinuar
Sus equipos.

Incluye supresor de sobretensiones (crowbar)
para proteger y disminuir la probabilidad de
falla de los equipos.

Lamarcabrindadosafiosdegarantiaen lugar
de los seis meses 0 un afio que ofrecen los demas
fabricantes.‘Milesde nuestrosamplificadoresya
hansidoinstaladosyseencuentranfuncionando
correctamente y a entera satisfaccion en varios
de nuestrosclientesen Estados Unidos, America
Latina y el Caribe’, sintetizd Moreno.

En la cumbre APTC 2013 Broadband In-
ternational exhibira sus productos en el stand
central de su nuestro distribuidor FyCO Tele-
comunicaciones. ‘De igual manera, estaremos
apoyandolos en la conferencia y deméas eventos
que para nuestros clientes, concluyo.

SumiTomo ELECTRIC Y LIGHTWAVE

Rogerio Lopez yaviene generan-
dounlugar paraSumitomo Electric
y Lightwave. La primera es una
compaiiia que tiene la impactante
cifra de 460 afios de trayectoria,
pero hace un tiempo abrié el drea de
telecomunicaciones e inauguré una
fabricadefibraen Carolinadel Norte,
Estados Unidos, desde la cual ahora

wave Networks, con madquinas
de fusién, conectores y toda la
parte de conectividad con tubos,
y esperando llegar también a un
mercado amplio que usa fibra
soplada, donde se desarrollan
proyectos para varias industrias.

Con Power & Tel se distribuye

PULL BOX especialmente diseiiado para una
perfecta utilizacion del material necesario en
cualquier instalacion de alta calidad que

requiera cable coaxial.

CARACTERISTICAS DROP RG6

* Triple pantalla.

* Con o sin mensajero.

* Audio, video y datos.

» Verificado a 3 Ghz.

* Apto para interior/exterior.

* Recomendado para sistemas
con via de retorno.

Otros formatos de packaging
disponibles.

PREMIUM
QUALITY

MADE IN USA

Keep it simple

technology

en toda la regién pero en México 'y
Brasiltienetambién partnerslocales B V/

Latinoameérica. como Fibremex y AGC Nitrén.
, . ., OFICINA CENTRAL PLANTAS DE FARRICACION OFICINAS COMERCIALES
WWwWw.arcom | a b S.com En Japén ha desarrollado RND y aqui tiene Entresusproductosactualessedestacaunasolucion kil Cabiarataorrat
. . o . - o CableNetwark Assoclates, Inc.  CNA Technology, Lu: CableNatwark Amuntm.a SAL  CableNetwork lberica SL  CNA México S. de fLL de G..
varias divisiones de fibra donde sobresale Light- ~ excelente con una méquina de fusién de FFTH. 4800 N Federa ay Ea00 s Alres, 52 Her A Epe 5 Sur N°36, Col. Paseos de

también con Lépez busca atender a

Rogerio Lopez
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lowdat le brinda la calidad de operacion
ecesaria para el crecimiento de su
mpresa, brindando gestion y
provisionamiento de servicios

| &
Jocsis, xDSL, Wi-Fi, PacketCable. S

! f iy
'PPokE, Telefonia entre otros. )
)

A casa
AYA systems

INTEGRE

Controle los flujos de datos, analice eventos,

flowdat identifique fallas en sured, registre las

activdades de cada cliente supervisan-

do el estado real de cada servicio,

%
A administre la plataforma remota-
% .
A mente desde cualquier lugar.
m

~ bti

L

 traves de Casa Systems, lider mundial en

abricacion de CMTS, Interlink ofrece sus productos CMTS
e tecnologia de punta con certificacion DOCSIS 3.0, una
ueva categoria de dispositivos de red focalizados en la
reciente oportunidad de mercado en servicios de banda
ncha. Conozca los productos para cada necesidad.

Mod. C10G, C3200, C2200 y C1G Series

BTl Systems crea soluciones innovadoras basadas
en una plataforma de entrega de servicios integrados
para proveedores que permiten satisfacer la demanda
actual sobre redes opticas de altos anchos de banda y
servicios de Carrier y Metro Ethernet, sobre una base
escalable y robusta en servicios de valor agregado.

]
"

- =
'Hins i e08

=08

Mod. BTI 7000, 700, 800

Realice su consulta telefonicamente o por e-mail: comercial@interlinksrl.com.ar

Corrientes 161
CP. 2000 Rosario
Santa Fe, Argentina

=)
ti. CABASE

,r ., POLD
'l@ TECNOLOGICO

= ROSARID

cEmprasa
Miembro

A TR W

Consultenos
Te. +54 341 4248123
www. flowdat.com
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JorRNADAS 2013:

Laorganizacion deJornadas Internacionales
de Buenos Aires realizé en marzo el acto de
adjudicacion de stands para la edicién 2013
de laexpo que reuniraa la industria del cable
del Cono Sur, del 25 al 27 de septiembre en
el Hilton Hotel.

Walter Burzaco, presidente de la Asociacion
Argentinade Television por Cable (ATVC),y
Eduardo Suarez,gerentegeneral delaCamara
de Productoresy Programadores de Sefiales
Audiovisuales (Cappsa), destacaron la ‘vi-
gencia de la convencion’ a través del tiempo
como el ‘mas importante lugar’ de reunién de
la industria de la television por cable, y que
afio a afio brinda nuevos espacios y servicios.

INICIO ADJUDICACION DE STANDS

Burzaco hizo referencia a los =_
50 afios que cumple la industria y .
adelanto que ‘esto también serd un
motivo de celebracion’, que no sélo
se recordard durante los dias de Jor-
nadas, sino que se realizaran también
otros actos federales a lo largo del
paisconcableoperadoresdel interior.

Sudrez por su parte acompafio
las palabras de Burzaco y destaco
que Jornadas Internacionales, ‘es uno de los
ambitos masimportantes, donde lasempresas
de programacién, equipamiento y servicios
nos reunimos para presentar los Gltimos
adelantostecnologicos, paraaprender, discutir

Laura Antoniazzo, Eduardo Suarez y Walter Burzaco en el acto de
adjudicacion de stands de Jornadas 2013

ARGENTINA QO

. IJ.r . i

M q) . M swal 4

y enriquecernos entre todos’

Desde el 8 de marzo se puede reservar es-
pacio en forma directa. El plano con cada una
de las ubicaciones se encuentra disponible en
www.atvc.org.ar y Www.cappsa.org.

ENcUENTRO REGIONAL 2013: PRIMEROS
EXPOSITORES CONFIRMADOS

El Encuentro Regional de Telecomunicacio-
nes, expo-convencion integradora de radio,
TV, telefonia e Internet de Argentina, que se
realizara en la ciudad de Paranéa entre el 25
y el 27 de junio, ya cuenta con sus primeros
expositoresconfirmados paralaexpocomercial.

Se trata de los proveedores de tecnologia y
contenidos 3M, Carbi Sistemas, Comunitel,
Enlace, Discovery Networks, Fox Latin America
Channel, Interlink, MM Electronica, ReportTV,
Tecnofiber, Videoswitch y WireTech.

Auspiciado porentidadescomo AET, CABA-
SE, CACPY, COPITEC, GIGARED y RIDSA,
el Encuentro tendrd, ademas de la exposicion
comercial, Talleres de Capacitacion como asi

cinegi Archive

también Seminarios y Workshops.

TALLER DE ILUMINACION PARA HD

Estaedicion delos Encuentros Regionales de
Telecomunicaciones contara con un taller de
iluminacion para producciones audiovisuales
a cargo de Martin Siccardi, director de foto-
grafia de ADF.

Titulado “Capturar para la luz e iluminar
para la captura’, el taller se realizara durante
los dos dias de la expo, entre las 10 y las 14 en
el Maran Suites & Towers de Parana.

La actividad apunta a transmitir la expe-
rienciade los 43 talleres de video SD y HD que
desde hace una década viene impartiendo en

diferentes canales de TV de Latinoameérica, de
los cuales ya participaron mas de 700 profesio-
nalesyestudiantes dedisciplinasaudiovisuales.

Tanto los contenidos del primer dia como
los del segundo, estaran dirigidos a directores
de fotografia, iluminadores, camardgrafos,
operadores de video, escendgrafos, maquilla-
dores, documentalistas, estudiantes de cine y
video, asistentes de camara de cine y video, y
productores.

Cinegy Archive

El futuro del archivo, la gestion de contenidos y la produccion

Solucion de produccion y gestion de archivos, integrada
Desde peguefias hasta grandes empresas

e |ntegracion con ENL de terceros (Avid, FCP, etc)
* Procesos automaticos para importacion de video,

Colaboracién local en tiempo real y remota a través de la Web  trascodificacion y exportacion

Acumulacion de metadata de forma continua
Busca, reproduce, registra y edita durante la ingesta
Soporte para flujos de trabajo de mdiltiples proxys

e |ntegracion con trafico y emision automatizada
o Listo para la nube! Puede funcionar con VM
o AP| abierta para extensiones 0 personalizacion

Administracion de datos HSM de librerias robdticas opcional e Solucion llave en mano disponible a través de

Modelo de metadatos y flujo de trabajo personalizable
Flujo de trabajo de produccion de noticias integrado

Para mas informacion visita www.cinegy.com o contacta alguna de nuestras oficinas:
Cinegy LLC - 1101 Pennsylvania Ave, Washington, DC 20004, USA - telgfono: +1.202-621-2350

[ )
Cinegy GmbH - Mugllerstr.27, 80469 Munich, Germany - teléfono: +49 —89—238%_ il IU*Q U
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XITO DE FUNTA SHOW ZU

La edicién 2013 de Punta Show se realizd
nuevamente en el Conrad Hotel de Punta del
Este, tras dos afios de crucero Buenos Aires -
Punta del Este.

Como es habitual, la convencion reunié
jornadasacadémicassobre temas relacionados
conlaTV,telecomunicaciones, Internety redes
sociales, exposicion de productos y servicios,
y wokshops técnicos. En paralelo se realizaron
reuniones del Centro de Estudios sobre Re-
gulacién de Telecomunicacionesen América
Latina (Certal) y de la Camara Uruguaya de
Television para Abonados (CUTA). Como
toque emotivo, se rindié homenaje a la me-
moriade José Néstor Toledo, fundador de Red
Intercable y propulsor de la actividad de los
cableoperadoresindependientesen Argentina.

El almuerzo de bienvenida cont6 con la
presencia y disertacién del Ing. Roberto
Kreimerman, Ministro de Industria, energia
y mineria de Uruguay quien, en el momento
mas destacado de la jornada, se refirié al cum-
plimiento de las metas de expansidn previstas
por el gobierno uruguayo en materia de tele-
comunicaciones. También hubo un torneo de
futbol de playay la tradicional fiesta nocturna
auspiciada por la Asociacion de Broadcasters
del Uruguay (Andebu).

La primera sesién estuvo a cargo de Mari-
sa Pifieiro, COO de Chello Latin América,
quien enfatizé el concepto de interactividad,

Alejandro Burzaco, Pablo Scotellaro, Luis Pardo, y Radl Inchausti,

presidente Andebu, rinden homenaje a José Néstor Toledo

Guillermo Cantalupi, Mercedes Taormina, Jorge Guillaume y Luis
Nogaro, de Turner

PRENSARIO INTERNACIONAL

con los usuarios eligiendo
lo que van a consumir en
el momento deseado y su
efecto sobre el funciona-
miento de la industria y
sus empresas. Luego hubo
una presentacion sobre
Plataformas para una TV
Digital Interactiva, a cargo
del Ing. Gonzalo Mora y
FedericoSaizar,deDigiTV,
guienes comenzaron con
referencias al apagén ana-
l6gico en Uruguay, fijado
para el 2015, apuntando a

EN URUGUAY

que en el 2014 el 60% de Maria del Carmen Soto y Roberto Kreimerman, ministro de Industria, Energia y

los receptores de TV estén
adaptados, y se llegue al
100% en 2015.

ElIng.Sergiode Cola, titular de la Direccion
Nacional de Telecomunicaciones de Uruguay,
el Dr. Sergio Piris, asesor legal de Cablevi-
sién, Marta Ochoa, de DirecTV vy Virginia
Cerveri, presidente del capitulo uruguayo de
Certal, participaron junto con Sergio Veiga,
presidente de Cappsade Argentina,enel panel
sobre el problema de la pirateriaen TV paga,
sus diferentes aspectos y las acciones que se
han encarado.

El contador Bruno Gilli hablé sobre Eco-
nomia y Perspectiva de Negocios del Mundo
de los TICs, considerando que las ten-
dencias relevantes son: crecimiento de
la poblacion, reduccion de la pobreza
y tendencia al aumento de las clases
medias,con mayor demandade servicios
de educacion, salud y comunicacion.
El Ing. Miguel Smirnoff, fundador de
PRrENSARIO, e refirid a la trayectoria de
la TV paga como negocio en los Gltimos
afos, sus desafiosactualesysuevolucion
prevista de aqui a 2015.

Las charlas fueron también propicias
para mostrar la existencia de un movi-
miento de desarrollo tecnoldgico en el
pais anfitrion y de un grado de avance
interesante en la TV digital, estando un
ejecucion un software que permitirad
determinar el grado de calidad con
que cada usuario recibe una sefial, con
Rafael Sotelo, de la Universidad de
Montevideo,MariodeOliveiraMadeira,
gerentetécnico del cableoperador Nuevo
Siglo,y Fabio Baudo, gerente técnico de
Cablevision.

<62>

Mineria de Uruguay, en el corte de cinta inaugural

Y,en un panel con Leandro Gomez Guerre-
ro, de Ideaslab, Michel Bonet, de GXVision,
y VictoriaRiva, de Smartketing,seincitdalos
cableoperadores independientes uruguayos a
adoptar estrategias de marketing y servicios
maés agresivoscomo manerade defender su ne-
gocio frente al avance de los servicios de DTH,
que, de acuerdo a lo escuchado en el piso de
exposiciones, les estan ‘quitando suscriptores.

El mercado uruguayo estd en expansion
y crecio alrededor de 16% en 2012, pero la
cuota de mercado de los cableoperadores del

Marcelo Bresca, gerente regional de ventas
de Televisa Networks

Hernan Chiofalo y Juan Ybarra, de TyC Sports

interior puede disminuir en el futuro si no
adoptan rapidamente latecnologiadigital --ya
adoptada en Montevideo — para poder ofrecer
HD asus usuarios, ademas de reforzar su pro-
duccion de programacion local. El gobierno
estaenfatizando lanecesidad de que los canales
de TV abierta incluyan un mayor porcentaje
de programacion local en sus transmisiones,
pero hasido suspendido el proyecto de licitar
mas canales de TV digital ademas de la con-
version de los actuales hacia 2015. La medida
es razonable considerando que no existe en el
pais un volumen de facturacién publicitaria
que permita sostener mas canales de los ac-

tualmente existentes.
Paralos cableoperadores,
ademas de la competencia
del DTH, sigue vigente la
prohibicién de ofrecer acce-
so a Internet, tema en cual
(al igual que con telefonia
fija), la telco estatal Antel
tiene exclusividad. S6louno
de los sistemas de Mon-
tevideo, por convenio de
‘distribucion’con Antel, esta

V201

.. Juan Camps, Ronald Rodriguez y Gonzalo Stemberg, de Ventas de HBO; con
en condiciones de ofrecer a  viguel Benavente, de Montecable: Cecilia Castro, de Equital; y Laureano Reynas,

sus abonados este servicio.  Ventas de HBO

CAPPSA: BUEN RESULTADO DE LA CAMPANA ANTIPIRATERIA

Muy satisfecho de su presenciaen lareciente
convencion PuntaShowse mostro Sergio\Veiga,
presidente de Cappsa, laCamara Argentina de
Productores del Sefiales Audiovisuales, y VP de
Fox International Channels.

‘Como presidente de Cappsaasistiinvitadoa
laconferenciaen Puntadel Este, mesorprendio
el nivel de las sesiones, y en particular la refe-
rida al combate a la descarga ilegal de sefiales
satelitales, el caso de éxito en Uruguay con el
decomiso de cajas AZBox y la creacion de la
Alianza, queapartir delainiciativade DirecTV
y Nagra esta agrupando a un gran nimero de
entidades de la region.

Agreg6: ‘También tuvimos oportunidad de

conocer el pensamiento y palabra del director
de Dinatel de Uruguay, el Ing. Sergio de Cola,
y me sorprendié el conocimiento y lucidez que
este funcionario tiene sobre la amenaza que
representa la pirateria en TV paga.

‘Fue igualmente positiva la contribucion
del Dr. Sergio Priz, de Cablevision, acerca
de la campafia contra las conexiones ilegales
a cable y el éxito logrado con la recuperacion
de suscriptores tras los operativos’

‘Entérminosgenerales, tuvimoslaoportuni-
dad de encontrarnos con personas de distintos
paisesdel Cono Sur de Latinoaméricay se puede
considerar que fue una excelente conferencia,
que permite seguir los negocios muy de cerca

Segio Veiga

y confirmar que la TV por suscripcion sigue
siendo una industria pujante’, concluyé Veiga.

Cinegy Air

El futuro de la automatizacion de la transmision y emision

“_- -

cineay Alr

Solucion de emision confiable, escalable, asequible
Control local y remoto via conexion de red TCP/IP
Salida via SD/HD SDI y/6 flujo MPEG2 / H.264

Escalable desde canales locales hasta centros de control de

emision de grandes empresas con cientos de canales

Combina y mezcla resoluciones y codecs con soporte VANC

Soporte de audio multicanal y subtitulos
Insersion de logo, CG y branding opcionales
Soporte de sonido envolvente (g]. Dolby Digital 6 Dolby-E

Para mas informacion visita www.cinegy.com o contacta alguna de nuestras oficinas:
Cinegy LLC - 1101 Pennsylvania Ave, Washington, DC 20004, USA - teléfono: +1.202-621-2350
Cinegy GmbH - Muellerstr.27, 80469 Munich, Germany - teléfono: +49 -89-23
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Integracion con trafico BXF y control de switchers
Utiliza hardware IT estandar de HP, IBM, etc..
Soporta tarjetas de video AJA, BMD, etc.

Emite mientras graba. Grabracion programada
iListo para la nube! Puede funcionar con VM

API abierta para extensiones

Solucién llave en mano disponible a través de
nuestros distribuidores
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CALENDARIO

Mavo
« L.A. ScreeNINGs (14-24) Los AnceLes, USA
« Expo CANITEC, México (29-31)

Junio

+ Forum BRASIL MERCADO INTERNACIONAL DE
TeLEvIsAo (4-5)- SAo PauLo, BrasiL

« NCTA 2013 (10-12) - WasHinGToN, DC - USA
« NExTV SoutH America Summit 2013 (25-26) -
BUENOS AIRES, ARGENTINA

« Expo CINg, ViDEO, TV 2013 (18-21) - WTC,
CiubAp pE MExico

« Natpe BupapesT 2013 (25-27) - BubaPEsT,
HUNGARY

+ ENCUENTRO REGIONAL DE TELECOMUNICACIONES
2013 (24-25) - RosARIO, PROVINCIA DE SANTA FE,
ARGENTINA

JuLio
« TECNOTELEVISION 2013 (31-1/8), CoLomsiA

AcosTto

« Expo-CoNvencion TepaL 2013 (7-9), Haro Rock
Carte HoteL, PANAMA

« ABTA 2013 Feira E CoNGRESSO (6-8) SAo PauLo,
BraziL

« SET-CoNGRESsO TECNOLOGIA DE TELEVISAO (20-22),
Centro DE CONVENGOES IMIGRANTES, SA0 PAuLO,
BrazIL

SEPTIEMBRE

« ANDINA LINK CENTROAMERICA 2013 (10-12),

Costa Rica

«[BC 2013 (12-17), AmsTERDAM, HOLANDA

« Feria ComuTV 2013 (17-19),MepeLLiN, CoLomBIA
« JORNADAS INTERNACIONALES 2013 (25-27), Buenos
AIRES, ARGENTINA

OcTUBRE
» NExTv SummiT - 3PLAY MEexico & CENTRAL AMERICA

M PuNTA SHOW

MV/S: FUERTE PRESENCIA
EN PunTA SHow 2013

Despe MExico

‘Hemos hecho buena relacion con CUTA',
expresdé Sandra Chavez, subdirectora de
ventas Latinoamérica de MVS Television, a
Prensario mostrandose satisfecha con los
resultados de la presencia de la empresa en
Punta Show 2013.

‘Hemos participado en Punta del Este, y
CUTAagremiaalamayoriade loscableopera-
dores de Uruguay; parael Cono Sur (Argenti-
na, Chile, Paraguay, Bolivia, Uruguay), donde
tenemos cuatro canales: Cine Latino, EXA
TV, Multipremier y Viva Sports, totalmente
en espafiol’, remarcé Chavez.

‘Viva Sports es entrenamiento deportivo,
Multipremier ofrece cine europeo, cine ero-
tico y cine de Hollywood; EXA es nuestro
canal musical, donde regresamos al origen: le
gente pide ver videos de su artista favorito, y
nuestro slogan es como lo oyes, lo ves. Y Cine

/mvs

Comunicacionss

Sandra Chavez con Horacio Rodriguez, presidente de CUTA

Latino tiene todo el cine latinoamericano
contemporaneo y tenemos los estrenos que
ningun otro canal tiene’, detallé.

‘Estamos en el Cono Sur de América para
vender nuestro producto. Hemos tenido
reuniones y sabemos que hay areas de opor-
tunidad paranuestros canales. Ahoraestamos
concentrados en Argentina, Chile, Uruguay,
Paraguay y Bolivia, finalizo la ejecutiva que
de Uruguay, ya partia para Bolivia.

EUROCHANNEL. PRESENCIA REGIONAL

‘Estamos tratando de tener presencia en
cada una de las convenciones que se realizan
en la region para reforzar la gestion coti-
diana;, sefialé6 Gustavo Rabinsky, director
para el Cono Sur del canal Eurochannel, a
PRENSARIO.

‘Laventajadeeste tipo deencuentroses que
permite verse con directivos de la industriay

DISCOVERY, PRESENTE EN PUNTA SHOW

‘Estamos muy bien a nivel compafiia, hemos
cerradoun 2012 muy bueno,en 2013 seguimos
apostandoamejorarel contenido,apuntandoa
HD, con cuatro canales; pronto habra noticias
de algunos mas’, afirmé Sergio Canavese, di-
rector regional para el Cono Sur de Discovery
Networks, a PRENSARIO.

‘A Punta Show se concurrié para estar en
contacto con el mercado uruguayo, que esta
creciendo en tecnologia y HD, en tanto en
Argentina el mercado ha sido afectado por
las restricciones en la importacion de tec-
nologia, no esta creciendo como podria. De
todos modos, estamos teniendo muy buena
aceptacion dentro de estos parametros ajenos

a nosotros’, afiadio.

En lo que hace atecnologia, remarcd: ‘Apun-
tamos al HD, que ya cuenta con una oferta de
35 canales en la region, con los principales
operadores ofreciendoalrededor de 30 deellos’.

Como novedades de programacion de los
canales de Discovery, destaca en Discovery
Kids Doki, un gran éxito animado entre el
publico infantil, y Veloz Mente, que va por
su tercera temporada, siendo el primer pro-
grama de juegos en este canal. En Discovery
Channel se ha emitido La Mafia por Dentro,
serie de cinco episodios sobre Lou Ferrante.
En Discovery House & Health, Half the Sky,
serie documental sobre derechos de la mujer,

Sergio Canavese

en TLC, Chefs vs. City y Restaurantes Extrafios,
sobre cocina y comidas; Honey Boo Boo, sobre
la nifia Alana Thompson, y Road Less Traveled,
de aventuras turisticas.

BoOLD: SOLUCIONES

‘Bold Media es una empresa de soluciones
para cableoperadores, que integra redes IP con
Broadcast. Venimos del mundo IP y contamos
con laexperiencia de Nuevo Siglo de Uruguay”.

Ricardo Lima, Martn Azpiroz y Ariel Dro-
yeski sefialaron a Prensario durante Punta
Show que ‘la propuesta es implementar una
tecnologiaecondémicay sencilla, que le permita
al cableoperador ampliar su ofertade productos
al suscriptor, con VOD, IPTV, TV Everywhere,
pantallas mltiplesy OTT"

‘La oferta consolida desarrollos propios
para algunos conceptos y en otros recurrimos

PARA CABLEOPERADORES

amarcasimportantesy suplidoresdel mercado.
No le decimos al cableoperador que debe tirar
todo lo que tiene, sino que nos ponemos en
su punto de vista y ayudamos a optimizar el
retorno de su inversion:.

‘Conocemos larealidad delmercadoy pensa-
mosensolucionesadaptadasasus dimensiones
reales, no en soluciones a las que el operador
deba adaptarse: no debe tener que adaptarse a
las nuevas tecnologias’

‘Esto, en una coyuntura en que el mundo
analdgicosevaaacabary nose puede prescindir
delosavancesen materiadigital. Loquesetrata

Ariel Droyeski, Ricardo Lima y Martin Azpiroz

es de dar unasolucién a costos razonables, con
una inversion escalable y a la vez sostenible en
el tiempo’

Cinegy Multiviewer

Solucion de monitoreo y analisis preparada para el futuro

cableoperadores con los que no siempre nos
» Mircom (5-10), CANNES, FRANCE podemos encontrar en circunstancias habi-
+ SPORTEL MoNAco (14-17), GRIMALDI FORUM, tuales. Estas reuniones, independientemente
Monaco de la cantidad que se realicen, son siempre
« CAPER (23-25), CostA SALGUERO, Bs. As., Gtiles, no paracerrar tratos o firmar acuerdos
ARGENTINA sino para iniciar conversaciones’, afiadio.

« CHILE MEDIA SHow (¥), ViNA DEL MAR, CHILE ‘Eurochannel esta bien en general en todo

(1-2), Clupap be México, México Disefios intercambiables - Editor WYSIWYG
Utiliza hardware IT estandar de HP, IBM, etc.
Soporta tarjetas de video AJA, BMD, etc.
iListo para la nube! Puede funcionar con VM
Personalizacion a través de widgets

Solucion llave en mano disponible a través de

nuestros distribuidores

Monitoreo y andlisis de sefiales SDI e IP de forma simultanea
Control local 0 remoto a través de la Web

Salida a pantalla(s) local(es) 6 como flujo MPEG2 / H.264
Escalable desde monitoreo de produccion local hasta centro
de control de emision con cientos de canales

Andlisis de audio / video, congelacion de fotograma, presen-
cia de CC, mono, stereo 0 audio 5.1, etc.

Visualizacion de VANC y CC, hasta 16 VU-metros por canal
Soporte de sonido envolvente (gj. Dolby Digital)

Gustavo Rabinsky

y generar un intercambio con la audiencia.
‘Asi podemos estar al tanto en forma cons-
tante. Sabiendo lo que les gusta y también lo

NovIEMBRE
« DiGITAL FiBER (*), VENEZUELA
« CONEXION DIGITAL TV (13-14), VENEZUELA

(*) LA FECHA NO SE HA CONFIRMADO HASTA EL MOMENTO
PRENSARIO INTERNACIONAL

el territorio; no sélo el contenido y calidad
de la sefial son muy buenos, sino que ademas
tenemos un contacto permanente con los
suscriptoresde TV pagaatravésde nuestrapa-
ginaweb, donde podemos recoger sugerencias
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que no les gusta. Es una interaccion perma-
nente. Eurochannel ofrece lo masimportante
de laculturaeuropea, con programacién que
no se encuentra en ningun otro lado, y ello
es apreciado por la audiencias’.

cinegl pAuLEivEEWEY

3 ‘/F el

Para mas informacion visita www.cinegy.com o contacta alguna de nuestras oficinas:
Cinegy LLC - 1101 Pennsylvania Ave, Washington, DC 20004, USA - telgfono: +1.202-621-2350
Cinegy GmbH - Muellerstr.27, 80469 Munich, Germany - teléfono: +49 -89-2388'6366
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CATV HFC-DIGITAL EQUIPMENT-EPON EOC

ONE OF THE TOP TEN NATIONAL BRANDS
IN RAIDO AND TELEVISION INDUSTRY IN CHINA

High-power multi-output EDFA

Adopt Erbiurmytterbium-doped double-clad oplical fiber technology; = }Jruvml
Output port:optional 8-32 way;Oulput powermaximun up Lo 2W;
Low noise figure:0dB input i= less than 5dB;Perfect network mana-
gemant interface:Ethermet nterface;International SMMP network m-
anagement interface;Lower power consumplion by inleligent lemp-
eralure contrisysem;Outpul poweroptional 0-3dB;

B

e ——
e
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Four in One H.264 HD encoder woe.nszo Eight in One H.264 SD Encoder woessz

Support H284/AVT High Profile Leveld 2:Up to #520°1080° video format; Support H2B4/AVC High Profile Leval3.0;Support analog CVBS video inputting

Support SDLHDM video inputting interfaces; 10/100M000BASE-T with Au-
to-negotiation bite;Rate Ethernet output:Zero jither on IP oulput;Zero fitter
genaration on TS over IP culput;Setting program and suppler name thro-
ugh Internet;Both local or remote network management and onine update;
10H00M Base-Tx managemant interface; Support brighiness color saturat-

jon,contrast and color adjustment;Support 4 channels encode; S8 nocon,

interfaces; 10100 1O00BASE-T with Auto-negoliation bite;Rate Ethernet output;
Zero jitter on IF outpul:Zero jitter generation on TS over IP output; Setting pro-
gram and supplier name through;internot and front panetBaoth kocal or remote

network management and onfine update; 10/100M Base-Tx managemant interfa-
ceSupport brightness color saturation,contrast and color adjustment:B chann-

Optical receiver wrioosns Optical Node wrssoss

High response PIN pholoelectric conversion tube; Four ports all can output high level signal above 108 dByV,;
Optimization circut design,SMT process production,  Advanced RF AGC technology make the input optical

optimization signal path fluency photoslectric signdl  power changed in the range of -5—+5dBm, output and

 transmission:Speciaized RF atteruation chip.good nonlinear indexes remain unchanged Buill-n perfect multh-
" RF atteruation and i channel separation circult make the signals murtusl interfe-
renco{among forward channel reverse channel and nebwo-
rk management) reduced to the lowestBullt-in perfect co-
ndthlnniﬂluchultmbamﬂgu&dmarw

cations interface,it is comenient I.nnurha:twiﬂl .
natwork managemant responderaccess to network
managemant system;

E- Mmcv—m@mwﬂ-c-wm
Hetpewoanas prenvadl—caty.com
HANGIHOU PREVAL OFTOELECTROAC EQUAPMENT COLLTD.

ADORESS industrial Development Zone, Guak Towm, Xisoshan Distriet, Hangzhou City, Zhejlang, China

1GHz Optical Node wricosms

The highest operating frequency is expanded to 1GHz
Full CPU control working status,and add LED paramet-
erzdisplay scroencAdvanced optical AGC function,the

input optical power range is broadened to -9—+2dBm;

Full SMT process production,EQ and ATT control cir-

cuit both adopt speciaized electricity control chip;Ou-
tput stage of the downlink channel adopls GaAs power
doubler amplifier module; The hghest oulpul level up to
T2dByV, even moreThe uplink channel adopts spacia-
kzed RF slectricity control attenuation chip replace the
three-state switch;

F

EXPERTICIA. INVENTARIO. VALOR. AGC.

AGC tiene lo que usted necesita, cuando mas lo necesita - ahora. Somos lideres de la industria en
inventario en existencia de equipos nuevos y restaurados provenientes de fabricantes originales.

AMPLIFICADORES

- DCT 2000s - OCT 64125

= OCT 6200s + OCT 6416s

= OCT 6208s - OCT 700s
MODEMS ﬁgBEEERAS

« TITEXs * CHP Max 1|_| o
+ Modems VOIP b
= SBG 300 » Motorola OSF

- APEX 1001

Lo que necesita, cuando lo necesita. Pruebe A
Somos un distribuidor autorizado de Arris.

913.402.4499

www.adamsglobal.com sales@adamsglobal.com

ADAMS GLOBAL
COMMUNICATIONS

An ATG Company





